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В. С. Шмаков
Институт философии и права Сибирского отделения РАН

г. Новосибирск

СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКОЕ РАЗВИТИЕ СЕЛА: 
СОСТОЯНИЕ И ПЕРСПЕКТИВЫ

Изменения, происходящие в различных сферах жизнедеятельности российского общества, характеризуются в научной литературе различными понятиями. Чаще всего употребляются такие определения, как «трансформация», «модернизация», «реформирование». Если исходить из официальной установки о построении в стране рыночной экономики, то, по нашему мнению, наиболее полно этот процесс характеризует понятие «модернизация». Это верно и с методологической точки зрения, у нового объекта появляются новые признаки, которые кардинально отличают общество от предыдущего состояния. Модернизация состоит из ряда последовательных трансформационных процессов, каждый из которых представляет собой реально достигнутые перемены в конкретный период времени и приводит к формированию новых социальных и экономических реалий. 

При этом необходимо отметить, что все постсоциалистические страны включают в свои программы развития модернизационную стратегию, как приоритетное государственное задание, отмечая, что поиск наиболее рациональных и эффективных способов системной трансформации отвечает интересам экономического и общественно-политического развития стран. Стоит заметить, что иногда это направление исследований предполагает разработку альтернативных, по отношению к либеральным концепциям, программ и модернизационных стратегий. Опыт постсоциалистического развития показал, что социально-экономические процессы в постсоветских обществах сопровождались затяжным структурным кризисом, не имеющим прецедентов в истории XX века. К новому тысячелетию эти общества пришли с разрушенной финансовой системой, с отсталой структурой производства, опутанными внешними долгами. 
Экономический кризис оказал кардинальное воздействие на все сферы социального развития постсоветских государств. Теперь уже очевидно, что большинство развивающихся обществ сталкивается в процессе модернизации со значительными трудностями социального характера. Социальные последствия экономических экспериментов 90-х годов везде оказались одинаковы: ухудшение условий существования основной массы населения, происходящий на этом фоне беспрецедентный рост неравенства в доходах и обвал социальной сферы. 

Социальное содержание экономической модернизации, происходящей в обществе, касающейся внешне обусловленных социально-экономических преобразований и реакций населения на эти преобразования, наиболее отчетливо может быть проиллюстрировано на примере сельских сообществ. Здесь фундаментальные экономические сдвиги, а также обусловленные ими социальные изменения выступают в форме моделей, демонстрирующих истинную природу трансформационных процессов. Именно село в полной мере испытало на себе последствия модернизационных реформ. Для трансформирующихся обществ в целом характерна неустойчивость, альтернативный характер развития и резко возрастающая роль субъективного фактора. Это, прежде всего, касается роли государства в управлении социальными, экономическими и технико-технологическими процессами в обществе. Роль государства, по отношению к населению села, резко изменилась. Этот процесс изменения социальной политики повсеместно сопровождался кризисными явлениями и в экономике, что проявлялось в ненадлежащем ресурсном обеспечении проводимых в сельском хозяйстве реформ.
В стабильных ситуациях социальная политика призвана стимулировать всестороннее развитие человеческого потенциала общества, распространение эффективных способов и образцов экономического поведения, развитие социальных отраслей хозяйства, рост качества жизни населения и защищенности социально уязвимых слоев. Можно согласиться с мнением Т. И. Заславской, что в периоды глубоких социальных преобразований функции этой политики изменяются. Во-первых, трансформирующимся обществам приходится не столько организовывать рост, сколько противостоять спонтанному падению человеческого потенциала, деградации социальных отраслей экономики, расширению депривированных групп и слоев. Во-вторых, к традиционным функциям социальной политики добавляется новая – содействие сохранению и росту социально-инновационного потенциала общества, расширению социальной базы реформ, обеспечению заинтересованного участия граждан в преобразовании общественных отношений [1].

Институциональной основой социально-экономических трансформаций сибирского села послужило разрушение прежней системы социальных общественных отношений и расширение социальных свобод, что в конечном итоге привело к формированию многоукладной аграрной экономики, становлению частного сектора и развитию рынка. Результатом реформирования сельскохозяйственного производства явилось создание частнокапиталистических аграрных компаний, которые представляли слабый интерес для финансового капитала и были обречены на социальную и экономическую деградацию в новых условиях. В свою очередь, новые собственники не заинтересованы в поддержке социальной сферы села, долгосрочных инвестициях в человеческий капитал села. Будучи в первую очередь озабочены вопросами эффективности, новые собственники настроены на закрытие нерентабельных видов производства и сокращение числа работающих. Процесс внедрения финансового капитала в сельское хозяйство приводит к нарушению хрупкого равновесия, сложившегося в социальной сфере российского села. Основными проблемами сельского социума России стала безработица, бедность населения, вынужденная миграция, расширение масштабов неформальной экономики, деградация социальной сферы села. Многолетний период трансформации всего хозяйственного механизма привел к сокращению физических объемов сельскохозяйственного производства, вследствие чего получили распространение такие негативные социальные явления, как безработица, массовая бедность, недоступность населению села образовательных, культурных, бытовых услуг, медицинской помощи, что в целом породило социально-психологический стресс, нравственную и культурную деградацию. На сегодняшний день, несмотря на общую экономическую стабилизацию в стране и некоторые положительные признаки в динамике развития села, ситуация в социальной сфере села остается сложной, увеличивается отставание села от города по уровню и условиям жизни. Резкий спад сельскохозяйственного производства вызвал появление и последующий рост сельской безработицы, скрытый уровень которой значительно выше официально зарегистрированного. По нашим данным, озабоченность населения проблемами безработицы в сельских регионах Западной Сибири в 2001 г. составляла 65%, в 2009 г. – 68% от числа респондентов. Кроме того, имеются основания говорить о том, что в сельских районах имеет место структурная безработица, которая обусловлена:

- низким уровнем заработной платы и нестабильностью или полным отсутствием социальных гарантий для работников, занятых в сельскохозяйственном производстве;

- деградацией части сельских работников, утративших за десятилетие экономического спада трудовую мотивацию.

Наиболее остро стоит проблема безработицы среди молодежи, где доля безработных составляет 30%, причем половина из них даже не пыталась найти работу.

Одним из последствий реформ стало падение квалификации работников основных рабочих специальностей. В сельском хозяйстве эта тенденция наиболее заметна, особенно в условиях резкого сокращения относительной заработной платы. Возможности внешнего трудоустройства сельского населения, как правило, напрямую связаны с развитостью системы транспортных коммуникаций, удаленностью или близостью сельского населенного пункта от промышленных предприятий. 

В крупных селах, имеющих развитую структуру транспортных коммуникаций и выход на рынок, наличествует многоотраслевая занятость. У населения есть возможность выбора применения своих трудовых и профессиональных способностей и возможность официального трудоустройства. В малых удаленных селах преобладает моноотраслевая (главным образом сельскохозяйственная) структура занятости. Возможности официального трудоустройства активного населения, как правило, ограничены рабочими местами в местном крупхозе, и уровень официальных трудовых доходов населения часто напрямую зависит от экономического положения последнего.

Другая причина широкомасштабной бедности на селе – низкая доходность домашней сельскохозяйственной экономики. Возможности трудоустройства на селе ограничены, уровень зарплаты также намного ниже, чем в других отраслях 

Во всех обследованных ареалах денежные доходы населения крайне низки. Фактически, если ориентироваться на среднедушевой уровень денежных доходов населения, подавляющая часть домохозяйства в обследованных ареалах (от 90% и более) находилась ниже порога бедности, а около половины семей относилось к крайне бедным. Сравнение данных обследований различных лет не показывает существенных сдвигов в данном вопросе, не демонстрируют роста уровня благосостояния жителей села. Даже если оценки уровня доходов, полученные на основе ответов респондентов, неизбежно имеют тенденцию к занижению, представляется очевидным, что денежные поступления в бюджеты сельских семей находятся на чрезвычайно низкой отметке. При этом следует оговориться, что данные исследований за 2008–2009 гг. демонстрируют определенную положительную динамику увеличения денежных доходов сельского населения. Тем не менее, жизненный уровень селян продолжает снижаться. Несмотря на некоторое улучшение соотношения среднедушевого дохода и среднемесячной заработной платы работников сельского хозяйства с прожиточным минимумом, заработная плата в сельском хозяйстве не выполняет свою воспроизводственную и покупательную функции, не обеспечивает прожиточного минимума. Устоявшейся тенденцией последних лет является то, что формирование бюджета сельской семьи происходит из нескольких источников («многоканальная модель» выживания), причем доля оплаты труда работающих в коллективном хозяйстве все более снижается. 

Одним из основных источников денежного дохода сельских домохозяйств являются доходы от продажи собственной продукции. Высока степень самообеспечения населения продовольствием. Сейчас для многих селян личные подсобные хозяйства становятся основным местом работы, главным источником доходов семьи. По экспертным оценкам доля денежных доходов в бюджете семьи составляет 40%, доля доходов от собственного хозяйства – 60%.

Из-за уменьшения финансовых поступлений и уровня доходов сельского населения в целом сократились возможности для компенсации отсутствия тех или иных услуг социальной сферы за счет собственных средств (жилье, лечение, образование, бытовые услуги и др.). Основная масса сельского населения живет в условиях ограниченного информационного поля или вообще находится в условиях информационной изоляции.

Существующая сельская дорожно-транспортная сеть не соответствует растущим потребностям сельскохозяйственных товаропроизводителей, сдерживает интеграционные процессы, тормозит формирование в аграрном секторе рыночной инфраструктуры. 

Особо можно отметить, что образовательные возможности сельской молодежи значительно ниже, чем у их городских сверстников. Это ведет к формированию миграционных настроений молодых людей, поскольку большинство из них связывает возможность улучшения жизни с получением качественного образования и работы в крупных населенных пунктах.

Параллельно процессу сокращения сети учреждений культуры и образования на селе идет процесс свертывания числа учреждений медицины. Кризисное состояние здравоохранения на селе отражается на здоровье и продолжительности жизни сельского населения.

Сохранение деструктивных демографических процессов на селе, а также преобладание в структуре сельского населения пожилых людей, распространение алкоголизма и других проявлений асоциального поведения ставит под угрозу формирование трудового потенциала, адекватного новым требованиям, пагубно отражается на перспективах оздоровления и роста сельской экономики. Так, у семей в возрасте до 30 лет «детность» составляет 0,9; у семей в возрасте 30–59 лет – 2.08. Депопуляция и низкая плотность сельского населения являются не только количественными, но и качественными факторами развития сельскохозяйственных регионов, поскольку она способствует созданию социальной среды с преобладанием нетрудоспособных старших возрастов.

Основными социальными инновациями, вырабатываемыми сельскими локальными сообществами в ответ на происходящие изменения социальной среды являются: процессы ренатурализации, использование различных форм государственной редистрибуции, неформальные экономические практики как основа товарного уклада на селе. Причем эти инновации не являются параллельными и независимыми факторами, а, напротив, представляют собой различные стороны единого по сути процесса социального развития. 

В результате исследований было выделено несколько основных форм приспособления сельского населения к трансформациям жизненного уклада: 1) развитие крупхозов, 2) фермерские хозяйства; 3) личное подсобное хозяйство. В Сибирском регионе ведущими секторами сельскохозяйственного производства стали крупхозы и личные крестьянские хозяйства сельских жителей. 

Необходимо также отметить прямую зависимость экономики большинства сельских домохозяйств от крупхозов. Стабильность натурального хозяйства предполагает одновременно наличие высокотехнологичной современной экономики, откуда мелкотоварное крестьянское хозяйство получает орудия труда и технику (для подготовки посевных участков, заготовки кормов, дров, переработки продукции и т. д.). Как правило, таким источником является крупхоз, в котором подавляющее большинство сельских жителей получает доступ к редистрибутивному механизму, присваивая в той или иной форме общественные ресурсы. 

Если в первые годы реформ взаимодействие крупхозов и личного подсобного хозяйства населения носило преимущественно неэквивалентный с экономической точки зрения характер, то по мере сокращения ресурсной базы крупных сельхозпроизводителей и постепенного внедрения рыночной рациональности в деятельность реформированных предприятий ситуация меняется. Практически безвозмездное использование ресурсов крупхозов уступает место кредитованию текущих расходов местного населения и льготам по снабжению личного подворья кормами, что позволяет некоторым исследователям, отметившим эту тенденцию, сделать вывод, о том, что «симбиоз семейного подсобного хозяйства, сельской общины и сельскохозяйственных предприятий – крупхозов практически распался, и началось формирование автономных стратегий выживания, центральным звеном которого стало семейное хозяйство» [2].

Таким образом, в основе вырабатываемых адаптационных стратегий лежит взаимосвязь традиционного (адаптационные стратегии населения неминуемо наследуют некоторые элементы и установки советского опыта) и новационного (поскольку они представляют собой принципиально новые стратегии выживания, максимально учитывающие всю специфику происходящих вокруг изменений). Как отмечено выше, в сельских ареалах основой сельскохозяйственного производства являются крупхозы, то есть коллективное хозяйство, а новацией является симбиоз крупхоза и личного крестьянского хозяйства, которое, отметим еще раз, служит основным источником дохода жителей села. Отношения в системе «крупхоз – личное хозяйство» могут распределяться в зависимости от обстоятельств, но всегда крупхоз выступает каналом редистрибуции.

Обнаружившиеся адаптационные возможности, по сути дела, обеспечивают необходимую взаимосвязь между двумя уровнями преобразований: социально-политическими и социально-экономическими задачами, которые ставили перед собой правительство России, и повседневными практиками, осуществляемыми населением. Эта взаимосвязь предопределяет корреляцию между темпами социальных изменений, проводимых сверху, и адаптационными возможностями населения. Сложившаяся социально-экономическая среда блокирует одни адаптационные стратегии и поддерживает другие. В свою очередь, скорость, с которой население вырабатывает стратегии адаптации, в конечном итоге определяет общие темпы, а также глубину и масштабы реформирования.

В условиях модернизации, отягощенной кризисным состоянием экономики, протекающие экономические процессы характеризуются натурализацией экономики, повышением редистрибутивной роли государства и развитием неформальных экономических отношений, связанных с черным рынком. На основании всей совокупности проанализированных материалов можно уверенно утверждать, что выявленные ними феномены (роль редистрибуции, ренатурализации хозяйства, развитие неформальной экономики и черно-рыночных отношений, архаизации социальных отношений) свойственны, как минимум, большей части сельскохозяйственных районов постсоветского пространства, а не являются локальными особенностями тех регионов, где непосредственно проводились наши исследования. Стратегию поведения сельских локальных сообществ, с учетом реально существующих вариантов ее реализации, можно охарактеризовать как «ориентацию на выживание, а не на развитие». Ресурсная ограниченность сельских локальных сообществ, проявляющаяся в традиционном социально-экономическом и культурном отставании села от города, стала причиной того, что большинство инноваций в социальной жизни села осуществляется в ответ на условия продолжительного кризиса социальной сферы, поставившего под угрозу физическое выживание сельских сообществ.
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ДИНАМИКА СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКИХ ПРОСТРАНСТВ: ВЛИЯНИЕ ПРОЦЕССОВ ИНТЕГРАЦИИ-ДЕЗИНТЕГРАЦИИ
КОММУНИКАЦИОННЫХ ИНФРАСТРУКТУР

И КОНВЕРГЕНЦИИ-ДИВЕРГЕНЦИИ СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКИХ ЦЕНТРОВ

В теоретических моделях социально-экономического пространства экономисты обходят стороной проблему определения его размеров и конфигурации. Это неудивительно, так как вопрос пространства, как такового, игнорируется экономистами и, по образному выражению В. Изарда, вся классическая и неоклассическая экономика длительное время была чудесной страной без пространст​венного измерения. Совокупность социально-экономических показателей, характеризующих состояние социально-экономического пространства, практически всегда носит «точечный» характер и не привязана к пространственным характеристикам. В большинстве случаев модели, пытающиеся дать пространственное описание социально-экономических систем, ориентированы на динамику процессов (увеличение или снижение населения, темпы изменения валового регионального продукта, объем инвестиций, объем потребления ресурсов и т. п.), а не на динамику пространств. Связано это, по всей видимости, с тем, что, рассматривая экономическое пространство, экономисты предпочитают придерживаться предметоцентристской трактовки, в соответствии с которой пространство рассматривается как простое вместилище вещей. В этой трактовке экономическое пространство – это набор взаимосвязанных экономических объектов и арена действий и взаимодействий экономических субъектов. Доминирование предметоцентристской трактовки в анализе экономического пространства привело к тому, что в экономическом пространстве расстояние как таковое уже отсутствует и заменено экономическим расстоянием, мерой измерения которого служит транспортный тариф. Это проявляется не только в «точечных» моделях, не учитывающих пространственные аспекты, но и в «пространственных» моделях размещения. При таком подходе социально-экономическое пространство ограничено административными границами и представляет собой зону административного влияния. Конфигурация и размеры зоны рыночного влияния ограничены размерами и конфигурацией зоны административного влияния. 

При определении пространственных характеристик рыночной зоны производителя или поставщика товара в первую очередь рассматриваются ценовые аспекты. Одна из первых теорий формирования рыночных зон, описывающих пространственную конфигурацию рынка, была заложенная немецким ученым Карлом Рау. Эта теория базируется на отношении цен на рынках и отношении тарифов грузоперевозок двух конкурирующих продавцов. К. Рау показал, что разделяющая рынок граница (изолиния) замыкается вокруг рынка с более низкой ценой, но более высокими ставками грузоперевозок. Э. Чизон показал, что на формирование рыночного ареала оказывают влияние не только конкурирующие продавцы, но и возможная конкуренция различных видов транспорта. По мнению Ф. Феттера, географическая точка, разделяющая два рынка, однозначно определяется комбинацией исходных цен и ставок фрахта, при этом чем ниже относительная цена, тем больше прилегающий ареал [4]. Такой подход не всегда правомерен, так как рыночная зона, по нашему мнению, не определяется только ценами (товара, транспортными расходами и т. д.).

Экономическое пространство часто представляется в виде простых геометрических фигур, окружностей или правильных шестиугольников, как в моделях И. Тюнена и В. Кристаллера. Более сложные конфигурации зон рыночного влияния возможны в гравитационных моделях при условии отсутствия промежуточных центров или при использовании изодапан А. Вебера. 

Существенным недостатком рассмотренных моделей, на наш взгляд, является игнорирование анизотропности, пространственной специфики сложившейся коммуникационной инфраструктуры. Преодолеть данный недостаток можно на основе топоцентристской трактовки пространства, в которой пространство перестает быть «полым ящиком» и скорее трактуется как порядок расположения вещей. У Аристотеля пространство состоит из мест, занимаемых телами. В понятии границы тела Аристотель различает границу самого тела и границу объемлющего тела. Последняя и будет «местом». Рассматривая «парадокс места» Зенона, который отождествлял предмет и его место (летящая стрела покоится, потому что она всякий раз совпадает со своим местом, а совпадать со своим местом – значит покоиться в нем), Аристотель отмечал, что предмет не тождествен своему месту, потому что место – это не граница предмета, а граница объемлющего этот предмет тела. В такой трактовке характеристики экономического пространства в первую очередь определяются расположением хозяйствующих субъектов в пространстве и, как следствие, зоной влияния («местом») хозяйствующего субъекта. В философии Р. Декарта пространство определяется взаимным расположением элементов, находящихся в данном пространстве. Физика Декарта «есть физика взаимных расположений, а не предположений относительно существования каких-то внутренних сил. Действующие предметы должны расположиться, и их расположение и есть объяснение эффекта» [5, с.162].
Рассматривая пространство в экономической плоскости, ученые вольно или невольно одновременно придерживаются каждой из этих двух мировоззренческих доктрин. В качестве примера определения пространства с позиции Аристотеля можно привести предложенное академиком А. Г. Гранбергом понятие элементарного объекта пространства – локалитета как «местности с каким-то одним объектом, в качестве которых могут выступать компактный населенный пункт, предприятие, коммуникации и т. п., т. е. локалитет может быть поселенческим, промышленным, транспортным, рекреационным и т. д. Сочетания локалитетов образуют конкретные формы пространственной организации хозяйства и расселения» [2, с. 27]. Локалитет, в данном случае, является «местом» в соответствии с взглядами Аристотеля. С другой стороны А. Г. Гранберг при определении экономического пространства, вольно или невольно, рассматривает его с предметоцентристских позиций (позиции Демокрита) и дает следующее определение: «Экономическое пространство – это насыщенная территория, вмещающая множество объектов и связей между ними: населенные пункты, промышленные предприятия, хозяйственно освоенные и рекреационные площади, транспортные и инженерные сети и т. д.» [2, с. 25]. 

Как нам представляется, социально-экономическое пространство можно описать, опираясь на пространственные характеристики (размеры и конфигурацию) зоны влияния объекта локалитета. Для пространственного описания зоны влияния необходимо объединить «точечные» и «пространственные» социально-экономические характеристики. В качестве «точечных» характеристик, характеризующих «вес» объекта локалитета, используются социально-экономиче​ские характеристики, не связанные с пространством, например количество населения, уровень цен, объем производства и т. д. в том или ином населенном пункте, или иначе поселенческом локалитете. Носителями «пространственных» характеристик будут объекты коммуникационных локалитетов, например транспортная, энергетическая сеть, одной из основных характеристик которых является расстояние. 
В ранее предложенной математической модели, опираясь на понятия конфигурации и конформации, было показано, что зона влияния объекта поселенческого локалитета представляет собой несимметричную «ромашку» в центре которой находится данный объект. Степень несимметричности «ромашки» определяется спецификой пространственной конфигурации и весом анализируемого объекта и объектов соседних поселенческих локалитетов, а также конформационной спецификой объектов коммуникационных локалитетов [5; 6]. Таким образом, как представляется, полноценный анализ конфигурации, размеров социально-экономических пространств и их динамики невозможен без анализа пространственного распределения социально-экономических процессов и явлений и анализа пространственных, коммуникационных связей между ними. 

Исходя из этого, социально-экономическое пространство можно определить как пространственную совокупность интегрированных и дифференцированных зон социально-экономического влияния объектов локалитетов, формируемых под воздействием окружающих объектов поселенческих, промышленных, коммуникационных и иных локалитетов. 

Обобщающей трансформационной тенденцией в экономическом пространстве России на протяжении 90-х годов прошлого века является сочетание дивергенции (усиление неоднородности) и дезинтеграции (ослабление связности) экономического пространства [1] с дальнейшим, в начале нового века, экономическим подъемом, распространяющимся на большинство регионов, возобновлением интеграционной тенденции и отсутствием достаточных признаков социально-экономической конвергенции регионов [3]. Следовательно, проблему неравновесия конфигурации и размеров социально-экономических пространств можно рассматривать через призму неравновесия процессов конвергенции и дивергенции социально-экономических явлений, реализуемых в локальных социально-экономических центрах и неравновесия специфических процессов интеграции и дезинтеграции коммуникационных систем. Под процессами конвергенции понимаются процессы, позволяющие социально-экономическим центрам оказаться на одном иерархическом уровне (по количеству населения, по объему произведенной продукции и т. д.) и, наоборот, под процессами дивергенции понимаются процессы, приводящие к увеличению иерархического неравенства. Под процессами интеграции понимаются процессы, повышающие уровень коммуникационных связей между социально-экономическими центрами и, наоборот, процессы дезинтеграции приводят к ослаблению или к разрыву коммуникационных связей. Пространственное неравновесие конфигурации и размеров выражается в динамических процессах пространственного сжатия, экспансии, распада, деления, поглощения, объединения и изоляции социально-экономических пространств (рисунок). 

Процессы конвергенции социально-экономических центров и интеграции коммуникационных инфраструктур могут привести к процессам пространственного объединения, слияния и расширения социально-экономических систем. 

Процессы дивергенции социально-экономических центров и интеграции коммуникационных инфраструктур могут привести к формированию кластерно-гетерогенного социально-экономического пространства со специфическими локальными пространствами. Интеграция коммуникационной инфраструктуры будет способствовать процессам взаимодействия дифференцированных локальных социально-экономических систем с последующим пространственным расширением через поглощение более «слабых» систем. 

Процессы конвергенции социально-экономических центров и дезинтеграции коммуникационных инфраструктур могут привести к формированию кластерно- гомогенного социально-экономического пространства через распад на однородные локальные социально-экономические пространства с их изоляцией в дальнейшем. 

Процессы дивергенции социально-экономических центров и дезинтеграции коммуникационных инфраструктур приведут к формированию социально-экономического пространства по типу «натуральное хозяйство», для которого характерны процессы сжатия и изоляции. 

Интеграция коммуникационной инфраструктуры
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Дезинтеграция коммуникационной инфраструктуры

Типы динамики социально-экономических пространств

Варианты пространственной динамики зон влияния
социально-экономических центров

	
	Конвергенция социально-экономических центров
	Интеграция коммуникационных инфраструктура

	
	внешняя
	внутренняя
	внешняя
	внутренняя

	Дивергенция социально-экономических центров
	внешняя
	–
	«Кластерная изоляция» зон влияния
	Конкуренция с дальнейшим поглощением слабых зон влияния сильными
	Изоляция, формирование однородной зоны влияния

	
	внутренняя
	Переформатирование зон влияния (дробление с возможным объединением)
	–
	Пространственное дробление зон влияния с дальнейшим поглощением
	Устойчивое дробление зон влияния

	Дезинтеграция коммуникационных инфраструктур
	внешняя
	Однообразный ландшафт (отсутствие разнообразия).

Изоляция с дальнейшим упадком.

Натуральное хозяйство
	Центростремительная изоляция
	–
	Изоляция, формирование однородной зоны влияния

	
	внутренняя
	Дробление с дальнейшим объединением с внешними зонами
	Дробление зон влияния с дальнейшим объединением с внутренними зонами
	Дробление зон влияния с дальнейшим объединением в кластеры
	–


Вместе с тем, учитывая, что в зону пространственного влияния социально-экономического центра могут попасть другие центры, имеющие меньший «вес», находящиеся на нижних иерархических уровнях, необходимо рассмотреть вопрос о влияния на динамику социально-экономического пространства внутренних и внешних факторов, т. е. отдельно исследовать влияние на динамику социально-экономических пространств процессов дивергенции и конвергенции социально-экономических центров расположенных внутри и вне зоны влияния искомого центра. Кроме этого, необходимо рассмотреть вопросы интеграции и дезинтеграции коммуникационных инфраструктур внутри и вне зоны влияния. 

Рассмотрим возможные варианты динамики социально-экономического пространства, выраженные через процессы пространственной динамики зон влияния социально-экономических центров. Как видно из таблицы, в различных точках «единого социально-экономического пространства» могут возникнуть локальные пространства в которых происходят характерные процессы конвергенции-дивергенции и интеграции-дезинтеграции, определяющие специфические черты локального пространства. Форма и размеры зон влияния определяются специфическими характеристиками социально-экономических центров (количество населения, объем произведенной продукции, ее цена и т. д.) и пространственной спецификой коммуникационной инфраструктуры.

Единое социально-экономическое пространство может оказаться разорванным на локальные пространства, которые защищены устойчивыми барьерами, определяемыми спецификой коммуникационной инфраструктуры и имеющихся социально-экономических центров. Вместе с тем, могут идти процессы пространственного увеличения зон влияния и их переформатирования. Однако в любом случае часть географических пространств будет находиться под влиянием нескольких зон влияния, то есть будут происходить процессы пространственной конкуренции социально-экономических центров, а часть географических пространств попадут в зону «безразличия», то есть не попадут в зону влияния какого-либо центра. В конечном итоге формируется сложное многоуровневое социально-экономическое пространство. Результатом пространственной динамики зон влияния является специфическая инвариантность и локализация социальных контактов и экономических контрактов, отсутствие альтернативы, что приводит к процессам монополизации. 
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Сибирская государственная автомобильно-дорожная академия
г. Омск
К ВОПРОСУ О ФИНАНСИРОВАНИИ

КОММЕРЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ

Реализация экономического потенциала коммерческой деятельности во многом зависит от возможностей и условий финансирования, однако мировой экономический кризис существенно осложнил этот процесс. В начале 2008 г. наметилась неустойчивость двух главных факторов, лежащих в основе российского экономического роста – это высокие цены на энергоресурсы и наличие дешевых денег на мировых финансовых рынках. Причем институциональная среда в России, которая может создать устойчивую основу для экономического роста, находится в весьма неразвитом состоянии, т. е. российские институты вряд ли способны смягчать и корректировать последствия ухудшения экономической и политической конъюнктуры.

Среди источников кризиса можно выделить: начало замедления экономического роста, падение цен на нефть и другие товары российского экспорта, возникновение дефицита платежного баланса и усиление тем самым зависимости страны от притока иностранных инвестиций, быстро нарастающую внешнюю задолженность российских компаний и высокую вероятность их неспособности расплатиться по долгам без помощи государства в случае начала кризиса, а также сомнительную эффективность многих инвестиционных проектов, начатых на волне бума и вряд ли способных выдержать испытание кризисом. 

Одной из наиболее актуальных проблем, которую пытаются сегодня решить многие российские предприятия, по-прежнему является финансирование. Не у всех организаций есть возможность осуществлять финансирование за счет собственных ресурсов, и поэтому появляется необходимость в поиске внешних источников, которые могли бы быть направлены на реализацию различных коммерческих идей. Существуют различные способы, используя которые можно попытаться решить данную проблему (рисунок). 
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Способы финансирования коммерческой деятельности

Коммерческие организации отличаются высокой диверсификацией источников финансирования. Коммерческие цели хозяйствования требуют от них не только разработки собственных доходных направлений, но и привлечения внешних источников финансирования со стороны государства, населения и частного сектора.

При выборе источников финансирования необходимо решить пять основных задач:

 - определить потребности в кратко- и долгосрочном капитале;

- выявить возможные изменения в составе активов и капитала в целях определения их оптимального состава и структуры;

 - обеспечить постоянную платежеспособность и, следовательно, финансовую устойчивость;

 - с максимальной прибылью использовать собственные и заемные средства;

 - снизить расходы на финансирование хозяйственной деятельности.

Собственные средства предприятия

Финансовые ресурсы и капитал представляют собой главные объекты исследования финансов предприятия. В условиях регулируемого рынка чаще применяется понятие «капитал», который является реальным объектом и на который можно воздействовать с целью получения новых доходов. В этом качестве капитал – объективный фактор производства. Таким образом, капитал – это часть финансовых ресурсов, задействованных предприятием в оборот и приносящих доходы от этого оборота. В таком смысле капитал выступает как превращенная форма финансовых ресурсов.

В такой трактовке принципиальное различие между финансовыми ресурсами и капиталом предприятия состоит в том, что на любой момент времени финансовые ресурсы больше или равны капиталу предприятия. При этом равенство означает, что у предприятия нет никаких финансовых обязательств и все имеющиеся финансовые ресурсы пущены в оборот. Однако это не значит, что чем больше размер капитала приближается к размеру финансовых ресурсов, тем эффективнее предприятие работает.

В реальной жизни равенства финансовых ресурсов и капитала у работающего предприятия не бывает. Финансовая отчетность строится так, что разницу между финансовыми ресурсами и капиталом нельзя обнаружить. Дело в том, что в стандартной отчетности представлены не финансовые ресурсы как таковые, а их превращенные формы – обязательства и капитал.

Из определения финансовых ресурсов следует, что по происхождению они разделяются на внутренние (собственные) и внешние (привлеченные). В свою очередь, внутренние в реальной форме представлены в стандартной отчетности в виде чистой прибыли и амортизации, а в превращенной форме – в виде обязательств перед служащими предприятия. 

Чистая прибыль представляет собой часть доходов предприятия, которая образуется после вычета из общей суммы доходов обязательных платежей – налогов, сборов, штрафов, пени, неустоек, части процентов и других обязательных выплат. Чистая прибыль остается в распоряжении предприятия и распределяется по решению его руководящих органов.

Внутренние источники собственных средств формируются в процессе хозяйственной деятельности и играют значительную роль в жизни любого предприятия, поскольку определяют его способность к самофинансированию. Очевидно, что предприятие, способное полностью или в значительной степени покрывать свои финансовые потребности за счет внутренних источников, получает значительные конкурентные преимущества и благоприятные возможности для роста за счет уменьшения издержек по привлечению дополнительного капитала и снижения рисков.

Основными внутренними источниками финансирования любого коммерческого предприятия являются чистая прибыль, амортизационные отчисления, реализация или сдача в аренду неиспользуемых активов и др.

В современных условиях предприятия самостоятельно распределяют прибыль, остающуюся в их распоряжении. Рациональное использование прибыли предполагает учет таких факторов, как планы дальнейшего развития предприятия, а также соблюдение интересов собственников, инвесторов и работников. В общем случае, чем больше прибыли направляется на расширение хозяйственной деятельности, тем меньше потребность в дополнительном финансировании. Величина нераспределенной прибыли зависит от рентабельности хозяйственных операций, а также от принятой на предприятии дивидендной политики.

К достоинствам инвестирования прибыли следует отнести:

 - отсутствие расходов, связанных с привлечением капитала из внешних источников;

 - сохранение контроля за деятельностью предприятия со стороны собственников;

 - повышение финансовой устойчивости и более благоприятные возможности для привлечения средств из внешних источников.

В свою очередь, недостатками использования данного источника являются его ограниченная и изменяющаяся величина, сложность прогнозирования, зависимость от внешних, не поддающихся контролю со стороны менеджмента факторов (конъюнктура рынка, фаза экономического цикла, изменение спроса и цен и т. п.).

Еще одним важнейшим источником самофинансирования предприятий служат амортизационные отчисления.

Они относятся на затраты предприятия, отражая износ основных и нематериальных активов, и поступают в составе денежных средств за реализованные продукты и услуги. Их основное назначение – обеспечивать не только простое, но и расширенное воспроизводство.

Преимущество амортизационных отчислений как источника средств заключается в том, что он существует при любом финансовом положении предприятия и всегда остается в его распоряжении. Величина амортизации как источника финансирования инвестиций во многом зависит от способа ее начисления, как правило, определяемого и регулируемого государством. Выбранный способ начисления амортизации фиксируется в учетной политике предприятия и применяется в течение всего срока эксплуатации объекта основных средств.

Применение ускоренных способов (уменьшаемого остатка, суммы чисел лет и др.) позволяет увеличить амортизационные отчисления в начальные периоды эксплуатации объектов инвестиций, что при прочих равных условиях приводит к росту объемов самофинансирования.

Внешние или привлеченные финансовые ресурсы делятся также на две группы: собственные и заемные. Такое деление обусловлено формой капитала, в которой он вкладывается внешними участниками в развитие данного предприятия: как предпринимательский или как ссудный капитал. Соответственно результатом вложений предпринимательского капитала является образование привлеченных собственных финансовых ресурсов, результатом вложений ссудного капитала – заемные средства.

Предпринимательский капитал представляет собой капитал, инвестированный в различные предприятия с целью получения прибыли и прав на управление фирмой.

Ссудный капитал – это денежный капитал, предоставленный в долг на условиях возвратности и платности. В отличие от предпринимательского капитала ссудный не вкладывается в предприятие, а передается ему во временное пользование с целью получения процента.

Привлеченные временно свободные денежные средства
Предприятия могут привлекать средства путем увеличения уставного капитала за счет дополнительных взносов учредителей или выпуска новых акций. Возможности и способы привлечения дополнительного собственного капитала существенно зависят от правовой формы организации бизнеса.

Акционерные общества, испытывающие потребность в инвестициях, могут осуществлять дополнительное размещение акций по открытой или закрытой подписке (среди ограниченного круга инвесторов).

Финансирование за счет эмиссии обыкновенных акций имеет следующие преимущества:

 - этот источник не предполагает обязательных выплат, решение о дивидендах принимается советом директоров и утверждается общим собранием акционеров;

 - акции не имеют фиксированной даты погашения – это постоянный капитал, который не подлежит «возврату» или погашению;

 - существенно повышается статус предприятия как заемщика (повышается кредитный рейтинг, по оценкам экспертов, стоимость привлечения кредитов и обслуживания долга снижается на 2–3% годовых), акции могут также служить в качестве залога по обеспечению долга;

 - обращение акций предприятия на биржах предоставляет собственникам более гибкие возможности для выхода из бизнеса;

 - повышается капитализация предприятия, формируется рыночная оценка его стоимости, обеспечиваются более благоприятные условия для привлечения стратегических инвесторов;

 - эмиссия акций создает положительный имидж предприятия в деловом сообществе, в том числе международном, и т. д.

К общим недостаткам финансирования путем эмиссии обыкновенных акций следует отнести:

 - предоставление права участия в прибылях и управлении фирмой большему числу владельцев;

 - возможность потери контроля над предприятием;

 - более высокая стоимость привлеченного капитала по сравнению с другими источниками;

 - сложность организации и проведения эмиссии, значительные расходы на ее подготовку;

 - дополнительная эмиссия может рассматриваться инвесторами как негативный сигнал и приводить к падению цен в краткосрочной перспективе.

Следует отметить, что проявление перечисленных недостатков в России имеет свою специфику. В дополнение к ним, широкому распространению практики проведения эмиссии акций российскими предприятиями препятствуют как внешние факторы (неразвитость фондового рынка, особенности правового регулирования, доступность иных источников финансирования), так и внутренние ограничения (неготовность большинства предприятий, настороженное отношение собственников к возможным издержкам «прозрачности», опасения потери контроля и т. п.).

Банковское кредитование

Реализация потенциала коммерческого предприятия в решении экономических и социальных проблем современного обществ невозможна без его адекватной финансово-кредитной поддержки. Сегодня в России в условиях кризиса проблема финансового обеспечения коммерческой деятельности стоит особенно остро. 

Вместе с тем, нельзя считать, что практика банковского кредитования не имеет шансов к развитию. В последнее время банки проявляют повышенный интерес к кредитованию и даже конкурируют в данном сегменте. Однако проблемы здесь остаются.

Во-первых, с позиции кредитных организаций, наиболее существенным фактором, сдерживающим кредитно-инвестиционную активность банковского сектора, является его финансовое состояние. Во-вторых, объемы кредитования в общем объеме выданных кредитов чрезвычайно малы. Да и получить кредит предприятию по-прежнему крайне сложно, прежде всего, по причине нерентабельности такого кредита для большинства банков. В-третьих, очевиден преимущественно краткосрочный характер подавляющей части кредитов (на кредиты сроком до одного года приходится 55,4% всего объема выданных предприятиям кредитов). В-четвертых, во многих случаях кредит для малых предприятий попросту недоступен, ставки по кредиту остаются непомерно высокими в сравнении с экономическими возможностями субъектов малого бизнеса.

На наш взгляд, заслуживают внимания причины, по которым коммерческие банки не заинтересованы в кредитовании:

1.  Отсутствие или недостаток имущественного залога. Предприятия не в состоянии предоставить банкам стандартных гарантий возвратности кредита, таких как залог имущества, поручительства крупных кредитоспособных организаций, трудности в предоставлении ликвидного обеспечения возвратности ссуд и т. п.
2. Высокий риск невозвратности кредита. Вновь создаваемые предприятия не имеют кредитной истории, их деятельность сильно зависит от внешних факторов, в связи с чем кредиты, выдаваемые предпринимателям данной категории, считаются наиболее рискованными.

3. Высокие операционные издержки. Банковская методология кредитования весьма трудоемкая и дорогостоящая, рассчитана на выдачу крупных кредитов и работу с крупными клиентами.
4. Отсутствие методик оценки кредитоспособности и окупаемости проектов, применяемых для субъектов предпринимательства. В наибольшей мере это относится к анализу финансовой документации. Балансы и другие финансовые отчеты, предоставляемые в государственные органы, не отражают реального финансового положения заемщика.

На наш взгляд, расширение использования банковского кредита в деятельности субъектов малого бизнеса в России должно опираться, прежде всего, на усиление его государственной поддержки на создание условий, благоприятствующих развитию малого предпринимательства. Так, например, участие малых предприятий и выполнении государственного и муниципального заказов даст возможность привлечь в малое предпринимательство дополнительные ресурсы, а также в пределах имеющихся бюджетных средств стимулировать инвестиционные процессы в этой сфере Государственный и муниципальный заказы способствуют позитивной реструктуризации малого бизнеса, его выходу из узкой «ниши» торгово-посреднической деятельности, сближению с реальным сектором экономики, активному проникновению в инновационную сферу. 
Что же касается государственной поддержки малого предпринимательства в субъектах РФ, то в ряде регионов созданы фонды поддержки малого предпринимательства, реализуются федеральные и региональные программы поддержки малого предпринимательства. Такие инструменты как лизинг, установление льгот при налогообложении, гарантии субъектов Федерации, субсидирование процентных ставок по кредитам, совместное финансирование, полная или частичная компенсация кредитно-финансовым организациям недополученной прибыли при кредитовании субъектов малого предпринимательства, разработка комплексных программ поддержки и развития малого предпринимательства, развитие инфраструктуры поддержки малого предпринимательства и др. – все это в значительной степени снижает риски кредитования малого бизнеса. 
Для коммерческих банков малый бизнес в качестве клиента может стать привлекательным только при одном условии: если само государство или уполномоченная им структура выступит гарантом перед банками. Предоставление государственных гарантий и поручительств по кредитам, запрашиваемым субъектами малого бизнеса в коммерческих банках, позволит значительно увеличивает количество проектов и программ, получающих государственную поддержку, по сравнению с прямым предоставлением ссуд из средств государственных и частных источников. С учетом того, что государственные гарантии должны предоставляться только на часть запрашиваемого кредита (другая часть кредита обеспечивается, как правило, собственными и привлеченными активами самого предпринимателя), фактический объем кредитных ресурсов для финансирования может превысить выделяемые на эти цели государственные ресурсы в 4–5 раз, что свидетельствует об эффективности данного механизма государственной поддержки и его позитивном воздействии на стимулирование частных инвестиций.

Еще одним важным фактором использования гарантийного резерва для поддержки малого бизнеса может быть компенсация части процентных ставок по кредитам коммерческих банков (особенно на начальном этапе реализации проекта, когда еще не начался возврат средств), что также расширяет количество получателей финансовой поддержки и облегчает доступ малых предприятий к коммерческим кредитам. Одна из форм финансового взаимодействия фондов поддержки малого предпринимательства – частичная компенсации предпринимателям процента за коммерческие кредиты в форме инвестиционных вложений в конкретный проект или программу. Объективным измерителем указанных мер может быть показатель эффективности вложенных в предпринимательство бюджетных средств и полученных результатов виде налоговых поступлений в бюджет.

Государственное кредитование, бюджетное финансирование

Бюджетное финансирование – одна из действующих форм покрытия расходов хозяйствующих субъектов; применяется для обеспечения затрат, имеющих общефедеральное, региональное и локальное значение, с их финансированием соответственно из федерального, регионального и местных бюджетов. Бюджетное финансирование осуществляется в соответствии с установленными принципами путем использования специальных форм и методов предоставления бюджетных средств; в ходе бюджетного финансирования действует государственный финансовый контроль за целевым, экономным и эффективным расходованием денежных средств.

Принципы бюджетного финансирования можно подразделить на: общие, касающиеся всех бюджетополучателей; частные, определяющие порядок предоставления бюджетных средств предприятиям, организациям и учреждениям в зависимости от их организационно-правовой формы и метода ведения хозяйства. К общим принципам в России относят: соблюдение законности финансирования (отпуск бюджетных средств может происходить только на основе утвержденного бюджета и сводной бюджетной росписи); целевой характер предоставления бюджетных средств; выделение средств в пределах лимитов бюджетных обязательств, признанных органом, исполняющим бюджет, и с учетом использования ранее отпущенных ассигнований бюджетных. К частным относят принципы, различающиеся в зависимости от того, кому и на какие цели предоставляются бюджетные средства. Так, для бюджетных учреждений действует принцип зависимости объема финансирования от установленных норм и фактически достигнутых показателей по сети, штатам и контингентам.

Бюджетные средства могут предоставляться в следующих формах финансирования: ассигнования различного рода (на содержание бюджетных учреждений; на оплату товаров, работ и услуг, выполняемых по государственным и муниципальным контрактам; на осуществление отдельных государственных полномочий, передаваемых на другие уровни власти; и др.); трансферты населению и нижестоящим бюджетам; бюджетные кредиты юридическим лицам (в том числе налоговые кредиты, отсрочки, рассрочки и т.п.); инвестиции; ссуды, дотации, субвенции, субсидии; средства на обслуживание долговых обязательств; кредиты иностранным государствам и др.

Российская система бюджетного финансирования претерпела существенные изменения по сравнению с системой бывшего СССР: значительно сокращены объемы бюджетного дотирования предприятий на основе совершенствования механизма дотирования – бюджетные средства стали выделяться под конкретные виды продукции и на строго определенное время; деятельность конкретных предприятий финансируется в рамках целевых программ; средства выделяются в пределах бюджетных обязательств, признанным органом, исполняющим бюджет, и установленных лимитов; введено бюджетное кредитование с использованием принципов платности и возвратности. Порядок предоставления средств из бюджета зависит от организационно-правового статуса предприятия, организации, учреждения. Например, финансирование бюджетных учреждений производится в безвозвратном порядке в строгом соответствии с назначениями, предусмотренными в их годовых с поквартальной разбивкой сметах и в меру выполнения установленным им государственных (муниципальных) заданий. При этом учитываются изменения, вносимые в смету в установленном порядке, и соблюдаются все требования финансово-бюджетной дисциплины.

Неиспользованные бюджетные средства по истечении года предприятия обязаны возвращать в бюджет. По государственным и муниципальным унитарным предприятиям, основанным на праве хозяйственного ведения и функционирующим на коммерческих началах, бюджетное финансирование частично может осуществляться на условиях платности и возвратности; на таких же условиях бюджетные средства предоставляются негосударственным коммерческим предприятиям, выигравшим конкурс инвестиционных проектов. Их расходы финансируются в пределах сумм, утвержденных по бюджету на соответствующий год. На платной и возвратной основах финансируются специфические мероприятия, особо выделяемые в составе бюджетных расходов (завоз продукции в районы Крайнего Севера; расходы по формированию федерального продовольственного фонда; мероприятия, связанные с обеспечением АПК машиностроительной продукцией на основе долгосрочной аренды (лизинга); расходы на пополнение фонда льготного кредитования; меры по оказанию краткосрочной финансовой поддержки предприятий, осуществляющих структурную перестройку производства или экспортирующих продукцию обрабатывающей промышленности и т. п.)

Заемщиками бюджетных средств выступают российские предприятия и организации, являющиеся юридическими лицами, за исключением предприятий с иностранными инвестициями, а также органы исполнительной власти субъектов РФ и органы местного самоуправления. За несвоевременный возврат бюджетных средств и просрочку уплаты процентов взимается штраф в установленных размерах. Бюджетное финансирование может распространяться и на негосударственные коммерческие организации, осуществляющие новое строительство, техническое перевооружение и реконструкцию своего производства. Однако бюджетные средства на федеральном уровне выделяются только по решению Правительства РФ, принимаемому исходя из экономического обоснования, при наличии необходимой проектно-сметной документации и положительной экспертизы, и лишь при условии обеспечения участия России или увеличения доли ее собственности в уставных капиталах этих организаций. Такое участие и увеличение доли собственности государства достигается путем передачи в федеральную собственность по номинальной стоимости дополнительных пакетов акций (паев) на сумму предоставляемых бюджетных средств. Подобным же образом решаются вопросы с бюджетным финансированием негосударственных предприятий и на региональном, а также муниципальном уровнях с выделением средств из соответствующего бюджета.

Методы бюджетного финансирования, отражающие расходование бюджетных средств, включают: списание денежных средств с единого счета бюджета в размере подтвержденного бюджетного обязательства в пользу физического и юридического лиц; зачет денежных средств (при условии наличия задолженности бюджетополучателя по неналоговым платежам в бюджет).

Совершенствованию бюджетного финансирования в России будет способствовать переход к бюджетному субсидированию коммерческих предприятий по результатам конкурсной борьбы претендентов за субсидии и отбора наиболее эффективных вариантов инвестирования бюджетных средств. Такой способ позволит России реально решить вопрос о возможности долевого участия государства и хозяйствующих субъектов в покрытии определенных видов расходов. При перестройке бюджетного финансирования учитывается опыт, накопленный мировой практикой инвестирования ресурсов в общественное производство (так, в Японии отдают предпочтение финансовой поддержке экономически сильных, а не слабых предприятий, которые благодаря бюджетным субсидиям получают возможность для значительного рывка вперед).

Бюджетное финансирование должно шире использоваться, с одной стороны, для поддержания достигнутого уровня социально-культурного обслуживания населения, с другой – для достижения оптимальной структуры отраслей с учетом социальных приоритетов. При этом важно, чтобы в бюджете любого уровня размеры и сроки поступления денежных средств точно соответствовали требованиям бюджетного финансирования, чтобы не было задержек с финансированием из-за несвоевременного и неполного поступления средств в бюджет. Пустая казна, нарушающая финансирование, – не только результат современного кризисного состояния экономики, но и свидетельство просчетов, допущенных в управлении государственными и муниципальными финансами, в том числе из-за несбалансированности бюджета и недостаточной обоснованности устанавливаемых лимитов финансирования, которые не должны превышать сумм реально поступающих доходов. При снижении поступлений бюджетных доходов или источников покрытия дефицита в процессе исполнения бюджета в бюджетном финансировании может предусматриваться режим сокращения расходов бюджета или режим блокировки расходов.

Резюмируя вышеизложенное, можно утверждать, что разработка концептуальных основ финансирования коммерческой деятельности предприятия лежит в области стимулирования рыночных механизмов саморазвития на базе комбинирования интересов субъектов малого предпринимательства, кредитных институтов и государства.
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СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ НАЛОГОВОГО УЧЕТА

ПО НАЛОГУ НА ПРИБЫЛЬ

В любой организации особое внимание должно уделяться такой важной части учетной системы, как учет налога на прибыль. Ввиду того, что принятие главных управленческих решений опирается на данные о финансовых результатах, учет расчетов налога на прибыль приобретает важное значение. Особое место в данной системе занимает контроль учета расчетов налога на прибыль, поскольку он выступает гарантом точности и надежности информации при учете налогообложения прибыли, а также сопутствует целям налогового учета о достоверности, полноте и соблюдении норм законодательства Российской Федерации.

Определение прибыли варьируется от одной учетной системы к другой, что зависит от учитываемых факторов, влияющих на величину прибыли. Несхожесть законодательной базы бухгалтерского учета и учета для целей налогообложения является причиной различия бухгалтерской прибыли и прибыли для целей налогообложения. В настоящее время одной из существенных проблем при определении налогооблагаемой прибыли, в отличие от бухгалтерского учета, является нерешенность ряда вопросов ведения налогового учета и методики контроля учета расчетов по налогу на прибыль. 

Основополагающим фактором достоверного ведения учета является закрепленность методов и методик в нормативных документах, в научных трудах, в теории. Налоговый учет в российском законодательстве имеет несравнимо меньшую нормативно-правовую основу для его составления и ведения по сравнению с бухгалтерским учетом. Определение налогового учета рассмотрено в ст. 313 гл. 25 Налогового кодекса Российской Федерации, под которым понимается система обобщения информации для определения налоговой базы по налогу на основе данных первичных документов, сгруппированных в соответствии с порядком, предусмотренным НК РФ. Малая информативность нормативно-правовой базы порождает множество споров и неясностей в вопросах ведения налогового учета.

На данный момент в Российской Федерации существует два основных способа ведения налогового учета: ведение учета расчетов по налогу на прибыль в рамках бухгалтерского учета, то есть в регистрах бухгалтерского учета; ведение учета расчетов по налогу на прибыль параллельно бухгалтерскому учету. Отсутствие общепризнанного способа ведения налогового учета говорит о том, что оба метода имеют недостатки и не могут быть оптимальными. 

Кроме того, в ст. 313 НК РФ закреплено обязательное ведение регистров налогового учета, которыми, в свою очередь, могут являться бухгалтерские регистры при наличии в них обязательных реквизитов, определенных этой же статьей. Метод налогового учета четко не определен, но исходя из текста гл. 25 НК и рекомендаций, данных Министерством по налогам и сборам в 2001 г., вытекает, что доходы и расходы, влияющие на налогооблагаемую прибыль, учитываются в регистрах налогового учета без использования двойной записи.

В силу перечисленных обстоятельств на данном этапе развития налогового учета его ведение невозможно без взаимосвязи с бухгалтерским учетом, поскольку налоговый учет является частью бухгалтерского, и достоверность первого зависит от правильной трансформации данных из последнего. Механизм взаимосвязи бухгалтерского и налогового учета регламентирован Положением по бухгалтерскому учету 18/02 «Учет расчетов по налогу на прибыль организаций», которое нормативно закрепило порядок отражения различий между видами учета. Но при существенном различии бухгалтерского и налогового учета отражение налоговых разниц становится невозможным, так как возрастает количество взаимосвязей между ними, которые, в свою очередь, порождают еще более сложные взаимосвязи в следующих отчетных периодах, также и по причине отсутствия в нормативных документах РФ описания методики учета разниц [1].
Таким образом, дефицит в адекватных рекомендациях по ведению налогового учета со стороны законодательных органов, недостаток теоретических и практических рекомендаций, касающихся механизма расчета налоговых разниц, а также отсутствие контроля за полнотой, правильностью и соответствием законодательству налогового учета и учета разниц обусловливают необходимость совершенствования налогового учета расчетов налога на прибыль. 

В настоящее время в отечественном учете различия между бухгалтерской и налоговой прибылью привели к тому, что существует три вида учета: бухгалтерский учет прибыли, налоговый учет прибыли согласно гл. 25 НК РФ, а также согласно ПБУ 18/02 в учете отражаются налоговые разницы.

Международный стандарт финансовой отчетности № 12 «Налоги на прибыль» закладывает основу того, как учитывать последствия от текущих и будущих налогов:

· на будущее возмещение (погашение) балансовой стоимости активов (обязательств) в бухгалтерском балансе;

· на операции и другие события текущего периода, признаваемые в финансовой отчетности компании.

Аналогом МСФО № 12 в отечественном учете является ПБУ 18/02 «Учет расчетов по налогу на прибыль организаций». Вместе с тем, международный и отечественный стандарты имеют ряд различий основополагающих определений, например, различие между понятием «расход по налогу на прибыль» по МСФО 12 и «условный расход по налогу на прибыль» по ПБУ 18/02 имеет кардинальный характер. 
Согласно ПБУ 18/02 условный расход по налогу на прибыль рассчитывается как произведение бухгалтерской прибыли на действующую ставку налога, а расход по налогу на прибыль в соответствии с МСФО 12 рассчитан уже с учетом отложенного налога. Различия коснулись также и понятия «текущего налога», в формулу расчета которого согласно ПБУ 18/02 включены постоянные разницы и разницы, касающиеся капитала.

Как в МСФО 12, так и в ПБУ 18/02 смысл налоговых активов и обязательств состоит в том, что их изменения отражают различия между условным расходом по налогу на прибыль и текущим налогом на прибыль в течение определенного периода времени.

Порядок формирования текущего налога на прибыль, предусмотренный в МСФО 12, предполагает сбор информации на субсчете «Расходы по налогу на прибыль» счета «Прибыли и убытки», а согласно ПБУ 18/02 соответствующая информация обобщается на счете 68.4.1 «Расчеты с бюджетом». Поэтому и различна корреспонденция счетов при отражении текущего налога на прибыль. Согласно ПБУ 18/02 по дебету 99 счета и кредиту 68 отражается величина условного расхода на прибыль, а согласно МСФО – уже текущего налога на прибыль.
Корреспонденция согласно МСФО, отражающая текущий налог на прибыль, является правильной. Корреспонденция счетов 99 «Прибыли и убытки» и 68.4.1 «Расчеты с бюджетом» подразумевает описание операции «Начислен текущий налог на прибыль», так как взаимодействие между счетом, группирующим информацию о прибыли, и счетом, группирующим информацию о налоге на прибыль, должно четко отражать сумму налога, уплачиваемую в бюджет. Такое ведение учета не воздействует на порядок расчетов, поскольку оно относится к методологии. Поэтому необходима корреспонденция счетов отложенных налоговых активов и обязательств с субсчетом счета «Прибыли и убытки», которая наглядно покажет воздействие отложенного налогообложения на будущую величину чистой прибыли.

В силу выдвинутого выше утверждения возникает необходимость пересмотра в ПБУ 18/02 порядка отражения отложенных налоговых активов и отложенных налоговых обязательств, величины условного расхода по налогу на прибыль в бухгалтерском учете с целью их сближения с порядком отражения в соответствии с МСФО 12:

· аккумулирование информации о текущем налоге на счете 99 «Прибыли и убытки» для дальнейшего начисления суммы текущего налога;

· добавление в ПБУ 18/02 возможности дебетования и кредитования отложенных налогов непосредственно на счет капитала. 

В настоящее время варианты ведения налогового учета можно классифицировать относительно их взаимосвязи с бухгалтерским учетом:

· налоговый учет на основе регистров бухгалтерского учета, при условии, что реквизиты регистров бухгалтерского учета соответствуют требованиям об обязательных реквизитах, упомянутых в ст. 313 НК РФ;

· налоговый учет на основе регистров налогового учета, то есть обособленный учет налога на прибыль на основе первичных документов, но сформированный по правилам налогового законодательства.
Первый тип налогового учета определяется как смешанная модель налогового учета, второй тип – как условно параллельная модель налогового учета. Условность второй модели заключается в том, что абсолютно параллельной модели налогового учета быть не может в силу того, что налоговый учет является частью бухгалтерского учета. Налоговый учет оперирует данными первичной документации бухгалтерского учета, обязательная взаимосвязь бухгалтерского и налогового учета проявляется в необходимости отражения разниц между ними в бухгалтерском учете.

Основополагающим фактором при выборе оптимальной модели является соответствие критерию независимости, который подразумевает обособленность не только самого учета, но и зависимость налоговой учетной политики от бухгалтерской и наоборот. При изменении налогового законодательства в смешанной модели необходимо вносить изменения как в налоговую, так и в бухгалтерскую учетную политику. В этом смысле большей гибкостью обладает условно параллельная модель.

Анализ показателей налогового учета в большей степени связан с налоговым планированием, а главными обобщающими показателями являются величины доходов, расходов от реализации и внереализационных доходов и расходов. В условно параллельной модели легче сгруппировать данные показатели, чем в бухгалтерском учете, в котором структура группировки доходов и расходов совсем другая. Также выявление ошибок в налоговом учете не обременено дополнительным поиском в расчетах, связанных с различием налогового и бухгалтерского учета, так как налоговый учет оперирует собственными, а не бухгалтерскими данными. Таким образом, в рамках критерия прозрачности условно параллельная модель становится предпочтительнее по сравнению со смешанной моделью.

В рамках совершенствования учета в условно параллельной модели считается необходимым внедрение в него элементов двойной записи. Ведение налогового учета на учетных счетах с использованием элементов двойной записи позволит систематизировать учетные данные и связать их с данными бухгалтерского учета. Учет на счетах налогового учета следует вести параллельно при отражении каждой хозяйственной операции, влияющей на величину налога на прибыль. 

Поскольку счета налогового учета не могут быть системой счетов, так как ряд счетов, необходимых для полноценной двойной записи, в налоговом плане счетов отсутствует (в частности, это счет капитала), то следует отметить, что приведенный выше способ отражения хозяйственных операций на счетах налогового учета использует только элементы двойной записи, но не саму двойную запись. Главным отрицательным фактором в условно параллельной модели является дублирование информации бухгалтерского учета в налоговом. 

Изучение налогового учета в смешанной модели показал, что между бухгалтерским и налоговым учетом существует много различий и для того, чтобы их сократить, приходится изменять бухгалтерский учет, который, в свою очередь, становится менее понятным для его пользователей, возникает множество схем распределения информации, система бухгалтерского учета усложняется дополнительным документооборотом. То же самое касается рабочего плана счетов, который, в свою очередь, помимо новых субсчетов, дополняется множеством забалансовых счетов, необходимых для ведения налогового учета. В связи с этим необходимо отметить, что каждый раз при изменении правил налогового учета будет изменяться и бухгалтерская учетная политика организации.

Положительной чертой смешанной модели является то, что эта модель существенно уменьшает работу бухгалтера за счет отсутствия дублирования информации [1]. 

На основе проведенного анализа положительных и отрицательных сторон обеих моделей следует, что оптимальной моделью для организаций, имеющих существенные различия между учетной политикой бухгалтерского и налогового учета, будет являться условно параллельная модель с использованием счетов налогового учета.

В целях совершенствования данной модели считается целесообразным осуществлять внутренний контроль расчетов налога на прибыль. Необходимость ввода внутреннего аудита расчетов налога на прибыль вытекает исходя из следующего:

· для подтверждения достоверности налогового учета необходим независимый финансовый контроль; 

· контроль со стороны налоговых органов и ревизионный контроль направлен на выявление ошибок и злоупотреблений, аудит как внутренний, так и внешний направлен не только на выявление ошибок, но и на предупреждение их возможных последствий;

· внутренний аудит превосходит внешний по периодичности, что существенно повышает вероятность обнаружения и предупреждения ошибок. В отличие от внешнего в задачи внутреннего аудита входит постановка, совершенствование и дальнейший мониторинг налогового учета организации. 

Внутренний контроль расчетов налога на прибыль будет способствовать оказанию помощи сотрудникам организации в безошибочном отражении информации о доходах и расходах, оценке эффективности, надежности системы внутреннего контроля и оперативному выявлению проблем, связанных с расчетами налогооблагаемой прибыли, подготовки и группировки информации о ней в налоговой отчетности. 

Налоговый учет налога на прибыль, как было отмечено выше, ведется на основании аналитических регистров. В случае, если в регистрах бухгалтерского учета содержится недостаточно информации для определения налоговой базы в соответствии с требованиями гл. 25, налогоплательщик вправе самостоятельно дополнять применяемые регистры бухгалтерского учета реквизитами, формируя тем самым регистры налогового учета, либо вести самостоятельные регистры налогового учета.

Следует отметить, что в настоящее время существенным недостатком многих российских компаний при ведении учета расчетов по налогу на прибыль является отсутствие автоматизированного подхода к процессу составления аналитических регистров налогового учета. Данные регистры составляются вручную с помощью выборки необходимой информации для исчисления налога на прибыль, исходя из данных оборотно-сальдовых ведомостей, отчета о прибылях и убытках, справок-расчетов и др. отчетностей бухгалтерского учета.

В этой связи, решение данного вопроса считается возможным благодаря внедрению автоматизированных программ учета в организациях, позволяющих осуществлять не только параллельное ведение бухгалтерского и налогового учета, но и автоматическое формирование налоговых регистров и налоговой декларации по налогу на прибыль [2].
Среди фирм, занимающихся разработкой программного обеспечения для нужд бухгалтерского учета на предприятиях и в организациях, в РФ ведущие позиции занимает фирма «1С», которая уделяет большое внимание проблемам исчисления налога на прибыль и организации налогового учета.

Наиболее часто в организациях используется конфигурация «Бухгалтерия предприятия» в рамках программы «1С: Предприятие». Конфигурация «Бухгалтерия предприятия» предназначена для автоматизированного ведения бухгалтерского и налогового учета в соответствии с действующим законодательством Российской Федерации.

Налоговый учет по налогу на прибыль в данной системе ведется на тех же счетах, что и бухгалтерский учет. Это упрощает сопоставление данных бухгалтерского и налогового учета и выполнение требований ПБУ 18/02 «Учет расчетов по налогу на прибыль». 

В настоящее время происходит широкое внедрение новой версии 8.1, которая называется «1С: Бухгалтерия 8.1». В ней предусмотрены следующие регламентные операции по налоговому учету:

· распределение расходов по видам деятельности, облагаемых и не облагаемых ЕНВД по отдельным видам деятельности;

· нормирование расходов на рекламу;

· нормирование расходов на добровольное страхование;

· нормирование представительских расходов;

· расчет расходов на доставку товаров для перепродажи, признаваемых расходами текущего периода;

· закрытие счетов, на которых учитываются косвенные расходы;

· оценка стоимости готовой продукции и остатков незавершенного производства;

· закрытие сч. 90 «Продажи» плана счетов налогового учета по налогу на прибыль;

· закрытие сч. 91 «Прочие доходы и расходы плана счетов налогового учета по налогу на прибыль;

· списание убытков прошлых лет.

Эта система предусматривает автоматическое заполнение всех групп регистров, предусмотренных нормативными документами параллельно с регистрами бухгалтерского учета. На основании заполненных регистров налогового учета программой производится заполнение декларации по налогу на прибыль организаций [4].

Кроме того, особое внимание при изучении вопросов совершенствования налогового учета налога на прибыль должно уделяется арифметическим процедурам внутреннего аудита, которые, в свою очередь, дают разумную уверенность в достоверности информации налогового учета. Помимо сопоставления данных, сгруппированных в регистрах бухгалтерского и налогового учета, считается целесообразным сопоставление данных, сгруппированных на счетах бухгалтерского, налогового учета и на счетах учета разниц.

В системе «1С: Бухгалтерия 8.1», чтобы обеспечить требования ПБУ 18/02, автоматически ведется специальный вспомогательный учет постоянных и временных разниц в оценке стоимости активов и обязательств. Они организованы на счетах налогового учета, но разделены по видам учета:

1. Вид учета НУ (налоговый учет). Записи на счетах налогового учета по виду учета НУ отражаются в оценке согласно гл. 25 НК РФ.
2. Вид учета ВР (временные разницы). Записи по данному виду учета отражают возникающие временные разницы (ВВР – вычитаемые временные разницы; НВР – налогооблагаемые временные разницы).

3. Вид учета ПР (постоянные разницы) необходим для ведения учета постоянных разниц (ПНО и ПНА).

Записи на счетах налогового учета делаются таким образом, чтобы выполнялось условие: БУ ± ПР ± ВР = НУ. 

Эта формула есть следствие формулы, приведенной в п. 21 ПБУ 18/02. Она обеспечивает совпадение величины налога на прибыль по данным БУ и НУ [3]. 

Необходимо отметить, что для внутреннего аудита три вида учета являются объектами контроля, и самой действенной аналитической процедурой здесь является сопоставление данных между тремя видами учета. При любом различии между налоговым и бухгалтерским учетом возникают записи на счетах по виду учета постоянных и временных разниц. Задача внутреннего аудитора – сопоставить данные трех видов учета для анализа полученной информации. По истечении отчетного периода налогооблагаемую прибыль можно рассчитать двумя способами. 

Первым способом является расчет прибыли согласно регистрам налогового учета. Разность между признанными в налоговом учете доходами и расходами образует налогооблагаемую прибыль (убыток), которая отражается в декларации по налогу на прибыль, сформированной на основе регистров налогового учета.

Вторым способом является расчет налогооблагаемой прибыли согласно ПБУ 18/02.

ТН = УР (–УД) + ПНО – ПНА + ОНА – ОНО,

где ТН – текущий налог на прибыль;

УР – условный расход (условный доход) по налогу на прибыль, это 20% от бухгалтерской прибыли (убытка);

ПНО (ПНА) – постоянное налоговое обязательство (постоянный налоговый актив), это 20% от постоянных разниц;

ОНА – отложенный налоговый актив, это 20% от вычитаемых временных разниц;

ОНО – отложенное налоговое обязательство, это 20% от налогооблагаемых временных разниц.

Рассчитанные величины налога на прибыль двумя способами следует сравнить для подтверждения достоверности начисленного налога на прибыль.

Ведение трех видов учета вместо одного тщательно проработано в среде программы 1С «Бухгалтерия 8.1». При этом каждый вид учета имеет свой план счетов: план счетов бухгалтерского учета, план счетов налогового учета и план счетов учета разниц. Отражение операции в разрезе трех планов счетов позволяет выделить необходимый вид учета, что существенно сокращает область контроля и поиска ошибок.
Таким образом, внедрение системы «1С: Бухгалтерия 8.1» приведет к автоматизированному ведению регистров налогового учета в организациях и единообразию их форм, что, в свою очередь, позволит облегчить проверку правильности исчисления налоговой базы по налогу на прибыль.

Итак, подводя итог выше изложенному, следует отметить, что отечественная система учета расчетов налога на прибыль далека от совершенства и требует дальнейшего изучения и развития. 
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Омская гуманитарная академия
г. Омск
АДАПТАЦИЯ РЕГИОНАЛЬНОГО МОЛОЧНО-ПРОДУКТОВОГО

ПОДКОМПЛЕКСА К УСЛОВИЯМ ЭКОНОМИЧЕСКОГО КРИЗИСА

Актуальность адаптации регионального молочно-продуктового подкомплекса Омской области к условиям экономического кризиса предопределена не только интересами совершенствования теории и практики хозяйствования в отрасли животноводства, но и необходимостью решения проблем стратегического управления региональным молочным рынком в меняющихся экономических условиях его функционирования, а также появлением большого разнообразного парка технических средств, позволяющих вести углубленный анализ экономической информации о производственно-сбытовой деятельности хозяйств отрасли.

При всей нестабильности рынка продовольствия в регионе динамика его развития подчинена определенным законам и зависит от ряда разнонаправленных факторов. Прежде всего, это платежеспособный спрос населения (рост цен немедленно следует за повышением заработной платы, а стабилизация и снижение цен на некоторые группы продуктов питания наблюдаются тогда, когда платежеспособный спрос низок); сезонность (в основном для растениеводческой продукции); принятие тех или иных нормативных документов, влияющих на экономику в целом и экономику агропромышленного комплекса (далее – АПК) в частности (установление высоких оптовых цен в промышленности на энергоносители, введение дотации на производство продукции животноводства, выплата компенсаций на приобретение продукции производственно-технического назначения и т. д.).

Молочно-продуктовый подкомплекс представляет собой производственную систему, включающую совокупность взаимосвязанных участников рынка – поставщиков промышленных ресурсов, производителей сельскохозяйственной продукции, заготовителей, переработчиков и работников торговли, находящихся в определенных взаимоотношениях и связях друг с другом [3].

В условиях рынка высокая эффективность производства молока возможна только при наличии экономического обоснования системы цен и ценообразования, поскольку цена устанавливается в соответствии не только с рыночным равновесием, но и с равновесием между издержками производства продукции и экономическими возможностями каждого товаропроизводителя [1].

Развитие экономики на современном этапе ставит перед животноводческими хозяйствами проблемы адаптации к сложившимся условиям, от решения которых зависит выживание предприятий. В настоящее время животноводство испытывает большие трудности, основными причинами которых является: диспаритет цен на продукцию промышленности и сельского хозяйства; отсутствие полноценной рыночной инфраструктуры и рынка ресурсов; техническая и технологическая отсталость; несовершенство кредитно-финансовой системы. В результате этого большинство предприятий в условиях экономического кризиса не способно осуществлять эффективную производственную деятельность. Следствием стало снижение удельного веса молока, направляемого на перерабатывающие предприятия. В настоящее время в целом по стране реализуется и перерабатывается чуть более 55% производимого молока. При этом на сельскохозяйственных предприятиях товарность молока составляет 88%, в крестьянских (фермерских) хозяйствах – 62%, в хозяйствах населения – около 20% [4].

Омская область – это высокоразвитый аграрный регион, который по объемам производства сельскохозяйственной продукции входит в десятку крупнейших регионов России. По показателям ресурсного аграрного потенциала и эффективности его использования регион является одним из лидеров в Сибирском федеральном округе (рисунок). Так, например, по объемам производства зерна в 2008 г. область занимала третье место, по объемам производства мяса – первое, молока – второе. Молочно-продуктовый подкомплекс Омской области имеет большое значение в обеспечении продовольственной независимости и повышения уровня жизни населения региона.
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 Продукция сельского хозяйства Омской области 
(в хозяйствах всех категорий; в фактически действовавших ценах; 
миллиардов рублей) [6]

Молочное скотоводство является ведущей отраслью сельского хозяйства в агропромышленном комплексе Омской области. Тем не менее, период становления рыночной экономики сопровождается значительным спадом производства.
Таблица 1

Основные показатели производства и реализации молока 
в Омской области 

	Показатель
	2006 г.
	2007 г.
	2008 г.
	2008 г. к 2006 г., в %

	Поголовье крупного рогатого скота в хозяйствах всех категорий, тыс. голов
	505,3
	484,1
	455,5
	90,1

	     из него коровы, тыс. голов
	226,9
	221,1
	215,6
	95,0

	Удельный вес коров в общем поголовье крупного рогатого скота, %
	44,9
	45,6
	47,3
	на 2,4 п. п. больше

	Выход приплода в расчете на 100 маток, голов
	81,0
	79,0
	79,0
	97,5

	Заготовлено кормов в крупных и средних сельскохозяйственных организациях, ц. кор. ед. на 1 усл. гол. крупного рогатого скота
	34,6
	38,7
	26,7
	77,2

	Расход кормов в крупных и средних сельскохозяйственных организациях, ц. кор. ед. на 1 усл. гол. крупного рогатого скота
	33,0
	32,3
	30,8
	93,3

	Среднегодовая численность работников, занятых в сельскохозяйственном производстве по области, тыс. человек
	46,5
	38,3
	31,0
	66,8

	Средний надой молока на 1 корову в хозяйствах всех категорий, кг
	3 611,0
	3 770,0
	3 783,0
	104,8

	Производство молока в хозяйствах всех категорий, тыс. т
	853,0
	852,6
	852,2
	99,9

	Реализация молока и молочных продуктов в хозяйствах всех категорий, тыс. т
	574,5
	578,2
	568,4
	98,9

	Товарность молока в хозяйствах всех категорий, %
	67,4
	67,8
	66,7
	на 0,7 п.п. меньше

	Средняя цена 1 ц молока и молочной продукции, реализованной сельскохозяйственными организациями, руб.
	696,0
	800,0
	1 089,0
	156,46

	Себестоимость производства 1 ц молока, руб.
	571,0
	623,0
	785,0
	137,48

	Себестоимость 1 ц молока и молочной продукции, реализованной сельскохозяйственными организациями, руб
	580,0
	655,0
	833,0
	143,62

	Выручка от реализации молока и молочной продукции, млн. руб
	2 088,3
	2 268,0
	2 862,6
	137,08

	Прибыль от реализации молока и молочной продукции, млн. руб
	348,3
	484,7
	853,3
	244,98

	Рентабельность производства молока, %
	20,0
	26,1
	39,0
	на 19 п.п. больше


В сравнении с 1990 г. поголовье скота сократилось на 70,7%. В течение исследуемого периода поголовье скота по всем категориям хозяйства снизилось на 216,6 тыс. голов, из них 81,1 тыс. – коровы. Резкое снижение поголовья привело к сокращению объема производства молока. В 2008 г. всеми категориями хозяйства региона произведено 852,2 тыс. т молока, что на 6,7% меньше 2003 г. Однако на фоне сокращения поголовья скота в Омской области наблюдается увеличение продуктивности животных. Так, надой на одну корову увеличился по всем категориям товаропроизводителей и составил в 2008 г. – 3783 кг [5]. 

Развитие молочной перерабатывающей отрасли Омской области напрямую связано с сырьевой базой, основу которой обеспечивает молочное скотоводство. Производством молока в Омской области занимаются сельскохозяйственные предприятия, крестьянские фермерские хозяйства и личные подсобные хозяйства населения. В период с 2006 по 2008 г. производство молока сократилось с 853,0 тыс. т до 852,2 тыс. т (табл. 1). Численность молочного стада во всех категориях хозяйства в 2008 г. составила 215,6 тыс. голов, что на 4,9% меньше уровня 2006 г.

Основными причинами снижения поголовья коров явились: недостаточная обеспеченность заготовленными кормами, низкие закупочные цены на молоко-сырье, рост цен на энергоносители и горюче-смазочные материалы. В крупных и средних сельскохозяйственных организациях в 2006–2008 гг. количество заготовленного корма уменьшилось почти на 23%, а его расходование – на 6,6%.Несмотря на сокращение объемов производства молока в Омской области, сохранилась тенденция роста продуктивности коров. Средний надой на одну корову в хозяйствах всех категорий в 2008 г. был равен 3783 кг; в 2007 г. – 3 770 кг; в 2006 г. – 3611 кг. В 2008 г. уровень товарности молока составил 66,7% [2].

Средняя цена одного центнера молока и молочной продукции выше, чем себестоимость, что говорит о рентабельности данной отрасли в Омской области. Рентабельность производства молока и молочной продукции в 2006–2008 гг. увеличилась почти в два раза (с 20,0% до 39,0%), выручка и прибыль от реализации молока и молочной продукции возросла на 37,0% и на 144,9% соответственно. В Омской области показатели производства и потребления молока молочной продукции на душу населения в 2006–2008 гг. увеличились. Потребление молока и молочной продукции в 2008 г. составило 91,7% от рекомендуемой физиологической нормы, в среднем житель региона потребил 357 кг молока в год.

Формирование стратегии предприятий животноводства в исследуемом регионе происходит в сложнейших условиях, вызванных необходимостью скорейшего решения кризисных проблем, сложностями во взаимоотношениях животноводческих хозяйств с предприятиями других сфер АПК, ужесточением конкуренции на рынке молока. Исследование проблем формирования эффективного функционирования регионального молочного рынка тесно связано с проблемами устойчивого удовлетворения потребностей населения в молоке и молочных продуктах, а также способностью отрасли функционировать в режиме расширенного воспроизводства.

 В сложных для отрасли условиях экономического кризиса Правительство Омской области поставило целью развитие агропромышленного комплекса. Определена необходимость надежного продовольственного обеспечения региона, укрепления потенциала молочно-продуктового подкомплекса на основе стабильного развития животноводства, пищевой и перерабатывающей промышленности, усиления интеграционных процессов в агропромышленном комплексе [6]. Приоритетными задачами молочного скотоводства региона в 2009–2010 гг. стали: 
- реализация приоритетного национального проекта «Развитие агропромышленного комплекса»;

- расширение поддержки агропромышленного комплекса из областного бюджета на основе использования программно-целевого метода;

- ускорение технического перевооружения сельского хозяйства, развитие лизинга в сфере сельского хозяйства;

- строительство современных животноводческих комплексов, активизация племенной работы;

- расширение поддержки малых форм хозяйствования в агропромышленном комплексе;

- повышение доступности кредитных ресурсов для сельскохозяйственных товаропроизводителей;

- решение кадровых проблем сельского хозяйства, поддержка молодых специалистов, работающих в сельской местности;

- улучшение взаимодействия между сельскохозяйственными товаропроизводителями и организациями переработки сельскохозяйственной продукции, содействие формированию интеграционных структур.

Реализации антикризисных задач, указанных в Плане действий Правительства Омской области позволит 2010 г. увеличить поголовье крупного рогатого скота и производство молока в Омской области не менее чем на 1%. Резервами в росте продуктивности животноводства являются соблюдение технологии содержания и кормления скота, повышение племенных качеств сельскохозяйственных животных. В кризисных условиях главным двигателем роста производства молока является экономическая заинтересованность хозяйств. Продукция должна быть конкурентоспособной и востребованной на рынке сырья. Развитие молочного скотоводства во многом сдерживается из-за слабой кормовой базы, острого дефицита кормового белка. Это, в свою очередь, связано с несовершенной структурой севооборотов, где недостаточно внимания отводится белковым кормам. 

В связи с этим в хозяйствах Омской области внедряется использование многокомпонентных кормовых смесей для кормления скота. Закуплены первые несколько агрегатов по производству патоки из кормовых культур. Добавление в корм патоки позволяет повысить надои с одной коровы на три литра в день. Как показывают расчеты, при современных ценах на зерно экономически целесообразно использовать зерно на корм и получить мясо и молоко. Основные закупщики и переработчики молока в Омской области заключили соглашение, по которому обязались закупать молоко по цене не ниже 11 рублей за килограмм. С апреля 2010 г. Правительство Омской области приняло решение о значительном увеличении субсидий производителям молока – до 4,5 рублей за килограмм личным подсобным хозяйствам. За первый квартал 2010 г. производство молока во всех категориях хозяйств Омской области составило 127,5 тыс. т, или на 2,1% больше, чем в соответствующий период 2009 г. Надой на одну корову по итогам 1-го квартала 2010 г. составил 773 кг, что на 44 кг больше соответствующего периода прошлого года. В то же время итоги 2009 г. показывают явное отставание производства продукции животноводства (в том числе молока) от объемов производства 2008 г. (табл. 2) [6]. 
Таблица 2

Индексы производства продукции сельского хозяйства 
в Омской области (в хозяйствах всех категорий; 
в сопоставимых ценах; в процентах к предыдущему году)

	
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	2009

	Продукция сельского хозяйства
	100,1
	101,8
	102,0
	102,0
	102,3
	94,6
	118,9

	Продукция растениеводства 
	100,5
	109,1
	105,2
	100,6
	102,2
	86,4
	137,9

	Продукция животноводства 
	99,8
	94,1
	98,3
	103,6
	102,5
	103,6
	99,1


Структурные преобразования в Омской области должны быть направлены на преодоление спада производства и создание условий для стабилизации; снятие напряженности на рынке молока и молочных продуктов и предотвращение дальнейшего снижения потребления молочных продуктов. В целях преодоления спада производства молочной продукции, насыщения рынка молоком и создания необходимых экономических условий для функционирования молочно-продуктового подкомплекса региона на современном этапе предстоит:

- восстановить поголовье скота и повысить продуктивность коров молочного направления;

- улучшить генетический потенциал животных;

- развивать производство и повышать товарность молока в частном секторе;

- использовать для откорма поголовья высокопротеиновые корма собственного производства (концентрированные, сено, солома, сенаж, силос), чтобы исключить лишние затраты на транспортные услуги;

- реформировать земельные и экономические отношения в АПК региона на усиление целевого расходования государственной поддержки производителей молока;

- совершенствовать экономический механизм внутрихозяйственных отношений; оказывать поддержку становлению малого бизнеса в области производства, переработки и сбыта молочной продукции;

- правильно применять антимонопольную политику государства и формировать здоровую конкурентную среду в АПК региона;

- разработать механизм предоставления бюджетных ссуд и иных видов государственной поддержки предприятий агропромышленного комплекса, обеспечивающий распределение средств преимущественно на конкурсной основе, адресность их доведения;

- обосновать потребности и условия возврата средств, имущественную ответственность по обязательствам, связанным с контрактами и ссудами;

- улучшить снабжение населения региона молоком и молочными продуктами за счет соразмерного увеличения собственного производства.

Таким образом, сложившееся положение на рынке молока Омской области во многом является следствием общей кризисной ситуации в стране и в регионе. Адаптация к данной ситуации и ее успешное разрешение невозможно без восстановления поголовья скота посредством государственной поддержки и регулирования, а также сохранения дотации и компенсации на производство молочной продукции; улучшения кормовой базы за счет собственного производства; мер экономической защиты товаропроизводителей от неравной конкуренции со стороны импортеров продукции; регулирования цен на продукцию материально-технического обеспечения, потребляемую в отрасли животноводства, введения специальных льготных цен (со скидкой на 40–50%) на оборудование для сельскохозяйственных предприятий; практики адресного распределения ресурсов, преимущественно на конкурсной основе, при условии выполнения обязательств перед областью по производству и поставке молочной продукции. И главная задача здесь – восстановить расширенное воспроизводство в молочно-продуктовом подкомплексе. А это возможно лишь путем ликвидации диспаритета цен в АПК, осуществления разумного аграрного протекционизма, расширения государственного заказа на основные виды молочной продукции по гарантированным ценам, совершенствования финансовой, налоговой и кредитной политики государства.
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ГЕНДЕРНЫЕ ОСОБЕННОСТИ УРОВНЯ БЕЗРАБОТИЦЫ

В КАЗАХСТАНЕ

Главная задача развития общества – это развитие самого человека, а сама цель развития – это создание благоприятных условий для здоровой, долгой и творческой жизни людей.

Экономическое развитие общества представляет собой многоплановый процесс, охватывающий экономический рост, структурные сдвиги в экономике, совершенствование условий и качества жизни населения [1].

Кризис показал, что в настоящее время проблема человека, функционирование его труда – одна из важнейших проблем общества, в котором существуют различия между людьми по рассовым, национальным, классовым и половым признакам. Половые различия порождают гендерное неравенство, препятствуя достижению равного распределения дефицитных ресурсов общества между мужчинами и женщинами.

На современном этапе, когда в Казахстане уже сформированы основы рыночной экономики, проблемы связанные с развитием рынка труда и занятости имеют особую актуальность

Рынок труда – это социально-экономическая система, включающая в себя совокупность общественных отношений, связанных с куплей и продажей рабочей силы; это также экономическое пространство – сфера трудоустройства, в которой взаимодействуют покупатели и продавцы рабочей силы; наконец, это механизм, обеспечивающий согласование цены и условий труда между работодателями и наемными работниками.

Согласно системе классификации Международной организации труда население делится на экономически активное и экономически неактивное.

Экономически активное население – это часть населения, обеспечивающая предложение своего труда для производства товаров и оказания разнообразных услуг. Количественно эта группа населения складывается из численности занятых и безработных, под которыми понимаются строго определенные группы людей [2].

Занятое население – все лица в соответствующем возрасте, которые по своему состоянию в занятии могут быть отнесены к наемным или к самостоятельно занятым работникам.

К безработным относятся лица в возрасте, установленном для измерения экономической активности населения, которые в рассматриваемый период отвечали трем основным критериям: были без работы (не имели доходного занятия), занимались активно ее поиском, были готовы приступить к работе в течение определенного периода времени.

Динамика уровня безработицы в Казахстане характеризуется ежегодным ее снижением (табл. 1). 

Таблица 1

Динамика уровня безработицы в Казахстане

	
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008

	Безработные, всего, тыс.чел.
	658,8
	640,7
	625,4
	597,2
	557,8

	В том числе:
	
	
	
	
	

	    мужчины
	281,1
	270,6
	262,5
	244,5
	226,5

	    женщины
	377,7
	370,1
	362,9
	352,7
	331,4

	Уровень безработицы, %
	8,4
	8,1
	7,8
	7,3
	6,6

	В том числе:
	
	
	
	
	

	    мужчины
	7,0
	6,7
	6,4
	5,9
	5,3

	    женщины
	9,8
	9,6
	9,2
	8,7
	7,9


Примечание. Составлено автором на основе источника [3].
По данным табл. 1 видно, что в 2008 г. уровень безработицы составил 6,6%, это на 1,8 процентных пункта ниже, чем в 2004 г., на 0,7 процентных пункта ниже, чем в 2007 г. Численность безработного населения составила в 2008 г. 557,8 тыс. чел. и сократилась за указанные периоды соответственно на 101,0 тыс. чел. и на 39,4 тыс. чел. При этом наблюдается снижение уровня безработицы, как среди женщин, так и среди мужчин, хотя уровень безработицы женщин выше на 2,8 пункта в 2007 г. и на 2,6 пункта в 2008 г., чем мужчин. В 2008 г. безработных женщин стало на 21,3 тыс. чел. меньше, т. е. они нашли рабочие места, а среди мужчин за 2008 г. трудоустроилось всего 18,0 тыс. чел. 

Одним из показателей безработицы мужчин и женщин является уровень безработицы по возрастным группам, который определяется как отношение числа безработных к численности экономически активного населения, соответствующей возрастной группы. Динамика уровня безработицы мужчин и женщин в возрастной структуре представлена в табл. 2.

Таблица 2

Уровень безработицы мужчин и женщин в возрастной структуре (в %)

	
	2004 г.
	2005 г.
	2006 г.
	2007 г.
	2008 г.

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Безработные, всего
	8,6
	8,2
	7,9
	7,4
	6,7

	В том числе в возрасте:
	
	
	
	
	

	    молодежь 16–29 лет
	12,1
	11,6
	11,2
	9,7
	8,2

	    лица среднего возраста 30–49 лет
	6,9
	6,6
	6,4
	6,3
	5,8

	    лица предпенсионного возраста 50–63лет
	6,9
	6,8
	6,5
	6,4
	6,7

	Мужчины 
	
	
	
	
	

	В том числе в возрасте:
	
	
	
	
	

	    молодежь 16–29 лет
	10,8
	10,2
	9,4
	8,1
	7,1

	    лица среднего возраста 30–49 лет
	5,3
	5,0
	4,9
	4,7
	4,3

	    лица предпенсионного возраста 50–63 лет
	5,2
	5,5
	5,6
	5,3
	5,3

	Женщины 
	
	
	
	
	

	В том числе в возрасте:
	
	
	
	
	

	    молодежь 16–29 лет
	13,6
	13,2
	13,2
	11,5
	9,5

	    лица среднего возраста 30–49 лет
	8,5
	8,3
	7,7
	7,9
	7,2

	    лица предпенсионного возраста 50–58 лет
	9,0
	8,2
	7,5
	7,6
	8,2


Примечание. Рассчитано автором на основе источника [3].
За период с 2004 по 2008 г. уровень безработицы среди возрастных групп самый высокий у молодежи. При среднереспубликанском уровне безработицы среди трудоспособного населения 8,6% в 2004 г. и 6,7% – в 2008 г., молодежная безработица выше на 3,5 процентных пункта в 2004 г. и на 1,5 пункта в 2008 г. При этом уровень безработицы среди молодежи имеет тенденцию к снижению. С 2004 по 2008 г. уровень безработицы среди этой группы снизился на 3,9 процентных пункта. 

При сравнении уровня молодежной безработицы следует отметить, что в этой возрастной группе, хотя наблюдается тенденция к снижению уровень безработицы среди женщин намного выше, чем среди мужчин. Это объясняется тем, что работодатели предпочитают брать на работу молодых мужчин, т. к. в силу природных особенностей у молодых женщин возможны перемены в семейном статусе и уходе их в длительный отпуск по беременности и родам

У лиц среднего возраста уровень безработицы ниже средне-республиканского уровня и имеет тенденцию к снижению. В целом по республике уровень безработицы снизился с 6,9% в 2004г. до 5,8% в 2008г. Однако уровень безработицы у этой возрастной группы среди женщин намного выше, чем среди мужчин. Если в 2008г. этот показатель среди мужчин был равен 4,3%, то среди женщин – 7,2%. Вилка расхождений составила 2,9 пункта. У женщин этот период совпадает с фертильным возрастом, когда женщины больше времени уделяют семье и воспитанию детей. Во время длительного декретного отпуска женщины чаще всего теряют квалификацию и при выходе на работу они вынуждены брать больничные «по уходу». Это все становится причиной сокращения женщин в первую очередь.

У лиц предпенсионного возраста уровень безработицы приравнен к среднереспубликанскому показателю и снизился с 6,9% до 6,7%. Однако среди мужчин он значительно ниже и составил в 2008 г. 5,3%, что на 1,4 пункта ниже среднереспубликанского уровня. Уровень безработицы среди женщин намного выше, чем среди мужчин. В 2004 г. вилка расхождений составила 3,8 пункта, а в 2008 г. 2,9 пункта не в пользу женщин. Это объясняется тем, что большинство женщин этой возрастной группы в период рыночных преобразований попали под массовое сокращение и были вытеснены с рынка труда женских отраслей в связи с закрытием предприятий. Это привело к продолжительной безработице и потере квалификации. И это делает женщин менее конкурентоспособными на современном рынке труда

Ярко выраженную гендерную асимметрию показывает анализ доли каждой возрастной группы в составе безработных (табл. 3). 
Динамика безработных среди мужчин и женщин в возрастной структуре представлена на графике (рисунок).

На графике слева отложены процентные величины, характеризующие долю каждой возрастной группы в составе безработных (предельная цифра 50,8%, т. к. она не превысила ни одной из категорий населения.).
Таблица 3

Доля безработного населения по половозрастным группам (в%)

	
	Мужчины 
	Женщины 

	
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008

	Безработное население

	Молодежь 16–29 лет
	50,8
	50,1
	48,2
	45,3
	42,6
	41,0
	40,8
	42,9
	38,6
	34,8

	Лица сред-него возраста 30–49лет
	38,2
	37,4
	37,9
	39,8
	39,8
	46,7
	46,7
	44,9
	47,8
	48,3

	Лица пред-пенсионно-го возраста

50–63лет
	11,0
	12,5
	13,9
	14,9
	17,6
	12,3
	12,5
	12,2
	13,6
	16,9


Примечание. Рассчитано автором на основе источника [3].
График показывает, что направленность графиков динамики ежегодной безработицы во всех возрастах и у женщин и у мужчин неодинакова:
· у молодых женщин и мужчин гендерная асимметрия в динамике безработицы заключается в том, что уровневые величины безработицы выше у молодых мужчин при общей тенденции с 2006 г. к снижению уровня данного показателя в обеих молодежных группах. Если среди молодых мужчин, начиная с 2004 г., наблюдается постоянное снижение доли безработных с 50,8% до 42,6% в 2008 г. У молодых женщин доля безработных с 2004 до 2005 г. остается почти неизменной – на уровне 41,0%, а в 2006 г. возросла до 42,9%. В последующие 2007 и 2008 г. снижалась и достигла уровня 34,8%. Вилка расхождений в 2004 г. составила 9,8 пункта, а 2008 г. 7,8 пункта в пользу молодых женщин;

· для лиц среднего возраста характерна тенденция роста безработицы среди женщин и мужчин. Однако показатели доли безработных среди женщин в эти годы превышают аналогичные показатели у мужчин. Так, доля безработных мужчин за период с 2004 по 2005 г. снизилась незначительно – с 38,2% до 37,4%, а с 2005 г. наблюдается тенденция роста с 37,4% до 39,8% в 2008 г. При этом доля безработных женщин с 2004 до 2005 г. стабильно держится на уровне 46,7%, а в 2006 г. снижается до 44,9%. И в последующие годы наблюдается рост доли безработных женщин этой возрастной группы и в 2008 г. достиг уровня 48,3%. Вилка расхождений показателей в 2004 и в 2008 гг. составила 8,5 пункта в пользу мужчин среднего возраста; 

· у лиц предпенсионного возраста характерна тенденция роста безработицы как среди женщин, так и среди мужчин. Если в 2004 г. доля безработных мужчин была меньше доли безработных женщин (11,0% – у мужчин и 12,5% – у женщин) и с 2005 до 2008 г. доля безработных мужчин превышает долю безработных женщин. Разница составляет 0,7 пункта в пользу женщин.

Таким образом, анализ уровня безработицы по возрастным группам показал, что при сложившейся ситуации уровень безработицы среди молодежи намного выше, чем среди лиц среднего и предпенсионного возраста. 
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Динамика доли безработных по половозрастным группам
В категорию безработной молодежи попадают в первую очередь выпускники школ, получившие среднее образование и не имеющие специальности, которые не востребованы на рынке труда, а также выпускники колледжей и вузов, получившие специальности, но не имеющие стажа работы. У работодателей же при приеме на работу основным требованием выдвигается опыт работы и высокая квалификация, которая приобретается с годами. И в то же время во всех трех возрастных группах уровень безработицы среди женщин намного выше уровня безработицы мужчин. Многие работодатели считают, что женщине справляться со служебными обязанностями помешают семейные заботы, которые считаются чисто женской обязанностью и не видят в женщинах перспективных работников, а также невостребованностью женского труда, т. к. развитие в экономике республики получили отрасли добывающей промышленности, строительная индустрия и финансовые структуры, где предпочтение отдается мужскому труду.

Для решения проблемы гендерного неравенства на рынке труда необходимо развитие в республике отраслей с женской направленностью и активизировать работу гендерных программ с учетом особенностей женского труда.
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ИСТИТУЦИОНАЛЬНЫЕ ПРОБЛЕМЫ ТРАНСФОРМАЦИИ
РЫНОЧНОГО МЕХАНИЗМА В ПЕРЕХОДНЫЙ ПЕРИОД

Изменения в ходе трансформации экономической системы в России совпали с одновременными глубокими изменениями в странах развитого капитализма. В постсоциалистических странах эти изменения системного характера, то есть охватывают экономику, политику и материальную сферу производства. Там же они отразились, прежде всего, на реконструкции социальной сферы на основе более высокого уровня развития экономик.

В России преобразования с позиций реализации экономических интересов сведены к острой форме противоречий, которые очевидно будут нарастать. И вопрос стоит шире, чем острота, связанная с экономическим положением «успешных» слоев населения и «жертв» преобразований. «Шире» – означает постановку вопроса, кто будет создавать социально-ориентированную экономику, декларированную постсоциалистической властью, и что является основой непосредственного участия всех социальных групп в осуществляемых преобразованиях. 

Проследить связь структуры участников преобразований со структурой новых социально-экономических отношений в обществе предполагает выявление природы субъекта как действующего лица. Это проблема экономического субъекта как важнейшего фактора в преобразованиях определяющих вектор и качество последних относительно продекларированных целей.

Свойства экономического субъекта достаточно глубоко исследованы в экономической литературе и не являются чем-то принципиально новым. 

Отметим, что отдельные черты и свойства экономического субъекта широко исследованы в работах представителей классической, неоклассической, марксовой, институциональной, неоинституциональной и эволюционной экономической теории. Этой проблеме посвящено также много работ российских ученых, исследующих трансформационные процессы. 

Согласно фундаментальным основам логики развития общественных систем в конкретно-историческом анализе результатом является становление свободной индивидуальности, носителем которой является общественный индивид. Его характеристики по сути своей – это формы участия в общественном производстве и в целом в общественной жизни. Если имеют место существенные отклонения в свойствах индивида – это сигнал неполноты форм потенциально возможного участия человека в происходящих преобразованиях. Отсюда или слабая эффективность социально-экономических преобразований, или, более того, оппортунистическое отношение к ним. И эту «картину» мы наблюдаем во всей ее «красоте» в современной России. 

Отметим, что природа экономического субъекта широко исследована, его эволюция также исследована на основе перехода от классики к неоинституционализму, что и является научным достижением эволюционной теории в целом. Однако проблема становления институционального человека – это проблема конкретной структуры экономического субъекта в конкретно исторических условиях данной страны. Конкретно исторический подход позволяет, как известно, учесть специфику. И поскольку мы не построим ни шведскую, ни иную европейскую социально-экономическую систему, то для нас эта проблема является актуальной. Тем более, отметим, что по этому параметру преобразований мы движемся с отклонением от заданного цивилизацией вектора.

Обозначим исходный пункт фундаментальной основы данного анализа. Он методологически (как конкретно исторический индивид, а не абстрактный индивид вообще) рассматривается в двух его ипостасях: в качестве свободного товаропроизводителя (предшественника рыночного капитализма); и в качестве субъекта капиталистических отношений. Во втором случае – он классовый индивид. Оба эти свойства и явились основой трансформации предшествующего капитализму способа производства. Как следует из теории институционализма, процесс трансформации представлял собой одновременное формирование субъектной экономики нового типа с преодолением противоречий (точнее, их исторически последовательных разрешений) на базе создания широкой системы институтов. Последние и создали то, что сегодня в развитых странах представляет собой «естественную» форму существования индивидов, признанную демократической, со всеми ее достоинствами и недостатками, включая и экономический аспект демократии. 

Примером такой трансформации является многообразие «рыночно-капиталистических» атрибутов реальной экономики, далеко «ушедших» в развитии от своих исходных форм. Таковы собственность и капитал, деньги, и их модифицированные формы на спекулятивном фондовом рынке, государство и частный сектор с институтами того и другого, цена и процент и т. п. Но не только, главное – эволюционно сокращается в экономике рыночное пространство, заменяемое развитием «самоорганизации» или ростом планового начала в многообразии его форм, на всех уровнях экономики (не отождествлять с централизовано-управляемой экономикой). Поэтому трансформация многих, в том числе основных категорий капиталистической экономики в реальности – это их новое качество. Экономические отношения качественно изменяются. 

В чем же оно заключается? Для этого надо разделить «экономику» и «хозяйствование». Хозяйствование – это система обеспечения жизнедеятельности общества, и если определять это понятие как категорию, то это отношение общества (человека) к природе. Экономика – это ведение хозяйственной деятельности по определенным правилам, хозяйственная деятельность этими правилами и определяется. Тогда экономическая система – это способ координации хозяйственной деятельности, способ координации хозяйствующих субъектов. Политика и экономика в хозяйствовании присутствуют на равных, относительно правил хозяйствования, а точнее, с преимущественным положением одной из этих сторон. На ранней стадии преимущественным является рыночное начало, но по мере приближения к «пределам роста» усиливается плановое начало. Это явление в исследованиях данной проблемы получило наименование «провал рынка».

Здесь отметим различие марксизма как теории объективных экономических законов функционирования и развития экономических отношений и неоклассики как правил приспособления субъектов к рыночной системе, обусловливающих их экономическое поведение. Не позволяет находить ответы на проблемы трансформации и модификации экономических отношений и методология превращенных форм, на основе которых выявляются сущности разных порядков (уровней). Это необходимо с целью преодоления одноплоскостного подхода к анализу переходных отношений. Превращенная форма – это новое качество отношения именно через него развертывается новая сущность экономического отношения. 

Налоговая ставка, вид налога, цена, заработная плата и т. д. В современной экономике это переходные формы, развитие которых может или качественно изменяться в сторону прогресса всей системы или наоборот. Чем сложнее структура, тем сложнее система переходных форм, тем длительнее процесс их адаптации. Трансформация искусственно лишенная эволюционного развития значительно усложняет специфический для России процесс становления. 

Понимание механизма превращения (трансформации) экономических форм одновременно решает две проблемы.

С одной стороны – позволяют более качественно управлять переходными процессами конструктивной политикой. Эффективнее становится регулятивный процесс этими изменениями как со стороны государства, таки другими институтами общества.

С другой – усиливают функциональный потенциал той или иной экономической формы. Она более отвечает требованиям новых взаимодействий и влияний на социально-экономические процессы.

Снова обратимся к налоговой, например, или процентной ставке как нормативным величинам, определяющим соответствующие отношения перераспределения. Они не могут встраиваться в экономическую систему не оптимизируя ее не по причине своей природы, что привело бы к ее замене на другую форму, а по причине количественной некорректности, что требует лишь ее перенормирования. Одновременно они не могут эффективно реализоваться без корректировки не только в рамках данной нормы. Необходим учет многих не только непосредственных, но и опосредствованных взаимосвязей в экономике.

Например, процентная ставка, выражая взаимосвязь кредитора и заемщика, своим количественным изменением влияет не только на масштабы положительной/отрицательной динамики кредитных ресурсов, но одновременно и на инфляционный процесс, и на курс национальной валюты в том числе. Причем, эти влияния достаточно противоречивы.

Другое дело, когда превращенная форма встраивается в систему на основе корректировки, но по природе своей является неадекватной данной системе. Она как бы притянута «за уши» для восполнения неэффективности действующих механизмов. Эти отношения относятся к категории «мнимых». На современном этапе отношения конкуренции, мнимым является наемный труд, мнимая предпринимательская деятельность и пр. Появляются превращенные формы, не отвечающие сущности базовых отношений, они же инициируют специфическую форму связей, искажающих позитивное развитие социально-экономических процессов.

В современной методологии эволюционной экономики, главная проблема заключается в том, что измерение экономической эволюции необходимо осуществлять адекватными ей методами. Это методы отличные от традиционных методов социально-экономического анализа. Необходимо проникновение в механизмы изменчивости (вариация), отбора (селекции) и наследственности (стабилизация) в хозяйственных процессах [2]. А это уже принципиально новое понимание жизни социально-экономических организмов [2]. 

Такая постановка считается амбициозной и до сих пор неосуществленной [1].

Однако впервые на основе гипотезы о воспроизводстве институциональной структуры аналогично тому, как это происходит в живой природе, анализируется современный период модернизации экономики России. 

В докладе С. Н. Кирдиной на 2-м Всероссийском симпозиуме по экономической теории была дана развернутая попытка применения этого метода. В нем рассмотрены такие вопросы: институты как новая единица анализа в экономической теории; эволюционный подход к определению экономической динамики; матричный принцип самоорганизации; экономическая эволюция современной России на основе принципа институциональной организации [3].

Надо полагать, что наряду с большим числом проблем современной экономики России существует проблема неадекватности методов анализа практики переходного периода, так же как и принятого в начале 90-х механизма осуществления реформы. И прежде всего – в части формирования нетрадиционных институтов реформируемой системы на основе институционального анализа. Здесь скрыты не только источники существующих проблем, но пути их решения. 

В качестве иллюстрации достаточно поставить такой злободневный вопрос: является ли объективно необходимой «экономическая» борьба наемного труда с современным бизнесом в России по распределению добавленной стоимости? Это метод борьбы исторически оправдал себя в разрешении противоречий распределения доходов на уровне первичного звена, отрасли и т. д. Весьма примечателен последний факт – забастовки авиадиспетчеров в России. Большой вопрос как проявят свою активность профсоюзы.

 Или какова должна быть роль и функции государства в экономике, исходя из эволюционного подхода к трансформации, жестко детерминированного политикой реформ? И, наконец, стоило ли переносить на российское экономическое пространство всю совокупность экономических форм, в том числе и отживающих, пусть даже развитого капитализма?

Если отрицать эволюцию рынка и оставить «стихийный порядок взаимодействия» экономических структур как единственно эффективный, тогда возникает вопрос: каким образом столь важный элемент системы общества остается вне развития? Если же рыночная система имеет свойство и условия развиваться, то в каком направлении идет это процесс относительно прогресса рыночных механизмов и общества в целом. В форме совершенствования рыночных отношений? Не исключается, но лишь в том случае, если импортируемые капиталистические формы преобразованы с учетом их несоответствия реалиям российского менталитета. Или в форме отрицания эффективности частной собственности и стихии рынка. А отсюда вытекает и роль государства в этом процессе. Либертарианский подход к решению этой проблемы, пропагандируемый сегодня, более чем анахронизм.
Надо полагать, что прорыв в теории уже обозначился в началах разработки институциональных теорий эволюционизирующей экономики. И именно в связи с проблемами переходной экономики в России. Ее издержки продвинули мысль и в последние годы появились перспективные работы в указанной выше парадигме. Это означает, что никакими классическими или неоклассическими подходами к экономике России на современном этапе невозможно продвинуть конструктивную и эффективную экономическую политику [6]. 
Она нуждается в прорыве, в поиске еще неизведанного, в применении революционного подхода к решению этой проблемы. И никакая либерализация как «верх совершенства» для ее обоснования не является достаточной. Но для другой политики нет пока теоретической базы. 

Неоклассическая, институциональная и эволюционная парадигмы экономического анализа – это новая системность. Именно она обещает ответить на поставленные и многие другие вопросы сегодняшней России и мира в целом. К сожалению, применение новой методологии уже не позволит что-либо изменить существенно, поскольку в самом начале реформ не применялся главный аспект оценки – генетический механизм эволюции экономических форм, за ним синергетический эффект взаимодействий. Поэтому откат России к категории третьих стран, провал в социальной сфере и структуре доходов, системный кризис экономики, издержки в сфере морали и нравственности и прочие фундаментальные издержки лежат в плоскости неизведанного в мировой и отечественной науке и пока лишь констатируются.

Капитализм продолжает эволюционизировать, как и 200–300 лет назад. И в этом его преимущество. Но достигли бы страны Западной Европы и США таких успехов без важнейшего фактора этих достижений – ограбления стран третьего мира. Учитывая, что солидарных отношений населения этих стран с капиталом никогда не было. Перекачка экономического потенциала наемного труда, сельского населения, населения третьих и не только стран достигала величин слабо оцениваемых статистически. Попытки современной политической глобализации и ее влияние на изменение мировых экономических отношений на основе политической экспансии лишь другой метод такого подхода к собственному обогащению. Вульгарные формы ограбления мира приобретают более цивилизованные формы – спекуляции на базе корректировки финансовых потоков, в том числе и механизмов мирового фондового рынка. 

Мы же попытались «взлететь» в новый мир, не располагая «теорией крыла», но попытались копировать крылья птицы в виде самодельного «воздухолета», но не планера.

С учетом этого обстоятельства большое значение приобретает системный анализ социально-трудовых отношений.

Неслучайно термин «управление трудом» незаметно был заменен термином «социально-трудовые отношения». Нужно различать «управление трудом», которое относится к компетенции собственника предприятия или лица уполномоченного собственником, и «регулирование социально-экономических отношений» как общенациональный механизм взаимодействия государства, бизнеса и наемного труда. 

Управление трудом относится к управлению предприятием и охватывает вопросы эффективного использования рабочей силы именно на предприятии. К этому аспекту относятся такие проблемы, как активное применение наемными рабочими трудосберегающих технологий, использование имеющихся резервов повышения производительности труда и пр. Труд может быть предметом воздействия управленцев только на предприятии.

На иных уровнях – федеральном, региональном, муниципальном – объектом воздействия управления являются только социально-трудовые отношения. Основным и общим инструментом воздействия на них является система социального партнерства. Реализуется она системой соглашений на национальном, региональном, отраслевом и коллективными договорами на уровне отдельной организации. Теоретически эти проблемы настойчиво инициируются [4].

Социальная политика государства после глубокого кризиса постепенно реанимируется, и этот процесс протекает достаточно противоречиво как в аспекте формирования финансов этого сектора, так и в исполнении бюджета, имеющего своей целью предоставление населению общественных благ в многообразии их видов и форм. Естественно, что пока не сформировался в структуре национальной экономики нерыночный сектор. Неясно и с будущей моделью реформируемой экономики относительно масштабов и структуры общественного сектора. Декларированная модель социально-ориентированной экономики в логике современных преобразований представляет собой, на наш взгляд, по ее состоянию лишь набор нередко противоречивых намерений правительства. 

Следует отметить, что до настоящего времени теоретические разработки проблем и перспектив развития общественного сектора не стали предметом глубокого и системного анализа. В лучшем случае они носят фрагментарный характер. Имеется в виду, анализируются вне взаимосвязи лишь его «отраслевые» составляющие – образование, здравоохранение, жилищно-коммунальная сфера и пр. 

Можно даже констатировать, что относительно бюджетного финансирования данного сектора экономики, по-прежнему, исполнительные органы власти на всех уровнях руководствуется «остаточным принципом». Это и очевидно, и пока оправдано по причине ограниченности основополагающих факторов развития экономики. Например, ее с трудом преодолеваемая сырьевая структура. Или весьма противоречивая налоговая система, «глубокая пропасть» в доходах социальных слоев, функциональный разрыв финансового и реального секторов, бюрократизм и коррупция чиновничьего аппарата и пр. Поэтому нам пока далеко до моделей социально-ориентированного или либерально-социализирован​ного капитализма.

Но очевидно и другое. Нашему обществу, исходя из истории его развития, ментальности населения, и даже природно-климатических условий, не говоря уже о других факторах обеспечивающих условия жизни, необходим развитый общественный сектор, значительно превышающий его масштабы в любой другой стране. Именно поэтому теоретическая фрагментарность научных исследований этой проблемы не может обеспечить необходимое качество экономического обоснования принимаемых государственными органами политический решений. Это связано и с обоснованием формирования государственных доходов, а затем и расходов, с определением оптимальности налоговой нагрузки на реальный сектор экономики, на экономическое поведение экономических субъектов с учетом положительных и отрицательных последствий, с выравниванием социального положения социальных слоев населения, эффективностью масштабов перераспределительных отношений в целом и т. п. 

В текущих условиях необходимо развитие общественного сектора не только по причине более высокого уровня обеспечения общественными благами и услугами, но и возможностями повышения мобилизационных способностей политической системы. То есть, способностей мобилизовать разнообразные ресурсы (политические, экономические демографические, информационные и др.) и направить их на достижение новых целей в трансформировании не только экономики, но и общества в целом. Имеется в виду, например, формирование солидарных, а не оппортунистических отношений бизнеса и власти, бизнеса и наемных работников, избирателей и политиков и пр.

Если же потребности совместного, общественного характера, то и механизм их удовлетворения должен быть отличающимся от рыночного. Следовательно, формирование такого механизма должно быть за пределами рынка, а отношения по их выбору и потреблению должны отличаться от рыночных отношений. Новое качество отношений делает индивидов субъектами совместных действий. Это уже совместно хозяйствующее сообщество людей реализующих свои совместные потребности [5].

Это и есть системная трансформация в отличие от сугубо базисных ее основ в виде широкого развития инновационных технологий в реальном секторе экономики, например. Теория общественного сектора экономики должна обосновать обеспечение динамичного равновесия между протекающими изменениями в различных сферах экономики. Эта ее функция выходит далеко за пределы экономических подходов к анализу. Модернизация, как известно, предполагает качественные изменения не только в промышленности, но и в науке, образовании, здравоохранении и т. д. Россия в течение периода протекающей модернизации получила лишь формально нормальную рыночную экономику и формально нормальную рыночную инфраструктуру, сформировала относительно отвечающую мировым и европейским стандартам правовую систему и парламентаризм. Более высокий уровень развития национальных социализированных экономик, как правило, предполагает и значительную долю нерыночного сектора экономики, более значительное по масштабам государственное регулирование процессов производства, распределения, обмена и использования ВВП.
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ГОСУДАРСТВЕННАЯ ПОЛИТИКА ДОХОДОВ

Нам уже хорошо известно, что в любой хозяйственной системе общество сталкивается с необходимостью решения трех задач: Что, Как и Для кого производить. Проблема «Для кого производить» является проблемой распределения произведенных благ. Говоря о социальной политике государства, мы подразумеваем действия правительства, направленные на распределение и перераспределение доходов различных членов и групп общества [1, с. 539].

Политика доходов – правительственная политика воздействия на личные денежные доходы (заработную плату рабочих) и на цены товаров и услуг, а тем самым и на личные реальные доходы.

Доход – сумма денежных средств и материальных благ, получаемых или произведенных домашними хозяйствами за определенный промежуток времени и предназначенных на приобретение благ и услуг для личного потребления. Уровень дохода определяет и уровень потребления населения. 

Источниками денежных доходов населения выступают: заработная плата, доходы от собственности (дивиденды, проценты, рента), социальные выплаты (пенсии, пособия по безработице и т. п.), доля каждого из этих видов дохода в совокупном доходе той или иной ячейки общества – семьи – различна. Соотношение в денежных доходах населения доли заработной платы и социальных трансфертов играет важную роль в трудовой мотивации. При преобладании оплаты труда в формировании общей суммы доходов обычно развивается предприимчивость, инициатива, тогда как при повышении роли социальных трансфертов нередко усиливается психология иждивенчества.

Нужно различать номинальные, реальные и располагаемые доходы. 

Номинальный доход – сумма денежных, доходов, получаемых в течение определенного времени, он не учитывает динамику цен. 

Реальный доход – количество товаров и услуг, которое отдельное лицо или группа лиц могут купить на свой номинальный доход в течение определенного периода; номинальный доход с поправкой на изменение уровня цен. 

Располагаемый доход – доход, который может быть использован для расходов на личное потребление и на личные сбережения.

Вспомнив все категории доходов, теперь можно обратиться к конкретным проблемам неравенства в распределении доходов: какова разница между богатыми и бедными? И можно ли измерить неравенство в распределении доходов?

Одним из наиболее известных способов измерения этого неравенства является построение кривой Лоренца, названной так по имени американского экономиста и статистика Макса Лоренца Речь идет о персональном, а не функциональном распределении доходов [1, с. 547]. 

Различия в уровне доходов на душу населения или на одного занятого называются дифференциацией доходов, для количественной оценки которой применяются различные показатели. Степень неравенства доходов отражает кривая Лоренца, показывающая, какой долей совокупного дохода располагает то или иное количество семей.

При равномерном распределении дохода эта линия совпадает с биссектрисой. Чем больше она откланяется от этой биссектрисы, тем более не равномерно распределены доходы в обществе.

Часто используется децильный коэффициент. Он выражает соотношение между средними доходами 10% наиболее высокооплачиваемых граждан и средними доходами 10% наименее обеспеченных.

Для характеристики распределения совокупного дохода между группами населения применяется индекс концентрации доходов населения (коэффициент Джини). Чем больше этот коэффициент, тем сильнее неравенство, т.е. чем выше степень поляризации общества по уровню доходов, тем этот коэффициент ближе к 1. При выравнивании доходов в обществе этот показатель равен нулю [2, с. 520].

Различия в уровне потребления могут определятся не только величиной заработной платы, но и составом семьи, количество иждивенцев, состоянием здоровья, географическими и климатическими условиями и т.д. Основополагающая целевая функция перераспределения национального дохода государства заключается в том, чтобы сделать меньше эти различия в доходах и обеспечить более благоприятные для общества условия материальной жизни.

Перераспределение доходов осуществляется государством через госбюджет путем дифференцированного налогообложения различных групп получателей дохода и социальных выплат. При этом основная доля НД (национального дохода) переходит от слоев населения с высокими доходами к слоям с низкими доходами.

Трансфертные платежи – выплата правительством или фирмой домохозяйству или фирме денег (или передача товаров и услуг), взамен которых плательщик непосредственно не получает товары или услуги. Социальные трансферты – это система мер денежной или натуральной помощи малоимущим, не связанных с их участием в хозяйственной деятельности в настоящее время или в прошлом. Целью социальных трансфертов является гуманизация отношений в обществе, предотвращение роста преступности, а также поддержание внутреннего спроса [2, с. 531].

Механизм социальных трансфертов включает изъятие в форме налогов части доходов у средне- и высокооплачиваемых слоев населения и выплату пособий наиболее нуждающимся и инвалидам, а также пособий по безработице. Государство перераспределяет расходы и посредством изменения цен, устанавливаемых рыночным путем, например гарантированием цен фермерам и введением минимальных ставок заработной платы. Кроме того, правительством совместно с профсоюзами разрабатывается и утверждается тарифная система, регулирующая размеры заработной платы в зависимости от квалификации.

Нередко регулируется государством и верхний предел заработной платы в целях снижения издержек производства, повышения конкурентоспособности национальной продукции, поощрения инвестирования, сдерживания инфляции. В рамках проведения антиинфляционной политики может устанавливаться контроль над заработной платой и ценами, в процессе которого в законодательном порядке определяются максимально допустимые размеры повышения заработной платы и цен в какой-либо период времени. Конкретные методы регулирования заработной платы различны, но предпочтение отдается добровольным соглашениям работодателей и работников (коллективным договорам) при участии профсоюзов и правительства. В этих договорах, исходя из минимальных размеров оплаты труда, устанавливаются дифференцированные размеры заработной платы в зависимости от уровня квалификации и конкретной отрасли, различные премии и доплаты. 

Перераспределение доходов делится на прямые и косвенные методы. 

Прямые методы перераспределения идут от бюджета. Эти средства собираются в виде налогов, которые потом предназначаются на социальные программы, пособия, выплаты. 

К косвенным методам перераспределения доходов можно отнести благотворительные фонды, льготное налогообложение малоимущих слоев населения, предоставление бесплатных услуг государственного образования и здравоохранения малообеспеченным, государственный контроль цен на монопольных рынках и т. д. Благотворительные фонды имеют бесспорные плюсы перед остальными способами, так как решение богатого поделиться с бедным продиктовано его желанием, а не навязано извне. В свою очередь государство освобождает от налогообложения доходы, идущие на благотворительные цели. Косвенные методы перераспределения не оказывают отрицательного влияния на рыночные процессы.

В условиях инфляции перед государством стоит другая проблема – поддержание уровня доходов. Для этого применяется индексация доходов, особенно пенсионеров и других лиц с фиксированными доходами, но в последние годы она применяется редко, так как не способствует проведению антиинфляционных мер и снижает мотивацию к более напряженному труду.

С одной стороны, чрезмерно активное вмешательство государства в перераспределительные процессы, выравнивание доходов ведет к снижению деловой активности в обществе, сокращению эффективности производства в целом. С другой стороны, сокращение этой его деятельности ведет к росту дифференциации доходов, социальной напряженности, обострению социальных конфликтов и в итоге к падению производства, снижению его эффективности. Достижение оптимальных масштабов вмешательства государства в регулирование социальных отношений в обществе связано с разрешением этого противоречия между экономической эффективностью и социальной справедливостью [3, с 92].

Далее рассмотрим более подробно государственную политику доходов. 

Государственная политика доходов является составной частью социальной политики и направлена на решение двух главных задач: оказание прямой помощи наиболее уязвимым слоям населения через систему социального обеспечения и нейтрализацию инфляционного обесценивания доходов и сбережений населения.

Государственная политика доходов заключается в перераспределении их через госбюджет путем дифференцированного налогообложения различных групп получателей дохода и социальных выплат. При этом значительная доля национального дохода переходит от слоев населения с высокими доходами к слоям с низкими доходами. Ныне все развитые страны мира создали системы социальной поддержки малоимущих.

Государство, организуя через бюджет перераспределение доходов, решает проблему повышения доходов малоимущих слоев населения, создает условия для нормального воспроизводства рабочей силы, способствует ослаблению социальной напряженности и т. д. Степень воздействия государства на процесс перераспределения доходов можно измерить объемом и динамикой расходов на социальные цели за счет центрального и местных бюджетов, а также размером налогообложения доходов.

Возможности государства в перераспределении доходов во многом ограничиваются бюджетными поступлениями. Наращивание социальных расходов сверх налоговых поступлений ведет к превращению их в мощный фактор роста бюджетного дефицита и инфляции. Увеличение социальных расходов госбюджета, даже в пределах полученных доходов, ведет к чрезмерному росту налогов, способному подорвать рыночные стимулы.

Механизм социальных трансфертов включает изъятие в форме налогов части доходов у средне- и высокодоходных слоев населения и выплату пособий наиболее нуждающимся и инвалидам, а также пособий по безработице. Государство перераспределяет доходы также путем изменения цен, устанавливаемых рынком, например, гарантированием цен фермерам и введением минимальных ставок заработной платы.

Главный аргумент в пользу равного распределения доходов заключается в том, что оно необходимо для максимизации удовлетворения нужд потребителя, или предельной полезности. Основное возражение против равенства доходов состоит в том, что для достижения этой цели государство должно изъять в виде налогов часть доходов высокооплачиваемых семей и передать их низкооплачиваемым. Тем самым уменьшается стремление и тех, и других к максимальному увеличению заработка. В результате подрываются стимулы к производительному труду, а следовательно, снизится эффективность экономики и народное хозяйство рискует войти в полосу затяжной стагнации [2, с. 540].

Методы осуществления политики доходов в условиях рыночной и переходной экономики могут быть различными. Предпочтение обычно отдается методам добровольного согласия работодателей и работников при участии правительства, что не исключает применения административных мер государственного контроля над увязкой повышения заработной платы с финансовыми возможностями предприятия. 

Таким образом, как очень высокое неравенство подрывает стабильность общества, так и выравнивание доходов подрывает эффективность, стимул к труду и предпринимательству. Поэтому из-за большего равенства нередко приходится платить снижением эффективности, что самое сложное в осуществлении государственной политики доходов и социальной политики государства.
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основные понятия, характеризующие

ресурсный потенциал предприятий апк

Понятие ресурсный потенциал характеризует объективные возможности организации по производству продукции и получению доходов, обусловленные совокупностью органически взаимосвязанных производственных ресурсов, которые могут быть использованы в производственном процессе, при нормативной их отдаче с учетом природно-климатических условий.

Для более полного уяснения сущности ресурсного потенциала, рассмотрим содержание составляющих его компонентов.

Ресурсообеспеченность – это совокупность имеющихся у организации земельных, трудовых и материальных ресурсов.

Понятие «потенциал» происходит от латинского слова «potentia», которое означает силу, мощь, возможность, способность, существующую в скрытом виде и способную проявиться при определенных условиях. Его оценка является одной из важнейших стратегических задач управления деятельностью не только предприятия, но и любой отрасли народного хозяйства. 

В экономической литературе последних лет насчитывается более тридцати определений потенциала, среди которых наиболее часто встречаются стратегический, производственно-хозяйственный, научно-технический, финансово-экономический, управленческий, организационно-структурный, информационный и др. Тем не менее, до сих пор существуют проблемы в области официально признанного терминологического и понятийного аппарата понятия потенциала и отсутствует полноценная его классификация.

Если в середине ХХ в. понятие потенциала в научной литературе употреблялось в основном для олицетворения экономической мощи страны, и полагалось, что в состав потенциала входят элементы общественного производства прошлого и текущего периода, то по мере развития экономической науки понятие потенциала расширилось, появились такие категории, как «экономический потенциал» и «производственный потенциал». 

Рассмотрим более подробно данные категории. Принято выделять несколько подходов к пониманию сущности экономического потенциала:

1. Экономический потенциал, отражающий совокупную способность отраслей народного хозяйства. 

Б. М. Мочалов под данной категорией понимает «совокупную способность отраслей народного хозяйства производить промышленную, сельскохозяйственную продукцию, осуществлять капитальное строительство, перевозить грузы, оказывать услуги населению» [15, с. 7]. 

С его мнением соглашаются В. Н. Мосин и Д. М. Крук, А. М. Румянцев [6, 54]. Полагается, что в представленных определениях имеет место только один из аспектов экономического потенциала, представляющий собой способность хозяйственного механизма выполнять производственную функцию. Скорее всего, это существенная, но не единственная его характеристика. 

2. Экономический потенциал, выступающий в качестве результата производственных и экономических отношений между субъектами хозяйственной деятельности. 

По мнению А. И. Самоукина, экономический потенциал должен рассматриваться во взаимосвязи с присущей каждой общественно-экономической формации производственными отношениями, которые проявляются между трудовым персоналом и управленцами организации, между отраслями народного хозяйства в целом, по причине полного использования их способностей к созданию материальных благ и услуг [6, с. 5]. Представленное определение, на наш взгляд, подчеркивает довольно важную особенность экономического потенциала. Тем не менее, экономический потенциал в полной мере зависит от уровня развития производственных сил. 

Автор Л. С. Сосненко под экономическим потенциалом понимает совокупность имущественного потенциала и финансового состояния экономического субъекта. В результате использования имущества формируется финансовый результат от деятельности экономического субъекта и его правильное использование дает приращение экономического потенциала [11]. 

Н. П. Любушин, Г. В. Савицкая рассматривают экономический потенциал более узко, как некий обобщающий показатель, характеризующий эффективность деятельности организации [11. с. 102]. 

3. Экономический потенциал как совокупность имеющихся в наличии ресурсов. 

Приверженцами данного подхода являются Б. Плышевский, А. Тодосейчук, Ю. Лычкин и А. Цыгичко [12, с. 10]. Авторы в своих работах даже подменяют содержание понятия «потенциал» такими понятиями, как «ресурсы», «инвестиции», «инвестиционные ресурсы». 

В диссертационном исследовании «Оценка использования экономического потенциала предприятия» В. Марушков определяет экономический потенциал как «...способность предприятия обеспечивать свое долговременное функционирование и достижение стратегических целей на основе использования системы наличных ресурсов» [15]. 

Н. Е. Симионова и Р. Ю. Симионов выделяют две составляющие экономического потенциала: объективную – совокупность материальных, трудовых, финансовых и нематериальных ресурсов для производства продукции; субъективную – способность работников использовать ресурсы с максимальной отдачей. Экономический потенциал конкретного предприятия в рыночных условиях не является абсолютной характеристикой, он существенно зависит от состояния конкурентной среды, конкурентоспособности отрасли, состояния макроэкономики [10, с 113]. 

Б. А. Райзберг под экономическим потенциалом понимает систему средств, запасов и источников, имеющихся в наличии и могущих быть использованными для достижения определенной цели, решения какой-либо задачи. Экономический потенциал характеризуется как оптимальное использование всех имеющихся ограниченных ресурсов предприятия для получения максимальной прибыли и является основной составляющей потенциалов производственно-экономической системы. 

Таким образом, давая оценку всем представленным определениям, можно сказать, что под экономическим потенциалом, и мы должны согласиться с этим утверждением, можно и необходимо понимать совокупные возможности исследуемой системы, которые реализуются только при наличии ресурсов. Следовательно, для того чтобы охарактеризовать экономический потенциал, необходим некий набор ресурсов, которые должны быть вовлечены в производственный процесс или пройти подготовительную стадию для дальнейшего использования в хозяйственной системе. 

Второй категорией, подлежащей исследованию для раскрытия сущности понятия «потенциал», является «производственный потенциал». Существует несколько подходов в определении сущности и структуры производственного потенциала. 

Наиболее известен рекомендуемый ведущими учеными страны, Л. Н. Абалкиным и А. И. Анчишкиным, ресурсный подход к измерению потенциала. Они считают, что в понятие производственного потенциала входят все ресурсы, которые, будучи вовлечены в процесс производства, становятся его факторами. 

Ю. С. Валеева, Н. С. Исаева основными составляющими потенциала предприятия считают возможности: маркетинговые, трудовые, интеллектуальные, производственно-финансовые. Последние являются наиболее значимыми, как отмечают авторы, и состоят из двух локальных субпотенциалов-произ​водственного и финансового. Под производственным потенциалом предприятия авторы понимают отношения, которые возникают в организации по причине формирования максимально допустимого производственного результата при условии эффективного использования [1]:
- интеллектуального капитала предприятия для поиска передовых форм организации производства; 

- имеющейся техники в целях получения наиболее высокого уровня технологий; 

- материальных ресурсов для обеспечения максимальной экономии и оборачиваемости. 

Финансовый потенциал, по мнению авторов, является комплексным понятием и характеризуется системой показателей, отражающих наличие и размещение средств, реальные и потенциальные финансовые возможности. 

По мнению Л. Д. Ревуцкого, производственный потенциал – это «...технически, организационно, экономически и социально-обоснованная норма эффективного рабочего времени основного производственного персонала предприятия за определенный интервальный период календарного времени» [12, с. 56]. Автор данного определения, рассматривая производственный потенциал, ограничивается только одним видом ресурса – трудовым, без которого использование остальных не представляется возможным. В общем, можно отметить, что производственный потенциал предприятия выступает как категория социально-экономическая, так как обеспечивается, наряду с прочими, трудовыми ресурсами, и значение их при формировании производственного потенциала очень велико. 

А. Берлин и А. Арзямов вводят понятие производственно-экономического потенциала предприятия и делают акцент на том, что величина его есть основа его конкурентоспособности на целевом рынке [12]. В своей работе авторы производственно-экономический потенциал называют маркетинговым потенциалом предприятия, на величину которого оказывает влияние объем реализованной продукции. Мы полагаем, что данная трактовка имеет довольно обобщенный характер и, что немаловажно, не позволяет, на наш взгляд, структурно определить производственный потенциал. 

Проанализировав вышеизложенные подходы к понятиям экономический и производственный потенциал, можно констатировать, что в широком смысле данные категории можно отождествить друг с другом, т. к. обе эти категории олицетворяют возможности предприятия при эффективном использовании имеющихся у него ресурсов. Основным подходом, раскрывающим сущность данных понятий, является ресурсный подход. Именно эффективное использование ресурсов, в зависимости от стратегических целей и уровня управления способствует увеличению размера потенциала. Данное же мнение можно встретить и в научной литературе [12; 25]. 

В сельскохозяйственном производстве среди вещественных ресурсов главным и незаменимым безусловно является земля. В качестве производственного ресурса под общим названием «земля» подразумеваются не только ее поверхностный слой, но также водные ресурсы, леса, полезные ископаемые, растения и дикие животные, но в сельском хозяйстве прежде всего речь идет о сельскохозяйственных угодьях.

Очевидно, что отдельные категории земельных участков неравноценны, они могут быть использованы на различные производственные и непроизводственные нужды. Особенности земельных угодий в качестве ресурса сельского хозяйства общеизвестны. В сельском хозяйстве «экономические процессы воспроизводства тесно переплетаются с естественными, так как затраченный здесь труд овеществляется при помощи биологических процессов…». Земля значительно отличается от остальных средств сельскохозяйственного производства. Земля пространственно ограничена, в масштабах страны, региона, хозяйства расширение общей площади земли невозможно, а расширение общей площади сельхозугодий за счет других категорий земель (болот, кустарников, лесов и т. п.) хотя в принципе допустимо, но здесь возможности очень ограничены, рано или поздно они будут исчерпаны. Поэтому постоянно возникает необходимость улучшения ее качественных характеристик, повышения ее плодородия и эффективности использования, а также максимального вовлечения в оборот еще неиспользуемых земель, что является важнейшей задачей общественного производства во всех социально-экономических системах. С сожалением следует отметить, что за годы современной аграрной реформы происходит сокращение площади сельхозугодий и пашни.

Сельскохозяйственные угодья являются ничем незаменимым ресурсом для сельского хозяйства. Если допустима замена одних оборотных и основных средств другими, если даже рабочая сила уступает свое место технике, то заменить сельхозугодия другими ресурсами невозможно, поэтому одной из основных задач научно-технического прогресса является разработка мер, направленных на сохранение и рациональное использование сельхозугодий, повышение их плодородия. Различают естественное, искусственное и экономическое плодородие сельскохозяйственных угодий. Естественное плодородие возникло в результате длительного процесса почвообразования без вмешательства человека. Искусственное плодородие – результат производственной деятельности человека, применение удобрений, севооборотов, различных агротехнических приемов. Экономическое плодородие результат добавочного приложения к земле труда и средств, оно предполагает не только сохранение естественного и рост искусственного плодородия, но также наиболее эффективное их использование при данном уровне развития производительных сил общества. Это означает, что общество заинтересовано и должно применить меры поощрения за рост экономического плодородия, повышение эффективности использования сельхозугодий и, с другой стороны, меры наказания за их нерациональное использование, тем более за нецелевое использование по решению собственников или пользователей. При разумной и целенаправленной их эксплуатации, применении севооборотов и внесении достаточного количества удобрений, сельхозугодия способны на самовосстановление и даже повышение своего плодородия. По этому поводу К. Маркс писал: «Земля… постоянно улучшается, если правильно обращаться с ней», а Ф. Энгельс добавил, что «урожайность земли может быть бесконечно повышена приложением капитала, труда и науки» [14, с. 25]. Таким образом, если все другие производственные ресурсы, даже рабочая сила, со временем «изнашиваются» и их приходится заменить новыми, то земля может служить вечно, сохраняя свое плодородие. Именно это свойство сельхозугодий делает их желанным объектом капитализации, пробуждая стремление сохранить частную собственность на землю.

Вторая составляющая вещественных ресурсов под названием капитал включает в себя основные и оборотные средства производства. В основных фондах производственного назначения находит свое воплощение научно-технический прогресс. Чем выше фондообеспеченность (производственные фонды на 1 га сельхозугодий) и фондовооруженность труда (на работника), тем выше возможности сельхозпредприятий хозяйствовать эффективно. 

В состав основных средств производственного назначения в сельском хозяйстве входят постройки, сооружения, сельскохозяйственная техника и транспортные средства, оборудование, основное стадо животных и рабочий скот, многолетние насаждения, инвентарь. Эти средства в процессе производства используются длительный период, сохраняя свою натуральную форму до конца, и переносят свою стоимость в себестоимость произведенной продукции по мере снашивания. Основные средства производственного назначения в стоимостном выражении обозначаются как производственные фонды. При этом различают несколько видов их оценки: балансовая (первоначальная, включает стоимость покупки, доставки до хозяйства и затраты на монтаж); остаточная (отражает разницу между первоначальной стоимостью и стоимости износа, определяется ежегодно при инвентаризации); восстановительная (речь идет о стоимости основных фондов после их переоценки, которая может проводиться по решению вышестоящих органов в связи с изменением цен, а в современных хозяйствах такая переоценка может проводиться по просьбе сельхозпредприятий организациями, имеющими необходимые полномочия).

Износ основных фондов в денежном выражении формирует амортизационный фонд, который в принципе должен быть использован на приобретение новых средств вместо завершивших свой срок службы и списанных (полное восстановление) или капитальный ремонт этих средств. В условиях современного экономического кризиса многие сельхозпредприятия не используют амортизационный фонд по назначению, что приводит к сокращению основных средств, снижению фондооснащенности производства и фондовооруженности труда. 

Для осуществления расширенного воспроизводства, необходимы дополнительные основные средства. Приобретение дополнительных средств производства требует капиталовложений за счет собственных финансовых средств, внешних инвесторов или займов и кредитов. При этом возможность осуществления расширенного воспроизводства и повышение эффективности сельхозпредприятий связана не только с дополнительными средствами, на также со структурой основных средств. Здесь должно быть оптимальное сочетание неактивных (здания и сооружения) и активных фондов (техника, инвентарь, животные, многолетние насаждения). Это оптимальное соотношение зависит от специализации и масштабов производства, действующих цен на основные средства, сроков их износа и ряда других факторов [14, с. 45].

В ресурсном потенциале сельхозпредприятий главное звено – рабочая сила. От численности, квалификации, заинтересованности работников в конечных результатах производства во многом складывается эффективность сельхозпредприятий. Состав и квалификация сельскохозяйственных работников, особенности сельского труда будут подробно освещены в следующих разделах, а здесь нужно дать оценку рабочей силы в структуре ресурсного потенциала сельхозпредприятий. Ее стоимость определяется по разному: умножением численности работающих на произведенный валовой доход в расчете на одного работника, по фонду заработной платы. Так как в большой совокупности сельхозпредприятий (по району, области) показатели уровня квалификации работников достаточно близки, для обеспечения сопоставимости ресурсного потенциала по району или области целесообразно использовать единую цену рабочей силы. На данном этапе, учитывая, что большинство хозяйств убыточны, в качестве цены рабочей силы целесообразно брать областной уровень оплаты труда с начислениями на одного работника [14, с. 76].

Таким образом, ресурсный потенциал сельского хозяйства отражает наличные ресурсы сельхозпредприятий в стоимостном выражении в расчете на единицу площади сельхозугодий или одного работающего. Представленный выше анализ показывает, что несмотря на существующие недостатки при определении стоимости части ресурсов (оборотных и основных средств), в большой совокупности сельхозпредприятий (когда увеличиваются шансы обеспечить реальную сопоставимость уровня ресурсообеспеченности) и на современном этапе прослеживается четкая тенденция роста эффективности по мере роста ресурсного потенциала.

Проведенный анализ публикаций по проблеме формирования и оценки ресурсного потенциала вскрывает низкую степень ее проработки, как на уровне отрасли, так и на уровне предприятия. Лишь в некоторых публикациях делается акцент на тот факт, что вопросы оценки ресурсного потенциала предприятий остались в стороне от внимания исследователей. На сегодняшний день можно сделать следующие выводы: 

1. Необходимы дальнейшие теоретические исследования в области изучения ресурсного потенциала независимо от того, что включается в это понятие. Результаты данных исследований будут иметь большой научный интерес и практическое значение. 

2. Нецелесообразно при определении сути, вида и элементарного состава ресурсного потенциала чрезмерно расширять понятие данной характеристики. 

3. Каждый элемент понятия «ресурсный потенциал», должен быть измерен и оценен как количественно, так и качественно. 
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Омская гуманитарная академия

г. Омск
применение деловой практики евросоюза 
в РОССИЙСКИХ предпринимательских структурах
автомобильного бизнеса

Автомобильный рынок России динамично развивается, несмотря на мировой экономический кризис. Изучение российскими автомобильными дилерами деловой практики, регулирования и столкновения интересов европейского рынка необходимо для решения тех проблем на территории России, которые давно уже решены в Европе.

В соответствии с анализом результатов Постановления № 1400/2002
 Комиссии Евросоюза, отмечено, что цели Постановления в основном достигнуты, а наметившиеся положительные тенденции сохранятся надолго. Конкуренция на автомобильном рынке заметно уси​ливалась на всех уровнях в период с 2002 по 2007 г., существенно снизились реальные цены на новые автомобили. Такая ситуация на автомобильном рынке создала активный потреби​тельский спрос и потребительскую лояльность. Появление новых производителей и дилеров, изменения в структуре европейской автомобильной промышленности на рынке слияния и поглощения, увеличившийся потребительский выбор в различных сегментах рынка в совокупности с уменьшением жизненных циклов моделей машин – все это послужило доказательством эффективного влияния Постановления на динамику конкурентной среды. 

В период действия программы в Евросоюзе наблюдалось выравнивание цен на легковые автомобили, а также уменьшение реальных цен. За счет увеличения стоимости квалифицированного труда, значительных финансовых вливаний в специализированное оборудование по ремонту автомобилей и обучение персонала, произошло увеличение цен на ремонт. В сторону увеличения цен на обслуживания автомобилей повлияла политика автомобильных компаний, которая рекомендует дилерским центрам при ремонте производить замену сложных дорогих компонентов. Стоит отметить, что при этом ежегодная стоимость обслуживания снизилась из-за увеличения межсервисных интервалов и повышения надежности узлов автомобилей.

При реализации Постановления №1400/2002 Комиссии Евросоюза были поставлены следующие цели:

1) устранение барьеров для входа на рынок новых автомобильных производителей. Такая мера позволила устранить риск увеличения монобрендовых сетей, препятствующих проникновению на рынок новых производителей. Это способствовало увеличению внутрибрендовой конкуренции, глобализации. Для производителей, которые находятся на рынке ЕС недавно, это Постановление облегчило им использование существующих дилерских сетей. В результате действия Постановления отметился успешный выход японских, южнокорейских и малазийских автомобилей. Это результат действия многих взаимосвязанных факторов, включая тенденцию к глобализации производства автомашин, конкурентное превосходство, полученное несколькими азиатскими изготовителями разработкой успешных моделей с привлека​тельными соотношениями цены/качества, а так же увеличивающейся благосклонностью европейских потребителей к новым маркам автомобилей. Восточноевропейский рынок осо​бенно доступен для новых участников из-за растущего спроса на дешевые автомобили;

2) усиление конкуренции между дилерами одной марки. Это позволило производите​лям уменьшить плотность их дилерских сетей за период с 2002 по 2007 г. Уровни концентрации для ритейла новых автомобилей в ЕС остаются умеренными, особенно по сравнению с США. Использование выборочного распределения в дистрибуции автомобилей не мешало движению к большей интеграции национальных рынков внутри ЕС. Выборочное распределе​ние выгодно уже тем, что оно препятствует серым дилерам бесплатно использовать маркетинг и усилия официальных дилеров, создающих имидж марки. Выборочное количественное распределение имеет и другие преимущества – оно позволяет поставщикам контролировать географическую организацию их сетей, добиваясь экономии за счет масштабов, уменьшая операционную стоимость, избегая неравного представления брендов в регионах;

3) облегчение возможности покупок конечными потребителями автомобилей в других странах ЕС. Эта цель состояла в том, чтобы поощрить внутримарочную конкуренцию через границы. Цель достигнута, поскольку цены в государствах-членах ЕС выровнялись, и случаи помех параллельной торговли значительно уменьшились;

4) обеспечение возможности независимым ремонтникам конкурировать с сетями авторизованных дилеров автомобильных производителей. Многие независимые ремонтники испытывали трудности с инвестициями в оборудование и обучение для ремонта все более и более технологически сложных автомобилей, и независимый сектор медленно уступал рынок авторизованным дилерским сетям. Однако независимый сектор подвергся значительной консолидации и структурной перестройке и оказался более конкурентоспособным, чем ранее. В частности, появились крупные сети независимых ремонтников, которые расширяют объем услуг, предлагаемых потребителям;

5) защита конкуренции в пределах авторизованных сетей. Успех в защите конкуренции между авторизованными сервисными станциями обеспечен введением выборочного распределения с качественными критериями подбора участников сетей. Как следствие, рыночные силы принудили автопроизводителей увеличить количество авторизованных сервисных центров, так как всех ремонтников, желающих авторизоваться и отвечающих объективным качественным критериям, автопроизводители обязаны присоединить к своим сетям. Эта мера привела к увеличению количества авторизованных ремонтников в сетях автопроизводителей на 9%
;

6) облегчение доступа производителей запасных частей к aftermarket
. Определения «оригинальных» и «равноценных» запасных частей, введенные Постановлением, создало ценный инструмент маркетинга. Производители запчастей сохраняют сильные позиции на aftermarket, либо непосредственно (например, Bosch), либо косвенно, через оптовиков-дистрибьюторов. Многие производители запчастей интегрировали импортеров на основных национальных рынках. Изготовители запасных частей сохранили свои позиции, несмотря на то, что их главные клиенты – независимые сервисные станции – потеряли долю рынка. Причиной уменьшения доли рынка неофициальных сервисных центров обусловлена тем, что некоторые изготовители запасных частей создали сети сервисных центров, которые используют их марку и в значительной степени их запасные части. Разрешение авторизованным ремонтникам приобретать запасные части не только у изготовителей автомобилей, не вызвало существенного изменения в их коммерческом поведении, они продолжают покрывать большинство их потребностей поставками от автопроизводителей. Следует заметить, что и для авторизованных, и для независимых сервисных станций дороже закупать запчасти из нескольких источников, так как это требует дублирования логистики и увеличения их стоимости: известно, что оптовики имеют различные программные системы для чтения каталогов и связи для заказов on-line. Приобретение нескольких таких систем для одной станции предполагает значительные денежные затраты;

7) защита независимости дилеров от автопроизводителей. Установление минимальной продолжительности контрактов, права дилеров продавать их представительства другой фирме по их выбору в пределах их сетей, арбитражного механизма решения споров вместо судебного имело позитивный эффект. Внутрибрендовая конкуренция увеличилась, оказывая давление на качество и цены к выгоде потребителей. Поощрение рыночной интеграции путем создания межнациональных дилеров привело пока только к концентрации дилеров внутри стран;

8) концентрация дилеров на основных розничных рынках ЕС. Концентрация среди дилеров по продаже легковых автомобилей умеренно увеличилась после существенного роста лидирующих групп на главных национальных рынках и относительного уменьшения плотности дилерских сетей. Большинство производителей автомобилей рассматривает консолидацию как позитивный фактор, но некоторые полагают, что безудержный рост дилерских групп подвергает опасности конкуренцию на рынке;

9) вертикальная интеграция. Развивая вертикальную интеграцию на розничном уровне в последние годы, производители автомобилей увеличили объемы прямых продаж и корпоративным, и частным конечным клиентам через полностью или частично принадлежащие им дилерские фирмы, в особенности в столичных и других высокодоходных областях. Например, на основных рынках BMW и Аudi реализуют 40–45% их автомобилей через собственные фирмы лизинговым компаниям, корпоративным и физическим конечным клиентам. Вертикальная интеграция на уровне оптовой торговли тоже растет – интегрированные автопроизводителями импортеры более распространены, чем в 2002 г. Малые рынки обслуживаются и независимыми, и интегрированными импортерами, в зависимости от изготовителя. Однако движение от независимых к интегрированным импортерам наблюдаются и на малых рынках.

Помимо достигнутых целей, посредством Постановления № 1400/2002 Комиссии Евросоюза, были достигнуты следующие результаты и инновации в работе авторизованных дилерских центров:

1) агрессивная демпинговая политика автопроизводителей Японии, Южной Кореи, Китая, Малайзии, наращивающих присутствие на всех рынках, вынудила многих автопроизводителей выпускать дешевые автомобили, чтобы наращивать объемы продаж и дорогие бренды потеряли свои позиции;

2) отмечается тенденция перехода потребителей от прямых покупок к лизингу, что увеличивает конкурентное давление на дилеров. Конкурентное давление осложняется также прямыми продажами автопроизводителями машин лизинговым компаниям и другим корпоративным клиентам;

3) многие авторизованные дилеры перестали торговать новыми автомобилями, большинство из них предпочли авторизоваться только для выполнения сервисных работ;

4) правом специализироваться только на продажах автомобилей, заключая субподрядный договор на ремонты и обслуживание, воспользовались немногие дилеры. Мало кто захотел отказаться от сервиса, являющегося очень прибыльной частью их предпринимательских структур;

5) автопроизводители обновляют методы удержания клиентов. Часто изготовитель автомобилей предлагает отдельную гарантию на лакокрасочный коррозии, которая действует более 3 лет. Авторизованные дилеры предлагают потребителям покупку расширенной гарантии и/или обслуживающего пакета. 

Новые стандарты у авторизованных дилеров повлияли и на независимый сектор, который реагировал, создавая конкурирующие сети с едиными стандартами, чтобы лучше отвечать запросам потребителей на высококачественное, эффективное и надежное обслуживание. Независимые сети ремонтников развиваются и вводят новшества в ответ на состояние рынка и на потребительский спрос. В прошлом многие из этих сетей, например, Speedy, Kwikfit, Pitstop, ATU, специализировались на узком ассортименте часто необходимых работ, таких, как выхлоп, шины или замена амортизаторов. Теперь сети ремонтников предлагают более широкую палитру услуг, чтобы обслуживать клиентов, которые предпочитают сотрудничать с одним сервисным центром.

Сети ремонтников, оказывающие широкий спектр услуг, увеличили свою долю на рынке и она продолжает расти. Некоторые из этих сетей – франчайзинговые, которыми управляют дистрибьюторы запасных частей (Profi-Service, Autofit, Autocheck), в то время как другими управляют изготовители запасных частей и оборудования, такие как Bosch, который может не только предложить запасные части и многомарочные инструментальные средства ремонта, но также и техническую информацию о самых сложных электронных си​стемах автомобиля. Другими, такими как Autocrew, управляют изготовители запчастей. Наконец, сети, такие как Rhiag и Stahlgruber действуют на договорной основе.

На рынке запасных частей отмечается тенденция реструктурирования рынка от множества розничных торговцев к крупным оптовикам с конкурентоспособными ценами. Эти оптовики ожидают от изготовителей запчастей не только качественных запасных частей, но и высокого уровня товарной компетентности, добавочной стоимости в виде комплектных маркетинговых и логистических концепций и технического сервиса. 

Есть значимые изменения в структуре рынка для запасных частей – создание совместных предприятий группами рыночных игроков, движение некоторых из этих групп вверх и вниз по цепям поставок к крупному опту и рознице, причем изготовители автомобилей тоже активно участвуют в этом реструктурировании.

Консолидация среди независимых дистрибьюторов запасных частей стимулируется потребностью обеспечить расширение номенклатуры, предоставить больше услуг и сократить сроки реакции на заказы клиентов. Сложность работы дистрибьюторов растет, поскольку они вкладывают капитал в передовые технологии во всей цепи поставок, которые позволяют с большей эффективностью и в короткие сроки осуществлять интегрированное обслуживание клиентов, обрабатывать заказы через Интернет и успешнее конкурировать с авторизованными сетями автокомпаний. Поскольку дистрибьюторы становятся крупнее, их покупательная способность растет и увеличивает давление на цены и прибыли поставщиков, чтобы конкурировать с каналами распределения автокомпаний. Официальные дилеры все более реализуют запасные части соответствующих автокомпаний независимым ремонтникам и все более становятся конкурентами для независимых дистрибьюторов.

Отмечена тенденция сокращения запасов у дилеров благодаря сокращению сроков ожи​дания товаров от поставщиков. Попытки упрощать операции ввиду быстро развивающейся рыночной среды и противоречия между уменьшением затрат на хранение и обеспечением наличия необходимых частей в сроки и местах, где они требуются, привели к множеству событий в стратегиях участников aftermarket. Самые важные из них:

·  централизация складских мощностей в определенных местоположениях в Европе;

·  растущее использование специализированных логистических компаний.

Эти два события взаимосвязаны в том смысле, что меньшее количество дислокаций складов требует увеличения количества поставок, в которых специалисты по логистике имеют конкурентные преимущества. Обе стратегии приняты автокомпаниями и крупнейшими производителями запасных частей. Например, компания Hyundai в Великобритании пере​дала на аутсорсинг ее логистическому оператору компании Lex выполнение следующих работ: управление запасами, прогноз спроса, возвратную логистику, обучение дилеров. Компания DaimlerChrysler в Великобритании поручила компании TNT всю логистику запчастей в Великобритании. BMW использует компанию Exel для управления глобальным распределением запчастей для марки Rolls Royce.

Все эти программы были направлены на оптимизацию бизнес-процессов с целью снижения издержек предпринимательских структур автомобильного рынка Евросоюза и регулирования авторынка в интересах потребителей. Результатом действия этих программ представлены следующие итоги:

·  создана конкуренция на рынке в интересах потребителей;

·  созданы условия контроля качества и повышения качества, как самих автомобилей, так и сервисного гарантийного и послегарантийного обслуживания;

·  дилерам и сервисные станции обеспечены большей независимостью; 

·  увеличен потребительский выбор;

·  улучшена логистика и оптимизирован процесс продаж.

В целях введения инновационных методов функционирования предпринимательских структур российских игроков автомобильной промышленности и ритейла можно использовать результаты работы ЕС в направлении оптимизации бизнес-процессов и повышения потребительского интереса автомобильного рынка. Наибольший интерес представляет aftermarket как средство по снижению стоимости ремонта автомобилей без потери качества и перспективные методы взаимодействия производителей и дилеров.
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СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ЗНАЧИМОСТЬ 
ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ В ПРОЦЕССЕ ФОРМИРОВАНИЯ 
И НАКОПЛЕНИЯ ЧЕЛОВЕЧЕСКОГО КАПИТАЛА 
В СОВРЕМЕННОМ ОБЩЕСТВЕ

На современном этапе ведущими странами мира особое значение в формировании и накоплении человеческого капитала придается образованию. Его уровень определяет интеллектуальный потенциал государства в качестве важнейшей составляющей национального богатства. Более того, эффективное использование накопленного научно-образовательного потенциала является главным условием экономической и социальной стабильности общества. 

Становление теории человеческого капитала обусловлено изменениями общества в эпоху научно-технической и информационной революции, когда человек и его потенциал становятся решающим фактором социального и экономического прогресса. Категория человеческий капитал широко используется современной мировой наукой и занимает одно из центральных мест в теории и практике рыночного хозяйства, позволяет выявить причины развития тех или иных социальных процессов, оценить социальные последствия решений, принимаемых на государственном уровне, оказывать активное воздействие на тенденции развития этих процессов. 

Теория человеческого капитала начала формироваться в 60-х гг. XX в. У ее истоков стояли классики экономической теории, разработавшие положения, связанные с проблемой оценки труда и анализа производительных способностей человека. Основные положения теории были сформулированы такими экономистами, как Г. Беккер, У. Боуэн, М. Блауг, Б. Вейсборд, Э. Данисон, Дж. Кендрик, Дж. Минцер, Г. Псахаропулос, Л. Туроу, М. Фишер, Т. Шульц и др. Исследователи в своих трудах подчеркивали, что человеческая личность обладает совокупностью атрибутивных качеств и свойств, которые представляют собой производительные силы человека: способность к труду и способность к потреблению. Развитие у человека способности к труду и потреблению способствует развитию экономических отношений и социальной структуры общества [1]. 

Наиболее распространенной среди большинства экономистов, в том числе М. Блауга, Дж. Миля, У Рошера, Ф. Листа, стала точка зрения, согласно которой в качестве человеческого капитала рассматриваются производственные способности человека, т. е. унаследованные от рождения и приобретенные в процессе жизнедеятельности знания, навыки, способности.

Имеет место и расширенная трактовка категории «человеческий капитал», согласно которой человеческий капитал включает в себя не только производственные способности человека, т. е. способности создавать товары и услуги, но и прочие качества человеческой личности: социальные, культурные, психофизические, мировоззренческие. Сторонником такой позиции является Л. Туроу, полагавший, что человеческий капитал «включает такие свойства человека, как уважение к политической и социальной стабильности» [2]. 

Можно сделать вывод, что человеческий капитал представляет собой комплекс унаследованных при рождении и приобретенных в процессе жизнедеятельности знаний, навыков, мотиваций, способностей, опыта, мастерства, а также физического и психологического здоровья, возможностей адаптации к изменяющимся условиям как потенциальной способности преобразования и общества.

 Российский опыт осмысления теории человеческого капитала с учетом особенностей отечественной экономики представлен трудами Г. Балашова, Е. Ворониной, С. А. Дятлова, А. И. Добрынина, А. Егоршина, Е. Жильцова, М. М. Критского, С. Курганского, В. Марцинкевича, Б. Ременникова, Г. Скорова, С. Г. Струмилина, Л. Тульчинского, В. Ягодкина.

С. А. Дятлов и А. И. Добрынин под человеческим капиталом понимают сформированный в результате инвестиций и накопленный человеком определенный запас здоровья, знаний, навыков, способностей, мотиваций, которые целесообразно используются в той или иной сфере общественного производства, содействуют росту производительности труда и эффективности производства и тем самым ведут к росту заработков данного человека [3; 4]. 
М. М. Критский трактует человеческий капитал как основное производственное отношение современного общества в его формальных модификациях, выделяет следующие превращенные его формы: производственную, потребительскую, интеллектуальную [5].
Исследование категории «человеческий капитал» в трудах российских и зарубежных экономистов позволило выявить ее значительную эволюцию: от восприятия самого человека как капитала, через представление этого капитала как совокупности приобретенных и унаследованных способностей человека, к пониманию необходимости рассмотрения социально-экономического содержания этой категории.

На наш взгляд, человеческий капитал должен рассматриваться в единстве социального и экономического контекстов как совокупность социально-экономических отношений, возникающих в общественном производстве между его субъектами по поводу формирования, использования и развития производительных и иных способностей человека.

Человеческий капитал это экономическая категория, представляющая собой совокупность созидательных способностей, личных качеств и мотиваций индивидов, находящихся в их собственности. Данная совокупность накапливается за счет инвестиции, она используется в национальном хозяйстве в течение определенного времени с целью получения дохода и, в результате, содействует росту национального богатства.

Человеческий капитал имеет существенное значение для экономической науки, которое проявляется в следующем:

- рассматривает взаимосвязь между структурой занятости и заработной платы и инвестициями в человеческий капитал. Объясняет феномен роста заработной платы и производительности труда как следствие отдачи от инвестиций в человека;

- выделяет факторы или источники экономического роста, каковыми являются знания, навыки, квалификация. Определяет роль отдельных факторов человеческого капитала в экономическом росте, в том числе вклада образования;

- освещает процессы распределения инвестиций, т. е. соотношение между вложениями в человека и вне человека;

- предоставляет возможность определить экономическую эффективность инвестиций в человека для всех субъектов экономических отношений: государства, домохозяйств, фирм, общественных фондов и организаций.
Инвестиции в человеческий капитал – это любые действия, которые повышают квалификацию и способности или, другими словами, производительность труда рабочих [1].

Расходы на образование, на поддержание здоровья, на трудоустройство – все это инвестиции в человеческий капитал, который представляет собой такую же составную часть национального богатства, как и физический капитал. 

Согласно теории человеческого капитала, производительность труда и соответственно рыночная стоимость трудовых услуг определяются в значительной степени величиной инвестиций в образование и обучение, здравоохранение и размещение рабочих мест.

Из всех видов инвестиций в человеческий капитал наиболее важными являются вложения в образование, так как частная и общественная отдача от подобных вложений считается самой высокой. Для оценки экономической эффективности инвестиций в образование в теории используется показатель внутренней нормы отдачи. Внутренняя норма отдачи представляет собой такую норму процента, при которой приведенная величина будущих выгод обучения равна приведенной величине его издержек. Чем выше внутренняя норма отдачи, тем прибыльнее инвестиции в образование. Расчеты отдачи затрат на получение различных уровней образования (например, высшего) осуществляются путем сопоставления пожизненных заработков лица, имеющего высшее образование, с пожизненными заработками лица, имеющего, например, среднее образование. Разность заработков является результатом сделанных вложений в высшее образование. Из полученной разницы вычитается стоимость приобретения высшего образования. Получившееся значение есть приведенная величина чистого дохода от высшего образования, полученная за весь трудоспособный период жизни человека.

Показатель внутренней нормы отдачи занимает центральное место в теории человеческого капитала. Он строится по аналогии с нормой прибыли и дает возможность сопоставить окупаемость вложений в человеческий и физический капитал. Данный показатель призван определить степень окупаемости инвестиций в человека, подобно тому, как норма прибыли выражает степень рентабельности вложений в физический капитал. В отличие от показателей текущей эффективности, характеризующих ее уровень в каждый данный момент времени, внутренняя норма отдачи предназначена для измерения степени окупаемости капитального блага (образования) за весь срок его службы. 

Зарубежный опыт свидетельствует, что вложения в среднее специальное и высшее образование выгоднее вложений в физический капитал. Так в США в 80-е гг. ХХ в. нормы отдачи высшего образования различных типов располагались в интервале 7–12%, в то время как средняя норма прибыли физического капитала составляла 4–8% [6].

Многие исследователи пытались отделить влияние образовательного фактора на рост будущих доходов от влияния социального происхождения, здоровья и способностей. Использовались различные методики и модели, но результаты, к которым пришли авторы в отношении значения образовательного фактора, практически совпадают: суммарное воздействие всех факторов, за исключением образования, составляет не более 40%, а 60% разницы в доходах домохозяйства объясняется уровнем образования. 

Сфере образования принадлежит наиболее мощный кумулятивный вклад в рост будущих заработков населения, и, кроме того, повышение образования опосредованно увеличивает капитал здоровья человека и его социальное благополучие, поэтому некоторые исследователи прибавляют 15–20% к определенным ранее 60% и высказывают мнение о том, что совокупный вклад образования в рост будущих доходов общества и индивидуума составляет не менее 75–80% [7]. 

Необходимо отметить, что учет лишь денежной доходности образования занижает его действительную ценность как для самого работника, так и для всего общества. Высшее образование имеет ряд дополнительных выгод неденежного характера: большая самостоятельность при принятии решений, наличие творчества, более высокий социальный статус и др. Учет всех этих неденежных выгод, связанных с получением высшего образования, характеризует интегральную ценность высшего образования. 

Крупнейшие экономисты мира отводят образованию ведущую роль в деле повышения производительности труда и темпов роста экономики. В современной экономической литературе в качестве основных источников экономического роста выделяют: затраты на НИОКР, степень их внедрения в производство; увеличение числа занятой рабочей силы, улучшение ее качества и структуры; прирос вещественного капитала, повышение качества капитала и технологии; улучшение организации и управления; более эффективное использование ресурсов. Большинство специалистов в области теории человеческого капитала признают, что образование имеет прямое или косвенное отношение к каждому из вышеперечисленных источников роста. 

Т. Кембелл (директор центра Калифорнийского университета в 70-е гг.) говорил о том, что «главный ресурс быстрого технологического развития современной экономики – это новые технологические идеи, т. е., прежде всего, высокая квалификация и творческая активность людей, способных эти идеи воплощать в жизнь» [8] 

Дж. Роч, экономист Калифорнийского университета, доказал, что производительность труда городской рабочей силы возрастает на 2,8% пропорционально каждому году дополнительного обучения [9]. При этом надо учитывать то, что более образованный рабочий не просто трудится с большей отдачей, а чаще всего выполняет качественную иную работу, в которой преобладает интеллектуальное содержание. 

Образование является ведущей отраслью производства человеческого капитала и содействует решению следующих задач:

- повышение уровня образованности общества и качества образования;

- реализация потребностей населения в образовательных услугах;

- удовлетворение потребности страны в качественно подготовленных специалистах;

- повышение социальной и профессиональной мобильности населения, его предпринимательской и социальной активности, уровня самосознания, расширения кругозора;

- сохранение и приумножение знаний, кадрового и материального потенциала, накопленных отечественной сферой образования.

Именно поэтому в индустриальных странах, прежде всего в США, сформировался своеобразный культ образования, который поддерживается не только общественным мнением, но и постоянной популяризацией американской системы образования как лучшей в мире и эталоном для других стран. 

С точки зрения теории человеческого капитала, существует тесная взаимосвязь между уровнем получения образования и уровнем доходов, причем промежуточным звеном здесь является показатель производительности труда. 
Выделяются три основных канала воздействия [10]: 

• образование делает более продуктивным труд каждого отдельного работника – оно либо увеличивает производительность работника на данном рабочем месте, либо делает его способным к такому труду, результаты которого представляют большую ценность;

• образование развивает в человеке предприимчивость и предпринимательские навыки, делает его более умелым организатором, повышает восприимчивость к новым научным идеям и техническим новинкам;

• образование увеличивает не только скорость, с которой распространяются, но и скорость с которой совершаются научные открытия.

Для выявления воздействия на производительность труда и экономический рост таких факторов как накопление производственного опыта, развитие системы образования, расходы на науку, суммарные вложения в рабочую силу учеными разработаны соответствующие экономико-математические модели. 

Наряду с инвестиционным подходом и концепцией образования как фактора экономического роста, в экономической литературе существуют и другие подходы к определению эффективности инвестиций в образование.

Можно выделить следующие направления [11]:
- концепции, посвященные анализу экономической эффективности производственного опыта;

- метод производственных требований, анализирующий в какой мере образовательный уровень, соответствует потребностям производства;

- теория «фильтра», в рамках которой образование рассматривается как средство отбора, как некий фильтр, сортирующий учащихся по их производственным и личным качествам.

Образование является одной из составляющих социальной сферы. Важной особенностью является то, что не всегда блага, созданные в результате вложения инвестиций в социальную сферу, целесообразно продавать. Следовательно, основной целью социальных инвестиций является не столько получение прибыли, сколько достижение положительного социального эффекта. Поэтому все капиталовложения в сферу образования – это инвестиции в будущее человека, в развитие творческого потенциала, предпринимательских способностей, коммуникабельности. Анализируя роль человека в структуре общественного производства, уже нельзя характеризовать его только как фактор производства, обладающий определенным уровнем квалификации. В условиях ускоренного устаревания информации, следовательно, и полученных знаний, значимую роль начинают играть способности к переобучению и опыт перемен. Социальная эффективность образования обусловливает более высокие требования к человеческим ресурсам и предъявляет новые требования к системе образования как источнику формирования человеческого капитала.

На основе эмпирических исследований эффективности образования учеными было выявлено, что социальная отдача образования в целом заметно сокращается по мере возрастания национального дохода и связанного с этим возрастания совокупных расходов на обучение. Кроме того, норма отдачи образования уменьшается с ростом его уровня из-за величины расходов: высшее образование в расчете на одного студента стоит гораздо дороже, чем начальное и среднее. Норма отдачи в развивающихся странах выше для каждого уровня образования [12]. 

Теория человеческого капитала оказала глубокое влияние на отношения обществ и стратегию государств в области развития образования, в частности, с точки зрения его ресурсного обеспечения. Доказательство рентабельной природы затрат на образование способствовало восприятию его властными структурами многих стран как важного фактора экономического развития. 

К сожалению, научные выводы как западных, так и отечественных исследователей о человеческом капитале как главном факторе экономического роста не находят отражения в сегодняшних действиях украинских политиков. Достаточно проанализировать расходные статьи государственного бюджета и определить удельный вес затрат на образование. 

Большинство параметров использования человеческих ресурсов в экономике Украины не соответствует современным технологическим и социально-экономическим требованиям времени. Несмотря на достаточно высокий средний уровень образования и квалификации украинской рабочей силы – 69% экономически активного населения имеет среднее, а 19% – высшее образование [6], – этот показатель используется крайне нерационально.

В настоящее время можно выделить следующие причины низких частных и общественных норм отдачи от инвестиций в человеческий капитал Украины: во-первых, в Украине пока не возобладала модель эффективного использования трудового потенциала страны; во-вторых, показатели государственных вложений в человека в отечественной экономике несопоставимы с аналогичными показателями индустриально развитых стран; в-третьих, частичное введение платности высшего образования не сопровождается широким созданием соответствующих государственных фондов и кредитных линий, предназначенных для кредитования затрат граждан на получение высшего образования.

Таким образом, эффективность подготовки и использования высококвалифицированных специалистов во многом будет зависеть от последовательности экономических реформ, от результативности преобразований в самой системе образования, от того, насколько практические действия государственных структур в этих областях будут базироваться на научных исследованиях и рекомендациях.
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Налоговые риски: классификация И МЕРЫ
ПРЕДУПРЕЖДЕНИЯ

Налоговый риск – это особый вид финансового риска, характеризующий возможность возникновения непредвиденных финансовых потерь, связанных с изменением налогового законодательства или являющихся результатом деятельности налогоплательщика или действий налоговых органов.

Виды налоговых рисков можно классифицировать по различным признакам:
1. По субъектам, несущим налоговые риски: налоговые риски государства, налогоплательщиков, налоговых агентов, взаимозависимых лиц. Налоговый риск с точки зрения налогоплательщика – вероятность (угроза) доначисления ему налогов (сборов), пеней и штрафов в ходе налоговой проверки из-за возникших разногласий между налогоплательщиками и работниками налоговых органов в трактовке налогового законодательства, которая может обернуться для хозяйствующего субъекта действительным возрастанием налогового бремени. Налоговый риск с точки зрения государства в лице его уполномоченных органов – это вероятность (угроза) недополучения налогов в бюджет из-за применения налогоплательщиками методов минимизации налогообложения, возможных в силу тех или иных недостатков в налоговом законодательстве.

2. Исходя из факторов, определяющих налоговые риски: внешние и внутренние. Для организации-налогоплательщика могут существовать обе группы рисков: внешние возникают по причинам, вызванным постоянными изменениями норм налогового законодательства, внутренние – по причинам осуществления сделки с сомнительными контрагентами, по причинам различного понимания норм Налогового кодекса налогоплательщиком и налоговыми органами, а также в результате неэффективной налоговой политики самого хозяйствующего субъекта. Для государства налоговые риски также можно подразделить на внешние и внутренние. Внешние будут обусловлены действием международных договоров в области налогообложения, деятельностью оффшорных зон и т. д., внутренние – деятельностью законодательных и исполнительных органов власти, осуществляющих функции государства в процессе налогообложения, а также налогоплательщиков.

3. По объекту связи с другими видами рисков: риски упущенной выгоды, риски потерь материальных и нематериальных ценностей, риски неплатежеспособности, инвестиционные риски и др. Поскольку содержание налогового риска раскрывается применительно к конкретным ситуациям, содержащим риск, и объектам их проявления, можно сказать, что для организации-нало​гоплательщика налоговые издержки являются одним из таких объектов, тесно взаимосвязанным с другими объектами рисков.

4. По виду последствий: риски налогового контроля, риски усиления налогового бремени, риски уголовного преследования налогового характера и др. 

5. По величине возможных потерь: допустимые и существенные налоговые риски. Риски становятся существенными при невозможности их компенсировать, в том числе деньгами.

Рассмотрим налоговые риски для налогоплательщиков.

Последствия налоговых рисков для хозяйствующих субъектов очень разнообразны: финансовые потери (увеличение размера налоговых обязательств; начисление штрафов, пеней; упущенная выгода, убыток; снижение стоимости чистых активов); риск потери репутации; риск усиления налогового контроля; уголовная ответственность налогоплательщиков и др.

К числу финансовых потерь, связанных, например, с изменением налогового законодательства, можно отнести потери в результате введения новых видов налогов, увеличения размеров налоговых ставок по действующим налогам, отменой используемых предприятием налоговых льгот или налоговых освобождений, изменением порядка и сроков внесения налоговых платежей. 

Налоговые платежи – одна из значительных статей расходов для большинства компаний, в связи с чем необходимо управление налоговыми рисками и их мониторинг как часть внутреннего контроля за рисками. Только системное управление дает возможность более осмысленно подойти к процессу принятия управленческих решений, ликвидировать или снизить налоговые риски. Создание эффективной системы управления налоговыми рисками косвенно способствует и увеличению стоимости компании, поскольку отсутствие негативных последствий, возникающих в результате тех или иных действий, повышает доверие инвесторов. Все это требует выработки стратегии, основанной на управлении налоговыми рисками. Однако, это не означает их полное устранение, поскольку некоторые риски принципиально не могут быть устранены. Тем не менее, все налоговые риски должны быть своевременно идентифицированы и оценены и в дальнейшем учитываться при принятии управленческих решений. Следует отметить, что налоговые риски, связанные с изменением налогового законодательства, сложно поддаются управлению в рамках налоговой политики организации. Поэтому основное внимание в процессе формирования налоговой политики организации должно уделяться рискам, возникающим в результате действий налогоплательщика и налоговых органов.

Управление рисками предполагает использование различных мер, позволяющих в определенной мере прогнозировать наступление рискового события и снижать степень риска.

Система мероприятий, направленных на снижение налоговых рисков, классифицируемых на внешние и внутренние, представлена в таблице.

Причины возникновения и меры предупреждения налоговых рисков

	Причины возникновения рисков
	Меры предупреждения 
рисков

	Внутренние причины

	Осуществление сделки с сомнительными контрагентами
	Осуществление юридического и финансового мониторинга потенциального партнера, проведение мероприятий по проверке юридического статуса организации, ее деловой репутации, экономической состоятельности

	Различное понимание норм налогового законодательства налогоплательщиком и налоговыми органами
	Повышение квалификации работников организации-налогоплательщика, изучение арбитражной практики, обеспечение доказательной базы налоговым работникам, обращение в арбитражный суд

	Осуществление налоговой оптимизации
	Применение абсолютно законных методов оптимизации, получение консультаций у юристов и налоговых работников

	Внешние причины

	Изменение налогового законодательства
	Мониторинг налогового законодательства, анализ нововведений в области налогообложения на предмет их влияния на деятельность предприятия


Первая группа рисков включает риски по сделкам с недобросовестными контрагентами организации. Для предотвращения рисков в отношении сделок с недобросовестными налогоплательщиками предлагается осуществление юридического и финансового мониторинга потенциального партнера. Это предполагает проведение мероприятий по проверке юридического статуса организации, ее деловой репутации, экономической состоятельности.

В число обязательных мероприятий по оценке добросовестности контрагента необходимо включить такие мероприятия, как проверка в базе Единого государственного реестра юридических лиц данных о контрагенте, определение места нахождения поставщика по юридическому адресу, по месту государственной регистрации, подтверждение фактов сдачи бухгалтерской и налоговой отчетности контрагента в налоговые органы.

Вторая группа налоговых рисков – это риски, связанные с различным пониманием норм Налогового кодекса государственными органами и налогоплательщиками. В арбитражной практике накопилось достаточно большое количество дел, связанных с различной трактовкой одних и тех же положений Налогового кодекса работниками организаций и налоговых органов. Положение ухудшается в связи с постоянным изменением налогового законодательства и необходимостью реагировать на эти изменения. 

Пунктом 8 ст. 75 Налогового кодекса РФ, который вступил в силу с 2007 г., предусмотрено, что не начисляются пени на сумму недоимки, которая образовалась у налогоплательщика в результате выполнения им письменных разъяснений о порядке исчисления, уплаты налога или по иным вопросам применения законодательства о налогах и сборах, данных ему либо неопределенному кругу лиц финансовым, налоговым или другим уполномоченным органом государственной власти (уполномоченным должностным лицом этого органа) в пределах его компетенции [1]. Указанный пункт Налогового кодекса РФ с учетом пп. 3 п. 1 ст. 111 Налогового кодекса РФ, исключающего налоговую ответственность по аналогичным обстоятельствам, во многом снижает налоговые риски за счет получения соответствующих разъяснений со стороны контролирующих органов. При этом указанные нормы не применяются в случае, если письменные разъяснения налогового органа основаны на неполной или недостоверной информации. 

Поэтому для снижения налоговых рисков с использованием официальных разъяснений налоговых органов необходимо приложить к запросу максимальное количество документов, поясняющих ситуацию, чтобы информация была достаточно полной для получения разъяснений. 

Для правильного формулирования вопросов и повышения шансов на подробный и конкретный ответ лучше воспользоваться помощью профессионалов, поэтому целесообразно чаще пользоваться такой функцией налоговых органов, как разъяснение законодательства о налогах и сборах. 

Непрофессиональное управление налоговыми рисками может нанести серьезный ущерб финансовому положению компании, ее отношениям с акционерами и сотрудниками и репутации в целом. 

Одним из факторов, инициирующих налоговые риски, являются ошибки. Вероятность ошибок зависит от квалификации учетных работников, их количества в организации, сложности и объема отражаемых ими в учетных регистрах хозяйственных операций, в ряде случаев – их масштаба. 

Когда все последствия принимаемого решения могут быть достаточно оценены, принимаются наиболее обоснованные решения в области воздействия на параметры налогообложения. Если нет или недостаточно исходных данных для оценки последствий принимаемых решений, касающихся налогов, необходимо провести поиск достаточной информации, чтобы получить возможность анализа вероятных последствий таких решений. Поэтому управление рисками во многом зависит от доступности информации о вероятности наступления тех или иных событий и величине их последствий. 

Особое место в системе налоговых рисков занимает риск налоговой оптимизации, под которым понимается возможность обвинения налоговыми органами организации, применившей способ снижения налога, в уклонении от уплаты налога со всеми вытекающими последствиями для организации. 

В соответствии с существующей концепцией недобросовестного налогоплательщика законодательно не определен статус «добросовестного (недобросовестного) налогоплательщика». Эти понятия введены Конституционным судом РФ и используются в российской судебной практике. Отсутствие законодательной основы в определении «недобросовестного налогоплательщика», широкая его интерпретация на основе этических норм привели к возникновению ситуаций, когда одни и те же действия организаций приводят к прямо противоположным оценкам в судах. Во многих зарубежных странах суды руководствуются специальными концепциями, позволяющими разграничить на практике налоговую оптимизацию и уклонение от налогов. Так, доктрина приоритета существа сделки над ее формой означает, что при наличии у налоговых органов веских подозрений налоговые последствия определяются экономическим существом сделки, а не ее правовой формой. Согласно доктрине деловой цели сделки, любая сделка должна иметь разумную деловую (экономическую, коммерческую) цель. Если сделка не несет в себе такой цели, а направлена лишь на уменьшение налогов, она не признается при исчислении налогов. Уменьшение налогов само по себе деловой целью не признается и совершение сделки не оправдывает. Российские суды уже используют эти доктрины: на выявление разумной цели сделки, проверку ее на предмет фиктивности (соответствие формы содержанию) и согласованности действий поставщиков и покупателей. 

В результате уклонения от уплаты налогов возникает необоснованная налоговая выгода. В качестве необоснованной налоговой выгоды рассматривается результат действий налогоплательщика, направленных на снижение налоговых платежей, а не на достижение производственных целей организации. Признаками необоснованной налоговой выгоды являются: причастность покупателя к построению схемы незаконного изъятия налогов из бюджета; выбор налогоплательщиком недобросовестных контрагентов на систематической основе; отсутствие у сделки разумной деловой цели.

В 2007 г. ФНС России были разработаны 11 (в последующем – 12) критериев самостоятельной оценки рисков для налогоплательщиков в рамках Концепции системы планирования выездных налоговых проверок, утвержденной приказом ФНС России от 30.05.2007 г. № ММ-3-06/333. Согласно Концепции налогоплательщик может использовать свое право на самостоятельную оценку рисков и оценить преимущество самостоятельного выявления и исправления допущенных ошибок при исчислении налогов [2].

К критериям, содержащим преимущественно цифровые ориентиры, в частности, относятся: 

– налоговая нагрузка у налогоплательщика ниже ее среднего уровня по хозяйствующим субъектам в конкретной отрасли (виду экономической деятельности);

– осуществление организацией финансово-хозяйственной деятельности с убытком в течение двух и более лет. Так как коммерческие организации создаются с целью получения прибыли, то получение убытка в течение двух и более календарных лет вызывает у налоговых органов ряд вопросов и приводит к выводу, что организация из года в год фиксирует убытки только с одной целью – ухода от налогообложения;

– отражение в налоговой отчетности значительных сумм налоговых вычетов за определенный период. Доля вычетов по налогу на добавленную стоимость от суммы начисленного с налоговой базы налога равна либо превышает 89% за период 12 месяцев. В данном случае, если бухгалтерия видит, что за квартал вычеты превышают установленный ФНС России порог, то часть сумм НДС, предъявленного налогоплательщику при приобретении товаров (работ, услуг), лучше поставить к вычету в следующем налоговом периоде в течение текущего года;

         – опережающий темп роста расходов над темпом роста доходов от реализации товаров (работ, услуг) (по налогу на прибыль); 

– высокий налоговый риск – взаимоотношения с подозрительными контрагентами. Этот критерий был введен с 1 января 2009 г. Приказом ФНС России от 14.10.2008 г. № ММ-3-2/467@, которым были внесены изменения в концепцию, и вызвал наибольший интерес у налогоплательщиков. Так, при оценке налоговых рисков, которые могут быть связаны с характером взаимоотношений с некоторыми контрагентами, налогоплательщику рекомендуется исследовать целый ряд признаков (отсутствие личных контактов руководства компании-покупателя при обсуждении условий поставок и при подписании договоров; отсутствие документального подтверждения различных полномочий ответственных лиц контрагентов, а также другой необходимой «деловой» информации). Их наличие свидетельствует о высокой степени риска квалификации подобного контрагента налоговыми органами как проблемного (или «фирмы-однодневки»), а сделок, совершенных с таким контрагентом, сомнительными;
– другие. 

Критерии самостоятельной оценки рисков для налогоплательщиков устанавливают экономико-управленческие ориентиры, позволяющие в перспективе смоделировать риски, избежать споров, финансовых санкций и достаточно точно предсказать позицию налогового органа. Регулярное проведение самостоятельной оценки налоговых рисков, как в ходе осуществления хозяйственных операций, так и по результатам своей финансово-хозяйственной деятельности, позволит налогоплательщику своевременно их устранить и в случае необходимости уточнить свои налоговые обязательства. 

Критерии – это, прежде всего, определенные сигналы, как для налогового инспектора, так и для плательщика налогов. Это означает, что деятельность фирмы или предпринимателя, а также их налоговые обязательства вызывают вопросы и, соответственно, они попадают в зону особого внимания налоговых органов. Поэтому налогоплательщик, соответствующий данным критериям, с большой долей вероятности будет включен в план выездных налоговых проверок. 

В отношении налогоплательщиков, которые не отвечают критериям, выездные налоговые проверки нецелесообразны. Для контроля над этими организациями и индивидуальными предпринимателями в основном будет проводиться мониторинг данных отчетности и информации из внешних источников.

Критерии самостоятельной оценки рисков для налогоплательщиков позволят налогоплательщикам самостоятельно оценить свой налоговый рейтинг и, наряду с нормами права, станут важным инструментом бизнес-планирования, частью которого является управление налоговыми рисками. 

В заключение следует отметить, что хозяйствующим субъектам необходимо создавать эффективную систему управления налоговыми рисками, что позволит более осмысленно подойти к процессу принятия управленческих решений, снизить или ликвидировать налоговые риски и их последствия. 
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При оценке финансового состояния важным является сравнение полученных фактических значений коэффициентов с определенными нормативами. Возникает необходимость определения и установления пороговых значений различных коэффициентов, используемых при проведении анализа финансовой и хозяйственной деятельности организаций. Принятые в различных странах стандарты оценки финансово-экономического состояния далеко не всегда применимы к организациям других стран. Так, Япония отличается нестандартным значением коэффициента независимости (0,2 против 0,5–0,6 в других странах). Для нашей страны небольшие убытки по результатам деятельности сельскохозяйственных организаций считаются нормальными. Дебиторская задолженность несколько лет назад расценивалась очень низко в связи с массовыми неплатежами организаций. В периоды относительно высокой инфляции кредиторы положительно оценивают наличие в балансе заемщика больших материальных запасов. В нашей стране, в связи с почти полным отсутствием подобных исследований, при проведении оценки финансового состояния используются либо нормативы, установленные для слишком широкого круга объектов, либо нормативы, рекомендованные к применению за рубежом.

Установление пороговых (минимального, максимального) значений финансовых показателей, фиксирующих границы их нормативов, имеют не столько методологическое значение, сколько практическое приложение, иногда сопряженные с юридическими последствиями. В настоящее время, к примеру, в России действует около 10 официальных методик анализа финансово-хозяйственной деятельности для различных целей и отраслей, с разным набором показателей, но при этом в большинстве из них не фиксируются нормативные параметры. 

Используя данные, опубликованные в статистических сборниках «Малое предпринимательство в России, 2008» и «Малое и среднее предпринимательство России, 2009» (источник: http://www.gks.ru/bgd/regl/B08_47/Main.htm), разработана методика установления пороговых значений финансовых индикаторов в разрезе размера организации и отраслевой принадлежности. Ограничением данной методики является то, что в связи с попаданием во временное поле анализа финансового кризиса, возможно занижение финансовых показателей в период спада. Кроме того, ориентиры финансовых коэффициентов берутся за разные годы, поэтому возможно попадание коэффициентов, которые коррелируют друг с другом. 

Для проведения оценки пороговых значений отобрали следующие коэффициенты: коэффициент текущей ликвидности (Ктл); коэффициент автономии (Кавт); рентабельность капитала и резервов (Ркир); рентабельность долгосрочных обязательств (Рдоб); рентабельность краткосрочных обязательств (Ркоб); рентабельность активов (Ракт); рентабельность внеоборотных активов (Рвнакт); рентабельность оборотных активов (Робакт). 

Разбиение данных проводилось по отраслям и размерам организаций. В результате были получены пороговые значения для малых, а также средних и крупных организаций. Для проведения исследований использовались данные за шесть лет (период с 01.01.2004 г. по 01.01.2009 г.).

Изучение динамики отдельных финансовых показателей организаций за исследуемый период позволило получить границы (нормативы) каждого из отобранных коэффициентов для организаций с учетом масштаба их бизнеса (табл.1–4). Значение рассчитывалось следующим образом: убирались из расчета минимальный и максимальный показатели, из оставшихся выбирался лучший для каждого конкретного коэффициента. 

В качестве основного инструментария выявления нормативных значений финансовых коэффициентов, мы выбрали построение параметрических моделей. Лепестковая диаграмма позволяет визуально оценивать поля и области допустимых значений (рис. 1–4). 

Таблица 1

Расчет порогового значения коэффициента текущей ликвидности 
малых предприятий

	Всего
	Год
	Граница

	
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	

	
	115,2
	123,9
	117,6
	121,5
	118,6
	112,7
	118,6

	В том числе:
	
	
	
	
	
	
	


	Сельское хозяйство
	67,6
	85,5
	94,1
	108,8
	126,3
	136,7
	126,3

	Рыболовство, рыбоводство
	68,2
	72,7
	72,1
	78,2
	75,3
	87,1
	78,2

	Добыча полезных ископаемых
	65,9
	93,6
	89,2
	95,0
	94,2
	106,7
	95

	Обрабатывающие производства
	94,4
	106,9
	105,9
	111,3
	113,8
	115,0
	113,8

	Производство и распределение электроэнергии, газа и воды
	99,8
	139,1
	169,7
	131,4
	95,3
	93,2
	139,1

	Строительство
	93,1
	98,7
	94,0
	100,7
	100,4
	103,2
	100,7

	Оптовая и розничная торговля
	101,8
	106,3
	112,3
	115,0
	112,4
	117,6
	115

	Транспорт и связь
	93,6
	106,6
	95,3
	98,0
	100,9
	102,4
	102,4
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Рис. 1. Определение границы коэффициента текущей ликвидности
малых предприятий

Таблица 2

Расчет порогового значения коэффициента текущей ликвидности 
средних и крупных предприятий

	Всего
	Год
	Граница

	
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	

	
	116,2
	113,1
	122,2
	123,7
	130,7
	130,0
	130

	В том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	Сельское хозяйство
	109,3
	130,6
	137,5
	153,6
	164,7
	154,6
	154,6

	Рыболовство, рыбоводство
	55,2
	82,4
	78,0
	84,6
	91,8
	107,2
	91,8

	Добыча полезных ископаемых
	116,2
	96,8
	104,5
	102,7
	170,0
	165,7
	165,7

	Обрабатывающие производства
	117,4
	125,7
	139,7
	150,2
	139,0
	142,0
	142

	Производство и распределение электроэнергии, газа и воды
	92,7
	83,5
	91,0
	93,0
	131,4
	167,8
	131,4

	Строительство
	96,1
	102,3
	98,3
	101,7
	105,2
	98,5
	102,3

	Оптовая и розничная торговля
	116,9
	126,4
	135,0
	129,2
	126,1
	124,5
	129,2

	Транспорт и связь
	169,1
	107,4
	108,7
	103,3
	102,3
	111,0
	111
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Рис. 2. Определение границы коэффициента текущей ликвидности 
средних и крупных предприятий

Таблица 3

Расчет порогового значения коэффициента автономии 
малых предприятий

	Всего
	Год
	Грани-

ца

	
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	

	
	26,6
	19,8
	22,4
	20,7
	18,0
	19,2
	22,4

	В том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	Сельское хозяйство
	35,2
	35,8
	35,6
	33,7
	34,2
	38,4
	35,8

	Рыболовство, рыбоводство
	6,5
	-6,6
	-10,2
	-9,2
	-5,2
	1,8
	1,8

	Добыча полезных ископаемых
	33,7
	8,3
	5,8
	7,6
	9,8
	11,0
	11

	Обрабатывающие производства
	21,6
	30,2
	32,7
	22,3
	20,1
	20,4
	30,2

	Производство и распределение электроэнергии, газа и воды
	33,7
	57,5
	70,7
	32,5
	20,9
	12,9
	57,5

	Строительство
	22,6
	22,6
	21,6
	20,6
	16,6
	15,8
	21,6

	Оптовая и розничная торговля
	10,3
	10,7
	11,8
	12,9
	12,9
	15,7
	12,9

	Транспорт и связь
	21,0
	29,2
	24,5
	27,4
	28,9
	26,8
	28,9
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Рис. 3. Определение границы коэффициента автономии 
малых предприятий

Таблица 4

Расчет порогового значения коэффициента автономии 
средних и крупных предприятий

	Всего
	Год
	Граница

	
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	

	
	57,7
	54,4
	56,2
	57,1
	55,9
	51,3
	57,1

	В том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	Сельское хозяйство
	55,0
	54,8
	52,5
	47,9
	44,8
	39,0
	54,8

	Рыболовство, рыбоводство
	5,2
	28,0
	13,8
	14,6
	20,9
	18,4
	20,9

	Добыча полезных ископаемых
	55,8
	35,4
	52,1
	65,9
	75,0
	64,2
	65,9

	Обрабатывающие производства
	44,9
	45,5
	44,1
	46,4
	45,2
	41,4
	45,5

	Производство и распределение электроэнергии, газа и воды
	75,0
	71,4
	70,9
	68,1
	69,1
	73,7
	73,7

	Строительство
	36,5
	37,8
	29,0
	26,3
	22,0
	18,6
	35,6

	Оптовая и розничная торговля
	51,9
	48,9
	56,3
	53,2
	47,7
	48,9
	53,2

	Транспорт и связь
	66,1
	69,5
	70,7
	70,6
	68,3
	64,8
	70,6
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Рис. 4. Определение границы коэффициента автономии 
средних и крупных предприятий
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Рис. 5. Изменение значений финансовых коэффициентов 
малых предприятий отрасли сельского хозяйства 
за период 2003–2008 гг.
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Рис. 6. Пороговые значения коэффициентов малых предприятий 
отрасли сельского хозяйства

Таблица 5

Пороговые значения финансовых коэффициентов для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

	Показатель
(коэффициент)
	Год
	Граница

	
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	

	Рентабельность проданных товаров
	3,2
	5,0
	3,3
	5,4
	13,6
	11,1
	11,1

	Рентабельность активов
	-0,9
	1,1
	-0,3
	2,0
	7,7
	4,8
	4,8

	Рентабельность внеоборотных активов
	-1,5
	2,1
	-0,6
	4,3
	16,9
	9,6
	9,6

	Рентабельность оборотных активов
	-2,1
	2,3
	-0,6
	3,6
	14,2
	9,8
	9,8

	Рентабельность капитала и резервов
	-2,6
	3,1
	-0,9
	6,0
	23,6
	13,2
	13,2

	Рентабельность долгосрочных обязательств
	-9,5
	8,9
	-2,1
	10,3
	31,4
	18,2
	18,2

	Рентабельность краткосрочных обязательств
	-1,6
	2,1
	-0,6
	4,1
	18,0
	13,2
	13,2

	Коэффициент текущей ликвидности
	67,6
	85,5
	94,1
	108,8
	126,3
	136,7
	126,3

	Коэффициент автономии
	35,2
	35,8
	35,6
	33,7
	34,2
	38,4
	35,6


Таким образом были определены границы по всем отобранным финансовым коэффициентам. Полученные пороговые значения для отрасли сельского хозяйства с учетом размера организаций представлены в табл. 5–6 и на рис. 5–8.

В АПК можно говорить об установлении различных нормативных значений для перерабатывающих компаний, а собственно в сельском хозяйстве отдельные обоснования для животноводства и растениеводства. Известны различия в рентабельности сельскохозяйственного производства по видам товаров. С учетом действующего российского законодательства, на наш взгляд, для России целесообразно выделить аграрные предприятия индустриального типа. 
Таблица 6

Пороговые значения финансовых коэффициентов
для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

	Показатель
(коэффициент)
	Год
	Граница

	
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	

	Рентабельность проданных товаров
	2,6
	5,8
	6,7
	8,2
	14,3
	9,1
	9,1

	Рентабельность активов
	0,0
	3,7
	2,8
	4,0
	6,4
	4,2
	4,2

	Рентабельность внеоборотных активов
	-0,1
	6,6
	5,1
	7,6
	11,8
	7,8
	7,8

	Рентабельность оборотных активов
	-0,1
	8,3
	6,0
	8,4
	13,9
	9,2
	9,2

	Рентабельность капитала и резервов
	-0,1
	6,8
	5,4
	8,6
	14,8
	11,4
	11,4

	Рентабельность долгосрочных обязательств
	-0,4
	26,9
	17,5
	17,9
	22,7
	13,1
	17,9

	Рентабельность краткосрочных обязательств
	-0,1
	11,2
	8,4
	12,6
	22,2
	13,9
	13,9

	Коэффициент текущей ликвидности
	109,3
	130,6
	137,5
	153,6
	164,7
	154,6
	154,6

	Коэффициент автономии
	55,0
	54,8
	52,5
	47,9
	44,8
	39,0
	54,8


Таким образом, необходимость определения и установления пороговых значений различных коэффициентов, используемых при проведении анализа финансовой и хозяйственной деятельности организаций привела к разработке методики установления пороговых значений финансовых индикаторов с учетом размера организации и отраслевой принадлежности. Предложены пороговые значения следующих коэффициентов: коэффициент текущей ликвидности; коэффициент автономии; рентабельность капитала и резервов; рентабельность долгосрочных обязательств; рентабельность краткосрочных обязательств; рентабельность активов; рентабельность внеоборотных активов; рентабельность оборотных активов. 
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Рис. 7. Изменение значений финансовых коэффициентов 
средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства 
за период 2003–2008 гг.
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Рис. 8. Пороговые значения коэффициентов 
средних и крупных предприятий 
отрасли сельского хозяйства

Пороговые значения перечисленных финансовых индикаторов установлены для организаций отрасли сельского хозяйства с учетом масштаба деятельности (для малых предприятий; для средних и крупных предприятий).
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ПРОБЛЕМЫ РЕГИОНАЛЬНОГО 
СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКОГО РАЗВИТИЯ 
И ФАКТОРЫ ЕГО СТИМУЛИРОВАНИЯ
Экономическое развитие России в 2009 г. происходило под влиянием мирового финансового кризиса и не было равномерным. Резкое ухудшение внешнеэкономических условий, падение экспорта, отток капитала и приостановка банковского кредита привели к значительному сокращению инвестиционной активности и спаду в промышленности. Индекс промышленного производства в целом по Российской Федерации в 2009 г. по сравнению с 2008 г. составил 89,2% (1(.

В 67 субъектах Российской Федерации сократилось производство продукции добывающих, обрабатывающих производств и производства и распределения электроэнергии, газа и воды, причем более чем на 25,0% – в Чувашской Республике, Орловской и Самарской областях. Характерными продолжают оставаться общие проблемы для предприятий реального сектора экономики:

- сокращение оборотных средств;

- приостановление реализации инвестиционных проектов;

- недоступность в привлечении дополнительных кредитных ресурсов;

- потребность в государственной поддержке;

- высокая зависимость от управляющих компаний, находящихся в г. Москве;

- задержка заработной платы;

- оптимизация административных и производственных издержек (в том числе за счет сокращения численности работников);

- рост дебиторской и кредиторской задолженностей;

- повышение агрессивности маркетинговой политики;

- напряженная социальная обстановка на предприятиях.

Наибольшую устойчивость и позитивную динамику сохраняло сельское хозяйство, что объясняется отчасти теплой осенью и поздней уборкой урожая, а также ростом объемов животноводства, во многом связанного с государственными программами. По итогам 2009 г. рост в сельском хозяйстве составил 1,2% (1(.

При этом сохранялась весьма существенная дифференциация регионов России по уровню социально-экономического развития. Это относится, в частности, к стоимости минимального набора продуктов питания в субъектах Российской Федерации (таблица).

Стоимость минимального набора продуктов питания
в декабре 2009 г.

	Федеральный округ
	Стоимость
набора, руб.
	Изменение стоимости набора к предыдущему месяцу, %
	Максимальная и минимальная стоимость набора внутри федерального округа

	
	
	
	Субъект Российской Федерации
	Стоимость набора, руб.

	Центральный
	2123,3
	101,1
	г. Москва

Тамбовская область
	2400,6

1764,7

	Северо-Западный
	2337,7
	100,5
	Мурманская область

Псковская область
	2723,5

2165,1

	Южный
	2028,9
	101,5
	Республика Ингушетия

Кабардино-Балкарская Республика 
	2332,7

1841,4

	Приволжский
	1865,4
	101,3
	Самарская область

Республика Татарстан
	2139,5

1736,1

	Уральский
	2280,8
	100,3
	Тюменская область

Курганская область
	2751,1

1879,8

	Сибирский
	2118,0
	101,3
	Забайкальский край

Омская область
	2384,0

1787,1

	Дальневосточный
	3178,6
	101,6
	Чукотский авт.округ

Амурская область
	6611,6

2559,2


Среднедушевые денежные доходы населения в ноябре 2009 г. увеличились по сравнению с ноябрем 2008 г. в 67 субъектах Российской Федерации. Среди субъектов Российской Федерации среднедушевые денежные доходы различались в 6,8 раза (минимальные – в Республике Калмыкия – 6597,7 руб., максимальные – в г. Москве – 44987,6 руб.).

Регионы существенно различаются и по уровню их финансовой обеспеченности. В состав группы субъектов Федерации, в основном формирующих налоговые доходы консолидированного бюджета, входят гг. Москва и Санкт-Петербург, Московская, Свердловская, Нижегородская и Самарская области, Пермский и Краснодарский края, республики Башкортостан и Татарстан, Ямало-Ненецкий и Ханты-Мансийский автономные округа (рисунок) (1(. В январе – ноябре 2009 г. ими было собрано 64,6% всех налогов и сборов.

Важнейшим фактором, определяющим динамику социально-экономических показателей, выступает величина инвестиций. Именно сокращением инвестиционного спроса в значительной степени обусловлен спад ВВП в 2009 г. Инвестиции в основной капитал сократились на 17,0% (2(.
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Доля субъектов Российской Федерации в общей сумме налогов и сборов
по данным на 1 декабря 2009 г.
Одним из эффективных инструментов привлечения инвестиций в экономику страны, ее диверсификации и вывода на инновационный путь развития являются особые экономические зоны. Целями создания особых экономических зон являются развитие обрабатывающих, высокотехнологичных отраслей, инженерной, транспортной и иной инфраструктуры, производство новых видов продукции, развитие туризма и санаторно-курортной сферы.

В настоящее время созданы 14 особых экономических зон (ОЭЗ) четырех типов – четыре технико-внедренческие, две промышленно-производственные, семь туристско-рекреационных, постановлением Правительства Российской Федерации от 31 декабря 2009 г. № 1185 создана портовая особая экономическая зона на территории Советско-Гаванского муниципального района Хабаровского края. В процессе создания находятся две портовые ОЭЗ.

В области создания и функционирования ОЭЗ можно выделить проблемы, связанные, в первую очередь, с наличием законодательных и нормативных ограничений, с привлечением в ОЭЗ высококвалифицированных кадров, а также с воздействием неблагоприятной экономической ситуации на деятельность резидентов ОЭЗ.

25 декабря 2009 г. принят Федеральный закон № 340-ФЗ «О внесении изменений в Федеральный закон «Об особых экономических зонах в Российской Федерации» и отдельные законодательные акты Российской Федерации», направленный на повышение эффективности функционирования ОЭЗ. Законом вносятся изменения по совершенствованию механизма создания и функционирования ОЭЗ, в том числе в части снижения инвестиционного порога в ОЭЗ ППТ, снятия ограничений по производству наукоемкой продукции в ОЭЗ ТВТ, расширения перечня разрешенных видов деятельности в ОЭЗ ППТ и портовых ОЭЗ.

В целом, за период с 2005 по 2008 г. была сформирована законодательная и нормативная правовая база функционирования особых экономических зон, включающая более 100 правовых актов. По состоянию на 31 декабря 2008 г. в ОЭЗ зарегистрировано 143 резидента, инвестиции которых составили 16,6 млрд. руб. При этом объем произведенной продукции и услуг составил свыше 11 млрд. руб. На территории ОЭЗ создано 5800 тысяч новых рабочих мест (3(. Однако приходится констатировать, что попытка содействовать решению проблемы инвестиционного дефицита путем создания особых экономических зон представляет собой точечное и маломасштабное воздействие на ситуацию.

Эффективным инструментом повышения инвестиционной привлекательности региона выступает разработка грамотной инвестиционной политики. Практическая реализация планов по привлечению инвестиций в регион должна начинаться именно с выработки инвестиционно ориентированной законодательной базы, что значительно повышает привлекательность региона для инвесторов.
В сфере регионального инвестиционного законодательства в большинстве субъектов Федерации сейчас выстроена система правовых актов, различных по своей юридической силе, масштабам действий и тематике. Основными актами, регулирующими инвестиционные правоотношения на территории регионов, являются законы об инвестиционной деятельности. Данные законы устанавливают дополнительные гарантии для инвесторов, внедряющих инвестиционные проекты, обеспечивают снижение рисков инвестирования в экономику регионов. Само по себе принятие закона «Об инвестициях» демонстрирует готовность региональных властей оказать реальную, а не номинальную поддержку инвесторам.

В рыночной экономике мобильные инвестиционные ресурсы направляются в регионы, располагающие условиями для производства конкурентоспособной продукции, имеющие меньшие риски и, при прочих равных условиях, более развитую производственную, социальную и рыночную инфраструктуру. Кроме указанных факторов существенное влияние на решение о направлении инвестирования оказывает налоговая политика. Принципиальным представляется наличие в региональном законодательстве льгот и ограничений для инвесторов. Льготы распространяются, как правило, на следующие виды налогов: региональная часть налога на прибыль, налог на имущество юридических лиц, земельный и транспортный налоги. Обязательное условие льготного налогообложения – ведение отдельного бухгалтерского учета операций, осуществляемых при реализации инвестиционных проектов. Региональные власти заинтересованы в формировании привлекательных налоговых условий для потенциальных инвесторов, поскольку это обеспечивает создание новых рабочих мест и расширение источников налоговых поступлений в местный бюджет. Таким образом, региональные ставки налогов и льготы создают возможность налоговой конкуренции между субъектами Федерации за инвестиции.

Можно выделить следующие меры налогового стимулирования инвестиций, принятые в период за 2008–2009 гг.

Общие меры:

1. Ускоренный (заявительный) порядок возмещения НДС (с 1 янв. 2010 г.).
2. Установление возможности принимать к вычету НДС с уплаченных авансов в счет предстоящих поставок товаров (работ, услуг) (с 1 янв. 2009 г.).
3. Снижение ставки налога на прибыль с 24 до 20% (1 янв. 2009 г.).
4. Изменение порядка отнесения процентов по долговым обязательствам к расходам (норма действовала с 1 авг. 2009 г. по 31 дек. 2009 г., продлена до 30 июня 2010 г.).

Меры, направленные на поддержку инвестиций в основные средства:

1. Освобожден от НДС ввоз технологического оборудования (по перечню), не имеющего аналогов в России (норма в Налоговом кодексе Российской Федерации формально действует с 30.04.2009 г., фактически – с 01.07.2009 г.).
2. Увеличена амортизационная премия до 30% для основных средств 3–7 группы – срок полезного использования 3–20 лет (с 1 янв. 2009 г.).
3. Возможность выбора начисления амортизации методом убывающего остатка по укрупненным амортизационным группам (пулам) (с 1 янв. 2009 г.).
4. Сокращен срок полезного использования для ряда основных средств путем переноса их в группы с меньшим сроком полезного использования в пределах 3–7 амортизационных групп (с 1 янв. 2009 г. и с 1 янв. 2010 г.).
5. Специальный повышающий коэффициент (не более 3) в отношении амортизируемых основных средств, используемых только для научно-технической деятельности (с 1 янв. 2009 г.).

В качестве дальнейших мер по стимулированию инвестиций могут быть названы следующие:

– отдельный налоговый режим сроком на 5 лет для реализации крупных инновационных проектов в высокотехнологичных отраслях и для малых инновационных компаний;

– освобождение от налога на прибыль организаций при реализации ценных бумаг при сроке владения свыше 5 лет и размере владения не менее 10%;

– освобождение от налога на прибыль организаций, оказывающих услуги в сфере образования и здравоохранения;

– освобождение от налога на имущество организаций энергоэффективного оборудования сроком на 3 года.

Важнейшим условием успешного развития регионов России и его инвестиционного обеспечения является наличие в них пакета стратегических документов субъекта РФ, который должен включать Стратегию социально-экономического развития, схему территориального планирования и Программу экономического и социального развития на среднесрочную перспективу. В идеале все регионы должны разработать все три документа, представить их в федеральные органы на согласование, утвердить их у себя в соответствующем порядке, опубликовать в официальных СМИ. В действительности, подготовка названных документов осуществляется с большим опозданием.

Наиболее полным и комплексным документом стратегического управления регионом, на основе которого следовало бы разрабатывать и схемы территориального планирования, и среднесрочные программы, является Стратегия социально-экономического развития субъекта Федерации, связанная со стратегией России и федеральными отраслевыми стратегиями.

Только в 19 региональных стратегиях присутствуют более половины важнейших разделов, предусмотренных регламентом Минрегиона РФ. В считанном числе документов присутствуют такие важнейшие разделы стратегий, как наличие структуры, ответственной за реализацию стратегии; создание условий для предпринимательства и улучшения инвестиционного климата; наличие бизнес-планов и инвестиционных проектов; ресурсные аспекты реализации стратегии.

В условиях развернувшегося в стране экономического кризиса необходимо значительно активизировать разработку и актуализацию самого «слабого звена» – региональных стратегий. Сроки подготовки, утверждения и согласования региональных стратегических документов должны быть существенно сокращены, а качество – значительно увеличено. Для этого необходимо создание отсутствующей на сегодняшний день методической базы, основанной на фундаментальных принципах стратегического планирования.

Кризис позволяет в какой-то мере проверить правильность выбранных приоритетов стратегического развития. Уже в начале кризиса выявилось, что моноспециализация регионов на ресурсных и исключительно экспорто-ориентированных отраслях приводит к наиболее тяжелым экономическим и социальным последствиям. В связи с этим на первый план в стратегическом планировании выдвигается необходимость достижения большего разнообразия, диверсификации экономической базы, – вопроса, который практически не был представлен в уже разработанных стратегиях. Именно в этом направлении следует работать региональным властям по предоставлению законодательных и финансовых преференций и иных гарантий инвесторам.

Подводя итог, отметим, что главная опасность для будущего развития страны заключается в том, что рост инвестиций пока очень неустойчив и во многом базируется на благоприятной конъюнктуре мировых рынков. Не устранены фундаментальные причины слабости российской экономики – незавершенность структурных и институциональных реформ в реальном секторе, его низкая конкурентоспособность и физическая изношенность производственного аппарата, структурные деформации национального хозяйства (перекос в сторону топливно-сырьевых секторов при слабой конкурентоспособности обрабатывающей промышленности и низкой доле высокотехнологичных предприятий), сохранение обширного сектора убыточных производств, низкая восприимчивость предприятий к инвестициям. Решение этих непростых проблем требует выработки новых принципов государственной политики, адекватных задачам пост кризисного возрождения страны.

Дефицит финансовых ресурсов и низкий уровень технологической оснащенности приводят к тому, что все значимые российские рынки и ниши занимают иностранные инвесторы, практически не испытывая конкуренции со стороны российских производителей. При этом отсутствует долгосрочная государственная политика регулирования иностранных инвестиций.

Совершенствование регионального инвестиционного законодательства является одним из наиболее эффективных и быстрых способов повышения инвестиционной привлекательности субъектов РФ. Так, к примеру, с начала действия в Новгородской области регионального инвестиционного законодательства о предоставлении налоговых льгот отечественным и зарубежным инвесторам в экономику привлечено более 1,4 млрд. долл. США иностранных инвестиций (4(. Большую работу в данном направлении осуществляют Правительство и Законодательное собрание Ленинградской области, охватывая следующие основные сферы деятельности: развитие регионального инвестиционного законодательства и нормативно-правовой базы в сфере поддержки предпринимательства; формирование информационной открытости региона; создание развитой специализированной рыночной инфраструктуры, поддерживающей инвестиционный процесс; реструктуризация предприятий с целью повышения их инвестиционной привлекательности и конкурентоспособности (5(. Основой инвестиционной привлекательности Ленинградской области является предоставление режима наибольшего благоприятствования инвесторам путем предоставления налоговых льгот в соответствии с областным законом «Об инвестиционной деятельности в Ленинградской области». После того как инвестиционный план завершен и инвестор вернул вложенные средства, он еще в течение двух лет освобождается от уплаты региональных налогов. С момента принятия закона «Об инвестиционной деятельности в Ленинградской области» № 24-оз от 22 июля 1997 г. с изменениями и дополнениями от 30 декабря 1999 г. № 63-оз, от 13 июля 2000 г. № 24-оз, от 26 марта 2001 г. № 13-оз между Ленинградской областью и иностранными и российскими инвесторами заключены десятки договоров об осуществлении инвестиционной деятельности. В 2005 г. объем инвестиций в основной капитал составил 78,3 млрд. долл. США (в 2,2. раза превысил уровень 2004 г.) (5(.
Приведенные примеры убедительно свидетельствуют о целесообразности разработки региональными властями долгосрочных инвестиционных и экономических программ.
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Длинные волны больших циклов 
и генезис современного госрегулирования

В современной экономической историографии принято считать период Великого Кризиса и Великой Депрессии началом истории современных форм госрегулирования – в виде так называемого «нового курса Ф. Рузвельта», причем в США с инициативой усиления государственного вмешательства в экономику выступили как раз представители крупного бизнеса. В частности, президент «Дженерал Электрик» Джеральд Своп предложил в сентябре 1931 г. программу восстановления экономики под названием «Стабилизация промышленности», основанную на необходимости проведения промышленной политики и создания программ социальной защиты. Принятие как руководства к действию кейнсианской доктрины не было волевым требованием американских властей к «бигбизнесу», наоборот, экономические условия периода длинноволновой депрессии сформировали основу для принятия подобной «красной» в политэкономическом смысле программы, обеспечив ей поддержку практически всех значимых групп общества.
В указанный период идеи президента Гувера о возможности добиться оживления путем восстановления финансово-кредитной системы США реализовались в том, что для поддержания банков были созданы федеральные финансовые структуры вне системы ФРС, проведена инвентаризация активов ФРС. Несмотря на то, что в 1932–1933 гг. через эти структуры в банковский сектор было влито около 3 млрд долл., все же это не решило проблему депрессии [5, с. 30–31].
С анализом ситуации и предложениями антикризисного управления финансовой системой выступил в то время выдающийся экономист И. Фишер, обосновав необходимость функции Центрального банка (ФРС) как кредитора последней инстанции в условиях дефляции, риска обвальных дефолтов и панических изъятий вкладчиками денежных средств с банковских счетов. Таким образом, «новый курс Рузвельта», принятый в 1933 г., впитал в себя и идеи Фишера, и практику предшествующих успехов и неудач на пути спасения экономики.
Администрация Рузвельта в 40-х годах ввела страхование депозитов, социальное страхование, стабилизационную, налогово-бюджетную и финансово-кредитную политику, простимулировав базовые позиции экономического подъема 50-х годов. ФРС объявила, что обеспечит соответствующими фондами банки и брокерские дома, чтобы они могли ответить по своим обязательствам, снизила процентную ставку огромными финансовыми вливаниями в банковскую систему (только за 1935 г. эта сумма превысила 2 млрд. долл.). «Федеральная компания по страхованию депозитов» защитила мелких вкладчиков от банкротства на случай дефолта банков. Уделялось внимание формированию институциональной структуры финансового рынка и промышленности (на что в том же году было потрачено около 3,7 млрд. долл.); решению этой проблемы были посвящены изменения в законодательстве, создавались национальные организации, объединявшие и проводившие в жизнь интересы соответствующих заинтересованных групп. Увеличив бюджетные расходы на 70%, удалось сократить безработицу с 26% в 1933 г. до 14% в 1937 г. [5, с. 30–31]. Очевидно, эти меры имели успех именно в силу их комплексного характера.
Экономическая и промышленная политика, правительственная поддержка развития отраслей, прежде всего направленные на удовлетворение потребностей конечного потребителя в сочетании с низкими ценами и установлением минимума зарплаты, способствовали расширению спроса и формированию будущих рынков. Так сформировались предпосылки к принятию американским обществом кейнсианской модели макроэконо​мического регулирования. В конце 40-х гг. XX в. жесткое государственное регулирование сменилось более гибкой концепцией, основанной на применении фискальных мер и поощрении конкуренции, предложенной Кейнсом. Так экономико-политические системы индустриальных стран вошли в фазу длинноволнового оживления, в течение которой доля государственного участия в экономике оставалась высокой.
Вместе с тем необходимо отметить, что чистое кейнсианство было характерно в первую очередь для стран с либеральной моделью роли государства в экономике [2, с. 182–199]. Например, в США и Великобритании длинноволновый механизм смены приоритетов макроэкономической политики проявлялся в наиболее чистом виде, поскольку в данном случае речь идет в большей степени о политике и в меньшей – об институциональных преобразованиях.
Несколько поменяв угол зрения, можно также утверждать следующее: период длинноволновой депрессии 1929–1939 гг. характеризовался становлением современных экономических систем, в которых возросла институциональная роль государства в экономике. Это привело к воз​никновению нового типа рыночной экономики: от смешанной экономики (Западная Европа, исключая Великобританию), социализма (бывший СССР, Восточная Европа) до оригинальной модели национал-социализма в Германии 1932–1945 гг. Очевидно, что даже классические рыночно-либеральные государства (США, Великобритания) не избежали в этот период влияния модели государственного капитализма.
Характерной в этом отношении является и депрессия четвертой длинной волны. Как в 30-е, так и в 90-е гг. XX в. происходило формирование концепции неокейнсианства, экономико-политический курс США изменился в направлении перехода от идеологии монетаризма и возрождению политики стимулирования совокупного спроса. Данное направление экономической политики получило весьма симптоматичное название – «новый курс Клинтона», идеология которого основывалась на критическом отношении к рецептам ортодоксальных экономистов, на положении о том, что инфляция и безработица – проблемы структурного и институционального, а не инструментального характера. Сегодня экономика анализируется как поле развертывания экономических, социальных и политических конфликтов с особой внутренней структурой, подверженной процессу эволюционных изменений.
По этой причине программа оживления 90-х годов строилась не как свод чисто технических рекомендаций, а как возможно более сбалансированный сценарий институциональных изменений, основной характеристикой которого является двуэтапность. На первом этапе предполагалось создание политического и экономического климата, необходимого для проведения запланированных институциональных изменений. И только на втором должна начаться детальная разработка промежуточных инструментов политики, которые требуются для реализации макроэкономических целей (определение момента для начала стимулирования спроса, осуществления рестрикций и т. п.). Важнейшим аспектом в выборе инструментов является их соответствие сложившейся институциональной структуре и созданному экономико-политическому климату. Политика дефицитного финансирования программы восстановления экономики была основана на идее о том, что бюджетный дефицит – не причина, а следствие экономической рецессии. Как только пройдет рецессия и начнется оживление, исчезнет и дефицит. Для предотвращения разогрева инфляции и разрастания дефицита предполагалось применить рестриктивную монетарную политику, если первоначальная цель – увеличение темпов роста ВНП – будет достигнута.
Предлагаемые макроэкономические меры (усиление роли государства; допущение бюджетного дефицита (хотя мри Клинтоне удалось как раз его сократить); политика стимулирования спроса, особенно налоговая; политика социального согласия, основанная на использовании элементов кооперации в практике бизнеса, и т. п.) являются, по сути, возрождением кейнсианства.
Очевидно, что в конце фазы длинноволновой депрессии идеи о необходимости внедрения в практику модели командной экономики возникают особенно часто, а успехи их применения в первые постдепрессионные годы стимулируют использование этой модели еще в течение многих лет оживления и процветания. Таким образом, во время депрессии и раннего оживления длинной волны закладываются основы политического курса, которого правительства будут придерживаться в течение всей повышательной фазы начинающейся длинной волны. Влиянию этой тенденции в XX в. были подвержены практически все страны Запада, не избежали ее и «тоталитарные» режимы. Так, сталинская модель социализма вполне укладывается в русло усиления тенденции госрегулирования, которая превалировала в странах Западной Европы и США. Подходя к анализу истории госрегулирования с длинноволновых позиций, нельзя исключать, что «социалистический» период в жизни России в более далекой исторической перспективе будет рассматриваться не как противоположность «западному», «либеральному» пути, а как одна из форм проявления единой общемировой тенденции. Интересно в данном аспекте, что после десятилетнего периода все более активного распространения принципов свободного рынка в России, после августа 1998 г. происходит перелом в сторону ужесточения государственного контроля над экономикой.
Таким образом, та самая макроэкономическая политика, которая оказывает столь мощное влияние на экономическую жизнь и на механизм формирования длинного цикла, сама оказывается подвержена смене длинноволновых тенденций, что говорит об усилении конъюнктурных обратных связей, о формировании бесконечно «зеркалящего» типа современной хозяйственной динамики, механизм функционирования которого остается все же довольно непредсказуемым.
Некоторый опыт исследования истории экономической политики в ракурсе длинноволновой динамики позволяет выделить два периода на протяжении отдельно взятой длинной волны. С некоторой долей условности их можно определить как период жесткости государственного вмешательства, соответствующий понижательной фазе большого цикла, и период либерализации, соответствующий повышательной фазе.
Для такой динамики существуют вполне очевидные причины. Безусловно, острые социально-экономические проблемы, возникающие в период длинноволнового спада, не могут не явиться причиной «головной боли» для правительств национальных государств. В этих условиях правительства, руководители финансовой системы, объединения представителей бизнеса и различные общественные организации начинают усиленно искать выход из сложившейся тяжелой ситуации, предлагают различные, порой прямо противоположные способы оживления экономики. При этом на определенном этапе становится очевидно, что для успешного преодоления кризиса требуются компромиссные решения и консолидация всех сил общества.
Осознание необходимости консолидации, в свою очередь, приводит к объединению действий государства и бизнеса либо в форме помощи, которую наиболее сильные компании и банки оказывают государственному бюджету, как это нередко случалось в XVIII–XIX вв., либо в форме поддержки бизнеса со стороны Центрального банка и государственного бюджета. В любом случае этот процесс, нацеленный на формирование различных по сложности в разные исторические периоды государственных программ поддержки экономики, ведет к усилению роли государства в экономике и ослаблению ряда принципов капитализма свободной конкуренции.
Взятый в совокупности с динамикой развития финансового сектора и усилиями самих фирм, направленными на поиск новых инновационных стратегий развития, этот процесс создает определенный климат, на фоне которого начинается повышательная фаза очередной длинной волны.
Если рассматривать период перехода от повышательной фазы длинной волны к понижательной, то переориентация экономической политики в направлении либеральных ценностей также вполне объяснима.
Дело в том, что верхняя поворотная точка длинной волны – отнюдь не «золотой век» для экономической системы. На это время обычно приходится серьезный структурный кризис, представляющий собой провал между двумя длинными циклами экономического роста. И этот кризис является для правительств не меньшей «головной болью», чем длинноволновая депрессия, поскольку он наступает после продолжительного периода весьма стабильного и благополучного развития и на этом фоне чисто психологически может стать даже большим потрясением, чем тяжелый длинноволновый кризис, наступающий в конце периода медленного спада. По данной причине поводов для обвинения предшествующей политики в ее тотальной неэффективности появляется даже больше, чем достаточно. Как основное зло в таких случаях рассматривается присутствие государства в экономике. Правительства начинают бороться за сбалансированность бюджета и стимулирование конкурентной среды.
При этом важно отметить, что политику необходимо рассматривать как амортизирующую, но ни в коем случае не причинную силу для формирования длинноволновых колебаний. Зачастую проводимая политика запаздывает, в долгосрочном плане даже искажает большие колебания вне зависимости от того, какие цели принимаются на краткосрочном временном интервале. Это проявляется, прежде всего, в том, что из-за существования лага между возникновением проблемной экономической ситуации, принятием политического решения и воплощением его в жизнь макроэкономическая политика решает проблемы вчерашнего дня и применяет во время инфляции рекомендации, сделанные в дефляционный период. В XIX в. правительства боролись с инфляцией в то время, когда в экономике полным ходом шел дефляционный спад. Например, в США с 1920-х гг., как раз во время перехода от повышательной к понижательной фазе длинной волны была принята внешняя политика, превратившая страну из чистого заемщика в чистого кредитора. Несмотря на то, что дефляция перераспределяет ресурсы в пользу кредитора, эта политика привела к обвальному невозвращению кредитов со стороны иностранных заемщиков, как из-за начавшейся дефляции, так и из-за проводимой протекционистской политики, основанной на повышении внешнеторговых тарифов. Возможно, эта мера и ослабила давление на переполненные товарные рынки Америки, но зато она способствовала дефолту иностранных заемщиков. В результате произошла крупная утечка денег из федеральных резервов, что резко ослабило их способность поддержать фирмы, потерпевшие крах в ходе «великой депрессии». Ситуацию усугубляла сжимающая монетарная политика, подстегнувшая сокращение производства, что было совершенно неприемлемо в условиях дефляции. В ходе четвертой длинной волны, в период перехода от подъема к спаду, ситуация повторяется: в 1970–1980 гг. активно продолжали проводиться в жизнь рекомендации, сделанные в дефляционный период. Правительства большинства развитых стран все еще довольно твердо держались курса стимулирования совокупного спроса и принципов построения экономики благосостояния, в то время как темпы инфляции достигли критических значений.
Что касается политики монетаризма, использовавшейся развитыми странами в 80-е годы, то ее применение закончили как раз вовремя, когда сжатие денежной массы еще не успело привести к коллапсу промышленности. В этом смысле политика Клинтона представляет собой удачный пример предвидения будущих тенденций развития экономики.
Надо отметить, что выделенные тенденции совсем не однозначно соотносятся с результатами исследований закономерностей развития экономики России. В частности, закономерности смены циклов реформ и контрреформ в российской экономике, выделенные В. Т. Рязановым дают совершенно иную картину соотношения фазы длинной волны и направленности экономико-политических преобразований. Так, для циклов реформ в России характерны усиление либеральных тенденций на повышательных фазах мировой конъюнктуры и реставрация централизма на понижательных [8, с. 52–69], т. е. зеркальная противоположность мировых политических длинных волн и волн реформ в России. В. Т. Рязанов отмечает, что связь длинных волн и циклов реформ проявляется в том, что волны либерализации в России на повышательных фазах были обусловлены прежде всего потребностью влиться в мировое хозяйство, для чего национальной экономике России необходимо было обрести определенную степень «похожести» на экономические системы западных стран. По этой причине российские политические волны действительно предстают как смена фаз «открытость – закрытость» [8, с. 60].
С учетом тенденций, определенных ранее, есть основания полагать, что в четвертой длинной волне мировая и российская тенденции не являются уже противоположными.
Необходимо учитывать тот факт, что, несмотря на всю преемственность динамики российских реформ и контрреформ на протяжении столетий, периоды до и после 1917 г. различны. Октябрьская революция 1917 г., совпавшая по времени с верхней переломной точкой третьей длинной волны, возможно, предотвратила фазу традиционных контрреформ царского режима. Становление централизованной по форме политической системы в 20-х годах сопровождалось почти десятилетним периодом осуществления НЭПа – экономической политики по преимуществу либерального толка (в российском, естественно, понимании). Таким образом, в понижательной фазе третьей длинной волны либеральные тенденции мировой и российской экономической политики совпали.
Однако повышательная фаза четвертой длинной волны, ознаменованная лидерством кейнсианства в англо-саксонском мире и становлением системы смешанной экономики в целом на Западе, проявилась в СССР как беспрецедентное, невиданное ранее в истории страны усиление централизма и формирование командной экономики в ее наиболее жестком виде. И в этом смысле, на наш взгляд, мировые и российские тенденции опять совпадают. Конечно, реформы Хрущева, Косыгина и тому подобные преобразования несколько «либерализовали» хозяйство, но в целом при запредельной централизации, которая существовала до середины 80-х гг., эти мини-воздействия рынка на план вряд ли можно охарактеризовать как существенные для формирования тенденции перелома.
Более того, периодизация последней длинной волны – вопрос весьма не однозначный. Начало 80-х гг. ХХ в. можно определять и как дно цикла Кузнеца, и как длинноволновый циклический максимум, а не депрессию четвертого большого цикла. С 1981 г. и до конца 1990-х гг. происходил спад четвертой длинной волны. Интересно, что при таком подходе действительно переломные тенденции в развитии мировой российской экономики совпадают: в 1980–1981 гг. в большинстве развитых стран был принят курс на либерализацию, а всего через четыре года – в 1985 г. стремительная либерализация началась и в России. Более того, «курс Клинтона» середины 90-х годов, продолженный усилением роли государства в экономике США в настоящее время с небольшим опозданием дублируется в России.
Вот уже полторы длинных волны российская и мировая экономика развиваются более-менее синхронно, что говорит о начавшейся адаптации российской экономики к глобальному миропорядку.
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Региональные диспропорции научного потенциала 
в Республике Казахстан

Анализ основных тенденций развития научной деятельности нами исследован на основе следующих показателей:

· число организаций, выполняющих исследования и разработки;

· численность персонала, занятого исследованиями и разработками;

· основные средства, занятые в секторе исследований и разработок;

· объем научно-технических работ.

Рассмотрим региональную структуру научных организаций Республики Казахстан и ее изменение в динамике (табл. 1).

На конец 2008 г. в Республике Казахстан функционирует 421 организация, выполняющая научные исследования как в рамках государственного заказа, так и для негосударственных организаций и предприятий. При этом следует отметить, что их число выросло по сравнению с 2004 г. более чем в 2 раза, однако максимальное количество было зафиксировано в 2007 г., когда функционировало 438 таких организаций.

Таблица 1 

Количество организаций, выполняющих исследования и разработки,
 по областям

	 
	2004
	2006
	2008
	2008 в %

к 2004

	
	ед.
	%
	ед.
	%
	ед.
	%
	

	Всего по Казахстану
	295
	100
	437
	100
	421
	100
	142,7

	Акмолинская
	7
	2,37
	8
	1,83
	8
	1,90
	114,3

	Актюбинская
	11
	3,73
	17
	3,89
	16
	3,80
	145,5

	Алматинская
	6
	2,03
	9
	2,06
	12
	2,85
	200,0

	Атырауская
	8
	2,71
	10
	2,29
	11
	2,61
	137,5

	Западно-Казахстанская
	8
	2,71
	13
	2,97
	10
	2,38
	125,0

	Жамбылская
	7
	2,37
	13
	2,97
	11
	2,61
	157,1

	Карагандинская
	43
	14,58
	51
	11,67
	40
	9,50
	93,0

	Костанайская
	7
	2,37
	15
	3,43
	13
	3,09
	185,7

	Кызылординская
	5
	1,69
	6
	1,37
	7
	1,66
	140,0

	Мангистауская
	3
	1,02
	6
	1,37
	7
	1,66
	233,3

	Южно-Казахстанская
	9
	3,05
	14
	3,20
	11
	2,61
	122,2

	Павлодарская
	5
	1,69
	12
	2,75
	11
	2,61
	220,0

	Северо-Казахстанская
	9
	3,05
	4
	0,92
	5
	1,19
	55,6

	Восточно-Казахстанская
	30
	10,17
	35
	8,01
	35
	8,31
	116,7

	Астана
	10
	3,39
	30
	6,86
	41
	9,74
	410,0

	Алматы
	127
	43,05
	194
	44,39
	183
	43,47
	144,1


Данные табл. 1 показывают, что, несмотря на то, что в целом по республике имеет место рост числа организаций, выполняющих исследования, в некоторых регионах число таких организаций сокращается. В частности, отрицательную динамику по данному показателю имеют такие области, как Северо-Казахстанская и Карагандинская, при том, что последняя является одним из традиционных лидеров в области научных исследований в республике.

Также следует отметить, что ряд регионов имеют динамику роста числа организаций, занимающихся научными исследованиями, худшую, чем в целом по стране. К таким регионам, исходя из представленных данных, можно отнести: Акмолинскую, Атыраускую, Западно-Казахстанскую, Кызылординскую, Южно-Казахстанскую и Восточно-Казахстанскую области. Остальные области имеют темпы роста числа научных организаций выше средних по стране.

Структурно только несколько регионов обладают высокими долями организаций, выполняющих исследования и разработки. Так, от 8 до 10% занимают такие регионы как Карагандинская, Восточно-Казахстанская области и город Астана. Безоговорочным лидером является Алматы, в котором сосредоточено почти 44% всех организаций. 

В табл. 2 представлен анализ динамики и структуры численности персонала, занятого исследованиями и разработками в разрезе регионов.

Таблица 2 

Численность персонала, занятого исследованиями и разработками 
в разрезе регионов

	 
	2004
	2006
	2008
	2008 в %

к 2004

	
	чел.
	%
	чел.
	%
	чел.
	%
	

	Всего по Казахстану
	16715
	100
	19563
	100
	16304
	100
	97,5

	Акмолинская
	659
	3,94
	579
	2,96
	559
	3,43
	84,8

	Актюбинская
	564
	3,37
	659
	3,37
	335
	2,05
	59,4

	Алматинская
	736
	4,40
	694
	3,55
	547
	3,36
	74,3

	Атырауская
	633
	3,79
	654
	3,34
	633
	3,88
	100,0

	Западно-Казахстанская
	232
	1,39
	542
	2,77
	542
	3,32
	233,6

	Жамбылская
	341
	2,04
	459
	2,35
	414
	2,54
	121,4

	Карагандинская
	1220
	7,30
	1812
	9,26
	1039
	6,37
	85,2

	Костанайская
	230
	1,38
	399
	2,04
	333
	2,04
	144,8

	Кызылординская
	71
	0,42
	96
	0,49
	74
	0,45
	104,2

	Мангистауская
	604
	3,61
	822
	4,20
	841
	5,16
	139,2

	Южно-Казахстанская
	324
	1,94
	427
	2,18
	259
	1,59
	79,9

	Павлодарская
	56
	0,34
	197
	1,01
	181
	1,11
	323,2

	Северо-Казахстанская
	281
	1,68
	216
	1,10
	200
	1,23
	71,2

	Восточно-Казахстанская
	1574
	9,42
	1606
	8,21
	1692
	10,38
	107,5

	Астана
	490
	2,93
	1136
	5,81
	1430
	8,77
	291,8

	Алматы
	8700
	52,05
	9265
	47,36
	7225
	44,31
	83,0


Из табл. 2 видно, что в целом численность персонала по республике несколько сократилась, что противоречит тенденции роста числа организаций, занимающихся научными исследованиями. Численность персонала сократилась в таких регионах как Акмолинская, Актюбинская, Алматинская, Карагандинская, Южно-Казахстанская и Северо-Казахстанская области, г. Алматы.

В то же время можно отметить регионы, в которых численность исследователей выросла более чем в 2 раза. Это такие регионы, как Западно-Казахстанская и Павлодарская области, город Астана.

В целом можно отметить, что наибольший удельный вес по численности персонала несмотря на сокращение наблюдается у Алматы. 5–6% персонала сосредоточено в Карагандинской и Мангистауской областях, по 8–10% персонала приходится на Астану и Восточно-Казахстанскую область.

Изучим региональные диспропорции в наличии основных средств в секторе исследований и разработок (табл. 3).

Таблица 3 

Основные средства для исследований и разработок, по областям

	 
	2004
	2006
	2008
	2008 в %

к 2004

	
	млн. тенге
	%
	млн. тенге
	%
	млн. тенге
	%
	

	Всего по Казахстану
	12396,6
	100
	19247,7
	100
	19176,7
	100
	154,7

	Акмолинская
	320,1
	2,58
	187,8
	0,98
	121,6
	0,63
	38,0

	Актюбинская
	10,5
	0,08
	395,4
	2,05
	476,9
	2,49
	4541,9

	Алматинская
	252,2
	2,03
	812,2
	4,22
	339,4
	1,77
	134,6

	Атырауская
	485,1
	3,91
	604,6
	3,14
	793
	4,14
	163,5

	Западно-Казахстанская
	120,7
	0,97
	168,2
	0,87
	386,3
	2,01
	320,0

	Жамбылская
	180,6
	1,46
	240,1
	1,25
	405,4
	2,11
	224,5

	Карагандинская
	470,3
	3,79
	804,1
	4,18
	1097,9
	5,73
	233,4

	Костанайская
	89,8
	0,72
	124,1
	0,64
	164,8
	0,86
	183,5

	Кызылординская
	21,9
	0,18
	35
	0,18
	78,9
	0,41
	360,3

	Мангистауская
	973,4
	7,85
	901,4
	4,68
	768
	4,00
	78,9

	Южно-Казахстанская
	211,8
	1,71
	539,2
	2,80
	494,7
	2,58
	233,6

	Павлодарская
	737,9
	5,95
	495,2
	2,57
	477,3
	2,49
	64,7

	Северо-Казахстанская
	69,3
	0,56
	94,7
	0,49
	60,3
	0,31
	87,0

	Восточно-Казахстанская
	2336
	18,84
	2372,1
	12,32
	2808,9
	14,65
	120,2

	Астана
	526,4
	4,25
	1568,5
	8,15
	1914,8
	9,99
	363,8

	Алматы
	5590,6
	45,10
	9904,2
	51,46
	8788,5
	45,83
	157,2


Из данных, приведенных в табл. 3 видно, что во многих областях стоимость основных фондов, занятых в исследованиях и разработках, значительно сократилась. К таким областям можно отнести Акмолинскую, Мангистаускую, Павлодарскую, Северо-Казахстанскую. 

При этом наибольшего роста добились такие области, как Актюбинская, Западно-Казахстанская, Кызылординская, а также г. Астана. Во всех указанных регионах темп роста превысил 300%.

Также можно отметить, что основные фонды науки сконцентрированы в основном в таких регионах, как Атырауская (4,14%), Карагандинская (5,73%), Восточно-Казахстанская (14,65%) области, города Астана (9,99%) и Алматы (45,83%).

Таблица 4 

Региональная структура выполненных научно-исследовательских работ

	 
	2004
	2006
	2008
	2008 в %

к 2004

	
	млн. тенге
	%
	млн. тенге
	%
	млн. тенге
	%
	

	Всего по Казахстану
	18549,5
	100
	35571,6
	100
	49778,7
	100
	268,4

	Акмолинская
	357,1
	1,93
	288,3
	0,81
	410,9
	0,83
	115,1

	Актюбинская
	47,9
	0,26
	453,2
	1,27
	546,6
	1,10
	1141,1

	Алматинская
	346,3
	1,87
	296,7
	0,83
	1278,5
	2,57
	369,2

	Атырауская
	1414,7
	7,63
	2845,9
	8,00
	2800
	5,62
	197,9

	Западно-Казахстанская
	155,6
	0,84
	173,8
	0,49
	238,6
	0,48
	153,3

	Жамбылская
	209
	1,13
	596,8
	1,68
	1268,7
	2,55
	607,0

	Карагандинская
	1135,8
	6,12
	1456,9
	4,10
	1262,6
	2,54
	111,2

	Костанайская
	139,2
	0,75
	183,5
	0,52
	221
	0,44
	158,8

	Кызылординская
	36,8
	0,20
	55,9
	0,16
	70,2
	0,14
	190,8

	Мангистауская
	1843,1
	9,94
	2836,2
	7,97
	3108,5
	6,24
	168,7

	Южно-Казахстанская
	147,7
	0,80
	254,6
	0,72
	316,8
	0,64
	214,5

	Павлодарская
	25
	0,13
	200
	0,56
	241,6
	0,49
	966,4

	Северо-Казахстанская
	161,3
	0,87
	76,1
	0,21
	86,8
	0,17
	53,8

	Восточно-Казахстанская
	4192,1
	22,60
	5689,2
	15,99
	6309,6
	12,68
	150,5

	Астана
	355,8
	1,92
	5019,9
	14,11
	5619,8
	11,29
	1579,5

	Алматы
	7982,1
	43,03
	15144,6
	42,57
	14640,5
	29,41
	183,4


В табл. 4 показано, насколько сильно изменилась структура научно-технических работ в региональном разрезе за исследуемый период. Так, уменьшилась доля таких регионов, как Акмолинская, Атырауская, Западно-Казахстанская, Карагандинская, Костанайская, Кызылординская, Мангистауская, Южно-Казахстанская, Северо-Казахстанская, Восточно-Казахстанская области и г. Алматы.

В то же время рост показали Актюбинская, Алматинская, Жамбылская, Павлодарская области и г. Астана.

За указанный период только в одном регионе произошло сокращение объема выполняемых работ по сравнению с 2004 г. – в Северо-Казахстанской области (темп роста – 53,8%). При этом крайне высокие темпы роста продемонстрировали Актюбинская, Алматинская, Жамбылская, Павлодарская области и г. Астана (темпы роста составили 3 и более раз, в том числе по Астане – 1579,5%).
Кроме того, можно сделать вывод, что только в 5 регионах страны объем выполненных работ превышает 5% от общей стоимости работ. К их числу следует отнести Атыраускую и Мангистаускую области (5–6%), а также Восточно-Казахстанскую области, город Астана (11–13%) и город Алматы (около 30%). В остальных регионах доля выполненных научно-исследовательских работ не превышала 3%, а в 7 регионах из них эта доля была меньше 1% (аналогичная ситуация была также и в 2004 г.).

Таким образом, можно отметить, что лидирующие позиции в научной деятельности сохраняются за такими регионами, как гг. Алматы и Астана, а также Карагандинской и Восточно-Казахстанской областями. При этом значительный рост научного потенциала демонстрируют нефтедобывающие регионы Казахстана, такие, как Мангистауская и Атырауская области.
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ПЕРСПЕКТИВЫ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ГОСУДАРСТВЕННО-ЧАСТНОГО ПАРТНЕРСТВА В ДОРОЖНОМ СТРОИТЕЛЬСТВЕ
(ОПЫТ ЕС)
Дорожное строительство играет большую роль в экономическом развитии страны. Государство создает, поддерживает в рабочем состоянии и восстанавливает дороги в пределах страны. В современном мире наблюдается проблема ограниченности государственных текущих возможностей расходования финансовых средств для развития этого сектора. Таким образом, возникает необходимость вовлечения финансовых ресурсов частного сектора для реализации проектов дорожного строительства. Это может быть особенно привлекательным для государства, так как позволяет избежать расходов на транспортную инфраструктуру или отсрочить такие расходы, не отказываясь при этом от связанных с ними выгод, при условии, что их способность принимать обязательства по будущим расходам почти не ограничена. В Европейском Союзе для решения данной проблемы широко используются возможности государственно-частного партнерства.
Трансъевропейская система дорог включает в себя автострады и высококачественные дороги. Проекты дорожного строительства ЕС предусматривают модернизацию существующих дорог и строительство новых для достижения целей развития Трансъевропейской транспортной системы (TEN-T).

В условиях современного экономического и финансового кризиса Европейский Союз рассматривает использования государственно-частного партнерства (ГЧП) в сфере дорожного строительства как важное средство для выхода стран и регионов ЕС из кризиса и как необходимое условие для обеспечения их дальнейшего экономического развития [1]. Согласно с Европейским планом экономического восстановления [2] для поддержки инноваций в промышленности (главных образом в секторах строительной промышленности и дорожного строительства), Комиссия ЕС предлагает использования возможностей партнерства между государственным и частным секторами в трех сферах: автотранспорт, строительство и технологическая промышленность.

Использования Европейским Союзом возможностей ГЧП в сфере дорожного строительства на данном этапе осуществляется через реализацию инициативы «Green Cars» («Зеленые автомобили»). «Green Cars» – инициатива, которая касается развития автомобильного сектора, и общая стоимость реализации которой составляет 5 млрд. евро, при этом 1 млрд. из этих денег выделено на исследовательские работы [3].

При использовании государственно-частного партнерства в дорожном строительстве важной проблемой является порядок учета и отчетности ГЧП с целью осуществления контроля над его функционированием. В этом вопросе важно отметить, что в ЕС существует Европейская система счетов 1995 г., включающая некоторые операции, которые обычно используются в деятельности ГЧП. Руководство ЕСС 1995 г. по государственному дефициту и долгу также является важным документом для решения проблемы контроля деятельности ГЧП, касается государственной транспортной инфраструктуры, которая создается и эксплуатируется частным сектором.

В Европейском плане экономического восстановления отмечалось, что для достижения большей степени вовлечения частного сектора в процесс реализации проектов Трансъевропейской транспортной системы, в том числе проектов дорожного строительства, будут использоваться два инновационных финансовых инструмента: Финансовое средство разделения риска и Инструмент гарантирования займов. 

Следует отметить, что Европейский инвестиционный банк активно поддерживает эффективные проекты ГЧП в Европе, особенно в сфере дорожного строительства. С целью осуществления таких проектов с 1980 г. этот банк предоставил 30 млрд. евро [1]. Кроме этого, ЕИБ вместе с Комиссией ЕС и государствами ЕС учредил Европейский экспертный центр государственно-частного партнерства, который способствует расширению организационных возможностей государственного сектора для участия в проектах ГЧП через различные виды деятельности и политическую поддержку его участников.

Традиционно финансовые ринки и финансовые учреждения имеют ограниченные возможности инвестирования в проекты по развитию и исследованию. Это связано с тем, что такие проекты связаны с высоким уровнем риска по сравнению с другими бизнес-проектами. С целью решения данной проблемы в ЕС используется Финансовое средство разделения риска (the Risk-Sharing Finance Facility (RSFF)) [4], которое предназначено для обеспечения улучшения доступа к займам, которые предоставляются с целью реализации проектов по развитию и исследованию. В обеспечении функционирования этого финансового инструмента активное участие принимает Европейский инвестиционный банк, который предоставляет кредиты участникам проектов.

Документ, который регулирует основные вопросы функционирования Финансового средства разделения риска, был подписан 5 июня 2007 г. между Европейской Комиссией и Европейским инвестиционным банком (ЕИБ). Финансового средство разделения риска предусматривает разделение рисков дорожного строительства между Комиссией ЕС и ЕИБ, что дает возможность предоставить дополнительные займы для реализации проектов по развитию и исследованию. Кроме государственно-частных партнерств, получателями займов через Финансовое средство разделения риска для строительства дорог могут быть также большие компании, предприятия малого и среднего бизнеса, государственные и частные исследовательские организации (4). В пределах этого финансового инструмента ЕС и ЕИБ выделят по 1 млрд. евро на период 2007–2013 гг., при этом объем финансовых ресурсов для займов от ЕИБ может достичь 10 млрд. евро [5].

Обычно в вопросе распределения рисков, каждый риск должна нести сторона, способная наиболее эффективно управлять им. Поэтому риски, связанные со строительством и эксплуатацией дорог должен нести частный сектор, тогда как государство должно нести, например, политические риски и риски нормативно-правового регулирования. Однако, особенностью инновационного Финансового средства разделения риска заключается в том, что ЕС и ЕИБ принимают участия в разделении различных видов рисков, которые связанные с исследовательскими работами и с развитием дорожного строительства.

Другим инновационным инструментом для реализации проектов государственно-частного партнерства в ЕС для строительства дорог является Инструмент гарантирования займов (ИГЗ) [5]. Этот инструмент был создан Комиссией ЕС и Европейским инвестиционным банком с целью привлечения частого сектора для финансирования развития инфраструктуры Трансъевропейской транспортной системы, в том числе строительства дорог.

Инструмент гарантирования займов, являясь частью программы TEN-T Европейского Союза и частью Действий для инициативы по развитию Европейского инвестиционного банка, будет покрывать финансовые риски для частного сектора, которые связаны с проблемой получения прибыли на ранних стадиях реализации проектов. На ИГЗ выделено 1 млрд. евро (по 500 млн. евро от Комиссии ЕС и ЕИБ) [6]. Предусматривается, что этот инструмент до 2013 г. способствует реализации 25–35 проектов TEN-T через ГЧП, в том числе проектов дорожного строительства [1].

Кроме двух финансовых инструментов, упомянутых в Европейском плане экономического восстановления, существуют другие финансовые инструменты для осуществления проектов ГЧП в секторе дорожного строительства, которые представлены в Финансовом регламенте Трансъевропейской транспортной системы. К таким инструментам относятся: Грант на основе структурных издержек в пределах доступных платежных схем; Программа конкурентоспособности и инноваций; участие в рискованном капитале. 

Грант на основе структурных издержек в пределах доступных платежных схем способствует широкому участию в государственно-частном партнерстве частного капитала, предусматривает финансирование за счет государственных средств 30% общих структурных издержек [1]. Он используется для покрытия облигаций, но лишь в том случае, если проект полностью завершен.

При поддержке Программы конкурентоспособности и инноваций до конца 2009 г. в рамках ЧГП было осуществлено 16 проектов совместно с фондами рискованного капитала 14 стран, а также завершено реализацию 16 проектов совместно с финансовыми посредниками 10 стран. До конца первой половины 2009 г. более чем 30 000 предприятий малого и среднего бизнеса получили финансовую поддержку на основе Программы конкурентоспособности и инноваций и Финансового средства разделения риска.
Для реализации проектов на основе рискованного капитала, выделено 1% бюджета TEN-T (80 млн. евро), которые финансируются через определенный инфраструктурный фонд. На современном этапе Комиссия ЕС рассматривает возможности использования данного инструмента для создания Фонда по энергетики, изменений климата и инфраструктуре в 2020 г., который аккумулирует финансовые средства на суму 1.5 млрд. евро [1].

Таким образом, в Европейском союзе в последние годы созданы новые финансовые инструменты (Финансовое средство разделения риска, Инструмент гарантирования займов и др.) для достижения эффективного взаимодействия государственного и частного секторов в процессе реализации проектов дорожного строительства. При этом основной целью существования этих финансовых инструментов является вовлечения частного капитала в процесс финансирования данных проектов. Однако при этом Европейский инвестиционный банк играет важную роль в обеспечении функционирования данных финансовых инструментов, в основном через предоставления займов.
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ФИНАНСОВЫЕ И МАТЕРИАЛЬНЫЕ ПОТОКИ
В ЛОГИСТИЧЕСКОЙ СИСТЕМЕ ФИРМЫ
Бизнес представляет собой технологическую цепочку, через которую движутся потоки материальных ресурсов, информации и финансов с целью обеспечения воспроизводства вложенного в бизнес капитала. Управление бизнесом – это управление поставками и запасами материальных ресурсов, информации и финансов в технологической цепочке по критерию максимизации воспроизводства вложенного в бизнес капитала. Данные определения определяют предмет логистики. 

Логистика – это процесс оптимального управления потоком материальных ресурсов, перемещаемых по логистической цепочке связанной информации от некоторой точки в логистической цепочке (точки зарождения) до некоторой последующей (точки потребления) для целей полного удовлетворения требований потребителей с максимально достижимым уровнем сервиса [1]. 

В настоящее время в экономической литературе активно развиваются новые отраслевые направления логистики – торговая, промышленная, банковская, строительная, таможенная, налоговая, международная, логистика города, обслуживания, гостиничного, ресторанного, туристического бизнеса и др. 

Анализируя понятие логистики разных авторов, мы видим, что особое внимание в определении отводится материальному потоку. Остальные потоки – финансовые, информационные и др. рассматриваются в основном как сопутствующие. Материальные потоки рассматриваются как первичная основа, а вторичным считаются финансовые потоки, которые проявляются только после запроса на материальные средства, связанные с производством.

Между тем финансовые и материальные потоки в логистической системе непосредственно связаны и с информационными потоками. Данные об условиях, сроках и характере взаимоотношений участников логистического процесса, информация о материалодвижении используются при построении схем движения финансовых ресурсов фирмы. При этом перемещение денежных средств от предприятия к другим участникам логистического процесса (потребителям и поставщикам, между складскими, портовыми и таможенными терминалами, в логистических узлах стыковки транспортных потоков) представляют в виде маршрутов их направленного движения. Подобные схемы позволяют определить последовательность включения источников финансирования, порядок распределения поступающих ресурсов, выявить узкие места в движении потоков, что определяется основными задачами финансовой логистики.

Финансовая логистика представляет собой систему управления, планирования и контроля над финансовыми потоками на основе информации и данных по организации материальных потоков (рис. 1). 

Задачи финансовой логистики: 

· определение потребности финансовых ресурсов, выбор источников финансирования; 

· построение финансовых моделей использования источников финансирования и алгоритма движения потоков денежных средств из источников финансирования; 

· установление последовательности движения средств внутри бизнеса; 

· координация оперативного управления финансовыми и материальными потоками в области оценки затрат;

· формирование и регулирование свободных остатков на бюджетных счетах с целью получения дополнительной прибыли от операций на финансовом рынке с применением высокодоходных финансовых инструментов; 

· создание операционных систем обработки информации и финансовых потоков.


Рис. 1. Задачи логистики

Коммерческая организация для воспроизводства своей деятельности должна зарабатывать деньги, реализуя производимые товары и услуги, инвестируя полученные деньги в производство новых товаров (услуг). При этом нормально функционирующий хозяйственный субъект получает прибыль от своей деятельности. Этот постоянно повторяющийся процесс называют «цикл движения денежных средств», он сопровождает логистический цикл движения товаров (услуг).

Денежный поток организации представляет собой совокупность поступлений (притоков) и выплат (оттоков) денежных средств за определенный период времени, то есть это движение денежных средств, распределенное во времени и пространстве.

Под финансовым состоянием коммерческой организации понимают систему показателей, отражающих наличие, размещение и использование финансовых ресурсов фирмы. Финансовое состояние является результатом взаимодействия всех элементов системы финансовых отношений предприятия и определяется всей совокупностью производственно – хозяйственных факторов. 

Финансовый поток – это направленное движение финансовых ресурсов, связанное с движением материальных, информационных и иных ресурсных потоков как в рамках логистической системы, так и вне ее. Задачей управления финансовыми потоками в логистических системах является полное и своевременное обеспечение по объемам, срокам и источникам финансирования. 

Финансовый поток в логистике – это движение финансовых средств, циркулирующих в логистической системе, а также между логистической системой и внешней средой, необходимых для обеспечения эффективного движения товарного потока.
Финансовый поток предприятия складывается из распределенных во времени поступлений и выплат денежных средств, генерируемых в процессе бизнес-деятельности.
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Рис. 2. Схема управления финансовыми потоками
По своей сути финансовый поток отражает материальный поток, хотя они различны по своему характеру. Финансовый поток всегда направлен против движения потока материального. Материальный поток состоит из множества разнохарактерных элементов, зависит от очень многих независимых объективных обстоятельств, вследствие чего он в целом не регулярен, дискретен и стоахотичен и как следствие трудно управляем. Финансовый поток состоит из одинаковых ценовых единиц и не зависит от формы их представления и в целом регулярен, непрерывен и детерминирован, вследствие чего он достаточно стабилен и управляем. Управление общим финансовым потоком осуществляется через регулирование скорости потока.

Выделяют следующие этапы управления финансовыми потоками (рис. 2).
· Учет движения финансовых логистических потоков предполагает управление денежными потоками обеспеченное необходимой информацией. 

· Анализ денежных потоков на основе данных учета определяет достаточность и эффективность использования средств фирмы для достижения гнута сбалансированности потоков поступлений и выплат средств.

· Планирование денежных потоков осуществляется как по фирме в целом, так и в разрезе различных видов ее деятельности. 

· Контроль денежных потоков выявляет выполнение запланированных показателей, равномерность формирования денежных потоков во времени, эффективность использования денежных потоков, платежеспособность фирмы.

Результирующий финансовый поток связан с несколькими потоками – совокупности двух или более взаимосвязанных финансовых потоков. Привлечение ресурсов, их вложение в производство и получение выручки от реализации – это пример финансовой операции, состоящей из трех потоков. Обычные финансовые операции определяются показателями рентабельности и прибыльность, которые показывают эффективность воздействия на потоки. Финансовая логистика определяет ряд других параметров, существенных для управления финансовыми потоками. К примеру, для распределительного логистического центра, в котором приход и расход финансовых ресурсов происходит неравномерно, важно рассчитать плотность финансового потока, которая характеризует интенсивность деятельности и определяется объемом результирующего потока в единицу времени. При организации закупок целесообразно рассчитать временной разрыв между получением информации от поставщика (входящий информационный поток) и осуществлением предоплаты (выходящий финансовый поток). В зарубежной практике одним из ключевых показателей финансового управления выделяют показатель возврата инвестиционных затрат, или отношение прибыли к затраченному капиталу. Логистика способствует улучшению этого показателя посредством эффективного использования капитала фирмы. Воздействия на характеристики финансовых потоков приводят к изменению схем движения материальных и информационных потоков, и наоборот, стоимость, время и объем используемых материальных ресурсов определяют параметры финансовых операций. Подобная корреляция потоковых процессов дает ряд преимуществ при планировании, организации и контроле за движением ресурсов в логистических системах [2]. Согласование движения ресурсопотоков: подбор объема, стоимости и времени привлечения одних ресурсов под соответствующие параметры других ресурсов можно осуществлять на основе различных подходов. Например, характеристики материальных потоков можно принять за начальные условия и жестко закрепить, а параметры финансовых – рассматривать и подбирать в зависимости от сложившейся ситуации в логистической системе.

Финансовые ресурсы легко преобразуются в другие виды: покупка на них товары, услуги, информацию, оплата труда персонала и т. д. В связи с этим эффективное движение потоков денежных ресурсов важное условие функционирования фирмы. Изменение величины, скорости движения и других параметров финансовых потоков существенно влияет на движение материальных потоков. Например, если повысить скорость финансового потока за счет ускоренного прохождения платежей, данная мера положительно отразится на хозяйственной деятельности коммерческой организации и приведет к ускорению поступления товаров и снижению нормы запасов товаров. Недостаток мощности финансовых потоков или медленная скорость их поступления может вызвать сокращение ассортимента производимой продукции, увеличения издержек обращения.

Финансы коммерческих организаций являются системой отношений, которые связаны с денежными платежами и возникают в процессе индивидуальных кругооборотов средств предприятий и источников этих средств. По сути, финансовые процессы фирмы заключаются в формировании их денежных доходов и расходов.

Использование финансовой логистики объединяет все элементы организации производственного процесса, а именно исследование специфических закономерностей хозяйственных процессов, зависящих от отраслевых, конъюнктурных и прочих особенностей кругооборота; определение степени инерции финансовых тенденций и параметров, управление которыми позволяет предотвратить ухудшение финансовых ситуаций.

Финансы обслуживают непрерывный кругооборот средств фирмы и источников их формирования, заключающийся в снабжении, производстве, сбыте, получении и распределении финансовых результатов (выручки, прибыли), привлечении и возврате заемных средств. В процессе кругооборота происходит непрерывное изменение структуры денежных средств фирм и их источников. Структура средств фирмы складывается как пропорция между стоимостными величинами основных средств и прочих внеоборотных активов, запасов и затрат, денежных средств, расчетов с дебиторами и прочих оборотных активов. В производственном процессе происходит постоянное движение и изменение структуры основных и оборотных фондов, собственных средств, долгосрочных кредитов и займов, краткосрочных кредитов и займов, расчетов с кредиторами и прочих краткосрочных пассивов. 

Финансовая логистика способствует также эффективному использованию капитала. Логистические переменные существенным образом формируют отдельные составные части баланса, а именно [3]:

·  наличные средства в кассе и задолженность. Благодаря эффективному логистическому управлению достигаются более короткие циклы реализации заказов; 

·  запасы. Уровень запасов в виде сырья, компонентов, готовых изделий является результатом стратегии фирмы в сфере логистического обслуживания и эффективности системы мониторинга и управления запасами;

·  основные средства. Оптимизация дистрибьютерской сети, достигнутая благодаря найденному соответствию размещения и параметров распределительных узлов структуре спроса, может привести к высвобождению капитала;

·  текущие платежи. Их уровень можно повысить за счет ограничения объема и частоты заказов, что может быть результатом внедрения таких систем, как планирование материальных потребностей или дистрибьюторских потребностей.

Для полного и своевременного обеспечения логистической деятельности должно выполняться требование достаточности – финансовые ресурсы должны быть в наличии в требуемом объеме и в срок возникновения потребности в них. Для выполнения требования соответствия параметров потоков при разработке финансовых планов учитывают время и размер затрат на закупку и транспортировку оборудования и материалов, нормы складирования и производства, сбытовые и распределительные технологии. Соотношение структуры средств фирмы и структуры источников их формирования в каждый фиксированный момент времени определяет финансовое состояние и степень платежеспособности фирмы. Процессам расходования и поступления денежных средств фирмы характерно свойство – неравномерность. В данной ситуации если топ-менеджеры фирмы не будут уделять финансовой логистике должного внимания, закономерными последствиями будут являться дефицит и недостаточность средств в нужный момент на счетах организации. Это ведет к дополнительным, нежелательным и невыгодным займам по срокам и процентам. Развитие этой негативной ситуации ведет далее к нарушению графика платежей по кредитам, а, следовательно, к штрафным санкциям. Либо неконтролируемое поступление денег на счета фирмы приводит к образованию временно свободных средств, которые теряют свою стоимость. Любой сбой в осуществлении платежей отрицательно сказывается на формировании запасов сырья, производительности труда, реализации готовой продукции. Рациональное формирование денежных потоков способствует повышению ритмичности всех логистических процессов фирмы. Оптимизация денежных потоков должна предусматривать сбалансированность их по видам, объемам, срокам и другим характеристикам, а также рост чистого денежного потока предприятия. Эффективно организованные финансовые потоки создают условия для оптимизации движения материальных и информационных потоков. Следовательно, активное управление денежными потоками фирмы обеспечивает более рациональное и экономное использование собственных финансовых ресурсов, значительно сокращает потребность в заемном капитале, способствует формированию дополнительных ресурсов, которые можно направить на инвестиции, являющиеся дополнительным источником прибыли, а также обеспечивает ускорение оборота капитала за счет сокращения производственного и финансового циклов.

Эффективность управления финансовыми и материальными потоками значительно увеличится при наличии четко разработанной информационной среды. Коммерческой организации необходимо использовать современные технологии по управлению потоковыми процессами: системы автоматизации перевозок, управления транспортом, организации документооборота и ряд других информационных логистических технологий и систем автоматизации.

Таким образом, при управлении движением финансовых и материальных потоков нужно стремиться к экономии ресурсов и к максимизации конечного результата. Управляющие решения должны способствовать положительным изменениям параметров логистических потоков. В результате оптимизации финансовых и материальных потоков достигается финансовая устойчивость фирмы, т.е. стабильное наличие финансовых ресурсов, достаточных для выполнения финансовых обязательств, способность фирмы финансировать свою деятельность, долгосрочное финансовое равновесие, обеспечивающие расширенное воспроизводство и поступательное развитие коммерческой организации, реализацию целей его деятельности. 
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РАЗВИТИЕ МАЛОГО ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА 
В АКМОЛИНСКОЙ ОБЛАСТИ 

В Акмолинской области по состоянию на 1 января 2010 г. зарегистрировано 35097 субъектов малого предпринимательства, что на 6,3% больше показателя прошлого года. 

Большинство активных предприятий – юридических лиц занято в сфере услуг, в т. ч. торговле, ремонте автомобилей, бытовых изделий – 36%, другими видами деятельности занимаются – 18,5%, строительстве – 17,5%, сельском хозяйстве – 16 %, промышленности – 12%.

От их деятельности поступило налоговых платежей на 10,0 млрд. тенге, что на 12,7% больше, чем в 2007 г. 

В целях финансово-кредитной поддержки из всех источников финансирования субъектам малого и среднего бизнеса выдано кредитов на 23,5 млрд. тенге, что на 33,1% меньше, чем в 2007 г. 

По программе софинансирования местных исполнительных органов и АО «Фонд развития предпринимательства «Даму» профинансировано 32 проекта на общую сумму 600,0 млн. тенге, из них 72% направлено на развитие сельского хозяйства и переработку сельскохозяйственной продукции.

За период 2005–2009 гг. в целом наблюдается рост числа активных субъектов малого предпринимательства. В среднем темпы роста составили 112,7% (табл. 1). 

При этом, если рассматривать по организационным формам, то рост числа активных субъектов наблюдался не по всех организационным формам. Так, в 2006 г. снизалось количество предприятий малого бизнеса в форме юридического лица, темпы снижения составили – 4,5%. В 2007 г. сократилось количество крестьянских хозяйств на 4,6% по сравнению с 2006 г. В целом, основной рост числе предприятий малого предпринимательства за период 2005–2009 гг. приходился на индивидуальных предпринимателей. На их долю в 2009 г. пришлось 82,8% от общего числа субъектов малого предпринимательства. 
Выпуск продукции субъектами малого бизнеса в форме юридического лица в 2009 г. повысился по сравнению с предыдущим годом на 63,4% и составил 112,3 млрд. тенге (табл. 2). 

Необходимо отметить, что в 2008 г. произошло существенное снижение объемов произведенной продукции субъектами малого предпринимательства.

Таблица 1 

Количество активных субъектов малого предпринимательства, ед.
	
	2005
	2006
	Рост к пред.

году, %
	2007
	Рост к пред.

году, %
	2008
	Рост к пред.

году, %
	2009
	Рост к пред.

году, %

	Предпр. малого бизнеса в форме юридич. лица
	1821
	1739
	-104,50
	1853
	106,56
	1977
	106,69
	2050
	103,69

	Индивид. предпринимат.
	17236
	23370
	135,59
	25964
	111,10
	27426
	105,63
	29079
	106,03

	Крест. хоз-ва
	3457
	3711
	107,35
	3539
	-4,63
	3609
	101,98
	3792
	105,07

	Предпр.

сред. бизнеса в форме юридич. лица
	
	
	
	
	
	
	
	176
	

	ИТОГО
	22514
	28820
	128,01
	31356
	108,7
	33012
	105,2
	35097
	106,3


Темпы снижения составили 0,5% по сравнению с 2007 г. Произошло снижения объемов производства продукции и услуг предприятиями малого бизнеса в форме юридического лица (–5,01%) и крестьянскими хозяйствами (6,7%).

При этом положительным фактом остается резкое увеличение производства продукции и услуг субъектами малого предпринимательства в 2009 г., что говорит о нормализации экономической ситуации в регионе, увеличении спроса на производимую продукцию и услуги. Негативной тенденцией развития малого предпринимательства в 2009 г. является снижение объемов производства товаров и услуг индивидуальными предпринимателями. Темпы снижения достигли значения 14,55%. Основной рост в 2009 г. обеспечили крестьянские хозяйства, рост производства сельскохозяйственной продукции в 2009 г. составил 171,2%.

Численность занятых в малом предпринимательстве имеет достаточно стойкую тенденцию к увеличению (табл. 3). 

Так, средние темпы роста за период 2005–2009 гг. составили 111,1%. Исключением в плане роста числа занятых являются 2008–2009 гг. когда произошло снижение на 3,5%. Наибольшие темпы снижения были отмечены на предприятиях малого бизнеса в форме юридического лица (–22,63%) и в крестьянских хозяйствах (–2,21%).

Таблица 2 
Объемы произведенной продукции предприятиями 
малого предпринимательства, млрд. тг.
	
	2005
	2006
	Рост к пред.

году, %
	2007
	Рост к пред.

году, %
	2008
	Рост к пред.

году, %
	2009
	Рост к пред.

году, %

	Предпр. малого бизнеса в форме юридич. лица
	32,2
	33,2
	103,11
	35,9
	108,13
	34,1
	94,99
	38
	111,44

	Индивид. предпринимат.
	7,5
	10,2
	136,00
	13,7
	134,31
	16,5
	120,44
	14,1
	85,45

	Крест. хоз-ва
	9,1
	10,7
	117,58
	19,4
	181,31
	18,1
	93,- 30
	31
	171,27

	Предпр. сред. бизнеса в форме юридич. лица
	
	
	
	
	
	
	
	29,2
	

	ИТОГО
	48,8
	54,1
	110,86
	69
	127,54
	68,7
	99,57
	112,3
	163,46


В 2009 г. также продолжается снижение числа занятых на предприятиях малого бизнеса (–8,9%) и в крестьянских хозяйствах (–11,3%). Соответственно, основной рост пришелся на индивидуальных предпринимателей – 127,05%. При этом, как было отмечено выше, основной рост объемов производства продукции и услуг субъектами малого предпринимательства пришелся на крестьянские хозяйства. 

Таблица 3 
Количество занятых на предприятиях малого предпринимательства, чел.
	 
	2005
	2006
	Рост к пред.

году, %
	2007
	Рост к пред.

году, %
	2008
	Рост к пред.

году, %
	2009
	Рост к пред.

году, %

	Предпр. малого бизнеса в форме юридич. лица
	26253
	25117
	95,67
	26973
	107,39
	20868
	77,37
	19005
	91,07

	Индивид. 

предпринимат.
	29343
	33233
	113,26
	38567
	116,05
	42272
	109,61
	53708
	127,05

	Крест.

хоз-ва
	12579
	12244
	97,34
	12508
	102,16
	12231
	97,79
	10838
	88,61

	Предпр. сред. бизнеса в форме юридич. лица
	
	
	
	
	
	
	
	17340
	

	ИТОГО
	68175
	70594
	103,55
	78048
	110,56
	75371
	96,57
	100891
	133,86


Выводы:

В целом развитие малого предпринимательства в Акмолинской области способствует повышению занятости населения и снижению уровня бедности, число занятых в малом и среднем бизнесе имеет положительную тенденцию к увеличению. В то же время необходимо отметить, что значительная часть предприятий области в малом и среднем бизнесе сосредоточены в сельском хозяйстве и сфере услуг и не несут значительного инновационного развития экономике региона в целом. 
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ПЕРСПЕКТИВЫ КОНСОЛИДАЦИИ 
ТЕОРИИ СТРУКТУРЫ КАПИТАЛА 
НА БАЗЕ ДИНАМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ КОМПРОМИССА
В настоящее время ни в теории, ни в практике не существует единого подхода к решению проблемы оптимизации структуры капитала. Современные концепции теории структуры капитала предполагают наличие альтернативных подходов к определению оптимальной структуры капитала. Мы использовали динамическую теорию компромисса в качестве теоретической основы проводимого исследования. Потенциал динамической теории компромисса подтверждают проведенные эмпирические исследования выбора структуры капитала, кроме того мы находим возможным создание в рамках динамической теории компромисса практически значимых моделей оптимизации структуры капитала.

Корпорации для финансирования своей коммерческой деятельности могут привлекать различные источники финансирования: как собственные, так и заемные. Поэтому перед менеджерами любой корпорации встает задача: как наиболее эффективно подобрать источники финансирования? Мировой финансовый кризис, начавшийся в 2007 г. показал, что неэффективное управление корпоративным капиталом способно вызвать волну банкротств корпораций, следствием которой явилась нестабильность всей мировой финансовой системы. В основу финансовой пирамиды, спровоцировавшей кризис, легли неликвидные активы, колоссальных размеров обязательства и коллапс собственных средств финансирования; в числе причин всего этого можно назвать нерациональное управление капиталом.

В настоящей работе мы изложим подходы к выбору структуры корпоративного капитала, исходя из проведенных эмпирических исследований и современной теории структуры капитала. Целью настоящей работы является – анализ современных эмпирических исследований выбора структуры капитала и определение возможностей для консолидации теории структуры капитала на базе динамической теории компромисса.

За последние десятилетия проведено довольно много эмпирических исследований, посвященных выбору структуры капитала. В качестве основного метода этих исследований использовался корреляционно-регрессионный анализ. Результаты исследований существенно разнятся. В настоящей работе мы рассмотрим наиболее важные и самые последние эмпирические исследования последнего десятилетия.

Цель работы – рассмотреть современные эмпирические исследования выбора структуры капитала и определить пути консолидации взглядов на теорию структуры капитала.

В 2001 г. Дж. Грэм и К. Харви [8] опубликовали результаты опроса с целью тестирования современных концепций теории структуры капитала, включая динамическую теорию компромисса, сигнальную теорию и поведенческий подход. Респондентами опроса выступали американские и канадские компании различного размера и отраслевой принадлежности. Вопросы по установке оптимальной структуры капитала показали, что:

– 10% респондентов устанавливают целевую структуру капитала и строго придерживаются ее, изменяя только в исключительных случаях;

– 34% респондентов устанавливают целевую структуру капитала и стремятся к ней, периодически пересматривая ее величину;

– 37% респондентов устанавливают целевую структуру капитала и стремятся к ней, допуская постоянные корректировки ее величины;

– 19% респондентов не устанавливают целевую структуру капитала.

Не менее интересные результаты дал вопрос: «Задумывалась ли серьезно Ваша компания о возможности выпустить обыкновенные акции? Если да, то под влиянием каких факторов?» Результаты этого вопроса следующие:

– 66,94% респондентов выделили в качестве фактора соотношение рыночной и балансовой стоимости компании;

– 62,60% респондентов выделили как фактор последние изменения в оценке акций на рынке ценных бумаг;

– 51,59% респондентов назвали необходимость поддержания структуры капитала на целевом уровне;

– 22,95% респондентов назвали необходимость поддержания структуры капитала на среднеотраслевом уровне;

– 21,49% респондентов заявили, что эмиссия акций производит на инвесторов более благоприятное впечатление, нежели эмиссия долговых ценных бумаг;

– 15,57% респондентов отметили невозможность привлечения иных источников финансирования.

Результаты исследования Дж. Грэма и К. Харви показывают нам, что на практике корпорации, как правило, не применяют постулаты сигнальной теории и теории иерархии. А динамическая теория компромисса имеет более широкое распространение. К тому же данное исследование легло в основу поведенческой теории отслеживания рынка.

В 2002 г. А. Биван и Дж. Данболт [2] опубликовали результаты исследования 822 компаний Великобритании нефинансового сектора методом корреляционно-регрессионного анализа на основе данных за 1991–1997 гг. Авторы исследования выявили, что размер компании, волатильность доходов и доля материальных активов в имуществе компании имеют с финансовым рычагом положительную корреляцию. А доходность и инвестиционные возможности отрицательно коррелируют с финансовым рычагом. Влияние налогов авторы исследования посчитали статистически незначимым.

Результаты исследований А. Бивана и Дж. Данболта совпадают с рядом других аналогичных исследований. Интерпретация этих результатов следующая. Доходность, в основе которой лежит чистая прибыль с увеличением финансового рычага снижается, т. к. увеличиваются расходы по обслуживанию обязательств. По той же самой причине снижаются и инвестиционные возможности. Доля материальных активов в имуществе компании влияет на финансовый рычаг прямо пропорционально, т. к. материальные активы являются более ликвидным имуществом, чем нематериальные, что позволяет привлекать заемные источники финансирования в большем объеме.

В 2003 г. М. Фрэнк и В. Гоял [6] опубликовали результаты анализа американских компаний нефинансового сектора, котируемых на фондовой бирже, за исключением компаний, участвовавших в крупных поглощениях. За основу были взяты данные за период 1950–2000 гг. В ходе исследования методами корреляционно-регрессионного анализа (линейная регрессия) было проанализировано 39 факторов.

В результате проведенных исследований М. Фрэнк и В. Гоял выявили, что медианное значение финансового рычага в отрасли, логарифм выручки и величина нематериальных активов в имуществе компании имеют с финансовым рычагом положительную корреляцию. Риск банкротства, рассчитанный по модели Альтмана, выплаты дивидендов и коэффициент соотношения рыночной и балансовой стоимости компании отрицательно коррелируют с финансовым рычагом. При проведении исследования авторы разбили анализируемые данные на подвыборки по следующим принципам:

– дивидендная политика (компании, выплачивающие и не выплачивающие дивиденды);

– возраст (зрелые и молодые компании);

– размер (небольшие и крупные компании);

– соотношение стоимости (компании с низким и высоким соотношением рыночной и балансовой стоимости);

– прибыльность компаний (высокоприбыльные и низкоприбыльные компании).

Анализ по подвыборкам показал, что указанные виды разделения не оказывают существенного влияния на результаты исследований. Интерпретация результатов М. Фрэнка и В. Гояла аналогична предыдущему исследованию. Медианное значение финансового рычага должно по определению положительно коррелировать с величиной финансового рычага. Логарифм выручки является показателем размера компании, что означает прямопропорциональное влияние размера компании на величину финансового рычага, это связано с ростом возможностей компаний по привлечению заемных источников финансирования одновременно с ростом размера компании. Риск банкротства влияет на финансовый рычаг обратно пропорционально, т. к. увеличение риска снижает возможности по привлечению дополнительного финансирования. Чем выше соотношение рыночной и балансовой стоимости компании, тем ниже финансовый рычаг, т. к. в условиях существенного преобладания рыночной стоимости компании над балансовой гораздо выгоднее проводить дополнительную эмиссию инструментов собственного капитала, нежели привлекать заемный капитал, и наоборот. По итогам исследования М. Фрэнк и В. Гоял выявили противоречия эмпирических данных по отношению к теории иерархии (сигнальной теории) и теории отслеживания рынка и посчитали данные подтверждением динамической теории компромисса.

В 2004 г. Ю. Фама и К. Френч [3] опубликовали результаты анализа данных компаний, котируемых на NYSE, AMEX и Nasdaq, за исключением финансовых и коммунальных, по следующим выборкам:

– 2951 (в т. ч. 617 крупных) компаний за период 1973–1982 гг.

– 4417 (в т. ч. 712 крупных) компаний за период 1993–2002 гг.

– те же компании за весь период 1973–2002 гг.

Исследования Ю. Фамы и К. Френча фактически опровергли теорию иерархии и сигнальную теорию, т. к. результаты анализа продемонстрировали, что дополнительные эмиссии и выкупы акций производятся вне взаимосвязи с иерархией источников финансирования. То есть когда согласно теории иерархии компания должна была привлекать заемные источники финансирования, она проводила дополнительную эмиссию собственного капитала. Авторы исследования отметили, что такие выводы можно сделать только при условии глубокой детализации в зависимости от условий хозяйствования компаний, а при агрегировании данных все отклонения сглаживаются.

В 2006 г. М. Фланнери и К. Ранган [4] опубликовали результаты исследования скорости приближения величины финансового рычага к оптимальному значению. Авторы пришли к выводу, что в среднем компании действительно определяют для себя величину оптимальной структуры капитала и приближаются к ней, уменьшая отклонение текущей структуры капитала от оптимальной приблизительно на 30% в год.

В 2006 г. В. Битти, А. Гудэкр и С. Томсон [1] опубликовали результаты анкетирования финансовых директоров, проведенного в 2000 г. Авторы изучили 192 анкеты и пришли к выводу, что политика компании в отношении структуры капитала не является гомогенной. Около 50% респондентов заявили, что стремятся поддерживать структуру капитала на определенном целевом уровне. При этом такой политики, как правило, стараются придерживаться в крупных компаниях. Среди важных факторов, влияющих на выбор структуры капитала, респонденты выделяют следующие:

– эффект налогового щита;

– издержки финансовых затруднений;

– агентские затраты;

– информационная асимметрия.

Авторы идеи анкетирования пришли к тем же выводам, что и Ю. Фама и К. Френч: эмпирические исследования выбора структуры капитала необходимо проводить с глубокой детализацией, отражающей специфику компаний и особенности их хозяйствования.

В 2007 г. А. Кайхан и С. Титман [9] исследовали американские компании, котируемые на фондовой бирже, исключая  финансовые и коммунальные, а также те компании, чья балансовая стоимость превышает 10 млн. USD. В ходе исследования с помощью методов корреляционно-регрессионного анализа были проанализированы данные за 1960–2003 гг.

По результатам исследования авторы пришли к выводу, что компании надежно определяют оптимальную структуру капитала, но текущая и стратегическая деятельность компании приводит к появлению отклонений величины финансового рычага от оптимального значения. Тем не менее, компании стремятся приблизить структуру капитала к оптимальной, но происходит этот процесс достаточно медленно. В качестве наиболее значимых факторов, влияющих на динамику структуры капитала, А. Кайхан и С. Титман выделяют следующие:

– изменение рыночной стоимости компании;

– появление дефицита финансовых ресурсов.

Необходимо отметить, что исследования А. Кайхана и С. Титмана полностью подтверждают концепцию динамической теории компромисса. В частности, используя рычаги управления структурой капитала, компании приближают ее к оптимальному значению, выбирая наиболее выгодный путь к достижению цели.

Итак, мы рассмотрели ряд последних эмпирических исследований выбора структуры капитала. Отметим, что эмпирические исследования помогают найти истину в совокупности теоретических взглядов на оптимизацию структуры капитала, но нельзя при этом не учитывать недостатки проводимых исследований, которые могут давать искаженные результаты. В числе недостатков, которые могут привести к неудачам в эмпирических исследованиях выбора структуры капитала, можно назвать следующие:

1. Практически все эмпирические исследования теоретических взглядов на структуру капитала опираются на допущение из теории финансов о независимости инвестиционных и финансовых решений. В данном случае предполагается, что EBIT не зависит от FL. Однако на практике это не всегда так и может приводить к искажениям.

2. Финансовая отчетность всех анализируемых компаний для проведения эмпирических исследований должна составляться в консолидированном виде и по единым стандартам, признаваемым международным сообществом. Некоторые из авторов эмпирических исследований не обеспечивают соблюдения этого требования.

3. Некоторые регрессии могут страдать от мультиколлинеарности, что приводит к тому, что в модели не учитываются значимые факторы, и учитываются незначимые.

4. Выборка компаний для проведения эмпирических исследований может быть смещенной. Чтобы решить проблему с доступностью данных исследователи могут выбрать только наиболее известные и стабильные компании, и не берут компании-банкроты, что делает результаты исследований ненадежными.

5. Ряд эмпирических исследований может не учитывать трансакционные издержки и другие последствия несовершенства рынка капитала. К таким исследованиям нужно относиться с большой осторожностью.

Тем не менее, как уже было отмечено выше, в настоящей работе мы привели наиболее важные и современные эмпирические исследования выбора структуры капитала, в которых на наш взгляд недостатки сводятся к минимуму. Мы проанализировали существующие теоретические взгляды на стоимость капитала и его структуру и рассмотрели результаты последних эмпирических исследований выбора структуры капитала и можем сделать следующие выводы.

Использование оптимальной структуры капитала предполагает:

– сохранение финансового риска на контролируемом уровне;

– обеспечение будущей финансовой гибкости;

– возможность поддержания кредитного рейтинга на желаемом уровне.

Целью нормирования структуры капитала является определение максимально выгодного для корпорации соотношения собственных и заемных источников финансирования. В данной ситуации необходимо принимать во внимание следующие особенности:

– проценты, выплачиваемые за привлечение заемного капитала, уменьшают налогооблагаемую базу по налогу на прибыль (полностью или частично);

– платежи за привлечение заемного капитала являются относительно постоянными и не зависят от размера получаемой прибыли;

– увеличение доли заемного капитала увеличивает риски, а уменьшение снижает их;

– привлечение заемного капитала позволяет увеличить прибыльность корпорации за счет получения дополнительных инвестиций или поддержания оборачиваемости;

– более стабильные операционные денежные потоки увеличивают возможности корпорации на привлечение заемного капитала, а нестабильность операционных поступлений приводит к увеличению рисков;

– чрезмерное увеличение заемного капитала приводит к дополнительным издержкам, связанным с финансовыми затруднениями и исполнением условий поддержания заемного капитала на высоком уровне;

– изменение структуры капитала в сторону оптимизации требует дополнительных затрат, таким образом далеко не всегда корпорации имеет смысл добиваться оптимальной структуры капитала любой ценой.

Для максимизации позитивных эффектов привлечения заемного капитала необходимо не только найти оптимальное соотношение собственных и заемных средств, но и рассчитать издержки рекапитализации, связанные с переходом к оптимальной структуре капитала. Тогда целевой структурой капитала будет являться структура, для которой отдача от рекапитализации, взвешенная на издержки рекапитализации, будет максимальной. Целевая структура капитала может изменяться во времени, при изменении политики корпорации и объективных условий.

На целевую структуру капитала оказывают влияние следующие виды риска:

– деловой риск;

– финансовый риск;

Деловой риск находится в прямо пропорциональной зависимости от операционного рычага, т. к. проценты по обязательствам включаются в постоянные расходы, и даже небольшое изменение выручки от продаж может привести к существенному снижению рентабельности. Финансовый риск находится в прямо пропорциональной зависимости от финансового рычага. Чем выше финансовый рычаг, тем выше финансовый риск.

Проведенные эмпирические исследования показали следующее:

– подавляющее большинство корпораций определяет для себя уровень оптимальной структуры капитала;

– большая часть корпораций при принятии решений по изменению структуры капитала ориентируется на стоимость компании на рынке ценных бумаг и ее динамику;

– величина эффекта налогового щита не оказывает существенного влияния на выбор структуры капитала;

– размер компаний влияет на величину финансового рычага прямо пропорционально;

– вероятность банкротства влияет на величину финансового рычага обратно пропорционально;

– чем выше в компании доля материальных активов, тем, как правило, выше для таких компаний величина финансового рычага;

– чем выше коэффициент соотношения рыночной и балансовой стоимости компании, тем, как правило, ниже величина финансового рычага.

Наше исследование показало, что в теории структуры капитала не существует единого подхода к ее оптимизации. Однако эмпирические исследования в большей степени подтверждают динамическую теорию компромисса, по сравнению с альтернативными теориями структуры капитала. Кроме того, только динамическая теория компромисса дает возможность создания практически значимых моделей оптимизации структуры капитала, поэтому на наш взгляд именно динамическая теория компромисса должна стать основой для консолидации теоретических взглядов на структуру капитала.
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ЗАНЯТОСТЬ КАК ОСНОВНОЙ ФАКТОР ЭКОНОМИЧЕСКОГО РОСТА (на основе социологического опроса)

Узбекистан по темпам роста населения обладает специфическими демографическими особенностями. Эти особенности требуют управления развития важных факторов, влияющих на занятость населения (численность населения, половозрастная структура, миграция, уровень жизни, формы собственности, имеющиеся рабочие места по отраслям экономики и т. д.) 

По состоянию на 1 января 2009 г. численность населения Узбекистана составила 27,5 млн. человек, увеличившись по сравнению с прошлым годом на 1,7% [4, с. 13]. Доля трудовых ресурсов составила 57,5% всего населения и увеличилась по сравнению с прошлым годом на 0,9% [4, с. 21]. Численность экономически активного населения составила 11,6 млн. человек, увеличившись по сравнению с прошлым годом на 2,3% [4, с. 22].

Средний возраст населения составляет 25,5 лет, в том числе сельского 24,1 года, городского 27,9 лет. Эти показатели, согласно международной демографической классификации, позволяют отнести Узбекистан к государствам с молодым населением.

Данные рис. 1 показывают подверженность рынка труда Узбекистана в настоящем и в будущем сильному напряжению, а также будущем Узбекистан столкнется с проблемой старения населения, что увеличить выплаты по пенсионному обеспечению, которая ляжет дополнительной нагрузкой на работающих.

На начало 2006 г. 
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Рис. 1. Распределение численности постоянного населения Узбекистана 
по основным возрастным группам
Принимаемым в республике мерам по реформированию экономики, формированию новых социально-трудовых отношений численность занятых граждан имела устойчивую тенденцию роста. По итогам 2008 г. численность занятых достигла 11 млн. чел. против 9 млн. в 2000 г. и 8,2 млн. чел. – в 1991 г. Следует заметить, все предыдущие годы число женщин, занятых в экономике, имело устойчивую тенденцию к росту. За 2000–2008 гг. оно увеличилось на 29,9%, тогда как мужчин всего на 18,9%. 

В республике уровень экономической активности женщин достаточно высокий. В 2008 г. данный показатель был равен 68,9% (табл. 1). Это значительно выше, чем среднемировые показатели [5]. 

 Таблица 1
Гендерные различия в трудовой активности населения в 2008 г., %

	
	Женщины
	Мужчины

	Весь мир
	53,1
	80,3

	Развитые страны
	50,4
	67,5

	Страны с переходной экономикой
	51,0
	70,5

	Республика Узбекистан
	68,9
	72,7


Высокий уровень экономической активности женщин республики в целом является положительным показателем. При этом, он в определенной мере обусловлен и не очень высокими доходами семей, что вынуждает женщин совмещать труд в общественном производстве с домашним хозяйством. Выше приведенные данные показывают, что уровень экономической активности мужчин Узбекистана заметно ниже среднемирового показателя. Такое положение свидетельствует о том, что и проблема занятости мужчин, а также повышения их экономической активности должен быть предметом особого внимания. 

При этом учет общественного мнения и их эффективное использование поможет в принятии демократических решений, направленных на поддержку населения. Результаты проводимых социально-экономических реформ и социальное самочувствие населения являются взаимосвязанными процессами. Потому, что эффект проводимых реформ отражается на социальном настроении населения или социальное настроение население естественным образом влияет на предстоящие результаты реформ.

По мнению Президента Республики Узбекистан, «Важным является выявление серьезных недостатков и упущений на местах, которые мешают повышению социальной эффективности реформ, открытое, гласное и конструктивное их обсуждение…» [1].
С учетом вышеперечисленного в Наманганской области был проведен социологический опрос [3].

В проведенных исследованиях респонденты в качестве самых насущных проблем в своих регионах отметили проблемы обеспечения занятости населения (69,3%), коммунального обслуживания (перебои в поставках электроэнергии и природного газа) (57,3%), материальные трудности в семье (54,7%), обеспечение питьевой водой (26,7%), бюрократизм в местных органах государственной власти (11,3%), экологические проблемы (14%) и наркомания (11,3%) (рис. 2).

Из рисунка видно, что материальные трудности в семье, проблемы в обеспечении электроэнергии и природным газом, занятость населения являются самыми насущными проблемами населения. «При этом в 2010 г. намечается, как отмечают аналитики, продолжение роста безработицы, что, естественно, будет сказываться на уровне жизни населения» [2].
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Рис. 2. Распределение респондентов по ответам на вопрос 
«Какие проблемы для Вас и Вашего региона считаются насущными?»
Исходя из этого, а также в целях углубленного изучения проблем занятости населения респондентам был задан вопрос: «Какие реальные возможности трудоустройства имеются в Вашем месте проживания?». Результаты опроса показали (табл. 2), что имеющиеся возможности для начала частной предпринимательской деятельности свидетельствует о том, что в регионах есть возможности для расширения инвестиционной среды (30,7%). В республике функционируют центры трудоустройства временных и разовых работ, в частности, в Наманганской области функционирует два таких центра, в г. Намангане и Нарынском районе, посредством которых респонденты, учитывая возможности получения доходов через эти центры (32%), оценили как реальные возможности найти работу. Возможность найти работу в других государствах, в частности в странах СНГ (21,3%) респонденты также оценили как реальные возможности трудоустройства. Это связано с внешней трудовой миграцией. 
Таблица 2

Распределение респондентов по ответам на вопрос «Какие реальные 
возможности трудоустройства имеются в Вашем месте проживания?»

	Ответы респондентов

	Средний обобщенный показатель, в %

	Можно найти работу через знакомых
	54,7

	Можно трудоустроиться через центры содействия занятости
	44,0

	Имеются возможности для начала частной предпринимательской деятельности 
	30,7

	Можно найти временную, разовую работу
	32,0

	У нас нет возможности трудоустройства, можно поехать на работу в страны СНГ
	21,3

	Затрудняюсь ответить
	10,7


Также, в ходе исследований стало известно, что при трудоустройстве 54,7% респондентов предполагают найти работу через знакомых, т. е. полнее воспользоваться определенного законодательством правом самостоятельного трудоустройства (законодательство предусматривает право самостоятельного трудоустройства или трудоустройства через Центры содействия занятости). То, что 44% респондентов знают о возможностях трудоустройства через центры содействия занятости, можно расценить как положительный факт. Из опрошенных респондентов 36,7% заявили, что предпочитают «на данное время не очень высокооплачиваемую, но постоянную, и в будущем доходоприносящую работу», а 38% предпочли «на данное время высокооплачиваемую работу, независимо от будущего».

В ходе исследований на вопрос «Каким Вы представляете личный (семейный) уровень жизни через 10 лет?» 52% респондентов ответили, что «может и не все планы сбудутся, но верю, что будет лучше, чем сегодня», а 24% ответили, что «верят в достижение всех поставленных перед собой задач, а уровень жизни будет высокий». Из ответов видно, что подавляющее большинство респондентов осознают временность сегодняшних жизненных трудностей и живут с верой в будущее. Можно констатировать, что эффект от проводимых в Республике социально-экономических реформ оказывает положительное влияние на сознание людей. 

Говоря об эффективности и результативности мер, осуществленных в рамках Антикризисной программы в 2009 г., следует особо отметить их направленность на решение двух ключевых задач – создание новых рабочих мест и дальнейшее повышение уровня жизни населения. 

Благодаря принимаемым мерам в 2009 г. в Узбекистане было создано более 940 тысяч новых рабочих мест, из которых около 500 тысяч было создано в сельской местности. Свыше 390 тысяч новых рабочих мест созданы в сфере малого бизнеса, в том числе более 270 тысяч – в сфере услуг.

По-прежнему важнейшим направлением занятости населения является стимулирование надомного труда в кооперации с промышленными предприятиями и выполнения работ на дому по договору подряда, за счет чего было создано около 130 тысяч рабочих мест [2].
А также, всего в 2010 г. в стране предусматривается создать более 950 тысяч новых рабочих мест. Из них около половины будут открыты за счет создания малых предприятий, микрофирм, развития индивидуального предпринимательства, дальнейшего развития сферы услуг и сервиса, расширения объемов подрядных строительных работ, в том числе по ремонту и реконструкции жилья. 

Важнейшим, оправдавшим себя на практике, направлением занятости в 2010 г. остается вовлечение населения в различные формы надомного труда, расширение ремесленничества и народных промыслов, стимулирование семейного предпринимательства, за счет чего предусматривается трудоустроить более 208 тысяч человек, преимущественно из числа многодетных женщин, инвалидов и других социально уязвимых категорий населения.

«При этом мы должны ясно отдавать себе отчет в том, что обеспечение экономического роста, достижение высокого уровня жизни людей, решение других задач в социально-экономической, общественно-политической сфере будут зависеть от успешного решения одной важнейшей задачи – от того, как быстро и эффективно мы будем продвигаться по пути углубления демократических реформ и либерализации экономики, строительства сильного гражданского общества» [1].
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Анализ развития научного сектора
Республики Казахстан

В Республике Казахстан действует 421 организация, выполняющая научные исследования. При этом их число выросло по сравнению с 2004 г. более чем в 2 раза.

За истекший период резко сократилась доля организаций, подведомственных таким государственным учреждениям, как Министерство образования и науки РК, а также ряд других министерств (темпы роста отрицательные, падение долей с 10% до 2,4% и 47% до 20% соответственно). В то же время выросла доля организаций, относимых к предпринимательскому сектору: число исследовательских фирм возросло в 3,2 раза, а их доля увеличилась с 13% до 19%. В целом такая динамика показывает, что происходит дифференциация научного потенциала республики в пользу частного сектора и его активизация.

Данные табл. 1 подтверждаются данными табл. 2, в которой отражена структура организаций, выполняющих научные исследования, по признаку «сектор деятельности».

Из таблицы видно, что в целом наблюдается резкое сокращение числа организаций, относящихся к государственному сектору на 9,5%, на фоне роста научных исследований в секторе высшего образования более чем в 1,5 раза, в предпринимательском секторе – почти в 2 раза, в частном некоммерческом секторе – в 2,3 раза.

Таблица 1  

Количество организаций, выполняющих исследования и разработки

	
	2004
	2006
	2008
	2008 в %

к 2004

	
	Ед.
	%
	Ед.
	%
	Ед.
	%
	

	Всего организаций
	195
	100
	437
	100
	421
	100
	215,9

	Организации республиканских министерств, ведомств
	91
	46,67
	128
	29,29
	84
	19,95
	92,3

	Организации системы МОН РК
	19
	9,74
	14
	3,20
	10
	2,38
	52,6

	Организации органов управления республики, областей, городов
	4
	2,05
	7
	1,60
	5
	1,19
	125,0

	Организации местных органов управления
	1
	0,51
	2
	0,46
	5
	1,19
	500,0

	Университеты и другие вузы
	50
	25,64
	92
	21,05
	89
	21,14
	178,0

	НИИ, подведомственные вузам
	32
	16,41
	30
	6,86
	34
	8,08
	106,3

	Конструкторские и проектно-конструкторские организации вузов и / или МОН РК
	
	0,00
	
	0,00
	1
	0,24
	

	Прочие по сектору высшего образования
	1
	0,51
	1
	0,23
	2
	0,48
	200,0

	Отраслевые НИИ
	33
	16,92
	34
	7,78
	44
	10,45
	133,3

	Конструкторские, проектно-конструкторские, технологические организации
	16
	8,21
	20
	4,58
	20
	4,75
	125,0

	Проектные и проектно-изыскательские организации строительства
	7
	3,59
	11
	2,52
	10
	2,38
	142,9

	Промышленные предприятия
	5
	2,56
	10
	2,29
	11
	2,61
	220,0

	Опытная база
	
	0,00
	
	0,00
	1
	0,24
	

	Прочие по предпринимательскому сектору
	25
	12,82
	77
	17,62
	80
	19,00
	320,0

	Добровольные научные и профессиональные общества и ассоциации
	
	0,00
	
	0,00
	3
	0,71
	

	Прочие по частному некоммерческому сектору
	11
	5,64
	11
	2,52
	22
	5,23
	200,0


При этом можно отметить такую тенденцию, как общий спад числа выполняющих исследования организаций в 2008 г. по сравнению с пиком 2006–2007 гг. на фоне устойчивого роста числа организаций, относящихся к двум другим секторам экономики.

Таблица 2 

Количество организаций, выполняющих исследования и разработки,
 по секторам деятельности

	 
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	2008 в

% к 2004

	Всего организаций, в т. ч.
	295
	390
	437
	438
	421
	142,7

	государственный сектор
	115
	149
	151
	134
	104
	90,4

	сектор высшего образования
	83
	114
	123
	133
	126
	151,8

	предпринимательский сектор
	86
	112
	152
	155
	166
	193,0

	некоммерческий сектор
	11
	15
	11
	16
	25
	227,3


Структурно же фактически произошло сокращения числа организаций на 14% при росте сектора высшего образования на 2%, предпринимательского сектора – на 10%, некоммерческого сектора – на 2%.

Обратим внимание на численность персонала, занятого исследованиями и разработками в Казахстане в 2004–2008 гг. (табл. 3).
Таблица 3 

Численность персонала, занятого исследованиями и разработками 
по категориям, человек

	 
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	2008 в %

к 2004

	Всего
	16715
	18912
	19563
	17774
	16304
	97,5

	Исследователи
	10382
	11910
	12404
	11524
	10780
	103,8

	Техники
	1102
	1270
	1281
	1290
	1166
	105,8

	Вспомогательный персонал
	3112
	3133
	3214
	2824
	2349
	75,5

	Прочие
	2119
	2599
	2664
	2136
	2009
	94,8


Из таблицы видно, что, несмотря на некоторое сокращение численности персонала в исследуемом периоде, рост числа исследователей имел место, при этом основное сокращение персонала произошло именно по категориям вспомогательного и прочего персонала. При этом структурно численность исследователей по сравнению с 2004 г. выросла на 4%.

Таблица 4 

Численность персонала, занятого исследованиями и разработками, 
по типам организаций

	 
	2004
	2006
	2008
	2008 в %

к 2004

	
	чел.
	%
	чел.
	%
	чел.
	%
	

	Всего организаций
	16715
	100
	19563
	100
	16304
	100
	97,5

	Организации республиканских министерств, ведомств
	7396
	44,25
	10019
	51,21
	5762
	35,34
	77,9

	Организации системы МОН РК
	1212
	7,25
	677
	3,46
	678
	4,16
	55,9

	Организации органов управления республики, областей, городов
	67
	0,40
	175
	0,89
	128
	0,79
	191,0

	Организации местных органов управления
	46
	0,28
	14
	0,07
	36
	0,22
	78,3

	Университеты и другие вузы
	1290
	7,72
	2837
	14,50
	2403
	14,74
	186,3

	НИИ, подведомственные вузам
	1872
	11,20
	1523
	7,79
	1895
	11,62
	101,2

	Конструкторские и проектно-конструкторские организации вузов и / или МОН РК
	
	0,00
	
	0,00
	4
	0,02
	-

	Прочие по сектору высшего образования
	5
	0,03
	2
	0,01
	526
	3,23
	10520,0

	Отраслевые НИИ
	2411
	14,42
	2187
	11,18
	2458
	15,08
	101,9

	Конструкторские, проектно-конструкторские, технологические организации
	585
	3,50
	692
	3,54
	562
	3,45
	96,1

	Проектные и проектно-изыскательские организации строительства
	288
	1,72
	230
	1,18
	141
	0,86
	49,0

	Промышленные предприятия
	360
	2,15
	306
	1,56
	291
	1,78
	80,8

	Опытная база
	
	0,00
	
	0,00
	32
	0,20
	

	Прочие по предпринимательскому сектору
	887
	5,31
	645
	3,30
	1041
	6,38
	117,4

	Окончание табл. 4

	 
	2004
	2006
	2008
	2008 в %

к 2004

	
	чел.
	%
	чел.
	%
	чел.
	%
	

	Добровольные научные и профессиональные общества и ассоциации
	
	0,00
	
	0,00
	73
	0,45
	-

	Прочие по частному некоммерческому сектору
	296
	1,77
	256
	1,31
	274
	1,68
	92,6


В табл. 4 представлено распределение научно-исследовательского персонала по типам организаций.

В целом можно отметить, что наибольшему положительному изменению подверглась численность персонала сектора высшего образования, в котором по всем позициям отмечен рост и динамический, и структурный. Другие сектора – государственный, предпринимательский, некоммерческий – в целом подверглись сокращению занятого персонала.

Наибольшие удельные веса сохранились у таких типов организаций, как организации республиканских министерств и ведомств (35,34%), университеты и другие вузы (14,74%), научно-исследовательские институты, подведомственные вузам (11,62%) и отраслевые научно-исследовательские институты (15,08%).

На рисунке представлена информация, характеризующая распределение персонала, занятого исследованиями и разработками, по возрастам. В качестве ключевых взяты возрастные группы с интервалом в 10 лет.

Наиболее значимыми с точки зрения развития науки являются возрастные группы 41–50 и 51–60 лет, поскольку именно в этом возрасте ученые являются наиболее продуктивными. Как следует из представленного графика, численность этих двух групп за исследуемый период сократилась, в то время как возросла доля ученых старше 60 лет.

Позитивно можно расценить рост на 2% возрастной группы ученых до 30 лет, которые составляют будущий резерв отечественной науки, а также сохранение доли ученых в возрасте 31–40 лет, которые являются потенциально ближайшим резервом и определят тенденции развития отечественной науки в ближайшем десятилетии.

Перейдем к изучению материально-технической базы отечественной науки (табл. 5). Видно, что в целом наблюдается позитивная динамика только по абсолютным показателям, в то время как относительный параметры такие, как коэффициенты износа, обновления и ликвидации в целом можно оценить негативно. В частности, за период на фоне полуторакратного роста стоимости основных производственных фондов коэффициент износа вырос на 15%, а коэффициент обновления сократился на 50%. 
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Распределение персонала, занятого исследованиями 
и разработками, по возрастам

Таблица 5 

Основные средства для исследований и разработок

	 
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	2008 в % к 2004

	Среднегодовая стоимость основных средств, млн. тенге
	12396,6
	14584,2
	19247,7
	18781,9
	19176,7
	154,7

	в т. ч. машины и оборудование
	5104,7
	7105,7
	9809,8
	10005,4
	9654,5
	189,1

	Степень износа основных средств, %
	27,1
	23,6
	29,7
	27,5
	31,3
	115,5

	Коэффициент обновления основных средств, %
	20,9
	18,6
	14,5
	16,2
	10,6
	50,7

	Коэффициент ликвидации основных средств, %
	2,6
	1,4
	3,2
	1,2
	2
	76,9


Рассмотрим показатели, характеризующие объемы выполняемых научно-исследовательских работ (табл. 6). В целом соотношение объемов выполняемых научно-исследовательских работ и валового внутреннего продукта на протяжении исследуемого периода оставалось на крайне низком уровне и колебалось в диапазоне от 0,25% в 2004 г. до 0,22% в 2008 г.

Таблица 6 
Объемы научно-исследовательских работ и их структура по видам работ

	 
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	2008 в % к 2004

	Объем выполненных научно-исследовательских работ, всего млн. тенге, в т. ч.
	18549,5
	29591,3
	35571,6
	37041,8
	49778,7
	268,4

	исследования и разработки
	16402,6
	27450,9
	33057,1
	32220,2
	40172,5
	244,9

	научно-технические услуги
	2146,9
	2140,4
	2514,5
	4821,6
	9606,2
	447,4

	Структура работ по видам, %

	фундаментальные исследования
	15,2
	11,7
	12,3
	11,4
	8,6
	56,6

	прикладные исследования
	48,7
	46,3
	21,1
	50,2
	43,8
	89,9

	научно-технические разработки
	24,5
	34,7
	29,5
	25,4
	28,4
	115,9

	научно-технические услуги
	11,6
	7,3
	7,1
	13
	19,3
	166,4


Из таблицы видно, что объем выполненных научно-технических работ вырос более чем в 2,5 раза, при этом наиболее значимыми темпами рос объем оказанных научно-технических услуг, что позволило увеличить их долю в структуре работ до 19,3% в 2008 г. с 11,6% в 2004 г.
Структура научно-исследовательских работ по видам также за исследуемый период претерпела значимые изменения, которые в целом можно охарактеризовать как негативные. Речь идет, в первую очередь, о резком сокращении доли фундаментальных исследований с нормальной величины в 15,2% до крайне низких 8,6%. При этом данное сокращение в основном связано с ростом доли научно-технических услуг, которые хоть и позволяют обеспечить приемлемый уровень доходов научных организаций, тем не менее не должны вытеснять собой фундаментальных исследований. Здесь же можно отметить сравнительно стабильные доли прикладных исследований и опытно-конструкторских работ.

В целом можно отметить, что, несмотря на высокие темпы роста объемов выполняемых научных исследований, рост числа научных организаций и численности занятых в них, в целом сектор остается достаточно слаборазвитым, поскольку доля сектора в ВВП по-прежнему не превышает 0,3%.
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МОДЕЛИРОВАНИЕ ТИПА МОБИЛЬНОГО ПОВЕДЕНИЯ 
МОЛОДЫХ РАБОТНИКОВ ПРИ ПЕРЕХОДЕ 
К НОВОМУ ПРОСТРАНСТВЕННОМУ РАЗВИТИЮ 
РОССИЙСКОЙ ЭКОНОМИКИ

В современных условиях динамичного развития экономики, науки и техники жизненные пути молодежи неразрывно связаны со сферой образования, уровнем их жизнеобеспеченности. Значимость уровня профессионального образования, дохода молодых работников непрерывно возрастает, увеличивается их воздействие на качественные изменения в самом производстве. Необходимо также подчеркнуть, что трудовая мобильность молодежи подкрепляется задачами, которые решает система образования, а также намерениями и интересами молодежи. Образование является одним из важнейших социальных институтов общества и значимым критерием в трудовом развитии. Одними из показателей уровня образования является численность учащихся и выпускников высших, средних специальных и начальных профессиональных учебных заведений, которые за период с 2000 по 2009 гг. выросли в среднем на 33%, при этом средний темп роста численности учащихся от года к году составил 4,2%. Более чем в 1,8 раз увеличилось количество выпускников вузов (на 81,1%). Численность выпускников средних специальных учебных заведений выросла 27,4%, а выпускников начальных профессиональных учебных заведений – снизилась на 9,6 %. 

Стаж работы на предприятии также является одним из показателей трудовой деятельности молодых работников. Опыт исследований промышленных предприятий Омской области показывает, что у работников существует связь между сроком пребывания в организации и результатами труда, так как при наличии большого стажа он лучше знает тонкости работы, а поэтому показывает более высокую результативность. За время работы на промышленном предприятии молодой работник приобретает определенный опыт работы, называемый специфическим человеческим капиталом, так как полученные конкретные знания, умения и навыки необходимы для работы на конкретном предприятии. Чаще всего эти знания являются результатом подготовки на рабочем месте, иногда приобретаются в ходе прохождения обучения за пределами непосредственно рабочего места. 

Анализ общего стажа работы по трудовым книжкам исследуемых работников, показал, что средняя продолжительность (стаж) работы молодежи на исследуемых промышленных предприятиях составляет 3,2 года. При этом, численность молодежи со стажем работы до 3 лет составляет 57,9%, со стажем от 3 до 5 лет – 31,5%, от 5 до 10 лет – 9,7%, от 10 до 14 лет – 0,9%. 

Уровень заработной платы в нестабильных условиях развития экономики фигурирует у мо​лодежи в качестве фактора трудовой мобильности и занимает в их структуре 1-е место. Поэтому необходимо рассмотреть тесноту связи данного фактора с типом мобильного поведения молодого работника. 

Представляется, что крайним проявлением трудовой мобильности молодежи на предприятии является смена профессии. Тогда можно выделить два типа трудовой мобильности: 1) инертный – если трудовая деятельность осуществляется в рамках полученной профессии; 2) динамичный – если по ходу трудовой деятельности происходит смена профессии.

Но и в рамках каждого из этих двух типов трудовой мобильности молодой работник может быть инертным и динамичным по отношению к месту работы: 1) инертный – если его трудовая деятельность проходит в рамках одного предприятия; 2) динамичный – если менял место работы.

Таким образом, условно можно выделить следующие четыре типа трудовой мобильности молодежи: 1) инертный – если молодой работник работает в рамках полученной им в учебном заведении профессии и не менял место работы; 2) инертно-динамичный – если молодой работник работает в рамках полученной им в учебном заведении профессии и менял место работы; 3) динамично-инертный – если молодой работник менял профессию и не менял место работы; 4) динамичный – если молодой работник менял и профессию и место работы.

Для выяснения влияния уровня образования, заработной платы и стажа работы на предприятии на тип мобильного поведения молодежи, применяя теоретические знания и опыт предыдущих аналогичных исследований, можно использовать следующую регрессионную модель общего вида:


где     – расчетные значения зависимой переменной «тип трудовой мобильности»; х1 – независимая переменная «уровень профессионального образования»; х2 – независимая переменная «стаж работы на предприятии»; х3 – независимая переменная «уровень заработной платы»; а0, а1, а2, а3 – параметры уравнения, которые находятся, как правило, методом наименьших квадратов. Это позволяет рассчитать параметры модели с минимальной погрешностью.

Коэффициенты параметров а0, а1, а2, а3 имеют смысл показателей силы связи между вариацией соответствующих факторных признаков х1 , х2, х3 и вариацией результативного признака. В ходе исследования выявляется также характер связи между результативным признаком и факторными признаками, вошедшими в модель. Если коэффициент параметра факторного признака больше нуля, то связь – прямая, если меньше нуля – обратная.

Применяя критерии оценки уровня образования, заработной платы, стажа работы и типа трудовой мобильности, оценим мобильность молодежи, информация о которой получена в ходе выборочного наблюдения (n = 1168). 

Для определения тесноты связи между типом трудовой мобильности молодежи, уровнем образования и стажем работы данной группы рабочей силы рассчитаем линейные коэффициенты корреляции, предварительно рассчитав средние квадратические отклонения:
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Тогда коэффициенты линейной парной корреляции составят:
ryx1 = 0,0269; ryx2 = 0,0093; ryx3 = 0,7069; rx1x2 = -0,0059; 
rx1x3 = -0,0219; rx2x3 = 0,3676.
Таким образом, между типом мобильного поведения молодых работников и факторными признаками имеется прямая связь: с уровнем заработной платы – сильная; с уровнем профессионального образования и стажем работы – слабая, но с уровнем образования связь сильнее, чем со стажем работы. То есть с увеличением заработной платы тип мобильного поведения молодежи приближается к инертному, молодежь становится менее склонной к изменению места работы и профессии. Аналогичная ситуация наблюдается по отношению к повышению уровня образования и увеличению накопленного опыта (стажа) работы на предприятии и на конкретном рабочем месте. Коэффициенты линейной парной корреляции показывают, что фактор х2 (стаж работы) не следует включать в модель, т. к. связь результативного показателя с ним слабая. С остальными факторами связь более тесная, и, если нет мультиколлинеарности, они могут быть включены в модель. Таким образом, в модель множественной зависимости могут быть включены два фактора: х1 и х3 . Линейное уравнение примет вид:

Модель зависимости типа мобильного поведения молодежи на промышленных предприятиях от факторов имеет следующий вид:

Анализ коэффициентов уравнения множественной регрессии позволяет сделать вывод о степени влияния каждого из двух факторов на тип мобильного поведения молодого работника. Так, параметр а1 = 0,02369 свидетельствует о том, что с увеличением уровня образования следует ожидать стремление молодого работника к инертному поведению (прямая связь). Снижение же уровня заработной платы приведет к увеличению мобильности молодых работников. 

После построения модели ее необходимо проверить на адекватность с помощью совокупного коэффициентом множественной детерминации R2, расчет которого является одной из наиболее разработанных методик оценки адекватности регрессионной модели, характеризующей ее меру качества. Чтобы выяснить, насколько вариация фактора типа мобильного поведения молодежи зависит от влияния уровня ее образования и величины заработной платы произведем расчет совокупного коэффициента множественной детерминации R2. В нашем случае Ryx1x3 = 0,71.

Совокупный коэффициент детерминации R2  показывает, что вариация типа трудовой мобильности молодежи на 71,0% зависит от уровня ее образования и величины заработной платы в совокупности. 

Для сравнения роли каждого фактора в формировании показателя типа мобильного поведения молодежи определяются коэффициенты эластичности:
Э1 (уровень образования) = 0,031; Э2 (уровень заработной платы) = -0,15.
Анализ частных коэффициентов эластичности показывает, что наибольшее влияние на тип трудовой мобильности молодежи оказывает величина заработной платы, повышение которой на 1% приводит к изменению типа трудовой мобильности на 0,15%, а повышение уровня образования молодежи на 1% приводит к изменению типа трудовой мобильности на 0,031%. 
В целом по результатам исследования видно, что уровень профессионального образования, величина заработной платы и стаж работы на предприятии частично определяют тип мобильного поведения молодого работника. Прослеживается боль​шее тяготение молодежи с высшим образованием к инертности, что объясняется их расходами на получение профессионального образования, которые необходимо оправдать. Вместе с тем, разница в принадлежности к инертному типу между об​ладателями высшего, среднего и начального профессионального образования со​ставляет около 5% в пользу первых.

С целью выявления результатов, достигнутых молодежью в процессе трудовой мобильности, нами был задан вопрос «Что происходило при предшествующих переменах места работы с заработной платой и должностным (статусным) положением?» молодым работникам исследуемых промышленных предприятий. В качестве результатов мобильности будут рассматриваться достигнутый на момент исследования уровень оплаты труда и должностное (статусное) положение. Исследуемая совокупность была разбита на шесть групп в зависимости от типов трудовой мобильности и достигнутых значений материального и статусного уровня. Результаты группировки представлены в таблице. 

Распределение молодежи по результатам трудовой мобильности, %
	Результаты мобильности
	Уровень профессионального 

образования

	
	высшее
	среднее специальное
	начальное профессиональное

	Меняли работу, в результате чего произошло повышение дохода и статуса 


	14,5
	12,6
	8,2

	Меняли работу, в результате чего произошло повышение дохода или статуса
	26,4
	21,2
	12,7

	Меняли работу, но не произошло повышения ни дохода, ни статуса
	15,5
	18,2
	30,3

	Не меняли работу, но произошло повышение дохода и статуса
	15,1
	13,2
	5,0

	Не меняли работу, но произошло повышение дохода или статуса
	23,2
	18,6
	5,5

	Не меняли работу, при этом не произошло повышения ни дохода, ни статуса
	5,3
	16,2
	38,3

	Всего
	100,0
	100,0
	100,0


Анализ приведенной группировки говорит о следующем. Около 20% молодежи можно отнести к аутсайдерам, которые по итогам трудовой карьеры не смогли продвинуться ни по доходной, ни по статусной лестнице. При этом часть из них меняли работу, часть не меняли. Также большое число (36%) из тех, кто менял и не менял работу, наоборот, достигли значительно более высоких позиций по обоим направлениям (материальному и статусному) по сравнению с началом трудовой деятельности. И также 43,8% молодежи достигло позитивных результатов либо в статусном, либо в материальном отношении.

Таким образом, смена работы (как связанная с переменой специальности, так и не связанная) не может рассматриваться как универсальный способ достижения лучших карьерных результатов. Важно обратить внимание на то, что высшее образование дает возможность, но не гарантии, более быстрого продвижения в сравне​нии с имеющими другими уровнями образования. Так, среди тех, кто получил высшее образование, 26,4% сообщают, что продвинулись и в материальном, и в статусном направлении, что не намного больше по сравнению с теми, кто получил среднее специальное (21,2%).

Следует заметить, что результаты пока еще непродолжительной трудовой карьеры большинства обладателей высшего профессионального образования увенчиваются заметными продвиже​ниями в материальном и статусном отношении. Если же рассматривать направления изменений, произошедших за время трудовой карьеры специалистов, имеющих дипломы различного достоинства, то видно, что при общем росте материальных и статусных позиций оценка перемен несколько разная. В случае окончания вуза она более оптимистичная, чем в других случаях. Факт получения высшего образования также влияет на оценку изменений материального и социального статуса, у выпускников средних специальных и начальных профессиональных учебных заведений она несколько более сдержанная. Что же касается оценки уровня оплаты труда специалистов, получивших высшее образование, то она почти не отличается от оценки выпускников средних специальных учебных заведений. Вместе с тем необходимо отметить, что конкурентные преимущества, возникающие в результате обладания дипломом о высшем образовании, в некоторой степени компенсируются личными качествами тех, кто таким дипломом не обладает. Таким образом, без решения проблем в сферах профессионального образования и формирования оплаты труда на промышленных предприятиях вряд ли можно решать проблемы эффективности трудовой мобильности молодежи и перехода к новому пространственному развитию российской экономики.
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Северо-Казахстанский государственный университет им. М. Козыбаева

г. Петропавловск
МЕНЕДЖМЕНТ КРЕДИТНОГО РИСКА В БАНКЕ

Журналы «Global Finance» и «The Asian Banker» признали самый крупный розничный банк республики АО «Народный банк Казахстана» как «Лучший в Казахстане в 2010 году» в номинации «Лучшие в мире банки на развивающихся рынках 2010» (World’s Best Emerging Market Banks 2010) и «Лучший розничный банк в Казахстане в 2009 году».

Следует отметить, что по отношению к Народному банку Казахстана степень доверия со стороны представителей мирового бизнес сообщества постоянно растет, о чем свидетельствует возросшее количество высших оценок и публичных признаний. Это подтверждает правильность выбранной стратегии развития и политики руководства банка, которому удалось не только улучшить показатели в период кризиса, но и профессионально воспользоваться ситуацией с наибольшей выгодой для своих клиентов, акционеров и инвесторов.

Народный Банк имеет наиболее разветвленную филиальную сеть (более 600 отд.), обслуживает около 6 миллионов физических лиц, более 72 тысяч субъектов МСБ и свыше 300 крупных корпоративных клиентов. Народный Банк развивается как универсальная финансовая группа, предоставляющая широкий спектр услуг своим розничным и корпоративным клиентам, клиентам малого и среднего бизнеса.

Народный банк является третьим по величине активов банком в РК согласно данным Агентства РК по регулированию и надзору финансового рынка и финансовых организаций (АФН). Активы за 2009 г. составили 1988880 млн. тенге. Абсолютный прирост за 3 года составил 421635 млн. тенге (рис. 1). Несмотря на это он удерживает лидирующие позиции в регионе по объему розничных депозитов и стабильному росту прибыли, получаемой от розничного банкинга.

За 2007–2009 гг. доля рынка банка среди БВУ Республики Казахстан по активам заметно увеличилась с 13,41 % до 17,21%, по займам также виден рост с 2007 по 2008 г. с 12,06% до 13,33%, а в 2009 заметно понижение до 12,83%. Доля рынка по вкладам физических лиц АО «Народный банк Казахстана» имеют тенденцию к понижению с 24,05% (2007 г.) до 22,44% (2009 г.). Доля рынка вкладов юридических лиц также снизилась с 15,41% до 14,49%.
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Рис. 1. Динамика активов (млн. тенге) и ROE (%) 
группы АО «Народный банк Казахстана»
АО «Народный банк Казахстана» развивает сегмент кредитования физических лиц, опережая своих конкурентов АО «Казкоммерцбанк» и АО «БТА Банк».

Определение приоритетов формирования портфеля заключается в выявлении тех отраслей, которые имеют более низкий профиль риска по сравнению со средним, а также отраслей, в которых банк может получить более высокую доходность по кредитованию и специализированному финансированию. Что также помогает банку определить отрасли с недопустимо высоким уровнем риска, в которых следует ограничить объемы кредитования.

Анализируя кредитный портфель АО «Народный банк Казахстана» заметен значительный рост на промежутке с 2007 по 2008 г. на 179110 млн. тенге, или на 17% (рис. 2). С 2008 г. кредитный портфель банка сокращается на 172 054 в результате кризисной ситуации на рынке. Сумма сформированных провизий на протяжении трех лет увеличивается с 49346 (4,69%) млн. тенге до 238384 (22,49%) млн. тенге. Абсолютный прирост за два последних года составил 76,77%. 


На основании классификации кредитного портфеля банка осуществляется формирование провизий. Создание провизии под кредитные риски – это признание затрат для отображения реального результата деятельности банка с учетом ухудшения качества его активов или повышение рискованности кредитных операций. Формирование провизии обеспечивает создание для банка более стабильных условий финансовой деятельности.
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Рис. 2. Кредитный портфель АО «Народный банк Казахстана» 
и удельный вес провизий в портфеле, млн. тенге

Банк создает и формирует провизии для возмещения возможных потерь на полный размер кредитного риска по основному долгу, взвешенному на соответствующий коэффициент резервирования, по всем видам кредитных операций в национальной и иностранных валютах. За счет указанного резерва производится списание потерь по нереальным для взыскания ссудам. 

Анализ качества кредитов портфеля в динамике показывает устойчивость структуры (рис. 3). Однако в 2009 г. по сравнению с 2007 г. наблюдаем, увеличение безнадежных кредитов на 98738 млн. тенге, что является негативной тенденцией при увеличении общего объема портфеля кредитов за 2007–2008 гг., данная негативная тенденция была несколько сглажена увеличением стандартных кредитов за тот же период на 747033 млн. тенге. Наибольший удельный вес в кредитном портфеле принадлежит сомнительным кредитам, которые на протяжении анализируемого периода выросли на 169875 млн. тенге.

Оценка влияния кредитного риска на доходность кредитного портфеля АО «Народный банк Казахстана» осуществляется с использованием следующих рассчитанных коэффициентов.

Рассчитаем чистую процентную маржу с учетом кредитного риска: 2007 г. 3,06%; 2008 г. 2,92%; 2009 г. 4,77%. С 2008 г. заметен рост чистой процентной маржи до 4,77 %. Этот показатель банк использует для оценки результатов системы управления кредитным риском.
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Рис. 3. Классификация кредитного портфеля по качеству
 АО «Народный банк Казахстана», млн. тенге
При расчете удельного веса просроченных кредитов в общей сумме предоставленных кредитов, за рассматриваемые три года видим заметное увеличение коэффициента: в 2007 г. 0,38%; в 2008 г. 4,29%; в 2009 г. 4,97%. Как известно, данный коэффициент оценивает эффективность кредитной политики банка. С каждым годом доля просроченных кредитов в АО «Народный банк Казахстана» растет, что говорит о негативной тенденции.

Коэффициент защищенности от кредитного риска с каждым годом возрастает, что имеет благоприятную тенденцию: в 2007 г. 4,69%; в 2008 г. 10,94%; в 2009 г. 11,52%. Значит, АО «Народный банк Казахстана» при увеличении предоставленных кредитов с каждым годом увеличивал сумму сформированных провизий из-за требований АФН. 

Темпы роста кредитных вложений уменьшаются с 85,46% в 2008 г. по сравнению с 2007 г. до 59,56% в 2009 г. по сравнению с 2008 г., это говорит о снижении потенциального кредитного риска. Коэффициент темпов роста кредитных вложений при возрастании кредитного риска требует оптимизировать резервный фонд банка для компенсации возможных потерь по кредитам. 

План совместных действий Правительства, Национального Банка и Агентства по регулированию и надзору финансового рынка и финансовых организаций по стабилизации экономики и финансовой системы на 2009–2010 гг. позволил крупнейшим банкам страны получить средства Национального фонда Республики Казахстан, так АО «Народный банк Казахстана» было выделено 95,7 млрд. тенге.

Полученные средства от государства снизили отрицательные последствия ухудшения по кредитному портфелю. Также, по программам поддержки субъектам МСБ АО «ФНБ «Самрук Казына» АО «Народный Банк Казахстана» и АО «Казкоммерцбанк» было выделено 144 млрд. тенге для кредитования реального сектора экономики. 

Коэффициент утраченной выгоды отражает списание с баланса безнадежных кредитов и расходы в связи с наличием нефункционирующей части кредитного портфеля. В числителе данного показателя учитываются не полученные банком проценты, возникающие вследствие появления просроченной задолженности, пролонгации и списания безнадежных кредитов с баланса. Для того чтобы вычислить недополученные проценты используем сумму сформированных резервов и среднюю годовую ставку по кредиту. На 31 декабря 2009 г. годовая процентная ставка, взимаемая Группой, варьировалась от 9% до 24% годовых по займам, выраженным в тенге (на 31 декабря 2008 г. – от 9% до 23%, на 31 декабря 2007 г. – от 8% до 32%).

Анализируя данный коэффициент, видим значительный рост на протяжении трех лет, что говорит о неблагоприятной тенденции: в 2007 г. 42,49%; в 2008 г. 77,77%; в 2009 г. 133,53%. Заметно увеличилась сумма сформированных провизий, несмотря на увеличение процентных доходов.

Именно этот факт повлиял на значительное снижение рентабельности активов банка (рис. 1).

АО «Народный банк Казахстана» регулярно проводит самостоятельный анализ полученных данных, чтобы принимать своевременно необходимые меры по управлению кредитным портфелем.
Кредитный риск Группы банка сосредоточен в Республике Казахстан. Степень кредитного риска подвергается постоянному мониторингу с целью обеспечить соблюдение лимитов по кредитам и кредитоспособности в соответствии с утвержденной Группой политикой по управлению рисками.

Займы клиентам классифицируются, основываясь на внутренних оценках и других аналитических процедурах. Соответствующие департаменты классифицируют кредиты согласно их риску и риску потенциальных убытков, которые они представляют для Группы банка, классификация которых утверждается департаментом управления рисками.

В течение 2009 г. Группа банка начала использовать новую модель внутренней классификации займов по различным категориям риска. После наступления события, свидетельствующего об обесценении займа, модель помогает оценить сумму резерва на обесценение основываясь на финансовых показателях заемщика, его кредитной истории, качестве дебиторской задолженности, ликвидности заемщика, рыночного риска, относимого к заемщику, сектора экономики и других фактов. Периодически информация вносится в модель кредитными менеджерами. Информация, внесенная в систему, и оценка сумма резерва на обесценение займов клиентами проверяется департаментом управления рисками.

Новая модель была внедрена в 2009 г. Эта модель использует следующую классификацию:

1) рейтинговый балл 1 – наивысший рейтинг по займу, минимальная степень кредитного риска;

2) рейтинговый балл 2 – очень высокое качество займа, очень низкая степень кредитного риска;

3) рейтинговый балл 3 – высокое качество займа, низкая степень кредитного риска;

4) рейтинговый балл 4 – удовлетворительное качество займа, незначительная степень кредитного риска;

5) рейтинговый балл 5 – кредитный риск может увеличиться в зависимости от состояния экономики;

6) рейтинговый балл 6 – высокая степень кредитного риска в зависимости от состояния экономики;

7) рейтинговый балл 7 – высокая степень риска дефолта, платежеспособность заемщика зависит от благоприятных экономических условий;

8) рейтинговый балл 8 – очень высокий риск дефолта;

9) рейтинговый балл 9 – начаты процедуры банкротства в отношении заемщика, но выплаты по займу продолжают осуществляться;

10) рейтинговый балл 10 – дефолт.

Пулы однородных займов – активы, объединенные по принципу в однородные группы активов со схожими кредитными характеристиками (такими как: отрасль экономики, тип бизнеса, программа кредитования, уровень дефолтов, внутренние рейтинги и прочие факторы). В пулы однородных займов относятся активы, текущая стоимость которых меньше материально значимой пороговой суммы, определяемой Советом Директоров Группы, а также активы, обесценение по которым не найдено при индивидуальной оценке, и которые объединяются в однородные пулы для коллективной оценки на обесценение. 

Основным фактором создания эффективной системы управления кредитным риском является развитие единой культуры кре​дитования путем внедрения стандартных инструкций для иници​ирования, анализа, принятия решения и мониторинга отдельных кредитов. 

Рамки для развития единой культуры кредитования, внедрения единообразных кредитных инструкций и подходов к управлению риском, определение пре​дельно допустимого уровня риска представляют собой элементы официально утвержденной кредитной политики.
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Актуальность применения сбалансированной 
системы показателей в качестве инструмента
 стратегического планирования на предприятии
Успешное функционирование хозяйствующего субъекта в сегодняшних экономических условиях определяется способностью осуществлять свою деятельность целенаправленно. Под хозяйствующим субъектом подразумевается предприятие, организация или фирма, осуществляющая деятельность с целью получения экономической выгоды, выраженной непосредственно как в денежном выражении (рост прибыли, рост показателей рентабельности), так и в повышении уровня доверия клиентов, улучшение имиджа и т. д. 

При этом, на пути к продвижению к желаемой цели, учитывая изменчивость внешней среды, организации требуется наличие гибкого и адекватного способа поведения для достижения данной цели.

Выбор цели, позволяющей обеспечить не только выживание экономического субъекта, но и возможность его успешного развития, как и выбор способа по достижению этой цели в обозримой перспективе является вопросом ключевого значения. 

Решение данного вопроса порождает ряд проблем перед экономическим субъектом. Эти проблемы связаны как с неконтролируемыми внешними факторами (изменения в конкурентной среде), так и с главными (общими) целями субъекта экономической деятельности. 

Решение первых двух видов проблем могут повлечь проблемы, связанные с определенным элементом организационной деятельности, необходимость в котором возникает в связи достижением поставленных целей, но отсутствие которого в текущий период или наличие которого не имеется в достаточном объеме (к примеру, планируя выпуск новой продукции, имеется дефицит квалифицированных специалистов, или технологическое оборудование необходимого типа).

Проблемы, связанные с факторами внешней среды проявляются в воздействиях, которые они оказывают на хозяйствующий субъект. Воздействия, при этом, факторов внешней среды вынуждают экономический субъект тем или иным образом реагировать на данные воздействия, что, в свою очередь, проявляется в выборе этим субъектом того или иного способа поведения в конкурентной среде. В этом случае, можно говорить о манере такого поведения как о реактивной адаптации. 

Такая адаптация позволит предприятию выжить, хотя и может стать причиной существенных потерь, что сократит шансы на успешный рост и развитие в долгосрочной перспективе. 

Вместе с тем, воздействие факторов внешней среды для организации может быть и заранее предполагаемым (спрогнозированным, предсказанным), и соответственно, организация при наличии определенного инструментария выбирает манеру инициативного (проактивного) поведения, активной адаптации, когда в организации уже решены те проблемы, которые могли бы стать причиной тяжелых потерь в ходе воздействия факторов внешней среды. 

В этом случае, воздействие на деятельность предприятия либо является минимально ущербным, либо нейтральным. Проблемы общих целей связаны с такими целями организации, которые направлены на обеспечение повышенной эффективности деятельности организации в будущем, путем взаимосвязи целей, ресурсов и результатов.

Решение обозначенного спектра проблем подпадает под предмет стратегического планирования. При этом путь, способ, манера поведения, избранная организацией для обеспечения адекватности вызовам (воздействиям) внешней среды в процессе достижения поставленной цели, является стратегией. А общие цели организации являются стратегическими. Ввиду чего решения о создании новых или ликвидации старых производств, разработка новых видов продукции, завоевание новых рынков с выходом на новый технологический уровень носят стратегический характер.
Хозяйствующий субъект как открытая система осуществляет активный информационный обмен со своими подсистемами и с внешней средой. В свою очередь, стратегическое планирование является подсистемой по отношению к предприятию в целом. А по отношению к таким элементам как стратегическая цель, стратегия, стратегический план стратегической планирование является системой.

Согласно данному подходу сущность системы стратегического планирования появляется в ее функциях: 

– обеспечения направленного достижения результатов во внешней изменчивой среде;

– обеспечения стратегических реактивных и проактивных решений;

– обеспечения непрерывности процесса планирования;

– усложнения результатов (несколько результатов от выполнение одной функции – стратегическое планирования может завершаться стратегическим планом, программой).

В процессе стратегического планирования можно выделить фазы:

– стратегического анализа среды; 

– прогнозирования будущего состояния организации;

– выбора миссии, цели и стратегии;

– разработки стратегического плана, программы.
Таким образом, основные функции стратегического планирования осуществляются в процессе взаимосвязанных действий и находят свое отражение в конкретных результатах. Основными результатами стратегического планирования являются оценка, прогноз, цели и задачи, стратегия, стратегический план.

Вместе с тем, формирование качественной стратегии организации должно быть обусловлено наличием эффективной системы стратегического планирования. Данная система должна:

– быстро реагировать на происходящие изменения; 

– увязывать стратегию с оперативной деятельностью; 

– обеспечивать оценку результатов на основе сбалансированных по уровням и сферам деятельности показателям.

Разработка управленческих решений осуществляется при поддержке системы показателей, отражающих количественные и качественные характеристики происходящих в организации процессов. Применительно к стратегическому планированию такие показатели должны давать количественную и качественную определенность планового задания. К показателям в стратегическом планировании предъявляются следующие требования:

– единство и обязательность для данного конкретного уровня планирования, данная задача может реализовываться путем разработки расчетных показателей;

– показатели должны обладать способностью сопоставимости;

– измеримость показателей, определенность;

– система показателей должна обеспечить гибкость, адаптивность, способность фиксировать состояния внешней и внутренней среды организации; 

– адресность показателей стратегических программ и планов; 

– показатели стратегического планирования должны способствовать ориентации на повышение продуктивности и результативности.

Для реализации соответствия выше изложенным условиям в системе стратегического планирования видится возможность применения подхода системы сбалансированных показателей, разработанной в 90-е гг. XX в. Робертом С. Капланом и Дейвидом П. Нортоном.

Система сбалансированных показателей (The Balanced scorecard, далее –ССП) решает также проблему контроля над осуществлением стратегического плана, измеримости процессов и показателей, посредством использования набора индикаторов, приведенных в систему.

При этом ССП рассматривает видение, стратегию, миссию с четырех сторон (в четырех перспективах – «perspectives»): финансы, клиенты, внутренние бизнес-процессы, персонал (обучение и карьерный рост). Для каждой из них ССП определяет цели, показатели, задачи (целевые показатели), инициативы (мероприятия по реализации). ССП является, прежде всего, способом реализации стратегии. Однако система также представляет собой сочетание объективных и поддающихся количественному измерению результатов и субъективных (в некоторой степени) параметров будущего роста, что позволяет ей одновременно выступать в качестве оценочной системы, что позволяет:

– обеспечивает высшее руководящее звено достоверной и только необходимой информации для определения целей, задач, формулирования стратегии;

– установить соответствие между стратегическими целями и показателями их достижения и донести их до всех подразделений хозяйствующего субъекта;

– осуществлять планирование, определять цели и стратегические мероприятия по их реализации;

– поддерживать стратегическую обратную связь.

Использование ССП в стратегическом планировании позволяет получить количественное выражение результатов деятельности, определить способ обеспечения ресурсов для достижения этих результатов.

В процессе планирования задействованы все подразделения организации. Основные функции высшего руководства предприятия состоят в установлении единой стратегии развития или в обосновании цели стратегического планирования, выборе основных способов ее достижения, методов и технологий. В ССП до персонала стратегия не только доводиться до подчиненных, но и подразделения могут выступать с инициативами по построению плановых показателей и их изменению. 

Таким образом, используя ССП в стратегическом планировании, хозяйствующий субъект приобретает преимущества, выраженные:

– в доступности и ясности, простоте, с которой общие стратегические цели от высшего управленческого звена доводятся, детализируясь, до конкретных структурных подразделений, являющихся непосредственными исполнителями;

– оценочной системе, которая, полагаясь на показатели СПП, осуществит коммуникативную функцию, необходимую для того, чтобы менеджеры высшего звена пришли к общему мнению по поводу выбранной стратегии, целей, их пересмотра, в случае необходимости;

– гибкости, с которой происходит не только корректировка стратегического плана, но и пересмотр выбранной стратегии, но даже пересмотр стратегической цели – позволяет обеспечить проактивную адаптацию;

– выявлении тех процессов в организации, которые оказывают как положительные, так и отрицательные воздействия на результат. 
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К ВОПРОСУ О БАНКОВСКОМ ИПОТЕЧНОМ КРЕДИТОВАНИИ

Проанализируем ситуацию с ипотечным кредитованием населения банками и ипотечными компаниями в Республике Казахстан за 2005–2009 гг. (рис. 1).

Если в 2005–2007 гг. рынок рос опережающими темпами (темп прироста в 2006 г. 73%, в 2007 г. 72%), то в 2008 г. наметился спад (темп снижения 4%), а в 2009 г. некоторый рост, в результате государственной поддержки жилищного сектора. При этом удельный вес кредитования населения банками вырос с 76% до 80%, в 2008–2009 гг. ипотечные компании уступили им 3% рынка ипотечного жилищного кредитования. 

Отметим, что в 2005–2007 гг. темпы прироста ипотечного кредитования по банкам составили 80% и 72% соответственно, а по ипотечным компаниям 52% и 72% соответственно. В 2008–2009 гг. темпы снижения активности страховых компаний были на 1% выше, чем у банков. 

В абсолютных значениях в 2006 г. рынок ипотечного кредитования вырос на 211057 млн. тенге, в т. ч. у ипотечных компаний на 35442 млн. тенге, у банков на 175615 млн. тенге. В 2007 г. рынок вырос на 360972 млн. тенге, в т. ч. у ипотечных компаний на 74596 млн. тенге, у банков на 286376 млн. тенге. В 2008 г. рынок упал на 39719 млн. тенге, в т. ч. у ипотечных компаний на 7683 млн. тенге, у банков на 32036 млн. тенге. В 2009 г. рынок у ипотечных компаний упал еще на 1257 млн. тенге, а у банков, в результате господдержки (рефинансирование ипотечных займов) вырос на 39789 млн. тенге. Таким образом, в совокупности получен рост рынка ипотечного кредитования населения на 38532 млн. тенге.

Проанализируем валютные предпочтения населения и банков по ипотечным кредитам за 2005–2009 гг. (рис. 2).
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Рис. 1. Ипотечное кредитование населения в РК ипотечными компаниями и банками за 2005–2009 гг.
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Рис. 2. Ипотечное кредитование населения банками в разрезе валют 
за 2005–2009 гг.

Если в 2005 г. на долю кредитов номинированных в тенге приходилось лишь 20%, то в 2006 г. уже 31%, в 2007 г. 50%; в 2008 г. 52%; в 2009 г. 53%. Перелом наступил в 2007 г., что было обусловлено валютным кризисом, в 2009 г. роль сыграла девальвация тенге.

Темпы прироста по теньговым кредитам в 2006 и 2007 гг. 167% и 180% опережали темпы прироста по валютным кредитам – 52% и 25% соответственно в 3 и 7 раз. В 2008 г. валютные кредиты имели темп снижения 9%, тогда как объем теньговых кредитов остался почти на прежнем уровне. В 2009 г. темп прироста по теньговым кредитам составил 8%, а по валютным лишь 4%.

Рассмотрим ипотечное кредитование населения банками в разрезе сроков за 2005–2009 гг. Долгосрочные кредиты свыше одного года занимают 99% совокупного объема ипотечных кредитов банков населению. Темпы прироста долгосрочных кредитов в 2006 и 2007 гг. 79% и 72% соответственно. Таким образом, краткосрочное кредитование банками населения сроком до 1 года в 2005 г. составило лишь 303 млн. тенге; в 2006 г. 1154 млн. тенге; в 2007 г. 3379 млн. тенге; в 2008 г. 4878 млн. тенге и в 2009 г. 4182 млн. тенге. По нашему мнению, менее 1% заемщиков банков Казахстана способны погасить досрочно ипотечный кредит, преимущественно на ремонт либо обмен жилья с доплатой. Что еще раз подтверждает дороговизну и избирательность данного банковского продукта.

Обратимся к АО «Народный банк Казахстана» проанализируем розничное кредитование – ипотечные и потребительские займы (рис. 3–4). 
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Рис. 3. Ипотечное кредитование в АО «Народный банк Казахстана»
 и доля в займах клиентам за 2005–2009 гг.

Ипотечные займы банка населению имели положительную динамику с тенденцией к росту с 2005 по 2007 гг. на 81,983 млрд. тенге (темп прироста 104%) до величины 160,663 млрд. тенге, в 2008 г. незначительное снижение на 2,585 млрд. тенге до 158,078 млрд. тенге, в 2009 г снижение на 8,636 млн. тенге. В 2006, 2007 гг. ежегодные темпы прироста составили 40%, 46%. В 2008 г. темп снижения 2% в 2009 г. 5%. Доля ипотечных займов населению в займах банка клиентам находилась в пределах от 11,15% (в 2009 г.) до 18,00% (в 2005 г.) – характер кривой имеет тенденцию к снижению. За весь период наблюдаем снижение удельного веса от максимума (2005 г.) на 6,85%. 

Потребительские займы банка имели положительную динамику с тенденцией к росту с 2005 по 2008 гг. на 158,222 млрд. тенге (темп прироста 347%) до величины 188,542 млрд. тенге (рис. 4). 
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Рис. 4. Потребительское кредитование в АО «Народный банк Казахстана» 
и доля в займах клиентам за 2005–2009 гг.

В 2006 г. темп прироста потребительских займов составил 67%, в 2007 г. наблюдаем ускорение темпа прироста до 86% в связи с запуском новых программ, а в 2008 г. снижение до 17% в год. В 2009 г. потребительские займы банка населению сократились на 39,469 млрд. тенге. Темп снижения к 2008 г. составил 21%. Доля потребительских займов в займах банка клиентам находилась в пределах от 11,12% (в 2009 г.) до 14,73% (в 2007 г.) – характер кривой дугообразный.

Таким образом, на динамику розничных займов банка в большей степени повлияли потребительские займы (темп прироста выше), нежели ипотечные, хотя доля последних значительнее в 2005–2006 гг., в 2007–2008 гг. – больше приходится на потребительское кредитование – в условиях кризиса на рынке недвижимости и долгосрочной ликвидности, в 2009 г. – в результате государственной поддержки удельный вес ипотечных займов на 0,03% выше в совокупных займах банка, чем потребительских. То есть даже для системообразующего – «народного банка» – ипотека не является приоритетом.

Продуктовая стратегия банка направлена на удовлетворение спроса самого широкого круга клиентов, имеющих свои специфические потребности по денежным средствам. Для одних клиентов наиболее важным параметром кредита является процентная ставка, для других – возможность досрочного погашения без штрафных санкций, для третьих – возможность снизить сумму первоначального взноса и т. п.

Для реализации этой стратегии банк разработал специальные наборы параметров ипотечных кредитов, называемые ипотечными программами. Каждая ипотечная программа характеризуется определенными параметрами кредита: процентная ставка, срок кредита, условия досрочного погашения, величина первоначального взноса, соотношение основного и дополнительного обеспечения и т. п. Таким образом, каждая ипотечная программа предназначена для определенной группы клиентов. Банк постоянно работает над разработкой и применением на практике новых ипотечных программ, позволяющих максимально учесть возможности и запросы потенциальных заемщиков.

Сегодня в АО «Народный банк Казахстана» реализуются следующие ипотечные кредитные продукты:

1) программа «На приобретение недвижимости, готовой к эксплуатации и земельных участков для индивидуального строительства жилья»;

2) программа «На приобретение строящейся недвижимости»;

3) программа «Ипотека Lights»;

4) программа «Улучшение жилищных условий»;

5) программа «На индивидуальное строительство и ремонт жилья»;

6) ипотечное кредитование по программе АО «КИК»;

7) программа «Новая ипотека»;

8) программа «Ипотечный бонус»;

9) ипотека работникам банка (2003 г.);

10) ипотека для работников группы компаний «Халык»;

11) внутреннее рефинансирование Ипотечных займов – Социальные кредиты;

12) внутреннее рефинансирование Ипотечных займов – Рядовые кредиты.

Кроме того, ипотечные продукты и услуги несут ряд рисков:

1) кредитный продукт с участием несовершеннолетних залогодателей – риск обращения взыскания на залог;

2) кредитный продукт с минимальным соотношением кредит/залог – риск мошенничества и риск неоплаты заемщиком долга;

3) кредитный продукт с участием заемщиков, живущих и работающих в регионе, отличном от места нахождения кредитора и предмета залога – риск неоплаты заемщиком долга;

4) кредитный продукт с максимально допустимым и/или превышающим максимально допустимый размер кредита – риск неоплаты заемщиком долга;

5) кредитный продукт с участием заемщиков, имеющих предельный возраст получения кредита – риск неполучения страхового возмещения;

6) кредитный продукт, в котором предметом залога выступает элитное жилье – залоговый риск (трудно будет реализовать);

7) кредитный продукт с максимальной процентной ставкой – риск потери заемщика;

8) кредитный продукт с минимальной процентной ставкой – процентный риск;

9) кредитный продукт, в котором расчет с продавцом квартиры происходит до реализации залог – риск невыполнения договорных обязательств;

10) кредитный продукт с участием взаимозависимых лиц – риск нецелевого использования.

Продвижение ипотечных продуктов (услуг) представляет собой коммуника​ционную функцию. Это означает, что в основе любого мероприятия по продвижению услуг банка, будь то реклама или профессиональ​ный кодекс работы служащего ипотечной компании, всегда лежит коммуникация компании со своими нынешними клиентами, с будущими клиентами и с общественностью в целом. Однако продвижение это не просто общение или обмен информацией, это целенаправленные коммуникационные действия для того, чтобы убедить клиента в необходимости обратиться в банк за финансовой услугой. Для достижения этой цели у каждого персонального менеджера существует своя определенная технология продаж.

Предоставление новых кредитных продуктов и услуг является одним из наиболее рискованных мероприятий, на которые может решиться банк (ипотечная компания), так как конкурентам в этой сфере воспроизвести те же самые услуги легче, чем в большинстве отраслей промышленности, где новые продукты защищены патентами. 

Более того, успех или неудача новых продуктов и услуг в ипотечном кредитовании часто определяются общими факторами, находящимися вне контроля отдельного банка или ипотечной компании, особенно регулированием ипотечной кредитной деятельности, которое может возвести вокруг новой услуги жесткие барьеры, а также экономическими условиями, в частности колебаниями процентных ставок, которые могут резко и радикально изменять возможное соотношение между доходами и расходами от нового продукта или услуги.

© Билялова Д. С., Петухова З. С., Тимошина Т. П., 2010
С. К. Жетпысбаев, Х. С. Джусупов

ГУ «Отдел культуры и развития языков города Павлодара»

НИИ регионального развития
г. Караганда

ВЛИЯНИЕ ПРОМЫШЛЕННОГО ПРОИЗВОДСТВА 
НА ЭКОЛОГИЧЕСКУЮ СИТУАЦИЮ АКСУССКОГО РЕГИОНА

Для рассмотрения экологической ситуации присущей Аксусскому региону необходимо оценить экологическое состояние Павлодарской области в целом. 

Экологическое положение Павлодарской области можно оценить как напряженное. Разветвленная сеть тепловых электростанций, на которые приходится порядка 60% установленных мощностей Казахстана и ряд объектов тяжелой промышленности таких как, угольные разрезы, алюминиевые, ферросплавные, электролизные и нефтеперерабатывающие заводы, расположенные друг от друга на расстоянии, не превышающем двухсот километров, оказывает сильное влияние на экологическую среду области. Данное влияние выражается в том, что на Павлодарскую область приходится 20% всех атмосферных выбросов Казахстана. 

Структура выбросов вредных веществ в атмосферу Павлодарской области с 2005 по 2008 г. не претерпела значительных изменений. (рисунок). Удельный вес всех выбросов приходится на три крупных, промышленных центра области: города Экибастуз, Аксу и Павлодар.
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Структура вредных выбросов Павлодарской области 
с 2005 по 2008 г., тыс. т

Лидером по выбросам является город Экибастуз, в 2008 г. объем выбросов приходящийся на данный город составил 291,5 тыс. т и за исследуемый период отметился стабильны ростом. Город Аксу и Павлодар имеют приблизительно одинаковые показатели в районе 150–160 тыс. т вредных веществ в год. Но в сравнении от Экибастуза, рост показателей вредных выбросов данных двух городов является неравномерным. В 2007 г. оба города показывали снижение своих показателей в сравнении с 2006 г., Павлодар на 1,5%, Аксу на 10%. На конец 2008 г. объемы вредных выбросов города Павлодара составляют 154,8 тыс. т, что больше уровня 2005 г. на 4,1%, тогда как объемы выбросов города Аксу увеличились на 7,9%.

В 2008 г. по области было зарегистрировано 7120 стационарных источников выбросов загрязняющих веществ в атмосферу. В среднем, начиная с 2005 г., количество стационарных источников загрязнения увеличивается на 300 единиц в год, но с 2007 по 2008 г. их количество увеличилось лишь на 120, что может быть вызвано спадом производства в промышленности в связи с мировым финансовым кризисом.

За исследуемый период наблюдается рост валовых выбросов веществ в атмосферу. Так, начиная с 2005 г., в среднем уровень выбросов растет на 3% в год, что можно объяснить увеличением объемов производства, ухудшением качества топлива, вводом нового производства и износом оборудования. Но при этом, следует отметить, что, несмотря на увеличение валовых выбросов, наблюдается снижение удельных выбросов. Разница в показателях объясняется более высокими темпами роста объемов производства в сравнении с процентом роста валовых выбросов загрязняющих веществ в атмосферу.

Важным аспектом экологической ситуации Павлодарской области является также и состояние реки Иртыш, основного водного объекта области. Протекая 720 км по территории области, Иртыш используются в качестве основного источника промышленного, питьевого и хозяйственного водоснабжения. 

Текущая экологическая обстановка на реке Иртыш является стабильной, индекс загрязненности Иртыша составляет 1,13 а указанное значение ИЗВ (от 1,0 до 2,5) позволяет говорить о реке Иртыш как о водоеме третьего класса имеющего умеренную загрязненность.

Рассматривая Аксусский регион в отдельности, нами были выделены два основных фактора характеризующих экологическую ситуацию в регионе.

1. Загрязнение атмосферного воздуха, почв и подземных вод связанное с производственной деятельностью промышленных предприятий. На 2008 г. загрязнение атмосферного воздуха на территории Аксусского региона заключается в 10-процентном превышении от нормы оксидов азота, 60% (1,2 ПДК) превышение формальдегида и превышение пыли на 2 ПДК. 

В структуре вредных выбросов в атмосферу Павлодарской области, Аксусский регион стоит на втором месте и начиная с 2005 г. объемы загрязнения атмосферы приходящиеся на Аксусский регион выросли с 149 тыс. до 160,9 тыс. т в 2008 г.

Указанный объем вредных выбросов в атмосферу приходится на три основных промышленных предприятия региона: Аксусский завод ферросплавов (филиал ТНК «Казхром»), угольный разрез «Восточный» и Аксусская ГРЭС (принадлежащие АО «Евроазиатская энергетическая корпорация») (табл. 1).

Таблица 1 
Структура вредных выбросов крупных предприятий Аксусского регион, т

	
	2005
	2006
	2007
	2008

	Всего по Аксусскому региону
	149057,142

(100%)
	166935,253

(100%)
	150519,247

(100%)
	160935,716 (100%)

	Аксусская ГРЭС


	127531,051

(85,5%)
	141103,168

(84,5%)
	128452,027

(85,3%)
	130850,995

(81,3%)

	Аксусский завод феросплавов, филиал ТНК «Казхром»
	18382,110

(12,3%)
	20143,133

(12%)
	20913,004

(13,8%)
	20641,400

(12,8%)

	Угольный разрез «Восточный»
	4046,881

(2,2%)
	4293,741

(3,5%)
	1354,673

(0.9%)
	9495,207 (5.9%)

	Примечание. Составлено автором.


Удельный вес выбросов Аксусского региона приходится на Аксусскую электростанцию. За исследуемый период объем выброса вредных веществ имел положительную тенденцию роста и к 2008 г. составил 130,8 тыс. т (табл. 2).

Объем всех веществ поступивших на очистительные сооружения в 2008 г. составил 3097,3 тыс. т, что больше уровня 2005 г. на 16,9%, среднегодовой рост составил 6,5%. Из поступивших веществ в 2008 г. 95,8% были обезврежены и утилизированы. За анализируемый период доля утилизированных веществ увеличилась на 0,4%.

Основными видами веществ поступающих на очистительные сооружения являются твердые веществ, на них приходится 96% от общего объема. При этом уровень утилизации твердых веществ достаточно высок, более 95%, тогда как большая часть газообразных и жидких веществ (порядка 75%), поступающих на очистительные сооружения, выбрасываются в атмосферу при очистке.

Объем конечных выбросов загрязняющих веществ состоит из двух источников. К первому относятся вещества, выброшенные в атмосферу до процесса очистки, ко второму относятся вещества, выброшенные в атмосферу во время проведение очистительных мероприятий. За исследуемый период соотношение данных источников в конечном объеме изменилось. 
Если до 2006 г. 5,9% выбросов в атмосферу приходилось на вещества, выброшенные без очистки, то начиная с 2007 г., их доля уменьшилась до 2,8%, это вызвано тем, что на предприятии был проведен ряд ремонтных работ и были введены новые системы очистки, а именно современные электрофильтры, в результате чего уменьшился объем выбросов золы на 5000 т/г. и диоксида серы на 200 т/г.
Таблица 2 
Структура выбросов вредных веществ Аксусской электростанции
 за 2005–2008 гг.

	Показатели
	Поступило на очистительные сооружения
	Выброшено в атмосферу при очистке
	% от конечных выбросов
	Выброшено без очистки
	% от конечных выбросов
	Всего выброшено в атмосферу

	2005

	всего
	2571300,645
	120024,950 
	94,1
	7506,101 
	 5,9
	127531,051

	Твердые вещества
	2484436,393 (96,6%)*
	56986,753
	100
	0
	0
	56986,753

	Газообразные и жидкие
	86864,251 (3,4%)
	63038,197
	89,4
	7506,101 
	 10,6
	70544,298

	Из них:

Сернистый ангидрид
	65222,483
	49398,988
	92,2
	4194,349 
	 7,8
	53593,485

	Окислы азота
	21641,768
	13639,209
	99,7
	40,128
	 0,3
	13679,337

	2006

	всего
	2844359,121
	132799,958
	94,1
	8303,210
	 5,9
	141103,168

	Твердые вещества
	2748270,347 (96,6%)
	63242,124
	100
	0
	0
	63242,124

	Газообразные и жидкие
	96088,774 (3,4%)
	69557,834
	89,3
	8303,210
	 10,7
	77861,044

	Из них:

Сернистый ангидрид
	74022,180
	54111,218
	96,0
	2279,000
	 4
	56390,218

	Окислы азота
	22066,594
	15446,616
	99,7
	43,210
	 0,3
	15489,337

	Окончание табл. 2

	Показатели
	Поступило на очистительные сооружения
	Выброшено в атмосферу при очистке
	% от конечных выбросов
	Выброшено без очистки
	% от конечных выбросов
	Всего выброшено в атмосферу

	2007

	всего
	3042550,930
	124876,383
	97,2
	3575,644
	 2,8
	128452,027

	Твердые вещества
	2946561,556 (96,8%)
	54543,702
	100
	0
	0
	54543,702

	Газообразные и жидкие
	95989,347 (3,2%)
	70332,654
	95,2
	3575,644
	 4,8
	73908,325

	Из них:

Сернистый ангидрид
	68830,181
	51321,247
	98,1
	0,024
	 0,01
	52321,271

	Окислы азота
	23315,870
	16321,112
	99,7
	49,846
	 0,3
	16370,958

	
	
	
	
	
	
	

	2008

	всего
	3097316,846
	127210,990
	97,2
	3640,005
	 2,8
	130850,995

	Твердые вещества
	2973424,172 (95,9%)
	52296,162
	100
	0
	0
	52296,162

	Газообразные и жидкие
	102211,455 (4,1%)
	74914,828
	95,4
	3640,005
	4,6
	78554,833

	Из них:

Сернистый ангидрид
	74246,979
	55408,194
	99,9
	0,031
	 0,01
	55408,225

	Окислы азота
	24631,998
	17285,613
	99,7
	51,231
	 0,3
	17336,844

	* Данные в скобках указывают долю веществ в общем объеме веществ, поступивших на очистительные сооружения.


Вторым, по объему выбрасываемых веществ в атмосферу предприятием, является Аксусский завод ферросплавов (филиал ТНК «Казхром») (табл. 3).

Объем всех веществ поступивших на очистительные сооружения в 2008 г. составил 873,4 тыс. т, что больше уровня 2005 г. на 9,2%.

Также как и при технологическом процессе Аксусской электростанции, конечные выбросы в атмосферу филиала ТНК «Казхром» состоят из двух источников: выброшенных до очистки и выброшенных во время проведения очистительных мероприятий. И за исследуемый период их соотношение в объеме вредных веществ выброшенных в атмосферу не значительно изменилось. Так, с 2005 г. доля веществ, выброшенных без очистки, сократилась с 50,6% до 49,5% в 2008 г. 

Особенности производства Аксусского филиала ТНК «Казхром» включает в себя преобладание газообразных и жидких веществ в структуре вредных выбросов предприятия в атмосферу и за исследуемый период доля газообразных и жидких веществ поступающих на очистительные сооружения выросла с 76,5% до 83,4%. Процент утилизации данных веществ во время очистки за исследуемый период не изменился и остается достаточно высоким – 98,8%.

Основными газообразными и жидкими веществами вредных выбросов являются окись углерода, сернистый ангидрид и окислы азота. 

Окись углерода имеет удельный вес в объеме веществ поступивших на очистительные сооружения, на нее приходится 83% всех веществ и за исследуемый период ее доля выросла на 7%.

Структура конечных выбросов жидких и газообразных веществ за исследуемый период сильно изменилась, доля окиси углерода увеличилась в 2 раза, составив 69%. Это произошло за счет сжигания ферросплавного газа на свечах дожига от газоочисток цеха №1. Так как при выплавке ферросиликомарганца газ идет с повышенным содержанием двуокиси углерода, до 15–18%, что превышает допустимую норму в 12%, то его нельзя подавать на котельную в качестве топлива, результатом чего стало повышение выброса данного вещества в атмосферу.

В свою очередь доля сернистого ангидрида понизилась с 52% до 18,9%, а доля окислы азота с 11% до 7%. Данное снижение обусловлено повышением среднемесячных температур отопительного сезона, что привело к снижению расхода топлива и как следствие снижения выбросов данных веществ. 

Доля твердых веществ утилизированных и уловленных во время очистки понизилась с 98,3% в 2005 г. до 97,5% в 2008 г., что произошло за счет изменения в действующем проекте нормативов ПДВ подходов к расчету выбросов от общеобменной вентиляции. Изменения заключаются в том, что раньше считались выбросы от источников через аэрационные фонари цехов, а теперь берется 20% от общего количества выбросов цеха.

К основным проблемам загрязнения атмосферы промышленными предприятиями на территории Аксусского региона, кроме непосредственно выбросов вредных веществ промышленными предприятиями, можно отнести и то, что на территории региона отсутствуют, на стационарной основе, оборудованные посты по наблюдению за состоянием атмосферного воздуха. Это приводит к отсутствию точной и актуальной информации о степени загрязнения, в результате чего невозможно адекватно оценивать текущий уровень экологической ситуации в отдельно взятом регионе.
Таблица 3 
Структура выбросов вредных веществ в атмосферу 
Аксусского филиала ТНК «Казхром» за 2005–2008 гг., т

	Показатели
	Поступило на очистительные сооружения
	Выброшено в атмосферу при очистке
	% от конечных выбросов
	Выброшено без очистки
	% от конечных выбросов
	Всего выброшено в атмосферу

	2005

	всего
	799637,161
	9097,038
	49,5
	9285,072
	50,5
	18382,110

	Твердые вещества
	187500,485 (23,4%)*
	3083,188
	37,1
	5235,615
	62,9
	8318,803

	Газообразные и жидкие
	612136,676 (76,6%)
	5911,943
	58,7
	4157,364
	41,3
	10069,307

	Из них:

Окись углерода 
	613973,086
	2202,780
	62,9
	1301,928
	37,1
	3504,708

	Сернистый ангидрид 
	3794,9
	3709,163
	70,8
	1529,326
	29,2
	5238,489

	Окислы азота
	0
	0
	0,0
	1172,259
	100,0
	1172,259

	2006

	всего
	875834,788
	9963,917
	49,5
	10179,216
	50,5
	20143,133

	Твердые вещества
	157299,065 (17,9%)
	2584,287
	37,0
	4393,134
	63,0
	6977,421

	Газообразные и жидкие
	718535,723 (82,1%)
	7379,610
	56,1
	5786,082
	43,9
	13165,692

	Из них:

Окись углерода 
	716100,000
	5004,78
	61,9
	3075,506
	38,1
	8080,286

	Сернистый ангидрид
	2435,723
	2374,83
	63,8
	1345,093
	36,2
	3719,923

	Окислы азота
	0
	0
	0,0
	1178,184
	100,0
	1178,184

	2007

	всего
	891259,979
	10631,426
	50,8
	10281,578
	49,2
	20913,004

	Твердые вещества
	148083,271 (16,6%)
	3654,698
	40,9
	5283,708 
	59,1
	8938,406

	Окончание табл. 3

	Показатели
	Поступило на очистительные сооружения
	Выброшено в атмосферу при очистке
	% от конечных выбросов
	Выброшено без очистки
	% от конечных выбросов
	Всего выброшено в атмосферу

	Газообразные и жидкие
	743176,708 (83,4%)
	6976,728
	58,3
	4997,870
	41,7
	11974,598

	Из них:

Окись углерода 
	741251,168
	5099,327
	58,8
	3280,283
	41,2
	8679,610

	Сернистый ангидрид
	1925,540
	1877,401
	82,1
	408,547
	17,9
	2285,948

	Окислы азота
	0
	0
	0,0
	855,180
	100,0
	855,180

	2008

	всего
	873434,779
	10418,797
	50,5
	10222,603
	49,5
	20641,400

	Твердые вещества
	145121,605 (16,6%)
	3527,897
	40,3
	5231,740
	59,7
	8759,637

	Газообразные и жидкие
	728313,174 (83,4%)
	6890,900
	58,0
	4990,863
	42,0
	11881,763

	Из них:

Окись углерода 
	726426,144
	5011,340
	60,9
	3214,677
	39,1
	8226,017

	Сернистый ангидрид
	1887,030
	1854,746
	82,5
	401,190
	17,5
	2246,936

	Окислы азота
	0
	0
	0,0
	838,076 
	100,0
	838,076

	* Данные в скобках указывают долю веществ в общем объеме веществ поступивших на очистительные сооружения.


Почва. На территории региона также зарегистрировано превышение ПДК почв по таким видам материалов как хром, марганец, титан и мышьяк, которые входят в состав выбросов пыли филиала ТНК «Казхром» и производств, принадлежащих АО «Евроазиатская энергетическая корпорация». За исследуемый период идет увеличение показателей загрязнения почв, особенно высок рост загрязнения хромом, что непосредственно связанно с производством на Аксусском заводе ферросплавов. В скважинах, принадлежащих тому же предприятию, было зарегистрировано превышение марганца, составляющее до 10 ПДК.

Переработка. Важной частью производства, связанной с повышением экологического состояния региона, являются процессы переработки, складирования и вторичного использования отходов производства. 

В виду особенностей производства ТНК «Казхром» имеет большое количество отходов. В связи с этим, на предприятии имеются технологии по их переработке. Так в 2008 г. было переработано 921 тыс. т отвальных шлаков, при чем за тот же год было образовано 775 тыс. т, в результате чего уровень переработки сырья составил 118%. Это вызвано тем, что переработка шла с учетом лежалого шлака на шлакоотвале. Кроме этого на производстве филиала ТНК «КазХром» во вторичное использование идет отсев квартица для технологии плавки феросиликомарганца.

Вторичное использования сырья в производствах принадлежащих АО «Евроазиатская энергетическая корпорация» заключается в работе установке по отбору сухой золы, данный вид вторичного сырья используется при производстве строительных материалов. Так, в 2008 г. было реализовано 29.8 тыс. т золы. 

В целях складирования отходов на территории Аксусского региона функционирует центр ТБО принадлежащий ТОО Горкомхоз-Аксу. Ежегодно на территории отведенной под ТБО складируется до 12 тыс. т отходов.

2. Состояние водных ресурсов и в частности, состояние реки Иртыш, протекающей по территории региона, является вторым фактором, характеризующим экологическое состояние Аксусского региона.

Основной объем загрязняющих веществ, входящих в сточные воды в реку Иртыш, приходится на сброс теплообменных вод Аксусской ГРЭС. Данный вид сбросов несет тепловое загрязнение и в 2008 г. составил 36,67 млн. м3. С 2005 по 2008 г., данный показатель растет в среднем на 2,5% в год, что вызвано увеличением производства электроэнергии на ГРЭС.

Наблюдения за уровнем загрязнения реки показывает, что в водах Иртыша присутствуют такие вещества как медь, цинк, фосфаты, марганец, нефтепродукты, а также имеет место азотное загрязнение вод. Это вызвано отсутствием мер по очистки вод поступающих и смываемых в реку. К этим мерам относятся отсутствие очистки ливневых и дренажных вод города Аксу, отсутствие очистки мест рассеивающего выпуска очищенных сточных вод в русло Иртыша и отсутствие сооружений по обработке сырых осадков, кроме всего прочего вызывающих и специфические запахи. 

Что касается существующих мер очистки, то в городе Аксу стоки проходят лишь мехочистку, биологическая чистка не проводится, что увеличивает вероятность вспышки инфекционных заболеваний.

С 2005 по 2008 г. был проведен ряд мероприятий направленных на улучшения качества воды и ремонта очистительных сооружений. К ним относятся такие мероприятия, как разработка проектных работ по устройству водоохранных зон и полос реки Иртыш и по расчистки русла реки Старый Иртыш на территории Аксусского региона. Был проведен капитальный ремонт самотечного коллектора от камеры гашения до прудов-накомителей.

Также для сохранения водной экосистемы, улучшения условий затопления пойменных земель, повышения продуктивности сенокосных угодий и здоровья населения сельской зоны города Аксу, были проведены дноуглубительных работ русла протоки Старый Иртыш в районе Айнакольского сельского округа.

Для обеспечения водоснабжения потребителей города Аксу и близлежащих территорий ежегодно проводятся ремонтно-восстановительные работы сетей водоснабжения, имеющих общую протяженность в 103,4 км.

Исходя из вышесказанного, можно сделать ряд выводом. Аксусский регион, в виду своей промышленной направленности, имеет достаточно высокую долю в выбросах вредных веществ в атмосферу Павлодарской области. Основными источниками вредных выбросов на территории региона являются три основных промышленных предприятия, отмечающиеся ежегодным увеличением выбросов вредных веществ в атмосферу. Также на территории области зарегистрировано превышение норм загрязнения почв и подземных вод. 

Основной водный источник, как региона, так и области – река Иртыш, имеет в своем составе ряд вредных веществ, что вызвано отсутствием очистительных сооружений ливневых и дренажных вод, а также сырых осадков.

К положительным сторонам можно отнести высокий уровень обезвреживания и утилизации вредных веществ очистительными сооружениями предприятий, увеличение степени переработки вторичного сырья, присутствие на территории региона центра ТБО и проведению ряда мероприятий направленных на улучшение качества водных ресурсов.

Но в перспективе, можно сделать вывод, что при современном уровне технологий по очистке используемых предприятиями, постоянно растущем уровне выбросов и высоком темпе роста производства, неминуема будет ситуация, при которой экологическое положение региона станет критичным.

В связи с этим необходимо проводить комплекс мер по сохранности экологического состояния в регионе. К таким мерам можно отнести модернизацию очистительного оборудования на крупных промышленных предприятиях, созданию на территории региона стационарных постом по наблюдению за состоянием атмосферного воздуха, ужесточение мер к нарушителям экологического кодекса и проведение очистки основных водных ресурсов региона. 

Реализация данных мероприятий является особо актуальной задачей, в виду того, что благоприятное экологическое состояние является одной из основ стабильного экономического и социального роста не только региона, но и Республики Казахстан в целом. 

© Жетпысбаев С. К., Джусупов Х. С., 2010
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ГОУ СПОМО «Колледж искусств»
 г. Химки
ЭКОНОМИЧЕСКАЯ КУЛЬТУРА И КРИЗИСНАЯ ПАМЯТЬ:

ОПЫТ ОСМЫСЛЕНИЯ

Экономическая культура это составная часть культуры общества. Она, в свою очередь, включает: культуру производства, культуру потребления, культуру управления и т.д. Содержание экономической культуры определяет мировоззренческое знание, т. е. отношение к собственности, труду [1, с. 333]. Субъектом данной культуры является человек экономический [2, с. 10]. Концентрированное выражение экономической культуры – философия хозяйства. В 1912 г. С. Н. Булгаков защитил в Императорском московском университете докторскую диссертацию на тему «Философия хозяйства». В конце XX в. изменились представления о внешнем-внутреннем в экономике. Экономические теории, концепции имеют культурный контент. Развиваются экономические отношения в сфере культуры. В 1997 г. в России создано Философско-экономическое собрание. Свидетельство № 1 о членстве было выписано С. Н. Булгакову. С 1999 г. стал выходить журнал «Философия хозяйства». В Московском университете создана научная школа философии хозяйства, признанная на государственном уровне. Она внесена в Реестр научных школ в России. Эту школу возглавляет Ю. М. Осипов – автор исследований «Опыт философии хозяйства» (1996), «Очерки философии хозяйства» (2000). В рамках школы философии хозяйства ведется разработка понятия «экономической цивилизации», подготовлена «Экономико-философская энциклопедия».

Экономическая наука, академическая философия «по отдельности» не могут решать фундаментальные вопросы хозяйственной жизни. Изучение кризисов, например, носит междисциплинарный характер. Мировой экономический кризис, возникший в 2008 г., заставляет пересмотреть традиционные представления о причине такого явления – перепроизводстве. Количество ошибок в планировании производства, число банкротств перед кризисом сопоставимо с данными задолго до него. Нынешний кризис выходит за рамки обычного цикла. Он охватывает динамически развивающиеся страны, регионы. В депрессивных регионах России влияние кризиса слабее. Кризис носит структурный характер, что требует обновления структур мировой экономики. Он представляет собой масштабный процесс, состоящий из отдельных событий. Сознание «переводит» смыслы событий в память. Кризисная память – феномен экономической культуры. Кризис – болезненное переживание для общества, поэтому его стараются забыть. Но кризис есть объективное явление, которое может периодически повторяться, поэтому воспоминания о кризисе – еще и подготовка к нему. На персональном уровне кризисная память включает запоминание следующих событий. Перевод вкладов из мелких банков в крупные банки. Сокращение расходов на товары не первой необходимости. Отказ от неиспользуемых услуг. Получение отсрочки по банковским кредитам. Диверсификация свободных средств. Поиск возможности возмещения налоговых расходов, дополнительной работы.

На групповом и региональном уровнях кризисная память содержит воспоминания о падении заработной платы, массовых сокращениях, невостребованности дипломированных специалистов. На уровне страны кризисная память связана с отказом от дорогостоящих проектов, с увеличением государственной поддержки банкам. На общемировом уровне кризисная память «зафиксировала» пересмотр роли международных финансовых структур. Как взаимосвязаны между собой экономическая культура и кризисная память? Основу экономической культуры, по нашему мнению, составляют те смыслы, которые разделяют люди, вовлеченные в хозяйственную деятельность. Реализация этих смыслов определяет стиль поведения, общения. По мере приближения к «крайней точке» кризиса в памяти актуализируются смыслы, обеспечивающие сохранение экономической системы. Когда в деятельности хозяйствующих субъектов нарушается структурность, тогда экономическая культура чаще всего может рассматриваться как коллективное бессознательное. Решения начинают приниматься «без основания! В кризисной памяти, представляют собой привычный способ ориентации в экономической ситуации.

Антропологию кризиса выражает «испуганная» память. Неуверенность в форме переживания есть основа многих воспоминаний о кризисе. История кризисов всегда «бесчеловечна». Поиск выхода из «бесчеловечной» истории кризисов ставит вопрос о гуманизации экономических отношений. В условиях кризиса экономическое измерение получили доверие и справедливость. Проходящий кризис закономерно называют кризисом доверия. Но доверие это исходное отношение между людьми, возникающее в духовной культуре. Тем самым подтверждается открытость экономической культуры, подвижность компонентов социокультурного процесса. Каким образом кризисная память связывает прошлое и настоящее? Власть и общество начинают осознавать необходимость справедливого распределения рисков, «прозрачности» в деятельности всех участников рынка, совместимости стандартов национальных и международных институтов регулирования. Есть положительные стороны кризиса, которые должны отложиться в памяти. Экономика освобождается от всего, что мешает ей интенсивно развиваться. На индивидуальном уровне запоминаются, например, покупки недвижимости с большим дисконтом. Нельзя забывать, что одной из причин кризиса является использование доходов будущего. Стихийность кризисной памяти не следует преувеличивать. Власть, общество, коммерческие структуры накопили банки данных о кризисных событиях. С современной экономической культурой несовместимы: системные ошибки в корпоративном управлении, создание финансовых пирамид, поддержание завышенного курса доллара. Для того, чтобы осмыслить все это, необходима кризисная память. С ее помощью разрушается миф о «самодостаточности» рынка.

В кризисной памяти сохраняется воспоминание о резком скачке цен на нефть в 1975 г., а также их существенное снижение в 1986 г. По мере назревания современного кризиса цены на нефть стали формироваться на финансовом рынке, стали связываться с вторичным финансовым инструментом, то есть перестали иметь непосредственное отношение к реальному движению нефти как товара. Стало понятно, что цена на нефть зависит не только от отношения спроса и предложения, и поэтому не может в полной мере контролироваться производителями нефти. Ключевую роль в развитии кризиса сыграла асимметрия структуры производных финансовых инструментов и фактических данных о работе корпораций. Оценить реальную стоимость финансовых компаний стало практически невозможно. Ключевым ориентиром в развитии корпораций был рост капитализации. Стремление к максимальной капитализации противоречило закономерности развития экономики – повышению производительности труда. В структуре корпораций сохранялось старое неэффективное производство, потому что их закрытие снизило бы капитализацию. Накануне кризиса российская экономика сохраняла положительные макроэкономические показатели, незаметным было лишь ослабление денежно-кредитной, бюджетной политики. Быстрый рост государственных расходов и импорта был «незаметен» на фоне роста цен на нефть. В памяти старшего поколения тема «большой нефти» была представлена прежде всего средствами советской культуры. Геологи становились персонажами романов, кинофильмов. Запомнился культовый жест обтирания «первой нефтью». Буровая вышка стала одним из символов советского романтизма. В постсоветской культуре тема «большой нефти» сведена к новостным блицам TV о доходах компаний. В общественном сознании образ «черной нефти» и образ крови (результат чеченской войны) оказались взаимосвязаны. Что означает нефть для национальной культуры? Однозначного ответа нет. Для Нигерии это вырождение государственной власти, коррупция. Для Норвегии нефть – символ развития, стабильность. Положение «большей нефти» в России оказывается между Нигерией и Норвегией.

В кризисной памяти «отложился» момент, когда предприниматель отделил процесс обогащения от обязательных личных затрат. Заметим, что в российской экономической культуре наличие богатства в предпринимательской среде было не только атрибутом образа жизни, но и основой благосостояния общества. Для российской экономической культуры присущи: долгосрочные сбережения, ответственность перед будущими поколениями. Либеральная модель экономической культуры заключается в управлении «легкой» Прибылью на фондовом рынке. Ответственность предпринимателя трансформировалась до реакции на колебания цен. В российском обществе счастье всегда ценилось выше, чем богатство. Стремление к счастью, самосовершенствованию сочеталось с экономической активностью. Это означает, что экономическое развитие является не целью, а средством для человека и общества. Социальная защищенность в период кризиса имеет выраженный культурный аспект.

Раньше считалось, что весь общественный строй России «защищает» отдельного человека. К моменту начала кризиса обнаружилось следующее: концептуальных разработок социальной защищенности недостаточно, есть лишь кратковременные мероприятия. Региональные власти пытаются «переложить» часть ответственности за социальную защищенность – на муниципальную власть. Объекты кризисного воздействия меняются быстрее, чем отношение к ним. Отбор для хранения и использования сведений производится в рамках категориального аппарата истории и теории кризисов, базирующегося на рациональной логике. Противоречивые, незначительные события как объекты «второго порядка» игнорируются при формировании банка данных о кризисе.

В кризисной памяти формируются и частично передаются сведения «второго порядка». Только благодаря им можно представить кризис в человеческом измерении. Вопрос корректировки, трансляции кризисного опыта в памяти должен стать предметом специального исследования. Власть в докризисный период недооценила такой фактор экономической жизни, как интересы людей. В итоге, устойчивость экономики оказалась в зависимости от отношения человека к власти. Трудно полностью доверять власти, которая допускает отток отечественного капитала из страны. Иначе: Россия в период кризиса продолжает финансировать мир. В историю кризиса войдут оценки воспроизводственного ограничения: деформированный рынок труда, несложившийся механизм трансформации сбережений населения в инвестиции.

В кризисной памяти эти оценки могут и не остаться. Причины кризиса носят надличностный характер, но в памяти выход из кризиса будет носить личностный характер. Личность президента, главы правительства, персональный состав губернаторов влияют на ситуацию настолько, насколько власть может удерживаться в категории социально ориентированной экономики. В памяти кризис будет связан с «эпохой Путина». Но, что важнее, эта эпоха определит посткризисное развитие России.

Применение термина «кризисная память» позволяет по-новому определить взаимосвязь культуры и экономики. В условиях кризиса, по нашему мнению, нет оснований пересматривать соотношение между платными услугами учреждений культуры и их бюджетным финансированием. Учреждения культуры имеют возможность «смягчить» зависимость потребления культурного продукта – услуги от уровня платежеспособности населения. Часть таких продуктов – услуг предоставляется бесплатно или по доступной цене. Однако, эффективность деятельности учреждений культуры в период кризиса теснее связана и с умением «продавать» свои продукты. В учреждениях культуры продукт «продается» в виде допуска к нему потребителя. Тем самым потребитель инвестирует создание нового культурного продукта. Ситуация кризиса выявила проблему нехватки руководителй учреждений культуры, способных активно исследовать рынок, выявлять своих потенциальных потребителей и конкурентов. От экономической культуры эпохи кризиса останется множество мифов, зафиксированных памятью. Известен, например, миф о напряженной работе руководителей. Однако, прямой зависимости между напряженной работой руководителя и выполняемыми обязанностями не существует. Другой миф – о «чудо-модернизации». Он отличается от советских мифов. В массовом сознании этот миф получил дополнительный смысл «как в Европе».

Некоторые выводы. В начале XXI в. исследовательский интерес к экономической культуре во многом связан с деятельностью Московской школы философии хозяйства. Наиболее глубоко мировой финансовый кризис отразился на уровне смыслов, затронул содержание экономической культуры. Исследование экономической культуры не дает возможности немедленного использования ее результатов для создания устойчивых экономических отношений. Как и сама экономическая культура кризисная память существенно индивидуализирована в оценочном отношении.

Забвение кризисов (1991, 1998) связано с изменением рамок прошлого. Последствия этих кризисов до конца не осмыслены. Возникли новые экономические структуры, претендующие на создание собственного прошлого. Численно сократился рабочий класс – традиционный носитель кризисной памяти. Социокультурный тип «экономический человек» только складывается в России.

Понятие «кризисная память» имеет смыслы: теоретического понятия, междисциплинарного характера, мобилизующей идеологии для российской экономики, предмета изучения экономической культуры. Основным субъектом кризисной памяти является экономически активное население. Обращение к кризисной памяти подтверждает утверждение о том, что необходимо изменить сырьевой характер российской экономики, активно внедрять инновационные технологии. Преодолевая кризис, Россия получила уникальную возможность – сформировать основы цивилизованной экономики XXI в., в которой творческая свобода и предпринимательская инициатива будут дополнены разумной, взвешенной деятельностью государства.
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НИИ регионального развития

г. Караганда
SWOT-АНАЛИЗ РАЗВИТИЯ ИНФРАСТРУКТУРНОГО КОМПЛЕКСА Акмолинской области

Анализ развития инфраструктуры Акмолинской области нами проводился по следующим направлениям: водоснабжение и водоотведение, дороги и транспорт, электро- и теплоснабжение.

Протяженность водопроводных сетей Акмолинской области в 2008 г. составила более 3,5 тыс. км, при этом наибольшая их доля приходилась на городскую местность, где сосредоточено около 22% все водопроводов области. В сельской местности наибольшая протяженность водопроводных сетей приходится на такие районы, как Аршалынский, Атбасарский, Жаксынский, Коргалжынский, Сандыктауский и Шортандинский, где совокупная длина водопроводов составила более 200 км, а удельный вес районов – 6–10,4%.

Мощности по подъему воды распределены в Акмолинской области крайне неравномерно. Так, наибольшие мощности приходятся на гг. Кокшетау и Степногорск, где мощности оставили соответственно 83,1 и 180,5 тыс. м3 воды в сутки. В то же время ни в одном из сельских районов мощность насосных станций не превышает 20 тыс. м3 воды в сутки, за исключением Атбасарского и Бурабайского районов, где мощности насосных станций составили, соответственно, 25,5 и 37 тыс. м3 воды в сутки. Очистные сооружения представлены только в городской местности и 9 районах из 17. При этом значительные мощности очистных станций сконцентрированы в Кокшетау, Степногорск и Коргалжынском районе (в совокупности 89%). Водопроводные мощности также распределены неравномерно. Так, около их половины приходится на город Степногорск. Кроме того, значимые мощности расположены в Кокшетак, а также Атбасарском, Бурабайском и Коргалжынском районах (более 20 тыс. м3 воды в сутки).

Соотношения мощностей показывают, что мощностей очистных сооружений недостаточно для покрытия мощности насосных станций (соотношение по области всего 35%). При этом только в Коргалжынской районе очистные сооружения полностью соответствуют мощности подъемынх насосов. Соотношение свыше 50% достигается только в Степногорске, Есильском и Целиноградском районах. Аналогично оценим соотношение мощностей водопроводов и насосных станций. В целом по области мощность насосных станций позволяет наращивать протяженность и мощность водопроводных сетей (соотношение составило 88%). Однако, для некоторых районов дальнейшее развитие водопроводной сети невозможно. Так, в Аккольском, Аршалынском, Астраханском, Буландынском, Енбешильдерском, Жаркаинском, Коргалжынском и Шортандинском районах мощность водопроводов больше или равны мощности насосных станций.

В структуре подачи воды в сеть превалирует вода из поверхностных источников, в то время как подземные источники дают области около 18% всей питьевой воды. Наибольший объем отпуска воды приходится на городскую местность: города потребляют практически 80% всей питьевой воды. При этом в Кокшетау 18% воды поставляется из подземных источников. Среди сельских территорий наибольший отпуск воды осуществляется в Аршалынском, Атбасарской, Бурабайском и Есильском районах. При этом полностью обеспечиваются водой из подземных источников такие районы как Аккольский, Атбасарский, Буландинский, Енбекшильдерский, Ерейментауский, Жаркаинский, Коргалжынский и Шортандинский районы. Дефицит питьевой воды имеет место в Кокшетау, а также в Егендыкольском, Коргалжынском и Целиноградском районах, где значительное количество питьевой воды поступает из других городов и районов.

Также следует отметить, что не вся вода подвергается очистке. Так только 44% всей питьевой воды проходит через очистные сооружения. Только в Кокшетау около 20% всей воды, а в Степногорск более 50% не получают очистки. В большинстве районов очистка воды отсутствует полностью. В ряде районов (Есильский, Жаксынский, Жаркаинский, Сандыктауский, Целиноградский) очищается менее 50% всей питьевой воды.

В структуре отпуска воды потребителям лидируют города области. При этом следует отметить, что в целом во всех городах и районах, кроме Степногорска и Енбекшильдерского района, 50% и более питьевой воды потребляется населением. В то время как в указанных административно-территориальных единицах превалируют, соответственно, промышленность и коммунально-бытовые службы.

Если сравнивать Акмолинскую область в целом с Казахстаном, то можно отметить, что ситуация в сфере водоснабжения в области хуже, чем по стране в целом. В частности, население области потребляет на 20 л воды в сутки меньше, чем среднестатистический гражданин Казахстана, а потери питьевой воды в % к подаче составляют более 40% при 17,1% в среднем по стране.

Основная доля канализационных сетей проложена в городах и сельских районах с высокой концентрацией жителей (Кокшетау, Степногорск, Бурабайский район – всего 62,4% сетей). При этом следует отметить, что в некоторых районах канализационные сети отсутствуют вовсе (Астраханский, Егиндыкольский, Енбекшильдерский, Жаксынский, Жаркаинский, Коргалжынский районы). Износ сетей крайне высок, и в среднем по области составляет более 50%. Сравнительно низок износ в Аккольском, Аршалынском, Целиноградском районах. Отсутствуют изношенные сети в Ерейментауском и Сандыктауском районах. Мощность канализационных очистных сооружений в области в целом соответствует мощности водопроводов.

Через очистные сооружения пропускается только 76% всех сточных вод, при этом из указанного количества полностью очищенными являются 95,6%. В целом можно отметить, что основной объем недоочищенных вод приходится на Зерендинский район.

Совокупная протяженность автомобильных дорог Акмолинской области 8187,6 км, при этом дороги с покрытием составляют всего 57,1%. Более 60% дорог с покрытием имеют следующие административно-территориальные единицы: Кокшетау, Степногорск, Аккольский, Бурабайский, Есильский, Зерендинский, Целиноградский районы. Плотность автодорог в целом равномерно-низкая. Наибольшая плотность дорог отмечена в Кокшетау (0,63 км на км2), а также в Бурабайском и Зерендинском районах (соответственно, 0,105 и 0,124 км на км2). Протяженность дорог без покрытия крайне мала и составляет всего 0,6%.
В целом по области наблюдается снижение пассажирооборота на 3%. При этом снижение коснулось Степногорска, Аккольского, Ерейментаучкого, Зерендинского и Шортандинского районов. Грузооборот области практически не изменился, однако по отдельным городам и районам наблюдалось снижение. В частности, по Кокшетау, Аккольскому, Атбасарскому, Ерейментаускому, Сандыктаускому и Шортандинскому районам.

Количество пассажирский автобусных маршрутов по сравнению с 2007 г. сократилось на 8 единиц. При этом сокращение коснулось маршрутов маршрутной сети Кокшетау и Бурабайского района, по другим городам и районам наблюдается стабильность маршрутной сети или ее увеличение на 1 маршрут.

Производство электрической энергии в Акмолинской области остается на крайне низком уровне и составляет всего около 14% от совокупной потребности. При этом наблюдается рост потребления электроэнергии на 4%. Основной объем электроэнергии потребляется в городской местности. В сельской местности наибольший объем потребленной электроэнергии приходится на Атбасарский, Бурабайский и Целиноградский районы (соответственно, 9,4%, 3,9%, 16,9%).

Потери в сетях не велики и составляют несколько более 10%. При этом потери электроэнергии происходят в сетях Кокшетау, Степногорска, Атбасарского и Целиноградского районов. Потери в последнем набольшие по области и близки к 20%.

Протяженность электросетей за исследуемый период сократилась на 8%. При том что износ электросетей вырос на 11,9% и достиг 74,7%, что является крайне негативной тенденцией. В целом можно отметить, что сравнительно низкий износ 60% и менее зафиксирован только в Бурабайском и Зерендинском районах.

Производство тепловой энергии в области развито значительно лучше, чем производство электроэнергии, поскольку предприятия области полностью обеспечивают потребность в теплоэнергии. Наибольший объем выработки энергии приходится на котельные и электростанции Кокшетау, Степногоска и Бурабайского района (соответственно, 27,1; 38,4; 6,6%). Основными потребителями тепловой энергии в городской местности являются население и коммунально-бытовые объекты, в сельской местности – коммунально-бытовые объекты.

Протяженность теплотрасс в области составляет 797 км, при этом 44,6% приходится на города Кокшетау и Степногорск. Крайне низкая протяженность теплосетей менее 10 км отмечена в Егендыкольском, Енбекшильдерском и Жаркаинском районах области. Плотность сетей в сельской местности невысока и многократно уступает плотности в городах. Можно отметить сравнительно невысокий износ сетей в области – всего 13,7%. При этом износ более 20% зафиксирован только в Кокшетау, Егиндыкольском и Шортандинском районах. Не нуждаются в замене сети в Астраханском, Енбекшильдерском, Жаркаинском и Целиноградском районах.

Таким образом, можно сделать ряд выводов.

К сильным сторонам инфраструктурного комплекса области можно отнести:
· Соответствие мощностей водопроводных и канализационных сетей.

· Отсутствие дорог без покрытия.

· Стабильность грузооборота.

· Низкий износ теплосетей – 13,7%.

· Высокая плотность сетей в городах.

· Сравнительно низкий уровень потерь в электро- и теплосетях (12% и 16,6%).

К слабым сторонам инфраструктурного комплекса области можно отнести:
· В некоторых районах мощности водопроводов превышают мощности насосных станций.

· Не все районы располагают мощностями по очистке питьевой воды сточных вод.

· Крайне сильное отставание сельских территорий по плотности сетей.

· Высокий износ сетей.

· Сравнительно низкая доля дорог с покрытием.

· Низкая плотность дорог.

· Падение пассажирооборота на 3%.

· Сокращение маршрутной сети на 8 единиц.

· Область производит только 14% потребляемой электроэнергии.

· Низкая плотность сетей в сельской местности.

К угрозам развитию инфраструктурного комплекса области можно отнести ухудшение качества экономического пространства области, качества жизни и условий ведения бизнеса при сохранении существующих тенденций в сфере.

К возможностям развития инфраструктурного комплекса области можно отнести повышение качества жизни населения и улучшение условий ведения бизнеса при интенсивном инвестировании бюджетных ресурсов.
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ГОСУДАРСТВЕННОЕ УПРАВЛЕНИЕ И РЕГУЛИРОВАНИЕ 
МАЛОГО БИЗНЕСА И ЧАСТНОГО ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА 
В РЕСПУБЛИКЕ УЗБЕКИСТАН

В условиях рыночной экономики государственное управление и регулирование экономики применяется только в тех случаях, когда рыночные отношения хозяйственной деятельности по какой-либо причине являются малоэффективными или в тех отраслях, где государственное управление считается целесообразным и отвечающим требованиям граждан, общества и государства. Однако изучение подобного «автоматизма» рынка и воздействия государства на экономику требует особого «искусства», поскольку государственное регулирование проводится на основе весьма новых принципов, каковыми являются принципы необходимости и достаточности.

Сегодня малый бизнес и частное предпринимательство являются один из важнейших факторов достижения макроэкономической стабильности. Сформированная макроэкономическая стабильность становится более зависимой от эффективной деятельности предприятий малого бизнеса и частного предпринимательства. 

Эффективность государственного управления и регулирования развития малого и среднего бизнеса на макроуровне выражается в том, что в условиях переходного периода была решена проблема объединения населения. Известно, что в 1991–1995 гг. среднедушевые денежные доходы населения уменьшились почти наполовину. Если коэффициент Джинны в 1991 г. составил 0,26, то в 1996 г. увеличился до 0,321. А в настоящее время в государственной политике предприняты меры по уменьшению коэффициента Джинны. Одним из таких мер является увеличение количества предприятий малого бизнеса и частного предпринимательства, а также создание условий для их деятельности в конкурентной борьбе.

В 2009 г. в Узбекистане активно развивались все формы малого и среднего предпринимательства. В этом году всего по республике наибольшее количество зарегистрированных малых предприятий и микрофирм приходится на отрасли торговли, включая общественное питание – 21,3%, сельского хозяйства – 29,7%, промышленности – 10,4%. К концу 2009 г. численность занятых на предприятиях малого бизнеса составляют более 76% всего населении по республике. 

Как известно, развитие частного сектора прямо связано с наличием и расширением экономических свобод. Следуя принципу приоритета экономики над политикой, в Узбекистане поддерживается курс на сокращения прямого вмешательства государства на деятельность субъектов малого бизнеса. Об этом И. А. Каримов писал: «Учитывая все эти чрезвычайно важные факторы, все мы, и в первую очередь руководители на местах, должны понимать, что в принимаемой программе особое место должно быть отведено вопросам решения существующих проблем развития малого бизнеса и предпринимательства, устранения на этом пути всех еще имеющихся преград и создания во всех регионах, особенно в сельской местности, необходимых условий для привлечения в эту сферу молодежи, предоставления соответствующих льгот и преференций» [3].

Вместе с тем, этот процесс не может происходит без трудностей и осложнений, что связано с общей ситуацией в экономике и обществе. Известно, что в стране в последние годы принято более 70 нормативных актов, регулирующих деятельность и развитие малого бизнеса и частного предпринимательства. Они служат достаточно прочной правовой базой для функционирования данного сектора. В республике действует система эффективного регулирования малого бизнеса, что создает необходимые предпосылки успешного развития всей экономики в целом. Соответствующие нормативно-правовые акты в виде законов, указов Президента, постановлений кабинета Министров Республики Узбекистан приносят весомые положительные практические результаты.

В Узбекистане под воздействием внутренних и внешних факторов малый бизнес и частное предпринимательство успешно развиваются. Если в начале 1997 г. в республике действовали 45,9 тысячи субъектов малого бизнеса и частного предпринимательства, то к началу 2010 г. их число превысило 420,0 тысячи. Вместе с тем, к началу 2009 г. количество монопольных предприятий сократилось на 71,2%1. По сравнению с 2007 г. в 2008 г. субъектами малого бизнеса и частного предпринимательства было произведено промышленной продукции на 22% больше. Меры по привлечению иностранных кредитных линий, инвестиций, углублению рыночных отношений, ускоренному формированию рыночной инфраструктуры открыли благоприятные возможности для ускоренного развития данного сектора. 

Поэтому государственное управление и регулирование развития малого бизнеса и частного предпринимательства имеет огромное значение в формировании рыночной экономики и достижении экономической устойчивости. Глава республики подчеркивал, что основной задачей либерализации экономики является сокращение контрольной и управленческой функции государства, искоренение ненужного вмешательства государственных органов в деятельность хозяйствующих субъектов, особенно в деятельность частного бизнеса. 

В Узбекистане государство призвано главным реформатором определить приоритетные направления модернизации экономического развития, а также осуществлять политику глубоких реформ в общественно-политической и экономической жизни общества.

Государственная поддержка малого бизнеса и частного предпринимательства осуществляется в следующих направлениях:

– формирование инфраструктуры, служащей для развития малого бизнеса и частного предпринимательства;

– использование государственных льгот, предоставляемых данному сектору в целях создания материально-технического обновления и технологий;

– упрощение порядка регистрации субъектов малого бизнеса и частного предпринимательства, обеспечение их деятельности, улучшение сертификации продуктов, а также упрощение форм статистических и бухгалтерских отчетов;

– поддержка внешнеэкономической деятельности субъектов малого бизнеса и частного предпринимательства.

Государственные органы управления разработали и осуществляют комплекс мер по организации технопарков, лизинговых предприятий, бизнес-инкубаторов, технологических центров и других объектов инфраструктуры, а также оснащению субъектов малого бизнеса и частного предпринимательства современными оборудованиями и технологиями.

В настоящее время масштабы подобной политики расширяются, и они требуют совершенствование механизмов государственного регулирования экономики. Основными проблемами современного этапа развития общества являются улучшение условий деятельности частного предпринимательства, предоставление им экономических свобод. Решение данных проблем, с одной стороны, требует предоставления субъектам малого и среднего предпринимательства независимости, повышения их ответственности за конечные результаты деятельности, а с другой – их защиту от ненужного вмешательства вышестоящих инстанций и различных проверяющих органов.

В Узбекистане в частном секторе трудится наиболее активная часть населения, для которой характерны творческое отношение к труду, предприимчивость и стремление к созидательной деятельности. Вместе с тем «нет необходимости еще раз повторять, какое значение придается развитию малого бизнеса и сферы услуг в нашей социально-экономической политике» [4]. В настоящее время на пути развития малого бизнеса и частного предпринимательства имеется ряд проблем, решение которых наталкивается на определенные трудности.

Во-первых, неполное использование предоставляемых законодательными актами возможностей для расширения производства в частных и малых предприятиях. Слабая ориентация производства на усложняющиеся спрос потребителей. Льготы, предусмотренные нормативными актами, для малого бизнеса реализуются в недостаточной степени по трем причинам:

1) некоторые руководители, занимающие ответственные должности в органах административного управления, не отличаются новым экономическим мышлением;

2) для значительной части предпринимателей, особенно в областях, характерна недостаточная правовая грамотность. Иногда предприниматели не стремятся к овладению знаниями по существующим нормативным актам;

3) предприниматели при изучении рыночного современных методов маркетинговых исследований, принимают решения по методу проб и ошибок.

Во-вторых, в условиях мирового финансово-экономического кризиса проблема нехватки финансовых ресурсов для создания предприятий малого бизнеса и расширения их производственных мощностей несколько обостряется. Это не может не проявляться и в условиях Узбекистана. Кроме того, для малого бизнеса привлечение финансовых ресурсов финансовых институтов протекает более трудным образом, так как для них характерен более высокий уровень экономического риска и слабое залоговое обеспечение. Соответственно, субъекты малого бизнеса и частного предпринимательства испытывают определенные сложности при получении банковских кредитов. 

В-третьих, предприниматели сталкиваются с трудностями при приобретении современных приборов и оборудования, особенно иностранного производства. В некоторых случаях иностранные партнеры предлагают оборудование устаревшего образца, отсутствие необходимой информации препятствует своевременному обнаружению предпринимателями таких фактов.

В-четвертых, несовершенство механизма гарантий для не имеющих имущественного залога предприятий малого бизнеса. Зачастую учет активов для залогового обеспечения ведется некорректно, механизм экспертизы инвестиционных предложений до их финансирования достаточно сложен, стоимость подготовки инвестиционных проектов для начинающих частных предпринимателей высокая. 

Следует особо отметить, что, несмотря на наличие необходимых законодательных актов для развития свободного малого бизнеса и частного предпринимательства, отсутствие лимитированных чековых книжек, которые прежде для предпринимателей были удобным средством для взаимных расчетов, приводит к росту дебиторско-кредиторской задолженности. 

Анализ показывает, что в условиях мирового финансово-экономического кризиса, по итогам 2008 г. в республике бездействовало около 33% малых предприятий и 22,4% микрофирм1. Основными причинами такого положения являются следующие:

– ограниченность кредитных ресурсов;

– недостаточная доступность сырьевых ресурсов и трудности в их получении;

– неполное использование предприятиями малого бизнеса и частного предпринимательства широких возможностей изучения рынка научными и маркетинговыми исследованиями;

– слабое, а иногда формальное планирование производства субъектами малого бизнеса;

– отсутствие мер по своевременному обновлению средств производства.

В республике низкий уровень организации работы основных инфраструктурных институтов, оказывающих лизинговые, консалтинговые, инжениринговые и другие услуги созданных в целях содействия развитию малого бизнеса и частного предпринимательства, является весьма серьезной проблемой. В областях она еще более ощутима. Активизации деятельности малого бизнеса препятствуют также слабая платежеспособность потребителей, высокие транспортные тарифы, высокий уровень производственных затрат.

Очевидно, что необходимо найти решение множества проблем, касающихся малого бизнеса. Однако в регионах зачастую поиск их решений, работа по их устранению организованы не на должном уровне, хотя в стране накоплен положительный опыт решения проблем малого бизнеса.

Важное значение имеет налаживание маркетинга и эффективное использование его результатов на предприятиях малого бизнеса и частного предпринимательства. Следует организовать подготовку и переподготовку специалистов в целях обоснованной и качественной подготовки бизнес-планов. 

Для обеспечения дальнейшего развития и повышения эффективности малого бизнеса и частного предпринимательства считаем целесообразным осуществление следующих мер:

– широкая пропаганда основных принципов «узбекской модели» на местах. Именно эти принципы нацелены на создание условий для сокращения необоснованного вмешательства на предпринимательскую деятельность;

– обеспечение гарантий социальной защиты субъектов малого бизнеса и частного предпринимательства, а также потребителей, активизация работы правовых органов в данном направлении;

– усиление работы информационно-аналитической системы на местном уровне в целях изучения конъюнктуры спроса и предложения продукции, производимой предприятиями малого бизнеса.

– пересмотр процентных ставок по банковским кредитам, направляемым предприятием малого бизнеса и частного предпринимательства производственной сферы, внедрение их дифференциации;

– развитие лизинговых услуг;

– создание благоприятных условий для страхования малого бизнеса и частного предпринимательства.

Следует особо отметить, что в настоящее время необходимо обратить больше внимания на улучшение внешней среды деятельности малого бизнеса. Проведенные социологические исследования показали, что субъекты малого бизнеса и частного предпринимательства постоянно подчеркивают сильное влияние внешних факторов на результаты деятельности их предприятий.

Можно отметить, что в Узбекистане еще имеются ряд проблем в развитии частного предпринимательства, а также в сфере государственного регулирования этого сектора. Необходимо усилить роль и влияние экономических рычагов воздействия государства, а также эффективность факторов поощрения. Несмотря на это, нужно решительным образом искоренять их, поскольку негативные явления могут привести в конечном счете к криминалу.

В заключение следует отметить, что в республике созданы все условия для развития малого бизнеса и работа в этом направлении продолжается. Однако в силу слабого развития нового экономического мышления имеют место факты несоблюдения законов, нарушения установленных порядков, попытки «обходить закон» и т. д., которые отрицательно влияют на развитие рыночной системы в целом, малого бизнеса в частности.

На наш взгляд, решению вышеизложенных проблем способствуют выполнение следующих задач:

Во-первых, необходимо установить жесткий порядок соблюдения законов и правил, защищающих интересы субъектов малого бизнеса и частного предпринимательства, усилить государственную поддержку этого сектора.

Во-вторых, нужно устранить все имеющиеся преграды на пути развития малого бизнеса и частного предпринимательства, а также предпринять усилия по стимулированию деятельности предприятий малого бизнеса в системе производства и экспорта. Для выполнения этой задачи необходимо, в первую очередь, повысить ответственность Хокимов областей и районов.

В-третьих, необходимо разработать равномерный порядок распределения кредитных исчислений среди регионов (областей) и при этом нужно тщательным образом изучить спрос предприятий малого бизнеса на получение кредитов.

В-четвертых, необходимо разработать и внедрить механизм осуществления инвестиционных продуктов по кредитным линиям международных банков на основе конкурса между предприятиями малого бизнеса и частного предпринимательства.

В-пятых, для обеспечения стабильной деятельности денежно-кредитной системы необходимо повысить значимость системы страхования.

В-шестых, для эффективной деятельности любого звена рыночной системы необходимо организовать любую работу (особенно работу руководящих работников) на основе нового экономического мышления.

Для эффективного макроэкономического регулирования, необходимо в первую очередь формирование нового экономического мышления. Только тогда государственная политика по либерализации экономики полностью воплотится на местах. Необходимо расширить круг экономических знаний, ряд руководящих работников государственных учреждений, а также предпринимателей и бизнесменов.
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ПРОТИВОДЕЙСТВИЕ ОТМЫВАНИЮ ДЕНЕГ В КАЗАХСТАНЕ

К важнейшим целям деятельности по легализации преступных доходов можно отнести:

1) сокрытие следов происхождения доходов, полученных из нелегальных источников; 

2) создание видимости законности получения доходов; 

3) сокрытие лиц, извлекающих незаконные доходы и инициирующие сам процесс отмывания; 

4) уклонение от уплаты налогов; 

5) обеспечение удобного и оперативного доступа к денежные средствам, полученным из нелегальных источников, создание условий для безопасного и комфортного потребления;

6) создание условий для безопасного инвестирования в легальный бизнес. 

Существует ряд приемов, которые могут служить индикатором отмывания денег в банковском секторе. 

1. Использование счетов, открытых на фиктивные имена или от имени лиц и организаций, действующих по поручению других получателей прибыли. 
2. Использование для операций с доходами от криминальной деятельности официальных представительств иностранных банков. 

3. Оффшорные операции.
4. «Телеграфные» (денежные) переводы.
Сегодня всему этому в Казахстане поставлен надежный заслон в виде Комитета Финансового Мониторинга Министерства Финансов РК.

Значение контроля над отмыванием денег, полученных преступным путем. 
1. Борьба с отмыванием денег – важнейшее средство контроля над организованной преступностью и наркобизнесом. 

2. Размеры легализованных средств являются важным показателем масштабов незаконной деятельности.
3. Деятельность по контролю над отмыванием денег выявляет должностных лиц и специалистов, на профессиональной основе предоставляющих свои услуги квалифицированным преступникам. 
4. Концентрация на борьбе с отмыванием денег повышает эффективность борьбы правоохранительных органов со вспомогательными преступлениями профессиональных преступников. 

5. Отмывание денег является наиболее уязвимой для правоохранительных органов стадией криминального экономического цикла. 

6. Борьба с отмыванием денег позволяет правоохранительным органам конфисковывать доходы, полученные преступным путем. 

7. Борьба с отмыванием денег позволяет путем отслеживания движения нелегальных доходов, передачи прав собственности на имущество выявлять операции купли-продажи товаров и услуг на нелегальных рынках. 

Основополагающими нормами и правилами, которыми формируется современный комплекс организационных и правовых мер предупреждения и пресечения легализации доходов от криминальной экономической деятельности являются:

1) определение понятия легализации (отмывания) доходов, как деятельности по приданию правомерного вида доходам, полученным преступным путем, с учетом этого определения при формулировании состава соответствующего преступления; 

2) признание преступлением любых действий по легализации (отмыванию) финансовых средств, полученных преступным путем, с установлением соответствующей ответственности и конфискацией таких средств; 

3) установление требований по регистрации некоторых видов финансовых операций и идентификации лиц, их совершающих, а также требований к хранению этих материалов; 

4) использование широкого понятия финансовой операции, охватывающего операции с деньгами, ценными бумагами, имуществом, имущественными правами, а также удостоверение и регистрацию таких операций; 

5) применение широкого понятия организации, осуществляющей финансовые операции, в качестве которой должны признаваться не только кредитные организации, но и все другие хозяйствующие субъекты, а равно учреждения связи, игорные заведения и др.; 

6) ограничение коммерческой и банковской тайны в целях получения информации, необходимой для выявления и пресечения действий по легализации (отмыванию) доходов от преступной деятельности; 

7) установление ограничений на финансовые операции с наличными деньгами и перемещение наличных денег через таможенную границу; 

8) введение категории финансовых операций, подлежащих особому контролю (подозрительных операций); 

9) установление обязанности работников организаций, осуществляющих финансовые операции, сообщать уполномоченному органу о незаконных операциях и операциях, требующих особого контроля; 

10) иммунитет работников организаций, осуществляющих финансовые операции, от ответственности за разглашение сведений, составляющих коммерческую или банковскую тайну, при сообщении таких сведений уполномоченному органу в предусмотренных законом случаях; 

11) установление ответственности работников организаций, осуществляющих финансовые операции:

– за отказ от предоставления уполномоченным органам сведений о незаконных операциях: или операциях, требующих особого контроля;
– за разглашение информации; о предоставлении таких сведений;
– за невыполнение требование о регистрации финансовых операций и лиц, их совершающих а также за уничтожение таких документов;
– за нарушение правил работа с наличными деньгами и др. 

Таким образом, в структуре системы контроля над отмыванием «грязных» денег выделяют два взаимосвязанных механизма, согласованное функционирование которых обеспечивает относительно эффективное противодействие рассматриваемым процессам: механизм уголовно-правового контроля и механизм финансового контроля. 

Выбор страной тех или иных административных средств борьбы с отмыванием денег обусловлен, в первую очередь, особенностями системы управления в целом. Вместе с тем любые меры в этой области будут неэффективны без сотрудничества со стороны самих финансовых институтов. Это предполагает разработку финансовыми институтами собственных программ по предотвращению отмывания денег, включая:

1) разработку внутренних стратегий, процедур и внутреннего контроля, в том числе порядка назначения руководящих должностных лиц по проверке соблюдения законности, и соответствующего порядка вновь приминаемых служащих, позволяющего обеспечить высокий уровень их благонадежности;

2) программу непрерывного обучения служащих;

3) функции аудита по проверке надежности системы. 

В Казахстане 09.03.2010 г. начала работать новая государственная структура – Комитет по финансовому мониторингу, который создан при Министерстве финансов. Наша страна оказалась одной из последних среди стран СНГ, создавшей структуру по борьбе с отмыванием незаконных доходов.

Создание Комитета исходит из рекомендаций ФАТФ (Группа разработки финансовых мер борьбы с отмыванием денег). Причем это требование обязательно для исполнения. Механизм работы Комитета определен правовым полем: разработан и принят Закон «О противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных незаконным путем, и финансированию терроризма». Он уже вступил в силу. Плюс к этому был разработан еще один законопроект, который устранил недостатки, указанные Конституционным советом.

Полем деятельности новой структуры будут только доходы, полученные незаконным путем. Согласно закону и рекомендациям ФАТФ, под такое определение попадают 20 категорий статей доходов. Сюда относятся, например, рэкет, коррупция, мошенничество, сексуальная эксплуатация людей, незаконный оборот наркотиков и так далее. Весь перечень указан в вышеупомянутом законе. 

В Комитете уже создана собственная Единая информационная аналитическая система. Это мощнейшее оборудование, позволяющее обрабатывать информацию за секунды. Что позволит структуре обмениваться информацией со многими странами в режиме онлайн.

А сигналы – опять же все по закону – будут поступать в Комитет по финансовому мониторинг от десяти субъектов финансового мониторинга. Основной поток данных от банков. Кроме этого, в списке – биржи, пенсионные фонды, страховые компании, адвокаты, нотариусы, аудиторские организации, организаторы игорного бизнеса и лотерей, операторы почты. Все они обязаны предоставлять в Комитет информацию о подозрительных операциях. Специалисты Комитета уже провели с партнерами, субъектами финансового мониторинга, около 30 тренингов, семинаров. Обсудили вопросы дальнейшего сотрудничества Комитета и субъектов финансового мониторинга. Рассмотрели инструменты обмена информацией, были даны разъяснения по подзаконным нормативным правовым актам.

В поле зрения Комитета по финансовому мониторингу попадают два вида операций, связанных с деньгами, – это все прописано в законе, – подозрительные операции и операции, превышающие пороговый минимум.

Подозрительные операции – это операции, не имеющие очевидного экономического смысла, совершение действий, направленных на уклонение от процедур финансового мониторинга и совершение операции, по которой имеются основания полагать, что направлена она на финансирование терроризма.

Деньги, добытые незаконным путем, как правило, при легализации дробятся на части и выводятся «из тени». Для этого используются различные структуры, например, казино или продажа-покупка элитной недвижимости.

Этот вопрос долго изучался. В итоге теперь в Казахстане пороговый уровень выигрыша в лотерею равен миллиону тенге, если выше, то уже информация об этом должна поступать к КФМ МФ РК. К высокорисковым операциям относят оффшорные зоны, безвозмездную передачу денег и анонимные счета. По этим категориям сделка свыше двух миллионов тенге уже попадает в Комитет. Пороговый минимум для обменных пунктов – 7 млн тенге, сделки с недвижимостью – 45 млн тенге.

Если финансовая операция заинтересовала КФМ МФ РК – в таком случае сделка приостанавливается. Например, транзакция денег. У Комитета есть пять часов: приостановили, обосновали, проверили по своей системе. Если все нормально, дается добро на сделку. В противном случае в течение 24 ч готовится аналитический материал и передается дело в правоохранительные органы. 

При создании Комитета постарались исключить взаимодействие специалистов. Поступает информация, она идет в первое управление, дальше материал уходит в аналитический отдел и только потом в третье управление. Если сведения заслуживают внимания, то их передают в правоохранительные органы. Если правоохранительный орган делает свой запрос, то, обходя третье управление, он поступает в аналитический отдел.

Комитет теперь будет располагаться в Доме министерств. Это связано с тем, что необходимо соблюсти требования информационной безопасности в работе нашего комитета. Кроме того, надо создать должные условия сотрудникам, чтобы они могли работать с полной отдачей. 

Перейдем к конкретным примерам. Предположим: человек сделал перевод за границу на сумму, эквивалентную двум миллионам тенге, что в законе попадает под мониторинг. Да, по закону финансовое учреждение обязано сообщить в Комитет об этом денежном переводе. Если он предназначен конкретному адресату – студенту, обучающемуся за границей, или родственникам, то беспокоиться нечего, никто никого ни в чем подозревать не станет. Но если деньги отправлены анонимному адресату или получателю, проживающему в оффшорной зоне, тогда данная информация заслуживает внимания аналитиков Комитета, которые с учетом дополнительной информации обработают ее и, если сочтут денежный перевод подозрительным, направят информацию в правоохранительные органы. 

 Информация о сделках с движимым и недвижимым имуществом тоже будет поступать в КФМ МФ РК. Но если квартира приобретена на честно заработанные деньги или в кредит, а вы сможете предъявить подтверждающие документы, пожалуйста, владейте себе на здоровье. 

Комитет в любом случае будет в курсе всех сделок и операций казахстанцев с деньгами и имуществом, для которых законом установлена планка. Если те или иные действия населения не идут вразрез с законом, то бояться нечего. 

Базу данных финансовых досье будут охранять от несанкционированного доступа. Были предприняты все меры защиты информации, какие только есть в мире. Для этого в КФМ МФ РК есть специальная служба для контактов со всеми субъектами мониторинга: головными офисами банков, нотариальными, адвокатскими конторами, пенсионными фондами. В случае утечки информации ответят все: и сотрудники, и руководство, и сам Комитет. Ведь с такой информацией скомпрометировать можно будет кого угодно, не говоря уже о возбуждении уголовных дел. Структура комитета построена так, чтобы сотрудники не могли использовать свое служебное положение. Например, контактировать с правоохранительными органами может только ограниченный круг сотрудников. Кроме того, информация от банков, нотариусов, аудиторов окажется не в одних руках, а будет передаваться из подразделения в подразделение. С целью дополнительного контроля создается внутренняя антикоррупционная служба. КФМ МФ РК намерен анализировать информацию лишь о сделках, преследующих цель отмыть нелегальный, преступный капитал. 

Допустим, семь граждан Казахстана направили по 10 тысяч долларов в Россию или в другую страну одному и тому же получателю. Тогда возникнут вопросы. Ведь это операция, не имеющая экономического смысла... 

Вопросы неизбежны и в том случае, если та или иная фирма сначала занималась только строительством жилья, а потом вдруг переключилась на операции с золотом. Если в учредительном уставе компании не предусмотрены операции с драгоценными металлами – значит, началась неуставная деятельность. Но даже в этом случае фирму не станут подозревать во всех тяжких грехах. Сначала Комитет проверит свою базу данных юридических лиц. Кроме того, у него есть право запрашивать правоохранительные органы, подразделения финансовой разведки в других странах на предмет наличия информации на проверяемую фирму. И только при положительном ответе сделку компании назовут подозрительной, с последующим ее приостановлением. Сотрудники комитета будут вести оперативный и тактический анализ, а также интернет-разведку, в том числе изучая публикации в СМИ. 

Рассмотрим, по каким каналам связи комитет будет принимать информацию о проведенных сделках населения. Создается Единая информационная аналитическая система финансового мониторинга Казахстана. Средств выделено достаточно: 850 миллионов тенге в прошлом году и 1 миллиард 150 тысяч тенге в этом. Информацию будем приниматься в виде электронных сообщений. Но, разумеется, отправлять e-mail сможет далеко не каждый нотариус, авдокат. Поэтому на первоначальном этапе не исключается предоставление информации на бумаге. А уж затем сведения будут переноситься в базу данных. 

Сегодня в КФМ МФ РК насчитывается 90 сотрудников. В департаменте Алматы – 30, в центральном аппарате – 60. 

Чтобы избежать коррупции в финансовой разведке зарплату сотрудников Комитета нужно повысить вдвое. Особенно для финансовых аналитиков и специалистов в области IT. Если у человека не будет хватать зарплаты, его легче будет купить. Сейчас сотрудники получают зарплату как обычные госслужащие. Но не успел закон вступить в силу, как в парламент уже внесены поправки к нему. Проект закона разработан на основе постановления Конституционного совета, где постановили, что вопросы, касающиеся сохранности банковской тайны, должны быть прописаны в законе, а не в подзаконных актах. Поэтому заполнили пробел и внесли поправки. 

Сегодня надо освещать вопросы взаимоотношений комитета с субъектами финансового мониторинга. Создавать диалоговую площадку, вплоть до ежедневных обсуждений. Речь не только о представителях банков, страховых компаниях, риэлторах, но и государственных регуляторах. У КФМ МФ РК нет контрольных функций, они есть у регуляторов. 
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ПРОБЛЕМЫ ДАЛЬНЕЙШЕГО ОБЕСПЕЧЕНИЯ ПОВЫШЕНИЯ 
КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТИ НАЦИОНАЛЬНОЙ ЭКОНОМИКИ

В условиях преодоления последствий глобального финансово-экономического кризиса углубление структурных преобразований и диверсификации экономики Республики Узбекистан является решающим фактором обеспечения роста конкурентоспособности страны.

Государственная политика в этой сфере направлена на перераспределение ресурсного потенциала страны, формирование методов регулирования для обеспечения концентрации ресурсов и капиталов по приоритетным направлениям с целью развития и качественного обновления базы экономического роста. 

В то же время в условиях все более развивающейся конкуренции на мировом рынке без реконструкции действующих, создания оснащенных современным высокотехнологичным оборудованием предприятий, постоянного повышения качества выпускаемой продукции рост экономики нельзя обеспечить лишь за счет структурных сдвигов. Именно поэтому главным приоритетом структурных преобразований в Узбекистане является модернизация, техническое и технологическое обновление производства и ресурсосбережение. В этих целях правительством были приняты и реализуются соответствующие отраслевые программы. 

Обеспечить дальнейшее повышение конкурентоспособности национальной экономики позволяет решение задач по опережающему развитию важнейших отраслей и производств. К ним относятся газоперерабатывающая, нефтехимическая, химическая, электротехническая промышленность, энергетика, автомобилестроение, фармацевтика, машиностроение, сфера информационно-коммуникационных технологий. Приоритетной является и углубленная переработка местных сырьевых ресурсов, в том числе продукции сельского хозяйства, за счет дальнейшего развития легкой, текстильной, пищевой и других отраслей промышленности.

В последние годы в структурной перестройке экономики страны достигнуты весомые результаты. Так, доля промышленного производства в ВВП с 14% в 2000 г. увеличилась до 24% в 2009 г., транспорта и связи – с 7,7 до 12%. В то же время удельный вес сельского хозяйства снизился с 30 до 18%. Это говорит о том, что экономика Узбекистана принимает все более индустриальный характер, приближаясь по структуре к высокоразвитым странам. 

Следует отметить, что в Узбекистане на разных этапах переходного периода использовались различные инструменты экономического регулирования в соответствии с поставленными целями. На первом этапе (1991–1995) решалась задача макроэкономической стабилизации и использовались преимущественно механизмы монетарной политики, а промышленность была ориентирована на ускоренное развитие базовых отраслей – в основном нефтяной и газовой. Целью второго этапа (1996–2003) было оживление национальной экономики за счет расширения импортозамещения. Задача третьего этапа (2004–2009) – обеспечение устойчиво высоких темпов экономического роста преимущественно за счет инструментов экспортоориентированной промышленной политики, а также повышение занятости и роста доходов населения. 

Опыт эффективного преодоления последствий мирового финансово-экономического кризиса наглядно подтвердили принятые государством меры, направленные на отход от сырьевой направленности экспорта. Стимулирование экспорта готовой продукции позволило снизить зависимость экономики страны от возможных изменений конъюнктуры внешних сырьевых рынков, а также в кратчайшие сроки организовать производства, выпускающие конкурентоспособную продукцию с высокой добавленной стоимостью.
Для Узбекистана в ближайшие 2–3 года важно реализовать все решения правительства по представлению и снижению степени влияния внешних угроз, вызванных мировым кризисом. «Узбекистан как часть интегрированного глобального экономического пространства испытывает негативные, все более жесткие последствия мирового кризиса. Поэтому еще во второй половине 2008 г. мы приступили к разработке Антикризисной программы мер с учетом конкретных условий и положения дел нашей экономики» [1]. 

Важнейшим приоритетом развития Узбекистана на 2009–2012 гг. остается реализация комплекса мер, предусмотренных Антикризисной программой, одним из главных принципов которой является обеспечение устойчивости и сбалансированности экономики страны, а также сохранение присутствия на мировых рынках. 

В настоящее время имеются определенные риски, связанные, прежде всего, с конъюнктурой мирового рынка по отдельным товарам узбекского экспорта (драгоценные и цветные металлы, хлопок, уран, нефтепродукты, природный газ, минеральные удобрения и др.). Риски связаны также со снижением внешнего спроса со стороны основных партнеров из-за продолжающегося мирового кризиса и с высоким уровнем конкуренции, в особенности на рынках готовой и высокотехнологичной продукции. К примеру, на мировых рынках автомобилей постоянно растет конкуренция со стороны европейских, японских, корейских и китайских фирм. Поэтому остро стоит вопрос экспорта природного газа, цветных и черных металлов, т.е. необходимо расширение их переработки на месте, углубление сотрудничества в части модернизации и технического перевооружения предприятий.

Анализ торговых связей и экономических трендов основных торговых партнеров Узбекистана показал необходимость системной разработки и последовательной реализации внешнеторговой стратегии, включающей стимулирование диверсификации экспорта и импорта, привлечения зарубежных инвестиций с учетом приоритетных направлений экономических реформ. 

К основным стратегическим подходам в развитии сотрудничества Узбекистана с торговыми партнерами относятся: 

· модернизация и техническое перевооружение приоритетных экспортоориентированных отраслей экономики, широкое внедрение достижений научно-технического прогресса;

· реализация инвестиционных проектов, предусмотренных Антикризисной программой;

· эффективное использование богатого потенциала и преимуществ страны, расширение экспорта конкурентоспособной и высокотехнологичной продукции (услуг);

· оптимизация структуры экспорта и импорта в целях снижения рисков и угроз, связанных с их сырьевой направленностью, высокой зависимостью от рынка одной страны, расширение выпуска продукции с высокой долей добавленной стоимости;

· нацеленность внешнеторговой политики по решению социальных проблем и повышение качества жизни населения.

Осуществление программ модернизации и технического перевооружения различных отраслей промышленности (топливная, черная и цветная металлургия, химическая, текстильная, масложировая, автомобильная и др.), безусловно, потребует привлечения зарубежных инвестиций.

В обеспечении энергетической безопасности страны немаловажную роль играют модернизация и расширение мощностей в нефтегазовой отрасли, электроэнергетике и угольной отрасли. Важна реализация совместных новых проектов по модернизации и техническому перевооружению производства, в частности, организация производства запасных частей, узлов и горношахтного оборудования.

Одним из факторов роста конкурентоспособности любого предприятия и экономики в целом было и остается снижение производственных затрат и себестоимости продукции. Составной частью Антикризисной программы явилось снижение в 2009 г. себестоимости продукции на 18%, в различных отраслях промышленности за счет рационализации технологических процессов, снижения материало- и энергоемкости и других затрат на производство продукции.

В области совершенствования структуры импорта необходимо решать две стратегические задачи. Во-первых, повысить роль импорта в модернизации экономики, ослабив его продовольственно-потребительскую направленность, которая делает страну наиболее уязвимой с точки зрения экономической безопасности. Во-вторых, сократить ввоз тех товаров, которые можно и нужно производить в Узбекистане путем ускорения локализации промышленного производства на базе местных ресурсов и сырья. Для развивающихся государств прогнозируется экономический подъем вследствие повышения глобального спроса и реализации правительственных мер в бюджетно-финансовой и денежно-кредитной сферах и, что важно, постепенного отхода от сырьевой ориентации экономик. Следует развивать совместное сотрудничество в реализации масштабных и высокотехнологичных инвестиционных проектов. Решающими факторами устойчивого развития экономики Узбекистана в современных условиях являются инновационная составляющая экономического роста, меры по активизации процесса модернизации и внедрению современных технологий. Ориентация антикризисных мер на активизацию инновационной деятельности позволит стабилизировать экономическое положение в стране, осуществить прогрессивные структурные сдвиги в экономике, создать необходимый потенциал для повышения качества экономического роста.
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Северо-Казахстанский государственный университет им. М. Козыбаева

г. Петропавловск
ФИНАНСОВАЯ ЭФФЕКТИВНОСТЬ ФАКТОРИНГОВЫХ 
ОПЕРАЦИЙ

В настоящее время условия предоставления банковских займов в банках Казахстана меняются. На фоне ужесточения требований Агентства финансового надзора банки требуют больше твердых залогов. При этом залоги имеют низкую ликвидность, а значит, и залоговую стоимость. Это приводит к тому, что торговым предприятиям становится труднее получить заем на пополнение оборотных средств при недостатке залогов, несмотря на отличную кредитную и торговую историю и хорошую репутацию. Для факторинга как раз наоборот – это самое востребованное обеспечение. И наличие этих характеристик является условием для предоставления оборотных средств. То есть предпосылки для роста факторинга есть. 

Потенциальный оборот факторинговой отрасли в Казахстане составляет 150 млрд. тенге. Фактический размер портфеля факторинга в Казахстане оценить в цифрах невозможно – через отчеты БВУ, к сожалению, размер портфеля по факторингу не расшифровывается, а данные на нерегулируемом рынке не обобщаются.

В РК существует спрос на факторинг как на инструмент, нацеленный на сокращение дефицита оборотного капитала компаний, особенно сегодня, на фоне консервации банковского кредитования. Хотя незнание предпринимателями этого инструмента и ментальное засилье банковского кредита во многом сдерживают продвижение факторинга. Еще одним сдерживающим фактором является его дороговизна. 

Доходы от финансово-кредитных операций и различных коммерческих сделок имеют различную форму: проценты от выдачи ссуд, комиссионные, дисконт при учете векселей, доходы от облигаций и других видов ценных бумаг и т. д. 

Само понятие «доход» определяется конкретным содержанием операции. Степень финансовой эффективности (доходности) этих операций обычно измеряется в виде сопоставимого показателя – годовой ставки (нормы) процентов, чаще сложных, реже – простых. Искомые показатели получают исходя из общего принципа – все вложения и доходы с учетом конкретного их вида рассматривают под углом зрения эквивалентной (равно доходной) ссудной операции. Измерение доходности в виде годовой процентной ставки не является единственно возможным методом. В ряде стран для некоторых операций практикуются и иные измерители, например доходность трехмесячных депозитов или некоторых видов облигаций, выпускаемых казначейством.

Решение проблемы измерения и сопоставления степени до​ходности финансово-кредитных операций заключается в разработке методик расчета годовой ставки для каждого вида операции с учетом особенностей соответствующих контрактов и условий их выполнения. Такие операции различаются между собой во многих отношениях. Эти различия на первый взгляд могут и не представляться существенными, однако практически все условия операции в большей или меньшей мере влияют на конечные результаты – финансовую эффективность.

Рассмотрим методы определения доходности в виде годовых ставок сложных, а в некоторых случаях и простых процентов для ряда факторинговых операций. 

При записи приведенных формул применяются следующие основные обозначения: G – уровень комиссионных; К – временная база начисления процентов; R 0 – сумма обязательства (без начисленных процентов); R t – сумма обязательства с начисленными процентами; S – сумма, получаемая при учете портфеля векселей; V – дисконтный множитель для портфеля векселей; Z – цена товара; a n;i , a(p)n;i – коэффициенты приведения постоянных рент; d – учетная ставка; iп – ставка простых процентов; iэ – ставка помещения, показатель эффективности операции в виде годовой ставки сложных процен​тов; iэп – показатель эффективности в виде годовой ставки простых процентов; g – ставка, предусмотренная при выдаче ссуды; п – число лет ссуды; р – число платежей в году; v – дисконтный множитель. Остальные символы поясняются в тексте.

Доходность простых ссудных операций (без учета комиссионных) измеряется с помощью эквивалентной годовой ставки сложных процентов. За открытие кредита, учет векселя и факторинговые операции кредитор часто взимает комиссионные, которые заметно влияют на доходность операций.

Ссудные операции. Пусть ссуда выдана под простые проценты. Доходность такой операции без комиссионных равна эквивалентной ставке сложных процентов. При выплате комиссионных (обычно они пропорциональны сумме ссуды) эффективность сделки в целом выше, чем эквивалентная процентная ставка, найденная по этой формуле, так как сумма фактически выданной ссуды сокращается.

Доходность операции с простыми процентами: 

                
[image: image30.wmf],

1

1

1

1

1

-

×

+

×

=

-

-

×

+

=

n

П

n

П

э

i

n

y

G

i

n

i

                     (1)
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Здесь G – доля комиссионных в размере ссуды; y – коэффициент, измеряющий влияние комиссионных; он зависит как от срока ссуды, так и от относительной величины комиссионных (табл. 1).
Таблица 1
Значение коэффициента y
	№
	Комиссионные, %
	Срок кредита, лет

	
	
	0,25
	0,5
	1
	2
	5
	10

	0
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1
	0,1
	1,004
	1,002
	1,001
	1,0005
	1,0002
	1,0004

	2
	0,5
	1,0202
	1,0101
	1,005
	1,0025
	1,0010
	1,0005

	3
	1
	1,0410
	1,0203
	1,0101
	1,0050
	1,0020
	1,0010

	4
	1,5
	1,0623
	1,0306
	1,0152
	1,0076
	1,0030
	1,0015

	5
	2
	1,0842
	1,0412
	1,0204
	1,0102
	1,0040
	1,0020


Влияние комиссионных на эффективность ссудной операции, как видно, уменьшается по мере увеличения срока ссуды.

Рассмотрим на примерах.

При учете дебиторской задолженности с отсрочкой платежа в 90 дней под 8% годовых фактором удержаны комиссионные в размере 0,5% суммы принятой к учету. Какова эффективность факторинговой операции?

По формуле (1) находим:
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или 10,4674%, т. е. комиссионные увеличили доходность на 2,4674 процентных пункта. Полученный показатель доходности можно интерпретировать как скорректированную цену факторинговой операции.

Изменим условия примера. Пусть теперь дебиторская задолженность учитывается фактором по ставке 18% годовых, комиссионные 1,4%, рисковый сбор 0,2%, отсрочка платежа 90 дней. Какова эффективность факторинговой операции (на примере факторингового проекта ТОО «Жанажол»)?
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или 27,32%, т. е. комиссионные увеличили доходность на 9,32 процентных пункта. Полученный показатель доходности можно интерпретировать как скорректированную цену факторинговой операции. Именно этот фактор – комиссионные (и рисковый сбор) – говорит о дороговизне факторинговых операций. 

Следовательно, банки могут идти на значительное снижение процентных ставок и факторинговых комиссионных, с учетом того, что за период с ноября 2009 г. по март 2010 г. средняя процентная ставка по кредитам, выданным банками предприятиям пищевой промышленности, составляла 12%, а по отраслям экономики 12,94% – по программам государственной поддержки МСБ (табл. 2). 

Таблица 2
Ставки вознаграждения по кредитам, выданным банками 
по программам государственной поддержки МСБ 
за период с ноября 2009 г. по март 2010 г.
	№
	Отрасль
	11.2009
	12.2009
	01.2010
	02.2010
	03.2010

	1
	Всего по отраслям экономики
	13,1
	12,9
	12,7
	12,8
	13,2

	2
	Производство пищевых продуктов
	12,9
	11,5
	12,7
	12,1
	10,9


Тем самым банки могут обеспечить себе конкурентное преимущество в ценовом плане. 

Если ссуда выдается под сложные проценты, то влияние ко​миссионных на доходность ссудной операции учитывается сле​дующим образом:
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Например, рассмотрим, как удержание комиссионных из расчета 1% суммы ссуды увеличивает эффективность ссуды для кредитора при 5-летнем сроке?
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или на 0,2% при 5-летнем сроке, при десятилетнем сроке на 0,1%, а при краткосрочной операции на 4,2%.

Рассмотрим учетные операции. Если доход извлекается из операции учета по простой учетной ставке, то эффективность сделки без удержания комиссионных определяется по формуле эквивалентной ставки сложных процентов. При удержании комиссионных доходность в этой сделке в виде годовой ставки сложных процентов рассчитывается следующим образом: 

Доходность операции с простой учетной ставкой:
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где п – срок, определяемый для искомого показателя доходности; п* – срок, определяемый при учете долгового обязательства.

Временная база при расчете принимается равной 365 дням, в учетной операции – 360 или 365 дням.
Рассмотрим пример. Вексель учтен по ставке d = 10% за 90 дней до его оплаты. При выполнении операции учета с владельца векселя удержаны комиссионные в размере 0,5%. Доходность операции согласно (при условии, что временная база учета 360 дней) составит:
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или 13,0892%.
Краткосрочные финансовые инструменты (векселя, тратты, различные депозитные сертификаты и т. д.) могут быть проданы до наступления срока их оплаты. Владелец при этом получает некоторый доход или в неблагоприятных условиях – несет убытки.

Покупка и продажа векселя. Если вексель или другой вид долгового обязательства через некоторое время после его покупки и до наступления срока погашения продан, то эффективность этой операции можно измерить в виде простых или сложных процентов. Финансовая результативность операции здесь связана с разностью цен купли-продажи, которые в свою очередь определяются сроками этих актов до погашения векселя, и уровнем учетных ставок. В зависимости от исходных условий доходность определяется следующим образом:

Доходность купли-продажи векселя (в виде ставки простых процентов):
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где P1 и P2 – цены покупки и продажи векселя соответственно; q1 – срок в днях от покупки векселя до его погашения должником; q2 – срок в днях от последующей продажи векселя до его погашения; d1 и d2 – учетные ставки, примененные при покупке и продаже векселя; К – временная база, использованная при учете векселя (360 или 365 дней).

Для того чтобы операция не была убыточной, необходимо чтобы: 
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Доходность купли-продажи векселя (в виде ставки сложных процентов):
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Рассмотрим пример. Вексель куплен за 67 дней до его погашения, учетная ставка – 6%. Через 40 дней его реализовали по учетной ставке 5,75%. Эффективность, выраженная в виде простой годовой ставки процентов (временная база учета К = 360 дней), составит: наблюдаем невыполнение условия:
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 или 4,02 > 1,5525.
Эту же величину попробуем получить непосредственно по формуле (7):
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или 6,5061% доходность в виде ставки сложных процентов.

© Черненко С. И., Тимошина Т. П., 2010
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Северо-Казахстанский государственный университет им. М. Козыбаева

г. Петропавловск
НАЛОГООБЛОЖЕНИЕ СТРАХОВЫХ КОМПАНИЙ 
В КАЗАХСТАНЕ

Успешное развитие страхового рынка в Казахстане за последние несколько лет стало возможным благодаря экономическому росту, совершенствованию законодательной базы, льготному налоговому администрированию. Налоговая нагрузка в страховом секторе являлась «максимально облегченной», поскольку страховые компании применяли кассовый метод учета страховых премий, а ставки составляли 4% от суммы страховых премий по ненакопительному страхованию и 2% от суммы страховых премий по накопительному страхованию (рис. 1). 
В целом в бюджет от страховых компаний лицензированных в РК поступило: 3950 млн. тенге в 2006 г.; 5064 млн. тенге в 2007 г.; 6033 млн. тенге в 2008 г. Темп прироста несколько замедлился с 28% в 2007 г. до 19% в 2008 г., что обусловлено влиянием кризиса на объемы основной деятельности – собираемых премий и не основной. КПН от основной деятельности в 2007 г. вырос на 690 млн. тенге, а в 2008 г. на 400 млн. тенге, темп прироста 24% и 11% соответственно. КПН от неосновной деятельности в 2007 г. вырос на 117 млн. тенге, а в 2008 г. на 314 млн. тенге, темп прироста 82% и 80% соответственно. 
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Рис. 1. Налоги, уплаченные страховыми компаниями в РК в бюджет 
за 2006–2008 гг.

Текущие налоги и другие платежи в бюджет (кроме КПН) выросли в 2007 г. на 247 млн. тенге, а в 2008 г. на 255 млн. тенге, темп прироста 27% и 22% соответственно. Влияние кризиса отразилось на замедлении темпов прироста налоговых поступлений в бюджет в 2008 г.

Необходимо отметить, что Кодекс Республики Казахстан от 12 июня 2001 г. «О налогах и других обязательных платежах в бюджет» (с изменениями и дополнениями), предусмотрев низкие ставки корпоративного подоходного налога, не оговаривал применение вычетов расходов при исчислении налогооблагаемой базы. 

Сегодня ст. 23 нового Налогового кодекса РК гласит: 
1.
Налогооблагаемый доход страховых, перестраховочных организаций в части осуществления ими страховой, перестра​ховочной деятельности определяется в следующем порядке: страховые премии, подлежащие получению (полученные) от страхователей, перестрахователей по договорам страхования, перестрахования, плюс комиссионные вознаграждения, подлежащие получению (полученные) по договорам страхования, перестрахования, минус страховые премии, возвращенные при расторжении договоров страхования, перестрахования, минус страховые премии, уплаченные по договорам перестрахования, минус обязательные взносы в Фонд гарантирования страховых выплат.
2.
Не являются объектами налогообложения страховой, пе​рестраховочной организации следующие виды доходов от стра​ховой, перестраховочной деятельности:
1) доля перестраховщика в страховых выплатах и расходах по урегулированию страхового случая в соответствии с дого​вором перестрахования;
2) инвестиционные доходы;
3) доходы по курсовой разнице, подлежащие получению (полученные) от размещения активов страховой, перестраховочной организации в депозиты, ценные бумаги и другие финансовые инструменты;
4) курсовая разница по переоценке дебиторской и кредитор​ской задолженностей, связанных с договором страхования, пе​рестрахования;
5) доходы по требованиям в порядке суброгации (регресса) от третьих лиц по договорам страхования, перестрахования;
6) компенсационные выплаты, осуществляемые Фондом га​рантирования страховых выплат, страховой организации, явля​ющейся участником системы гарантирования страховых выплат, в оплату страховых премий по договору обязательного страхования, заключенному со страхователем принудительно ликвидируемой страховой организации;
7) сумма денег, полученных эмитентом от размещения вы​пущенных им акций.

3.
Налогооблагаемый доход страховых, перестраховочных организаций от иной деятельности определяется в порядке, ус​тановленном ст. 83 Кодекса Республики Казахстан «О налогах и других обязательных платежах в бюджет» (Налоговый кодекс), с учетом положения настоящего пункта.
Сумма расходов страховой, перестраховочной организации от иной деятельности, подлежащая отнесению на вычеты, в общей сумме расходов определяется по пропорциональному методу исходя из удельного веса доходов, подлежащих получению (полученных) от иной деятельности, в общей сумме доходов страховой, перестраховочной организации, за исключением страховых премий, возвращенных при расторжении договоров страхования, перестрахования, а также страховых премий, уплаченных по договорам перестрахования.
4. В целях налогообложения страховые, перестраховочныеорганизации обязаны вести раздельный учет по доходам и расходам от осуществления страховой, перестраховочной деятельности, включая деятельность от размещения страховых премий, и по доходам, расходам от иной деятельности.
Страховая, перестраховочная организация уплачивает кор​поративный подоходный налог по договорам страхования, пе​рестрахования по следующим ставкам:
1) по ненакопительному страхованию, перестрахованию – 4% от суммы налогооблагаемого дохода от деятельности по ненакопительному страхованию, перестрахованию, за исключением деятельности по страхованию, перестрахованию аффилиированныхлиц;
2) по накопительному страхованию, перестрахованию, за исключением аннуитетного страхования, – 2% от суммы налогооблагаемого дохода от деятельности по накопительному страхованию, перестрахованию, за исключением деятельности по аннуитетному страхованию, а также страхованию, перестрахованию аффилиированных лиц;
3) по аннуитетному страхованию – 1% от суммы налогооблагаемого дохода от деятельности по аннуитетному страхованию, за исключением деятельности по страхованию аффилиированных лиц;
4) по страхованию, перестрахованию аффилиированных лиц – 8% от суммы налогооблагаемого дохода от деятельности по страхованию, перестрахованию аффилиированных лиц;
5) по взаимному страхованию – 1% от суммы налогооблагаемого дохода от деятельности по взаимному страхованию.
Для целей настоящего пункта аффилиированным лицом признается аффилиированное лицо, определяемое в соответствии с законодательством Республики Казахстан об акционерных обществах.
6.
Доходы, указанные в пункте 3 настоящей статьи, подлежащие получению (полученные) страховыми, перестраховочными организациями в течение налогового периода, подлежат обложению корпоративным подоходным налогом по следующим ставкам:
1) с 1 января 2009 г. – 20%;
2) с 1 января 2010 г. – 17,5%;
3) с 1 января 2011 г. – 15%.
7. Страховые, перестраховочные организации по доходам от страховой, перестраховочной деятельности представляют в налоговый орган по месту нахождения ежемесячный расчет по начисленному за месяц корпоративному подоходному налогу не позднее 20 числа месяца, следующего за отчетным.
8. Страховые, перестраховочные организации уплачивают корпоративный подоходный налог по налогооблагаемому доходу от страховой, перестраховочной деятельности до 25 числа месяца, следующего за отчетным.
9. По итогам налогового периода страховые, перестраховочные организации обязаны представить декларацию по всем доходам не позднее 31 марта года, следующего за отчетным налоговым периодом, в налоговый орган по месту нахождения.
10. Уплата корпоративного подоходного налога производится по итогам налогового периода не позднее десяти календарных дней после срока, установленного для сдачи декларации.
11. Удержанная сумма налога при выплате выигрыша, вознаграждения не подлежит отнесению в зачет корпоративного подоходного налога, начисленного за налоговый период страховыми, перестраховочными организациями.
12. В целях настоящей статьи иной деятельностью является деятельность страховой, перестраховочной организации, за исключением деятельности по страхованию, перестрахованию.

Рассмотрим динамику поступлений в бюджет от филиалов страховых компаний, функционирующих в СКО по данным НД по СКО за 2007–2009 гг. (рис. 2).

По отрасли страхование в 2008 г. поступления налогов выросло на 10,913 млн. тенге, или на 19%, тогда как в 2009 г. снизилось на 26,152 млн. тенге, что обусловлено изменениями в налоговом кодексе, а также влиянием кризиса на экономику области. Если отрасль страхование представлена преимущественно юридическими лицами, то вспомогательная деятельность в сфере финансового посредничества и страхования – физическими лицами – индивидуальными предпринимателями, как следствие разница в структуре уплачиваемых налогов. Как следствие, по отрасли страхование не платятся: налог на транспортные средства с физических лиц, ИПН с доходов, не облагаемых у источника выплаты, плата за пользование земельными участками, налог на имущество физических лиц. 
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Рис. 2. Сумма поступивших налоговых доходов в НД по СКО 
по отрасли страхование и вспомогательной деятельности 
в сфере финансового посредничества и страхования за 2007–2009 гг.

В структуре поступления налоговых доходов в НД по СКО от вспомогательной деятельности в сфере финансового посредничества и страхования за 2009 г наибольший удельный вес занимает налог на имущество юридических лиц – 31%; затем следуют социальный налог – 27% и ИПН с доходов, удерживаемый у источника выплат – 25%; далее корпоративный подоходный налог и платы по 6% соответственно, 2% приходится на земельный налог и по 1% на ИПН с доходов, не облагаемых у источника выплаты и сборы.

Рассмотрим поступление налогов по отрасли страхования в разрезе подотраслей за 2009 г. 

Отрасль страхование ущербов является преобладающей на территории области и республики, поэтому величина поступления налоговых доходов по этой отрасли на порядок больше, чем по страхованию жизни и составляет 93% от собранных доходов по отрасли страхование. Наибольший удельный вес в структуре собранных НД по СКО налогов в отрасли страхования занимает индивидуальный подоходный налог у источника выплат – 68%, в том числе 66% – по отрасли страхование жизни и 68% – по отрасли страхование ущербов. На втором месте – социальный налог – 12%, в том числе 32% – по отрасли страхование жизни и 11% по отрасли страхования ущербов. Далее следует налог на имущество юридических лиц – 10%, его уплачивали только по отрасли страхование ущербов. На платы приходится – 8% собранных налогов, в том числе 1% по отрасли страхование жизни и 9% по страхованию ущербов. Кроме того, 1% приходится на административные штраф и санкции, подлежащие уплате в бюджет, только по отрасли страхование ущербов. 

Рассмотрим структуру плательщиков налогов в НД по СКО за 2007–2009 гг. по отрасли страхование. Основной вклад приходится на юридических лиц – 99% в 2007 г. и почти 100% в 2008 и 2009 гг. Среди юридических лиц наибольший удельный вес уплаченных налогов приходится на малые – от 47% до 53%, далее следуют средние – от 36% до 39%. 

Отметим, что в период кризисного 2008 г. легче всего адаптировались именно малые юридические лица, в 2009 г. средние вышли на уровень 2007 г. Тогда как крупные юридические лица в отрасли страхование сократили свой удельный вес вклада в бюджет с 13% в 2007 г. до 8% в 2009 г. 

КПН уплачивали только филиал АО «СО «Казагрополис» и ПК «ОВС «Сактандыру». Таким образом, филиалы страховых компаний работают на головной офис, а не на регион. Их вклад в бюджет области мизерный.

Юридические (малые, средние, крупные) и физические лица – индивидуальные предприниматели в отрасли страхования работают с НК по СКО в общеустановленном для этих лиц порядке налогообложения.

В заключение отметим, еще в старом Налоговом кодексе Республики Казахстан от 12 июня 2001 г. «О налогах и других обязательных платежах в бюджет» (с изменениями и дополнениями) был упрощен сбор налогов путем обложения страховых премий, подлежащих получению (полученных), то есть при налогообложении страховых (перестраховочных) организаций установлено сочетание косвенного и прямого налогообложения. 

Из возможных вариантов применения налогообложения в отечественном страховом бизнесе можно выделить три направления: а) полностью перейти от уплаты корпоративного подоходного налога к уплате налога на страховые взносы; б) ввести авансовый платеж по корпоративному подоходному налогу в виде налога на страховые взносы (например, по ставке 2%) по всем видам страхования, но не учитывать переплат по налогу на страховые взносы по сравнению с корпоративным подоходным налогом, который определяется в конце налогового периода (года); в) использовать налог на страховые взносы как авансовый платеж корпоративного подоходного налога и при этом предусмотреть взаимозачет переплаты по налогу на взносы в конце года при уплате корпоративного подоходного налога.

На наш взгляд, требуется рассмотрение следующих вопросов и соответствующие изменения в налоговом законодательстве страны:

1) корректировка налогооблагаемой базы на изменение страховых резервов за отчетный налоговый период;

2) применение на вычеты затрат, связанных с осуществлением страховой деятельности.
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МОДЕРНИЗАЦИЯ ФИНАНСОВО-ЭКОНОМИЧЕСКОГО 
ОБРАЗОВАНИЯ В РОССИИ
Реальные перемены начинаются, 
когда они осознанны и осуществляются
 грамотными людьми.
Сегодня одним из модных слов стало слово «модернизация», пришедшее на смену термину «реформа», популярному в перестроечную эпоху. С легких слов Президента России Д. А. Медведева понятие «модернизация» применяют к различным сторонам общественной жизни, начиная с экономики и политического устройства страны, завершая отраслевыми аспектами. Модернизация – это императив времени.

Курс на модернизацию всех сторон жизни, обозначенный Президентом РФ, взят без обозначения конечной цели. В результате непонятно, что в итоге власть хотела бы получить от проводимой модернизации. Неслучайно не умолкают научные, политические и журналистские дискуссии о направлениях, методах и средствах модернизации. 

Если макроцель модернизации экономики – укрепить рыночные основы экономики, включится в процессы глобализации и адаптации в европейскую цивилизацию, то под какие критерии оценки подводить конечные результаты? 

Важно и определиться со средствами, объем и размер которых связан со сменой традиционных форм миропорядка на принципиально новые, выдвинутые временем информационно-технологических революций. 

При выборе приоритетов модернизации хорошо бы иметь ясность: проводить ли революционные реформы, или нужен эволюционный путь, который обычно растянут во времени? 

Все вовлеченные в процесс модернизации общественные силы стали перед дилеммой: модернизация должна быть авторитарной, т. е. проводиться государством сверху, или она инициирует «самостоятельность на местах», т. е. на демократических началах?

Может пойти традиционным путем по методу «двух Г» (Горбачева и Гайдара) – «главное начать, а там все само собой устроится». Жизнь показала опрометчивость такого выбора, поскольку такие кардинальные преобразования в фундаментальных основах общества должны строиться по программно-целевому принципу, иначе, как метко подметил В. Черномырдин, «хотели как лучше, а получилось как всегда». 

Постараемся не уходить от этого модного течения под громким названием «модернизация» и рассмотрим, как оно накладывается на такую сферу жизнедеятельности, как финансово-экономическое образование в России.

Модернизация в образовании никогда не прекращалась, если понимать ее в смысле постоянных изменений в соответствии с требованиями современности: «придание современного характера чему-либо, приспособление к современным взглядам, идеям, потребностям». Речь  в текущий момент скорее касается придание образованию нового видения и государственного статуса. 

Система образования в России представлена семью иерархическими уровнями, начиная с дошкольного и дополнительного образования, имея в сердцевине общее школьное, среднеспециальное и высшее профессионального образование, заканчивая системой послевузовского образования и системой переподготовки и повышения квалификации взрослого населения. Вся эта разветвленная сеть учебных заведений включена в реформу образования и проводится в соответствии с основными принципами образовательной политики России. 

Реализуемая «Концепция модернизации российского образования на период до 2010 года» (принята Приказом Минобразования России от 11.02.2002 г. № 393) взаимосвязана с основными направлениями социально-экономической политики Правительства Российской Федерации на долгосрочную перспективу и определяет приоритеты и меры реализации генеральной, стратегической линии в предстоящее десятилетие модернизации образования. 2005 год ознаменован новым шагом в развитии российского образования – реформа образования объявлена национальным проектом, т. е. повышен политический статус этого направления реформы. Сегодня основные принципы образовательной политики России определены в «Национальной доктрине образования в Российской Федерации до 2025 года» и получили свое закрепление в Законе Российской Федерации «Об образовании» и Федеральном законе «О высшем и послевузовском профессиональном образовании».
Однако вышеназванные документы разрабатывались до провозглашенной новой концепции развития страны на основе модернизации. Поэтому нужно в срочном порядке учесть новый экономический и политический курс руководства страны в проводимой реформе образования, цели которого пока не скорректированы и не положены в основу проводимых мероприятий в системе профессионального образования. 

Все вышеназванные проблемы касаются всей сферы образования, которое по справедливому замечанию журналистов является локомотивом экономики, построенной на знаниях. Такая «экономика знаний» названа ориентиром в проводимых экономических реформах России, которая должна сменить существующую экономику, опирающуюся на «газонефтяную иглу».  

Особое место в этих преобразованиях и придании образованию современного характера занимает финансово-экономическое образование. Сфера финансов относится к системе кровообращения экономики, от которого зависит ее нормальное функционирование. 

Мировой финансовый кризис заставил переосмыслить всю систему финансовых отношений, сменить приоритеты государственного регулирования экономики. Произошла феминизация теории экономического роста. Сейчас такое переосмысление ведется многими учеными и мировыми финансовыми институтами, которые пока не пришли к единому мнению. Среди политиков и ученых мира есть общее понимание причин мирового кризиса, что имеет место провал контроля государства за финансами. Финансовая сфера оторвалась от реального сектора экономики. Финансовые рынки на 90–100% функционируют без обслуживания реального сектора экономики. Есть разные подходы государственного влияния на эти процессы, чтобы не уничтожить финансовую активность бизнеса и населения. Идея мягкого регулирования финансовых рынков, чтобы они обслуживали не только финансовую сферу, но и реальный сектор экономики,  пока не нашла подходящих инструментов. Россия по системе распределения доходов захлестнула даже Латинскую Америку. 

Глобализация экономики подталкивает к многоуровнему образованию, внедрению Болонского процесса. Как выйти на мировую поляну финансового образования? 

Известно, что отрыв финансовых рынков от материальных факторов экономики привел к мировому финансовому кризису. Мир сегодня ищет новые конструкции управления экономикой. Поэтому сказать, какой будет система финансового образования в условиях поиска регулирования мировых финансов, невозможно. 

Нет сегодня модели рациональности финансовой системы, тогда что преподавать и модернизировать в финансово-экономическом образовании? Нужно исходить  из содержательной стороны образования, паспорта профессии. Нет экономической базы, не будет и прикладного экономического образования. Нужно взаимодействие между науками и пойти по западной модели, собирать в одном учебнике шесть курсов. Ведущей кафедре отводится роль лоцмана в учебном процессе, просветить путь развития студента до получения им необходимых компетенций. Лекции при их резком сокращении нужно сделать по интересам студентов, а основной упор отвести на практическое занятия и СРС. Их, в свою очередь, обеспечить новыми технологиями преподавания.

Куда идти – по линии узкого профессионального образования (специализации экономистов) или по линии подготовки широкого профиля экономистов, владеющих основами экономической теории? Вопрос скорее в пропорциях между двумя взглядами.

Только перечисленные причины осложняют содержательную компоненту финансово-экономического образования, приспособление его к современным взглядам, идеям, потребностям.

Не вдаваясь в подробности предстартового периода перед модернизацией финансово-экономического образования, необходимо обозначить новые вызовы ХХI в., с которыми столкнется высшая школа:
1. Изменения (перемены), вызванные глобализацией экономики и общественного мироустройства. К этому дополнился новый вызов, связанный с мировым экономическим кризисом и его последствиями. 

2. Интеграция и концентрация образовательных систем (научно-образовательных комплексов) или их индивидуализация в рамках аккредитационных требований к образовательным учреждениям. По оценкам Министерства образования и науки России, естественный отбор приведет к сокращению высших учебных заведений до 200–250, т. е. столько сохранится и будет укрупнено по западному образцу.

3. Утверждение в Минюсте РФ государственных образовательных стандартов (ФГОС) третьего поколения, определивших: чему, как учить и оценивать качество образовательных услуг.
4. Демографическая яма, которая сократит приток студентов в вузы, поставила вопрос перед высшей школой: кого учить? 

По данным министра образования и науки РФ Андрея Фурсенко, количество выпускников общеобразовательных школ России:

2008 г. – 1300 тыс. чел.

2009 г. – 900 тыс. чел.

2010 г. (ожид.) 730 тыс. чел.
В ближайшие три года ожидается уменьшение абитуриентов.

5. Смена принципов государственного финансирования образовательных учреждений поставила вузы перед дилеммой: за счет каких средств обучать – бюджетных, кредитных, средств населения, средств работодателей?

6. Смена технологий преподавания с переходом на компетентностный подход и сокращения сроков подготовки поставила в ситуацию проявления инициативы: как учить и оценивать результаты освоения учебных планов и программ?

Обратим внимание: законодательно Россия с 2011 г. повсеместно окончательно переходит на систему двухуровневого высшего образования – бакалавриат и магистратура – и упразднения специалитета в отдельных отраслях с внедрением системы федеральных государственных стандартов (ФГОС) третьего поколения. 

Кого мы должны готовить, чтобы специалист завтра развивал финансовую среду? По мнению федеральных экономических ведомств, начинать надо с паспортов специалистов в разных областях финансовой работы в бизнесе и финансовых институтах. Такие паспорта специалиста для различных финансовых направлений деятельности не готовит Министерство образования и реальный бизнес. Рекомендуется делать паспорта специалиста самим вузам в партнерстве с представителями бизнеса. Возникает вопрос: при таком политическом ориентире в сфере образования способно ли государство проводить единую образовательную политику в финансово-экономической сфере? 

Требуется искать новые формы взаимоотношений с бизнесом, который становится играющей стороной высшего профессионального образования. Сегодня в своем большинстве работодатели не представляют происходящие реформы в высшей школе. Требуется разумная пропагандистско-разъяснительная работа в бизнес-среде по разъяснению качественной цепочки: бакалавр – специалист – магистр – аспирант – докторант. Такую систему взаимоотношений профессионального образования с работодателями требуется еще создать, в частности через разработку паспортов специальности с указанием перечня требуемых компетенций для каждого уровня образования. 

В рамках перехода от пятилетнего к четырехлетнему обучению придется жертвовать спецкурсами, на которые вузы приглашали практиков. Преподавателям необходимо будет в срочном порядке осваивать большой пласт бизнес-образования, которое является для многих вузов полигоном шлифовки учебных планов и программ, обновления учебно-методической базы двухуровневого образования.

Сегодня оценки знаний должны быть прозрачными для студента и бизнеса. Молодежь готова к трудностям в процессе получения знаний и хотела бы знать, как их старания объективно оцениваются и признаются ли такие оценки мировым образовательным сообществом. Многие вузы к этому не готовы, поскольку требуется пересмотр режима работы вузовских библиотек, компьютерных классов, предоставление аудиторий для индивидуальной работы преподавателей со студентами, внедрение системы дистанционного обучение через Интернет и т. п. Возможны гибкие формы текущей аттестации студентов под условия мобильности рабочей силы на рынке труда.

Подумать нужно о сертификатах качества профессионального образования в свете перехода на автономные и бюджетные учреждения с расширенными финансовыми правами. Эти новые законодательные принципы бюджетного финансирования  образовательных учреждений, начиная с 1 января 2011 г., пока не апробированы практикой, поэтому возможны всякие негативные последствия на этапе перехода к такому финансированию. В целях обеспечения самофинансирования учебного заведения возможна погоня за увеличением платных образовательных услуг, без реального их обеспечения финансовыми и трудовыми ресурсами. Многим периферийным вузам придется работать в условиях жесткой экономии на материально-техническом обеспечении учебного процесса или снижения оплаты труда персонала либо увеличивать стоимость различных тарифов на образовательные услуги. 

Давая трезвый отчет реальным процессам модернизации образования, необходимо помнить, что оно не коснется всех сторон организации учебного процесса, кое-что сохраниться от старого профессионального образования. Кого-то этот факт успокаивает, кого-то серьезно беспокоит.
Не так страшно 2- уровневое образование, считают другие, которые уже освоили эти программы по ФГОС второго поколения. Для них актуально и более важно понять и методически обеспечить повышение роли самостоятельной работы студентов (СРС), главное в которой – в организации внеаудиторной и индивидуальной работы, при которой логика образования становится другой. Студент в таких условиях учится, а преподаватель помогает ему осваивать образовательные программы.

Лучшее из существующей практики высшего образования нужно сохранить и приспособить к новым реалиям компетентностного подхода оценки полученных знаний. Компетентностный подход требует от учебных заведений прислушиваться к практикам при составлении учебных программ по каждой дисциплине (ООП), т. е. корректировать области профессиональных, специальных и личностных компетенций. При этом практика предлагает включать как существенные компетенции этические вопросы, умение работать в команде, знание компьютера, иностранного языка, методики и приемы финансовых расчетов. 

Сегодня предоставлена учебным заведениям определенная гибкость в разработке учебных планов и программ в рамках соблюдения базовой части ФГОС. Правда, предельные объемы зачетных единиц (кредитов) по каждому учебному курсу сильно заужают возможности маневра в разработке учебных программ по каждому направлению и профилю подготовки бакалавра и магистра. Современный бизнес предъявляет повышенные требования к выпускнику финансово-экономического профиля. Такое придирчивое требование принуждает к пересмотру рабочих программ и УМК по каждому предмету, переходу к комплексной оценке всего учебного плана и корректировке междисциплинарных связей при подготовке каждого профиля бакалавра. На входе в вуз студент выбирает для себя только направление бакалавриата, а профиль ему предстоит выбрать после двух лет обучения. Такой подход многое меняет в организации учебного процесса. 

Модернизация будущего страны невозможна без формирования финансовой культуры населения, которое проявляет нигилизм во многих вопросах финансовой жизни, из-за чего попадается на уловки финансовых мошенников и  финансовые пирамиды, что тоже должно учитываться в ходе проводимой модернизации финансово-экономического образования. 

Нужно прививать студенту экономическое мышление выше, чем уровень одного рабочего места. Без инновационных технологий обучения не обойтись. На их основе сегодня проходят обмен студентами, международные ярмарки и конференции, участники которых (более 90%) трудоустраиваются на престижных местах. Известно, финансовые возможности студентов и учебных заведений для участия в таких международных программах, ярмарках и конференциях ограничены, а для некоторых вузов вообще недоступны. Это ведет еще к большей дифференциации вузов по возможности качественного предоставления образовательных профессиональных услуг, выходящих за рамки ФГОС. Вряд ли оправданно решать подобные проблемы за счет сокращения и укрупнения вузов. Сомнительна справедливость и социальная значимость выбранного концептуального направления развития высшего профессионального образования к концентрации учебных центров в огромной по территории стране «на одной шестой части суши». Согласно национальному проекту «Образование» предполагается сосредотачивать их в отдельных регионах, оставлять студенческими центрами только столичные и ряд региональных вузов. Какие это повлекут бюджетные затраты, допустим, только на строительство студенческих общежитий, никто из чиновников от образования во внимание не принимает. 

Необходимо обеспечить переход от бакалавра до магистра, от студенческой скамьи до рабочего места, для чего научиться готовить такой переход в период освоения учебных программ.

Учитывать в образовательных технологиях перемены в контингенте студентов, их новый внутренний облик, потребительские претензии, знание информационных технологий, нравственные качества и целевые ориентиры. Раньше студент был воспитуемый, а сегодня он потребитель, клиент в сфере образовательных услуг. Спрос на знания у него мал, у него преобладает спрос на диплом, который формируется через преобладающие критерии приема и отбора кадров при трудоустройстве.

В принятом ФГОС третьего поколения бакалавра по прикладной экономике большая роль отведена активным формам обучения (до 30%) аудиторного учебного плана по предмету. Это заставляет внедрять в учебный процесс активные и интерактивные формы, в частности, перейти от кейсов к учебно-тренировочным  комплексам (учебным тренажерам). Проведенные социологические исследования показали, что человек в процессе пассивного восприятия запоминает: 10% прочитанного, 20% услышанного, 30% увиденного, 50% увиденного и услышанного; при активном восприятии в памяти хранится: 80% того, что человек говорит; 90% того, что делает или создает.

В Европе имеется банк учебных тренажеров по экономическим специальностям (более 5200 шт.). Сегодня ведущими университетами страны (Москвы, Санкт-Петербурга, Самары и др.) накоплен определенный опыт использования интерактивных форм обучения в финансово-экономической сфере. Этот опыт требуется изучать и распространять.

Таким образом, модернизация финансово-экономического образования – это объективный процесс, диктуемый потребностями времени. Качество такой модернизации зависит от многих компонент, которые нужно рассматривать в комплексе и системно в рамках Болонского процесса интеграции в мировое образовательное пространство. Важно на уровне правительства обозначить конечные цели модернизации данного направления образования, увязать их с проводимой экономической реформой, без чего невозможно построить экономику, основанную на знаниях. К решению проблем образовательной реформы необходимо подключить работодателей, без чего невозможно перейти к компетентностной форме образовательных программ и оценке качества образования. Система высшего профессионального образования должна перейти на новые образовательные и информационные технологи организации учебного процесса с использованием активных и интерактивных средств проведения учебных занятий.
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�	 Постановление № 1400/2002 определило новые правила регулирования торговли автомобилями, запасными частями и услугами по ремонту автомобилей в целях усиления конкуренции в интересах потребителей.


�	 � HYPERLINK "http://www.remontauto.ru/?p=11&z=659"��http://www.remontauto.ru/?p=11&z=659� – официальный сайт журнала «Новости авторемонта».


�	 Aftermarket – термин, обозначающий рынок запасных частей для автомобилей, которые по своим характеристикам соответствуют оригинальным запасным частям. 


1 Вычислено автором по статистическим данным. 


1 Вычислено автором по статистическим данным. 


1 Вычислено автором по статистическим данным.
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Рпродаж

		

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) малых предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				рыболовство, рыбоводство		-8		-4.2		-1.1		4.7		4.8		6.4		4.8

				добыча полезных ископаемых		2.5		5.4		6.6		4.3		7		8		7

				обрабатывающие производства		3.8		4.3		3.8		4.1		5		5.4		5

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3.1		5		3		3.5		4.9		3.8		4.9

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) средних и крупных предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				рыболовство, рыбоводство		-3.3		3.7		5.2		4.2		8.4		7.8		7.8

				добыча полезных ископаемых		19.2		32.5		35.6		30.6		30.5		25.5		32.5

				обрабатывающие производства		12.4		14.9		15.3		16.6		18.3		17.6		17.6

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.4		5.4		5.3		3.2		5.2		4.9		5.4

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				сельское хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) крупных и средних предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				сельское хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3
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				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				в том числе:

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				рыболовство, рыбоводство		-10		-3.2		-6.1		4.3		5.6		-0.4		4.3

				добыча полезных ископаемых		1.8		3.1		2.4		1.6		3.3		-0.8		3.1

				обрабатывающие производства		-1.3		5.4		8.1		5.3		6.2		5.7		5.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		4.6		4.3		0.7		5.1		3.6		3.2		4.6

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				в том числе:

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				рыболовство, рыбоводство		-16.2		6.9		0.1		3.5		8		1.7		6.9

				добыча полезных ископаемых		7.6		13.8		12.9		15.3		11.4		10.7		13.8

				обрабатывающие производства		7.3		10.5		11.9		15.6		14.8		8.7		14.8

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		2.2		2.1		2.7		3.1		3.5		2.3		3.1

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				рыболовство, рыбоводство		-24.4		-9.7		-18.2		15.4		16.4		-1.3		15.4

				добыча полезных ископаемых		3.1		8.8		10.1		6.7		11.1		-2.2		10.1

				обрабатывающие производства		-4.2		14.5		23		20.5		25.4		22.7		23

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		14.5		9.5		1.3		18.5		10.5		11.2		14.5

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				рыболовство, рыбоводство		-31.8		15		0.1		7.9		17.6		4		15

				добыча полезных ископаемых		11.2		26.6		20		20.6		15.5		16.2		20.6

				обрабатывающие производства		15.4		23		25.8		34.2		31		18.9		31

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3		2.8		3.6		4.2		5.2		3.5		4.2

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				сельское хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				сельское хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				рыболовство, рыбоводство		-17		-4.7		-9.3		5.9		8.4		-0.6		5.9

				добыча полезных ископаемых		4.2		4.8		3.1		2.1		4.7		-1.4		4.7

				обрабатывающие производства		-1.9		8.7		12.5		7.1		8.3		7.6		8.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.6		8.1		1.8		7		5.5		4.6		7

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				рыболовство, рыбоводство		-33.2		12.9		0.1		6.5		14.7		3.1		12.9

				добыча полезных ископаемых		23.9		28.9		36.3		59.2		43.2		31.3		43.2

				обрабатывающие производства		13.9		19.4		22		28.8		28.3		16.3		28.3

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		9.3		8.6		10.3		12.2		10.8		6.9		10.8

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				сельское хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				сельское хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7
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																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8

																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8
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				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) малых предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				рыболовство, рыбоводство		-8		-4.2		-1.1		4.7		4.8		6.4		4.8

				добыча полезных ископаемых		2.5		5.4		6.6		4.3		7		8		7

				обрабатывающие производства		3.8		4.3		3.8		4.1		5		5.4		5

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3.1		5		3		3.5		4.9		3.8		4.9

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) средних и крупных предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				рыболовство, рыбоводство		-3.3		3.7		5.2		4.2		8.4		7.8		7.8

				добыча полезных ископаемых		19.2		32.5		35.6		30.6		30.5		25.5		32.5

				обрабатывающие производства		12.4		14.9		15.3		16.6		18.3		17.6		17.6

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.4		5.4		5.3		3.2		5.2		4.9		5.4

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				сельское хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) крупных и средних предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				сельское хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3
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				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				в том числе:

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				рыболовство, рыбоводство		-10		-3.2		-6.1		4.3		5.6		-0.4		4.3

				добыча полезных ископаемых		1.8		3.1		2.4		1.6		3.3		-0.8		3.1

				обрабатывающие производства		-1.3		5.4		8.1		5.3		6.2		5.7		5.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		4.6		4.3		0.7		5.1		3.6		3.2		4.6

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				в том числе:

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				рыболовство, рыбоводство		-16.2		6.9		0.1		3.5		8		1.7		6.9

				добыча полезных ископаемых		7.6		13.8		12.9		15.3		11.4		10.7		13.8

				обрабатывающие производства		7.3		10.5		11.9		15.6		14.8		8.7		14.8

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		2.2		2.1		2.7		3.1		3.5		2.3		3.1

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				рыболовство, рыбоводство		-24.4		-9.7		-18.2		15.4		16.4		-1.3		15.4

				добыча полезных ископаемых		3.1		8.8		10.1		6.7		11.1		-2.2		10.1

				обрабатывающие производства		-4.2		14.5		23		20.5		25.4		22.7		23

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		14.5		9.5		1.3		18.5		10.5		11.2		14.5

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				рыболовство, рыбоводство		-31.8		15		0.1		7.9		17.6		4		15

				добыча полезных ископаемых		11.2		26.6		20		20.6		15.5		16.2		20.6

				обрабатывающие производства		15.4		23		25.8		34.2		31		18.9		31

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3		2.8		3.6		4.2		5.2		3.5		4.2

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				сельское хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				сельское хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				рыболовство, рыбоводство		-17		-4.7		-9.3		5.9		8.4		-0.6		5.9

				добыча полезных ископаемых		4.2		4.8		3.1		2.1		4.7		-1.4		4.7

				обрабатывающие производства		-1.9		8.7		12.5		7.1		8.3		7.6		8.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.6		8.1		1.8		7		5.5		4.6		7

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				рыболовство, рыбоводство		-33.2		12.9		0.1		6.5		14.7		3.1		12.9

				добыча полезных ископаемых		23.9		28.9		36.3		59.2		43.2		31.3		43.2

				обрабатывающие производства		13.9		19.4		22		28.8		28.3		16.3		28.3

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		9.3		8.6		10.3		12.2		10.8		6.9		10.8

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				сельское хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				сельское хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7
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																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8

																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8
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		 Граница		 Граница		 Граница		 Граница		 Граница		 Граница		 Граница		 Граница		 Граница



Р продаж

Р активов

Рвнеоб.активов

Р оборотных активов

Р капитала и резервов

Р долгосрочных обязательств

Р краткосрочных обязательств

К текущей ликвидности

К автономии

3.2

-0.9

-1.5

-2.1

-2.6

-9.5

-1.6

67.6

35.2

5

1.1

2.1

2.3

3.1

8.9

2.1

85.5

35.8

3.3

-0.3

-0.6

-0.6

-0.9

-2.1

-0.6

94.1

35.6

5.4

2

4.3

3.6

6

10.3

4.1

108.8

33.7

13.6

7.7

16.9

14.2

23.6

31.4

18

126.3

34.2

11.1

4.8

9.6

9.8

13.2

18.2

13.2

136.7

38.4

11.1

4.8

9.6

9.8

13.2

18.2

13.2

126.3

35.8



Рпродаж

		

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) малых предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				рыболовство, рыбоводство		-8		-4.2		-1.1		4.7		4.8		6.4		4.8

				добыча полезных ископаемых		2.5		5.4		6.6		4.3		7		8		7

				обрабатывающие производства		3.8		4.3		3.8		4.1		5		5.4		5

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3.1		5		3		3.5		4.9		3.8		4.9

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) средних и крупных предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				рыболовство, рыбоводство		-3.3		3.7		5.2		4.2		8.4		7.8		7.8

				добыча полезных ископаемых		19.2		32.5		35.6		30.6		30.5		25.5		32.5

				обрабатывающие производства		12.4		14.9		15.3		16.6		18.3		17.6		17.6

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.4		5.4		5.3		3.2		5.2		4.9		5.4

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				сельское хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) крупных и средних предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				сельское хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3





Рпродаж

		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



Лист2

		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



Лист3

		

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				в том числе:

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				рыболовство, рыбоводство		-10		-3.2		-6.1		4.3		5.6		-0.4		4.3

				добыча полезных ископаемых		1.8		3.1		2.4		1.6		3.3		-0.8		3.1

				обрабатывающие производства		-1.3		5.4		8.1		5.3		6.2		5.7		5.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		4.6		4.3		0.7		5.1		3.6		3.2		4.6

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				в том числе:

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				рыболовство, рыбоводство		-16.2		6.9		0.1		3.5		8		1.7		6.9

				добыча полезных ископаемых		7.6		13.8		12.9		15.3		11.4		10.7		13.8

				обрабатывающие производства		7.3		10.5		11.9		15.6		14.8		8.7		14.8

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		2.2		2.1		2.7		3.1		3.5		2.3		3.1

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				рыболовство, рыбоводство		-24.4		-9.7		-18.2		15.4		16.4		-1.3		15.4

				добыча полезных ископаемых		3.1		8.8		10.1		6.7		11.1		-2.2		10.1

				обрабатывающие производства		-4.2		14.5		23		20.5		25.4		22.7		23

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		14.5		9.5		1.3		18.5		10.5		11.2		14.5

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				рыболовство, рыбоводство		-31.8		15		0.1		7.9		17.6		4		15

				добыча полезных ископаемых		11.2		26.6		20		20.6		15.5		16.2		20.6

				обрабатывающие производства		15.4		23		25.8		34.2		31		18.9		31

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3		2.8		3.6		4.2		5.2		3.5		4.2

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				сельское хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				сельское хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				рыболовство, рыбоводство		-17		-4.7		-9.3		5.9		8.4		-0.6		5.9

				добыча полезных ископаемых		4.2		4.8		3.1		2.1		4.7		-1.4		4.7

				обрабатывающие производства		-1.9		8.7		12.5		7.1		8.3		7.6		8.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.6		8.1		1.8		7		5.5		4.6		7

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				рыболовство, рыбоводство		-33.2		12.9		0.1		6.5		14.7		3.1		12.9

				добыча полезных ископаемых		23.9		28.9		36.3		59.2		43.2		31.3		43.2

				обрабатывающие производства		13.9		19.4		22		28.8		28.3		16.3		28.3

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		9.3		8.6		10.3		12.2		10.8		6.9		10.8

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				сельское хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				сельское хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7





Лист3

		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



		

																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8

																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8
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Рпродаж

		

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) малых предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				рыболовство, рыбоводство		-8		-4.2		-1.1		4.7		4.8		6.4		4.8

				добыча полезных ископаемых		2.5		5.4		6.6		4.3		7		8		7

				обрабатывающие производства		3.8		4.3		3.8		4.1		5		5.4		5

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3.1		5		3		3.5		4.9		3.8		4.9

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) средних и крупных предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				рыболовство, рыбоводство		-3.3		3.7		5.2		4.2		8.4		7.8		7.8

				добыча полезных ископаемых		19.2		32.5		35.6		30.6		30.5		25.5		32.5

				обрабатывающие производства		12.4		14.9		15.3		16.6		18.3		17.6		17.6

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.4		5.4		5.3		3.2		5.2		4.9		5.4

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				сельское хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) крупных и средних предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				сельское хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3





Рпродаж

		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



Лист2

		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



Лист3

		

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				в том числе:

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				рыболовство, рыбоводство		-10		-3.2		-6.1		4.3		5.6		-0.4		4.3

				добыча полезных ископаемых		1.8		3.1		2.4		1.6		3.3		-0.8		3.1

				обрабатывающие производства		-1.3		5.4		8.1		5.3		6.2		5.7		5.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		4.6		4.3		0.7		5.1		3.6		3.2		4.6

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				в том числе:

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				рыболовство, рыбоводство		-16.2		6.9		0.1		3.5		8		1.7		6.9

				добыча полезных ископаемых		7.6		13.8		12.9		15.3		11.4		10.7		13.8

				обрабатывающие производства		7.3		10.5		11.9		15.6		14.8		8.7		14.8

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		2.2		2.1		2.7		3.1		3.5		2.3		3.1

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				рыболовство, рыбоводство		-24.4		-9.7		-18.2		15.4		16.4		-1.3		15.4

				добыча полезных ископаемых		3.1		8.8		10.1		6.7		11.1		-2.2		10.1

				обрабатывающие производства		-4.2		14.5		23		20.5		25.4		22.7		23

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		14.5		9.5		1.3		18.5		10.5		11.2		14.5

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				рыболовство, рыбоводство		-31.8		15		0.1		7.9		17.6		4		15

				добыча полезных ископаемых		11.2		26.6		20		20.6		15.5		16.2		20.6

				обрабатывающие производства		15.4		23		25.8		34.2		31		18.9		31

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3		2.8		3.6		4.2		5.2		3.5		4.2

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				сельское хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				сельское хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				рыболовство, рыбоводство		-17		-4.7		-9.3		5.9		8.4		-0.6		5.9

				добыча полезных ископаемых		4.2		4.8		3.1		2.1		4.7		-1.4		4.7

				обрабатывающие производства		-1.9		8.7		12.5		7.1		8.3		7.6		8.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.6		8.1		1.8		7		5.5		4.6		7

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				рыболовство, рыбоводство		-33.2		12.9		0.1		6.5		14.7		3.1		12.9

				добыча полезных ископаемых		23.9		28.9		36.3		59.2		43.2		31.3		43.2

				обрабатывающие производства		13.9		19.4		22		28.8		28.3		16.3		28.3

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		9.3		8.6		10.3		12.2		10.8		6.9		10.8

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				сельское хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				сельское хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7
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																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8

																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8
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Рпродаж

		

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) малых предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				рыболовство, рыбоводство		-8		-4.2		-1.1		4.7		4.8		6.4		4.8

				добыча полезных ископаемых		2.5		5.4		6.6		4.3		7		8		7

				обрабатывающие производства		3.8		4.3		3.8		4.1		5		5.4		5

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3.1		5		3		3.5		4.9		3.8		4.9

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) средних и крупных предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				рыболовство, рыбоводство		-3.3		3.7		5.2		4.2		8.4		7.8		7.8

				добыча полезных ископаемых		19.2		32.5		35.6		30.6		30.5		25.5		32.5

				обрабатывающие производства		12.4		14.9		15.3		16.6		18.3		17.6		17.6

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.4		5.4		5.3		3.2		5.2		4.9		5.4

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				сельское хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) крупных и средних предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				сельское хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3





Рпродаж

		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



Рактивов

		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



Лист3

		

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				в том числе:

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				рыболовство, рыбоводство		-10		-3.2		-6.1		4.3		5.6		-0.4		4.3

				добыча полезных ископаемых		1.8		3.1		2.4		1.6		3.3		-0.8		3.1

				обрабатывающие производства		-1.3		5.4		8.1		5.3		6.2		5.7		5.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		4.6		4.3		0.7		5.1		3.6		3.2		4.6

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				в том числе:

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				рыболовство, рыбоводство		-16.2		6.9		0.1		3.5		8		1.7		6.9

				добыча полезных ископаемых		7.6		13.8		12.9		15.3		11.4		10.7		13.8

				обрабатывающие производства		7.3		10.5		11.9		15.6		14.8		8.7		14.8

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		2.2		2.1		2.7		3.1		3.5		2.3		3.1

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				рыболовство, рыбоводство		-24.4		-9.7		-18.2		15.4		16.4		-1.3		15.4

				добыча полезных ископаемых		3.1		8.8		10.1		6.7		11.1		-2.2		10.1

				обрабатывающие производства		-4.2		14.5		23		20.5		25.4		22.7		23

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		14.5		9.5		1.3		18.5		10.5		11.2		14.5

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				рыболовство, рыбоводство		-31.8		15		0.1		7.9		17.6		4		15

				добыча полезных ископаемых		11.2		26.6		20		20.6		15.5		16.2		20.6

				обрабатывающие производства		15.4		23		25.8		34.2		31		18.9		31

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3		2.8		3.6		4.2		5.2		3.5		4.2

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				сельское хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				сельское хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				рыболовство, рыбоводство		-17		-4.7		-9.3		5.9		8.4		-0.6		5.9

				добыча полезных ископаемых		4.2		4.8		3.1		2.1		4.7		-1.4		4.7

				обрабатывающие производства		-1.9		8.7		12.5		7.1		8.3		7.6		8.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.6		8.1		1.8		7		5.5		4.6		7

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				рыболовство, рыбоводство		-33.2		12.9		0.1		6.5		14.7		3.1		12.9

				добыча полезных ископаемых		23.9		28.9		36.3		59.2		43.2		31.3		43.2

				обрабатывающие производства		13.9		19.4		22		28.8		28.3		16.3		28.3

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		9.3		8.6		10.3		12.2		10.8		6.9		10.8

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				сельское хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				сельское хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7
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																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8

																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8
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				Коэффициент текущей ликвидности малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		115.2		123.9		117.6		121.5		118.6		112.7		121.5

				сельское хозяйство		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				строительство		93.1		98.7		94		100.7		100.4		103.2		100.7

				оптовая и розничная торговля		101.8		106.3		112.3		115		112.4		117.6		115

				транспорт и связь		93.6		106.6		95.3		98		100.9		102.4		102.4

				Коэффициент текущей ликвидности средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		116.2		113.1		122.2		123.7		130.7		130		130

				сельское хозяйство		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				строительство		96.1		102.3		98.3		101.7		105.2		98.5		102.3

				оптовая и розничная торговля		116.9		126.4		135		129.2		126.1		124.5		129.2

				транспорт и связь		169.1		107.4		108.7		103.3		102.3		111		111

				Коэффициент автономии малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		26.6		19.8		22.4		20.7		18		19.2		22.4

				сельское хозяйство		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.6

				строительство		22.6		22.6		21.6		20.6		16.6		15.8		21.6

				оптовая и розничная торговля		10.3		10.7		11.8		12.9		12.9		15.7		12.9

				транспорт и связь		21		29.2		24.5		27.4		28.9		26.8		28.9

				Коэффициент автономии средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		57.7		54.4		56.2		57.1		55.9		51.3		57.1

				сельское хозяйство		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

				строительство		36.5		37.8		29		26.3		22		18.6		36.5

				оптовая и розничная торговля		51.9		48.9		56.3		53.2		47.7		48.9		53.2

				транспорт и связь		66.1		69.5		70.7		70.6		68.3		64.8		70.6
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Рпродаж

		

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) малых предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				рыболовство, рыбоводство		-8		-4.2		-1.1		4.7		4.8		6.4		4.8

				добыча полезных ископаемых		2.5		5.4		6.6		4.3		7		8		7

				обрабатывающие производства		3.8		4.3		3.8		4.1		5		5.4		5

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3.1		5		3		3.5		4.9		3.8		4.9

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) средних и крупных предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				рыболовство, рыбоводство		-3.3		3.7		5.2		4.2		8.4		7.8		7.8

				добыча полезных ископаемых		19.2		32.5		35.6		30.6		30.5		25.5		32.5

				обрабатывающие производства		12.4		14.9		15.3		16.6		18.3		17.6		17.6

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.4		5.4		5.3		3.2		5.2		4.9		5.4

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				сельское хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) крупных и средних предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				сельское хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3
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Лист3

		

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				в том числе:

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				рыболовство, рыбоводство		-10		-3.2		-6.1		4.3		5.6		-0.4		4.3

				добыча полезных ископаемых		1.8		3.1		2.4		1.6		3.3		-0.8		3.1

				обрабатывающие производства		-1.3		5.4		8.1		5.3		6.2		5.7		5.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		4.6		4.3		0.7		5.1		3.6		3.2		4.6

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				в том числе:

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				рыболовство, рыбоводство		-16.2		6.9		0.1		3.5		8		1.7		6.9

				добыча полезных ископаемых		7.6		13.8		12.9		15.3		11.4		10.7		13.8

				обрабатывающие производства		7.3		10.5		11.9		15.6		14.8		8.7		14.8

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		2.2		2.1		2.7		3.1		3.5		2.3		3.1

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				рыболовство, рыбоводство		-24.4		-9.7		-18.2		15.4		16.4		-1.3		15.4

				добыча полезных ископаемых		3.1		8.8		10.1		6.7		11.1		-2.2		10.1

				обрабатывающие производства		-4.2		14.5		23		20.5		25.4		22.7		23

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		14.5		9.5		1.3		18.5		10.5		11.2		14.5

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				рыболовство, рыбоводство		-31.8		15		0.1		7.9		17.6		4		15

				добыча полезных ископаемых		11.2		26.6		20		20.6		15.5		16.2		20.6

				обрабатывающие производства		15.4		23		25.8		34.2		31		18.9		31

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3		2.8		3.6		4.2		5.2		3.5		4.2

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				сельское хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				сельское хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				рыболовство, рыбоводство		-17		-4.7		-9.3		5.9		8.4		-0.6		5.9

				добыча полезных ископаемых		4.2		4.8		3.1		2.1		4.7		-1.4		4.7

				обрабатывающие производства		-1.9		8.7		12.5		7.1		8.3		7.6		8.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.6		8.1		1.8		7		5.5		4.6		7

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				рыболовство, рыбоводство		-33.2		12.9		0.1		6.5		14.7		3.1		12.9

				добыча полезных ископаемых		23.9		28.9		36.3		59.2		43.2		31.3		43.2

				обрабатывающие производства		13.9		19.4		22		28.8		28.3		16.3		28.3

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		9.3		8.6		10.3		12.2		10.8		6.9		10.8

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				сельское хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				сельское хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7
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																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8

																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8
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				Коэффициент текущей ликвидности малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		115.2		123.9		117.6		121.5		118.6		112.7		121.5

				сельское хозяйство		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				строительство		93.1		98.7		94		100.7		100.4		103.2		100.7

				оптовая и розничная торговля		101.8		106.3		112.3		115		112.4		117.6		115

				транспорт и связь		93.6		106.6		95.3		98		100.9		102.4		102.4

				Коэффициент текущей ликвидности средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		116.2		113.1		122.2		123.7		130.7		130		130

				сельское хозяйство		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				строительство		96.1		102.3		98.3		101.7		105.2		98.5		102.3

				оптовая и розничная торговля		116.9		126.4		135		129.2		126.1		124.5		129.2

				транспорт и связь		169.1		107.4		108.7		103.3		102.3		111		111

				Коэффициент автономии малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		26.6		19.8		22.4		20.7		18		19.2		22.4

				сельское хозяйство		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.6

				строительство		22.6		22.6		21.6		20.6		16.6		15.8		21.6

				оптовая и розничная торговля		10.3		10.7		11.8		12.9		12.9		15.7		12.9

				транспорт и связь		21		29.2		24.5		27.4		28.9		26.8		28.9

				Коэффициент автономии средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		57.7		54.4		56.2		57.1		55.9		51.3		57.1

				сельское хозяйство		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

				строительство		36.5		37.8		29		26.3		22		18.6		36.5

				оптовая и розничная торговля		51.9		48.9		56.3		53.2		47.7		48.9		53.2

				транспорт и связь		66.1		69.5		70.7		70.6		68.3		64.8		70.6
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				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) малых предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				рыболовство, рыбоводство		-8		-4.2		-1.1		4.7		4.8		6.4		4.8

				добыча полезных ископаемых		2.5		5.4		6.6		4.3		7		8		7

				обрабатывающие производства		3.8		4.3		3.8		4.1		5		5.4		5

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3.1		5		3		3.5		4.9		3.8		4.9

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) средних и крупных предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				рыболовство, рыбоводство		-3.3		3.7		5.2		4.2		8.4		7.8		7.8

				добыча полезных ископаемых		19.2		32.5		35.6		30.6		30.5		25.5		32.5

				обрабатывающие производства		12.4		14.9		15.3		16.6		18.3		17.6		17.6

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.4		5.4		5.3		3.2		5.2		4.9		5.4

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				сельское хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) крупных и средних предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				сельское хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3





Рпродаж

		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



Рактивов

		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



Лист3

		

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				в том числе:

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				рыболовство, рыбоводство		-10		-3.2		-6.1		4.3		5.6		-0.4		4.3

				добыча полезных ископаемых		1.8		3.1		2.4		1.6		3.3		-0.8		3.1

				обрабатывающие производства		-1.3		5.4		8.1		5.3		6.2		5.7		5.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		4.6		4.3		0.7		5.1		3.6		3.2		4.6

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				в том числе:

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				рыболовство, рыбоводство		-16.2		6.9		0.1		3.5		8		1.7		6.9

				добыча полезных ископаемых		7.6		13.8		12.9		15.3		11.4		10.7		13.8

				обрабатывающие производства		7.3		10.5		11.9		15.6		14.8		8.7		14.8

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		2.2		2.1		2.7		3.1		3.5		2.3		3.1

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				рыболовство, рыбоводство		-24.4		-9.7		-18.2		15.4		16.4		-1.3		15.4

				добыча полезных ископаемых		3.1		8.8		10.1		6.7		11.1		-2.2		10.1

				обрабатывающие производства		-4.2		14.5		23		20.5		25.4		22.7		23

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		14.5		9.5		1.3		18.5		10.5		11.2		14.5

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				рыболовство, рыбоводство		-31.8		15		0.1		7.9		17.6		4		15

				добыча полезных ископаемых		11.2		26.6		20		20.6		15.5		16.2		20.6

				обрабатывающие производства		15.4		23		25.8		34.2		31		18.9		31

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3		2.8		3.6		4.2		5.2		3.5		4.2

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				сельское хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				сельское хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				рыболовство, рыбоводство		-17		-4.7		-9.3		5.9		8.4		-0.6		5.9

				добыча полезных ископаемых		4.2		4.8		3.1		2.1		4.7		-1.4		4.7

				обрабатывающие производства		-1.9		8.7		12.5		7.1		8.3		7.6		8.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.6		8.1		1.8		7		5.5		4.6		7

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				рыболовство, рыбоводство		-33.2		12.9		0.1		6.5		14.7		3.1		12.9

				добыча полезных ископаемых		23.9		28.9		36.3		59.2		43.2		31.3		43.2

				обрабатывающие производства		13.9		19.4		22		28.8		28.3		16.3		28.3

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		9.3		8.6		10.3		12.2		10.8		6.9		10.8

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				сельское хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				сельское хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7





Лист3

		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



Лист1

		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



		



Всего

сельское хозяйство

строительство

оптовая и розничная торговля

транспорт и связь



		

																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8

																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8
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				Коэффициент текущей ликвидности малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		115.2		123.9		117.6		121.5		118.6		112.7		121.5

				сельское хозяйство		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				строительство		93.1		98.7		94		100.7		100.4		103.2		100.7

				оптовая и розничная торговля		101.8		106.3		112.3		115		112.4		117.6		115

				транспорт и связь		93.6		106.6		95.3		98		100.9		102.4		102.4

				Коэффициент текущей ликвидности средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		116.2		113.1		122.2		123.7		130.7		130		130

				сельское хозяйство		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				строительство		96.1		102.3		98.3		101.7		105.2		98.5		102.3

				оптовая и розничная торговля		116.9		126.4		135		129.2		126.1		124.5		129.2

				транспорт и связь		169.1		107.4		108.7		103.3		102.3		111		111

				Коэффициент автономии малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		26.6		19.8		22.4		20.7		18		19.2		22.4

				сельское хозяйство		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.6

				строительство		22.6		22.6		21.6		20.6		16.6		15.8		21.6

				оптовая и розничная торговля		10.3		10.7		11.8		12.9		12.9		15.7		12.9

				транспорт и связь		21		29.2		24.5		27.4		28.9		26.8		28.9

				Коэффициент автономии средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		57.7		54.4		56.2		57.1		55.9		51.3		57.1

				сельское хозяйство		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

				строительство		36.5		37.8		29		26.3		22		18.6		36.5

				оптовая и розничная торговля		51.9		48.9		56.3		53.2		47.7		48.9		53.2

				транспорт и связь		66.1		69.5		70.7		70.6		68.3		64.8		70.6
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Рпродаж

		

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) малых предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				рыболовство, рыбоводство		-8		-4.2		-1.1		4.7		4.8		6.4		4.8

				добыча полезных ископаемых		2.5		5.4		6.6		4.3		7		8		7

				обрабатывающие производства		3.8		4.3		3.8		4.1		5		5.4		5

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3.1		5		3		3.5		4.9		3.8		4.9

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОДАННЫХ ТОВАРОВ,  ПРОДУКЦИИ (РАБОТ, УСЛУГ) средних и крупных предприятий

						Годы												Граница

						2003		2004		2005		2006		2007		2008

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				рыболовство, рыбоводство		-3.3		3.7		5.2		4.2		8.4		7.8		7.8

				добыча полезных ископаемых		19.2		32.5		35.6		30.6		30.5		25.5		32.5

				обрабатывающие производства		12.4		14.9		15.3		16.6		18.3		17.6		17.6

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.4		5.4		5.3		3.2		5.2		4.9		5.4

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		2.1		1.8		2.2		2.2		2.8		3.5		2.8

				сельское хозяйство		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				строительство		4.6		3.1		2.9		4		4.4		4.4		4.4

				оптовая и розничная торговля		1.9		1.4		2.1		1.8		2.4		3		2.4

				транспорт и связь		6.8		7.3		5.2		4.6		5.6		5.1		6.8

				Рентабельность проданных товаров, продукции (работ, услуг) крупных и средних предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		10.2		13.2		13.5		13.2		13.1		13.4		13.4

				сельское хозяйство		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				строительство		5.7		4.2		3.9		5.1		5.8		5.5		5.7

				оптовая и розничная торговля		8.9		11.3		9.7		10.1		8.8		11.4		11.3

				транспорт и связь		15.3		13.4		14.4		15.1		15.7		14.4		15.3
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				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				в том числе:

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				рыболовство, рыбоводство		-10		-3.2		-6.1		4.3		5.6		-0.4		4.3

				добыча полезных ископаемых		1.8		3.1		2.4		1.6		3.3		-0.8		3.1

				обрабатывающие производства		-1.3		5.4		8.1		5.3		6.2		5.7		5.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		4.6		4.3		0.7		5.1		3.6		3.2		4.6

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				в том числе:

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				рыболовство, рыбоводство		-16.2		6.9		0.1		3.5		8		1.7		6.9

				добыча полезных ископаемых		7.6		13.8		12.9		15.3		11.4		10.7		13.8

				обрабатывающие производства		7.3		10.5		11.9		15.6		14.8		8.7		14.8

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		2.2		2.1		2.7		3.1		3.5		2.3		3.1

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов  малых предприятий

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		4.9		4.4		5.4		3.7		4.7		1		4.9

				сельское хозяйство		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				строительство		4.7		2.3		2.4		3.6		3.6		4.7		3.6

				оптовая и розничная торговля		2.5		4.8		3.4		2.9		3.8		4.1		4.1

				транспорт и связь		6.1		12.6		5		7		11.5		-1.6		11.5

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		5.9		8.5		8.8		12.2		10.4		5.4		10.4

				сельское хозяйство		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				строительство		4.2		2.5		3.2		4.5		4.6		2.8		4.5

				оптовая и розничная торговля		7		11.5		8.4		11.5		9		5.4		9

				транспорт и связь		6		5.7		5.7		6.3		8		5.4		6.3

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				рыболовство, рыбоводство		-24.4		-9.7		-18.2		15.4		16.4		-1.3		15.4

				добыча полезных ископаемых		3.1		8.8		10.1		6.7		11.1		-2.2		10.1

				обрабатывающие производства		-4.2		14.5		23		20.5		25.4		22.7		23

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		14.5		9.5		1.3		18.5		10.5		11.2		14.5

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				рыболовство, рыбоводство		-31.8		15		0.1		7.9		17.6		4		15

				добыча полезных ископаемых		11.2		26.6		20		20.6		15.5		16.2		20.6

				обрабатывающие производства		15.4		23		25.8		34.2		31		18.9		31

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		3		2.8		3.6		4.2		5.2		3.5		4.2

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		16.7		17.4		19.5		13.9		16.2		3.3		17.4

				сельское хозяйство		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				строительство		12.5		6.4		6.6		10.9		11.3		14.4		12.5

				оптовая и розничная торговля		15.4		29.3		25.8		22.8		28.5		34		29.3

				транспорт и связь		18.3		38.1		13.9		17.9		29.2		-4		29.2

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ внеоборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		9.6		14.5		14.4		19.7		17.2		9.5		17.2

				сельское хозяйство		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				строительство		10.5		6.4		9.1		11.8		13.1		7.7		11.8

				оптовая и розничная торговля		13.3		24.2		14.3		21.1		17.5		10.4		21.1

				транспорт и связь		9.7		7.3		7.2		7.8		10.2		7.1		9.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				рыболовство, рыбоводство		-17		-4.7		-9.3		5.9		8.4		-0.6		5.9

				добыча полезных ископаемых		4.2		4.8		3.1		2.1		4.7		-1.4		4.7

				обрабатывающие производства		-1.9		8.7		12.5		7.1		8.3		7.6		8.7

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		6.6		8.1		1.8		7		5.5		4.6		7

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				в том числе:

				сельское хозяйство, охота и лесное хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				рыболовство, рыбоводство		-33.2		12.9		0.1		6.5		14.7		3.1		12.9

				добыча полезных ископаемых		23.9		28.9		36.3		59.2		43.2		31.3		43.2

				обрабатывающие производства		13.9		19.4		22		28.8		28.3		16.3		28.3

				производство и распределение электроэнергии, газа и воды		9.3		8.6		10.3		12.2		10.8		6.9		10.8

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля; ремонт автотранспортных средств, мотоциклов, бытовых изделий и предметов личного пользования		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов  малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		6.9		6		7.4		5		6.7		1.5		6.9

				сельское хозяйство		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				строительство		7.4		3.5		3.9		5.4		5.4		7		7

				оптовая и розничная торговля		3		5.7		3.9		3.3		4.4		4.7		4.7

				транспорт и связь		9.1		18.7		7.7		11.5		19.1		-2.7		18.7

				РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ оборотных активов средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		15		20.6		22.5		32.3		25.9		12.7		25.9

				сельское хозяйство		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				строительство		7		4		5		7.3		7.1		4.3		7.1

				оптовая и розничная торговля		14.6		21.9		20		25.4		18.5		11		21.9

				транспорт и связь		15.8		25		27		31.7		37.5		23.4		31.7
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																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8

																Пороговые значения для средних и крупных предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

								2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		2.6		5.8		6.7		8.2		14.3		9.1		9.1

				Рентабельность активов		Р активов		0		3.7		2.8		4		6.4		4.2		4.2

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-0.1		6.6		5.1		7.6		11.8		7.8		7.8

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-0.1		8.3		6		8.4		13.9		9.2		9.2

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-0.1		6.8		5.4		8.6		14.8		11.4		11.4

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-0.4		26.9		17.5		17.9		22.7		13.1		17.9

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-0.1		11.2		8.4		12.6		22.2		13.9		13.9

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				Коэффициент автономии		К автономии		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

										Пороговые значения для малых предприятий отрасли сельского хозяйства

				Показатели				Годы

				(коэффициенты)				2003		2004		2005		2006		2007		2008		 Граница

				Рентабельность проданных товаров		Р продаж		3.2		5		3.3		5.4		13.6		11.1		11.1

				Рентабельность активов		Р активов		-0.9		1.1		-0.3		2		7.7		4.8		4.8

				Рентабельность внеоборотных активов		Рвнеоб.активов		-1.5		2.1		-0.6		4.3		16.9		9.6		9.6

				Рентабельность оборотных активов		Р оборотных активов		-2.1		2.3		-0.6		3.6		14.2		9.8		9.8

				Рентабельность капитала и резервов		Р капитала и резервов		-2.6		3.1		-0.9		6		23.6		13.2		13.2

				Рентабельность долгосрочных обязательств		Р долгосрочных обязательств		-9.5		8.9		-2.1		10.3		31.4		18.2		18.2

				Рентабельность краткосрочных обязательств		Р краткосрочных обязательств		-1.6		2.1		-0.6		4.1		18		13.2		13.2

				Коэффициент текущей ликвидности		К текущей ликвидности		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				Коэффициент автономии		К автономии		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.8
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				Коэффициент текущей ликвидности малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		115.2		123.9		117.6		121.5		118.6		112.7		121.5

				сельское хозяйство		67.6		85.5		94.1		108.8		126.3		136.7		126.3

				строительство		93.1		98.7		94		100.7		100.4		103.2		100.7

				оптовая и розничная торговля		101.8		106.3		112.3		115		112.4		117.6		115

				транспорт и связь		93.6		106.6		95.3		98		100.9		102.4		102.4

				Коэффициент текущей ликвидности средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		116.2		113.1		122.2		123.7		130.7		130		130

				сельское хозяйство		109.3		130.6		137.5		153.6		164.7		154.6		154.6

				строительство		96.1		102.3		98.3		101.7		105.2		98.5		102.3

				оптовая и розничная торговля		116.9		126.4		135		129.2		126.1		124.5		129.2

				транспорт и связь		169.1		107.4		108.7		103.3		102.3		111		111

				Коэффициент автономии малых предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		26.6		19.8		22.4		20.7		18		19.2		22.4

				сельское хозяйство		35.2		35.8		35.6		33.7		34.2		38.4		35.6

				строительство		22.6		22.6		21.6		20.6		16.6		15.8		21.6

				оптовая и розничная торговля		10.3		10.7		11.8		12.9		12.9		15.7		12.9

				транспорт и связь		21		29.2		24.5		27.4		28.9		26.8		28.9

				Коэффициент автономии средних и крупных предприятий

						Годы

						2003		2004		2005		2006		2007		2008		Граница

				Всего		57.7		54.4		56.2		57.1		55.9		51.3		57.1

				сельское хозяйство		55		54.8		52.5		47.9		44.8		39		54.8

				строительство		36.5		37.8		29		26.3		22		18.6		36.5

				оптовая и розничная торговля		51.9		48.9		56.3		53.2		47.7		48.9		53.2

				транспорт и связь		66.1		69.5		70.7		70.6		68.3		64.8		70.6
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