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Экономические процессы в современном обществе
Н.Е. Алексеев

Омская гуманитарная академия 

Сибирская государственная автомобильно-дорожная академия 

Столичная финансово-гуманитарная академия (СФГА, филиал в г. Омск)

ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ТРАНСФОРМАЦИЯ ЦЕННОСТНЫХ 
ОРИЕНТАЦИЙ СОВРЕМЕННОГО ОБЩЕСТВА

Изучение проблемы формирования личных экономических потребностей в настоящее время приобретает комплексный характер, является предметом анализа различных дисциплин, и представляет собой важную область исследований, расположенную на стыке различных отраслей знания о человеке –экономики, философии, социологии и психологии. Ценности и ценностные ориентации человека всегда являлись одним из важных объектов исследования социально-экономических наук. Ценностные ориентации личности, связывающие ее внутренний мир с окружающей действительностью, образуют сложную многоуровневую систему. Современную динамику ценностей всего обществ необходимо рассматривать как результат изменений ценностей и ценностных ориентации составляющих данное общество социально-демографических групп, классов, страт и отдельных личностей, которые могут иметь отличающиеся, а зачастую и приходящие в противоречия системы ценностей, а как следствие и структуры потребностей. Поэтому особую актуальность приобретает анализ личных экономических потребностей на различных уровнях экономики, и, прежде всего на уровне наноэкономики (индивида). Исследователей привлекают такие проблемы, как ценностные ориентации как основополагающие факторы путей развития личности, характеристика, модель и принципы становления современной структуры потребностей личности как социальной опоры общества, определение базовых ценностей, и т.д. Пишут о том, что экономический кризис общества чаще всего сопровождается кризисом ценностных ориентаций, а устойчивое экономическое, политическое, финансовое развитие страны зависит, прежде всего, от экономического фактора, а именно от человеческого потенциала, активной части населения. В современных условиях очевидно и не требует доказательств то, что снижается ценность образования, семьи, «в стороне остается устойчивая мировоззренческая и нравственная позиции, проявляющиеся в социальной ответственности, порядочности, искренности. Современному потребителю присуща растерянность, непонимание происходящего. Ему нередко приписывают жесткий прагматизм (несмотря на то, что homoeconomicus остался в прошлом), социальную незрелость, инфантилизм, агрессивность, зависть».Система ценностных ориентаций является одним из важнейших компонентов структуры личности на основе которой можно сформировать «положительную» систему потребностей личности, и как следствие, оптимальную структуру потребления. Она занимает пограничное положение между ее мотивационной сферой и системой личностных интересов. Ценностные ориентации личности выполняют двойственные функции. С одной стороны, система ценностных ориентации выступает в качестве высшего контрольного органа регуляции всей активности человека, определяя приемлемые формы их реализации, а, с другой - в качестве внутреннего источника жизненных целей человека. Система ценностных ориентаций является важнейшим психологическим органом саморазвития и личностного роста, определяя одновременно его направление и способы осуществления [1].

Личные экономические потребности представляют собой особые образования, всегда составляющие иерархическую систему и существующие в структуре личности только в качестве ее элементов. Невозможно представить себе ориентацию личности на ту или иную потребность как некое изолированное образование, не учитывающее ее приоритетность, субъективную важность относительно других потребностей. Вообще потребности носят многоликий характер. Они социальны, поскольку исторически обусловлены, и индивидуальны, поскольку в них сосредоточен опыт конкретного субъекта, экономичны, так как удовлетворяются либо с помощью товарно-денежных отношений, либо с использованием результатов производства. Социальные потребности определяются как некое данное, имеющее эмпирическое содержание, доступное членам какой-то социальной группы или общества в целом значение, соотносимое с чем-то, являющимся объектом деятельности. Потребности конкретного индивида формируются под влиянием социума, особенностей тех групп, в которые эта личность входит. Индивидуальные ценности являются важнейшим компонентом структуры личности, они выполняют функции регуляторов поведения и проявляются во всех областях человеческой деятельности.

Изучение личных экономических потребностей индивида дает возможность выявить степень его адаптации к новым экономическим, социальным и политическим условиям и ее инновационный потенциал. От того, какой «потребностный» фундамент будет сформирован, во многом зависит будущее состояние общества. При анализе динамики личных экономических потребностей необходимо учитывать действие двух механизмов – преемственности и изменчивости. Искусственная смена общественной модели, когда процесс формирования потребностей идет сверху и извне, приводит к несовпадению общественных и индивидуальных потребностей. Например, общественные потребности для многих людей являются лишь потенциальными, имеют характер довольно абстрактных идей. В конечном счете, традиционные ценности – это ценности, усвоенные в семье. Отказ «детей» от них вольно или невольно означает критику, осуждение ими образа мыслей и жизни «отцов». Изменение социально-экономических условий, смена общественных ценностных ориентиров ведут к тому, что механизм воспроизводства ценностных и потребностных ориентаций перестает быть ведущим, уступая место адаптационным механизмам. Динамику этого процесса можно проследить через анализ индивидуальной ценностной системы личности:- сохранение прежней ценностной системы субъекта, несмотря на происходящие общественные перемены; -расстройство индивидуальной ценностной системы и т. д.

Таким образом, реалии современной жизни российского общества подводят нас к выводу о том, что весь внутренний мир человека, в том числе и структура его личных экономических потребностей, претерпевает определенные трансформации, причем трансформации внесистемные, внеплановые. В большинстве случаев эти трансформации причиняют физический и моральный вред самому индивиду и обществу в целом, можно смело утверждать, что первостепенному удовлетворению подлежат так называемые «мнимые» потребности.

О мерах борьбы, противодействия и недопущения вышесказанного можно говорить много и содержательно, однако это уже тема для другого исследования.… В заключении хотелось бы отметить, что одна из ведущих ролей по формированию, а также очередности и ранжированию удовлетворения личных экономических потребностей, должна принадлежать государству, причем не в форме директивы, а через создание определенных положительных условий.
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ОЦЕНКА КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТИ ПРОМЫШЛЕННОГО ПРЕДПРИЯТИЯ
Наряду с теоретическими исследованиями сущности конкуренции и конкурентоспособности, в экономической литературе давно обсуждается проблема практической оценки конкурентоспособности. Можно констатировать, что в вопросах оценки конкурентоспособности продукции на сегодняшний день достигнуты определенные успехи, разработаны вполне приемлемые методики оценки конкурентоспособности идентичных товаров и услуг. Сложнее дело обстоит с оценкой конкурентоспособности предприятий. Несмотря на то, что определенные шаги в этом направлении предпринимались и предпринимаются, универсальной и общепризнанной методики комплексной оценки конкурентоспособности предприятия экономистами в настоящее время не выработано.

В то же время, потребность в оценке конкурентоспособности того или иного предприятия существует. Изучение конкурентов и условий конкуренции в отрасли требуется предприятию в первую очередь для того, чтобы определить, в чем его преимущества и недостатки перед конкурентами, и сделать выводы для выработки предприятием собственной успешной конкурентной стратегии и поддержания конкурентного преимущества. Определение конкурентоспособности предприятия является неотъемлемым элементом деятельности любого хозяйствующего субъекта. [1] В частности, оценка конкурентоспособности хозяйствующего субъекта необходима в целях: 

разработки мероприятий по повышению конкурентоспособности; 

выбора контрагентов для совместной деятельности; 

составления программы выхода предприятия на новые рынки сбыта;

осуществления инвестиционной деятельности;

осуществления государственного регулирования экономики. 

В любом случае осуществление оценки конкурентоспособности предприятия преследует цель: определить положение предприятия на исследуемом рынке.

Основной задачей каждого экономиста, изучающего проблему оценки конкурентоспособности предприятий, является отыскание критериев конкурентоспособности, ее источников и факторов. Анализ экономической литературы по рассматриваемой тематике позволяет выделить несколько подходов к решению сформулированной задачи. 

Матричные методы 

Группа методов базируется на оценке маркетинговой стратегии предприятия на основе построения матрицы конкурентных стратегий. В основе методики лежит анализ конкурентоспособности с учетом жизненного цикла продукции предприятия. Сущность оценки состоит в анализе матрицы, построенной по принципу системы координат: по горизонтали – темпы роста (сокращения) объема продаж; по вертикали – относительная доля предприятия на рынке. С некоторыми вариациями подобный подход можно встретить в работах И. Ансоффа, А. Томпсона и А. Стрикланда, разработках Бостонской консалтинговой группы, а также МакКинзи и Ко. Наиболее конкурентоспособными считаются те предприятия, которые занимают значительную долю на быстрорастущем рынке. [2]

Преимущества метода: при наличии информации об объемах реализации и относительных долях рынка конкурентов метод позволяет обеспечить высокую адекватность оценки.

Недостатки метода: исключает проведение анализа причин происходящего и осложняет выработку управленческих решений, а также требует наличия достоверной маркетинговой информации, что влечет необходимость соответствующих исследований.

Методы, основанные на оценке конкурентоспособности продукции предприятия 

Эта группа методов базируется на суждении о том, что конкурентоспособность предприятия тем выше, чем выше конкурентоспособность его продукции. Для определения конкурентоспособности продукции используются различные маркетинговые и квалиметрические методы, в основе большинства которых лежит нахождение соотношения цена-качество.

Расчет показателя конкурентоспособности по каждому виду продукции ведется с использованием экономического и параметрического индексов конкурентоспособности. В свою очередь, указанные индексы определяются путем суммирования частных индексов по каждому оцениваемому параметру с учетом весовых коэффициентов.

Каждый из частных индексов по соответствующему параметру принимается как отношение фактического значения оцениваемого параметра к значению соответствующего показателя у конкурирующей продукции (либо иной продукции, выбранной за базу сравнения). При этом параметрический индекс определяется на основе оценки технических (качественных) параметров продукции, экономический – стоимостных. Перечень стоимостных и технических параметров, а также вес каждого из параметров устанавливается экспертным путем. В частности, в ряде методов в качестве одного из стоимостных параметров рассматривается величина затрат по послепродажному обслуживанию продукции.

Параметрический и экономический индексы конкурентоспособности позволяют рассчитать интегральный показатель конкурентоспособности рассматриваемой продукции по отношению к конкурирующей продукции. Он определяется как отношение параметрического индекса к экономическому.

Показатели конкурентоспособности вычисляются по каждому виду продукции предприятия. Далее определяется коэффициент конкурентоспособности самого предприятия: находится средневзвешенное значение среди показателей по каждому виду продукции, где в качестве весов выступает объем реализации соответствующего вида продукции.

К несомненным преимуществам рассматриваемого подхода можно отнести то, что он учитывает одну из наиболее важных составляющих конкурентоспособности предприятия – конкурентоспособность его продукции. К недостаткам – то, что он позволяет получить весьма ограниченное представление о преимуществах и недостатках в работе предприятия, так как конкурентоспособность предприятия принимает вид конкурентоспособности продукции и не затрагивает другие аспекты его деятельности. Кроме того, определенные нарекания вызывает сведение конкурентоспособности продукции к оценке соотношения цена-качество, не учитывающее степень инновативности продукции, имеющей существенное значение при позиционировании продукции на рынке.

Методы, основанные на теории эффективной конкуренции 

Согласно этой теории, наиболее конкурентоспособными являются те предприятия, где наилучшим образом организована работа всех подразделений и служб. На эффективность деятельности каждой из служб оказывает влияние множество факторов – ресурсов предприятия. Оценка эффективности работы каждого из подразделений предполагает оценку эффективности использования им этих ресурсов. В основе подхода лежит оценка групповых показателей или критериев конкурентоспособности.

Суть подхода заключается в оценке способностей предприятия по обеспечению конкурентоспособности. Каждая из сформулированных в ходе предварительного анализа способностей предприятия по достижению конкурентных преимуществ оценивается экспертами с точки зрения имеющихся ресурсов. При этом состав и структура оцениваемых способностей значительно варьируют в различных методиках: от показателей себестоимости и финансовой устойчивости до способности предприятия адаптироваться к нововведениям.

В дальнейшем, в зависимости от метода, с целью оценки конкурентоспособности предприятия полученные экспертные оценки подвергаются различной математической обработке. Чаще всего показатель конкурентоспособности предприятия находится путем вычисления средневзвешенного значения из полученных экспертных оценок с учетом удельного веса, который отводится каждой из оцененных способностей в достижении конкурентных преимуществ предприятия.

К преимуществам данного подхода следует отнести учет весьма разносторонних аспектов деятельности предприятия. В то же время лежащий в основе подхода посыл о том, что показатель конкурентоспособности предприятия может быть определен путем элементарного суммирования способностей предприятия к достижению конкурентных преимуществ, является недоказанным, поскольку сумма отдельных элементов сложной системы (каковой является любое предприятие), как правило, не дает того же результата, что и вся система в целом.

Комплексные методы 

Методы, отнесенные к данному подходу, определены как комплексные в силу того, что оценка конкурентоспособности предприятия в рамках каждого из методов ведется на основании выделения не только текущей, но и потенциальной конкурентоспособности предприятия. В основе подхода лежит утверждение, в соответствии с которым конкурентоспособность предприятия есть интегральная величина по отношению к текущей конкурентоспособности и конкурентному потенциалу.

Текущая и потенциальная конкурентоспособность и их соотношения в рамках интегрального показателя конкурентоспособности предприятия в зависимости от метода могут варьироваться. Так, в ряде случаев текущая (реальная) конкурентоспособность определяется на основании оценки конкурентоспособности продукции предприятия, потенциальная – по аналогии с методами, основанными на теории эффективной конкуренции.

В рамках рассматриваемого подхода представляет интерес метод, предложенный П. В. Забелиным, в котором конкурентоспособность предприятия рассматривается как аддитивная функция текущей конкурентоспособности предприятия и его конкурентного потенциала с соответствующими весовыми коэффициентами.

Текущая конкурентоспособность предприятия, в свою очередь, определяется как способность хозяйствующего субъекта приносить прибыль на вложенный капитал в краткосрочном периоде не ниже заданной прибыльности и рассматривается автором как отношение агрессивности существующей стратегии к необходимому в будущем уровню агрессивности (стратегический норматив).

Конкурентный потенциал – потенциальная возможность (текущие предпосылки) сохранять или увеличивать конкурентоспособность в долгосрочном периоде – видится автором как отношение текущего потенциала предприятия к оптимальному потенциалу (норматив возможностей), задаваемому уровнем будущей нестабильности внешней среды [3].
Весовые коэффициенты показывают долю совокупных стратегических капитальных вложений, которые идут соответственно на вложения в стратегию и мощности (затраты на стратегическое планирование, исследования рынков, разработку новой продукции и запуск ее в серийное производство, здания и оборудование, сбытовую сеть, маркетинг); вложения в потенциал предприятия (наем и обучение персонала, приобретение технологий, затраты на создание функциональных служб и т. д.).

Определение каждого из рассмотренных выше показателей в рамках данного метода осуществляется экспертным путем на основании различных оценочных таблиц и матриц.

К достоинствам подхода следует отнести то, что он учитывает не только достигнутый уровень конкурентоспособности предприятия, но и его возможную динамику в будущем.

В качестве недостатка данной группы методов следует отметить то, что конкретные способы и приемы, используемые при определении текущей и потенциальной конкурентоспособности, в конечном счете, воспроизводят методы, используемые в рассмотренных ранее подходах, что влечет и недостатки соответствующих подходов.

Заметим, что ни один из существующих подходов к оценке конкурентоспособности предприятий не нашел широкого применения в практике экономического анализа. Это позволяет сделать вывод о том, что универсальной методики комплексной оценки конкурентоспособности предприятия в настоящее время не существует. На наш взгляд, это обусловлено тем, что предлагаемые подходы обладают целым рядом недостатков.
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Исторические аспекты формирования и развития системы налогообложения имущества организаций в России

Рассмотрение эволюционного развития подходов и методов налогообложения имущества в России и зарубежных странах приобретает ценность для более осознанного понимания процессов становления и развития системы имущественного налогообложения. 

Исторически налоги на имущество (в первую очередь на земельную собственность) предшествовали подоходным налогам, которые в своих первичных формах представляли собой просто новый способ обложения капиталов. С распространением подоходного налогообложения, наоборот, налоги на имущество стали трансформироваться в альтернативную, дополнительную форму обложения доходов. 

В России институт имущественного налогообложения получил свое основное развитие в середине XIX века, но предпосылки его развития появились еще ранее. 

Рассмотрение эволюции системы имущественного налогообложения в России начнем с исследования становления системы налогообложения земли. Уже с 1724 года большое значение приобрел поземельный налог, взимавшийся с государственных крестьян под названием оброчной подати. При введении была допущена несправедливость: помещичьи крестьяне, кроме налога, платили еще оброк своим помещикам, а государственные крестьяне платили только подушную подать. Для устранения этого неравенства и была введена оброчная подать с государственных крестьян, оклад которой постепенно повышался. В 1858 года оклады равнялись 2 рубля 86 коп. в губерниях 1-го класса, 2 рубля 15 коп. – 4-го класса.

Начиная с 1863 года была отменена подушная подать с мещан, которую заменил налог с городской недвижимости. Налог на недвижимость в городах имел статус местного. Им облагались жилые дома, заводы, фабрики, бани, склады, различные строения и пустующие земли. За основу в расчете суммы налога была принята доходность недвижимого имущества, а при невозможности ее определения – стоимость недвижимости. Налог исчислялся по ставке в размере не более 10 % чистого дохода, приносимого недвижимостью, или не более 1 % ее рыночной цены. 

С 1867 года были присоединены еще два сбора, которые взимались по подушной системе: государственные земские и общественные сборы. Земские (местные) сборы были установлены как государственные, так и общие губернские и частные. Земским учреждениям предоставлялось право определять сборы с земли, фабрик, заводов, торговых заведений[1]. 

В 1875 года государственный земский сбор был заменен поземельным налогом. Обложению государственным поземельным налогом подлежали все земли, облагаемые на основе устава о земских повинностях местными сборами, кроме казенных земель. Общая сумма налога с каждой губернии и области рассчитывалась (с утверждения министра финансов) умножением общего числа десятин подлежащей обложению земли на средний по губернии или области оклад налога с десятины удобной земли и леса, утверждаемый законодательным порядком. По Манифесту 1896 года ставки поземельного налога были снижены на 50 % сроком на 10 лет. Но значение государственного поземельного обложения в России было невелико. В 1901 году доходы от него составили 9,87 млн. руб.

Дореволюционное законодательство России о земельном налогообложении не является обширным. Однако данное обстоятельство нисколько не влияло на эволюцию земельного налога, его роль в жизни государства. Стержнем новой налоговой политики советского правительства становится идеологизация налоговой системы, в том числе обложения земли. К 1991 году относятся работы по созданию налоговой системы Российской Федерации как самостоятельного суверенного государства. Земельный налог занимает особое место в налоговой системе Российской Федерации. Несмотря на сравнительно невысокую долю земельного налога в общем объеме доходных поступлений, он выступает в качестве важного источника формирования финансовой базы представительных органов муниципальных образований. В 1991 году плата за землю как правовая категория была введена в действующее налоговое законодательство России с принятием Закона РСФСР «О плате за землю». Реформирование российского налогового права было связано с объективными факторами, одним из которых является переход России на рыночные отношения. В качестве одной из особенностей правовой основы расчета и взимания земельных платежей в период с 1991 года по 2005 год является несистематизированность нормативно-правового материала. Так, нормы по налогообложению земли были рассредоточены по многочисленным правовым актам, относящимся к различным отраслям права, что не обеспечивало эффективное правовое регулирование в данной сфере общественных отношений [2].

С 01.01.05 вступила в силу глава 31 Налогового кодекса РФ «Земельный налог». Однако в подавляющем большинстве муниципальных образований правовое регулирование земельного налога на протяжении всего 2005 года оставалось прежним, то есть в соответствии с нормами Закона РФ от 11.10.1991 № 1738–1 «О плате за землю», поскольку многие местные органы власти попросту не успели принять акты об установлении и введении в действие земельного налога в соответствии с нормами НК РФ. Вместе с тем, с 01.01.06 состоялся окончательный переход на новую систему уплаты налога, так как Закон РФ «О плате за землю» утратил силу.

Много нового в порядке исчисления и уплаты земельного налога преподнесла нам 31 глава НК РФ. Во-первых, НК РФ установлено принципиально новое правило определения налоговой базы. До вступления в силу главы 31 НК РФ земельный налог устанавливался в виде стабильных платежей за единицу земельной площади в расчете на год. В настоящее время для определения налоговой базы применяется кадастровая стоимость земельных участков, признаваемых объектом налогообложения, по состоянию на 1 января года, являющегося налоговым периодом. Во-вторых, изменился состав налогоплательщиков. Из списка плательщиков земельного налога исключены землепользователи, которым земля передана в безвозмездное срочное пользование. В-третьих, в отличие от ранее действовавшей нормы ст. 17 Закона «О плате за землю», согласно которой суммы налога уплачивались равными долями не позднее 15 сентября и 15 октября, на федеральном уровне жестких сроков уплаты налога не предусмотрено. Установление порядка и сроков уплаты земельного налога и авансовых платежей по нему НК РФ отдано на усмотрение местных законодателей. В-четвертых, поправки отразились и на ставках земельного налога. Если ранее они (ставки) устанавливались в твердой сумме: в рублях за единицу площади, то теперь они определяются в процентах от кадастровой стоимости земли. В-пятых, перечень льгот по земельному налогу существенно сокращен. И помимо обязательного минимума льгот, установленных НК РФ, местные органы власти в соответствии с п. 2 ст. 387 НК РФ вправе предусмотреть для отдельных категорий налогоплательщиков и иные льготы. Поскольку Закон «О плате за землю» был принят до введения в действие части первой НК РФ, то впервые на законодательном уровне установлены налоговый и отчетный периоды по налогу. Налоговым периодом по земельному налогу признается календарный год. Новацией является норма, согласно которой при установлении налога представительный орган муниципального образования вправе не устанавливать отчетный период (ст. 393 НК РФ).

Также, не менее интересно рассмотреть эволюцию современного налога на имущество организаций, который был введен с 01.01.04. В России система имущественного налогообложения до середины 19 века была в основном представлена поземельным налогообложением. И только в 1898 году Николай II утвердил Положение о Государственном промысловом налоге. Промысловые свидетельства, согласно этому Положению, должны были выбираться на каждое промышленное предприятие, торговое заведение, пароход. Так обеспечивался единый подход ко всем юридическим лицам. Основной промысловый налог состоял из налога с торговых заведений и складских помещений, налога с промышленных предприятий и налога со свидетельств на ярмарочную торговлю. Дополнительный промысловый налог по размеру превосходил основной и зависел от размера основного капитала, прибыли предприятия и от характера предприятия – являлось ли оно гильдейским или акционерным обществом.

 Можно сделать вывод, что до 1917 года имущественный налог в России в ранее существовавшей государственной системе налогов и сборов взимался с различного рода имущества, находящегося в основном в личной собственности. Налогом облагалось недвижимое имущество по внешним признакам и твердым нормам доходности с применением кадастра (реестра), содержащего сведения об оценке имущества и средней доходности объектов. 

В результате революции 1917 года произошло изменение политической и государственной власти в России. В связи с национализацией земель был отменен поземельный налог, а также земские и мирские сборы. Дальнейшие преобразования в налоговой системе произошли к концу 1922 года, когда ее построение принципиально было закончено. В сущности, говорить о налогообложении, и конкретно имущественном налогообложении, в данный исторический период было бы не совсем справедливым, так как вся прибыль промышленных и торговых предприятий, за исключением нормативных отчислений на формирование фондов, изымалась в доход государства. Таким образом, доход государства формировался не за счет налогов, а за счет прямых изъятий валового национального продукта, производимых на основе государственной монополии. С конца 70-х годов имущество предприятий облагалось в форме платы за производственные фонды. Объектом налогообложения являлись основные промышленно-производственные фонды и нормируемые оборотные средства.

Плата за фонды должна была стимулировать предприятия лучше использовать закрепленные за ними производственные основные фонды, способствовать повышению материальной заинтересованности в экономии новых капитальных вложений, служить важным источником формирования доходов госбюджета и централизованных фондов государства. Она вносилась в бюджет независимо от выполнения плана по прибыли. В 1979 году плата за фонды начала исчисляться по установленным нормативам (ставкам), дифференцированным по отраслям промышленности. 

Например, в пищевой промышленности норма платы за основные фонды была установлена в размере 6 % от среднегодовой стоимости основных промышленно-производственных фондов и нормируемых оборотных средств; по строительно-монтажным организациям норма платы колебалась от 2 до 6 %. 

С принятием Закона СССР «О государственном предприятии» начинается реформа системы обязательных платежей государственных предприятий в бюджет. На основании статьи 20 Закона РФ от 27.12.1991 № 2118–1 «Об основах налоговой системы в Российской Федерации» с 01.01.1992 в России был введен налог на имущество предприятий.

Введение налога на имущество предприятий, объектом налогообложения которого являлось множество объектов, в том числе «неимущественных», было обусловлено рядом факторов. 

Во-первых, нужно было вызвать заинтересованность предприятий в реализации неиспользуемых материальных ценностей (излишних запасов сырья, материалов, неиспользуемых зданий, сооружений, оборудования), которые пополнили бы рынок данными материальными ценностями. 

Во-вторых, необходимо было стимулировать предприятия на более эффективное использование действующего основного капитала и финансовых активов, поскольку ощутимые налоговые платежи должны были заставить предпринимателей избирательно относиться к покупке имущества, необходимого для осуществления именно предпринимательской деятельности.

В-третьих, законодательством были предусмотрены многочисленные льготы по налогу на имущество предприятий. Следовательно, налог на имущество предприятий должен был способствовать развитию предпринимательской деятельности, увеличению производства товаров народного потребления, развитию малого предпринимательства, сельского хозяйства и производства сельскохозяйственной продукции.

При этом льготы по налогу на имущество предоставлялись независимо от форм собственности и ведомственной подчиненности предприятий и организаций, то есть государственным и частным предприятиям, что также явилось существенным фактором для развития частного бизнеса. Важным фактором являлось также то, что налог на имущество предприятий должен был стать стабильным источником пополнения регионального бюджета.

В 1992 – 1993 гг. объектом налогообложения по налогу на имущество в соответствии с Законом № 2030–1 являлось имущество, представляющее собой совокупность основных и оборотных средств и финансовых активов, включая расчеты с дебиторами за товары, работы и услуги. В последующие годы объект налогообложения по налогу на имущество существенно изменился. Так, в связи со сложившейся отрицательной практикой работы по налогообложению денежных средств налогом на имущество предприятий на основании Указа Президента РФ от 22.12.1993 № 2270 «О некоторых изменениях в налогообложении и во взаимоотношениях бюджетов различных уровней» налогом на имущество стали облагаться только основные средства, нематериальные активы, запасы и затраты. В последующем, данная норма была закреплена ФЗ от 25.04.1995 № 62–ФЗ «О внесении изменений и дополнений в Закон Российской Федерации «О налоге на имущество предприятий» и исчисление налога с финансовых активов, в том числе денежных средств, было отменено.

Таким образом, с 1 января 1994 года до 1 января 2004 года налогообложению подлежали основные средства, нематериальные активы, запасы и затраты, находящиеся на балансе налогоплательщика. С 01.01.2004 вступила в действие глава 30 НК РФ, непосредственно регулирующая вопросы имущественного налогообложения организаций, в соответствии с которой из числа объектов налогообложения исключены следующие виды имущества: нематериальные активы, запасы и затраты, затраты на приобретение основных средств, расходы будущих периодов. 

Рассмотрим становление системы налогообложения транспортных средств. Согласно Закону РФ от 18.10.1991 № 1759–1 «О дорожных фондах в Российской Федерации» (в редакции от 23.12.2003) транспортный налог относился к источникам образования дорожных фондов. С 01.01.1994 произошли изменения, которые затронули транспортный налог. Их появление было продиктовано необходимостью пополнения бюджетов, поэтому в Указе Президента РФ от 22.12.1993 № 2270 говорилось о временном взимании транспортного налога с предприятий, учреждений и организаций (кроме бюджетных). Взимался налог в размере 1 % фонда оплаты труда с включением уплаченных сумм в себестоимость продукции. Транспортный налог был отменен с 15.11.1997 на основании Указа Президента РФ. До принятия главы 28 НК РФ (введена в действие ФЗ от 24.07.2002 № 110–ФЗ) целевые внебюджетные средства дорожных фондов образовывались за счет: налога на реализацию горюче-смазочных материалов; налога на пользователей автомобильных дорог;

 налога с владельцев транспортных средств; налога на приобретение автотранспортных средств (кроме приобретаемых гражданами в личное пользование легковых автомобилей);

 акцизов с продажи автомобилей в личное пользование граждан. В настоящее время вышеперечисленные налоги отменены.

До 01.01.03 транспортные средства включались в объект налогообложения сразу двух видов имущественных налогов с ежегодными сроками уплаты: налога с владельцев транспортных средств и налога на имущество физических лиц. Транспортные средства относили к объекту налогообложения того или другого налога в зависимости от вида, что позволяло избегать дублирования налогообложения. Налогом с владельцев транспортных средств облагались различные самоходные машины и механизмы на пневматическом ходу, а в объект налогообложения имущества физических лиц включались водновоздушные транспортные средства. 

Налог с владельцев транспортных средств был установлен законом РФ «О дорожных фондах» от 18.10.91 № 17591 и регулировался ст. 6 данного закона. Также необходимо отметить, что Инструкцией ГНС от 15.05.95 № 30 в гл. 3 был разъяснён порядок исчисления и уплаты налога с владельцев транспортных средств. Хотя она и не являлась, согласно Налоговому Кодексу (п. 1 ст. 1 НК), нормативным актом и не относилась к налоговому законодательству, ею все равно руководствовались при уплате налога налогоплательщики и налоговые органы – при его взыскании. Налог взимался с владельцев транспортных средств, подлежащих регистрации, в соответствии с Постановлением Правительства РФ от 12.08.94 № 938 «О государственной регистрации автомототранспортных средств и других видов самоходной техники на территории РФ». 

С 01.01.03, в связи с началом действия гл. 28 «Транспортный налог» НК РФ (согласно Закону РФ от 24.07.02 № 110ФЗ «О внесении изменений и дополнений в часть II Налогового кодекса РФ и некоторые другие акты законодательства РФ»), оба вида транспортных средств охватываются одним транспортным налогом. По этой причине налог с владельцев транспортных средств с 01.01.03 исключен из состава налоговой системы РФ, а облагаемое имущество физических лиц ограничивается на данный момент объектами недвижимости. Также, в отличие от налога с владельцев транспортных средств, имевшего сугубо целевое назначение и служившего главным источником формирования доходов территориальных дорожных фондов, транспортный налог обеспечивает поступление средств, используемых по общему назначению. 

Таким образом, в настоящее время российские организации уплачивают такие имущественные налоги, как налог на имущество организаций, транспортный налог, земельный налог. 

Налогообложение имущества в развитых странах осуществляется на основе двух групп налогов: налогов на совокупную стоимость имущества налогов на отдельные виды имущества. Естественно, конкретные системы налогообложения недвижимости в каждой стране отличаются своими особенностями.

Так, в Канаде единый налог на недвижимое имущество (real estate tax) существует во всех провинциях, обычно на местном уровне, и в целом основывается на ежегодно оцениваемой стоимости недвижимости (рыночной стоимости земли со всеми сооружениями, которые на ней находятся). 

В Германии налог на недвижимость (grundsteuer) налагается ежегодно органами местного самоуправления на недвижимое имущество, вне зависимости от его назначения (коммерческое пользование или нет). Средняя ставка составляет около 1,5 %. Для юридических лиц налог может служить основой вычетов для целей налога на прибыль компаний и налога на предпринимателей. 

Недвижимое имущество, находящееся в Дании, может облагаться тремя видами налога на недвижимость: местный налог на недвижимость (kommunal grundskyld); окружной налог на недвижимость (amtskommunal grundskyld); местный налог на недвижимость, используемую как офисы, отели, заводы, мастерские и иные сходные коммерческие цели (dœkningsafgift).

В Испании налог на недвижимость взимается ежегодно органами местного самоуправления. Налогооблагаемая база – кадастровая стоимость. Она переоценивается каждые 8 лет Кадастровым управлением (государственной структурой, которая занимается переписью, оценкой и переоценкой имущества) со ссылкой на рыночную стоимость имущества, включая стоимость земли и сооружений. 

В Швеции государственный налог на недвижимость (statlig fastighetsskatt) налагается на все виды недвижимости, которая может быть использована для проживания, в коммерческих и производственных целях. Налогооблагаемая база – оцененная стоимость имущества на дату на два года ранее, чем соответствующий налоговый год (в случае частного жилого помещения за границей – 75 % его рыночной стоимости). В данном случае обеспечивается преимущество, связанное с тем, что органы, проводящие оценку, могут проанализировать всю информацию, необходимую для оценки.

На современном этапе налог на недвижимое имущество существует приблизительно в 130 странах, но значимость его различна. В большинстве стран поступления от этого налога составляют от 1 до 3 % от общих налоговых поступлений на всех уровнях структур власти, а в некоторых англоязычных странах его значимость так же велика (Австралия – 4,63 %, Великобритания – 10,43 %, Германия – 1,06 %, Дания – 1,85 %, Испания – 0,21 %, Канада – 8,16 %, Нидерланды – 1,81 %, Франция – 2,17 %, Швейцария – 0,46 %, Швеция – 0,89 %, Япония – 5,7 %). Поскольку в подавляющем большинстве зарубежных стран данный налог является местным, поступления от него составляют основную статью доходов бюджетов местных органов власти. К примеру, в некоторых штатах Австралии поступления от этого налога составляют более 90% местного бюджета, в США – до 75 %, (в городе Нью-Йорк – 40 % собственных доходов бюджета), в Канаде – до 80 %[3].

Если рассматривать зарубежный опыт имущественного налогообложения, то несмотря на 

В целом налогообложение имущества в России и в зарубежных странах имеет более или менее схожие основные принципы, кроме одного существенного отличия. Это отличие заключается в том, что в России не существует единого налога на недвижимость, который охватывал бы обложение главных видов недвижимого имущества – строений и земли. Налогообложение земли выделено в отдельный земельный налог, а обложение строений регулируется законами о налогах на имущество организаций и физических лиц. При введении налога на недвижимость в России целесообразно использовать передовой зарубежный опыт. В частности, следует учесть, что за рубежом в отношении имущества юридических лиц наиболее распространено налогообложение земли, зданий, сооружений и других объектов недвижимости как это, например, принято в США и в Великобритании. Кроме того, из опыта зарубежных стран необходимо использовать принцип льготирования объектов налогообложения, а также использовать рыночную оценку объектов недвижимости.
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Региональные составляющие механизма 
управления инновационными процессами
 и инвестиционной деятельностью предприятий

Достижения в области науки и технологий в последнее время все в большей степени определяют динамику экономического роста, уровень конкурентоспособности территорий в национальном и мировом масштабе, степень обеспечения национальной безопасности. Как свидетельствует мировой опыт, эффективность национальной, региональной и муниципальной экономики определяется степенью развития инновационных процессов, для которых в равной мере важными компонентами являются как получение новых знаний, так и передача их в производственные сектора и социальную сферу. Особенную актуальность развитие и продвижение инноваций приобретает в условиях преодоления кризисных явлений и дальнейшего развития территорий и находящихся на ней предприятий и организаций.
Сейчас в России институциональные преобразования на 90% завершены, однако скорость инвестиционно-инновационного обновления производительных сил не только не возросла, а напротив, недопустимо упала. Так, хотя в общемировом объеме страна имеет 12% ученых и 22% минеральных ресурсов, доля России в мировом производстве наукоемкой продукции составляет всего 0,3%, а производительность труда в 10 раз ниже, чем в развитых государствах. Из России до сих пор экспортируется в основном сырье, а по прогнозам международных экспертных фондов, к 2015 году объем его потребления в мире увеличится только в два раза. Если страна отстает от Запада по валовому продукту на душу населения в 10 раз, то даже увеличение производства сырья в два раза проблему не решит. Все ведущие нефтедобывающие страны уже сегодня в своем внешнеторговом балансе получают от нефти только 40%, остальное – от интенсивно развивающихся наукоемких отраслей. [1.]
В современных условиях России в реструктуризации нуждаются практически все предприятия различных организационно-правовых форм. Начиная с середины ХХ века в качестве факторов, обеспечивающих экономический рост и эффективность деятельности многих предприятий, особое место занимают наука и технологии. 

Россия обозначила переход с сырьевой экономики на инновационный путь развития. За прошедшие 10 лет многое сделано с позиции научного и практического осмысления инновационной политики государства, и созданию инновационной инфраструктуры. Многочисленные форумы, конференции, симпозиумы, смогли обобщить практику инновационного менеджмента бизнеса и роли государства в стимулировании инноваций. Правда, эти процессы затронули преимущественно федеральный уровень и обошли региональный и муниципальный уровень, без задействования которого сложно рассчитывать на желаемый успех.

Судя по статистике приводимой верховной исполнительной власти, бизнес не воспринял государственную инновационную политику и причин этому много.

Это подтверждают и результаты исследования инновационной активности крупнейших российских компаний, проведённого в 2010 году Рейтинговым агентством медиохолдинга «Эксперт» [4.]. Из 400 компаний, которым был задан вопрос о том, какие инновационные проекты реализованы ими за последние пять лет, отреагировали лишь 33. Всего эти компании осуществили 50 проектов, например, в АФК «Система» их пять. В отраслевом разрезе лидируют в основном ИКТ, машиностроение, металлургия, энергетика, атомная энергетика, пищевая и целлюлозно-бумажная промышленность. 
На ежегодном форуме «Русские инновации» участники эксперты, чиновники и сами предприниматели пытались найти ответ на вопросы: Как стимулировать инновационную активность крупного бизнеса? Или надо принуждать его к внедрению новшеств? По результатам исследований и мнений участников научного форума сделаны фундаментальные выводы:

1. В большинстве случаев промышленное использование инновационных разработок в нашей стране по-прежнему проблематично. Прорывных инноваций в России нет практически нигде, доминируют улучшающие инновации.
2. Почти все инновационные проекты компаний ориентированы на внутренний рынок. А в условиях глобальной экономики такая ориентация означает провал.

3. Где нет конкуренции, там нет инноваций. Занять свою нишу на мировом рынке с его жёсткой конкуренцией можно, только предложив лучшее, чем то, что на нём уже есть. 

4. Без толчка извне инновационный процесс запустить в крупных монопольных компаниях будет достаточно сложно.

5. Стимулировать компании надо по всему инновационному циклу: от научных разработок, опытно-конструкторских работ и до коммерциализации новшеств. 
6. Выгоды инновационного партнёрства полного цикла очевидны не только для самих компаний, но и для инновационных предприятий малого и среднего бизнеса – потенциальных поставщиков разных компонентов и решений, а также для государства и потребителей. 
7. В России «отсутствует идеологическая основа политики инноваций в стране». Бизнесу надо определиться, что конкретно он хочет иметь «на выходе» – быть в роли догоняющих, или стремиться сделать что-то абсолютно новое. 

8. Экспертам необходимо оценивать новации (базовые технологии) в России по уровню экспорта. 
9. В экономике необходимо создать условия не для завоза готового оборудования, а для завоза новых технологий. Необходимо достаточное количество специалистов по доведению инновационных разработок до стадии коммерциализации.
10. В мире сейчас идёт «борьба за инновационную ренту», в том числе за то, чтобы производить продукцию хай-тека на своей территории и экспортировать её.

11. Не имея прямых инвестиций, производственных площадок, организованной торговли и рыночных условий, одной специальной политикой, в частности, по привлечению работающих за рубежом учёных, «насадить» в стране R&D-центры не удастся.

12. Практика убеждает, если вы только создаёте продукт и больше ничего, то инновации не будут успешными. Поэтому нужно начинать с R&D-центров, с разработки концепции дизайна продукта и т.д. Не менее важно и то, как вы этот продукт выносите на рынок, как он будет обслуживаться, как подготовить людей к его использованию. 

Устойчивое развитие предприятий, как показывает опыт эффективных предприятий, обеспечивается на основе сбалансированного фронта инноваций: продуктовых, технологических, организационно-управленческих. 

На сегодняшний день в стране сложились предпосылки существенной переориентации приоритетов государства, частного бизнеса и гражданского общества на активизацию инновационной деятельности, повышение роли науки. Минпромнауки РФ еще 2004 году назвало четыре основные предпосылки необходимости активизации инновационной деятельности, которые не потеряли своей актуальности и сегодня.

Во-первых, присутствие на внутреннем рынке импортной продукции существенно изменило стандарты как потребительского, так и инвестиционного спроса, приблизило их к уровню развитых стран. Ценовая конкурентоспособность товаров и услуг российских предприятий - уже недостаточное условие сохранения их позиций даже на внутреннем рынке.
Во-вторых, вовлечение России в процессы глобализации, реализуемый комплекс мер по присоединению к Всемирной торговой организации (ВТО) не оставляют отечественным компаниям надежд на сохранение существенных защитных и преференциальных мер поддержки, позволяющих существовать вне международной конкуренции. Это заставляет бизнес активизировать поиск перспективных технологий и нестандартных решений для обеспечения специфических конкурентных преимуществ в рамках глобальной конкуренции.
В-третьих, усиление новой бизнес-элиты, не имеющей доступа к сырьевым ресурсам, неоднозначные прогнозы развития сырьевых секторов российской экономики в общем контексте развития мировой экономики стимулируют повышение интереса и приток финансовых и менеджерских ресурсов в высокотехнологические отрасли.
В-четвертых, признание необходимости и стимулирование государством структурных изменений, общее улучшение инвестиционного климата, существенное улучшение правовой базы, в том числе инновационной деятельности, заявленные правительством программы мероприятий по развитию науки и образования, позволяют игрокам на поле высокотехнологических бизнесов чувствовать себя более уверенно.
Наличие указанных предпосылок дает основание полагать, что рационально построенная стратегия стимулирования инновационной деятельности позволит эффективно использовать конкурентные преимущества, связанные с образовательным и научно - техническим потенциалом для обеспечения конкурентоспособности не сырьевых секторов российской экономики.
Инновационная деятельности предприятия представляет собой систему мероприятий, объединенных в логическую цепь. Научные изыскания, опытно-конструкторских и технические разработки, инновационные, финансовые, коммерческие и производственные мероприятия подчинены одной цели - созданию и внедрению инноваций. 

Инновационная деятельность в России не имеет четкой концепции развития. Основной правовой базой на федеральном уровне, регулирующей инновационный процесс, в настоящее время является законодательство в области интеллектуальной собственности. При этом вопросы стимулирования инновационной деятельности и поддержки инновационного бизнеса имеют фрагментарный, не до конца проработанный характер. Подчас они слабо увязаны между собой, отдельные нормы изложены недостаточно четко, не стимулируют использование достижений научно-технического прогресса в развитии отечественного производства, защиту отечественного товаропроизводителя и потребителя. Инновационная сфера остается малопривлекательной для отечественного банковского капитала, иностранных инвесторов и частного капитала. Необходимо не только формирование прогрессивного технологического уклада, но и использование всего арсенала инструментов прямого и косвенного государственного регулирования для инвестирования инновационной деятельности.

Одну из основных проблем технологического развития России составляет тот факт, что в результате реформ разрушилось единство инновационного цикла. В ходе приватизации научно-производственных объединений входящие в их состав НИИ и промышленные предприятия стали самостоятельными акционерными обществами, и, таким образом, из процесса воспроизводства нововведений исчезли элементы, обеспечивающие его непрерывность. В стране достаточно хорошо развита стадия, на которой генерируются инновации, т.е. научно-исследовательская стадия, но с прикладной, опытно-конструкторской, стадией инновационного цикла дело обстоит значительно хуже.
Сегодня инновационная деятельность в технологической сфере осуществляется преимущественно на промышленных предприятиях, являющихся основными потребителями инноваций, а также в организациях малого бизнеса. Источники финансирования инновационных процессов – в основном (75%) собственные денежные средства предприятий. Финансовая поддержка со стороны государства играет меньшую роль. 

Тем не менее, государство пытается оказывать на инновационную деятельность определенное влияние. Это, прежде всего, относится к законодательной базе, при помощи которой государство намерено создать благоприятные условия промышленности, малому бизнесу, научно-техническим организациям, университетам, инкубаторам, государственным научным центрам, технопаркам и т.п. для их участия в производстве и коммерческой реализации научных знаний и технологий. 

Инновационная деятельность характеризуется фронтальностью, высоким уровнем неопределенности и риска, сложностью прогнозированию результатов.

Главным и революционным изменением в области инновационных работ в России стала возможность для ученых и изобретателей быть законными владельцами продуктов своего интеллектуального труда и иметь права на свои изобретения. Новый закон о патентах РФ был принят в 1992 году. Одновременно был введен в действие закон о товарных знаках, знаках обслуживания и наименованиях места происхождения товаров. При анализе инновационного потенциала необходимо оценивать научно—технический потенциал и научно техническую деятельность. Инновационная деятельность может быть направлена на сохранение традиционных рынков сбыта, создание новых, диверсификацию продукции в рамках основной сферы товарного производства. Результирующим показателем инновационной деятельности, определяющим ее связь с производством, может служить удельный вес отгруженной инновационной продукции в ее общем объеме. 

В России, несмотря на кризис, продолжает реализовываться курс на инновационное развитие страны. Лишь незначительная часть российских предприятий может выжить в условиях сложившегося мирового финансового кризиса. Причем, возможность выживания и конкурентоспособность этих предприятий напрямую зависит от инновационной деятельности. Основной причиной низкой инновационной активности является недостаток средств, для финансирования инноваций (собственных, заемных, государственных). Необходима интенсификация инновационной деятельности промышленных предприятий, что требует мобилизации всех внутренних и внешних источников финансирования, всех мероприятий по инновационной деятельности (глобальной инновации, НИОКР и др.) с учетом риска.

Федеральный приоритет перехода на инновационный путь развития отечественной экономики должен стать приоритетом и для региональных и муниципальных органов власти, осуществляющих поддержку инновационной деятельности. 

Исключительной прерогативой государства является правовое регулирование инновационных процессов. Необходимо законодательное закрепление статуса инновационной деятельности, прав научных работников и инноваторов, механизма выработки и реализации инновационной политики. Закон должен определить стратегию, принципы и порядок формирования государственной инновационной политики; место научной и научно-технической деятельности в государстве, обществе, экономике; множественность источников финансирования, принципы управления инновационной деятельностью, основные формы воздействия органов государственной власти на государственном и региональном уровнях в сфере инноваций; отразить правовые основы регулирования международного научно-инновационного сотрудничества.

Однако, несмотря на имеющуюся нормативно-правовую базу, основанную на ряде региональных законов, инновационная деятельность в регионах находится в начальной стадии. Сегодня необходимо всеми мерами государственного влияния добиться увеличения валового регионального продукта и благосостояния населения на основе роста производства и реализации конкурентоспособности высокотехнологической продукции, содержащей долю добавленной стоимости за счет интеллектуальной составляющей.

Настало время разработать концепцию инновационной политики для регионов, в результате реализации которой возможно существенно повысить удельный вес организаций, осуществляющих разработку и использование инноваций, долю инновационной продукции в общем объеме промышленной продукции, производительность труда, а также долю высокотехнологичных товаров в экспорте региона. 

Располагая ресурсами, регионы могут регулировать использование инвестиций, содействовать улучшению внутреннего инвестиционного климата, обеспечивать формирование механизмов многоканального финансирования инновационной деятельности. Ориентиром для инвесторов должна служить долгосрочная стратегия инновационного пути развития, обеспечивающая получение конкурентоспособных преимуществ, особенно в тех регионах, где климатические факторы, капитало-, энерго- и материалоемкость продукции, удаленность производственных объектов, какими являются сибирские районы, играют значимую роль. Прежде всего, это инновационные предприятия, продукция которых способна конкурировать на мировых рынках.
Важным элементом региональной инновационной политики является региональная инновационная программа – комплекс взаимосвязанных по ресурсам, срокам и исполнителям мероприятий, обеспечивающих эффективное решение важнейших научно-технических проблем на приоритетных направлениях развития экономики региона. Такие программы должны рассматриваться в приоритетном порядке и корректироваться при принятии региональных бюджетов. Отбор программ должен осуществляться исходя из социально-экономических приоритетов, прогнозов, целей структурной политики при существенной их значимости для крупных структурных изменений, направленных на формирование нового технологического уклада, принципиальной новизне и взаимосвязанности проектов, необходимых для широкомасштабного распространения прогрессивных научно-технических достижений. 

Системное развитие национального научно-технического комплекса невозможно без рациональной стратегии. Разработка региональной стратегии инновационного развития является на сегодняшний день первоочередной задачей. Концепция инновационного развития региона должна основываться на внутреннем потенциале и поддерживаться на всех уровнях власти, и в первую очередь, посредством финансирования.
Кроме важнейшей финансовой составляющей в инновационно-инвестиционные программы должны быть предусмотрены другие меры государственной поддержки этой деятельности. Правовые основы реализации региональных программ должны быть прописаны в региональном законе об инновационной деятельности, в котором можно было бы прописать специфические условия и особенности деятельности на всем инновационном цикле, учесть степень развитости инфраструктуры, науки и НИОКР.

Дополнительные меры поддержки региональных инноваций. 
В настоящее время важная роль в поддержке инновационного бизнеса отводится региональным и муниципальным органам властям, которые в связи с близостью к субъектам хозяйствования, расположенным на соответствующей территории, способны наиболее эффективно управлять, проводить текущий мониторинг, контролировать их деятельность и оценивать их вклад в социально-экономическое развитие региона. Наряду с прямым финансированием и налоговыми методами стимулирования инновационной деятельности в регионах применяются и другие формы поддержки субъектов инновационной деятельности. Систематизируем их по следующим направлениям.
1. Создание условий для развития инновационной деятельности:

1.1. содействие техническому перевооружению производства и внедрению инновационных технологий;

1.2.содействие кадровому обеспечению высокотехнологичных отраслей промышленности;
1.3. создание условий для реализации инновационных проектов и повышения эффективности производства;
1.4. формирование благоприятного климата для развития субъектов инновационной деятельности.
2. Ресурсное обеспечение инновационно-технологического развития:

2.1. развитие территорий производственных зон;
2.2. инженерное, энергетическое и транспортное обеспечение субъектов инновационной деятельности.
3.Содействие продвижению продукции высокотехнологичных отраслей промышленности:
3.1. предоставление на конкурсной основе субъектам инновационной деятельности - производителям товаров, работ, услуг, - субсидий на возмещение затрат, связанных с участием в российских и международных выставках, ярмарках, форумах, конференциях и семинарах;
3.2. размещение государственного заказа и организация проведения межотраслевых промышленных выставок (в том числе по достижениям высокотехнологичных отраслей промышленности), форумов, профессиональных праздников, фестивалей.
4. Взаимодействие исполнительных органов государственной власти субъекта РФ с организациями при формировании инновационной и промышленной политики:
4.1. организационное обеспечение и координация деятельности региональных органов власти в области экономической, научно-технической, инновационной и промышленной политики;
4.2. заключение соглашений с федеральными органами исполнительной власти о сотрудничестве в области проведения экономической, научно-технической, инновационной и промышленной политики;
4.3. совместная работа с некоммерческими организациями предпринимателей и работодателей, с территориальными организациями отраслевых профсоюзов, другими общественными организациями по текущим и перспективным вопросам инновационной и промышленной политики.

5. Информационная поддержка инновационно-технологического развития:

5.1. размещение государственного заказа на подготовку информационных и аналитических материалов о текущем положении и перспективных вопросах инновационно-технологического развития промышленности, а также о работе исполнительных органов государственной власти в области инновационной и промышленной политики.

Региональная инновационная политика реализуется в виде мер региональной поддержки, формирования благоприятного инновационного климата, повышения инновационной активности и инновационной восприимчивости регионов. 
Можно согласиться с мнением В. А. Цукерман, Т. В. Хамидулина из Института экономических проблем КНЦ РАН, которые предложили предусматривать в региональных инновационных программах следующие организационные внебюджетные разделы, которые выступят мощным стимулом инновационной активности бизнеса:
· государственная правовая защита и поддержка инноваторов, особенно малого предпринимательства;

· создание государством налоговых, кредитных, таможенных, амортизационных, арендных (в т. ч. лизинговых) льгот инноваторам;

· включение без финансирования внебюджетных инновационных проектов в комплексные государственные инновационно-инвестиционные программы:

· государственное научно-методическое обеспечение инновационного менеджмента государственными стандартами, методиками, инструкциями, положениями и другими документами по различным аспектам анализа, прогнозирования, оптимизации, экономического обоснования инновационного решения;

· государственное обеспечение инновационной деятельности информацией;

· проведение государственной протекционистской политики во внешнеэкономической деятельности инноваторов;

· оказание государством помощи инноваторам в проведении сертификации, маркетинговых исследований, рекламы и сбыта новой продукции (услуг);

· государственная поддержка инноваторов в осуществлении ремонтов сложной техники;

· осуществление государственной поддержки в углублении внутренней и международной кооперации;

· создание системы государственных внебюджетных фондов, союзов, ассоциаций по поддержке различных аспектов инновационной деятельности;

· осуществление государственного учета и контроля использования средств внебюджетных фондов и др. [3.].
Каждое из указанных направлений не имеет однозначного решения и должно учитывать особенности региона, уровень развития инновационной
 инфраструктуры, традиции и законодательные изменения на федеральном уровне в инновационно-инвестиционной политике.
Государство использует широкий арсенал прямых и косвенных мер по расширению новаторской работы, особенно в мелких и средних фирмах.
Правительственный план мероприятий по стимулированию инновационной активности предприятий на период до 2012 года через программы "Формирование эффективной национальной инновационной системы" и "Создание системы обеспечения научно-технологической политики".

Мероприятия плана структурированы по следующим разделам:

1) поддержка приоритетных направлений технологического развития;

2) поддержка инновационной деятельности существующих предприятий;

3) улучшение институциональных условий, поддержка создания инновационного бизнеса и повышение эффективности инновационной инфраструктуры;

4) создание стимулов к инновационной деятельности в государственном секторе.

Основными инструментами реализации плана предлагаются:

· определение государственных приоритетов в сфере инновационной политики, понятных бизнесу и обществу, включая формирование крупных государственных технологических инициатив в приоритетных направлениях технологического развития, связанных с долгосрочными социально-экономическими целями развития страны;

· государственные закупки и государственные программы как инструмент создания спроса на инновационную продукцию и технологии;

· бюджетные субсидии (гранты) как инструмент стимулирования модернизации и повышения эффективности инновационной деятельности предприятий;

· налоговые льготы, сфокусированные на поддержке четко выделенных типов инновационного поведения и обеспечивающие возможность эффективного и малозатратного для государства и бизнеса их администрирования при минимизации выпадающих доходов бюджета;

· государственно-частное партнерство в сфере инновационного и технологического развития (софинансирование государством проектов бизнеса, направленных на создание новых технологий и продуктов, на стимулирование высокотехнологичного экспорта, повышение эффективности деятельности созданных институтов развития и инновационной инфраструктуры);

· установление обязательных требований (административных, технических, природоохранных, требований к энергоэффективности и т.д.), стимулирующих предприятия к инновационной деятельности.

Основные проблемы и возможные меры по стимулированию инновационного развития в более широком контексте, а не только применительно к конкретным технологиям рассматривались на трех последних заседаниях президентской Комиссии по модернизации и технологическому развитию экономики России. Первой большой темой стала работа институтов развития, второй – деятельность государственных компаний, в том числе с точки зрения объемов и качества финансирования НИОКР, третьей – вопросы технического регулирования. 

В отношении институтов развития были суммированы хорошо известные проблемы – разрозненность институтов (отсутствие координации и отсюда – дублирование), недостаточная системность в работе, «пробелы» в поддержке определенных этапов научных исследований, разработок и коммерциализации результатов НИОКР. 

Было отмечено, что институты развития работают по принципу «разовых дотаций», нет системы сопровождения проектов и продвижения их по стадиям инновационного цикла. Следует отметить, что это недостаток не только институтов развития, но всей инфраструктуры, созданной для поддержки в стране научно-инновационной деятельности.

Однако предложенные меры в отношении институтов развития направлены преимущественно не на оптимизацию их организации и управления, а на корректировку характера финансируемых ими работ. Что касается собственно работы институтов развития, то затронуты были только вопросы координации. Эту работу институтов развития предложено улучшать через обмен информацией о проектах, в том числе путем создания технологических платформ. В данном контексте под «технологической платформой» понимаются площадки для обсуждения важнейших проектов и формирования на них спроса. 

Для исправления положения предлагаются две основные меры «принуждающего» характера, а также ряд налоговых и административных стимулов, призванных носить «компенсирующий» характер: 

– введение обязательных корпоративных программ инновационного развития для государственных компаний по утвержденным правительством требованиям, которые должны приниматься наряду, а не в составе инвестиционных программ; 

– введение для госкомпаний «норматива» по доле расходов на НИОКР индивидуально для каждой компании исходя из ее отраслевой специфики и сравнения с аналогичными компаниями за рубежом; 

– оптимизация налогового администрирования и дополнение перечня НИОКР в отношении льготы, предусматривающей возможность единовременного признания некоторых расходов на НИОКР, в том числе и безрезультатных, и списания их с применением коэффициента 1,5; 

– сокращение срока амортизации нематериальных активов (изобретений, полезных моделей, ноу-хау и др.) по выбору налогоплательщика, но не более чем до двух лет; 

– изменение порядка учета стоимости объектов интеллектуальной собственности, в том числе учет затрат на НИОКР при определении первоначальной стоимости нематериального актива. 

Наконец, по такому инструменту поощрения компаний к инновационной деятельности, как техническое регулирование, предложено более широко опираться на зарубежный опыт и практику в этой сфере, а также интенсифицировать и оптимизировать разработку технических регламентов и стандартов. 

Предложенный пакет мер можно рассматривать как попытку сбалансировать поощрение, принуждение и стимулирование компаний к вложениям в НИОКР и инновационную деятельность. Основной акцент сделан именно на бизнес-секторе, что в целом правильно. Однако настораживает несколько моментов. 

Первое. Спонтанность и недостаточная прозрачность принятия решений, что особенно ярко видно на примере появления нового перечня технологических приоритетов. 

Второе. Предлагаемые меры по «принуждению» бизнеса напоминают советские принципы управления экономикой (вероятно, это и есть «ручное управление»). 

Предложенные подходы не практикуются в странах с развитыми инновационными системами.

Стимулированием бизнеса, в том числе крупного, к инновациям государство занимается уже несколько лет – созданы институты развития, действуют федеральные целевые программы, отрабатываются и вводятся меры налогового стимулирования. Однако ощутимых результатов в создании инновационной экономики за последние десять лет не получилось, какие бы методы для этого не использовались: «принуждения к инновациям» (кнута), или прямого (косвенного) стимулирования (пряника). 
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СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ ОРГАНИЗАЦИИ ВЫПОЛНЕНИЯ ОБЯЗАТЕЛЬСТВ ПО ВОЗВРАТУ БАНКОВСКОГО КРЕДИТА КАК СПОСОБА ОБЕСПЕЧЕНИЯ ЕГО ИСПОЛНЕНИЯ

Восстановление банковской системы порождает и новые проблемы. Одной из таких проблем в банковской сфере является проблема возросшего риска кредитных вложений и соответственно обеспечения возврата банковского кредита, особенно в условиях нестабильности национальной валюты. Итоги работы банковской системы за истекший период позволяют сделать вывод о том, что закончился экстенсивный этап ее развития, этап бурного количественного роста и коммерческие банки вступают в новый и сложный этап своего существования. Теперь решающим средством конкурентной борьбы становится повышение качества и эффективности их работы. Дальнейшее нарастание кризиса неплатежей, рост числа и объемов так называемых «проблемных» кредитов, поставило перед автором задачу научно-теоретического поиска и обоснования подхода к пониманию сущности механизма обеспечения возвратности банковского кредита. 

Принцип возвратности кредита — один из основополагающих принципов банковского кредитования — означает, что денежные средства, полученные в виде ссуды, служат для заемщика лишь временным источником финансовых ресурсов и должны быть возвращены банку. Из принципа возвратности банковского кредита вытекают принципы срочности и платности: ссуды подлежат возврату в установленные сроки на условиях платности. Возвратность является той особенностью, которая отличает кредит как экономическую категорию от других экономических категорий товарно-денежных отношений. Без возвратности кредит не может существовать. Возвратность является неотъемлемой чертой кредита. 

Залог – способ обеспечения обязательства, при котором кредитор-залогодержатель приобретает право в случае неисполнения должником обязательства получить удовлетворение за счет заложенного имущества преимущественно перед другими кредиторами за изъятиями, предусмотренными в законе. 

Иногда это определение корректируют, подчеркивая вещный характер залога: «Залог является способом обеспечения исполнения обязательств, то есть некоей специальной мерой, носящей имущественный характер и призванной предоставить кредитору по обеспечиваемому обязательству дополнительные гарантии получения надлежащего исполнения». Принято указывать, что любой способ обеспечения создает дополнительные обременения для должника. 

Вместе с тем в последнем определении не учитывается преимущество залогодержателя перед другими кредиторами. Кроме того, в обоих определениях не отмечается тот факт, что предметом залога может являться не только имущество, но и имущественные права.

С учетом этих обстоятельств для целей данной работы определение рассматриваемого явления можно уточнить следующим образом: залог – это специальная мера (способ) обеспечения исполнения обязательств, носящая, как правило, имущественный характер и предполагающая, что в случае неисполнения (ненадлежащего исполнения) должником своих обязательств кредитор-залогодержатель приобретает право получить удовлетворение за счет заложенного имущества и/или имущественных прав приоритетно перед другими кредиторами за изъятиями, предусмотренными в законе. 

Таким образом, основным предназначением (целью применения) залога является обеспечение должником надлежащего исполнения его обязательств, которое может быть представлено в виде единства трех составляющих: 

1. доставление кредитору по обеспечиваемому залогом обязательству дополнительной уверенности в надлежащем исполнении последнего; 

2. побуждение должника к надлежащему исполнению его обязательств под угрозой наступления в ином случае неблагоприятных последствий; 

3. облегчение положения кредитора в случае неисполнения (ненадлежащего исполнения) обеспеченного залогом обязательства путем создания правовой возможности максимально полно и быстро удовлетворить свои интересы за счет залогового имущества (имущественных прав). 

Залог имущества признается обеспечением банковского кредита, только если он застрахован. Подобная мера призвана защищать интересы банков, выдающих кредиты под залог имущества. Механизм залога выглядит следующим образом (Рис. 1). 
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Рис. 1. Механизм залога 
Известно, что немало специалистов выступает против признания банков выгодоприобретателями по договорам страхования предмета залога из-за того, что, у банков в этой ситуации отсутствует страховой интерес. Представляется, что проблема корректного определения выгодоприобретателя по таким договорам приобретает особую актуальность в связи с активным развитием кредитования населения для приобретения потребительских товаров. 

Также рассмотрим используемые на практике виды залога как обеспечения своевременного исполнения обязательств заемщика. На рисунке 2 представлена полученная на основе анализа научных источников и банковской практики фактически сложившаяся классификация видов залога. 
Условно выделены несколько блоков проблем функционирования залога как способа обеспечения обязательств. 

Во-первых, в настоящее время не соблюдается оптимальный баланс интересов, с одной стороны, внутри залогового отношения между должником (залогодателем) и кредитором (залогодержателем), и с другой – между участниками залогового отношения и другими участниками гражданского оборота.

Во-вторых, залог в значительной мере сохраняет признаки «виртуального» обязательства, существующего только на бумаге, но при попытках им воспользоваться для удовлетворения своих требований залогодержатель сталкивается с непреодолимыми трудностями, отчасти обусловленными также состоянием действующего залогового законодательства (низкая обеспечительная функция залога). 

В-третьих, многочисленные коллизии между нормами залогового законодательства и других отраслей и институтов права (процессуального, акционерного, валютного законодательства и т.п.) существенно затрудняют использование залога отдельных видов имущества и имущественных прав. 

В-четвертых, в залоговом законодательстве слабо продуманы и в недостаточной степени сбалансированы все необходимые процедурные элементы, описывающие динамику залогового правоотношения от заключения договора о залоге до реализации предмета залога. Отсутствует логически обоснованный, последовательный и предсказуемый алгоритм действий сторон. 

В-пятых, существуют значительные проблемы в единообразном понимании правильности юридической техники при заключении и исполнении договоров залога, а также при разрешении споров в суде. 
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Рис. 2. Классификация практически используемых основных видов залога

Для решения указанных проблем целесообразно было бы принять следующие меры, защищающие интересы залогодержателя. 

1. Законодательно обязать залогодателя вести книгу записи залогов по всем их видам в качестве обязательного документа по аналогии с бухгалтерской отчетностью, ежеквартально сдавать по специальной форме отчетность в налоговый орган о состоянии и движении предметов залога, при отчуждении любого имущества предъявлять эту книгу приобретателю имущества. 

Ситуация такова, что в настоящее время у банков отсутствует четкое представление о том, как должна выглядеть книга записи залогов. 

По мнению автора, такая книга должна выглядеть следующим образом (таблица 1). 

Таблица 1

Книга записей залогов, предлагаемая автором

	№
	Наименование/полное описание предмета залога
	Инв.ном-ер
	Дата внесения записи о залоге
	Банк-залогодержатель. Номер и дата договора залога
	Балансовая стоимость, тенге
	Залоговая стоимость, тенге
	Отметка о прекращении действия договора залога
	Отметка о выбытии предмета залога (списание, утрата, реализация)


В книге залогов обязательно указание идентификационных признаков заложенного имущества. Из этого правила можно сделать одно исключение: названные признаки можно не указывать при залоге товаров в обороте, так как в этом случае залогодатель вправе изменять состав и натуральную форму заложенного имущества (товарных запасов, сырья, материалов, полуфабрикатов, готовой продукции и т.п.) при условии, что их общая стоимость не становится меньше указанной в договоре. Из этого следует, что при залоге товаров в обороте указание в договоре и книге залогов их индивидуализирующих признаков не обязательно. 

Обязательными для внесения в книгу залогов следует считать также балансовую и залоговую стоимость предмета залога, а также отметку о выбытии предмета залога при списании, утрате или его реализации. 

2. Создать систему сплошной регистрации договоров залога (реестр движимого имущества), исключающую несанкционированный залогодержателями залог одного и того же движимого имущества, а также выступающую в качестве индикатора добросовестности приобретения заложенного имущества. 

3. Повысить гражданско-правовую ответственность, предусмотреть специальную уголовную ответственность руководителей юридических лиц, совершающих несанкционированные залогодержателями последующие залоги, а также отчуждающих заложенное имущество без согласия залогодержателей. 

Сложившаяся в Казахстане ситуация не способствует развитию наиболее социально значимых форм кредитования под залог – долгосрочных кредитов, а следовательно, и экономической стабилизации общества. Исследование залогового права и залоговой практики в развитых странах Запада позволяет сделать выводы и сформулировать предложения, реализация которых поможет созданию в Казахстане эффективной системы кредитования под залог в целом и ипотеки в частности. Создание соответствующей мировым стандартам и поддерживаемой государством системы залогового и прежде всего ипотечного кредитования будет способствовать решению проблем инвестирования в промышленность, сельское хозяйство и жилищный сектор в Казахстане, социально-экономической стабилизации общества. 

Исследование залоговой практики в развитых странах Запада позволяет сделать выводы и сформулировать предложения, реализация которых поможет созданию в Казахстане эффективной системы залогового кредитования в целом и ипотеки, в частности. 

Кредитный риск, т.е. опасность того, что заемщик не сможет осуществить процентные платежи или выплатить основную сумму кредита в соответствии с условиями, указанными в кредитном соглашении. Кредитный риск означает, что платежи по кредиту могут быть задержаны или вообще не получены, что в свою очередь неблагоприятно отразится на ликвидности банка. Кредитный риск и вызывающие его факторы остаются основной причиной проблем банков. 

Для целей настоящего исследования наибольший интерес представляют факторы кредитного риска, связанные с обеспечением кредита, поскольку именно от них зависит выбор вида обеспечения. 

Фактор непредвиденного обесценения предмета залога связан: 

− с изменением конъюнктуры соответствующего рынка; 

− с определенными действиями или бездействием держателя предмета залога, в результате которых качество и стоимость последнего снижаются; 

−с форс-мажорными обстоятельствами. 

В результате изменяется рыночная стоимость (цена) предмета залога в течение срока действия договора залога. Она может меняться как в меньшую, так и в большую сторону. Но чаще всего изменения происходит в меньшую сторону, так как помимо рыночных законов в этом случае еще действует фактор, связанный с физическим и моральным износом предмета залога. К обесценению предмета залога могут привести также некоторые действия или бездействие залогодержателя. Подобное изменение рыночной оценки может привести к тому, что в случае необходимости после реализации предмета залога банк не сможет вернуть кредитные средства и компенсировать свои убытки в полном объеме. 

Фактор утраты предмета залога, связанный с форс-мажорными обстоятельствами и/или определенными (непрофессиональными, неразумными) действиями или бездействием сотрудников заемщика, сотрудников банка, сотрудников иных лиц (например, склада).
Данный фактор соответственно связан с полной потерей предмета залога либо с частичной потерей им своих свойств, что также приводит к снижению рыночной стоимости объекта залога, либо к полной его утрате. Все это может быть вызвано форс-мажорными обстоятельствами и/или определенными непрофессиональными действиями и/или бездействием сотрудников заемщика, сотрудников банка или сотрудников иных лиц (например, склада, где хранится заложенное имущество). 

Фактор неблагоприятного (для банка) изменения законодательной и иной нормативно-правовой базы кредитной деятельности может возникать при внесении изменений в законодательную и иную нормативно-правовую базу, регулирующую кредитную деятельность банков. Например, с возможным принятием Закона о едином государственном реестре движимого имущества банки могут нести дополнительные расходы, связанные с использованием информации данного реестра. А так как пользование этим реестром будет обязательным для всех банков, и при внесении изменений в данный реестр обязательно потребуется присутствие представителей залогодателя и залогодержателя, то банкам придется призадуматься над расширением штата с возможным созданием отдельного подразделения, специализирующегося на операциях с данным реестром. 

Фактор принятия заведомо неликвидного обеспечения подразумевает невозможность реализации предмета залога на рынке по обоснованной цене в связи с принятием в залог заведомо неликвидного обеспечения.

Фактор неверной оценки предмета залога связан: 

− с отсутствием (недостаточностью) соответствующей надежной информации; 

− с предоставлением заемщиком недостоверной, искаженной или ложной информации; 

− с низкой квалификацией сотрудников банка, с отсутствием (недостаточностью) у них опыта работы с залогами; 

− с умышленными противоправными действиями сотрудников банка. 

Как правило, этот фактор возникает при возможных нарушениях законодательства недобросовестными залогодателями. Например, в банк могут быть представлены поддельные документы, подтверждающие право собственности на заложенное имущество, или имущество может быть заложено несколько раз. В данной ситуации банк может понести дополнительные финансовые, моральные, материальные и временные затраты. Недостаточность опыта работы с залогами обусловлена относительно недавним вхождением в практику банковской деятельности операций залога (особенно залога недвижимости), а также появлением новых банков, не имеющих практики в данной области, и новых услуг в банках. Опыт работы большинства банков на этом рынке не превышает 5 лет. 

Данный фактор может «сработать» также в случае наличия недостаточного количества информации о предмете залога, низкой квалификации сотрудников, проводящих оценку (например, неправильного применения дисконтов при оценке того или иного предмета залога), либо при совершении сотрудниками должностного преступления (например, подкуп). В этом случае рыночная стоимость залога оказывается ниже стоимости, указанной в документах, и соответственно не может покрыть расходов банка. 

Фактор, связанный с неверной оценкой нового состояния и новой стоимости предмета залога после его обесценения. Результатом действия этого фактора могут стать как заниженная оценка нового состояния и новой стоимости предмета залога, так и недействительность сделки (при неправильном внесении изменений в кредитные документы), получение недостоверной информации (в случае некачественной проверки предоставляемых залогодателем документов) и другие нежелательные последствия. 

Фактор, связанный с неверными действиями юристов и кредитных сотрудника банка в изменившихся обстоятельствах. Данный фактор может возникнуть при неотражении, неверном, некорректном отражении в кредитном договоре и договоре о залоге изменившихся обстоятельств. Например, отсутствие требований о замене или пополнении обеспечения может привести к серьезным для банка последствиям. Действие данного фактора также может быть вызвано недостаточной квалификацией сотрудников банка. 

Таблица 2 

План мониторинга предметов залога

	Тип 
	Вид 
	Периодичность мониторинга 

	Недвижимость 
	
	Не реже 1 раза в 3 месяца

	Транспорт 
	Железнодорожный 
	Не реже 1 раза в месяц

	
	Воздушный
	Не реже 1 раза в 3 месяца

	
	Морской
	

	
	Речной
	

	
	Автомобильный (включая передвижную спецтехнику
	Не реже 1 раза в месяц

	Ценные бумаги
	
	Не реже 1 раза в месяц

	Оборудование
	Неустановленное 
	Не реже 1 раза в месяц

	
	Установленное 
	Не реже 1 раза в 3 месяца

	Товары и сырье
	Биржевые
	Не реже 1 раза в месяц

	
	Небиржевые повышенного спроса
	

	
	Небиржевые прочие
	

	
	Полуфабрикаты 
	

	Прочее 
	
	Не реже 1 раза в 3 месяца


К проблеме управления кредитным риском, связанной с обеспечением кредитов, необходимо подходить комплексно, а сам процесс такого управления должен включать в себя следующие методы: 

1. мониторинг заложенного имущества с определенной периодичностью для каждого конкретного вида имущества; 

2. постоянная переоценка заложенного имущества; 

3. диверсификация предмета залога; 

4. грамотное юридическое сопровождение, а также экспертиза имущества; 

5. проверка службой безопасности на предмет неблагоприятной кредитной истории, текущей задолженности и повторного залога имущества; 

6. страхование, причем желательно в страховой компании банка; 

7. повышение квалификации сотрудников залогового подразделения. 

План мониторинга целесообразно составлять на основе следующих требований к периодичности проверок, составленных диссертантом с учетом опыта ведущих коммерческих банков (таблица 2). 

Фактор непредвиденного обесценения предмета залога связан с возможным изменением рыночной стоимости предмета залога в течение срока действия договора залога. Снизить кредитный риск, вызванный этим фактором, можно посредством комплекса мониторинговых мероприятий, основной задачей которого и является предотвращение снижения количественных и качественных характеристик предмета залога. 

Для минимизации величины данного риска используется также переоценка имущества, которая может проводиться при изменении рыночной стоимости залога, и в случае выявления значительного снижения стоимости банк может претендовать на дополнительное обеспечение. 

Фактор обесценивания оптимизируют также с помощью диверсификации предмета залога. В том случае, если обеспечение состоит из нескольких видов имущества, риск падения рыночной стоимости сразу всех составляющих залога невелик. Кроме того, по отдельным видам имущества может сохраняться не только стабильная стоимость, но и наблюдаться ее увеличение. 

Фактор утраты предмета залога связан соответственно с полной потерей предмета залога либо с частичной потерей им своих свойств, что также приводит к снижению рыночной стоимости объекта залога либо к полной его утрате. Поэтому для управления кредитным риском, вызванным этим фактором, также используется мониторинг – для определения факта ухудшения качественных характеристик, переоценка имущества – для определения новой стоимости после утраты или повреждения, и диверсификации – с целью предотвращения гибели или повреждения всех составляющих залога, а также выбора предмета залога наименее подверженного данным явлениям. Но в отличие от предыдущего риска очень важным методом здесь будет являться страхование, которое должно компенсировать снижение стоимости предмета залога в случае его утраты или повреждения в результате чрезвычайных обстоятельств. 

Фактор неблагоприятного (для банка) изменения законодательной и иной нормативно-правовой базы кредитной деятельности может возникать при внесении изменений (неблагоприятных для банка) в законодательную и иную нормативно-правовую базу, регулирующую кредитную деятельность банков. Для его минимизации целесообразно использовать такой метод, как диверсификация предметов залога. Например, если обеспечение состоит из нескольких видов имущества, то риск внесения неблагоприятных изменений в законодательную базу, затрагивающую сразу все составляющиезалога, невелик. Особое внимание следует уделить также юридическому сопровождению кредитного процесса – с целью прогнозирования изменений, которые могут быть внесены в законодательную базу, регулирующую этот процесс. Если таковые изменения уже внесены, то необходимо предложить комплекс мер с целью минимизации негативных их последствий для банка. Избежанию данного фактора риска способствует также повышение квалификации сотрудников залогового подразделения с целью своевременного и полного выявления вносимых изменений на законодательном уровне в кредитный процесс. 

Фактор принятия заведомо неликвидного обеспечения подразумевает невозможность реализации предмета залога на рынке по обоснованной цене в связи с принятием в залог заведомо неликвидного обеспечения. Ликвидность обеспечения устанавливается на этапе мониторинга рынка закладываемого имущества, на этапе экспертизы имущества для последующего его оформления в залог. Кредитным риском, вызванным данным фактором, можно управлять также посредством диверсификации предметов залога: во-первых, необходимо выбирать наиболее ликвидные виды обеспечения, во-вторых, в случае различных составляющих залога неликвидность одной из них не ведет к падению ликвидности других составляющих залога и таким образом средняя ликвидность всего залога остается на высоком уровне. 

Фактор неверной оценки предмета залога связан: с отсутствием (недостаточностью) соответствующей надежной информации; с предоставлением заемщиком недостоверной, искаженной или ложной информации; с низкой квалификацией сотрудников банка, с отсутствием (недостаточностью) у них опыта работы с залогами; с умышленными противоправными действиями сотрудников банка. Поэтому для его минимизации используется: 

мониторинг – с целью предварительного выявления максимально полной информации о заемщике и предмете залога; 

юридическое сопровождение и экспертиза имущества – с целью выявления нарушений и ошибок на этапе заключения сделки; 

предварительная проверка со стороны службы безопасности на предмет неблагоприятной кредитной истории, текущей задолженности и повторного залога имущества – с целью выявления недобросовестности заемщика и заблаговременного устранения негативных явлений; 

повышение квалификации сотрудников залогового подразделения – с целью предотвращения ошибок и недостатков в работе, более полного сбора и правильной оценки первоначальной информации. 

Фактор неверной оценки нового состояния и новой стоимости предмета залога после его обесценения. Результатом может стать как заниженная оценка нового состояния и новой стоимости предмета залога, так и недействительность сделки (при неправильном внесении изменений в кредитные документы), получение недостоверной информации (в случае некачественной проверки предоставляемых залогодателем документов) и т.д. Действие данного фактора снижается также за счет методов управления предыдущим фактором. Но особое внимание следует уделить повышению квалификации сотрудников залогового подразделения. Обучение персонала новым методикам, передача практического опыта, своевременная оценка квалификации сотрудников и регулярное сопровождение залоговых операций позволяет снизить негативное влияние данного фактора на процесс кредитования. 

Фактор, связанный с неверными действиями юристов и кредитных сотрудника банка в изменившихся обстоятельствах, может возникнуть при неотражении, неверном, некорректном отражении в кредитном договоре и договоре о залоге изменившихся обстоятельств. Действие данного фактора также может быть вызвано недостаточной квалификацией сотрудников банка. 

Снизить его можно посредством: 

• повышения квалификации сотрудников залогового подразделения, что будет способствовать накоплению опыта и расширению практических знаний, а, соответственно ликвидации пробелов в работе, формированию навыков; 

• проверки со стороны службы безопасности на предмет неблагоприятной кредитной истории, текущей задолженности и повторного залога имущества, что позволит собрать максимальную информацию и таким образом компенсировать некоторую нехватку опыта; 

• страхования. Оно позволит компенсировать различного рода потери в случае возникновения чрезвычайных обстоятельств, которые в силу недостатка опыта не могли быть спрогнозированы и предотвращены. 

На основании вышеизложенного, можно констатировать, что кредитный риск носит отличительные особенности и является индивидуальным для каждой кредитной организации. Именно это определяет в значительной степени своеобразие методик управления кредитными рисками. Банк, принимая решение о выдаче кредита, должен ориентироваться не на оценку отдельных факторов кредитного риска, а на определение общего риска по каждому заемщику с учетом специфики отраслевой принадлежности предприятия. 

Основной целью залоговой работы должно являться обеспечение возвратности денег банка, предоставленных заемщикам в виде кредитных продуктов. 

Таким образом, залоговая работа должна строиться на соблюдении следующих важнейших принципов, представленных в табл. 

Таблица 3 

Важнейшие принципы организации залоговой работы

	№ п/п
	Название 
	Содержание выполняемых операций 

	1
	Анализ залога
	Предусматривает выполнение тщательного анализа предмета залога 

	2
	Нормативно – методическое обеспечение 
	Устанавливает обязательность разработки и ведения в банке качественной нормативной и методической документации, регламентирующей залоговую работу

	3
	Наличие качественного залогового портфеля
	Устанавливает необходимость формирования качественного залогового портфеля банка его постоянного мониторинга 

	4
	Наличие четких нормативных требований 
	Разработка единых нормативных требований к работе с залогами на всех уровнях банка и контроль их соблюдения

	5
	Обеспечение сохранности имущества 
	Обеспечение максимальной степени сохранности принятого банком в залог имущества и залоговых документов на всех этапах работы и тщательный контроль его состояния 


Реализация указанных выше принципов должна обеспечиваться соответствующей внутрибанковской документацией. 

Приведенная в таблице 4 совокупность принципов, позволяет определить основные задачи залоговой работы. Такими задачами могут являться: 

обеспечение обязательств заемщиков перед банком залогом имущества (имущественных прав), предоставляющим право преимущественного перед другими кредиторами получения удовлетворения из стоимости заложенного имущества посредством обращения взыскания на это имущество в порядке, установленном в действующем законодательстве; 

формирование адекватной системы залогового обеспечения кредитных операций, позволяющей минимизировать кредитные риски. 

Изложенные выше принципы позволяют разрабатывать и внедрять в коммерческих банках нормативные документы и методические материалы по следующим направлениям работы с залогами: 

· определение требований к составу, структуре и качественным характеристикам залогового обеспечения, формирование перечня приоритетных видов залогового обеспечения; 

· разработка и совершенствование стандартной системы учета результатов работы с залогами; 

· совершенствование мониторинга состояния заложенного имущества; 

· формирование базы данных о конъюнктуре рынка по основным видам имущества, принимаемым в залог; 

· совершенствование методик анализа и оценки залогового обеспечения; 

· эффективное взаимодействие с оценочными организациями; 

· постоянное повышение квалификации специалистов по залоговой работе. 

Реализация предложенных мер позволит оптимизировать банковские операции с залогами, а также снизить кредитный риск, связанный с обеспечением кредита, повысить качество кредитного портфеля и улучшить финансовое состояние и надежность банка. 
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ВЛИЯНИЕ БАЗЕЛЯ III НА УПРАВЛЕНИЕ КРЕДИТНЫМ РИСКОМ: 
ОСНОВНЫЕ ПРЕИМУЩЕСТВА И НЕДОСТАТКИ

В сентябре 2010 года Базельский комитет представил окончательный вариант новых стандартов банковского капитала и ликвидности, который получил название «Международный механизм регулирования для банков».

Базель III разработан с целью усилить регулирование, надзор и управление рисками в банковском секторе и должен содействовать возрастанию способности банковского сектора выдерживать потрясения финансового и экономического характера, улучшению управления рисками и корпоративного управления в банках, повышению прозрачности и раскрытия информации банками.

Внедрение требований Базеля III в России начинается с 1 января 2013 года. Переход будет происходить поэтапно и завершится к 2019 году [1 с. 18]. Основными направлениями Базеля III являются предложения по изменениям в регулировании банковского капитала и ликвидности.

Новые стандарты представляют собой реформу регулирования капитала и ликвидности на международном уровне, направленную на укрепление банковского сектора, улучшение качества кредитного портфеля, а также на укрепление банковского регулирования и надзора.

Напомним, что Базель включает три основных компонента. Первый компонент предусматривает минимальные требования к капиталу банка, который должен обеспечить своеобразную подушку безопасности для покрытия кредитного, рыночного и операционного рисков. По каждому из рисков предлагаются различные варианты расчета их величины — упрощенные (стандартные для всех банков) и продвинутые (основанные на собственных внутренних рейтингах и моделях банка); соответственно для кредитного риска — стандартизированный подход (SA) и подход на основе внутренних рейтингов (IRB).

Второй компонент охватывает основные принципы надзорного процесса, управления рисками, а также прозрачности и отчетности перед органами банковского надзора. Третий компонент призван стимулировать рыночную дисциплину путем раскрытия банками информации о капитале и оценке рисков [3, с. 160].

Новый пакет международных банковских нормативов, получивший название "Базель III", предусматривает последовательное ужесточение минимальных требований к достаточности капитала банков. Коэффициент достаточности основного капитала первого уровня (обыкновенные акции банка плюс нераспределенная прибыль, в отношении к совокупным активам, взвешенным по уровню риска) будет повышен с нынешних 2% до 4,5%.

При этом минимальный порог достаточности капитала первого уровня - одного из наиболее распространенных показателей финансовой стабильности банков - будет поднят с 4% до 6-8%. 
Коэффициент достаточности основного капитала первого уровня, учитывающий лишь наиболее высококачественные активы, будет повышен с 2% до 4%.
Кроме того, банки обязаны сформировать специальный буферный резервный капитал в размере 2,5% от активов (сверх капитала первого уровня). 
Минимальные требования к так называемому совокупному капиталу остаются прежними - 8% от активов. Однако с учетом буферного капитала минимальный совокупный капитал банка должен составлять уже 10,5% от активов, взвешенных по риску.

В декабре 2010 г. были опубликованы финальные версии документов Базеля III, включающие следующие предложения:

1) повышение качества, прозрачности и устойчивости капитала с ограничениями для капитала первого уровня и вводом нового понятия «корневой капитал первого уровня»
Новые требования в отношении капитала касаются трех направлений:

а) изменения структуры собственного капитала банков;

б) повышения требований к достаточности капитала (в том числе введения новых

дополнительных нормативов достаточности капитала);

в) создания буферов капитала.
2) усиление требований к покрытию риска капиталом. Комитет предложил усилить требования к достаточности капитала на покрытие кредитного риска контрагента, возникающего по производным финансовым инструментам, сделкам РЕПО и деятельности по финансированию операций, связанных с ценными бумагами;
- Коэффициент будет установлен на уровне в 4,5% с 1 января 2013 года, 5,5% с 1 января 2014 года и 6% с 1 января 2015 года.
3) введение показателя левериджа в качестве дополнения к подходу, учитывающему уровень риска при расчете показателя достаточности капитала в системе Базель;
Положения Базеля III предлагают новые стандарты капитала, «леверидж» (leverage — использование заемных средств для финансирования деятельности компании; характеризуется соотношением заемного и собственного капитала) и ликвидности для усиления регулирования, надзора и риск-менеджмента в банковском секторе. Стандарты капитала и новые буферы капитала потребуют от банков большего размера капитала, а также большего качества данного капитала по сравнению со стандартами, принятыми в Базеле II. 
Новое отношение капитала к заемным средствам вводит не рисковую основу для расчета минимальных требований к капиталу в дополнение к системе расчета на основе риска, – показатель левереджа составляет – 3%;

4) введение минимальных уровней ликвидности с краткосрочными и долгосрочными требованиями;
Новые коэффициенты ликвидности обеспечивают осуществление адекватного финансирования в кризисных ситуациях.
- Коэффициент краткосрочной ликвидности (LCR или Liquidity Coverage Ratio): обеспечения достаточно высокого уровня ликвидности ресурсов, необходимых для выживания в течение одного месяца при развитии ситуации по стрессовому сценарию. 
- Коэффициент чистого стабильного финансирования (NSFR или Net Stable Funding Ratio): предназначен для повышения эластичности на долгосрочную перспективу при помощи создания дополнительных стимулов для банков финансировать свою деятельность из более стабильных источников на постоянной структурной основе
- Дополнительная система мониторинга ликвидности осуществляется в отношении несогласованности по срокам, концентрации финансирования и ликвидных необремененных активов
5) создание буферов капитала для обеспечения формирования резервных запасов капитала в благоприятные времена, которые могут быть использованы во время кризиса.

- С 2016 года вводится «буфер консервации капитала» на случай борьбы с кризисом – коэффициент равен 2,5% – это касается всех кредитных организаций [5, с. 37];

Приемлемость элементов буфера консервации капитала и коэффициента краткосрочной ликвидности основываются на внешних рейтингах, а также Базельской классификации контрагентов и стандартизированных весовых оценках кредитного риска.

Предполагается, что основной мерой эффективности банковского капитала должна являться возможность его использования для компенсации финансовых потерь. Базель III предусматривает исключение из состава собственного капитала ряда статей, которые недостаточно ликвидны и не могут быть использованы для покрытия убытков.

В первую очередь банкам будет необходимо надлежащим образом собрать сведения о подверженности рискам, обязательствах, контрагентах и рынке в централизованную базу данных по рискам. Следует открыть доступ ко всем портфельным денежным потокам и иметь возможность провести стресс-тестирование данных потоков, а также анализ возникновения пробелов в ликвидности согласно различным сценариям. 
Основные изменения Базеля 3 представлены на рисунке 1.
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 Рис.1.  Структура изменения стандартов Базеля 3

Эффективное внедрение требований Базеля III продемонстрирует регуляторам, клиентам и акционерам, а оперативное внедрение Базеля III также поможет повысить конкурентоспособность банка, поскольку оно даст руководству более полное видение бизнеса.

Улучшения качества Стресс-тестирование, которое должно стать более тщательным, будет затрагивать более широкий набор данных, и будет давать аналитическую картину по организации, а также соответствовать требованиям регулятора, то есть обеспечивать соблюдение нормативов.

Увеличенные буферы (резервы) капитала и ликвидности, а также повышенные стандарты управления рисками должны привести к снижению риска банкротства индивидуальных банков и к снижению взаимозависимости финансовых институтов.
Основные сложности, возникающие в связи с нормативом Базель III:
Новая культура риск-менеджмента и финансового управления Базель III меняет сам подход банков к риск-менеджменту и финансовому управлению. Новый режим требует более высокой степени интеграции функций управления финансами и рисками. Тем не менее, переход к более суровым регулятивным требованиям может осложняться зависимостью от большого числа данных и разделением полномочий между теми, кто отвечает за финансы, и теми, кто управляет рисками.
Ввод двух коэффициентов ликвидности, соответствующих краткосрочной и долгосрочной ликвидности, заставит банки перейти от краткосрочного кредитования и высоких рисков к поиску долгосрочного финансирования, а также улучшения качества кредитного портфеля.

При неблагоприятных экономических условиях и усиленном контроле регулирующих органов более слабым банкам будет труднее обеспечить необходимый капитал и фондирование, что может привести к сокращению доступных моделей бизнеса и конкуренции.

Хотя длительный срок внедрения должен помочь снизить возможность возникновению кредитных рисков, что может привести повышению % по взятому кредиту.

А инвесторов могут перестать интересовать выпуски акций и облигаций банками с возможностью снижения дивидендов, связанного с необходимым изменением базы капитала, что может повлиять на объем кредитного портфеля.

Одна из главных целей внедрения Базеля III в России заключается в приведении банковского регулирования и надзора Российской Федерации к международным стандартам в этой области. Для России необходимо повышение кредитных рейтингов банков, которое позволит им стать полноправными участниками международных операций и более эффективно управлять и снижать кредитные риски.
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Омская гуманитарная академия

СПЕЦИФИКА ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ ФИНАНСОВОГО И 
РЕАЛЬНОГО СЕКТОРОВ ЭКОНОМИКИ РФ
Прежде всего, отметим, что при либеральной модели рыночной трансформации доминирующей является денежно-кредитная и финансовая политика. Одним из ведущих постулатов пресловутого Вашингтонского консенсуса является то, что либерализация хозяйственной деятельности явится основной и достаточной предпосылкой для формирования современной рыночной эконо​мики в постсоветских странах. В настоящее время общепризнано, что рыночные отношения вызревают ещё в недрах реального социализма, и вообще реальный советский социализм – это хотя и «квази», но всё же в большей мере рыночная система (с фиксированными ценами), чем марксистское «непосредственно общественное хозяйство». Тем более, что на рубеже 80-х – 90-х гг. ультрапрорыночное законодательство создало пред​посылки для генерирования не просто рыночных, а сразу капиталистических отношений. Этой оголтело монетаристской моделью предусматривался как бы стихийный процесс трансформации плановой экономики в рыночную путём : а) созда​ния правовой базы ; б) приватизации. Паразитарно-компрадорская финансовая система целенаправленно создавалась государством. Процесс ПНК (пер​воначального накопления капитала ) вызвал развал в реальном секторе ,началось массовое отчуждение непосредственных произво​дителей от средств производства,(совместными собственниками которых они - опять таки якобы - были).(см.1) 

Параллельно с использованием криминала для присвоения объ​ектов госсобственности в ходе ваучерной приватизации и последующего рейдерского пе​редела собственности еще в конце 80-х гг. начался активный процесс накопления де​нежного капитала, вечного предшественника реального (промышленного). В накоплении денеж​ного капитала «солировали» прежде всего коммерческие банки, сумевшие в феноменально короткие сроки провести реквизицию - аккумуля​цию денежных средств предприятий реального сектора экономики и сбережений населения через финансово-спекулятивные акции. Объектами «реквизиционных» спекуляций выступали приватизационные чеки (ваучеры), скупавшие​ся по бросовым ценам у обнищавшего населения ( закономерный итог приватизации «по Чубайсу» , хотя намного ранее была разработана, предложена (и «убита» нашими политмошенниками и МВФ) куда более логичная и справедливая модель «по Малею») , корпоративные и государственные ценные бумаги, валюта, недвижимость и пр. Наряду с этим коммерцбанки организовали от​ток денежного капитала за рубеж, уход предприятий в тень, отмы​в «грязных денег», всякого рода заведомо мошеннические структуры ( МММ ,«Русский дом Селенга», «Тибет», и пр).(см.3)
Премьерную роль в ПНК сыграла торгово-посредиическая деятельность, оказавшаяся в высшей степени прибыльной в стране всеобщего хронического дефицита. Её развертыванию в немалой мере также способствовали коммерческие банки, широко кредитуя этот практически не рисковый и наиболее прибыльный вид бизнеса, к тому же не требующий долгосрочных кредитов. Да и сами банкиры сплошь и рядом начинали свою предпринимательскую деятельность с торговли, по​зволившей им в исторически кратчайшие сроки накопить стартовый капитал для последую​щего создания банков и взятия под контроль реального сектора.

Очень специфичными были действия государства – из-за тяжелого финансового положения ( огромные долг и дефицит бюджета) была введена жесткая налоговая политика, посредством которой изымалась почти вся прибыль предприятий, что вынуждало их уходить в тень, под​рывало налогооблагаемую базу в долгосрочном периоде. Однако приоритет текущих фис​кальных интересов в 90-е гг. позволил государству справиться с самыми острыми проблемами. Тем самым были созданы предпо​сылки для последующего существенного изменения налоговой системы в сторону ее усо​вершенствования, продолжающегося и поныне.

Ещё более сложной оказалась в переходный период проблема регулирования кредитно- денежной сферы. Она была еще более осложнена финансовой дестабилизацией 90- х гг. из-за либерализации цен в стране хронического дефи​цита и монополий. Гиперинфляция при таких предпосылках казалась неизбежной, но по мировым меркам оказалась удивительно умеренной - рост цен всего лишь в 10000 раз за период 1988-1996 гг. В целях её преодоления была разрабо​тана и проводилась в жизнь политика денежных рестрикций. Однако будучи не вполне грамотно обоснованной вследствие неверного определения природы инфля​ции, следовательно, и методов её преодоления, такая политика привела к дефи​циту денежной массы в обращении и патологически низкому коэффициенту монетизации ВП. Естественно, что дефицит стал возмещаться денежными суррогатами и Центробанк РФ фактически перестал быть единственным «эмиссионером». Повсеместно распространился бартер. Кризис неплатежей в 90-е гг. принял всеобщий характер (см.6).
Не лучше регулировалось и кредитное обращение. Высокая ставка рефинан​сирования сделала (и делает) кредит малодоступным даже для крупнейшего российского реального бизнеса, хотя потребность в нём была чрезвычайно велика в условиях непомерных на​логов. Си​туация усугубилась зачаточным состоянием РЦБ, что при преобладании инсайдерской собственности,то есть при отсутствии внутренних источников финансирования, непомерно затянуло трансформационный спад (см.5).
Итак, в переходный период в постсоциалистической экономике складывается весьма специфичная диспозиция реального и финансового секторов: финанссектор в переходной экономике не обслуживает потребности ре​ального сектора как в развитых странах, а накапливает денежный капитал, что способствует дополнительному разрушению реального. Напомним лишь, что частичное, но отнюдь не столь масштабное разрушение прежней хозструктуры было неизбежно ввиду ее несоответствия законам и принципам ры​ночной экономики. Реструктуризация хозяйства может быть осуществлена лишь промыш​ленным капиталом, образованию которого предшествует накопление денежного. Деятель​ность институтов финансовой системы, коммерческих банков, прежде всего, и была сосредо​точена на формировании денежного капитала. Он предназначался для участия в денежном этапе приватизации и в постприватизационном переделе объектов собственности, в ходе чего и происходило его превращение в промышленный, который должен участ​вовать (но фактически не участвует) в ренессансе реального сектора экономики, что предполагает преодоление унаследо​ванных структурных и технологических диспропорций. С этой точки зрения можно сказать, что разрушение реального сектора, особенно интенсивно протекавшее в рос​сийской экономике вплоть до конца 1990-х гг., не носило созидательного характера: этим разрушением расчищено экономическое пространство - для чего и что инновационно-современного создано на обломках «индустрии дымовых труб» новым классом «новых русских» якобы капиталистов.

Кризис 1998 г. засвидетельствовал исчерпание «протофинансовой» системой своего перераспределительного потенциала, что явилось одной из важнейших причин ее краха, хотя были и другие, как, например, крупномасштабная не​сбалансированность государственных доходов и расходов в условиях государст​венного гипердолга и дефицита федерального бюджета.Всякий кризис «снимает» накопленные противоречия, чем создаются пред​посылки для экономического возрождения (см.2). Начавшаяся буквально в тот же год экономическая ремиссия (ростом это могут назвать лишь ангажированные научные мошенники) в немалой мере оказалась следствием превращения некоторой части де​нежного капитала в промышленный, (хотя имели значение и другие факторы- протек​ционистский эффект девальвации рубля, начавшийся рост мировых цен на энергоресурсы и пр) (см.3). Но именно промышленный капитал выступает фактором устойчивого экономического роста, если в стране сформирован благоприятный для развертывания его деятельности инве​стиционный климат. Отсутствие такового в российской экономике не только сдерживает экономический рост, но и генерирует гигантский вывоз накоп​ленного в стране денежного капитала за рубеж. В нынешний посткризисный период взаимодействие между реальным и финансовым секторами российской экономики должно, наконец, начать происходить в классическом для рыночной экономики виде: то есть по мере возрождения реального сектора формируется финансовая система, призванная выполнять свою прямую функцию — обслуживать его потребности в соответствии с состоянием рыночной экономики в целом (см.4).
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АКТУАЛЬНЫЕ ПРОБЛЕМЫ НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ 
ДОБЫЧИ ПОЛЕЗНЫХ ИСКОПАЕМЫХ В РОССИИ
Совершенствование налогообложения добычи полезных ископаемых представляется чрезвычайно важной проблемой. Значение природно-ресурсного сектора для экономики России велико не только с точки зрения текущего наполнения бюджета (доходная база в большой степени формируется за счет добычи и экспорта сырьевых ресурсов), но и для выполнения стратегических задач развития страны. 

Доходы от налогообложения добычи полезных ископаемых, по-прежнему, остаются одним из основных источников доходов бюджетной системы Российской Федерации, поэтому при разработке мероприятий налоговой политики особое внимание традиционно уделяется системе налогообложения добычи полезных ископаемых в отраслях минерально-сырьевого комплекса, в которых образуются значительные рентные доходы. 
Так, за январь-апрель 2011 года налога на добычу полезных ископаемых в консолидированный бюджет РФ поступило 613,0 млрд. рублей, что на 37,4 % больше, чем в январе-апреле 2010 года. Это обусловлено повышением цены на нефть (с 74,6$ в декабре 2009 года – марте 2010 года до 99,0$ в декабре 2010 года – марте 2011 года, или на 32,7 %). Из общей суммы января-апреля 2011 года поступления в федеральный бюджет составили 603,0 млрд. рублей (98 %), в консолидированные бюджеты субъектов Российской Федерации – 10,0 млрд. рублей (2 %). В общей сумме администрируемых ФНС России доходов федерального бюджета в январе-апреле 2011 года удельный вес поступлений налога на добычу полезных ископаемых составил 42 %, доходов консолидированных бюджетов субъектов Российской Федерации – 1 % [5].

Таким образом, среди налогов, уплачиваемых добывающими предприятиями, особое место занимает налог на добычу полезных ископаемых (НДПИ), введенный в действие с 1 января 2002 года в связи с принятием главы 26 Налогового кодекса РФ (НК РФ). Введение НДПИ позволило упростить налоговую систему с точки зрения расчета налоговых обязательств и администрирования, однако ряд проблем остается нерешенным (рис. 1). Рассмотрим некоторые из них.
Долгое время самым большим недостатком налога была его плоская шкала, что не позволяло в должной мере учитывать особенности горно-геологических, экономико-географических и инфраструктурных условий разработки месторождений, а также структуру запасов, качество и многие другие условия и факторы добычи природных ресурсов. По мнению В. Г. Панскова, введенные в действие с 2007 года корректировки налоговой ставки на коэффициент, характеризующий степень выработанности запасов, а также установление нулевой ставки налога по вновь осваиваемым участкам недр, безусловно, стали серьезным шагом в направлении совершенствования налогообложения недропользования, но не решили все накопившиеся проблемы [6].
Однако в последнее время в гл. 26 НК РФ внесены существенные изменения, направленные на решение ряда существующих проблем. В частности, с целью создания благоприятных условий для нефтедобывающих предприятий, которые разрабатывают новые месторождения, внесены поправки в ст. 342 НК РФ. Так, с 1 января 2012 г. увеличено число случаев применения нулевой ставки по НДПИ при добыче нефти и горючего природного газа на отдельных участках недр (п. 1 ст. 342 НК РФ). Следует отметить, что применение нулевой ставки обусловлено накопленным объемом добычи полезного ископаемого и сроком разработки запасов.

Ставка НДПИ в отношении нефти обезвоженной, обессоленной и стабилизированной корректируется на три коэффициента: Кц, Кв и Кз (подп. 9 п. 2 ст. 342 НК РФ). Коэффициент Кц характеризует динамику мировых цен на нефть, Кв – степень выработанности участка недр. С 1 января 2012 г. для корректировки ставки НДПИ применяется еще один коэффициент – Кз, который характеризует величину запасов участка недр. Данный коэффициент налогоплательщик должен определять в соответствии с порядком, установленным в п. 5 ст. 342 НК РФ. Коэффициент рассчитывается по формуле, где используется величина начальных извлекаемых запасов нефти конкретного участка недр. Минфин России разъяснил, что определение данной величины в целях применения коэффициента, характеризующего величину запасов конкретного участка недр (Кз), производится в целом по участку недр, на который выдана лицензия (Письмо от 17.02.2012 № 03-06-06-01/5) [7].


Рис. 1. Проблемы налогообложения добычи полезных ископаемых
Проблемы определения объекта налогообложения, а также проблемы, связанные с оценкой стоимости добытых полезных ископаемых, уже длительное время отмечаются экспертами в качестве оснований для корректировки механизма налогооб​ложения добычи твердых полезных ископаемых. 

Согласно ст. 336 НК РФ объектом налогообложения НДПИ признаются: 1) полезные ископаемые, добытые из недр на территории Российской Федерации на участке недр, предоставленном налогоплательщику в пользование в соответствии с законодательством РФ; 2) полезные ископаемые, извлеченные из отходов (потерь) добывающего производства, если такое извлечение подлежит отдельному лицензированию в соответствии с законодательством РФ о недрах; 3) полезные ископаемые, добытые из недр за пределами территории РФ, если эта добыча осуществляется на территориях, находящихся под юрисдикцией Российской Федерации (а также арендуемых у иностранных государств или используемых на основании международного договора) на участке недр, предоставленном налогоплательщику в пользование [1]. 
Так, полезные ископаемые, извлеченные из отходов (потерь) добывающего производства, являются самостоятельным объектом налогообложения только в том случае, если на их использование выдана отдельная лицензия в соответствии с Законом о недрах. Полезные ископаемые, извлеченные из отходов (потерь), подлежат налогообложению, если использование последних выделено в отдельный объект лицензирования, отличный от добычи полезных ископаемых из недр. 

Полезное ископаемое, добытое из недр на лицензионном участке, признается объектом налогообложения вне зависимости от вида пользования недрами, указанного в лицензии. Если полезное ископаемое добыто при пользовании недрами на основании лицензии только на поиск и оценку месторождений (на строительство и эксплуатацию подземных сооружений), оно подлежит налогообложению. Если лицензия на право пользования недрами отсутствует, добытое полезное ископаемое не является объектом налогообложения.
В соответствии со ст. 337 НК РФ полезным ископаемым признается продукция горнодобывающей промышленности и разработки карьеров, содержащаяся в фактически добытом (извлеченном) из недр (отходов, потерь) минеральном сырье (породе, жидкости и иной смеси), первая по своему качеству соответствующая национальному стандарту, региональному стандарту, международному стандарту, а в случае отсутствия указанных стандартов для отдельного добытого полезного ископаемого – стандарту организации [1]. 
Таким образом, для налогообложения значение имеет не производство продукции, соответствующей какому-либо стандарту, а извлечение из недр минерального сырья, содержащего (потенциально) такую продукцию. Минеральное сырье может быть реализовано без осуществления операций по производству из него соответствующей продукции – объект налогообложения, тем не менее, возникнет. 

Не признается полезным ископаемым продукция обрабатывающей промышленности, то есть продукция, полученная в результате дальнейшей переработки, например, бензин и другие нефтепродукты, аффинированный (химически чистый) металл, известь и др.
Ст. 338 НК РФ налоговая база по НДПИ определена как стоимость добытых полезных ископаемых, за исключением угля, нефти обезвоженной, обессоленной и стабилизированной, попутного газа и газа горючего природного из всех видов месторождений углеводородного сырья. Налоговая база при добыче угля, нефти обезвоженной, обессоленной и стабилизированной, попутного газа и газа горючего природного из всех видов месторождений углеводородного сырья определяется как количество добытых полезных ископаемых в натуральном выражении [1].

Количество добытого полезного ископаемого определяется прямым (посредством применения измерительных средств и устройств) или косвенным (расчетно, по данным о содержании добытого полезного ископаемого в извлекаемом из недр (отходов, потерь) минеральном сырье) методом.
В качестве негативных последствий применения расчет​ного метода оценки налоговой базы можно отметить, во-первых, бюджетные потери, во-вторых, – чрезмерную налоговую нагрузку на компании, которые несут более вы​сокие затраты на добычу, в особенности в случае разработки худших по качеству запасов полезных ископае​мых. Кроме того, содержание пере​чня и порядок признания расходов, принимаемых в качестве налоговой базы, вызывает неоднозначные тол​кования.

Существуют определенные диспропорции в налогообложении отдельных видов полезных ископаемых. Действующее налоговое законодательство России, регламентирующее добычу некоторых твердых полезных ископаемых, имеет существенные недостатки: разработано без соответствующего учета требований горного законодательства и специфики разработки месторождений; содержит некоторые противоречия, особенно в части определения понятия «добытое полезное ископаемое», в отношении формирования налоговой базы и налоговых ставок. Порядок определения расчетной стоимости добытых полезных ископаемых недостаточно состоятелен, прежде всего, с точки зрения возможности формирования суммы НДПИ в зависимости от цены реализованных на рынке продуктов, полученных из добытого минерального сырья [8]. 

В то же время, введение с 2011 года дифференцированных ставок НДПИ по добыче угля позволяет надеяться, что в скором времени достаточное внимание будет уделено и налогообложению других твердых полезных ископаемых с точки зрения учета влияния на формирование налоговых платежей природно-географических, горнотехнических и горногеологических факторов. Введение механизма налогооб​ложения добычи с использовани​ем специфических ставок позволит обеспечить соответствие налога требованиям современного уровня эко​номического развития, упростить налоговое администрирование и упро​стить порядок исполнения обязанности по исчислению налога.

Необходимость дальнейшего реформирования налога на добычу полезных ископаемых понимают как налогоплательщики, так и государство, но четкой концепции совершенствования налогообложения добывающих отраслей пока нет.

Основными направлениями налоговой политики Российской Федерации на 2012 год и на плановый период 2013 и 2014 гг. предусмотрен ряд мер, направленных на совершенствование налогообложения добычи полезных ископаемых. Так, предполагается установление ставки НДПИ при добыче газа горючего природного в зависимости от мировой цены на углеводородное сырье по аналогии с налогообложением добычи нефти, а также в зависимости от темпов роста внутренних цен на газ [2].
В соответствии с одобренными ранее документами, определяющими основные направления налоговой политики в Российской Федерации на трехлетнюю перспективу, необходимо продолжить выработку механизмов перехода в долгосрочной перспективе на налогообложение добычи природных ресурсов на основе результатов финансово-хозяйственной деятельности организации (налог на добавочный доход). Это форма изъятия ренты представляется наиболее эффективной с экономической точки зрения и применяется в налоговых системах ряда развитых нефтедобывающих стран, в частности, в Норвегии, Великобритании и США. 

В России в качестве ресурсно-рентных налоговых платежей предлагается ввести налог на дополнительный доход (НДД) от добычи углеводородов. Посредством НДД предполагается изымать те дополнительные доходы, которые образуются у нефтяной или газовой компании после возмещения всех затрат (в том числе капитальных).

По мнению Минфина России, целесообразно введение НДД только для новых месторождений, то есть всех месторождений, разработка и добыча нефти на которых будут начаты после принятия закона о налоге на дополнительный доход. Налоговые обязательства по уплате НДД по каждому лицензионному участку должны определяться отдельно. Применение НДД для новых месторождений будет стимулировать инвестиции за счет фактического освобождения инвесторов от налога вплоть до полного возмещения капитальных затрат. 

Налоговая база НДД определяется как стоимость добытых и реализованных углеводородов, уменьшенная на величину затрат по производству и реализации продукции (за вычетом амортизации), производственных капитальных вложений и невозмещенных затрат предыдущего налогового периода. Сумма налога определяется значением Р-фактора, рассчитываемого как отношение накопленного дохода от добычи и реализации углеводородов к накопленным капитальным и эксплуатационным затратам на их добычу.
 При определении дополнительного дохода расчетные вычитаемые затраты, невозмещенные в текущем налоговом периоде, должны индексироваться с учетом инфляции, а расходы на выплату процентов, выплачиваемые по кредитам и займам, полученным на цели, связанные с производством и реализацией продукции, не должны вычитаться при расчете налоговой базы НДД. Накопленный доход, на основе которого определяется значение Р-фактора и ставки налога, не должен уменьшаться на величину НДД. В то же время все остальные налоги и обязательные платежи, включая роялти и налог на прибыль, при расчете накопленного дохода должны вычитаться [3].

Введение НДД неизбежно потребует детализации учета и отчетности недропользователей по отдельным участкам недр, институциональных преобразований (развития горного аудита, независимой экспертизы), широкого использования тендерных процедур, совершенствования системы государственного регулирования в сфере недропользования. Кроме того, поскольку базовыми показателями НДД являются доходы и расходы, переход к налогообложению дополнительного дохода, получаемого при добыче углеводородного сырья, возможен после выработки соответствующих методов их администрирования, а именно при условии решения проблемы трансфертного ценообразования путем законодательного установления порядка определения цен для целей налогообложения, а также путем создания системы внутрироссийских ценовых индикаторов, основным источником информации для которой должна стать российская нефтяная биржа [4].

Однако переход к налогу на добавочный доход, который на первом этапе возможно осуществить, как мы уже отмечали, лишь для новых месторождений, может повлечь за собой изменение всей системы налогообложения природной ренты – от НДПИ и вывозных таможенных пошлин до акцизов на нефтепродукты.

В заключение следует отметить, что формирование адекватной системы регулирования добычи полезных ископаемых возможно лишь на основе гибкого подхода к налогообложению, который позволит получить значительные выгоды и государству, и недропользователям. 
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Омская гуманитарная академия

ТЕНДЕНЦИИ РАЗВИТИЯ РЫНКА СЕРВИСНЫХ УСЛУГ
Сегодня сфера услуг становится все более значимой в экономике России, так как она создает многочисленные рабочие места и вносит существенный вклад во внутренний национальный продукт. Сфера услуг привлекательна для предпринимателей, так как не требует большого стартового капитала.

Сфера услуг достаточно быстро развивается, несмотря на это общепринятого понятия услуга не существует. Ученые по-разному трактуют понятие «услуга». 

Услуга – это особая потребительская стоимость, которую доставляет труд, только не в качестве вещи, а в качестве деятельности [1].
Услуга – это любое мероприятие или выгода, которые одна сторона может предложить другой, и которые в основном не осязаемы и не приводят к завладению чем-либо [2].
Услуга – это результат непосредственного взаимодействия исполнителя и потребителя, а также собственной деятельности исполнителя по удовлетворению потребности потребителя [3].
Толковые словари русского языка дают различные толкования понятия «услуги», в словаре В.И.Даля «оказать услугу – это услужить, угодить, быть полезным, сделать нужное, угодное дело»; в словаре С.И.Ожегова «услуга – это действие, приносящее пользу, помощь другому»; в Большой Советской энциклопедии «Услуга – это определенная целесообразная деятельность, существующая в форме полезного эффективного труда». 

Наиболее распространенное определение услуги: «Услуга – это изменение состояния лица или товара, происходящее в результате деятельности другой экономической единицы с предварительного согласия первой» [4].
Услуги связаны с понятием социальной адресности, так как должны удовлетворять специфические потребности социальной группы или конкретного покупателя.

Специфические потребности социальной группы связаны с особенностями людей: демографическими и поведенческими признаками, представлениями о комфортности, красоте, чувствительностью к цене, уровнем дохода. Потребности конкретного клиента связаны с состоянием здоровья, особенностями кожи, формы и размера фигуры, индивидуальными вкусами, уровнем дохода. Для удовлетворения индивидуальных запросов необходимо разнообразие услуг и индивидуализация сервиса.

Формирование социальной адресности – процесс дискретный и итеративный. Дискретность выражается в обеспечении на всех стадиях бизнес-процесса товарами и услугами, соответствующими установленным запросам потребителей конкретного сегмента. Итеративность проявляется в постоянном уточнении элементов потребности конкретных услуг и товаров под запросы отдельного клиента. Например, стрижка с учетом индивидуальных особенностей клиента с последующей укладкой в прическу, консультация по применению новых средств по уходу за волосами.

Виды услуг разнообразны. Традиционно в мировой практике к услугам относят: 

· коммерческие услуги;

· услуги почт и связи;

· строительные работы и сооружения;

· торговые услуги;

· услуги в сфере образования;

· услуги по охране окружающей среды;

· услуги в области финансового посредничества;

· услуги в области здравоохранения и социальной области;

· услуги, связанные с туризмом;

· услуги по организации отдыха, культурных и спортивных мероприятий;

· услуги транспорта;

· прочие, никуда не включенные услуги.

В нашей стране в соответствии с официальным Общероссийским классификатором услуг населению, выделяются следующие группы услуг:

· бытовые услуги;

· услуги пассажирского транспорта;

· услуги связи;

· жилищно-коммунальные услуги;

· услуги учреждений культуры;

· туристские и эксплуатационные услуги;

· услуги физической культуры и спорта;

· медицинские услуги, санаторно-оздоровительные услуги, ветеринарные услуги;

· услуги правового характера;

· услуги банков;

· услуги в системе образования;

· услуги торговли и общественного питания, услуги рынков;

· прочие услуги населению.

Общероссийский классификатор услуг населению разработан для решения следующих задач: развития и совершенствования стандартизации в сфере услуг населению; осуществления сертификации услуг с целью обеспечения безопасности жизни, здоровья потребителей и охраны окружающей среды, предотвращения причинения вреда имуществу потребителей; повышения эффективности средств вычислительной техники; учета и прогнозирования объектов реализации услуг населению; изучения спроса населения на услуги; предоставления услуг населению предприятиями и организациями различных организационно-правовых форм собственности и индивидуальными предпринимателями; гармонизации классификации услуг населению с международными классификациями; актуализации видов услуг с учетом новых социально-экономических условий в Российской Федерации.

Виды деятельности по оказанию услуг, направленных на обеспечение функционирования производственной и социальной сферы, на нужды домашнего хозяйства, семьи и личности образуют сферу сервиса. Сфера услуг является составной частью народнохозяйственного комплекса, участвует в общей системе экономических отношений и подчиняется экономическим законам, действующим в обществе.

Динамика объема услуг, оказанных населению на территории Российской Федерации (РФ) представлена в таблице 1. За период 2000-2009гг. объем бытовых услуг в РФ, оказанных населению, возрос в 5,1 раза.

Таблица 1 

Объем, оказанных бытовых услуг населению в РФ по видам, (млн. руб.) [5]
	Показатель
	2005
	2006
	2007
	2008
	2009

	Все оказанные услуги
	228679
	277883
	330839
	405839
	446728

	в том числе по видам:
	
	
	
	
	

	ремонт, окраска и пошив обуви
	6280
	7171
	8024
	9338
	10208

	ремонт и пошив швейных, меховых и кожаных изделий, головных уборов и изделий текстильной галантереи, ремонт, пошив и вязание трикотажных изделий
	20997
	22998
	26447
	29378
	29733

	ремонт и техническое обслуживание бытовой радиоэлектронной аппаратуры, бытовых машин и приборов, ремонт и изготовление металлоизделий
	14970
	16960
	19196
	21154
	21976

	изготовление и ремонт мебели
	4228
	8967
	9511
	12804
	14424

	химическая чистка и крашение
	1715
	2083
	2573
	3104
	3216

	услуги прачечных
	1826
	1975
	2064
	2135
	2137

	ремонт и строительство жилья и других построек
	62571
	78406
	98406
	122288
	131485

	Продолжение Таблицы 1

	техническое обслуживание и ремонт транспортных средств, машин и оборудования
	55040
	65860
	81650
	105558
	118177

	услуги фотоателье, фото- и кинолабораторий
	5701
	6346
	7114
	8215
	8846

	услуги бань и душевых
	4435
	5592
	7037
	9120
	10980

	услуги парикмахерских
	15731
	19916
	25484
	31771
	37192

	услуги по прокату
	1087
	1487
	1991
	2650
	3237

	ритуальные услуги
	18247
	22765
	23719
	29271
	34947

	другие услуги
	15851
	17357
	17625
	19055
	20169


За период 2005-2009гг. при общем росте бытовых услуг в РФ в 1,95 раза, услуги по изготовлению и ремонту мебели возросли более, чем в 3 раза; услуги по ремонту, строительству жилья и других построек, технического обслуживания и ремонта транспортных средств, машин и оборудования, услуги бань и душевых, парикмахерских, услуг по прокату возросли более, чем в 2 раза. 

Структура бытовых услуг населению в общем объеме платных услуг представлена в табл.2
Таблица 2 

Удельный вес бытовых услуг населению РФ в общем объеме платных услуг, % [5]

	Показатель
	2005
	2006
	2007
	2008
	2009

	Все оказанные услуги
	100
	100
	100
	100
	100

	в том числе:
	
	
	
	
	

	ремонт, окраска и пошив обуви
	2,7
	2,6
	2,4
	2,3
	2,3

	ремонт и пошив швейных, меховых и кожаных изделий, головных уборов и изделий текстильной галантереи, ремонт, пошив и вязание трикотажных изделий
	9,2
	8,3
	8,0
	7,2
	6,7

	ремонт и техническое обслуживание бытовой радиоэлектронной аппаратуры, бытовых машин и приборов, ремонт и изготовление металлоизделий
	6,5
	6,1
	5,8
	5,2
	4,9

	изготовление и ремонт мебели
	1,8
	3,2
	2,9
	3,2
	3,2

	химическая чистка и крашение
	0,8
	0,7
	0,8
	0,8
	0,7

	услуги прачечных
	0,8
	0,7
	0,6
	0,5
	0,5

	ремонт и строительство жилья и других построек 
	27,4
	28,3
	29,7
	30,2
	29,4

	Продолжение Таблицы 2

	техническое обслуживание и ремонт транспортных средств, машин и оборудования
	24,1
	23,7
	24,7
	26,0
	26,5

	услуги фотоателье, фото- и кинолабораторий
	2,5
	2,3
	2,2
	2,0
	2,0

	услуги бань и душевых
	1,9
	2,0
	2,1
	2,2
	2,5

	услуги парикмахерских
	6,9
	7,2
	7,7
	7,8
	8,3

	услуги по прокату
	0,5
	0,5
	0,6
	0,7
	0,7

	ритуальные услуги
	8,0
	8,2
	7,2
	7,2
	7,8

	другие услуги
	6,9
	6,2
	5,3
	4,7
	4,5


Подорожание бытовых услуг, наиболее значимых для населения, обусловило существенные структурные изменения в этой группе услуг. Наибольший сдвиг в структуре бытовых услуг населению в РФ за 2005-2009гг. в сторону увеличения на 2,4% соответствует услугам по техническому обслуживанию и ремонту транспортных средств, машин и оборудования, что связано с активным приобретением легковых автомобилей.

Таблица 3 

Число ателье (цехов, мастерских, салонов) бытового обслуживания населения в РФ1) [5]

	Показатель
	2003
	2006
	20092)

	Число ателье (цехов, мастерских, салонов) - всего
	48531
	41950
	235814

	в том числе оказывающих услуги:
	
	
	

	ремонт, окраска и пошив обуви
	2535
	2092
	19309

	ремонт и пошив швейных, меховых и кожаных изделий, 
головных уборов и изделий текстильной галантереи, 
ремонт, пошив и вязание трикотажных изделий
	5446
	4170
	19066

	ремонт и техническое обслуживание бытовой и радиоэлектронной аппаратуры, бытовых машин и приборов, ремонт и изготовление металлоизделий
	4360
	3156
	17111

	изготовление и ремонт мебели
	615
	620
	7200

	химическая чистка и крашение
	527
	451
	1537

	услуги прачечных
	1482
	1052
	1360

	ремонт и строительство жилья и других построек 
	863
	880
	13419

	Продолжение Таблицы 3

	техническое обслуживание и ремонт транспортных cредств,машин и оборудования
	5939
	6272
	34449

	услуги фотоателье, фото- и кинолабораторий
	2344
	1977
	11449

	услуги бань и душевых
	6833
	5651
	10020

	услуги парикмахерских
	8272
	7805
	60621

	услуги по прокату
	941
	851
	…

	ритуальные услуги
	3498
	3178
	8444

	другие услуги
	4876
	3795
	31829


1) Данные приведены на дату проведения обследования: 
2003, 2006 гг. – на 1 июля, 2009 г. – на 1 января 2010 г.

2) Данные приведены с учетом индивидуальных предпринимателей.
За период 2003-2009гг.при общем увеличении количества ателье (салонов, цехов, мастерских) в 4,9 раза, их число по ремонту и строительству жилья и других построек возросло в 15,6 раза, по изготовлению и ремонту мебели в 11,7 раза, услуг парикмахерских в 7,3 раза.

Количество приемных пунктов бытового обслуживания, включая приемные пункты при ателье и мастерских, на территории РФ в 2003г. – 20133, 2006г. – 20404, 2009г. – 24628 [5]. Число приемных пунктов с 2003 по 2009гг. увеличилось в 1,2 раза.

В Омской области количество ателье (цехов, мастерских, салонов) бытового обслуживания населения в 2003 году – 1031, 2006 – 745, 2009 – 1086 [6]. Увеличение составило 5%.

Количество кресел в парикмахерских на 100 000 человек населения Омской области в 2003г. – 21, 2006г. – 15, 2009г. – 23 [6]. Увеличение на 9,5%.

Общая тенденция, сложившаяся в РФ по оказанию бытовых услуг населению характерна и для Омской области. В 2010 г. населению было оказано бытовых услуг в 5,6 раза больше, чем в 2000г. и существенно больше в 53,6 раза, чем на начало переходного периода. Услуг по изготовлению и ремонту мебели в 2010г. в 25,9 раза больше, чем в 2000г. и в 116,7 раз больше, по сравнению с 1994г. Услуги бань и душевых в 2010г. увеличились в 21,7 раза по сравнению с 2000г. и в 212,3 раза по сравнению с 1994г. Наблюдается рост ритуальных услуг в 12,3 раза в 2010г. и в 160 раз по сравнению с 1994г. Услуги парикмахерских выросли в 8,7 раза в сравнении с 2000г. и в 110,8 раза по сравнению с 1994г.
Рынок сервисных услуг является разновидностью товарного, подчиняющегося общим законам рыночной экономики. При этом рынок сервисных услуг имеет ряд особенностей: высокий динамизм, территориальная сегментация и локальный характер, высокая скорость оборота капитала вследствие короткого производственного цикла, высокая чувствительность услуг к рыночной конъюнктуре в связи с невозможностью транспортировать и складировать услуги, особенностями процесса оказания услуг, связанными с личным контактом производителя и потребителя, индивидуальность и нестандартность оказываемых услуг и технологий во многих отраслях, неопределенность результата во многих случаях при оказании услуг, наличие асимметрии информации у производителя и потребителя.

Особенностью сферы сервисных услуг является и то, что она менее всего поддается монополизации, поскольку производство услуг рассредоточено и основной формой его организации выступает малое предпринимательство, основанное на частной и коллективной собственности. 

Несмотря на важность сервиса, до сих пор отсутствуют эффективные способы оценки качества услуг, что объясняется их особенностями в сравнении с продуктовыми характеристиками. 

Неосязаемость услуг проявляется в сложности спецификации услуг сервисной фирмой и затруднительности их оценки со стороны покупателя (парикмахерская услуга не осязаема - поскольку парикмахер продает свое умение и видение красоты). 

Покупатель часто принимает прямое участие в процессе оказания услуг (парикмахерская услуга неотделима от источника (мастера) и не осуществляется в отсутствие клиента).

 Услуги потребляются в больших размерах, но не могут складироваться и транспортироваться (парикмахерская услуга - не сохраняема, поскольку волосы отрастают, а мода – меняется). 

Оказание услуг – это процесс, поэтому услуги не могут быть протестированы, пока их не оплатит покупатель.

Услуги не постоянны (двух абсолютно одинаковых стрижек, укладок, дизайнов ногтей и т.д. не бывает). 

Оказание услуг часто состоит из системы более мелких (субсервисных) действий (в салоне-люкс предоставляют комплексные парикмахерско-косметические услуги).

Рынок сервисных услуг по сравнению с рынком производства товаров отличается большей конкурентоспособностью и непредсказуемостью, поэтому вопрос о выживаемости предприятий сферы сервиса стоит достаточно остро. Как свидетельствует зарубежный опыт, наибольшее количество банкротств фирм происходит именно в сфере сервиса. 
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ЭФФЕКТИВНОСТЬ ГОСУДАРСТВЕННОЙ ЖИЛИЩНОЙ 
ПОЛИТИКИ И АНТИКРИЗИСНОЕ РЕГУЛИРОВАНИЕ 
РЕГИОНАЛЬНЫХ РЫНКОВ ЖИЛЬЯ

Антикризисное регулирование экономики жилищного сектора направлено на снижение конфликтности между экономическими субъектами жилищного сектора. Приоритетным аспектом государственной деятельности является повышение качества жилищных условий граждан. В современных условиях хозяйствования сосуществуют группы методов государственного регулирования, которые могут воздействовать на развитие жилищного сектора.   
Административными методами невозможно создавать новые рыночные институты, способных эффективно функционировать в новых условиях. Любые принимаемые правовые нормы и создаваемые рыночные институты будут неэффективными и не обеспечат социально-экономический эффект без учета российского менталитета и психологической подготовленности общества к кардинальным изменениям в экономике регионов. Рыночные преобразования вызвали особое социальное явление – переходное состояние экономического сознания, сформированное в условиях радикальной ломки плановой системы. Экономические методы в отличие от административных являются более гибкими и эффективными, в посткризисный период развитие жилищного сектора возможно на основе использования экономических стимулов, максимальный учет интересов потребителей. 

Институциональные методы направлены на обеспечение рыночными институтами. В посткризисный период эти методы начинают играть доминирующую роль, поскольку усиливается социальный контроль над экономическими процессами, и происходит ослабление функций административного вмешательства в деятельность субъектов, актуализируется развитие институтов самоорганизации, социальной ответственности и сотрудничества. 

Развитие жилищного сектора автор считает целесообразным связывать с достигнутым инвестиционным потенциалом регионов, поскольку направление инвестиций в экономику региона способствует повышению эффективности социальной сферы. Так, увеличиваются количество рабочих мест и размер доходов субъектов, а также объем социальных инвестиций, направляемых в улучшение жилищных условий и развитие других элементов социальной инфраструктуры региона. Классификация регионов по уровню инвестиционной активности позволит провести компаративный анализ жилищных секторов и особенности их развития, целенаправленно воздействовать на инвестиционную активность через механизм дифференциации мероприятий и инструментов экономической политики [2].  
Анализ уровня инвестиционной активности позволяет разделить регионы на три группы: 

1. Регионы высокой инвестиционной активности: 

- высокоспециализированные сырьевые регионы с выраженной экспортной ориентаций региональных хозяйственных комплексов, в которых самые высокие душевые показатели инвестиций в основной капитал (Сахалинская, Архангельская, Амурская, Тюменская области, Республики Саха, Коми, Карелия, Красноярский край); 
- регионы со столичным статусом и развитым рекреационным комплексом, обладающие выгодным географическим положением, значительным финансовым потенциалом (Москва, Московская область, Санкт-Петербург, Ленинградская область, Краснодарский край); 
- регионы инновационного типа, обладающие развитым инновационным потенциалом (Самарская, Нижегородская, Свердловская, Новосибирская, Томская, Воронежская области); 
2. Регионы средней инвестиционной активности: 
- регионы с выраженной добывающей специализацией промышленного комплекса (Белгородская, Вологодская, Кемеровская, Липецкая области и др.); 
- регионы со слабым экспортным потенциалом, средним уровнем социально-экономического развития, более высоким, чем в целом по России (Волгоградская, Костромская, Новгородская, Ростовская, Саратовская, Смоленская, Тверская, Ярославская и др.);

- регионы европейской части России, имеющие выраженную машиностроительную специализацию промышленного комплекса (Владимирская, Калужская области, республики Мордовия, Удмуртия, Чувашская); 
3. Регионы низкой инвестиционной активности:  
- регионы с наиболее низким уровнем социально-экономического развития, финансового потенциала, обусловленные действием объективных факторов – низким уровнем производственного потенциала традиционных и структурообразующих, территориальной удаленности, слабой транспортной освоенности территории (Брянская, Кировская, Псковская, Тамбовская, Ульяновская области, республики Калмыкия, Хакасия, Алтайский край);

- регионы дотационные и с неблагоприятным инвестиционным климатом, обусловленным действием внеэкономических факторов (республики Адыгея, Дагестан, Ингушетия, Чеченская, Кабардино-Балкарская области). 

В «высокоактивных» регионах инновационное обновление осуществляется более интенсивно, чем в двух других группах регионов. Это обусловлено тем, что на активность жилищного сектора оказывают влияние такие факторы, как развитость рыночных отношений и институциональной среды, активность производственной деятельности субъектов и др.

Волгоградская область, входящая в Южный федеральный округ, является регионом со средней инвестиционной активностью. Волгоградская область  выступает одним из крупных регионов ЮФО по показателям объема продукции добывающего и обрабатывающего производства, валового регионального продукта, стоимости основного капитала в экономике. Проведем анализ показателей рынка жилья на примере Волгоградской области (табл. 1). 
Таблица 1

Экономические показатели анализа рынка жилья в Волгоградской области

	Год
	Численность населения, тыс. чел.
	Ввод жилья, тыс. кв.м общей площади
	Жилищно-строительная активность, кв.м/чел.*
	Ввод жилья населением за счет собственных и заемных средств, тыс. кв.м. 
	Жилищно-строительная активность населения, кв.м/чел*
	Жилищный фонд на конец года, млн.кв.м
	Доля первичного жилья в общем жилищном фонде, %*
	Инвестиции в жилища на душу населения,  руб./чел.*

	1991
	2640
	746,7
	0,28 
	79,9 
	0,03 
	45,6 
	1,64 
	Н.д.

	1995
	2730
	637,9
	0,23 
	118,2 
	0,04 
	48,9 
	1,30 
	Н.д.

	2000
	2720
	400,5
	0,15 
	216,9 
	0,08 
	50,6 
	0,79 
	479,6

	2001
	2710
	407,3
	0,15 
	230,9 
	0,09 
	51,0 
	0,80 
	338,7

	2002
	2690
	450,1
	0,17 
	274,9 
	0,10 
	51,5 
	0,87 
	489,1

	2003
	2670
	411,8
	0,15 
	272,9 
	0,10 
	52,3 
	0,79 
	535,1

	2004
	2650
	508,4
	0,19 
	194,0 
	0,07 
	52,7 
	0,96 
	953,3

	2005
	2630
	514,8
	0,20 
	202,7 
	0,08 
	53,6  
	0,96 
	1 300,7

	2006
	2620
	636,0
	0,24 
	261,3 
	0,10 
	54,0 
	1,18 
	1 170,2

	2007
	2610
	762,3
	0,29 
	414,6 
	0,16 
	54,0 
	1,41 
	2 541,7

	2008
	2590
	820,0
	0,32 
	433,5 
	0,17 
	55,0 
	1,49 
	4 185,3

	2009
	2590
	723,0
	0,28 
	435,7 
	0,17 
	55,0 
	1,31 
	5 951,8

	2010
	2610
	667,0
	0,26 
	325,2 
	0,12 
	56,0 
	1,19 
	Н.д.


Источник: сост. и расч.*  авт. по данным [4]
Строительная активность в регионе рассчитывается как отношение ввода жилья к численности населения. В сравнении с общероссийским показателем строительной активности на 2010 г., который составил 0,4 кв.м./чел., этот показатель обладает средним значением по стране, и характеризует Волгоградскую область как регион со средней активностью. Пиковое значение этого показателя было достигнуто в 2008 г. и составило 0,32 кв.м./чел., затем в кризисный период строительная активность снижается. Основными причинами низкой строительной активности являются: ограниченные финансовые возможности; недостаточное количество строительных площадок, оборудованных инженерной инфраструктурой; низкая мотивация субъектов в получении кредитов в силу высоких процентных ставок; слабое институциональное обеспечение, не позволяющее привлекать в полной мере частные инвестиции. 

Строительная активность населения рассчитывается как отношение ввода жилья населением к численности населения. Этот показатель в Волгоградской области в 2010 г. составил 0,12 кв.м./чел., по России – 0,18 кв.м/чел. Регион отстает от развитых стран по темпам жилищного строительства, если строительная активность будет расти каждый год на 1 кв.м., то увеличится жилищная обеспеченность. Позитивной тенденцией на рынке жилья выступает рост инвестиций в жилища на душу населения, этот показатель в 2009 г. в Волгоградской области составил 5 951,8 руб./чел., по России – 8565,4 руб./чел. Для повышения строительной активности целесообразны методы регулирования спроса и предложения.
Уровень доступности жилья рассчитывается как отношение среднемесячной заработной платы к рыночной цене одного квадратного метра жилья (табл. 2). На уровень доступности жилья влияет рост цен на жилье. В 2006-2008 гг. превышение темпа роста цен на жилье над темпом роста доходов населения привело к снижению уровня доступности жилья. Особенностью многих регионов является то, что при низких темпах строительства жилья растут цены на вторичном рынке, и, следовательно, снижается уровень доступности жилья. В 2009-2010 гг. ситуация по соотношению цен на жилье и доходов населения улучшилась. 
    Таблица 2
Уровень доступности жилья в Волгоградской области

	Год
	Численность населения, тыс. чел.
	Жилищная обеспеченность, кв.м/чел.
	Средняя месячная заработная плата, тыс. руб.
	Средние рыночные цены на первичном рынке жилья, тыс. руб.
	Средние цены на вторичном рынке жилья, тыс. руб.
	Уровень доступность жилья на первичном рынке*
	Уровень доступности жилья на вторичном рынке*

	1991
	2640
	17,3
	Н.д.
	Н.д.
	Н.д.
	-
	-

	Продолжение Таблицы 2

	1995
	2730
	18,2
	327,0
	Н.д.
	Н.д.
	-
	-

	2000
	2720
	18,6
	1,6
	5,2
	5,1
	0,31
	0,31

	2001
	2710
	18,8
	2,1
	6,3
	6,5
	0,33
	0,32

	2002
	2690
	19,1
	2,9
	8,3
	8,9
	0,35
	0,33

	2003
	2670
	19,4
	3,8
	10,4
	10,5
	0,37
	0,36

	2004
	2650
	19,7
	4,6
	13,3
	13,2
	0,35
	0,35

	2005
	2630
	20,0
	5,9
	18,0
	17,6
	0,33
	0,34

	2006
	2620
	20,5
	7,9
	24,1
	23,3
	0,33
	0,34

	2007
	2610
	20,8
	9,4
	35,6
	34,1
	0,26
	0,28

	2008
	2590
	21,2
	10,9
	49,9
	52,1
	0,22
	0,21

	2009
	2590
	21,2
	12,6
	37,4
	38,8
	0,34
	0,32

	2010
	2610
	21,3
	14,1
	37,4
	38,9
	0,38
	0,36


Источник: сост. и расч.*  авт. по данным [4]

В последние годы в регионе наряду с ростом цен на жилье имеет место и рост среднего размера квартиры в новостройках (в 1995 г. средний размер квартиры составлял 68,2 кв.м, в 2006 г. - 91,6 кв.м, в 2008 г. - 91,7; в 2009 г. средний размер квартиры новостройке составил 100,2 кв.м). С одной стороны, это свидетельствует о росте комфортности нового жилья, а с другой - о снижении его доступности по причине роста площади квартиры при одновременном росте цены 1-го кв.м. Лишь в 2010 г. средний размер квартиры в построенном жилье снизился на 9,2% и составил 90,9 кв.м. Для сравнения: в 2008 г. средний размер квартир в Германии - 119 кв.м., Дании – 145, Словении - 193; Португалии – 208 кв.м.
На основании статистики, 8,4% граждан не удовлетворены жилищными условиями. До 73% граждан имеют намерение улучшить условия, предполагают купить жилье либо обменять имеющееся, купить второе жилье, либо построить новый дом. В качестве причин неудовлетворенности жилищными условиями выступают [3]: 50,7% - необходимость текущего ремонта, 48,7 – плохое качество воды; 41,4 - необходимость капитального ремонта, 39,4 - плохая шумоизоляция; 34,5 -  плохая освещенность подходов к дому или подъезда; 27,3 -  близость очагов загрязнения воздуха; 20,2 – недостаток тепла; 17,1% - нарушение общественного порядка соседями и др. Вышеназванные причины связаны с неудовлетворительной работой служб и низким качеством управления ЖКХ.  
Позитивным фактором влияния на улучшение жилищных условий является рождение ребенка в семье. В России этому способствовала национальная программа «Материнский капитал» (действует с 2006 г.), который рассматривается как инвестиции в улучшение жилищных условий. Покупательная способность материнского капитала (МК) определяется как отношение суммы материнского капитала к рыночной цене 1 кв.м. жилья (табл. 3). На 2012 г. «материнские деньги» на улучшение жилищных условий направили 16,2 тыс. чел. (97,7% от общего числа), из них: на приобретение жилья – 12 тыс. чел., на покупку жилого помещения без привлечения заемных средств – 4,2 тыс. чел. [1].
Таблица 3
Покупательная способность материнского капитала в Волгоградской области

	Год
	Материнский капитал, тыс. руб.
	Покупательная способность МК на первичном рынке жилья, кв.м
	Покупательная способность МК на вторичном рынке, кв.м
	Жилищная обеспеченность, кв.м/чел.
	Кол-во родившихся, тыс. чел.

	2007
	250,0
	7,02
	7,33
	20,8
	28,0

	2008
	276,25
	5,54
	5,30
	21,2
	29,4

	2009
	312,16
	8,35
	8,05
	21,2
	29,5

	2010
	343,4
	9,18
	8,83
	21,3
	29,4


Источник: расч. авт. 
Следует отметить, что покупательная способность МК выше на первичном, чем на вторичном рынке жилья. Это свидетельствует о низкой доле первичного жилья в структуре вводимого жилищного фонда, и о стимулировании инвестирования в строительство жилья (1,19 % в 2010 г., 1,49 % в 2008 г.). В связи с этим региональные органы власти должны стимулировать граждан к инвестированию материнского капитала в строительство индивидуальных, малоэтажных или многоэтажных домов эконом-класса. Материнский капитал способствует росту строительной активности населения и уровня доступности жилья. Следует учитывать мультипликативный эффект, который объясняется тем, что прирост дохода и занятости, обусловленный приростом инвестиций, способствует росту потребительского спроса и производства. В рыночной экономике «эффект мультипликатора» достигается при господдержке отраслей и предприятий, обеспечивающих диверсификацию связей и стимулирующих дополнительные инвестиции. Достижение мультипликативного эффекта обосновывается взаимодействием жилищного сектора с другими отраслями социальной инфраструктуры и региона в целом.  
Антикризисные мероприятия по развитию рынка жилья (на примере Волгоградской области) должны включать в себя методы по стимулированию спроса и предложения (рис. 1). 
Особенность регионального развития состоит в том, чтобы найти эффективные механизмы и инструменты согласования федеральных и региональных приоритетов - улучшение качества жилищных условий граждан. Инструменты государственного регулирования можно разделить на две группы: макро- и микроинструменты.  

	Мероприятия по  развитию регионального рынка жилья

	Стимулирование спроса
	Государственная поддержка по сбалансированию спроса и предложения на рынке жилья 


	Стимулирование предложения

	1. Развитие рынка ипотечного кредитования:

- повышение доступности ипотечных кредитов;

- развитие банковской ипотеки;

- увеличение объемов рефинансирования ипотечных кредитов по направлению «Агентство по ипотечному жилищному кредитованию»;

- развитие ипотеки земельных участков;

- страхование рисков заемщиков. 

2. Развитие механизмов использования материнского капитала на улучшение жилищных условий.

3. Адресные меры государственной поддержки отдельных категорий граждан.
4. Снижение себестоимости строительства жилья, в том числе за счет строительства малоэтажного домов, многоэтажных эконом-класса, предоставления земельных участков с инженерной инфраструктурой.

5. Содействие развитию жилищно-строительных кооперативов, льготные условия предоставления земельных участков под строительство, организационная поддержка создания кооперативов;

6. Содействие индивидуальному жилищному строительству эконом-класса. 

7. Реализация инвестиционных программ строительства жилья для социального и служебного найма. 

8. Льготное предоставление земельных участков для молодых и многодетных семей под индивидуальное строительство.

9. Стимулирование развития социальной инфраструктуры.
	
	1. Упрощение процедуры выдачи разрешений на строительство жилых домов.

2. Обеспечение равных условий для получения государственного заказа относительно земельных участков под жилищное и социальное строительство, обустроенных инженерной инфраструктурой

3. Реализация системы льгот: 

- при комплексной жилой застройке;

- строительстве малоэтажных жилых домов в городской и сельской местности;

- строительстве жилых домов эконом-класса.

4. Реализация госпрограмм «Переселение граждан из ветхого аварийного жилья», «Молодые семьи», «Многодетные семьи» за счет фонда содействия развития ЖКХ с предоставлением жилья в малоэтажных и многоэтажных домах эконом-класса.

5. Строительство жилых домов с последующим предоставлением квартир в краткосрочную или долгосрочную аренду (лизинг). Возможно в рамках ФЦП «Жилье» на принципах софинансирования региона и частных инвесторов.
6. Реализация мероприятий по активному использованию новых технологий и материалов, позволяющих снижать себестоимость строительства и обслуживания жилья.
7. Развитие механизмов кредитования застройщиков с использованием мер господдержки: целевое финансирование АИЖК, органов исполнительной власти, кредитных организаций для кредитования застройщиков (возврат кредитов осуществляется по факту реализации квартир).
8. Государственная поддержка фирм, объекты которых не завершены и степень строительной готовности не менее 70% от проектной стоимости.


Рис. 1. Мероприятия по стимулированию спроса и предложения на региональном рынке жилья (на примере Волгоградской области)

Макроинструменты представляют собой инструменты воздействия на инвестиционное поведение субъектов на региональном уровне. Они характеризуются дифференцированными по регионам параметрами и экономическими условиями налоговой, кредитной, инвестиционной и социальной политики. Для развития низкоактивных регионов снижаются налоговые ставки, устанавливаются льготные кредитные и процентные ставки (табл. 4).  

Таблица 4
Типы федеральной политики развития жилищных секторов регионов  

	Федеральная политика
	Политика выравнивания уровней развития жилищных секторов регионов
	Поляризованное развитие жилищных секторов регионов

	Основные
параметры 
	Выделение жилищных секторов регионов на основе сбалансированного по стране социально-экономического потенциала
	Развитие регионов (опорных регионов»), способных осуществлять инвестиционное воздействие на другие регионы 

	Базисный 

механизм управления 
	Равномерное распределение госинвестиций между регионами.  
	Госинвестиции в разработку новых технологий и материалов для жилищного сектора. 

	Методы регулирования: 

	Администра-тивные 
	Запреты на размещение новых промышленных предприятий в перенаселенных регионах

Определение налоговых ставок

Установление экологических параметров на жилые объекты

Налог на недвижимость
	Государственный заказ

Прямой контроль за качеством инновационной продукции 

Установление квот рабочих мест

Установление социального стандарта

Установление экологических параметров на жилые объекты

	Экономические 
	Бюджетные дотации регионам

Госгарантии частным инвесторам 

Государственные субсидии

Налоговые льготы

Предоставление бюджетных средств на конкурсной основе

Субсидирование процентных ставок

Целевое программирование выравнивания уровней развития 
	Государственные гарантии инвесторам 

Государственные инвестиции

Предоставление бюджетных средств на конкурсной основе

Развитие особых экономических зон

Концессионные договоры

Целевое программирование и кредитование инновационных проектов

	Продолжение Таблицы 4

	Институцио-нальные 
	Создание финансовых институтов для распространения инноваций в других регионах

Развитие общественной самоорганизации, ассоциаций предпринимателей

Развитие институтов социальной ответственности компаний
	Инновационное партнерство 

Развитие институтов (агентства по жилищному кредитованию, фонды содействия строительству и ЖКХ)

Создание условий для развития системы институтов коммерциализации научно-технических инноваций 


Источник: сост. авт.    

Микроинструменты региональной политики применяются для воздействия региональных властей на деятельность субъектов жилищного сектора и включают в себя средства политики поляризованного развития жилищного сектора и политики его выравнивания (табл. 5).
Таблица 5
Типы региональной политики развития жилищного сектора

	Региональная политика
	Политика выравнивания развития 

жилищного сектора регионов
	Поляризованное развитие регионального жилищного сектора

	Основные 

параметры 
	Инвестирование жилищного сектора в городских и сельских поселениях.     
	Выбор приоритетов для инвестирования новых технологий.    

	Базовый 

механизм управления
	Равномерное распределение региональных госинвестиций между развитием городских и сельских поселений.   
	Инвестиции в новые материалы и технологии. Это характерно для регионов со столичным статусом и инновационного типа.  

	Методы регулирования

	Административные 
	Запреты на размещение промышленных производств в перенасыщенных городах и агломерациях   

Упрощенная регистрация в менее развитых районах региона   

Строительные площадки  
	Установление нового социального стандарта качества жилищных условий

Контроль над качеством жилого объекта

Заказ на разработку новых технологий

Контроль таможенных пошлин на новое оборудование

	Продолжение Таблицы 5



	Экономические
	Бюджетные гарантии инвесторам в менее развитых районах региона 

Региональные субсидии 

Земельные участки под строительство новых городов и поселков 

Стимулирование инвесторов 

Субсидирование процентных ставок 

Льготы по налогам на прибыль 
	Гарантии регионов и обеспечение займов

Инвестирование инфраструктуры   

Региональные бюджетные кредиты 

Создание инфраструктуры бизнеса 

Инвестирование проектов инфраструктуры

Стимулирование частных инвесторов 

Стимулирование экологизации жилья 

Целевое программирование

	Институциональные 
	Партнерство государства, науки, предпринимателей и общества

Развитие институтов социальной ответственности 

Развитие кластерной интеграции

Развитие экономической культуры 
	Партнерство государства, науки, предпринимателей и общества

Развитие микрофинансовых учреждений

Развитие кластерных структур

Развитие гражданского общества

Развитие институтов кредитования


Источник: сост. авт.    

В регионах с высокой инвестиционной активностью используют экономические и институциональные методы регулирования. «В «региональные столицы» стекается наиболее молодая и здоровая часть населения, и там формируется современная инфраструктура. В «периферийных», средне- и низкоактивных, регионах доминируют административные методы регулирования, и формальные институты являются регулятором неформальных. Реализация функций государства основывается на применении экономических и институциональных методов, не отказываясь от административного воздействия на деятельность субъектов. 

Задача госрегулирования состоит не в экстенсивной диверсификации госвмешательства в жилищную экономику, а его повышении эффективности на основе модернизации. Действие методов регулирования обусловливает институциональные изменения в развитии жилищного сектора. Институты должны соответствовать современным условиям регионального развития, экономической и социальной жизни. Асимметрия в уровне благосостояния регионов объясняется гибкостью их культуры и институтов. Чем более адаптивны они, тем меньше разрыв между формальными и неформальными институтами, техническим и культурным развитием, правовыми нормами и социальным развитием регионов. 

В условиях перехода к посткризисной экономике перед российскими регионами возникает проблема поиска новых методов антикризисного регулирования, развития гражданского общества и модели инновационной экономики. Региональная политика направлена на совершенствование рыночных и государственных институтов, разработку эффективных механизмов, стимулирующих включение регионов в постиндустриальное общество. Жилищная политика региона направлена на применение новых принципов территориального планирования, формирование новых социальных, жилищных стандартов и инновационных решений, переход от точечной застройки к организации новых городов.  
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Омская гуманитарная академия

ЭКОНОМИЧЕСКИЙ МЕХАНИЗМ ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ 

АГРОХОЛДИНГА В МОЛОЧНО-ПРОДУКТОВОМ

 ПОДКОМПЛЕКСЕ АПК 
Наличие собственного высокоразвитого аграрно-промышленного производства – один из важных факторов, обеспечивающих устойчивость социально-экономического развития страны, ее экономической безопасности [6].Особенно актуальным этот тезис стал в последнее десятилетие, когда продовольственная проблема в мире существенно обострилась. В связи с этим вызывает научный и практический интерес анализ процессов, происходящих в сфере агропромышленного комплекса (далее АПК) России.
В настоящее время в российской экономике происходят масштабные интеграционные процессы. Растет влияние крупных структур, о чем свидетельствует динамика изменения концентрации производства в аграрном секторе. В молочно-продуктовом подкомплексе АПК все более распространенной формой организационной интеграции и концентрации производства становятся агрохолдинги. Эти структуры обеспечивают наибольший прирост сельскохозяйственного производства. Крупные предпринимательские структуры, инвестируя в сельское хозяйство, стремятся формировать полный цикл «производство — переработка — продажа», внедрять современные агротехнологии, обновлять парк сельхозтехники, обеспечивать активное присутствие на рынках сбыта. 

Одним из способов образования агрохолдингов является «достраивание» перерабатывающими предприятиями вертикально-интегрированного производства, создание и расширение своей сырьевой базы. Этому способствуют рост цен на сырье, высокая эластичность по цене спроса на конечную продукцию. Основными причинами развития агрохолдингов в молочно-продуктовом подкомплексе АПК являются:

— вложения промышленного и торгового капитала, осуществляющего поиск новых направлений для эффективного инвестирования средств в аграрный комплекс;

— развитие более эффективных форм ведения бизнеса предприятиями, уже работающими в данном секторе, выстраивание вертикально-интегрированных цепочек по производственно-торговому циклу: «земля — зерно — комбикорм — производство животноводческой продукции — переработка — реализация»;

— стремление компаний получить преимущества за счет эффекта масштаба;

— стремление компаний-переработчиков получить контроль над сырьевыми участками цепочки образования стоимости или иметь собственную сбытовую сеть.

Как показывают мировая практика и имеющийся отечественный опыт, одной из эффективных форм межотраслевой интеграции являются агропромышленные холдинговые структуры, объединяющие сельскохозяйственное производство, предприятия, поставляющие для сельского хозяйства ресурсы и перерабатывающие его продукцию, а также предприятия по реализации произведенной продукции. Решение основной задачи агрохолдинговых формирований, заключающейся в увеличении объемов производства продовольствия и повышении эффективности функционирования, может быть достигнуто, по мнению автора, путем совершенствования взаимоотношений между входящими в их состав предприятиями, учета экономических интересов всех участников интеграции, создания условий для производительного труда всех участников этого процесса.

Развитие агрохолдинговых формирований позволяет использовать преимущества крупного специализированного производства [1], способствует повышению эффективности использования земельных, трудовых, материально-денежных ресурсов, сельскохозяйственной продукции как сырья для перерабатывающих предприятий, защищает участников интеграции от неблагоприятной конъюнктуры на рынках ресурсов и продовольствия, позволяет решать проблемы финансового обеспечения инвестиционных проектов [6]. Основные экономические преимущества интегрированных формирований холдингового типа в молочно-продуктовом подкомплексе АПК отражены на рис. 1










Рис. 1. Экономические преимущества интегрированных формирований холдингового типа в молочно-продуктовом подкомплексе АПК

Эффективность крупных хозяйств в молочно-продуктовом подкомплексе АПК достигается на основе следующих факторов [7]:

— возможность приобретения и эффективного использования современных высокопроизводительных машин

и оборудования;

— инвестиционная привлекательность для инвесторов (финансовая устойчивость, ликвидность, снижение риска);

— создание возможностей для применения достижений научно-технического прогресса в технологиях, технике и организации производства;

— достижение наибольшего эффекта масштаба, за счет чего снижаются издержки и повышается производительность труда;

— развитие интеграции с замкнутым циклом производства в части производства сырья, промышленной продукции и ее реализации без посредников;

— возможность организации оптимальных по размеру эффективных производственных и обслуживающих подразделений;

— формирование экономичного штата квалифицированных руководителей и специалистов;

— создание возможностей для улучшения социальной сферы села за счет обеспечения дополнительных рабочих мест с достойным уровнем заработной платы.

Цель формирования и совершенствования экономического механизма хозяйствования в агропродовольственных холдингах заключается в согласовании интересов всех участников интегрированной структуры, а также в учете интересов всех внешних по отношению к холдингу агентов, с которыми он и его подразделения имеют отношения [4]. Решение задач по формированию и совершенствованию экономического механизма хозяйствования в холдингах основывается на следующих принципах: создание условий для взаимовыгодного сотрудничества всех входящих в их состав предприятий; осуществление высокоэффективных воспроизводственных процессов, использующих достижения научно-технического прогресса; формирование финансовых ресурсов для реализации эффективных инвестиционных проектов; проведение маркетинговых исследований для выгодной реализации произведенной продукции.

Формирование агрохолдингов сопровождается структурными, экономическими, организационными преобразованиями, т. е. изменяются принципы и модели формирования имущественных и договорных отношений, организационно-правовая схема работы, ценовая политика, механизм функционирования, что требует и совершенствования структуры управления. Основными направлениями формирования системы управления агрохолдингами являются: определение стратегии развития (уровень интеграции, продуктовый ряд, степень переработки продуктов, распределение между участниками результатов деятельности); формирование состава имущественного комплекса (организационно-правовая схема работы, взаимоотношения с другими структурами); совершенствование технологии, агротехники, автоматизация, компьютеризация и др.

Построение системы управления агрохолдингом может быть также охарактеризовано с точки зрения процедуры ее создания. Формирование системы управления включает миссию, цель, задачи, общие для всей структуры (например, решение о наличии/отсутствии управляющей компании), а также задачи, характерные для агрохолдингов. Такими задачами являются:

— приобретение земли в собственность и управление отношениями с пайщиками земли, сдающими ее в аренду хозяйствам (определение стоимости аренды, заключение и оформление договоров и пр.) [3];

— решение вопросов заинтересованности в конечных результатах;

— взаимодействие с фермерами как поставщиками продукции и потребителями услуг и продукции агрохолдинга (комбикорм, услуги переработки и т. д.);

— взаимодействие с потребкооперацией, торговыми сетями, лизинговыми компаниями и т. д.;

— обеспечение получения обозначенных в законодательстве дотаций — компенсаций кредитной ставки, субсидий и т. д.

Управление на основе выделения бизнес-процессов является альтернативным подходом к пониманию структурной единицы организации и предполагает обязательное обозначение внутренних и внешних потребителей. Бизнес-процессы в агрохолдинге включают производство кормов, переработку молока, планирование деятельности, внедрение новых технологий и пр. Агрохолдинг, являясь интегрированной структурой, использует преимущества и эффект интеграции (влияние на производительность в связи с эффектом масштаба, влияние на позиции на рынках в связи с увеличением рыночных ниш и более выгодными условиями закупок и продаж и.т. д.). Как правило, эти эффекты достижимы при использовании разных моделей управления, однако существует ряд преимуществ, трудно реализуемых в условиях линейных моделей управления. К ним относятся те, которые связаны со способностью гибкой реакции на изменение внешних условий и скоростью трансформации бизнес-процессов [8]. 

Так, новые технологии, внедряемые одним предприятием, могут быть заимствованы другим через некую координирующую структуру. В современной рыночной интегрированной структуре гибкость и восприимчивость к новому опыту могут быть обеспечены специализированным координирующим центром. Рассмотрим способ организации системы управления агрохолдингом на основе процессной модели управления в ООО (обществе с ограниченной ответственностью) «Агрокомплекс «Ударный». В настоящее время ООО «Агрокомплекс «Ударный» развивает в Омской области два отраслевых направления – животноводство и растениеводство. Агрохолдинг включает молочный завод и четыре животноводческих предприятия с современным оборудованием и программным обеспечением. В комплексе содержится молочное стадо в 660 голов. Мощность молочного завода составляет 20 тонн сырого молока в сутки. Ассортимент молочной продукции составляет 15 наименований, в том числе сыры. Предприятием-интегратором является свинокомплекс в поселке Ударном, производственные мощности которого составляют 1 200 тонн свинины в убойном весе в год. Структура растениеводческого направления агрохолдинга включает 10 тысяч га посевных площадей, Советский хлебоприемный пункт (далее ХПП) на 30 тысяч тонн, элеватор для хранения семенного фонда и машинно-тракторную станцию (далее МТС) в городе Омске, где базируется сельхозтехника. Кроме технической функции МТС контролирует все поля агрокомплекса. Обменные функции выполняет сбытовое подразделение, которое отвечает за реализацию продукции. [4]
 Принципами построения системы управления являются: во-первых, создание корпоративного центра управления в форме управляющей компании; во-вторых, выделение специализированных структур (департаментов), координирующих соответствующие процессы (см. рис. 2).







Рис. 2. Схема управления в агрохолдинге ООО «Агрокомплекс «Ударный»
На рис. 2 изображена схема управления агрохолдингом на основе процессного подхода. В каждом из хозяйств сохраняется производственная специализация, например зерновое направление, мясное и т. д., однако управление строится не на основе производственной специализации, а на основе целостного процесса — планирование, выращивание, уборка, хранение, переработка, продажа. Выделение продуктовых департаментов на уровне управляющей компании («зерно», «мясо, молоко» и др.), а также обеспечивающих департаментов («сельхозтехника») позволяет управлять соответствующими процессами в холдинге на основе единых технологических подходов, а также аккумулировать и распространять новации (например, постановка и развитие племенной работы, новые технологии выращивания зерна и т. д.).

Процессный подход на уровне интегрированной структуры (холдинга) позволяет более полно реализовать преимущества межхозяйственной специализации и снизить риски. Так как на уровне холдинга происходит «укрупнение» специализации (от специализации внутри хозяйства к межхозяйственной по направлениям), которая распространяется и на сферу управления, управление становится более специализированным, охватывающим бо́льшую территорию (что принципиально для агрохолдинга) и более качественным.

Эффективность функционирования механического механизма агрохолдингов как интегрированных структур — это традиционные эффекты масштаба и новые, достигаемые за счет использования процессно-ориентированной модели управления. Организационно модель может быть представлена как формирование управляющей компании и департаментов как структур, применяющих единые технологические и управленческие подходы в руководстве хозяйствами. Эффекты гибкости понимаются как скорость и адекватность реакции на изменения во внешней среде, возможность получения синергетического эффекта. Например, переработка сырья позволяет компенсировать сезонность, не привлекать дополнительные трудовые ресурсы.

Таким образом, эволюция моделей управления основана на новых технологических возможностях и коммуникационных решениях, позволяющих проводить мониторинг деятельности всех этапов цепочки образования стоимости, не ограничиваясь рамками отдельной структурной единицы. В основе эволюции моделей управления находится также изменение представлений об исходном элементе организации. В настоящее время в качестве такового чаще всего рассматриваются межхозяйственная производственная и управленческая специализация, а также производственная и потребительская сеть.
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ПРОБЛЕМНЫЕ АСПЕКТЫ ПРОАКТИВНОЙ СТРАТЕГИИ 
ПРЕДПРИЯТИЙ СФЕРЫ ПРИБОРОСТРОЕНИЯ РОССИИ

На протяжении всей жизни человечества важным условием выживания и развития любого государства являлась возможность торговать, что определяло экономическую мощь государства. В современных условиях планетарного развития экономических отношений степень стабильности государства напрямую стало зависеть от качественного состояния экономики, что является решающим фактором финансовой состоятельности и, следовательно, политической роли на мировой арене.

Экономика страны, в этом случае, рассматривается как дифференцированная совокупность рынков и сегментов, на которых осуществляет свою деятельность хозяйствующие субъекты. В современных условиях конкурентоспособность экономики зависит от степени использования и способности генерирования инноваций на существующих рынках, а также от способности создавать новые рынки. 









Таблица 1

Классификационная таблица определений инноваций
	Исследователи
	Инновация как новизна
	Инновация как продукт

	1.Кук Я., Майерс П.
	
	Полный процесс от идеи до готового продукта, реализуемого на рынке.


	2.Твисс Б.
	Процесс, в котором изобретение или идея приобретает экономическое содержание.
	

	3.Медынский В.Г., Ильдеменов С.В.
	Объект, внедренный в производство в результате проведенного научного исследования или сделанного открытия, качественно отличный от предшествующего аналога.
	

	Продолжение Таблицы 1

	

	4. Месси Д., Квинтас П., Уилд Д.
	
	Процесс, включающий такие виды деятельности, как исследования, проектирование, разработка и организация производства продукта, технологии или системы.


	5.Миндели Л.Э.
	
	Новый продукт или услуга, способ их производства, новшество в организационной, финансовой, научно-исследовательской и других сферах, любое усовершенствование, обеспечивающее экономию затрат ил создающее условия для такой экономии.


	6.Кирпичников М.П.
	
	Научно-технический результат в товарной форме.


	7. Сурин А.В., Молчанова О.П.
	
	Инновации (нововведение) – это конечный результат творческой деятельности, получивший воплощение в виде новой или усовершенствованной продукции либо технологии, практически применимых и способных удовлетворить определенные потребности.



Необходимо развести понятия рынка и экономики. Райзберг Б.А., Лозовский Л.Ш., Стародубцева Е.Б. дают следующее определение экономики - хозяйство, совокупность средств, объектов, процессов, используемых людьми для обеспечения жизни, удовлетворения потребностей путем создания необходимых человеку благ, условий и средств существования с применением труда. Рынок – совокупность экономических отношений между продавцом определенного товара и покупателем, желающему приобрести товар, за деньги по определенной цене. 

Рассмотрим определение инноваций (табл.1). Инновации проявляются как результат реализации новых идей и знаний с целью практического использования для удовлетворения определенных запросов потребителей. Основными критериями инновации являются: новизна, практическая применимость, реализуемость, т.е. способность удовлетворить определенные потребности и запросы потребителей [1,c.17].

По мнению, Молчановой О.П. и Сурина А.В., сама по себе идея, как бы досконально она ни была описана и формализована, - это еще не инновация (нововведение), если эта идея не воплощена в используемых на практике продуктах, услугах или технологиях. Только реализованные в новой продукции или в применяемых технологиях новые идеи называются инновациями. В условиях рыночной экономики такой неотъемлемый критерий инновации, как практическая применимость новой идеи, оказывается тесно связанным с критерием ее коммерческой реализуемости. Следовательно, инновации так или иначе связаны с рыночным применением и коммерциализацией результатов разработок. Так Кук Я., Майерс П., Месси Д., Квинтас П., Уилд Д., Миндели Л.Э., Кирпичников М.П. под инновациями понимают продукт или услугу. Твисс Б., Медынский В.Г., Ильдеменов С.В. подмечают экономический аспект инноваций, но не обязательно рыночный.

Инновации, ориентированные на удовлетворение потребностей в рыночных условиях, зависят от рынка и нацелены на рынок, или создание нового рыночного сегмента. Такие инновации можно, на наш взгляд, отнести к маркетинговым, дизайнерским, продуктовыми, Разработка более высококачественного дизельного или бензинового топлива, более очищенного и с более высоким октановым числом, и технология очистки более совершенная, чем у конкурентов будет в полной мере считаться инновацией, по мнению вышеупомянутых авторов, т.к. они будут нести прибыль такой компании.
Инновационные разработки могут действовать и в обратном направлении. Так к примеру, существует потребность в топливе для транспорта, при этом дешевым, и экологически чистым для окружающей среды. К примеру, вода и двигатели, работающие на воде. Такого рода инновации, не будут рыночными, но будут инновациями по причине своей уникальности и новизны. Такие инновации с большей долей вероятности станут угрозой для рынков, связанных с нефтедобывающей и нефтеперерабатывающей промышленности, ликвидируя фактически рынки автомобильного топлива и сопутствующие товары (бензина, этилового спирта, дизельного топлива, присадок для топлива и пр.). Инновации из второго примера, безусловно, будут являться экономическими, по причине ликвидации зависимости от топлива в привычном понимании этого слова, что несомненно позволит высвободить ресурсы и перенаправить на их на цели развития предприятия.
В энергетической отрасли разработка приборов учета воды, газа, электроэнергии внедряется на гражданский рынок потребительского сегмента с заявленной целью способствовать экономии средств граждан (семей, домашних хозяйств). Но при этом, из года в год доля расходов на коммунальные платежи по причине конъюнктурного сдвига в смежных отраслях (отраслях-поставщиках, по модели 5 сил М.Портера) возрастают.

Какая задача при этом фактически решается? Фактически решается задача действительного учета потребленных ресурсов для компаний-поставщиков коммунальных услуг с более «высокой» целью – получение прибыли. Такая картина характерна для экономики в целом. Несмотря на заявленный курс модернизации экономики для перехода на инновационный путь развития, довлеющим является сырьевой сектор, что также подтверждается данными официальной статистики. В структуре добавленной стоимости ВВП за 2011г. порядка 9% приходится на добычу сырой нефти и газа и менее 1% приходится на виды деятельности, относящиеся к отрасли приборостроения. При этом прирост в отраслях на конец 2011 года по отношении к 2010 году соответственно составил 27% и 17%. Средние темпы прироста за период с 2003-2011гг. составляют по добычи сырой нефти и природного газа 31%, по производству электронных компонентов, аппаратуры для радио, телевидения 12% (табл.2).











Таблица 2

Структура валового внутреннего продукта (выборочно) по России за период 2003-2011 гг. [3]
	 
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011

	Валовой внутренний продукт в рыночных ценах, млрд.руб., в том числе:
	13208,2
	17027,2
	21609,8
	26917,2
	33247,5
	41276,8
	38808,7
	45166,0
	54369,1

	Валовая добавленная стоимость в основных ценах, млрд.руб., в том числе:
	11619,8
	14858,8
	18517,7
	22977,3
	28484,5
	35182,7
	33832,9
	38864,4
	46094,0

	Добыча сырой нефти и природного газа; предоставление услуг в этих областях, млрд.руб.
	609,3
	1144,0
	1734,9
	2171,4
	2437,3
	2657,7
	2398,7
	3082,8
	3920,8

	Производство электронных компонентов, аппаратуры для радио, телевидения и связи, млрд.руб.
	30,1
	33,9
	39,9
	46,0
	57,2
	62,9
	58,1
	65,2
	76,7


Сами по себе продукты и технологии, насколько бы они инновационными не были, не конкурируют друг с другом непосредственно. Конкурентами являются компании-производители и корпорации. Новые продукты, новые технологии также требуют более совершенных систем управления, не только автоматизированных. Появляется необходимость в управленческих инновациях. При этом, ключевым фактором эффективности выступает системы управления, применяемые компаниями, а также разработки в этом направлении. 

Управленческие инновации являются, по мнению [1, c.21], теми новыми знаниями, которые воплощены в новых управленческих технологиях, в новых административных процессах и организационных структурах. Они могут представлять собой, например, введение новых методов организации работы, структурированных задач, распределения ресурсов, определения вознаграждения и т.п. Иначе говоря, сферой реализации управленческих инноваций является менеджмент хозяйствующего субъекта. 

Поступательные преобразования в технологиях и продуктах соответствуют проактивному подходу в управлении. Частным примером является концепция «конкурирования на острие» (КНО) [2, с.47]. Данная концепция в виде полусвязанного стратегического направления является проактивной, опережающей, т.е. стратегические шаги представляют собой не ответную реакцию на действия и стратегические инициативы конкурентов, а активное предвидение и пионерское освоение новых возможностей, перспективных областей. Преимуществом данной стратегии является отказ от тотального планирования и переход к частичному планированию, и постоянное внедрение новшеств, а также проявление инициатив. Стратегические шаги небольшие, но непрерывные и постоянные, что обеспечивает постоянный поток инноваций и конкурентные преимущества. Также в отличие от рыночно-адаптационных и ресурсно-адаптационных, концепция КНО ориентируется на возможное состояние в будущем, а следовательно, находится в поиске радикальных инноваций, предвосхищая новые экономические связи, продукты, рынки. Поскольку любое предприятие действует в правовом поле, то необходимо рассмотреть отражение инноваций в системе управления, которой является КНО, в правовой системе отечественного законодательства.
В законодательстве РФ как в гражданском, так и в налоговом существует закрепление терминов и определений, отношений, связанных преимущественно с технологическими и техническими продуктовыми и маркетинговыми инновациями, а также правила учета расходов на исследования в этой области.

Статьи 769-778 Главы 38 Части 2 Гражданского кодекса РФ устанавливают условия выполнения научно-исследовательских, опытно-конструкторских и технологических работ. Права на результаты интеллектуальной деятельности и средства индивидуализации регламентируют статьи 1225 – 1234 Главы 69 Части 4 ГК РФ. Статьи 1255-1270 Главы 70 Части 4 ГК РФ определяют отношения, регулируемые авторским правом. Учет результатов интеллектуальной деятельности, средств индивидуализации, интеллектуальные права, исключительные права, авторское право, также регулируются Положением по бухгалтерскому учету «Учет расходов на научно-исследовательские, опытно-конструкторские и технологические работы» (ПБУ 17/02) (утв. Приказом Минфина России от 19.11.2002 № 115), и Положением по бухгалтерскому учету «Учет нематериальных активов» (ПБУ 14/2007) (утв. Приказом Минфина России от 27.12.2007 № 153н).
Согласно пункту 3 ПБУ 17/02 данное положение не применимо к незаконченным разработкам, а также к тем, которые учитываются как нематериальные активы; в пункте 4 указано ограничение применения данного ПБУ в части расходов на «..подготовку и освоение производства, новых организаций, цехов, агрегатов (пусковые расходы), затрат на подготовку и освоение производства продукции, не предназначенной для серийного и массового производства, а также затрат, связанных с совершенствованием технологии и организации производства, с улучшением качества продукции, изменением дизайна продукции и других эксплуатационных свойств, осуществляемых в ходе производственного (технологического) процесса...». При этом к разработкам предъявляются следующие требования согласно пункту 7: определенность и подтвержденность суммы расхода; также документальное подтверждение; «..использование результатов работ для производственных и (или) управленческих нужд приведет к получению будущих экономических выгод (дохода)..»; использование результатов научно-исследовательских, опытно-конструкторских и технологических работ может быть продемонстрировано. При невыполнении одного из указанные условий такие расходы не признаются расходами на научно-исследовательские, опытно-конструкторские и технологические работы. ПБУ 14/2007 имеет следующие ограничения в применении: так к нематериальным активам не относят: не давших положительного результата научно-исследовательских, опытно-конструкторских и технологических работ; не законченных и не оформленных в установленном законодательством порядке научно-исследовательских, опытно-конструкторских и технологических работ; материальных носителей (вещей), в которых выражены результаты интеллектуальной деятельности и приравненные к ним средства индивидуализации (далее - средства индивидуализации); финансовых вложений. Для признания объекта учета в качестве нематериальных активов необходимо единовременное выполнение условий, указанных в пункте 3 ПБУ 14/2007, приведем некоторые из них: способность «..приносить экономические выгоды в будущем..», возможность «..использования в производстве продукции, при выполнении работ или оказании услуг, для управленческих нужд организации..»; наличие охранных документов; отсутствие материально-вещественной формы. Данные законодательные правила являются серьезным препятствием для аргументации производимых расходов на инновационные цели для органов власти (в частности для органов налогового контроля).

Согласно статье 262 Части второй Налогового кодекса РФ под расходами на НИОКР понимаются расходы, относящиеся «..к созданию новой или усовершенствованию производимой продукции (товаров, работ, услуг), в частности расходы на изобретательство, а также расходы на формирование Российского фонда технологического развития, иных отраслевых и межотраслевых фондов финансирования научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ…». Согласно пунктам 2-5 Части второй Налогового кодекса РФ, такие расходы, ровно как и те, которые не привели к результатам относятся к прочим расходам. 

При этом мы не рассматривали нормативно-правовые акты, предписывающие предоставление информации для органов статистики, поскольку данные документы не влияют на экономические показатели и мотивацию к инновационной деятельности предприятий непосредственно. Выше приведенные выдержки из законов РФ являются свидетельством о законодательном ограничении права учета и списания расходов на исследовательские разработки в области управленческих инноваций

Наиболее перспективными разработками, позволяющими радикально решить именно экономические проблемы, под лозунгом «экономика должна быть экономной» на сегодняшний день представляются:

в сельском хозяйстве - применение установок гидропоники и аеропоники, которые позволяют на небольших площадях получать урожай несколько раз в год, что особенно актуально для северных районов Омской области. Заметим, что подобные технологии применялись еще в СССР омскими предприятиями в 1980-е гг., в частности телевизионным заводом, сейчас уже НПО «Иртыш» [4]; 

в транспортной сфере - разработка автомобиля, прочного и надежного, но при этом простого, который бы не требовал постоянного сервиса; для целей пассажироперевозок и грузоперевозок, актуальными представляются разработки экранопланов и экранолетов, отцом-основателем которых является Р.Е.Алексеев. Такие машины не нуждаются в дорогах, а их грузоподъемность может достигать до 1000 тонн и скорость превышают наземные виды транспорта в 2 раза (до 450 км/ч) [4];
в топливно-энергетической сфере принципиальной были бы разработки на основе безэнергетических технологий Н.Теслы. Такие генераторы позволили бы фактически ликвидировать зависимость от источников электроэнергии, таких как мазут, газ и пр.
Финансовые потоки, традиционно, должны опосредовать товарное обращение. Однако фактически в условиях именно рынка, товар выступает посредником среди много миллиардных финансовых потоков. Разница в том, что в условиях экономики существует ряд проблем, которые можно решить, не обозначая в качестве цели получение колоссальных доходов, находя то или иное решение. Здесь денежные средства выступают посредниками в товарной цепочке. В условиях рынка, главное целью фактически является выживание через получение большей прибыли, а товар как таковой роли не играет. Компания, или любой хозяйствующий субъект, является лишь инвестиционным проектом с генерируемым доходом и сроком окупаемости совершенных инвестиций. Таким образом, назначение, или миссия, современных инноваций является отнюдь, не служение обществу, через радикальное решение проблем и радикальные инновации (таких как избавление населения от финансовой нагрузки, к примеру, в сфере ЖКХ, или транспортный сфере), но извлечение прибыли путем соответствия «тренду» или «моде».

Рассмотрев термины инноваций, а также правовые аспекты инноваций, приходим к выводу, что разработки согласно современным требованиям должны соответствовать рынку, наиболее подходящее определение которого приводится в оксфордском словаре: «рынок как совокупность людей, которые занимаются куплей-продажей товаров жизненной необходимости и товаров потребления»[5]. При этом, не уделяется внимание тому, на сколько действительно тот или иной товар нужен потребителю. Также мы приходим к выводу, что законодательное устройство не позволяет в полной мере осуществлять инновационные разработки в области управленческих инноваций и требует дальнейшего совершенствования.
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ИНСТИТУЦИОНАЛЬНЫЕ ОСНОВЫ ПРЕОБРАЗОВАНИЙ 
СОБСТВЕННОСТИ НА ЗЕМЛЮ
Институциональной основой аграрной реформы является формирование и развитие институтов, обеспечивающих эффективное функционирование сельскохозяйственного производства в условиях рыночной экономики. К таким институтам относятся: институт земельной собственности, рыночная инфраструктура, финансовые институты.
Формирование институтов осуществляется в результате институциональных изменений. Совокупность институциональных изменений охватывает следующие направления преобразований:

- преобразование отношений собственности на землю и создание эффективной системы защиты прав собственности;

- создание инфраструктуры рынка и формирование субъектов, способных эффективно функционировать в рыночной среде; 

-разработка системы формальных правил, регламентирующих взаимодействие экономических субъектов, путём принятия законодательных и нормативных актов на разных уровнях экономики;

- развитие неформальных правил хозяйственных взаимоотношений в условиях рынка на основе лоббирования интересов ассоциаций производителей и потребителей продукции;

- изменение принципов государственного регулирования экономики с учётом системы институтов и организаций, созданных при переходе к рынку;

- создание системы подготовки кадров, адаптированных к работе в рыночных условиях и ориентированных на инновационное развитие производства.

В связи с тем, что земля – основной фактор производства в сельском хозяйстве, базовым институтом является институт собственности на землю. 

В настоящее время комплексным подходом к исследованию собственности на землю является подход теории прав собственности, разработанной в рамках неоинституционального направления. Теория прав собственности позволяет рассмотреть собственность с точки зрения взаимодействия экономических и правовых сторон. Актуальность применения данного подхода вызвана необходимостью решения проблем в аграрном секторе экономики России, которые возникли в результате проводимых преобразований. 
Права собственности понимаются как «санкционированные поведенческие отношения между людьми, которые возникают в связи с существованием благ, и касаются их использования» [1]. Права собственности характеризуют позицию индивида по отношению к какому – либо редкому ресурсу. Поведение может быть как санкционированным (нормами права, либо традициями, обычаями), так и несанкционированным. Как санкционированное, так и несанкционированное поведение определяют рациональный выбор экономических агентов.

В теории прав собственности прослеживается взаимосвязь структуры прав собственности, стимулов, способов поведения и направлений использования ресурсов. В поведении экономических агентов реализуется взаимосвязь экономической и правовой систем общества. Права собственности определяют, какие издержки и вознаграждения могут ожидать экономические агенты за свои действия. Изменение структуры прав вызывает изменения в системе экономических стимулов, которые приводят к изменениям в поведении экономических агентов. 

Для обозначения устойчивых негативных институциональных последствий тех или иных макроэкономических решений в неоинституционализме используется термин «институциональные ловушки». Данный термин используется и для анализа результатов приватизации, проведённой в аграрном секторе экономики России.

Начиная с 2004 года, наблюдается относительно стабильное соотношение между производителями сельскохозяйственной продукции. В 2010 году доля сельскохозяйственных организаций в производстве сельскохозяйственной продукции составила 44,5 %, хозяйств населения – 48,4 % [2]. Сокращение доли сельскохозяйственных производителей в общем объёме сельскохозяйственной продукции обусловлено не только процессом перераспределения земель и частной собственностью на землю. Данная тенденция связана с разрушением ранее существующей и отсутствием вновь созданной рыночной институциональной среды, обеспечивающей стабильное развитие производства. 

Можно утверждать, что сельскохозяйственные производители оказались в ситуации «институциональной ловушки», для которой характерны «устойчивые негативные институциональные последствия тех или иных (изначально продиктованных благими намерениями) макроэкономических решений» [3].

Данная ситуация подтверждается анализом основных показателей деятельности сельскохозяйственных организаций. Изучение динамики показателей позволяет сделать вывод о неустойчивом положении сельскохозяйственных организаций, несмотря на их большой удельный вес в производстве продукции. Об этом свидетельствуют колебания показателей рентабельности и прибыли хозяйств, которые не достигают дореформенных значений. В частности за период 2005-2010 г.г. рентабельность деятельности сельскохозяйственных организаций в среднем составила 10,4%, не достигая уровня 37%, который наблюдался в 1990 году. По сравнению с 1990 годом к началу 2011 года посевная площадь сократилась в 2 раза, поголовье крупного рогатого скота за тот же период сократилось в 4,7 раза [4].

В теории прав собственности особое значение приобретает спецификации прав собственности, то есть закрепление отдельных правомочий за конкретными экономическими агентами. Спецификация прав собственности позволяет определить степень ответственности экономических агентов за возможное нанесение ущерба вследствие использования ресурса и разрешить проблему отрицательных последствий производственной деятельности без вмешательства государства.

Необходимость защиты прав собственности обусловлена следующими причинами:

- права собственности создают стимулы для долгосрочных инвестиций, в частности, инвестиций, направленных на повышение плодородия почвы;

- институт прав собственности обеспечивает стимулы для производства продукции сверх минимума, требуемого для личного потребления. Рациональный индивид не будет стремиться повысить урожайность продукции, если выращенный урожай будет присвоен кем-то другим без компенсации;

- при отсутствии прав собственности индивиды вынуждены тратить время и силы на захват земельных участков и их охрану от посягательств со стороны других лиц. Защищенные права собственности, таким образом, минимизируют риск, связанный с использованием данного ресурса;

- система прав собственности создает возможности для обмена и торговли. Объекты будут перемещаться к тем, кто оценивает их более высоко. В связи с этим процесс обмена представляет собой механизм, с помощью которого возникает возможность максимизировать общественное благосостояние. Перемещаемость земли как предмета обмена и торговли создает возможность для использования земельных участков в качестве залога, что в свою очередь, является основой для существования и функционирования кредитного рынка.

Следует отметить, что защищенные права собственности не тождественны режиму частной собственности. Частная собственность на землю не обязательна для обеспечения свободного хозяйствования. В. Садков, О. Попова, анализируя зарубежный опыт преобразований земельной собственности, отмечают, что практически во всех странах частная собственность на землю ограничена государственным контролем в сфере целевого использования[5]. Характер спецификации прав собственности - частный или государственный не имеет принципиального значения. Важно возникновение самой спецификации прав собственности. 

 В экономике России в результате приватизации собственности на землю государство не обеспечило надежных гарантий эффективного использования прав собственников. Отсутствие надёжной защиты прав собственности обусловлено несистемным принятием законов, их постоянным изменением, что существенно повышает неопределённость при принятии решений экономическими субъектами. 

В условиях слабой спецификации прав создаются стимулы к различным видам нарушений действующего законодательства. Среди всех нарушений значительную долю занимает самовольное занятие земельных участков или использование их без правоустанавливающих документов. Другая значительная группа нарушений связана с неиспользованием земельных участков.

Процесс рыночных преобразований земельной собственности сопровождается формированием различных типов институциональной среды. В то же время существующий тип институциональной среды влияет на результаты преобразований. 

Л.А. Добрынин выделяет следующие типы институциональной среды в зависимости от доминирующих экономических институтов [6]:

- Традиционный. Данный тип институциональной среды характеризуется консерватизмом, низким уровнем развития производства, ориентацией на коллективные формы деятельности.

- Либеральный (рыночный) тип, ориентированный на частную инициативу. Подразумевает глубокое разделение труда и специализацию, обособление товаропроизводителей как собственников, разделение власти и собственности, в результате которого активизируется частная предпринимательская деятельность, развиваются инновации, и повышается эффективность производства.

- Промежуточный, который объединяет элементы первых двух типов. Для такой среды характерно функционирование базовых формальных институтов как неформальных. Базовые институты перестают быть универсальными. Становится невозможным получение достоверной информации о степени выполнения экономическими агентами правил, регулирующих деятельность. В таких условиях между экономическими агентами возникают устойчивые личные связи кланового типа, усиливается внеконтрактное поведение. Связь между собственностью и государственной властью ведёт к инертности и замедлению экономического развития.

Применяя данную типологию к процессу преобразований земельной собственности, отметим, что в аграрном секторе экономики России сформировался промежуточный тип институциональной среды. Его возникновение объясняется тем, что разнообразие природно-климатических условий и большие площади сельскохозяйственных угодий традиционно вызывали необходимость применения коллективного труда в производстве сельскохозяйственной продукции в сочетании с преобладанием государственной собственности на землю. Рыночные процессы становления частной земельной собственности развиваются параллельно с процессами модификации власти-собственности в аграрном секторе экономики, сохранением бюрократических структур. 
Для дальнейшего развития рыночных преобразований земельной собственности необходима соответствующая институциональная система, которая состоит из совокупности институтов и организаций, обеспечивающих реализацию отношений собственности на землю. Используя системный подход, в структуре институциональной системы можно выделить несколько подсистем, каждая из которых направлена на решение определённых проблем.

Подсистема «политические институты и организации» включает в себя иерархию органов власти в стране, политические партии и их программы в отношении земельных преобразований. 

Подсистема «социальные институты и организации» направлена на структурирование взаимоотношений экономических агентов на основе неформальных норм поведения, традиций, в том числе, традиций ведения хозяйства на земле. К данной подсистеме относится законодательство, структурирующее трудовые отношения и объекты социальной инфраструктуры (учреждения медицины, образования, транспорта), необходимые для обеспечения трудовой деятельности экономических субъектов.

Подсистема «юридические институты и организации» состоит из органов правосудия, законодательства, юридических учреждений. Функции подсистемы заключаются в разрешении и предотвращении конфликтных ситуаций по поводу осуществления правомочий по использованию земель, а также в регистрации сделок по оформлению этих прав. 
Подсистема «экономические институты и организации» включает в себя непосредственно предприятия, систему управления на предприятиях, налоговое законодательство в отношении платы за землю, Земельный Кодекс, информационно-консультационную систему. Основная функция данной подсистемы заключается в эффективной реализации правомочий собственности на землю.

Особенность предлагаемой структуры институциональной системы заключается в единстве и взаимосвязи всех составных элементов. Центральными институтами системы является собственность на землю и рынок земли. Собственность на землю создаёт основу для сельскохозяйственного производства. В условиях рыночной экономики права собственности на землю реализуются через рынок на основе договора между экономическими агентами, поэтому данные институты взаимосвязаны друг с другом. 

Необходимость и значение предлагаемой институциональной системы обусловлены тем, что создание чётко специфицированных и защищённых прав собственности на землю как основы для экономического роста возможно только путём комплексной государственной политики, мероприятия которой должны поддерживаться и признаваться обществом. 
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О.В. Анохина

Омская гуманитарная академия

 Риск и его носители
Систематизация и обобщение существующих работ по вопросам анализа, оценки риска показывает, что хотя идеи риска возникли в философском мышлении довольно давно, в настоящее время отсутствует единое общепринятое словесное определение понятия «риск»; трактовка свойств и элементов риска неоднозначна, данные представления носили в основном фрагментарный характер. Например, рассуждения Б. Паскаля о риске религиозной веры, представления И. Канта о риске знания или концепция риска в теории справедливости Дж. Ролза. Эти представления не получили систематической разработки и дальнейшего продолжения в силу внутренней ситуации и интересов самого классического философского дискурса. К тому же разнообразие мнений о риске можно объяснить тем, что риск – это сложное многогранное явление.
Поэтому длительное время пальма первенства в исследовании риска принадлежала математике, экономике и социологии, достижения которых на современном этапе всё ещё нередко являются исходными моментами для социально-философской концептуализации. В рамках собственно философского мышления риск традиционно выступает как способ бытия в мире, сферы свободы, опасности, непредсказуемости или, по замечанию Дж. Беннета, выражает «фундаментальную неопределённость и всеобщую рискованность бытия», репрезентирует предел человеческой способности контроля и планирования событий жизни, описывает сферу пограничных или даже критических феноменов социальной реальности, которые имеют место на границе физического, психического и социального мира [1].

В процессе исторического развития люди были подвержены различного рода опасностям, в том числе тем, о существовании которых они не знали. Как подчеркивает П. Бернстайн, «в Средневековье и Древнем мире, так же как в первобытных и земледельческих обществах, люди, сталкиваясь с проблемой выбора в условиях опасности, принимали решения без чёткого понимания риска, или природы принятия решения» [2].

В досовременном состоянии имели место уникальные способы интерпретации наступления негативных последствий, придавая этим феноменам надприродный, сакральный смысл: судьба, фатум, случайность, провидение. Но для ХХI века важно видеть их различия, а в нашем случае – и их несовпадение с риском. 

Обращаясь к достижениям знаний о риске в современном социогуманитарном дискурсе, неизбежной становится констатация поливариативности, многообразия теоретических трактовок. Интуитивное обыденное понимание риска, как нам представляется, весьма точно приближается к тому, что выражает сущность риска, и о чём исследователи-позитивисты рассуждают как о двух отдельных и независимых сферах бытия: объективной действительности и внутренней субъективности. Верно то, что утёсы находятся «там» во внешнем физическом пространстве, но они представляют риск только для тех, кто приближается к ним. Rhiza (греч. скала, утёс) – так греческие моряки и торговцы обозначили впервые это явление. Землетрясения объективно существуют, но они составляют опасность только для тех форм жизни, среда обитания которых потенциально непрочна.
Первоначально явление риска в научном плане исследуется во второй половине XIX - го начале XX - го столетия. Этот процесс детерминировался накоплением научных знаний о вероятностном характере природных и общественных процессов. В последующем риск становится предметом исследования значительного числа конкретных наук – теории игр, вероятностей, принятия решений, психологической этики, военных, экономических, демографических, медицинских и других дисциплин.

В конце 50-х годов риск становится объектом междисциплинарных исследований, и в количественный анализ включаются данные многих наук. Но подлинный взрыв интереса к феномену риска произошел в 60 - е годы.

В настоящее время концептуализация риска и разработка его изучения вызывает возрастающий интерес среди исследователей. Научная мысль проделала значительный путь в осмыслении этого феномена.

Особую ценность в философской литературе имеют работы А. П. Альгина, в них произведен целостный анализ риска. В работах общеметодологического плана О. И. Ларичева, И. Б. Новика рассматриваются комплексные междисциплинарные проблемы анализа риска.

Риск с позиций психологической отрасли знания исследовали Т. В. Корнилова, Ю. Козелецкий, В. А. Петровский, В. Д. Рудашевский, Г. Н. Солнцева и др., экономической - И. Т. Балабанов, В. М. Гранатуров, Н. В. Хохлов и др., технической - В. П. Асташкин, В. А. Владимиров, Ю. Л. Воробьев, С. П. Левашов и др.

Из юридической научной литературы, посвященной проблематике риска, можно выделить работы М. С. Гринберга, В. А. Ойгензихта. Это ряд базовых работ, от которых отталкивались все последующие исследования.

Анализ политического риска проводился в работах С. О. Беляева, А.Г. Коваленко, Г. В. Коржова, В.Ф. Лапицкого, А. П. Мельникова.

Исследования, посвященные отдельным вопросам философии риска присутствуют в работах отечественных и зарубежных ученых, философов: З.Мамардашвили, В.Диев, А.Альгин, Ф.Х.Найт, Д.Канеман, А.Тверски, Д.Кейнс, Д.Нейман. О.Моргенштерн и многие другие. 

Тем не менее, обзор научной литературы позволяет сделать вывод о том, что уровень разработанности проблемы риска не позволяет говорить о завершенности существующего знания. Публикаций, посвященных теме природы и сущности риска, в отечественной и зарубежной литературе недостаточно, коль скоро отсутствует приемлемое для научного сообщества представление.

Исследования этого сложнейшего феномена носят во многом фрагментарный характер, что не позволяет составить целостное представление о нем.

Как подчёркивает П. Видеман, мышление в терминах случая, шанса, случайности и вероятности формирует «сущностное условие концепт-риска» [3].

Для исследователей риск становится прогнозируемым явлением, ассоциированным в сознании субъектов с конкретными негативными последствиями и точными научными методами прогнозирования. Теория вероятности, разработанная Б. Паскалем, стала фундаментальным основанием позитивистского взгляда на риск. В 1703 году Готфрид фон Лейбниц в письме к швейцарскому математику Якобу Бернулли заметил, что «природа установила шаблоны, имеющие причиной повторяемость событий, но только в большинстве случаев» [4].
Мы считаем важным обратить внимание на то, что фактически все исследователи исходят из того, что риск проявляется только в человеческой деятельности, как качественная характеристика последней, в процессе активного отношения субъектов к действительности. Деятельность предполагает риск, поскольку риск составляет важную часть творчества (Ф. В. Шеллинг). 

Фактически в процессе творческого преобразования окружающего мира риск становится только одним из способов такого преобразования. Но само состояние риска выступает не только как характеристика деятельности, но и как совокупность максимальных и минимальных показателей положительных и отрицательных эмоций и чувств человека. 

Риск является следствием решения и всегда связан с субъектом, который не только осуществляет выбор, но и оценивает вероятности возможных событий и связанные с ними потери. Интеграцию этих оценок осуществляет субъект, причем, вовсе не обязательно используя какой-то универсальный алгоритм или модель. Всякий субъект обладает собственной системой предпочтений, поэтому не существует универсального функционала, интегрирующего оценки вероятностей и последствий. Легко представить ситуацию, когда два человека принимают одинаковые решения, но риск, связанный с их реализацией, оценивают совершенно по-разному. 
Рискуя, субъект выбирает альтернативу, являющуюся результатом принятого им решения, хотя возможный результат в точности ему неизвестен. Задача субъекта максимизировать набор обстоятельств, которые он может контролировать и минимизировать те обстоятельства, которые ему контролировать не удастся. Субъект должен обладать рациональной основой для принятия решений в условиях риска, позволяющей сравнивать различные варианты действий и выбирать тот, который наиболее полно соответствует его целям, оценкам и системе ценностей. Поведение же, основанное на отказе от рациональности, будет хаотичным и непродуктивным. 

В контекстном поле философии детерминизма – учения о предопределенности всех происходящих в мире процессов, включая все процессы человеческой жизни, риску не было места (Н.Луман). Соответственно, понятие риска замещалось понятиями судьбы, рока, фатума, кармы, фортуны, божьего промысла (провидения). 
Правовая регламентация риска была оправдана лишь практическим смыслом – очевидной выгодой избегания или смягчения неудач («обывательский прагматизм», Д. Дьюи). С философской точки зрения правовая регламентация рисков долгое время носила фактический характер и осуществлялась без должной мировоззренческой основы; сами же риски осознавались как опасности, а не как вероятности опасностей.

На практике возникали правовые конструкции, позволявшие минимизировать потери от тех или иных неудач в будущем. С точки зрения детерминизма такие попытки правоведов справиться с внешними силами, предопределяющими ход развития событий, были совершенно неоправданными, в какой-то степени даже наивными или дерзкими, однако, с позиции здравого смысла утилитарная ценность правовой регуляции рисковых отношений носила жизненно важный характер.

Противоречие между концепцией предначертанного будущего и юридическим упорядочением общественных отношений преодолевалось постепенно. При этом прагматизм юриспруденции почти никогда открыто не противостоял детерминизму. Обе концепции, имея разные ориентиры и ценности (детерминизм - сверхъестественное, трансцендентное; прагматизм -человек и его интересы), долгое время существовали параллельно.

Во-первых, философия детерминизма имела монополию в сфере духовной жизни человека и общества, касаясь обыденности лишь отчасти. Правовые же нормы регламентировали вполне предметный порядок действий.

Во-вторых, реализация правовых норм, касающихся рисков, зачастую могла сопровождаться ритуалами, направленными на метафизическое укрощение случая, достижение временной договоренности с божеством (молитва, система ритуалов и символов).

В-третьих, неудача в использовании правовых инструментов управления рисками всегда могла быть оправдана вмешательством судьбы, а юридическая ответственность, связанная с рисковым поведением, воспринималась как возмездие.

В-четвертых, право не исключает неоднозначности и случайности, а наоборот, оперирует ими. Следовательно, в самом предназначении права заложена интенция управления будущим.

Надлежащий мировоззренческий базис правовой регуляции риска стал формироваться лишь в эпоху Просвещения (XVII – XVIII вв.), когда был осуществлен исторический переход от концепций предопределенности будущего к рациональной философии индетерминизма - парадигмы рационального мышления, не предопределенного сверхъестественным началом.

В контексте индетерминизма риск выступает как естественное свойство физических явлений и человеческой активности. Благодаря развитию рационалистских начал, к XX веку теория риска окончательно стала оформляться как вероятностная, а правовая регламентация риска приобрела научную и мировоззренческую основу.

С позиций ставшей традицией, ряд исследователей экономической теории сделали вывод, что по своей сути люди не склонны рисковать, если потенциальные потери слишком высоки. И рискуют, если велика возможность прибыли. Или, по словам Ренна, величина риска зависит от «субъективной оценки вероятности наступления события» [5].

Более конкретные исследования по восприятию вероятностей в процесе принятия решения, когда делаются выводы на основе вероятностной информации, выявили, что восприятия риска зависит от человеческих предубеждений или склонностей. В настоящее время существует тривиальная мысль о том, что общество является генератором рисков. В частности У. Бек писал о том, что все мы живем в обществе риска. Он писал о том, что «риски постоянно производятся обществом, причем это производство легитимное, осуществляемое во всех сферах жизнедеятельности общества» [5].

В концепции риска Э. Гидденса акцентируется внимание на рискогенности любого социального действия субъекта. 

Риск – продукт модернизации, глобализации. Риск конституирует социальные ситуации. В теории принятия решений, которая является приложением системного подхода к практике управления, демонстрируется, что риск является неизбежной составляющей всякой деятельности. Но это абсолютизация. Риск, конечно, может быть в любых формах и способах деятельности, но не всегда, не обязательно Понятие «риска» фиксирует неполное совпадение цели и результата деятельности субъекта. Некоторые виды деятельности, например, предпринимательство, специально эксплуатируют ситуации повышенного риска (фондовые и валютные спекуляции). Субъект деятельности в большинстве случаев, находясь в сфере неизбежного действия ряда неизвестных факторов, принимает решение в условиях неполного знания ситуации, без точного расчета, надеясь на удачу, что предполагает определенную смелость. Тем самым фактически уравниваются далеко не одинаковые сферы человеческой деятельности и тогда риск существует как на стадии выбора решения, так и на стадии его реализации. И в том, и в другом случае риск предстаёт моделью снятия субъектом неопределённости, способом практического разрешения противоречия при альтернативном развитии противоположных тенденций в конкретных обстоятельствах.

И наконец, важнейшей философской проблемой в наше время становится субъект, порождающий, воспроизводящий, преумножающий риск, а также находящий способы самозащиты от его негативных последствий. Редукция, минимизация, управление риском предстают как процессы поиска субъектом способов самозащиты от риска.

Субъект риска увеличивает неопределенность социального мира и одновременно противодействует ей, выстраивая способы защиты, которые актуализируют проблему толерантности к неопределенности. Постоянные преобразования, трансформации, кризисы, реформирование и реструктурирование социальных сегментов влекут к повышению уязвимости субъектов социальной деятельности. Возникающий при этом социальный ущерб субъекты, как правило, восполнить «самодостаточным путем» не могут. Это вызывает состояние определённой органической тревожности, неуверенности перед будущим. В таких условиях объективно возрастает осознанная потребность в рефлексии механизмов минимизации риска и выстраивании социальных защит. Желание субъекта минимизировать или избежать риска, – это путь удовлетворения фундаментальной потребности в защите и безопасности. 

Сегодня рефлексируются такие стратегии и защиты, к которым прибегает субъект риска с целью снизить интенсивность напряжений, последствий риска, как забота, ответственность, воля. Социальная значимость защиты состоит в отражении социальной мотивации и установок субъекта на преодоление неопределенности и риска, на формирование культуры толерантности к неопределенности и безопасному сосуществованию. 
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Омская гуманитарная академия

ПРАВОВЫЕ АСПЕКТЫ РЕГУЛИРОВАНИЯ ФАКТОРИНГА 
ЦЕНТРАЛЬНЫМ БАНКОМ РФ

Факторинг, широко развитый на Западе и делающий определенные шаги в развитии в России, является одним из немногих на сегодняшний день российских финансовых продуктов, направленных на прямую поддержку и развитие реального сектора экономики. В условиях нехватки оборотных средств он становится жизненно необходимым для российского рынка товаров и услуг. Факторинг нацелен на приведение денежной массы предприятий в соответствие с объемом реализуемых ими товаров и услуг. Он применим, когда дефицит наличности на предприятии возникает не из-за просчетов в управлении ликвидностью, а в результате предоставления покупателям конкурентных условий в виде отсрочек платежа.

Факторинг регулируется главой 43 Гражданского кодекса, и трактуется как финансирование под уступку денежного требования. Приложение 1 к Положению Банка России от 26.03.2004 № 254-П «О порядке формирования кредитными организациями резервов на возможные потери по ссудам, по ссудной и приравненной к ней задолженности» определяет, что к денежным требованиям и требованиям, вытекающим из сделок с финансовыми инструментами, признаваемым ссудами, в целях формирования резервов на возможные потери по ссудам относятся денежные требования кредитной организации по сделкам финансирования под уступку денежного требования. Так как требования по факторингу признаются ссудной задолженностью, то и формирование резерва по ним осуществляется в соответствии с Положением № 254-П. Учитывая тот факт, что в настоящее время Положение № 254-П не учитывает специфические экономико-правовые особенности факторинга, резервирование по этому виду операций неизбежно приводит к созданию значительных резервов на возможные потери по ссудам, не отвечающих реальному уровню риска, что, соответственно, ухудшает финансовые результаты деятельности кредитной организации и не стимулирует ее развивать данный бизнес.
Согласно Положению ЦБР № 254-П в случае если по договору финансирования под уступку денежного требования, заключенного в соответствии с главой 43 Гражданского кодекса Российской, финансовый агент (кредитная организация) осуществляет финансирование клиента до уступки денежного требования, то оценка кредитного риска до уступки денежного требования осуществляется в отношении данного клиента. После уступки денежного требования оценка кредитного риска осуществляется в отношении должника.
Оценка кредитного риска предполагает, что банки должны ежеквартально формировать и пересматривать резерв на дебитора (должника) с учетом его финансового состояния. Отправным пунктом расчета резерва является определение категории качества ссуды с учетом финансового положения заемщика и качества обслуживания долга. После определения категории качества ссуды происходит определение расчетного резерва (таблица 1).
Таблица 1

Величина расчетного резерва по классифицированным ссудам [2]

	Категория качества
	Наименование
	Размер расчетного резерва в процентах от суммы основного долга по ссуде

	I категория качества (высшая)
	Стандартные
	0%

	II категория качества
	Нестандартные
	от 1% до 20%

	III категория качества
	Сомнительные
	от 21% до 50%

	IV категория качества
	Проблемные
	от 51% до 100%

	V категория качества (низшая)
	Безнадежные
	100%


После того, как определен размер расчетного резерва в соответствии с требованиями Центрального банка и банка, формирующего резервы, определяется минимальный размер резерва, который зависит от наличия обеспечения. 

При наличии обеспечения I или II категории качества минимальный размер резерва определяется по следующей формуле
[image: image4.png]P:PP<1—‘“7





где Р - минимальный размер резерва. Резерв, формируемый кредитной организацией, не может быть меньше минимального размера резерва;

РР - размер расчетного резерва;
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- коэффициент (индекс) категории качества обеспечения. Для обеспечения I категории качества [image: image8.png]
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) принимается равным единице (1,0); для обеспечения II категории качества [image: image12.png]
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) принимается равным 0,5;
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 - стоимость обеспечения соответствующей i категории качества (за вычетом предполагаемых расходов кредитной организации, связанных с реализацией обеспечения), в тысячах рублей;

Ср - величина основного долга по ссуде.

Под суммой (стоимостью) обеспечения понимается непосредственно сумма обязательства. Ответственность клиента за неисполнение или ненадлежащее исполнение должником денежного требования, являющегося предметом уступки по договору финансирования под уступку денежного требования, заключенного в соответствии с гл. 43 Гражданского кодекса Российской Федерации, в целях Положения № 254-П рассматривается в качестве обеспечения II категории качества для определения размера резерва в пределах 50 процентов от чистых активов, подтвержденных аудиторской проверкой за последний отчетный год, при условии, что финансовое положение оценивается как хорошее. При этом обеспечение не может учитываться по заемщику в течение периода, превышающего один квартал, если отсутствует год.овая бухгалтерская отчетность в полном объеме. 

Так как договорные отношения между должником и банком как финансовым агентом отсутствуют, должник вправе отказать банку в представлении финансовой отчетности. Отсутствие отчетности в соответствии с Положением № 254-П также приводит к формированию дополнительных резервов. Эта проблема оказывается крайне острой, поскольку в большинстве случаев банк не имеет доступа к отчетности дебиторов. Увеличение процента резервирования с минимального 1% до минимального 21%, как это предписывает Банк России, от суммы факторингового портфеля, делает для банков экономически невыгодным осуществление факторинговых операций и одновременно ставит в тяжелое финансовое положение клиентов, поскольку после выполнения обязательств перед банком по возврату выданного краткосрочного финансирования без возможности рефинансирования клиенты будут испытывать острый недостаток в оборотных средствах. С учетом ограниченной возможности по замещению факторинговых средств кредитными ресурсами ряд клиентов могут оказаться неплатежеспособными с соответствующими социальными последствиями
На основе вышеизложенного можно сделать вывод о том, что для определения суммы обеспечения по договору факторинга, кредитная организация должна определить стоимость дебиторской задолженности. Для этого она должна проанализировать ряд риск-критериев, касающихся не только клиента, но и его дебитора. Как показывает российская практика, если качество дебиторской задолженности вызывает у банка подозрения, он, скорее всего, не будет выплачивать клиенту факторинговое финансирование. Эту тенденцию также демонстрирует статистика Ассоциации факторинговых компаний в кризисный период: количество дебиторов в 2010 году не выросло вслед за оборотом, а наоборот, снизилось на 17% по сравнению с кризисным 2009 годом. Соответственно, требования к формированию резервов в Положении № 254-П являются избыточными.
Еще одним фактором, который не стимулирует развитие факторинга, является Письмо Банка России от 04.04.2011 № 43-Т «О некоторых вопросах оценки качества ссуд», в котором перечислены «обстоятельства, которые могут указывать на сомнительный характер деятельности заемщика». Среди них перечислены следующие: отсутствие собственных либо арендованных производственных, складских, торговых помещений, транспортных средств; а также предпочтительное использование заемщиком неденежных форм расчетов (вексель, бартер, зачет, уступка прав требования). Письмо содержит рекомендации о классификации ссуд данным заемщикам не выше III-ей категории качества. Следовательно, размер расчетного резерва в процентах от суммы основного долга по ссуде увеличится до минимального 21%. Применение данных советов значительно увеличит сумму резервов и величину отвлеченных денежных средств из экономики. 

Несмотря на то, что положения письма носят рекомендательный характер, необходимо скорректировать политику риск-менеджмента с учетом обстоятельств письма. В то же время, перечисленные в письме обстоятельства могут оказать негативное отношение ГУ ЦБ к заключению кредитными организациями договоров факторинга с дистрибьюторскими компаниями, торговыми домами, малыми торговыми предприятиями, индивидуальными предпринимателями.

Следовательно, необходима выработка единого подхода к классификации факторинговых операций применительно к процедурам надзорного характера со стороны Банка России, основанным в том числе и на содержании письма Банка России №43-Т. Также следует изменить подход формирования резервов с учетом экономико-правовые особенности финансирования под уступку денежного требования с целью развития финансового и реального секторов экономики.
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Омская гуманитарная академия

Факторы и элементы системного кризиса в ЕС
Финансовый кризис 2008 года, являясь, по сути, всемирным, проявил себя на разных уровнях экономической системы капитализма очень специфично. Особенно это касается типологии кризисных проявлений в рамках макроинтеграционных систем, например, ЕС. Не самая мелкая из стран еврозоны – Греция, оказалась в наиболее сложной (преддефолтной) экономической ситуации из всех 16 стран-членов еврозоны и других 9 государств, использующих евро. Дефицит государственного бюджета составил около 40 млрд. евро, а совокупный государственный долг около 115% ВВП страны или более чем 300млрд. евро. Доля социального сектора в госрасходах оказалась больше, чем в США, Германии и ряде других стран, находящихся в несравненно лучшем экономическом положении. Достаточно сказать, что пособия по безработице составляли до 90% зарплаты, и продолжительность их выплаты не стимулировала поиск работы (очень мощный фактор институциональной безработицы ). Пенсии предоставлялись с 58 лет против 65 в США и 67 в Германии. Лишь 2% населения живут за чертой бедности, что намного меньше, чем во многих европейских странах, США, Израиле (см.5).
Финансовые трудности Греции усугублялись не только высокими расходами государственного бюджета при уменьшающихся доходах, но и несовершенной системой налогообложения, особенно среди индивидуальных предпринимателей и владельцев мелкого бизнеса, составляющих большую часть населения страны. У части предпринимателей, инженеров, архитекторов, адвокатов, врачей и других представителей среднего класса неуплата налогов стала своеобразным национальным видом спорта. Данные многочисленных исследований указывают на то, что из-за уклонения от уплаты налогов бюджет страны ежегодно недосчитывается около 30 млрд. долларов. Это лишь один из аспектов глубоко укоренившейся в обществе коррупции и взяточничества. Несмотря на то, что в стране существует система общедоступного здравоохранения, при каждом посещении врача принято приносить в конверте гонорар, «факелаки». А подкуп чиновников ради решения необходимых вопросов является настолько распространенной практикой, что размер «таксы» известен всем. Несовершенство налоговой системы, массовое уклонение от уплаты налогов и высокий уровень теневой экономики, несомненно, сыграли существенную роль в возникновении долгового финансового кризиса. 

Но более значимый фактор - деятельность «крайзесмейкеров» из основных плутократических государств - т.н. «инвесторов» из США, Германии, Франции и Швейцарии, успешно грабящих не только «третий мир» и страны с переходной экономикой (в первую очередь РФ), но и более слабые страны из разряда как бы «привелегированных». На их долю приходится около 50% прибыли, получаемой в стране. Действия международных спекулянтов – в основном немецких и американских, скупавших резко подешевевшие акции, усилили катастрофические негативные социальные последствия. 

Правительство премьер-министра Георгиоса Папандреу пришло к выводу, что мобилизация только внутренних ресурсов необходимое, но недостаточное условие. Нужна зарубежная помощь. В каком объеме, и на каких условиях? Могли ли страны еврозоны, еще не оправившиеся от финансового кризиса, и МВФ отказать Греции в предоставлении кредитной помощи? В принципе, да. Но в новой конституции ЕС обязательность такой меры не указана. И последствия такого шага имели бы столь разрушительные последствия для экономики этих стран и всего Европейского союза, что они должны были от него отказаться. Однако ряд государств и прежде всего самая богатая Германия заявили, что прежде чем оказать Греции столь масштабную финансовую поддержку, она должна представить свой план выхода из сложившейся ситуации и, прежде всего, экономии государственных средств. Возникло вполне обоснованное опасение: как бы финансовые проблемы Греции не распространились на другие страны, в том числе за пределы еврозоны, не поставили бы вопрос о возможном отказе от евро и сохранении самой организации. В такой ситуации, первоначальное решение о выделении Греции кредита в 45 млрд. евро было пересмотрено. Европейский союз и МВФ приняли решение о выделении ей кредита в110 млрд. долларов на три года по ставке ниже рыночной. Причем, доля ЕС составит 80 млрд. долларов и МВФ - 30. Для получения такого кредита Греция должна была жестко сократить бюджетные расходы и восстановить финансовую стабильность (см.4).
План финансового восстановления греческой экономики предусматривает:

-В течение 3-х лет государственные расходы в целом должны быть снижены на30 млрд. евро;

-Дефицит государственного бюджета должен быть сокращен в 4,5 раза.

В целом Греция должна выполнить 38 различных условий, важнейшие из которых:

· существенно сократить госрасходы бюджета и бюджетный дефицит;

· повысить налоги;

· заморозить зарплаты и пенсии;

· проведение масштабной приватизации.( Для этого Греция располагает рядом привлекательных активов. Государству принадлежит 77% Агробанка и 34% Почтового банка, блокирующие или контрольные пакеты акций в электрической и телефонной монополиях. Кроме того, государству принадлежит национальная газовая компания DEPA и оператор газотранспортной системы DESFA. Наконец, правительство владеет грузовыми портами страны и и горной монополией OPAP, а также недвижимостью. Контрольный пакет, принадлежащих государству акций (формально 51%,практически может быть намного ниже) останется лишь в некоторых компаниях, наиболее важных с точки зрения безопасности, инфраструктуры и предоставления услуг населению. Правительство полагает, что в 2012 году за счет приватизации будет собрано до 2,5 млрд. евро (см. 5)).

· сокращение выплат на заработной платы и социальных нужд;

· замораживание роста зарплат в государственном секторе;

· временное прекращение приема туда новых работников;

· повышение налога на горючее;

· проверка уклонения от уплаты налогов оффшорными фирмами.

· государственным служащим, помимо сокращения заработной платы, отменяются праздничные пособия на Рождество и Пасху, что выльется им в потерю двух месячных окладов в год;

· увеличение возраста выхода на пенсию.

· увеличение ряда налогов, в частности, на 10% акциз на табак, алкоголь и бензин, налог на НДС на 2%

· большое место в плане совершенствования финансовых отношений заняли вопросы налогообложения. 15 апреля 2011г. был принят новый Налоговый кодекс. Его авторы считают, что выполнение положений нового кодекса поможет справиться с уклонением от уплаты налогов и другими хроническими проблемами. В рамках реформы заработной платы радикально меняется система налогообложения доходов физических лиц.:

-для доходов свыше 100 тыс. евро в год устанавливается новая повышенная максимальная ставка, вместо прежней, по которой максимальный налог был в размере 40% на доходы от 60 тысяч до 100 тысяч евро. 

-налог на прибыль корпораций в течение 5 лет будет постепенно снижен с25% до 20%. 

-бонусы, выплачиваемые сотрудникам банков и других финансовых организаций, решено обложить 90% налогом.

-обложение большим налогом владельцев крупной недвижимости, увеличение налогообложения прибыли предприятий (той части, которая не идет на новые инвестиции), 

-повышение ставки налога на дивиденды крупных акционеров, увеличение налогов на оффшорные компании.
 - ужесточение борьбы с коррупцией( Как пишет европресса, в Греции нельзя вести дела без взяток; по данным Transparency International, ежегодная сумма взяток в расчете на каждого жителя Греции составляет 1,356 евро (2009 г.). (см. 2)
Основной мерой объявляется «аттракцион неслыханной щедрости»-списание части многомиллиардных долгов. Но в итоге списание половины долга Греции частным банкам может оказаться реально «аттракционом» ,новой миной, заложенной под греческий бюджет.

Дело в том, что масштабное списание долга сильнее всего затронет именно греческие банки. Из 200 млрд евро греческих облигаций, находящихся в портфелях частных банков, от 50 до 60 млрд евро приходится именно на греческие кредитные организации. Шесть ведущих банков Греции держат в своих активах государственных облигаций примерно на 48 млрд евро и являются, таким образом, шестью крупнейшими европейскими частными держателями греческих бумаг. При 50-процентном списании долга греческие банки понесут убытки в объеме не менее 30 млрд евро. Это может привести к неконтролируемой цепочке банкротств частных финансовых институтов Греции и окончательно обрушить финансовую систему страны, заставив государство выкупать уже не свой госдолг, а обанкротившиеся частные банки.Помимо греческих банков от списания очень серьезно пострадают и французские банки — держатели греческих бумаг на сумму около 38 млрд евро. Это существенно больше, чем сегодняшний долг Греции перед немецкими банками — 14 млрд евро, и именно поэтому французские власти так яростно и долго сопротивлялись идее списания греческого долга. Наконец, списание может негативно сказаться на кредитном рейтинге других кризисных европейских государств: Италии, Испании и Португалии. И здесь снова могут пострадать в первую очередь французские финансовые институты. Суммарный объем долговых обязательств правительств и частных компаний Греции, Ирландии, Испании, Италии и Португалии по отношению к французским банкам составляет, по оценке Morgan Stanley, 470 млрд евро. Из них 106 млрд приходится на итальянские компании и 74 млрд — на долг итальянского правительства. Неконтролируемый дефолт по гособязательствам Греции может обойтись еврозоне более чем в 1трлн евро, а также привести к необходимости обращения правительств Испании и Италии к международным кредиторам за финансовой помощью доклад Международного института финансов (Institute of International Finance, IIF (см.1)).Греция после одобрения ЕС и МВФ и согласия IIF объявила программу реструктуризации долга, которая призвана списать около его трети из примерно 360 млрд. Кредиторы согласились на списание 53,5% от номинала, в ряде случаев из-за более длительного срока погашения и сокращения дохода по купону эффективный объем списания достигнет 68% от номинала..По подсчетам IIF, при неконтролируемом дефолте значительные потери понесет и Европейский центробанк, также являющийся крупным кредитором обремененной долгами страны. В документе указывается, что на его балансе находятся обязательства правительства Греции на сумму 177 млрд. евро. Кроме того, такой поворот событий приведет к необходимости существенной поддержки для Испании и Италии, стоимость которой составит около 350 млрд. евро, отмечается также в докладе. Греция, центр долгового кризиса еврозоны, в очередной раз избежала дефолта – ей будет предоставлен второй кредитный транш от ЕС и МВФ на 130 млрд. евро. Владельцы 85,8% долга в Греции и 69% международных кредиторов страны согласились на обмен долга. Благодаря этому номинальная стоимость суверенного долга при обмене снизится на 53,5%, тогда как фактические потери инвесторов составят 75%.Fitch Ratings повысило долгосрочные рейтинги Греции в иностранной и национальной валюте до B- со «стабильным» прогнозом с уровня «ограниченный дефолт» (РД). Краткосрочный РДЭ в иностранной валюте повышен до B с C, а рейтинг странового потолка подтвержден на уровне AAA. Данные рейтинговые действия следуют за завершением обмена проблемных долгов страны 96% кредиторов Греции на новые ЦБ. Fitch считает, что реструктуризация значительно улучшила обслуживание долга Греции и снижает риск рецидива при ближайшем погашении долгов по новым государственным ценным бумагам. По мнению экспертов, у страны существует некоторый запас прочности для обслуживания долга по новым ценным бумагам в горизонте 12 до 24 месяцев, что и отражено в «стабильном» прогнозе(см.3).Обмен облигаций снизит общую долговую нагрузку Греции и облегчит обслуживание текущего долга, что заметно сокращает риски дефолта и, соответственно, позволяет вывести рейтинги страны из «дефолтной зоны». Повышение рейтинга Греции – благоприятный фактор, хотя сильной реакции нет, поскольку основания для изменения рейтинга ( реструктуризация) уже заложены в котировки рынка. Кроме того, «тяжёлые времена» резко оздоровили общественную мораль (в отличие от России) – по данным Transparency International, общий объем мелкой коррупции в Греции упал с 632 млн. евро в 2010 году до 554 млн. евро в 2011 году. Это на 12% ниже аналогичного показателя прошлого года. Сейчас Греция проводит массовые сокращения госслужащих для экономии бюджетных средств и огромного по меркам еврозоны бюджетного дефицита. То есть первая причина снижения коррупции банально заключается в сокращении персонала взяткоемких госслужб. 

Вторая причина – уменьшении экономики Греции, продолжающееся уже несколько лет и, по прогнозам, продлящемся еще 1,5-2 года. Основная проблема заключается в том, что кризис будет как с Грецией, так и без Греции. Если бы не было ее, слабым звеном оказалась бы Португалия, Испания или Италия. В конце концов, существует европейская долговая норма о том, что долги страны не должны превышать 60% ее ВВП (т.н. маастрихтские стандарты). В ЕС нет страны, которая бы соответствовала этой норме, включая ФРГ. Греки тратили не по средствам, но те, кто их кредитовал, получали проценты и зарабатывали на этом. Это всё – единая система. Если мы проанализируем долги «слабых» стран Европы и посмотрим на активы их кредиторов, то их ликвидные активы составляют $300 млрд. при общей сумме долгов в $3 трлн. (см. 5). Если списать все эти долги (а это придется рано или поздно сделать, потому что выплатить их невозможно), то на месте активов будут дыры, причем не в $300 млрд., а в 10 раз больше. Если кризисы в Греции и Италии о чем-либо нам говорят, так это о том, что ЕС дозволяет коррупцию, криминал и недобросовестное руководство не только в государствах Восточной Европы, но и в ключевых странах-участницах. Сценарий выхода из ЕС не так плох для всех- пока страна находится в зоне евро, она не сможет повысить свою конкурентоспособность. Но выход любого члена ЕС из еврозоны сопряжен с массой серьезнейших проблем. Как быть, например, европейским компаниям и банкам, владеющим греческими бумагами? Выход Греции из еврозоны может стать прецедентом для других стран и первым шагом на пути к распаду Евросоюза.
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В МОДЕРНИЗАЦИЮ ЭКОНОМИКИ РОССИИ ДОЛЖНА 

ПОВЕРИТЬ МОЛОДЁЖЬ

Выборные кампании в России: в Государственную Думу и президентская, обострили вопросы, связанные с оценкой развития экономики и перспективами модернизации в стране. Лидеры оппозиционных партий выступают с обвинениями в адрес Правительства, возглавляемого В.В.Путиным, в том, что модернизация в России не осуществлена, в большинстве отраслей морально устаревшая техника составляет 60-80%. Лидер КПРФ Г.А.Зюганов в одном из интервью на телевизионном канале «Россия-1» высказал мысль, что за последние десять лет в России не построено ни одного крупного предприятия (по мнению автора это не соответствует действительности). При этом правящая партия «Единая Россия» до недавнего времени не проявляла активности в показе реальных экономических успехов последних лет в средствах массовой информации.

В этих условиях студентам высшей школы сложно самостоятельно разобраться в реальной ситуации, провести анализ и сделать объективные выводы о том, кто прав, а кто вводит граждан в заблуждение.

17 января 2012 года на телевизионном канале «Россия-1» был показан документальный фильм «Кризис 2008 г. Спасти Россию». Фильм в доступной форме даёт представление о мировом экономическом кризисе и приводит некоторые объективные факты о кризисе в России. Для преподавателей, ведущих экономические дисциплины, фильм представляет серьёзный фактический и наглядный материал.

Опыт работы со студентами показывает, что далеко не все они обращают внимание на подобные программы в сетке вещания телевидения. Фильм, записанный автором статьи на DVD, был продемонстрирован на занятиях. Затем на «Круглых столах» были обсуждены актуальные вопросы экономики, затронутые в нём. Материал, изложенный в фильме, показал сложность ситуации в мире и стране, предоставил студентам возможность оценить обстановку, связанную с экономическим кризисом и возможностями выхода из него.

Преподаватели вузов (в том числе и автор статьи) организовывают сегодня изучение студентами программных документов ведущих политических партий России: Программа Президента РФ Д.А.Медведева по модернизации России (май 2011 г.), Послание Президента Д.А.Медведева Федеральному Собранию РФ (декабрь 2011 г.), предвыборные программы Единой России, КПРФ, ЛДПР, Справедливой России. Изучая данные документы, студенты анализируют их по четырём критериям – положительные и отрицательные моменты, возможности развития, угрозы для экономики и модернизации страны.

Обсуждая программные документы, студенты отмечают искренность Президента РФ в оценке современной ситуации в России: «Для достижения целей модернизации необходимо кратно увеличить приток инвестиций. Нам нужны технологии, нам нужны деньги в объёмах, соразмерных огромному потенциалу России. Нам нужно доверие и заинтересованность и отечественных и иностранных инвесторов. Что мы сегодня наблюдаем? К сожалению, мы наблюдаем дефицит этого доверия, и об этом нужно говорить откровенно. Я уже давал оценку инвестиционному климату в нашей стране: он у нас очень плохой. В это году условия для ведения бизнеса для многих небольших компаний ухудшились. Коррупция остаётся фактором, который влияет на общую экономическую ситуацию. В возможность безопасной и успешной предпринимательской деятельности верит не так много людей, как нам бы хотелось. И мы с этим мириться больше не можем – ни я, ни Правительство РФ».[1, с.3]
В Послании Президента РФ Д.А.Медведева Федеральному Собранию РФ отмечаются успехи в экономике за последние годы. Президент напоминает, что мы забыли о том, как в недавнем прошлом в магазинах было пусто, как страна пережила экономический кризис (1997 г.) и дефолт (1998 г.).[2]
Как преподаватель с тридцатилетним стажем ведения экономических дисциплин, хотела бы отметить, что у большинства студентов имеет место «облегчённый» подход к пониманию экономического кризиса. Изучение новых данных позволяет его преодолеть. 

В результате кризиса некоторые отрасли в нашей стране практически перестали существовать, в большинстве падение производства составило 40-80%. Академик РАН Д.Львов, подводя итоги 2005 года, отмечал, что в этом году российская экономика достигла уровня в 75% к докризисному 1995 году (не самому лучшему в развитии экономики).[3, с.64] Поэтому показатели, которые приводит Президент Д.А.Медведев, доказывают, что за последние десять лет действительно много сделано в плане экономического развития страны. «Российская экономика стала шестой по значимости в мире. Мы успешно преодолели наиболее сложный период экономических потрясений и вернулись к докризисным показателям развития. Экономика растёт достойными темпами – около 4% в год (выше, чем у большинства ведущих стран).[2]
Фактом является и то (признают даже западные аналитики), что России удалось выйти из кризиса с наименьшими потерями по сравнению с другими странами. В отличие от европейских стран в России не сократились, а индексировались пенсии, не был повышен пенсионный возраст, не сворачивались социальные программы, хотя это лёгкий путь для высвобождения огромных денежных средств для решения экономических проблем.

Председатель Правительства РФ В.В.Путин привёл следующие данные: с 2000 по 2011 год реальная зарплата, то есть за вычетом инфляции, выросла в 3,5 раза, а реальные доходы – в 2,5 раза. Безработных за десять лет стало вдвое меньше (6%). С 42 млн. до 18 млн. человек сократилось число бедных (12,8% населения) [4].
В условиях экономического кризиса, тем не менее, открывались новые предприятия, создавались новые рабочие места, произошло изменение сознания части людей в отношении к труду: «хорошо работаешь – хорошо живёшь». «Кризисный период показал, что накопление резервов за счёт части нефтегазовых доходов было и остаётся разумной политикой. Благодаря именно этим сбережениям Правительство и Банк России не допустили валютного кризиса» [4].
Студенты Омского филиала СФГА, обсуждая реальные пути модернизации экономики России на конференциях и «круглых столах», пришли к выводу, что часть финансовых средств от продажи нефти и газа необходимо потратить на закупку за рубежом новейшего оборудования и технологий, не дожидаясь, когда дадут результат проекты типа «Сколково», как вариант быстрого решения вопросов модернизации. Правительство РФ частично использует этот подход, но малыми дозами, в таком виде он не даёт желаемого эффекта. Необходимо глобально заменить устаревшее оборудование, что позволит выпускать конкурентоспособную продукцию. Резервный фонд необходим, но деньги должны работать на благо экономики и повышение благосостояния людей. 

Формирование грамотных экономических взглядов у будущих управленцев со временем поможет России успешно решить проблемы модернизации. Модернизация – это длительный процесс, для неё необходима подготовка квалифицированных грамотных специалистов, управленцев, а ресурсы для её успешной реализации у России – самые богатые и разнообразные. 
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Ретроспективный анализ имущественного 
налогообложения физических лиц
Имущественное налогообложение насчитывает многовековую историю своего существования, что в свою очередь порождает особый интерес к изучению данной системы обложения. Имущество сравнительно с доходом или прибылью представляет более доступный и легче уловимый объект налогообложения, особенно, в обществе с развитым денежным и кредитным оборотом. Именно в силу этого, имущественное обложение является одной из древнейших форм прямого обложения. Первоначально таким имущественным налогом была афинская «эйфора», которая была представлена в виде чрезвычайного сбора по случаю войны. На тот момент экономическое значение имела только земельная собственность и ее принадлежность, следствием этого налог был фактически поземельным. С начала IV в. до н. э. он взимался следующим образом: из всего имущества гражданина выделялась часть, которая называлась «тимема», именно она и облагалась 5 % сбором. Относительная величина ее колебалась в зависимости от величины всего имущества. Плательщики данного налога делились на 4 класса. Первый класс состоял из плательщиков, все имущество которых представляло ценность от 500 до 12 талантов, у них были обложены 20 % их имущества; у второго класса плательщиков ценность имущества от 11 до 6 талантов было обложено 16 % их имущества; у третьего класса ценность от 5 до 2 талантов – 12 % имущества; у четвертого класса имущество которых представляло ценность от 1,5 таланта до 25 – были обложены 8 % их имущества. Римское имущественное обложение – tributum civicum – падало только на поземельную собственность, поскольку земледельческий характер древнеримского народного хозяйства, имел огромное экономическое значение. Это был чрезвычайный сбор по случаю войны, представлявший нечто среднее между налогом и принудительным займом; поэтому в случае счастливого исхода войны граждане получали свои взносы обратно. С 167 г. до н. э. налог больше не взимался. В эпоху империи провинциальный поземельный налог стал общим имущественным налогом – крайне тягостным для плательщиков; взимание его встречало сильное сопротивление и требовало применения таких жестоких мер, как пытка.
В западноевропейских средневековых городах имущественные налоги были общей и основной формой обложения, которая явилась прообразом государственной податной системы. Это германская «бедэ» во Франкфурте-на-Майне. Она состояла из комбинации определенного сбора с каждого двора (Herdschilling) и имущественного налога, взимавшегося с движимого имущества в размере 1,3 %, а с недвижимого в размере почти 7 %. Еще одним имущественным налогом являлась в средние века и французская «тайле»; эта же форма прямого обложения существует в средневековой Англии, в итальянских республиках, в Бранденбурге, в Германской империи, в Голландии и других государствах.

Наибольшего развития и совершенства имущественное обложение достигает во Флоренции. Первоначально его форма, так называемая «эстимо», была крайне несовершенна: система обложения целиком обрушивалась на мелких собственников. При Медичи в 1427 г. «эстимо» был заменен новым, сравнительно совершенным, налогом – «катасто», в размере 0,5 % с подлежащего обложению имущества. Но и «катасто» к концу XV в. выродился в поземельный налог. 

В допетровской Руси к имущественной системе обложения приближается подворная подать, заменившая в первой половине XVII в. так называемое сошное письмо. «Сошное письмо» составлял писец с состоявшими при нем подъячими. Описания городов и уездов с населением, дворами, категориями землевладельцев сводились в писцовые книги. «Соха» как единица измерения налога была отменена в 1679 г. Единицей для исчисления прямого обложения к тому времени стал двор. В 1775 г. Екатерина II внесла кардинальные изменения в налогообложение купечества. Она отменила все частные промысловые налоги и подушную подать с купцов и установила гильдейский сбор с них. Все купцы были распределены в зависимости от имущественного положения по трем гильдиям. Первоначально налог взимался в размере 1 % объявленного капитала. Через 10 лет было учреждено Городовое положение, которое повысило размеры объявляемых капиталов для зачисления в ту или иную гильдию. Ставка налога осталась прежней. Однако в дальнейшем она росла и в конце царствования Александра І составляла 2,5 % для купцов третьей гильдии и 4 % для купцов первой и второй гильдий. С 1863 г. с мещан вместо подушной подати стал взиматься налог с городских строений. Отмена подушной подати началась с 1882 г. Второе место среди прямых налогов занимал оброк. Это была плата казенных крестьян за пользование землей. Ставка оброка дифференцировалась по классам губерний.

В 1898 г. Николай II ввел промысловый налог. Большое значение играл налог с недвижимого имущества. А также введение налогообложения земли в виде поземельного налога в 1875 г. в форме раскладочного налога, установление 1863 г. подомового налога в форме налога с недвижимого имущества, обложению подлежали жилые дома, фабрики, заводы, бани, театры и иные строения. 

После Октябрьской революции одним из основных и важнейших мероприятий в области государственных финансов выступило преобразование налоговой системы путем введения прогрессивного подоходного и поимущественного налогов, впоследствии объединенных в один налог . В начале 1919 г. наметились следующие подходы в налоговой реформе: не только распространить налогообложение на имущество, независимо от того, приносило оно доход или нет, но и привлечь налогоплательщиков к участию в оценке своего имущества. Одним из главных препятствий для успешного проведения запланированных налоговых мероприятий стала низкая профессиональная подготовка служащих налогового аппарата, который по причине сначала падения роли денежных налогов в экономике страны, а затем приостановления взимания всех денежных налогов был полностью расформирован в феврале 1921 г. Начиная с периода новой экономической политики (нэп), когда в послереволюционной России впервые появился частный сектор экономики, увеличился товарооборот и возникли условия для взимания налогов в денежной форме, налоговый аппарат был восстановлен.

В Советской России подоходно-поимущественный налог был введен постановлением ВЦИК и СНК 16 ноября 1922 г., т. е. в период нэпа. Этот налог распространялся только на физических лиц, проживающих в городах. Период становления Советской России стал периодом массового уклонения от уплаты имущественного налога. По причине слабой профессиональной подготовки служащих налогового аппарата в некоторых городах России к налогообложению имущества были привлечены только лица, подавшие налоговые декларации. Те, кто не представил декларацию, не привлекались к уплате налога, и проверки с целью выяснения оснований неподачи декларации не проводились.
В 1923 г. в результате преобразований налоговой системы страны, направленных на снижение общего числа налогов, квартирный налог был включен в состав подоходно-поимущественного налога. Налогообложение имущества, сохраненное в 1923 г., вскоре утратило значение, и в 1924 г. было отменено: подоходно-поимущественный налог был преобразован в подоходный налог. С 1942 г. в России начал взиматься налог со строений, а 9 декабря 1991 г. был принят Закон РФ № 2003-1 «О налогах на имущество физических лиц», который на текущий момент претерпел несколько серьезных изменений. Декретом ВЦИК от 21 марта 1921 г. был предусмотрен для введения единый налог на все сельскохозяйственное производство, из-за определенных трудностей первоначально распавшийся на несколько натуральных налогов, которые были объединены в единый натуральный сельскохозяйственный налог в марте 1922 г.

В целях взимания единого сельхозналога были определены три показателя мощности и платежеспособности крестьянского хозяйства: размер пашни;объем урожая (валовый сбор урожая с десятины пашни);количество человек (едоков), из которых состоит крестьянское хозяйство. Новая реформа единого сельскохозяйственного налога, предусматривающая привлечение к обложению всех неземледельческих доходов, переход на индивидуальный порядок налогообложения зажиточных хозяйств вместо нормативного, усиление налоговых льгот по техническим культурам в целях развития сырьевой базы для промышленности, была проведена в 1928 г. [1] По нашему мнению, переход на индивидуальное налогообложение зажиточных хозяйств существенно затруднял развитие приходящего в упадок села, так как индивидуальное налогообложение становилось для более или менее прибыльно работающих хозяйств своеобразной «мерой наказания» за успешное хозяйствование. В связи с этим и другие хозяйства не имели стимула для улучшения своих показателей, наоборот, видели в налогообложении «запрет» со стороны государства на повышение своих доходов, увеличение благосостояния хозяйства. 

Обратим внимание на один факт из истории налогообложения недвижимости в России, который, по нашему мнению, может быть интересен для современного исследования налоговых проблем. В Положении «О местных финансах» 1926 г. союзное законодательство ограничивалось установлением только перечня допустимых местных налогов и сборов, предельных налоговых ставок и обязательных льгот . Между тем действующий с 1999 г. НК РФ не устанавливает универсальный перечень обязательных налоговых льгот по региональным и местным налогам, а это могло бы стать одной из мер социальной защиты населения на общефедеральном уровне.

На союзном уровне 10 апреля 1942 г. был издан Указ Президиума Верховного Совета СССР «О местных налогах и сборах», установивший пять местных налогов и сборов: налог со строений; земельная рента (обязательная плата за пользование участками земли); сбор с владельцев транспортных средств; сбор с владельцев скота; разовый сбор на колхозных рынках. Налог со строений, земельная рента и разовый сбор на колхозных рынках были обязательными для взимания на всей территории СССР.

К сожалению, в последние десятилетия XX в. и в начале XXI в. в России практически ничего не было сделано для рационального освоения и улучшения природной среды, что привело к значительному ухудшению состояния земель, особенно земель ценных категорий (сельскохозяйственных угодий). Об этом свидетельствуют факты, приводимые в аналитическом исследовании состояния землепользования руководителем Федеральной службы земельного кадастра России . 

В настоящее время в Российской Федерации в группу имущественных налогов, взимаемых с физических лиц, входят: налог на имущество физических лиц, транспортный налог и земельный налог. Среди налогов, уплачиваемых физическими лицами, и налоги на различные виды имущества, взимаемые на основании законов: «О налогах на имущество физических лиц» Закон РФ от 09.12.1991 г. № 2003-1, О применении главы 31 «Земельный налог» налогового кодекса от 20.06.2006 г. № 03-06-02-04/89, «О плате за землю» Закон РФ от 11.10.1991 г. № 1738-1 утратившем силу с момента вступления главы 31 НК РФ, глава 28 Налогового кодекса РФ «Транспортный налог», «О дорожных фондах в РФ». Кроме того, в данную группу с полным основанием должен быть включен налог на недвижимость, введенный на современном этапе в порядке эксперимента в городах Новгороде и Твери, и предусмотренный Налоговым кодексом РФ как составной элемент налоговой системы Российской Федерации с 1999 года, 20 июля 1997 года Федеральный закон «О проведении эксперимента по налогообложению недвижимости в городах Новгороде и Твери» № 110-ФЗ был принят и вступил в силу [2]. 
Рассмотрев историю отечественного имущественного налогообложения, для более наглядного сравнения возьмем имущественные налоги в США, которые составляют сегодня до 30 % всех поступлений в местные бюджеты (в 1902 г. имущественные налоги формировали более 70 % доходов местных бюджетов) и в Швейцарии.

В 50-х г. XIX в. имущественная система обложения имела большое значение только в Швейцарии и США. Но идея имущественного обложения с 70-х гг. начала привлекать к себе внимание теоретиков – финансистов и находить среди них энергичных и красноречивых защитников. Воплощением развитых теоретических требований финансовой науки является прусское имущественное обложение 14 июня 1893 г., специально созданное с целью дополнительного обложения и носящий поэтому название «дополнительного налога». Плательщиками этого налога являлись – физические лица. От него свободны лица, имущество которых не превышает 6 тыс. марок, и те лица, доход которых ниже 900 марок (подоходного налога 1891 г.), если при этом их имущество не превышает 20 тыс. марок. Для женщин, содержащих малолетних членов семьи, для сирот и лиц, неспособных к труду, предельная цифра дохода, при котором имущество не облагается, возвышается до 1200 марок. Дальнейшие льготы предоставлены лицам с незначительным доходом. С мебели, домашней утвари и других движимых телесных вещей, поскольку они не являются принадлежностями земельного владения, налог не взимался. Оценка имущества производилась каждое трехлетие. Поступления от этого налога, в 1895 г., составили 35 млн. марок.

В швейцарских кантонах имущественное налогообложение занимало центральное место в податной системе. Здесь данная средневековая форма прямого обложения, почти совершенно вытесненная в течение XVII и XVIII вв. косвенными налогами, возродилась вновь в XIX в. в дополненном новейшими элементами подоходного обложения. Имущественные налоги встречаются в Швейцарии в 5 формах и комбинациях: 1) общее имущественное обложение совместно с общим подоходным; 2) общее имущественное обложение совместно с всеобщим подоходным налогом, от которого свободны только проценты с денежного капитала; 3) имущественное обложение, комбинированное с подоходным таким образом, что каждый податный объект платит только один из этих налогов (данную форму обложения имели большинство кантонов); 4) имущественное обложение, комбинированное либо с промысловым налогом, либо с подушной податью, либо с той и другой формой вместе; 5) наконец, в одном кантоне (Аппенцель Иннерроден) не взимался имущественный налог, а лишь один поземельный. 

И хотя имущественный налог в швейцарских кантонах является, общим налогом но, тем не менее, значительное число имущественных объектов свободно от обложения. К ним принадлежат: доход последнего года, наличные деньги, домашняя мебель и утварь, ремесленные и полевые орудия, скот, даже сельскохозяйственные и промышленные строения. В Швейцарии при установлении ценности подлежащего обложению имущества как общее правило применяется самооценка, обязательная декларация плательщиков, часто совпадающая с самим платежом налога. Особенностью было то, что в одних кантонах имущественный налог пропорциональный, в других прогрессивный.

В США имущественные налоги представляли главные государственные налоги отдельных штатов, к которым приурочено также и местное обложение. В 38 штатах поступление от имущественного налога в 80-х годах XIX в. составило в среднем 51,6 % всех доходов. В США данное налогообложение основано на репартиционном начале, общий государственный оклад распределяется между отдельными графствами и внутри последних между отдельными общинами. Он достигал номинально 1 – 3 %, но в действительности гораздо ниже, так как никогда не облагается полная ценность имущественной массы, а лишь 75 – 25 % ее и даже значительно меньше. В установлении подлежащего обложению имущества господствовал полный произвол внутри одного и того же штата. В одном графстве налог взимается с полной ценности имущества, в другом только с 1/25 или с 1/10. Так в Нью-Йорке разница в оценке одного и того же железнодорожного пути в двух соседних графствах составил 24 тыс. долл. на милю. Для решения этой проблемы были созданы специальные «уравнительные комиссии». К недостаткам имущественного обложения в то время можно отнести, отсутствие однообразия в оценке имущества: будучи номинально общим имущественным налогом, он падает исключительно на недвижимую собственность; утайка движимого имущества составляет общее правило. В силу того, что от американского имущественного обложения ускользала наибольшая и наидоходнейшая часть национального имущества, этот налог носил характер регрессивный, владельцы недвижимостей платили не только за себя, но и за других. Данный вид обложения, быть может, и соответствовал экономическим условиям страны в конце XVIII и в начале XIX в., но с течением времени он стал представлять вопиющую несправедливость. В своем виде в середине XX в. он, по словам американского финансиста, профессора Селигмэна, «бесспорно, наихудший налог во всем цивилизованном мире, и его сохранение в податной системе может быть объясняемо только невежеством».

Дифференцированные налоги на автотранспорт, учитывающие экологическую чистоту двигателя, применяются еще с 70-х гг. в США, а теперь практически повсеместно.

В настоящий момент на уровне муниципалитетов основной источник доходов – налог на имущество. Города США имеют свои налоговые источники. Главным из них можно назвать налог на имущество. Например, в Нью-Йорке этот налог обеспечивает 40 % собственных доходов бюджета. Он взимается с владельцев примерно 900 тыс. зданий и сооружений. При этом коммерческая и иная собственность облагаются налогом по дифференцированным ставкам. Собственник квартиры платит меньше, чем собственник сдаваемого внаем жилого дома или собственник основных производственных фондов. Арендатор квартиры не платит налог на имущество, хотя он, конечно, учитывается при назначении владельцем арендной платы. Личное имущество, используемое для собственного потребления, данным налогом не облагается [3].

Как показала многовековая практика, имущественная система обложения во многих случаях с течением времени превращается в налог с недвижимости. Таким образом, вначале имущественное обложение совпадает с поземельным, затем оно охватывает и другие виды собственности. Но по мере того как последняя все более и более дифференцируется, большая часть движимого имущества ускользает от обложения и имущественное обложение возвращается к своей первичной форме, делается снова налогом на поземельную собственность и ее принадлежности, рядом с которым постепенно становятся другие налоги. 

Учитывая необходимость решения экономически важных проблем в сфере налогообложения земли и имущества физических лиц, разрабатываемая методология налогообложения недвижимости призвана: устранить недостатки, свойственные действующим земельному налогу и налогам на имущество; повысить фискальную роль недвижимости в налоговой системе; учесть необходимость аккумулирования целевых денежных средств на финансирование работ по охране и восстановлению природных ресурсов; упростить налоговый контроль за полнотой и своевременностью уплаты налога, унифицировать методы учета и оценки объектов недвижимости;способствовать переходу к исчислению налоговой базы на основе реально сложившихся в экономике ценовых показателей .
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ТЕОРЕТИКО-ПРАВОВОЙ АНАЛИЗ МОДЕЛЕЙ ФЕДЕРАЛИЗМА 
В РАМКАХ СОВРЕМЕННОГО ГОСУДАРСТВЕННОГО 
СТРОИТЕЛЬСТВА
Модель федерализма необходимо анализировать как абстрактный аналог реально существующих федеративных систем. Так, типология моделей федерализма может быть проведена по целому ряду критериев, происходящих из разнообразия основных и второстепенных признаков федеративного устройства. Например, это может быть статус субъектов федерации, а также форма юридического закрепления федеративного устройства. 

Осознавая всю ценность федерализма в теории и практике государственного строительства, следует все же признать, что федерализм «получает свой особенный отпечаток в каждой стране, сообразно народ​ному духу и особенностям исторического положения» [34, C.398], что проявляется даже в количестве моделей федерализма, а именно: по различным данным, их от одной до семнадцати [26, С. 249]. 

Сегодня в мире существует большое количество моделей федерализма и их разновидностей, тем не менее, мы проанализируем, на наш взгляд, наиболее интересные. В процессе анализа, понимая, что всякая типология федерализма в известной мере условна, отразим различные варианты видения основных признаков федеративного устройства, федеративной системы [1, C.221] реально функционирующих государств. 
Итак, традиционно выделяют несколько критериев типизации моделей федеративного устройства: [14]
cпособ формально-юридического закрепления федеративного характера государственники;

cпособ образования федерации; 

cубъектный состав федерации;

характер связей между федерацией и субъектами федерации; 

модель разграничения компетенции;

учет этнического фактора в структуре федерации.
Таким образом, выделяется множество моделей федерализма, из которых в литературе чаще всего упоминаются классическая, теологическая, дуалистическая, кооперативная, организаци​онная, матричная, гегемоническая, унитарная, монархическая, коло​ниальная, имперская, республиканская, исполнительная, основанная на союзе или на автономии, экономическая, региональная, областная, этническая, координационная, административная, интегральная, глобальная, академическая, социально-анархическая модели и т. п. [30]. 
Исторически первой «официальной» моделью федерализма, нашедшей свое отражение в известном «Федералисте» [28] благодаря трудам американских федералистов Дж. Мэдисона, А. Гамильтона и др., и ставшая лейтмотивом Конституции США 1787 г., была классическая.
Федерализм как форма государственного устройства существовал и до создания Соединенных Штатов, но очевидно, что именно там была сделана первая серьезная попытка осмысления сущности федерализма. Сам термин «федерализм» впервые был употреблен именно американцами, позаимствовавшими из латыни термин «foedus», означающий «соглашение», что точно отражает сущность федерализма как объединительного инструмента. 

В. Остром, ссылаясь на Д. Элазара, приводит религиозную версию возникновения федерализма. Он упоминает о «федеральной теологии», существовавшей в ХVI – ХVII веках и основывавшейся на библейской концепции соглашения, которая нашла свое отражение идее раннехристианских братств – конгрегаций (congregations)» [19, С. 24 – 25]. 

Исходя из этого, характерными особенностями классического федерализма являются [2]:

договорная природа;

плюрализм институтов правления, другими словами речь идет о разделении между ними суверенитета, понимаемого как совокупность предметов ведения;

конституционное правление;

активное участие граждан в общественной жизни;

состязательность как способ урегулирования и разрешения конфликтов.

Но со временем стала ощущаться оторванность этой модели от реальности, появлялись более сложные формы федерализации, поэтому сегодня она, скорее историческая модель, чем практика.

Далее - кооперативная модель федерализма. Однако отметим, что в определении сущности кооперативного федерализма отсутствует ясность. Так, можно выделить четыре варианта видения данной модели.

Суть первого: обобщенная разновидность кооперативного федерализма под​разумевает, что различные уровни власти должны сотрудничать друг с другом в процессе осуществления власти (от англ. cooperation - сотрудничество). Данное определение достаточно универсально и отражает общемировые тенденции развития федерализма. Но общий его характер налицо, так как не существует такой жизнеспособной федерации, в рамках которой отсутствовало бы подобное сотрудничество.

Второй вариант: американская разновидность кооперативного федерализма исторически стала ответом на концептуальные недостатки классической модели. А именно: в рамках разделенного суверенитета сложно представить себе нормальное функционирование институтов власти разных уровней. Среди многочисленных сфер ведения госу​дарства невозможно выделить какие-либо исключительные полномочия для одного из субъектов власти. И в результате возникает институт совместного ведения, где полномочия (их еще называют сферами конкурирующей компетенции) осуществляются на основе сотрудничества [25, С. 56 – 57]. Так, например, в США конкурирующая компетенция стала возможной после принятия в 1791 г. поправки X к Конституции. 

Третий вариант видения: европейская разновидность кооперативного федерализма возникла в результате того, что некоторые европейские государства, например, такие как ФРГ и Австрия, в условиях после военной реконструкции (конец 40-х годов ХХ века) взяли на вооружение американскую модель кооперативного федерализма, расширив и углубив ее в своих национальных системах. Оказалось, что недостаточно предусмотреть в конституции предметы совместного ведения. 

Более того, обнаружилась потребность в институализации их согласованного осуществления. Данная модель представляет собой особый механизм взаимодействия союза и земель в форме так называемых конференций, то есть постоянно действующих общих органов федерации и земель (данную модель стали называть также организационным либо солидарным федерализмом [4, C. 142 – 143]), состоящих из руководителей органов исполнительной власти различных уровней (в основном, премьер-министров и министров федерации и земель). В период работы конференций вырабатываются совместные решения, направленные на решение наиболее актуальных проблем [20, С. 120 – 125]. 

Четвертый – дуалистический кооперативный федерализм является теоретической конструкцией, созданной на базе теории дуалистического суверенитета А. С. Ященко. Интересно, что американская модель оказалась неприемлема для стран континентальной системы права, что продемонстрировал европейский опыт ее проведения в жизнь, а именно: потребовались специальные нормы и институты, направленные на реализацию конституционных положений о совместном ведении [6, C. 123].

Но преимущества европейской разновидности кооперативного федерализма также не столь однозначны. Так, П. Пернталер пишет, что в Австрии вследствие реализации данной модели произошло усиление централизации и ослабление автономии земель; что ландтаг (земельный парламент) уже не может контролировать главу земельного правительства, так как тот подчинен федеральным органам более, чем земельным; что «земельное законодательство дегенерировало вследствие федеральной законодательной интервенции», а Конституция приписывает землям, как разрабатывать законодательство и осуществлять управление; что по отношению к Австрии и ФРГ можно вести речь об унитарном федерализме [20, С. 120 – 125]. 
Заметим, что о кризисе германского федерализма пишет также Р.- О. Шульце, который критикует административный федерализм как недостаточно прозрачный и ведущий к потере влияния федеральным и земельными парламентами. Результатом наделения слишком многих участников политической игры чрезвычайно широкими полномочиями вето стали затянувшиеся переговоры и замороженные инновации. Германский федерализм оказался «ловушкой совместных решений» [33, С. 13].
Также был предложен переход от солидарного федерализма (который предполагает софинансирование всех участников процесса – федерации, земель и муниципалитетов) к федерализму соревновательному (подразумевающему большую самостоятельность земель, ликвидацию общего финансового «котла», обеспечение не равного уровня земель, а всего лишь равных стартовых условий для них).

Таким образом, можно сказать, что здесь существуют свои спорные положения, которые, вместе с тем, позволяют выявить не только слабые, но и сильные стороны модели.

Выделение модели исполнительного федерализма имеет смысл только при рассмотрении деятельности конкретной ветви власти и к федерализму в целом имеет опосредованное отношение. Однако если под исполнительным федерализмом подразумевать так называемый организационный федерализм, то данный тип государственного устройства требует особого внимания. Так, Россия во многом восприняла данную модель. А именно: органы исполнительной власти доминируют в процессе осуществления государственной власти. В рамках «единой вертикали исполнительной власти» (Президент РФ, Правительство РФ, высшие должностные лица субъектов РФ, правительства субъектов РФ, федеральные и региональные министерства и ведомства, территориальные органы федеральных органов власти, полномочные представители Президента в федеральных округах и др.) принимаются ключевые решения, вносящие серьезные коррективы в сущностные характеристики федеративного устройства. 
Таким образом, создается впечатление, что значительная часть современного российского федерализма развивается исключительно в рамках исполнительной ветви власти. Даже Совет Федерации Федерального Собрания состоит из представителей от исполнительной власти субъектов Федерации [27], что серьезно ослабляет влияние законодательной и судебной ветвей власти [6, C. 125].

Однако «основной вопрос при конструировании системы правления заключается не в наделении неограниченными и неделимыми полномочиями некой суверенной общности, которая обладает верховной властью и правит обществом. Напротив, задача состоит в разделении и распределении власти, с тем, чтобы нормы конституционного права устанавливали как возможности, так и ограничения, распространяющиеся и на граждан, и на правительственных должностных лиц» [19, С. 153]. Предоставление одной из властей приоритета в области федеративных отношений чревато серьезными последствиями. 

Так, в качестве иллюстрации: В. Остром говорит относительно вполне благополучного американского федерализма, отмечая политические изменения, характерные для американской модели: «централизацию власти внутри общенационального правительства», «возрастающую централизацию исполнительной власти», «усиление произвола в осуществлении судебной власти» [19].
Таким образом, в США сформировалась специфическая система управления обществом, которую в соответствии с принятой классификацией можно было бы назвать судебно-исполнительным ферализмом и которая «создает серьезные угрозы для выживания демократических институтов» [19, С. 149].

Следовательно, сложно говорить о федерализме только как о форме государственного устройства, не принимая во внимание его универсальную и комплексную сущность, вобравшую в себя соотнесенность со всеми общедемократическими институтами. Одним из них является разделение властей, то есть это федерализм «по горизонтали». 

Среди моделей федерации в советской юридической науке выделяли федерации, основанные на союзе, и федерации, основанные на автономии [8, С. 125 – 127]. Соответственно, следующая модель – федерации, основанные на союзе и на автономии. 
Под первой подразумевался Союз ССР, а под второй – РСФСР [11, С. 41 – 76; 12]. Однако, как выяснилось впоследствии, Союз ССР обладал рядом признаков унитарного государства. Так, особое внимание обратим на то, что по форме правления Советское государство провозглашалось республикой. Но это был «весьма экзотический вид республики – в ней отрицалось разделение властей и, наоборот, провозглашалось объединение всех ветвей власти в Советах, депутатский корпус которых сам принимает законы, исполняет их, контролирует их исполнение» [5, C. 214]. 

В Советском государстве «в определенные периоды происходило сращивание не только законодательной и исполнительной властей, но и судебной и исполнительной властей, а практически сращивание с партийной властью. Подкрепляло Советское государство и сращивание четвертой власти – средств массовой информации – с партийной, исполнительной властью» [5, C.214 – 215]. 

При этом важно то, что на некоторых этапах своей эволюции советская форма правления «вырождалась в фактически монархические формы государственности – единоличную диктатуру вождя, Генерального секретаря КПСС» [5, C. 215]. 

Говоря о политическом режиме, заметим, что он «был тоталитарным – Советское государство вмешивалось во все сферы жизнедеятельности общества, проникало во все, огосударствляло почти все общественные организации, но, вместе с тем, создавало практику и идеологию социального иждивенчества. При этой идеологии многие члены общества, соглашаясь на контроль со стороны государства, рассчитывают и на непосредственную помощь, заботу государства в сфере образования, здравоохранения, науки, социального страхования, трудовой деятельности…» [5, C. 216].

Также, анализируя Союз ССР, обратимся к юридическому словарю, который определяет его как «советская республика – особая разновидность республиканской формы правления. Формально характеризуется следующими признаками: единую систему органов власти составляют советы, действующие на непрофессиональной основе; отсутствует различие между органами государственной власти и органами местного самоуправления; не признается принцип разделения властей…; все государственные органы подконтрольны и подотчетны соответствующим советам; как правило, отсутствуют единоличный глава государства и органы конституционного контроля…» [3, C. 569 – 570].

Словом, форма правления в Советском государстве, его деятельная сторона являли собой разрыв между формально провозглашенными и даже конституционно закрепленными правами, целями, идеалами, другими характеристиками и фактической практикой организации и функционирования государства.

Тем не менее, РСФСР была унитарным государством с элементами автономии (другие союзные республики, имевшие в своем составе автономные образования, федеративными не провозглашались). Поэтому в первом случае можно говорить о констатации универсального принципа федерализма (все федерации так или иначе основаны на союзе), а во втором – об отсутствии признаков федеративного устройства. Выделение подобных моделей было, скорее всего, продиктовано идеологическими мотивами. И хотя чисто в научном плане с ними сложно согласиться, необходимо отметить, что на тот момент подобные теоретические построения были обусловлены реальной политической целесообразностью.

Сущность федерализма проявляется не в автономии, а в дуалистическом характере осуществления верховной власти: «Для федеративного устройства существенен способ организации правительственных властей, вопросы же о том, какие права принадлежат федерированным властям и какие союзной власти, сущности федеративного принципа нисколько не касаются; это – вопросы автономности» [34, C.338].

Следующими моделями в типологии федеративных систем рассмотрим конституционные и договорные федерации. А основным критерием, следовательно, будет формально-юридическое закрепление федеративного характера государственности.

Таким образом, если компетенция между федерацией и ее субъектами разграни​чивается федеральной конституцией, то данную федерацию следует называть конституционной. Изменения в основах федеративного устройства могут быть осуществлены в такой федерации только путем поправок или пересмотра федеральной конституции. При такой форме закрепления федеративного устройства не должно приниматься во внимание провозглашение отдельными субъектами федерации (например, землей Бавария в ФРГ) себя государством в собственной конституции, так как для определения действительного юридического статуса федерации и ее субъектов значение имеют лишь те нормы, которые закреплены в федеральной конституции, а не в каком-либо ином документе.

Необходимым формально-юридическим условием признания государства, договорной федерацией является закрепление основ ее статуса в федеративном договоре, то есть договоре об образовании федеративного государства или о создании в его рамках нового субъекта федерации, при отсутствии такого документа, как федеральная кон​ституция. «В науке конституционного права по способу образования принято различать так называемые договорные и конституционные федерации. Первые образуются путем заключения договора, вторые – путем принятия конституции нового государства» [14].

Наряду с перечисленными моделями федерализма выделяется также конституционно-договорная. Данная модель может подразумевать несколько вариантов соотношения конституции и федеративного договора, хотя при ближайшем рассмотрении оказывается, что большинство из них имеют отношение к совершенно иным критериям типологизации.

Некоторые авторы говорят и об историческом варианте как, например, М. В. Глигич-Золотарева [6, C. 102], при котором федеративное государство было образовано путем слияния нескольких государств (впоследствии ставших субъектами федерации), факт объединения был оформлен специальным (федеративным) договором этих государств, однако потом была принята федеральная конституция, почти полностью поглотившая нормы договора (возможно, формально не отмененного). 

Представляется, что в этом случае происходит смешение совершенно разных критериев типологизации федеративных государств, таких как способ образования федерации и способ юридического закрепления ее основ, в то время как конституционная, договорная либо смешанная модели в данном случае могут выделяться исключительно на основе анализа настоящего состояния федерации. Также неправильно ставить соотношение конституционных и договорных норм в зависимость от исторически имевших место их взаимоотношений. Путем утверждения особой значимости таких отношений происходит смешение двух совершенно разных аспектов федерализма: действительного закрепления основ федерации и ее эволюции. 

Из вышеизложенного следует, что в большинстве федеративных государств федерация учреждается конституцией, то данный критерий типологизации можно считать пережитком. 

Однако, говоря о практике, очевидно, что данная проблема носит отнюдь не абстрактный характер. Так, вспомним события начала 90-х годов ХХ годов, связанные с распадом СССР: стороны «Беловежского соглашения», подразумевая договорный характер Советского Союза, начали процесс юридической ликвидации государства с денонсации договора об образовании СССР [7, 32], а не с внесения поправок в Конституцию СССР [12, 15], действовавшую на тот момент и являющуюся абсолютной правопреемницей союзного договора при полном игнорировании того факта, что в момент принятия первой Конституции СССР [16] Федерация потеряла свой договорный характер и приобрела чисто конституционный.

Следовательно, словами А. С. Ященко можно сделать следующий вывод: «Федеральные государства покоятся на конституциях, а не на договорах; но эти конституции могут возникать из самых разнообразных оснований…» [34, С. 286].

Существует вариант равноправного сосуществования Конституции и Федера​тивного договора. Но с точки зрения законов логики сомнительным представляется одновременное сосуществование в государстве двух отдельных правовых актов – конституции и договора, регулирующих одни и те же общественные отношения и обладающих высшей юридической силой. Ситуация, при которой договор становится частью текста Конституции, что было характерно для предыдущей российской Конституции, не является исключением. Конституция в идеале не может содержать положений, противоречащих друг другу, и поэтому одна из двух противоречивых норм или обе нормы сразу просто не смогут быть полностью применены на практике, что потребует, в конечном счете, удаления указанной нормы (норм) из текста Конституции. В связи с этим неизбежно встанет вопрос и об иерархии конституционных норм.

В силу изложенного вариант равноправного сосуществования Конституции и Федеративного договора представляется слишком умозрительным. И при ближайшем рассмотрении выясняется, что либо Конституция, либо Договор имеют высшую юридическую силу. 

Более того, вариант, при котором действуют Конституция и Федеративный договор, но Конституция имеет приоритет перед договором происходит следующее: верховенство федеральной конституции простирается над договорами, что вполне вписывается в модель конституционной федерации, где правовое регулирование осуществляется не только основным законом, то есть конституцией, но и обычными законами, и до​говорами, стало быть – отсутствуют причины рассматривать данную федерацию как конституционно-договорно-законодательную [6, C. 106]. Данная модель федерации представляет собой в чистом виде конституционную федерацию. Таким образом, подавляющее большинство существующих ныне федераций являются конституционными независимо от исторических аспектов своего образования. 

Анализируя национальный и территориальный принципы построения федерации, также лежащие в основе моделей в типологии федеративных систем, выявляем, например, следующее: в Советском Союзе этнический (национальный) принцип считался основным, если не единственным принципом построения федерации. Иллюстрацией может быть Декларация прав трудящегося и эксплуатируемого народа, содержавшая принципиальные положения о федерации в России и провозглашавшая: «Советская Российская Республика учреждается на основе свободного союза свободных наций, как федерация советских национальных республик» [23].

Первоначально советское государство задумывалось как унитарное и централизованное, способное выстоять в грядущих невзгодах массовой борьбы; федеративное же начало, сильно ослабляющее единую вертикаль государственной власти, было чуждо новому социалистическому строю [22, C. 360 – 361]. Однако многонациональность России и провозглашение советской властью права наций на самоопределение активизировали тенденции к усилению сепаратизма, что потребовало радикального изменения позиции в отношении федеративного устройства. Россия была официально провозглашена федеративным государством, созданным на национальной основе. Для коммунистов федерация стала важна не как самоцель, а как средство решения национального вопроса: «Федерация в однонациональных государствах не имеет смысла, так как там нет и не может быть национальной проблемы» [17, C. 52].

Территориальный (географический) принцип в основном отрицался, например, советской юридической наукой как буржуазный, чуждый советскому государству [8, С. 111] по причине игнорирования национальных особенностей населения. 

Но территориальная модель предусматривает предоставление права на создание субъекта федерации проживающей на определенной территории общности людей независимо от их этнической принадлежности. Сама же федерация рассматривается, как средство демократизации государственной власти вообще и не нацелена исключительно на решение, возможно и существующего, национального вопроса. 

Эта система способствует как политической централизации, так и социально-экономической децентрализации, что благотворно сказывается на перспективах развития федераций данного типа. Большинство федераций в мире построено на территориальной основе. 

Тем не менее, существует и смешанный тип, подразумевающий создание феде​рации на основе как национального, так и территориального принципов. Российская Федерация в настоящий момент относится к данной модели федерализма, что говорит о переходности современного российского федерализма, а также о сверхкомпромиссности и неустойчивости самой смешанной модели, основанной на подчас антаго​нистических представлениях о сущности государства.

В конце XX века в области федеративного строительства произошли большие перемены, затронувшие многие государства. Национальный принцип формирования государства стал одной из причин многочисленных межэтнических конфликтов. Как правильно было отмечено, он породил «сепаратизм по мере развития отсталых этносов» [31, C. 71 – 81]. От гипертрофированной этнитизации социально-экономических и политических отношений пострадали, например, такие государства как Югославия, Чехословакия, а ряд федеративных государств испытывают сложности, связанные с наличием национальных (языковых) образований в их составе (например, Индия, Канада, Бельгия, Испания).

Поэтому стали возникать серьезные сомнения в эффективности этнического принципа построения федеративного государства. В связи с этим возникает, например, вопрос: почему право на создание субъекта федерации принадлежит только определенным этносам и почему бы такое право не предоставить всем людям, проживающим на определенной территории независимо от их национальной принадлежности? В неопределенное положение попали нетитульные нации, превратившиеся в национальные меньшинства, хотя зачастую численно они превосходят титульную нацию. Начались бесконечные споры об «укорененности» того или иного этноса на определенной территории, что, безусловно, отражается на правах человека и гражданина, механизме их защиты.

Таким образом, наиболее предпочтительным представляется принцип формирова​ния федеративного государства, не связанный с этническими факторами, имеющий сложности практической реализации подобных идей. 

Еще одним основанием для классификации моделей федерализма является способ образования федерации. Так, выделяют федерации, образованные «снизу», посредством объединения ряда суверенных государств в союз, так называемый делегированный федерализм (к таким федерациям относят, прежде всего, США), и «сверху», появив​шиеся как результат центростремительных тенденций в некогда унитарном государстве (Германия, Россия, Бельгия).

Часто данный критерий типологизации смешивают с формально-юридическим, путая договорный характер федерации с ее образованием из независимых государств. В государственно-правовой науке существует мнение, что федерация – это исключительно «добровольное объединение нескольких ранее самостоятельных государственных образований в одно союзное государство» [29, C. 119]. Отсюда делается вывод, что все остальное – это не федерация [18, C. 133]. 

Данное утверждение не совсем верно, так как вопрос формирования конкретной федерации носит, скорее, исторический характер и мало помогает в исследовании ее настоящего состояния. Однако способ образования федерации может со всей ясностью показать динамику развития федеративных отношений, что само по себе немаловажно. И очевидно также, что способ образования федерации сам по себе не является основанием для расширения прав субъектов федерации либо, напротив, их сужения.

Уже первые дискуссии о динамике развития федерации в зависимости от порядка и условий ее формирования породило создание американской конфедерации. Позиции разделились. Так, федералистов не удовлетворяла конфедерация, поскольку она не отвечала определяющему, по их мнению, критерию правления – способности обеспечить исполнение законов (Статьи Конфедерации установили основы организации штатов, а не общенациональную систему правления, а Конгресс США, в соответствии со Статьями, не мог проводить в жизнь собственные решения [19, C. 21]). Федералисты ратовали за пересмотр концепции конфедерации в сторону усиления федеративных начал, что им, в конечном счете, удалось сделать. Временное объединение независимых штатов должно было, по их мнению, неизбежно перерасти в нечто большее, чем союз государств – на месте конфедерации должно было возникнуть союзное государство. Со временем американская федерация стала приобретать отдельные черты уже унитарного характера [19, C. 302]. Данное направление представляет собой линейную модель поступательного развития федерализма: от союза суверенных государств к союзному государству – федерации и впоследствии, вероятно, к единому, унитарному государству.

Другое направление научной мысли представлял А. Токвиль. Не отрицая положительных сторон американского федерализма, он, тем не менее, считал федерацию неустойчивой и слабой формой государственности и высказал предположение, что США в дальнейшем идут к конфедерации [24, С. 220]. Таким образом, отрицалась жизнеспособность федерации как таковой.

В отношении федеративных государств, образованных «сверху», также не было единодушия. Теории о благополучном развитии федерации с унитарным уклоном соседствовали с предсказаниями скорого распада такой федерации: «Из всех указанных возможных видов федерализма действительно отвечает политической роли этой формы давления только федерализм дотоле независимых государств; нормально федеративное государство возникает из разрастания территории, а не через деление унитарного государства» [34, С. 363 – 364]. «Наряду с федерализмом, как объединительным орудием, выставляется иногда федерализм на почве различных партикуляристических стремлений, особенно национальных, как форма раздробления единого государства на самостоятельные и лишь договором соединенные части. Но такое понимание федерализма противоречит всей его исторической роли» [34, С.398].

Наиболее продуктивными в этой связи представляются плюралистические взгляды на образование федеративных государств. Современный федерализм нельзя ставить в прямую зависимость от исторических условий его образования. 

Мир изменчив, и гораздо плодотворнее пытаться модернизировать федеративное устройство исходя из реально существующих условий «игры», нежели списывать все его недостатки на историческую традицию и продолжать воспроизводить устаревшие модели. Да и ассортимент гипотетических способов образования федерации при таком подходе расширяется: если существуют федерации, образованные «сверху» и «снизу», то почему бы не быть федерациям, образованным «сбоку»? Под термином «сбоку» имеется в виду, что к ранее существовавшей федерации присоединяется территория, в результате чего федерация приобретает совершенно новое качество [6, C. 111]. 

В качестве примера построения федерации «сбоку» хотелось бы рассмотреть Германию в ее современном состоянии. Структура послевоенного германского федерализма была закреплена Конституцией 1949 г. Это государство возникло на месте так называемого третьего рейха – унитарного, централизованного и тоталитарного государства. В момент образования федерации для немецкого государства и общества были характерны следующие характеристики, которые стали предпосылками успешного развития федерализма: монокультура, относительная однородность общества в этническом и культурном смыслах; незначительная экономическая дифференциация территорий; общая политическая среда.

Эти факторы доминировали на протяжении «тридцати блистательных лет» благоденствия Германии [33, С. 13 – 16]. Однако с присоединением к ФРГ Восточной Германии ситуация в корне изменилась. Признаками новой федерации стали: несходство культур; ощутимая экономическая дифференциация между восточными и западными землями; различия в политических воззрениях.

Вследствие этого появился значительный дисбаланс внутри федеративной структуры. По мнению немецких авторов, федерализм быстрыми темпами стал превращаться в главное препятствие на пути необходимых социальных реформ, в результате чего в стране назрела «мегаконституционная» реформа [33, С. 13 – 16]. 

Таким образом, федерация, возникшая как объединение независимых государств, необязательно должна превратиться в унитарное государство, так же как и федерация, возникшая «на обломках» государства унитарного, необязательно должна с неизбежностью развалиться. Реальность гораздо более инвариантна, что придает федерализму колоссальный импульс разнообразия и развития.

Также среди оснований классификации моделей федерализма указывают степень централизации, выделяя федерации централизованные и децентрализованные. Однако разделение это условно в связи с тем, что степень централизации федеративных государств может быть гораздо более сильной, чем у государств унитарных. Вместе с тем, существует опасность подмены понятий. Под централизованной федерацией часто скрывается государство унитарное. Традиция подобной подмены появилась, видимо, благодаря трудам немецких правоведов Г. Еллинека и П. Лабанда, много написавших о федерализме, но подразумевавших, в основном, одно государство, то есть Германскую Империю конца XIX в., весьма далекую от современных представлений о федеративном государстве [9, С. 370]. 

При оценке степени централизации той или иной федеративной структуры всегда следует помнить, что объем самоуправления субъектов федерации в местных делах влияет на форму государственного устройства в значительной мере опосредованно, через экономические и политические рычаги, и не имеет прямого отношения к формe государственного устройства. Высокий уровень самоуправления и децентрализации, который действительно может иметь место в государстве, отнюдь не противоречит унитарному характеру государства, и наоборот.

Так, по мнению А. С. Ященко, различие между федерацией и унитарным государством с элементами децентрализации заключается в том, что во втором случае региональное руководство, не обладая суверенными полномочиями, не влияет на судьбу государства в целом, но, «когда государства централизуются и уничтожают в себе всякий след местного самоуправления, они неизбежно работают над собственным упадком и собственным исчезновением» [34, С.375].

В свете этих воззрений теория федерализма предстает пред нами как концепция разумной децентрализации. Рассуждения о централизованном и децентрализованном федерализме излишни, поскольку федерализм сам по себе уже есть явление, с одной стороны – централизации, с другой – децентрализации. 

Поэтому можно говорить о том, что федерализм является глобальным явлением, системной категорией, идеологией, наиболее гармонично сочетающей в себе все достоинства диаметрально противоположных взглядов на государство: взгляда, ставящего целью сохранение существующих государств и нерушимость границ, и взгляда, предпочитающего этому свободу и самоопределение личности. 

Завершая вопрос о типологии федеративных систем, проанализируем симметричные и асимметричные федерации. Здесь основанием для классификации моделей федерализма является характер связи между федерацией и субъектами федерации, что, в свою очередь, обусловлено статусом самих субъектов федерации.

Итак, симметрия – это закономерное и однообразное расположение равных частей фигуры относительно друг друга. Симметричная федерация состоит из однопорядковых и одностатусных частей, в отлитие от асимметричной, допускающей дифференциацию статуса субъектов [10, 30, C. 150 – 158].

Существует и другое мнение: не бывает в государственном устройстве симметрии в чистом виде, могут присутствовать лишь ее отдельные элементы [25, С. 39]. Тем не менее, выделяется несколько разновидностей асимметрии [30, C. 150 – 157]. 

Первая – асимметрия несубъектов федерации. Она предусматривает вхождение в состав федерации наряду с субъектами иных территориальных образований (округов, союзных территорий, различных владений, ассоциированных государств и т. п.), статус которых отличается от статуса обычных субъектов федерации. С существованием такого рода асимметрии сложно согласиться. Статус, к примеру, ассоциированных государств слишком пестрый и порой вообще его трудно выявить настолько, чтобы брать за основу асимметричной структуры федеративного государства. В качестве примера ассоциированного государства приводится Пуэрто-Рико как «свободно присоединившееся к США государство (с правами самоуправления)» [21, C. 1096]. Однако Пуэрто-Рико не яв​ляется субъектом федерации, так что нет причин говорить о нем как об основании асимметрии в федеративном государстве.

Частями федерации являются ее субъекты, и только они могут образовывать структуру государства. Прочие административно-территориальные либо даже государственные образования, хотя и могут обладать совершенно различным статусом, к федерации никакого отношения не имеют. Несубъекты федерации не могут вносить эле​ментов асимметрии в структуру федеративного устройства [13, С. 53 – 65.].

Второй вид – формальная асимметрия (асимметрия субъектов федерации) под​разумевает очевидное (то есть закрепленное в конституциях и законах) неравноправие субъектов федерации. 

Ключевым моментом здесь является отсутствие равноправия субъектов федерации, а не их равенства, поскольку фактическое равенство недостижимо. Данная разно​видность асимметрии проявляется в форме наличия в составе федерации различных по своему статусу субъектов, ярким примером чего является Российская Федерация.

Третий вид – реальная асимметрия (скрытая асимметрия субъектов федерации) подразумевает ситуацию, при которой субъекты федерации формально равноправны, но фактически не в состоянии реализовать свои права. Примером здесь могут быть Германия, Швейцария, Канада. Так, некоторые земли Германии (Бавария, в частности) объявили себя государствами в своих конституциях, игнорируя отсутствие упоминания об их государственной приро​де в федеральной конституции (хотя слово «земля» в прямом переводе с немецкого тоже означает – страна, государство). 

Практика федеративного строительства показывает, что в большинстве федераций распространена скрытая форма асимметрии, практически везде определенным образом выделяются субъекты федерации, например: выполняющие столичные функции; так называемые сильные в экономическом плане; имеющие этническую (языковую, религиозную) специфику; «слабые», отстающие в экономическом развитии. Вариантом вышеуказанного может быть Россия: особый столичный статус у Москвы, у «сильных» (Татарстан, например) и «слабых» (Корякский автономный округ) регионов. 

Скрытая асимметрия не исчерпывается приведенными примерами, а именно: неодинаковое представительство в верней палате федерального парламента тоже способствует формированию неравенства субъектов. Но есть мнение, что усиление феде​ральной компетенции и ослабление позиций субъектов федерации в таких государствах, как, например, США, Австрия, уравновешивается как раз активной сенатской деятельностью [20, C. 120 - 125].

Таким образом, верхняя палата предстает не только и не столько в виде парламентского органа, сколько как высший орган власти федерации, синтезирующий общую волю федерации и субъектов, являющийся гарантией совместного осуществления ими своего суверенитета. С этих позиций, равный численный состав представителей субъектов федерации в верхней палате представляется весьма важным фактором, обеспечивающим способность влиять на результаты голосования, а значит и на процесс принятия ключевых общегосударственных решений. Поэтому различное количество представителей субъектов федерации в верхней палате федерального парламента может рассматриваться в качестве элемента асимметричной структуры федеративного государства. Например, норма представительства штатов Индии в Совете штатов колеблется от 1 (Гоа, Манипур, Сикким и др.) до 34 (Уттар-Прадеш) [6, C.118]. 

Таким образом, принцип равного представительства на практике может привести к тому, что преобладающее влияние в представительных органах получат малонаселенные и экономически отсталые субъекты федерации. Налицо парадокс: равная норма представительства может вести к практической невозможности реализации принципа равноправия, в то время как неравное представительство способно предоставить регионам эту возможность. В связи с этим представляется, что на практике норма представительства должна определяться в каждом конкретном случае применительно к кон​кретному государству. 

Соответственно в перспективе необходимо все же стремиться к разумному выравниванию темпов развития субъектов федерации. Истинная асимметрия государственного устройства не может быть достигнута исключительно путем электоральной геометрии и математических операций при формировании верхних палат парламента. Субъекты федерации должны иметь равные возможности для реализации их прав, в том числе равное с другими субъектами представительство, соответствующее их истинным, а не предполагаемым возможностям.

Подводя итог сказанному, отметим, что разнообразие моделей федерализма выявляет абстрактные концепции, демонстрируя определенный образ мышления, стремящийся к компромиссу между различными направлениями общественного развития. В связи с этим, необходимо стремиться к максимальному учету интересов населения и государственных нужд, принимая во внимание территориальную и ментальную специфику государства. При всем разнообразии воззрений на федерацию остается согласиться с неким наиболее универсальным ее видением как формы территориального устройства полицентрического государства и можно повторить тезис о том, что лучшей моделью федерализма является сам федерализм [13, C. 67 - 68]. 
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ЛЕГИТИМАЦИЯ ПОЛИТИЧЕСКИХ СУБЪЕКТОВ ЧЕРЕЗ 

ПРИСВОЕНИЕ БАЗОВЫХ ОБЩЕСТВЕННЫХ ЦЕННОСТЕЙ

В современном российском социально-политическом процессе «социальная справедливость» едва ли не главная проблематика и одновременно почти фоновая оболочка намерений и решений всех, кто претендует на роль политического субъекта. В этом качестве, некоей неоспоримой общественной ценности и тем самым конечного оправдания деяния или неделания, социальная справедливость затмила все остальные понятия, в том числе «свободу».

И эта всеохватность и универсальность социальной справедливости как всеобщей, а фактически ничьей, никому не принадлежащей ценности, делает её не аргументом, позволяющим структурировать идейно-политическое поле и поле политических предпочтений, а демагогическим клише, растаскиваемым по партийно-политическим квартирам.

Последние президентские выборы удивительным образом продемонстрировали «приверженность» социальной справедливости со стороны всех кандидатов. И в этом их главная ложь, позволяющая манипулировать общественным сознанием, действительно обращённым к социальной справедливости как к высшей ценности.

На фоне этой понятийно-ментальной подмены подтасовка конкретных результатов на конкретных избирательных участках выглядит как отвлекающий манёвр для сохранения властного статус-кво на главном направлении политической борьбы – за влияние на избирательный выбор массового избирателя. При этом для большинства российских политиков и политических партий вопрос политической культуры общества имеет решающее значение, но в своём отрицательном качестве: именно низкая политическая культура, в которой рациональное вытеснено на периферию, а утопическое, субъективное и чувственное строит новые мифологемы, что позволяет либеральным и ультралиберальным политикам, таким как Путин и его альтер эго Прохоров апеллировать к представителям социальных групп, чьи социально-политические интересы не входят в приоритетные направления правых политиков и их идеологий. Кандидат в президенты от социал-демократической « Справедливой России» Сергей Миронов обоснованно указал на заимствования идей партии другими политическими силами: «В ходе предвыборной кампании я не раз обращал внимание на то, что целый ряд своих инициатив и предложений, опубликованных в российских газетах, Владимир Путин почерпнул именно из моей программы и из программы партии «Справедливая Россия». И первой реакцией было удовлетворение от того, что нынешний Премьер, баллотируясь в Президенты, взял на вооружение программные положения политической партии, оппонирующей власти. Я буду искренне рад, если эти инициативы дойдут до практического воплощения. Ведь важно не авторство, а та польза, которую они принесут людям. Но кроме удовлетворения есть и другие чувства. Ведь теперь и я, и мои товарищи по Партии – все мы несем ответственность за то, чтобы разработанные и продуманные нами инициативы не «ушли в песок», не были заболтаны и забыты. Теперь, когда наши предложения стали основой предвыборной кампании победившего кандидата, мы видим в этом подтверждение их социальной привлекательности и будем с удвоенной энергией работать над их воплощением. Работа эта будет вестись по двум основным направлениям. Обязательно будем сотрудничать с властью, когда будет очевидно, что она готова к реализации конкретных предложений. И будем применять разнообразные методы давления на власть, если увидим, что она не торопится исполнять обещанное. Мы – по-прежнему в оппозиции, и будем делать все, чтобы заставить власть работать на людей» [1].
В данном случае понятна не только и не столько реакция Сергея Миронова, сколько позиция Владимира Путина. Адаптировать к своей избирательной программе положения, которые укладываются в понятие «социальная справедливость», для него было абсолютно необходимо хотя бы потому, что социальная справедливость – краеугольный камень постсоветской ментальности, с одной стороны, и «универсальное свойство приличного общества» (по словам ведущего социолога и политолога Энтони Гидденса), с другой стороны. Но ложность путинской ситуации в том, что как либеральный экономист и лидер либерально-консервативной партии «Единая Россия» – команды оголтелых сторонников финансизации не только экономики, но и общественных отношений в целом, он не может быть последовательным проводником политики социальной справедливости. А его гипотетический переход к политике социальной справедливости означает и уход к левым. Именно социальная справедливость разделяет левых и правых.

Для правых, в контексте российского постсоветского опыта для гайдаровско-путинского направления мысли и особенно социально-экономической политики, главными приоритетами остаются священное право частной собственности вне зависимости от её происхождения (неважно, какой капитализм, хотя бы и бандитский), свобода в социал-дарвинистском проявлении (свобода силы, плутократия как реальная демократия), конкурентная среда, в которой сильные поедают слабых. Американский экономист Джеффри Сакс, бывший в своё время консультантом российских реформаторов, признавал: «Главное, что подвело нас, — это колоссальный разрыв между риторикой реформаторов и их реальными действиями. В течение первых трех лет российское правительство своими противоречивыми постановлениями привело в действие процесс безудержной гиперинфляции, давшей возможность прикрывать вопиющую коррупцию, масштабы которой, мне думается, не имели аналогов в мире за последние 50 лет. В процессе этих реформ представители крупного бизнеса России присвоили себе природные ресурсы страны на десятки миллиардов долларов. А ведь еще 150 лет назад было метко сказано: собственность — это кража. И, как мне кажется, российское руководство превзошло самые фантастические представления марксистов о капитализме: они сочли, что дело государства — служить узкому кругу капиталистов, перекачивая в их карманы как можно больше денег, и поскорее. Это злостная, предумышленная, хорошо продуманная акция, имеющая своей целью широкомасштабное перераспределение богатства в интересах узкого круга людей» [2].
Для левых, для социал-демократов, такой выбор является свидетельством отказа от исторической перспективы для своей страны. Популярнейший германский политик Конрад Аденауэр, будучи христианским демократом, ещё в 50-е годы 20 века стал одним из главных архитекторов социального рыночного хозяйства, так как считал, что «капиталистическая система экономики не соответствует жизненным, политическим и социальным интересам немецкого народа», что «новая структура немецкой экономики должна основываться на учёте того факта, что время безграничного господства капитализма ушло». Строить Россию, уповая на стихийную игру сил, где в роли арбитра выступает «невидимая рука» рынка, значит впадать в рыночную капиталистическую утопию, авторы которой и есть бенефициары (выгодополучатели) нового порядка. Но когда существует много неравенства, общество раскалывается. Такая страна, как сегодняшняя Россия, не может быть солидарной. А без солидарности не может быть страны. 

Но солидарность, тем более свободная и самоопределяющаяся солидарность, и социальная защита, как её проявление, являются базовыми ценностями социальной справедливости, с неизбежностью порождающей эгалитарное общество, то есть общество, в котором во главу угла ставится равенство.

Эгалитарное общество, общество социальной модели социал-демократии предполагает перераспределение. Перераспределение доходов и имущества. И вместе и этим, и, возможно, в информационную эпоху это не менее важно перераспределение знаний и умений через инвестирование в человеческий капитал.

Не случайно, именно для социал-демократов в России важнейшими вопросами являются правильный, грамотный и, главное, честный бюджет. Под демагогическими внушениями продажных СМИ простым гражданам того, что делить можно только произведённое, или того, что некрасиво считать деньги в чужом (то есть богатом кармане), скрывается эгоистическое стремление чиновников и нуворишей, рантье и получателей дивидендов (почему-то называемых «предпринимателями» и «бизнесменами»), пилить липовый, на глазок свёрстанный бюджет, мало общего имеющий с честным распределением обществом произведённого национального богатства. 

По расчётом социально ориентированных экономистов, при существующих в стране социально-экономических условиях уже сегодня можно ликвидировать убогий МРОТ и заменить его социальным стандартом потребления, поднять среднюю пенсию до 16 тысяч рублей, довести почасовую минимальную оплату труда до 90 рублей, вернуть народу подлинно бесплатное образование и здравоохранение, приступить к реальному решению жилищного вопроса в интересах огромного большинства граждан, всех нуждающихся в улучшении жилищных условий [3].
Деньги в стране есть. Правильный подоходный налог, при котором суммы до 10 тысяч рублей в месяц не облагаются налогом; с доходов от 10 до 300 тысяч платится 13 процентов, как сейчас; с 300 тысяч до 1,5 млн. – 25%; свыше 1,5 млн. рублей в месяц – 35%, – даст до 3 триллионов рублей в год [4]. Госмонополия на производство и оборот этилового спирта – 650 миллиардов в год [5]. Отказ от возвращения НДС экспортёрам сырья – ещё 1 триллион. Трёхступенчатое изъятие природной ренты – а недра, по крайней мере, по Конституции РФ, принадлежат народу – даст 1,5 триллиона рублей в год [6]. В целом российский бюджет, на сегодня, насчитывающий 12 триллионов рублей можно увеличить ещё на 10 [7].
Становится очевидным, что социальная справедливость в современной России означает, не в последнюю очередь, возвращение и к нравственным началам жизни, и к элементарному здравомыслию. 70% российских производственных активов принадлежат фирмам, зарегистрированным за рубежом, в Европе и США – не более 10% [8, 57]. Стоит ли удивляться, что за 20 лет новой России из страны за рубеж выведено более 2 триллионов долларов [9, 24]. Впрочем, и гигантские золотовалютные резервы России находятся в иностранных ценных бумагах и работают на чужие экономики.

Либеральная модель экономики, вера в чудеса частной собственности и реальное обогащение временщиков в бизнесе и власти привели к резкому падению уровня жизни российского народа. Если в неблагополучном 1990 году по этому показателю тогда ещё советский народ находился на 23-ем месте в мире, то в 2010 – уже 20 лет как российский – на 65-ом [10, 18]. 

Естественно, что с социал-демократической точки зрения такое положение вещей выглядит как искусственное, созданное корыстной, непрофессиональной и идеологически несостоятельной властью.

Впрочем, и с исторических позиций курс либерального нетворческого западничества является не отвечающим национальной специфике страны и её народа. «Душа России – не буржуазная душа, – душа, не склоняющаяся перед золотым тельцом, и уже за одно это можно любить её бесконечно», – писал Николай Бердяев [11, 34].
Таким образом, социальная справедливость является для России, тем более для сегодняшней России, не пожеланием и не политической демагогией, а насущной необходимостью в строительстве новой социально оправданной и социально-экономически сильной страны, осознающей своё исторически обусловленное место в культурно-цивилизационном развитии мира.
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Омский экономический институт

Особенности представительства в трудовом праве
Представительство принадлежит к числу в достаточной мере распространенных в праве понятий. Данный термин используется в различных отраслях. Помимо гражданского права, он используется, в частности, в гражданско-процессуальном, международном, налоговом праве. Один из признанных авторитетов советской правовой науки Р.О. Халфина еще в 1954 году на основе сравнения представительства по доверенности в гражданском праве с иными видами представительства сделала вывод о невозможности объединения различных отношений представительства в единый институт на базе гражданского права [10]. Однако данный тезис в настоящее время всё больше подвергается сомнению. Представительство рассматривается как межотраслевой институт, который регламентируют нормы различных отраслей законодательства, в том числе гражданского и гражданско-процессуального [4]. М.И. Брагинский и В.В. Витрянский высказали мысль о том, что содержание деятельности, при которой одно лицо (представитель), осуществляет юридическую деятельность вместо другого лица (представляемого) может выходить и за рамки гражданского права в целом и есть основания полагать, что едва ли не любая отрасль, входящая в состав не только частного, но и публичного права, может использовать конструкцию представительства [3].

В литературе уже предпринимались попытки выделить какие-либо существенные моменты, характеризующие сущность представительства в целом. Наиболее удачной попыткой в этом отношении следует, на наш взгляд, признать работу цивилиста Е.Л. Невзгодиной, в которой, на основе изучения гражданско-правового представительства, определены пять межотраслевых признаков представительства. К таковым признакам относятся следующие:

1) институт представительства регулирует отношения, в рамках которых одно лицо (представитель) оказывает юридическое содействие другому (представляемому) в приобретении и реализации субъективных прав и обязанностей последнего в его отношениях с третьими лицами; 

2) такое содействие осуществляется в интересах представляемого; 

3) сама возможность, содержание и пределы указанного содействия определяются полномочием – субъективным правом представителя; 

4) в процессе осуществления полномочия представитель действует по отношению к третьим лицам; 

5) в результате осуществления полномочия для представительства не возникает правовых последствий по отношению к третьим лицам [6]. 

Представительство представляет собой инструмент, использование которого позволяет разрешить какие-либо проблемы, связанные с необходимостью приобретения, изменения, прекращения прав и обязанностей, в рамках той или иной отрасли. В связи с этим, специфичность того или иного представительства связана также с характером и содержанием полномочия.

О представительстве в сфере труда можно говорить как о многоплановом понятии. Представительство может быть в узком и в широком смысле этого слова. В первом случае обоснованным будет заключить, что оно является одной из форм другого, более широкого круга отношений. По мнению Е.Б.Хохлова представительство и защита лиц наемного труда профсоюзами - это наиболее устоявшаяся традиционная форма социального партнерства [5]. В более широком смысле слова представительство охватывает систему самых различных по характеру отношений, включающую в себя, как упоминалось, социальное партнерство, разрешение индивидуальных и коллективных трудовых споров и др. Необходимо выделять представительство в индивидуальных и в коллективных правоотношениях.

Возможность возникновения отношений, при которых одно лицо осуществляет юридически значимые действия от имени другого лица по отношению к третьим лицам в трудовом праве, зависит от наличия или отсутствия таких прав и обязанностей которые могут осуществляться иным кроме обладателя субъектом. В отличие от Гражданского кодекса Российской Федерации [7] в Трудовом кодексе Российской Федерации (далее ТК РФ) [8] отсутствуют какие-либо нормы, прямо устанавливающие возможность осуществления прав и обязанностей исключительно лично, самим субъектом. Тем не менее, большинство трудовых прав и обязанностей, в силу своего характера, как правило, могут исполняться только самими правообладателями и, соответственно, не могут быть переданы иным лицам. Например, работник не может через представителя реализовывать свое право на отдых или обязанности по соблюдению внутреннего трудового распорядка, трудовой дисциплины, требований по охране труда. Распространение отношений представительства в трудовом праве сдерживается, прежде всего, личным характером трудовой функции, который отражен в ст.ст. 15 и 56 ТК РФ. Как указывал Н.Г. Александров «…труд всегда является личной волевой деятельностью индивида, обладающего способностью к труду (рабочей силой). Трудовые обязанности нельзя осуществлять через представителя» [1]. Данное положение подтверждается также ст. 15 ТК РФ, согласно которой трудовые отношения предполагают личное выполнение работником за плату трудовой функции.

В гражданском праве, через представителя возможно осуществлять все права и обязанности, за исключением тех, в отношении которых в законе специально закреплена возможность только личного осуществления, или тех которые по своему характеру могут осуществляться только лично. В трудовом праве личный характер трудовой функции, распространяется на все права и обязанности, реализуемые в рамках трудового отношения, что заведомо исключает возможность их осуществления через представителя. Как известно права и обязанности работников закреплены в ст. 21 ТК РФ. Среди основных прав и обязанностей, предусмотренных ст. 21 ТК РФ, могущих исполняться только лично работником, следует однозначно назвать права на рабочее место, заключение, изменение, расторжение трудового договора, на отдых. Указанные права характеризуются в литературе как «реализуемые в рамках трудового правоотношения» [9]. При этом право на обязательное социальное страхование, а также право на объединение реализуются в рамках не трудового права, а иных отраслей – права социального обеспечения и конституционного права. В силу этого они не могут характеризоваться, на наш взгляд, именно как трудовые.

Кроме того, личный характер имеют практически все обязанности работников, перечисленные в статье 21 ТК РФ, так как они также реализуются в рамках трудового отношения. К ним относятся обязанности по соблюдению правил внутреннего трудового распорядка организации, трудовой дисциплины, обязанностей, предусмотренных трудовым договором, обязанностей бережного отношения к имуществу организации, сообщения работодателю, либо непосредственному руководителю о возникновении ситуации, представляющей угрозу жизни и здоровью людей, сохранности имущества работодателя. То есть личный характер трудовой функции, заведомо исключает возможность осуществления множества прав и обязанностей работника, предусмотренных статьей 21 ТК РФ.

Тем не менее, всё вышеизложенное, не исключает возможности осуществления прав и обязанностей в рамках трудового права через представителя. На возможности осуществления работником своих прав через представителя в науке трудового права обратил внимание Б.К. Бегичев [2]. Исследуя проблему правосубъектности в трудовом праве он выделил группу прав, «которая не требует обязательного личного участия управомоченного и которые могут осуществляться через представителя» [5]. К ним он отнес право на получение заработной платы, гарантийных и компенсационных выплат, право на возмещение ущерба причиненного здоровью работника, право на обращение за защитой нарушенных трудовых прав и интересов и др.

Таким образом, как показывает анализ действующего законодательства, возможность или необходимость представительства у субъектов трудового права возникает в тех случаях, когда они вступают либо уже находятся в отношениях имущественного характера, процедурных или процессуальных отношениях. В этих случаях закон не требует обязательного личного участия субъекта в их реализации. Допускается возможность замены одного лица другим без ущерба содержанию этих отношений, а, в конечном счете, и их участникам.
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Омская гуманитарная академия

Правовые аспекты рейдерства и противоправных поглощений

Понятие «рейдерство» (от английского слова raid - «налетчик», «захватчик») в сферу бизнеса пришло из морской терминологии. Классическими участниками рейдерских операций на море были вспомогательные крейсера - вооружённые быстроходные торговые и пассажирские суда. 

Современное законодательство определяет рейдерство как отдельный вид уголовно наказуемого деяния. Согласно УК РФ «Рейдерство» - это противоправный захват бизнеса, а именно: 

· захват бизнеса, как объекта собственности, акций, сменой руководства предприятия; 

· захват бизнеса (группы предприятий, составляющих единую технологическую цепочку либо группы предприятий, объединенных единой сетью); 

· захват бизнеса группой лиц, с участием должностных лиц, использующих свое служебное положение; 

· захват бизнеса в особо крупном размере, сопровождающейся убийством, тяжкими телесными повреждениями. 

Данная статья уголовного кодекса позволяет ограничить это противоправное деяние от других уголовно наказуемых деяний в области экономики. 

Современное рейдерство как вид преступной деятельности носит организованный групповой характер, совершается с учетом несовершенства законодательной базы с привлечением государственных, административных и силовых ресурсов и представляет угрозу экономической безопасности государства.

Федеральный закон от 22 июля 2010 г. № 155-ФЗ, Уголовный и Уголовно-процессуальный кодексы, ст. 151 Уголовно-процессуального кодекса Российской Федерации в части рейдерства предусматривают уголовную ответственность за действия, относящиеся к рейдерству, то есть захвату имущества, имущественных и неимущественных прав, денежных средств предприятий и позволяют привлекать рейдеров к уголовной ответственности уже на начальных этапах рейдерского захвата. Так, Уголовный кодекс дополнен статьей «Фальсификация единого государственного реестра юридических лиц или реестра владельцев ценных бумаг». Правонарушение карается штрафом в размере от 100 до 300 тыс. руб. либо лишением свободы до двух лет. Эти действия являются уголовно-наказуемыми, тогда как прежде они находились исключительно в сфере гражданских или административных споров. Новый закон концентрируется на наиболее часто используемых средствах рейдерских атак, таких как внесение недостоверных данных в госреестры и фальсификация решений управляющих органов общества. При этом Федеральный Закон «О рейдерстве» предусматривает только неправомерный захват фирм, то есть, действия граждан и организаций, явно нарушающие закон и интересы владельцев поглощаемого ими бизнеса. 
То есть фактически под рейдерством российское законодательство понимает подделку регистрационных данных и внутренних документов фирмы, с целью силовой и незаконной смены ее собственника или руководителя, изменения размеров уставного капитала или долевого участия лиц. Все эти деяния, в зависимости от их тяжести, наказываются либо лишением свободы, либо штрафом, либо лишением лица права занимать определенные должности или заниматься определенной деятельностью. Размеры штрафов колеблются от 100 000 до 500 000 рублей, а лишение свободы достигает срока вплоть до десяти лет. 

Рейдерство условно можно подразделить на три группы:

· Законное рейдерство - полностью соответствующее всем нормам права.

· Неявное рейдерство - соответствующее закону, но при этом неоднозначное с точки зрения морали и интересов одной из сторон, не подразумевающее добровольного участия в процессе слияния фирмы.

· Незаконное рейдерство - явно нарушающее и права, и интересы, и желания одного из его участников, т.е. силовой захват бизнеса.
Существует три разновидности рейдерских атак:

· криминализированный, насильственный метод захвата (подкуп, шантаж, силовой вход на предприятие, подделка реестра акционеров);

· поглощение посредством подкупа должностных лиц, подделки документов (более мягкий вариант);

· легальный (слияние и поглощение-синоним рейдерства в западном понимании), посредством, например, организации забастовок или проверок контролирующими органами.
Рейдерский захват стал сегодня самостоятельным видом бизнеса со всеми атрибутами: планированием, бюджетированием, разделением труда, нормой прибыли. Высокая доходность привлекает в этот сектор профессионалов высокого класса - госслужащих, юристов, пиарщиков, специалистов в области безопасности, силовиков. Обязательно наличие специалистов по корпоративному праву, гражданскому, уголовному, арбитражному и коммерческому. 

Так, согласно данным экспертов следственного комитета при прокуратуре (СКП) РФ, в России в 2009 году было выявлено 53 попытки рейдерского захвата предприятий, по которым возбуждены уголовные дела. По данным на 1 мая 2011 года, в следственные органы поступило 124 сообщения о преступлениях этой категории, возбуждено 77 уголовных дел, 11 из них направлены в суд с обвинительным заключением. 

Одним из проявлений возрастающей экономической преступности выступает тенденция значительного увеличения количества корпоративных конфликтов и распространения недружественных противоправных корпоративных захватов чужой собственности. Серьезные негативные последствия приобрело применение в корпоративных конфликтах таких средств как злоупотребление неопределенности и противоречий в законодательстве в корыстных целях. В процессе борьбы друг с другом и захватчики и обороняющаяся сторона совершают противоправные действия. Любой корпоративный конфликт является уникальным, поэтому и набор преступлений совершаемых в каждом конкретном случае может отличаться. Современное законодательство выделяет ряд составов преступлений, по которым возможно привлечение к уголовной ответственности за деяния, составляющие элемент (звено) в рейдерской цепочке.

Первые противоправные действия совершаются рейдером в начале реализации проекта по недружественному поглощению компании-цели при сборе необходимой информации. Агрессоры для поиска необходимой информации, могут совершать следующие преступления, предусмотренных статьями Уголовного кодекса РФ: ст. 137 (нарушение неприкосновенности частной жизни); ст. 138 (нарушение тайны переписки, телефонных переговоров, почтовых, телеграфных и иных сообщений); ст.183 (незаконное получение и разглашение сведений, составляющих коммерческую или банковскую тайну) Данное преступление зачастую совершается с целью последующего экономического или иного шантажа, разрушения и подрыва внутренней экономики юридического лица, являющегося объектом атаки рейдеров, а также иных противозаконных действий. 

При перехвате управления сотрудники рейдера нередко изготавливают еще одну печать компании-цели. Ответственность за подобные деяния предусмотрена ст. 327 УК РФ (подделка, изготовление или сбыт поддельных документов, государственных наград, штампов, печатей, бланков). К уголовному преследованию может привести и нарушения статьи 325 УК РФ, которая предусматривает ответственность за похищение или повреждение документов, штампов, печатей. К ответственности по этой статье может быть привлечен бывший руководитель компании-цели.

В целях поиска нужной информации агрессоры пользуются незаконным источником информации - услуги хакеров, взламывающих компьютерные сети. В данном случаи, виновные лица будут привлечены к уголовной ответственности по ст.272 УК РФ за неправомерный доступ к компьютерной информации. На лица, организующие оборону компании-цели, также возлагается риск уголовной ответственности по перечисленным выше статьям при использовании аналогичных методов.
«Белое» рейдерство, как недружественное поглощение через скупку акций миноритарных акционеров по завышенной цене является абсолютно законными методами, в нашей стране не имеет широкого распространения, так как фондовый рынок еще остается слаборазвитым. «Белый» рейдер вовремя обнаруживает проблемное место в компании, которой хочет завладеть, находит тех, кто готов продать акции, и использует ситуацию. Фактически, это одна из форм бизнес-операций. Когда основной акцент рейдеры делают на использовании силовых и административных ресурсов, это «серое» и «черное» рейдерство, которое активно развивалось на базе сомнительной приватизации объекта, наличие недовольных миноритарных акционеров и является необходимым первоначальным условием успешной рейдерской атаки. Системные проблемы функционирования институтов корпоративной собственности, пробелы в законодательстве, недостатки в работе правоохранительных органов и судебной системы, способствовали развитию рейдерства с ярко выраженным криминальным характером, это мелкое мошенничество или конфликт нескольких партнеров по бизнесу либо бандитизм. 

Самой «популярной» статьей среди участников корпоративных конфликтов является ст. 330 (самоуправство). Самоуправство, то есть самовольное, вопреки установленному законом или иным нормативным правовым актом порядку совершение каких-либо действий, правомерность которых оспаривается организацией или гражданином, если такими действиями причинен существенный вред. Наказывается штрафом в размере до восьмидесяти тысяч рублей или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период до шести месяцев, либо обязательными работами на срок до четырехсот восьмидесяти часов, либо исправительными работами на срок до двух лет, либо арестом на срок до шести месяцев. Самоуправные действия совершают все – и нападающие, и обороняющиеся. Именно по этой статье чаще всего возбуждаются уголовные дела, когда имеет место самовольный захват с «добросовестным приобретателем» или «новым директором» офиса организации с помощью сотрудников ЧОПа, в отсутствии решения суда или иного предписания уполномоченных государственных органов на вселение в объект. 

Очень популярной стала схема «размывание» доли участия противной стороны в уставном капитале компании-цели. Но если при этом имеют место нарушения (как показывает практика, они совершаются очень часто), то соответствующие лица могут привлекаться к ответственности ст. 185 УК РФ (злоупотребления при выпуске ценных бумаг - эмиссии). При организации физических блокировок, связанных с удержанием акционера, возможно возбуждение уголовного дел по ст. 119 (угроза убийством или причинением тяжкого вреда здоровью), такого рода угрозы используются для оказания давления на акционеров, не желающих продавать свои акции, ст. 126 (похищение человека) и 127 (незаконное лишение свободы) УК РФ. 

Используя различные схемы рейдерских захватов, агрессоры в ходе борьбы за приобретение необходимого количества акций/долей компании-цели могут совершать преступления, предусмотренные следующими статьями УК:

Статья 159 (мошенничество, совершенное группой лиц по предварительному сговору), применяется при участии законного собственника в отношении долей уставных капиталов (в ООО/ОДО), ценных бумаг (акций), объектов недвижимости, как правило, в данном преступлении имеет место обман собственника, либо злоупотребление его доверием. На практике зачастую такие деяния совершаются посредством подписания фальшивых документов или посредством введения в заблуждение собственника. Наибольший всплеск таких преступлений зафиксирован при акционировании предприятий, преобразовании предприятий в организационно-правовые формы хозяйствования. Но квалифицирующие признаки мошенничества также далеко не всегда могут быть применены для случаев захвата бизнеса, поскольку мошенничество – это либо хищение чужого имущества, либо приобретение права на чужое имущество путем обмана или злоупотребления доверием. В действиях рейдера, как правило, отсутствует прямой обман бывшего собственника бизнеса и тем более злоупотребление его доверием. Поэтому при рассмотрении вопроса об установлении уголовной ответственности за осуществление силового захвата следовало бы расширить содержание таких понятий, как «обман» и «злоупотребление доверием».

Статья 163 (вымогательство). Совершается при работе с проблемными акционерами. Преступление, посредством которого вынуждают законного собственника передать его имущество другому лицу. Применяется в отношении долей уставных капиталов (в ООО/ОДО), ценных бумаг (акций акционерных обществ), объектов недвижимости. Как правило, данному деянию сопутствуют шантаж. Но возможно также применение угроз насилием;

Статья. 179 (принуждение к совершению сделки или отказу от ее совершения). На акционеров в ходе приобретения акций часто оказывается давление, по правовой сути в данном случае сродни вымогательству. Различие состоит лишь в более узком объекте преступления. В данном случае не прямое вымогательство собственности, а воспрепятствование сделке или, наоборот, принуждение к сделке вопреки интересам собственника под угрозой применения насилия, уничтожения или повреждения чужого имущества, а равно распространения сведений, которые могут причинить существенный вред правам и законным интересам потерпевшего или его близких, при отсутствии признаков вымогательства. Наказывается штрафом в размере до трехсот тысяч рублей или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период до двух лет, либо ограничением свободы на срок до двух лет, либо принудительными работами на срок до двух лет, либо арестом на срок до шести месяцев, либо лишением свободы на срок до двух лет со штрафом в размере до восьмидесяти тысяч рублей или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период до шести месяцев либо без такового. 

Статья 303 (фальсификация доказательств) имеет место всегда, когда для получения необходимых судебных актов используются поддельные документы.

Статья 170. (регистрация незаконных сделок с землей), зачастую осуществляется по подложным документам или без таковых вовсе. Сопровождается, как правило, подкупом должностных лиц 

Статья 195. (неправомерные действия при банкротстве). Преступления, совершаемые при применении схем по банкротству юридических лиц. Используется для ликвидации юридического лица, вывода активов из общества, подрыва экономической системы общества, а также экономического шантажа. Зачастую совершается мажоритарными акционерами, руководством, высшим менеджментом организации по своей корыстной инициативе или при подкупе. 

Федеральный закон от 8 января 1998г. N 6-ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)» был ключевым инструмент захвата чужой собственности через институт искусственного банкротства. Рейдерство и банкротство - относительно самостоятельные явления, широкомасштабное применения технологий банкротства для захвата бизнеса представляет особый интерес, обусловленный размахом, который приобрело рейдерство в России в: в 2003г. было совершено 1870 поглощений, из них 76% - недружественных; в 2005г. объем сделок по поглощению вырос на 45% и достиг 12,9 млрд. долл. Этот процесс развивается по нарастающей - в 2008 г. объем сделок по слияниям и поглощениям превысил 42 277,28 млн. долл. С 2008 по 2010 год суммарный ущерб от действий рейдеров составил более 4 млрд. руб., не считая косвенного ущерба инвестиционной привлекательности России. 
Криминальное банкротство - это явление, выражающееся в преднамеренных общественно опасных противоправных действиях по искусственному созданию неплатежеспособности предприятия или его захвату, направленных на присвоение чужого имущества. Криминальные банкротства и рейдерство объективно связаны с такими угрозами экономической безопасности, как:

- повышение уровня безработицы;

- уклонение от уплаты налогов;

- увеличение коррумпированности государственных служащих и представителей судейского корпуса;

- монополизация ряда сегментов рынка;

- разрушение и спад производства;

- утрата конкурентоспособности;

- дискредитация представителей федеральной и региональной власти, правоохранительных органов и судов;

- ухудшение инвестиционного климата;

- активизация процессов отмывания денег, полученных преступным путем;

- стимулирование процессов криминальных банкротств и враждебных захватов.

 Криминальные банкротства и враждебные захваты представляют собой центробежные виды криминальной деятельности: если отсутствуют эффективные меры противодействия, то эти виды начинают стремительно распространяться от центра к периферии с увеличивающейся скоростью. Это противоправное явление противоречит предназначению права - способствовать утверждению и соблюдению прав человека, стабилизации и прогрессивному развитию общества и государства и регулируется статьями 196 (преднамеренное банкротство) и 197.(фиктивное банкротство). 

Статья 199.(уклонение от уплаты налогов и (или) сборов с организации) применяется в целях юридической ликвидации предприятия. Используется при выводе активов с предприятия. Зачастую применяется с использованием «административного ресурса». Наиболее частые случаи при непосредственном участии ФНС. Наибольшую распространенность получила в наши дни 

Статья 201. (злоупотребление полномочиями) деяние, совершаемое должностными лицами коммерческих организаций. Применяется зачастую для вывода активов. Совершение сделок, выходящих за рамки компетенции таких должностных лиц. Принятие противозаконных решений; ст. 285. (злоупотребление должностными полномочиями) используется в целях давления на заведомую жертву «конфликта» для создания препятствий в деятельности предприятия, например, для привлечения к административной ответственности, отзыву лицензии при отсутствии законных оснований. Одной из сторон «конфликта» может способствовать получению преимуществ 

Статья 291. (дача взятки) совершается для подкупа должностных лиц 

Статья 292.(служебный подлог) применяется зачастую для трактовки и/или изменения сущности и правового смысла того или иного акта. Наиболее распространен при действиях, связанных с земельными участками 

Статья 293. (халатность) часто нарушения, допускаемые чиновниками выглядят именно как халатность. Они ничего не делают (не выдают вовремя документы, выдают документы и информацию, которую не вправе предоставлять и т.п.). Преступление, пограничное между ст. 285 и 286, однако, санкция значительно мягче. Нередко действия коррумпированных чиновников часто ошибочно трактуются именно как халатность 

Статья 294. (воспрепятствование осуществлению правосудия и производству предварительного расследования), имеет место, как правило, когда в исходе спора заинтересованы высокопоставленные представители власти. Доказывается крайне трудно 

Статья 303. (фальсификация доказательств) совершается представителями правоохранительных органов при проведении следственных действий 

При совершенствовании уголовного законодательства России в сфере противодействия рейдерству, необходимо учитывать, что КоАП РФ также содержит статьи, в той или иной степени направленные на противодействие рейдерской деятельности, в частности, к таким статьям можно отнести ст. 15.22 «Нарушение правил ведения реестра владельцев ценных бумаг» и ст. 15.23.1 «Нарушение требований законодательства о порядке подготовки и проведения общих собраний акционеров, участников обществ с ограниченной (дополнительной) ответственностью и владельцев инвестиционных паев закрытых паевых инвестиционных фондов», которые предусматривают административную ответственность за правонарушения, связанные с деятельностью акционерных обществ. 

Таким образом, в нашем законодательстве уже существуют достаточно полная правовая база, чтобы решительно противостоять рейдерским захватам либо затруднять такие атаки. УК РФ дает достаточно оснований, чтобы возбудить уголовное дело и привлечь виновных к ответственности. Однако механизм антирейдерства действуют малоэффективно. Проблема в том, что в современных условиях сложно обеспечить неукоснительное исполнение правовых норм. В уголовно-правовом регулирование существуют две «слабые» стороны противодействия рейдерству:

 1) УК РФ не охватывает весь спектр деяний, посредством которых совершаются рейдерские захваты;

 2) нормы уголовного закона недостаточно адаптированы к специфике данной категории преступлений. 
Совершенствование законодательства и правовой системы в области противодействия рейдерству требует комплексного планирования законотворческих работ, одномоментного внесения изменений и дополнений в уголовный, уголовно-процессуальный, гражданский, арбитражно-процессуальный кодексы РФ, а также совершенствования системы антикоррупционной экспертизы нормативных правовых актов, включения экспертного заключения в доказательную базу уголовного расследования рейдерского захвата. 
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Северо-Казахстанский государственный университет им. М.Козыбаева
ИЗУЧЕНИЕ ОБЩЕСТВЕННОГО МНЕНИЯ КАК СПОСОБ ОЦЕНКИ ЭФФЕКТИВНОСТИ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ МАСЛИХАТОВ В РК
В Республике Казахстан, в условиях изменений политической и социальной среды, актуализируется проблема становления адекватной системы государственного управления, способной эффективно реагировать на вызовы внешней среды. В этой связи актуальным является разработка критериев эффективности деятельности местных исполнительных и представительных органов власти, надежной системы их научно-обоснованной оценки. В теории государственного управления существует множество методик оценки эффективности деятельности местных исполнительных органов власти. Указом Президента РК от 23 декабря 2010 года № 1125 в Республике Казахстан была внедрена «Система ежегодной оценки эффективности деятельности центральных государственных и местных исполнительных органов областей, города республиканского значения, столицы». Для оценки эффективности деятельности местных представительных органов власти (маслихатов) в РК подобных методических систем не существует. В этой связи, в настоящей статье мы акцентируем внимание на возможных способах оценки эффективности деятельности маслихатов Республики Казахстан, использование которых, на наш взгляд, будет способствовать формированию у исследователя данных вопросов государственного управления более полного представления об имеющихся проблемах функционирования местных представительных органов власти в РК. Выявление и последующий анализ данных проблем позволит наметить возможные пути их решения, которые будут способствовать повышению эффективности деятельности данных органов государственной власти. 
Под эффективностью деятельности местных представительных органов власти в настоящей статье понимается соответствие результатов деятельности местных представительных органов власти тем социальным целям, которые ставятся перед ними обществом – населением соответствующей области, района, города областного значения, сформировавшим данный местный представительный орган власти путём прямых выборов в него своих депутатов. Эффективность деятельности местных представительных органов власти рассматривается как социально-экономическая и политическая категория, которая раскрывает взаимосвязь результатов деятельности местных представительных органов власти, выраженных техническими характеристиками и социальным результатом. 

Техническая эффективность обычно определяется с точки зре​ния достижения целей деятельности. Такой подход позволяет формулировать критерии эффективности и ставить цели по их достижению. Понятие технической эффективности для местных представительных органов власти предполагает, что критерии оценки должны отражать сте​пень соответствия деятельности местных представительных органов власти потребно​стям населения. При подобном подходе техническая эффективность оценивает​ся путем изучения общественного мнения, которое показывает, на​сколько удовлетворено деятельностью местных представительных органов власти население данного региона (области, района, города). Кроме того, необходимо путем опросов оценивать побочные негативные для общества по​следствия, т.е. не возникают ли в связи с деятельностью местных представительных органов власти новые запросы или проблемы. Основным по​казателем того, в чем нуждается общество, какие потребности надо удовлетворять, и в какой степени, является мнение населения. Иногда имеющиеся желания и требо​вания выливаются в конкретные действия граждан, когда они обращаются к местным представительным органам власти с требованиями определенных услуг (в основном, личного и реже – общественного характера); жалуются депутатам представительных органов власти на работу некоторых местных исполнительных органов власти (на недостаточную оперативность, грубость, низкое качество предоставляемых государственных услуг и т.п.); обращаются к депутатам представительных органов власти, чтобы информировать их о нерешенных коммунальными служ​бами или местными исполнительными органами проблемах, неудовлетворенных потребностях, жалобах и т.п.

Непосредственный эффект от деятельности местного представительного органа власти на население можно выявить и оценить. Для получения представления об удовлетворенности людей работой местных представительных органов власти используются методы социологических опросов. Именно опросы дают важные сведения о том, что думает население о проблемах и состоянии дел.

Методика проведения опросов общественного мнения хорошо разработана, и результаты опросов используются органами государственного управ​ления во многих странах мира. Опро​сы дают статистически точную картину, позво​ляют понять, почему людей не удовлетворяет та или иная форма деятельности местных представительных органов власти, что они считают нужным изменить. На сегодняшний день одним из наиболее оперативных способов сбора первичной со​циологической информации является анкетный опрос. Социологичес​кая анкета - это объединенная единым исследовательским замыслом система вопросов, направленных на вы​явление количественно-качественных характеристик объ​екта и предмета анализа. Важным условием для получения достоверной информации кроме правильной формулировки вопросов анкеты является также правильное осуществление выборки среди населения региона респондентов для проведения опроса. Среди множества типов выборки респондентов, существующих в прикладной социологии сегодня, для получения достоверной информации об оценке эффективности деятельности маслихатов РК наиболее подходящей, на наш взгляд, является прямопропорциональная стратифицированная выборка респондентов, при которой число выбранных элементов в каждой страте (группе) пропорционально численности входящих в них элементов. Прямопропорциональная стратифицированная выборка подразумевает выбор большего количества элементов в большей группе, меньшего - в меньшей. Таким образом, грамотно составленная анкета с вопросами, касающимися деятельности маслихата и использование прямопропорционального стратифицированного типа выборки респондентов позволит исследователю проблем функционирования местных представительных органов власти в РК провести изучение общественного мнения с наименьшими организационными (в первую очередь, финансовыми) затратами и, что не маловажно, в достаточно короткий срок.

Исследование по предлагаемой нами методике была проведено в Северо-Казахстанской области (СКО) в мае-сентябре 2011 года. Целью проведённого исследования было получение понимания населением СКО - избирателями депутатов Северо-Казахстанского областного маслихата и районных маслихатов СКО - вопросов и проблем, касающихся работы данных маслихатов. Исследование включало вопросы о взаимоотношениях избирателей со своими депутатами, об оценке эффективности и результативности данных взаимоотношений. В анкетировании приняли участие 10000 человек, проживающих в районах и областном центре СКО – г.Петропавловске. В соответствие с избранной методикой прямопропорциональной стратифицированной выборки респондентов, 10000 анкет были распределены среди избирателей депутатов маслихатов прямопропорционально их численности в избирательных округах. Информация о распределённости количества анкет в разрезе районов СКО представлена в таблице 1.

Таблица 1 

Информация о распределённости количества анкет в разрезе районов СКО

	№
	Район СКО
	Количество избирателей на 1.01.2011 г., чел.
	Количество 

анкет, шт.

	1
	Айыртауский 
	25 744
	630

	2
	Акжарский 
	12 666
	310

	3
	Аккайынский 
	16 289
	400

	4
	Есильский 
	20 464
	500

	5
	Жамбыльский 
	17 110
	420

	6
	М.Жумабаева
	24 033
	580

	7
	Кызылжарский
	28 248
	690

	8
	Мамлютский
	15 426
	370

	9
	им.Г.Мусрепова
	29 687
	720

	10
	Тайыншинский
	35 271
	860

	11
	Тимирязевский
	9353
	230

	12
	Уалихановский
	10 960
	270

	13
	Шал акына
	15 705
	380

	14
	г.Петропавловск
	149 325
	3640

	
	Итого по СКО
	410 281
	10 000


Полученные ответы на вопросы анкеты можно условно разделить на 2 основные группы:

Ответы, характеризующие активность избирателей во взаимодействии с депутатами маслихатов. Респонденты, в большинстве своем (65%) участвовали в выборах депутатов маслихата. Однако 39% респондентов не знают своих депутатов маслихата, 69 % респондентов ни разу не обращались к своим депутатам за помощью по каким-либо своим проблемам. 82,5% респондентов не предлагали своему депутату вопросы для рассмотрения их на заседаниях постоянных комиссий, сессиях маслихата; 94% опрошенных не давали никаких рекомендаций для улучшения работы депутата маслихата. Среди вопросов, по которым респонденты всё-таки обращались к депутату маслихата за помощью, преобладают вопросы, касающиеся социальной сферы – 88%, вопросы жилищно-коммунального характера (ЖКХ) – 8%. Экономические вопросы волновали лишь 4% респондентов.

Ответы, оценивающие деятельность действующих депутатов маслихатов и выражающие собственное мнение избирателей по ряду аспектов деятельности маслихата. На вопрос о том, как часто депутату удавалось решать их проблемы, 32% респондентов, обращавшихся к своим депутатам, отметили, что их депутатам всегда удавалось решить проблемы избирателей; ещё 32% респондентов отметили, что их депутатам удавалось решить вопросы избирателей почти всегда. 24% респондентов на данный вопрос ответили, что их депутату редко удавалось решить их проблемы и 12% респондентов ответили, что их депутату ни разу не удавалось решить их проблемы. Среди причин, по которым депутаты не всегда могли оказать им помощь, респонденты, в частности, отмечали объективную причину отсутствия у депутатов соответствующих правовых возможностей. Также по данному вопросу высказывались мнения о том, что для депутатов частные вопросы, по которым к ним обращались избиратели, не так важны, как решаемые ими вопросы местного государственного управления.

Избирателям депутатов был задан вопрос о том, были ли случаи, когда депутат отказывал им в помощи. На данный вопрос 88% респондентов отметили, что депутаты ни разу не отказали им в помощи. 12% респондентов, ответивших на данный вопрос положительно, среди причин полученного ими отказа называют, в частности, отсутствие у депутатов компетенции в решении данных вопросов. 

Интерес вызывают ответы на вопрос анкеты о формах взаимодействия депутатов маслихата со своими избирателями. Около половины (45%) респондентов ответили, что депутаты никак не взаимодействуют с ними. 28% респондентов отметили, что депутаты лично встречались с ними по месту их жительства (на собраниях КСК, сельских сходах и т.д.). 20% респондентов отмечают участие депутатов маслихата в различных общественных мероприятиях. 7% респондентов отметили выступление депутатов маслихата в различных СМИ (публикации в газетах, выступление по телевидению и радио).

Свою удовлетворённость работой действующего депутатского корпуса маслихата высказали 44% респондентов, отметивших, что если бы выборы в маслихат состоялись в следующее воскресение, они проголосовали бы снова за своего действующего депутата маслихата. Затруднились с ответом на данный вопрос 36% респондентов. Однозначно отказались бы проголосовать и не переизбрали бы своего действующего депутата 20% респондентов. На вопрос о том, влияет ли количество депутатов маслихата на качество выполняемых ими поручений избирателей, большинство респондентов (40%) ответили отрицательно, 29% респондентов ответили положительно и примерно столько же (31%) респондентов затруднились с ответом. 

Более половины всех респондентов (55%) затруднились ответить и 34% респондентов ответили отрицательно на вопрос о том, считают ли они, что маслихат сегодня функционирует с максимальной эффективностью. Выразили своё согласие с данным утверждением только 11% участников анкетирования. В качестве основных мер, которые следует предпринять для повышения эффективности функционирования маслихата и рекомендаций для улучшения работы депутата маслихата, респонденты предлагают, в частности: более частые и тесные контакты депутатов со своими избирателями (например, выезд в отдалённые сёла в районах СКО); усиление общественного контроля за деятельностью депутатов, полная прозрачность их деятельности; ужесточение квалификационных требований, предъявляемых к кандидатам в депутаты маслихата; усиление контрольных функций депутатов маслихата за работой местных исполнительных органов власти. В то же время, отвечая на вопрос о необходимости организации работы депутата маслихата на освобождённой основе, с оплатой труда из государственного бюджета, большинство респондентов (42,5%) ответили отрицательно, 30% респондентов согласны с такой необходимостью и 27,5% затруднились с ответом.

Таким образом, подводя итог проведённому нами анализу анкетирования, мы можем сделать вывод о том, что большинство жителей СКО проявляет пассивность во взаимодействии с депутатами маслихатов. Более 1/3 респондентов не знают своих депутатов маслихата, 2/3 респондентов ни разу не обращались к своим депутатам за помощью по каким-либо своим проблемам. Абсолютное большинство граждан не проявляют никакого интереса к текущей работе маслихата. Те же граждане, кто всё-таки контактирует с депутатами маслихата, обращаются к ним за помощью чаще всего по социальным вопросам и вопросам жилищно-коммунального характера. Абсолютное большинство граждан, обращавшихся в маслихат за помощью, отмечают, что депутаты почти всегда оказывают содействие в решении их вопросов; не игнорируют обращавшихся к ним избирателей; не избегают личных встреч с ними, а также используют различные формы взаимодействия со своими избирателями (участие в различных общественных мероприятиях, выступление в различных СМИ). Полученные ответы отражают достаточно высокий уровень удовлетворенности респондентов уровнем профессионализма работающих сегодня депутатов маслихатов, свидетельствуют о большом доверии избирателей к их текущей деятельности. В то же время, многие респонденты высказались за принятие ряда мер для повышения эффективности функционирования маслихата и дали свои рекомендации для улучшения работы депутата маслихата.

При грамотном использовании предлагаемая методика оценки эффективности деятельности маслихатов РК (в частности, оценки работы депутатского корпуса), может дать исследователю необходимую информацию о существующих проблемах функционирования местных представительных органов власти. Подобные опросы могут проводиться как разово, с целью сбора первичной информации, так и в рамках постоянного мониторинга данной проблемы. Выбор варианта будет зависеть только от целей и задач, стоящих перед исследователем.

А.В. Кропачева

Омский Экономический институт
Особенности административного расследования по делам об административных правонарушениях 
в области капитального строительства
Административное расследование, как это указано в ч. 1 ст. 28.7 КоАП РФ, проводится в отношении определенных видов административных правонарушений, обуславливающих в процессе сбора доказательств необходимость проведения экспертизы или иных процессуальных действий, требующих значительных временных затрат.

В КоАП РФ не определено, что именно относится к «иным процессуальным действиям», требующих проведения административного расследования. Однако по смыслу ст. 28.7 КоАП РФ эти процессуальные действия обусловлены получением дополнительных доказательств по делу об административном правонарушении.

Для решения задачи выяснения обстоятельств административного правонарушения в области капитального строительства законодателем предусмотрена возможность проведения следующих процессуальных действий:

1) получения объяснений лица, в отношении которого ведется производство по делу об административном правонарушении (ст. 26.3 КоАП РФ);

2) получение показаний потерпевшего и свидетелей по делу об административном правонарушении (ст. 26.3 КоАП РФ);

3) проведение экспертизы (ст. 26.4 КоАП РФ);

4) взятие проб и образцов (ст. 26.5 КоАП РФ);

5) фотографирование или фиксирование иным способом вещественных доказательств (ст. 26.6 КоАП РФ);

6) направление поручения для совершения определенных действий по делу об административном правонарушении (ст. 26.9 КоАП РФ);

7) направление запроса по делу об административном правонарушении (ст. 26.9 КоАП РФ);

8) истребование сведений (ст. 26.10 КоАП РФ).

Необходимо определить, какой временный период имел в виду законодатель, используя в тексте статьи словосочетание «значительные временные затраты». В КоАП РФ не уточняется и содержание процессуальных действий. Возможно, под этим словосочетанием законодатель понимает такой временной интервал, который охватывает большую часть времени, отведенного для возбуждения дела об административном правонарушении, или превышает этот период. На наш взгляд, перечень процессуальных действий можно было бы дополнить осмотром места совершения административного правонарушения (осмотр строительных площадок и строящихся объектов в присутствии юридического лица, индивидуального предпринимателя – застройщика или его представителя и двух понятых); допросом (юридического лица, индивидуального предпринимателя, застройщика); проверкой показаний на месте.

Первое из таких процессуальных действий – это экспертиза, об этом указано в ст. 28.7 КоАП РФ. Определение о назначении экспертизы выносят, когда в производстве по делу возникает необходимость в использовании специальных познаний в науке, технике и т.д. Предельный срок проведения экспертизы в КоАП РФ не регламентирован, поэтому остается неясным вопрос о том, что если для проведения экспертизы потребуется период больше, чем отведено на проведение административного расследования. Исходя из этого, мы предлагаем дополнить ст. 26.4 КоАП РФ частью 7 следующего содержания: «Предельный срок проведения экспертизы не может превышать один месяц с момента вынесения определения о назначении экспертизы судьей, органом, должностным лицом, в производстве которых находится дело».

К сожалению, как уже отмечалось выше, КоАП РФ в ч. 1 ст. 28.7. не предусматривает назначение административного расследования по делам об административных правонарушениях в области капитального строительства. На наш взгляд это существенный недостаток. Рассмотрение дел по целому ряду административных правонарушений, например, нарушение правил производства строительно-монтажных работ, нарушение правил строительства, нарушение требований зонирования территории застройки – все это требует обязательного назначения экспертиз. В противном случае невозможно будет установить, например, соответствие прочности конструкции (элемента конструкции) требованиям безопасности, установленным государственными стандартами. В связи с этим считаем целесообразным, внести изменения в ст. 28.7 КоАП РФ, что позволит проводить необходимые экспертизы по делам о правонарушениях в области капитального строительства.

В рамках моделирования содержания стадии административного расследования применительно к делам о правонарушениях в области капитального строительства заслуживает внимания вопрос о его сроках. Согласно ч. 5 ст. 28.7 КоАП РФ, он не может превышать один месяц с момента возбуждения дела об административном правонарушении. При исчислении указанного срока не принимается во внимание тот час и те сутки, которыми начинается течение срока. Срок административного расследования, исчисляемый месяцами, истекает в соответствующее число последнего месяца, а если этот месяц не имеет соответствующего числа, то срок оканчивается в последние сутки этого месяца. Если окончание срока приходится на нерабочий день, то последним днем срока считается первый, следующий за ним рабочий день. 

Срок административного расследования исчисляется с даты возбуждения дела об административном правонарушении. Такой датой на основании
ч. 4 ст. 28.1 КоАП РФ является:

1) дата составления протокола осмотра места совершения административного правонарушения;

2) дата составления первого протокола о применении мер обеспечения производства по делу об административном правонарушении, предусмотренных статьей 27.1 КоАП РФ;

3) дата составления протокола об административном правонарушении или вынесения прокурором постановления о возбуждении дела об административном правонарушении;

4) дата вынесения определения о возбуждении дела об административном правонарушении при необходимости проведения административного расследования, предусмотренного статьей 28.7 КоАП РФ.

В срок административного расследования включается время осуществления процессуальных действий с даты возбуждения дела до даты составления протокола об административном правонарушении или вынесения постановления о прекращении дела об административном правонарушении в порядке ст. 28.9 КоАП РФ. В указанный срок не включается:

1) время для устранения недостатков при возвращении дела об административном правонарушении на доработку лицом, рассматривающим дело;

2) время передачи дела на рассмотрение;

3) время нахождения дела на рассмотрении.

Таким образом, срок для проведения административного расследования установлен в один месяц, является процессуальным, а не давностным. Нарушение должностным лицом, ведущим расследование, этого срока не прекращает производство по делу. К виновным в нарушении срока должностным лицам могут быть применены меры дисциплинарного воздействия. Административное расследование следует завершить до окончания срока давности привлечения к административной ответственности. Если срок давности окончится, дело немедленно следует прекратить. 

В Постановлении Пленума Верховного Суда РФ от 24 марта 2005 № 5 «О некоторых вопросах, возникающих у судов при применении Кодекса Российской Федерации об административных правонарушениях» установлено, что срок давности привлечения к ответственности исчисляется по общим правилам исчисления сроков – со дня, следующего за днем совершения административного правонарушения (за днем обнаружения правонарушения) [1]. В случае совершения административного правонарушения, выразившегося в форме бездействия, срок привлечения к административной ответственности исчисляется со дня, следующего за последним днем периода, предоставленного для исполнения соответствующей обязанности.

Однако в КоАП РФ не регламентирован минимальный период проведения административного расследования. Возбуждение дела об административном правонарушении начинается с момента принятия должностным лицом органа государственного строительного надзора, уполномоченным составлять протоколы об административных правонарушениях в области капитального строительства, решения о необходимости возбуждения дела на основании имеющейся информации. Но решение принимается на основе анализа соответствующих материалов. В КоАП РФ не указано, сколько времени займет принятие такого решения, и за какое время будут рассмотрены все материалы по делу, ведь материалы могут быть собраны как самим должностным лицом, так и другими заинтересованными лицами. Так в ч. 2 ст. 28.1 КоАП РФ материалы, сообщения, заявления, поступившие извне, подлежат рассмотрению должностным лицом органа государственного строительного надзора, уполномоченным составлять протоколы об административных правонарушениях в области капитального строительства. Срок проведения административного расследования по нашему мнению не может быть менее 10 дней, если материалы, сообщения, заявления, поступили:

- из правоохранительных органов, а также из других государственных органов, органов местного самоуправления, от общественных объединений материалы, содержащие данные, указывающие на наличие события административного правонарушения;

- сообщения и заявления физических и юридических лиц, а также сообщения в средствах массовой информации, содержащие данные, указывающие на наличие события административного правонарушения.

В случае если в ходе проведения административного расследования не будут выявлены доказательства, подтверждающие наличие события административного правонарушения при наличии материалов, сообщений и заявлений должностное лицо органа государственного строительного надзора выносит мотивированное определение об отказе в возбуждении дела об административном правонарушении в области капитального строительства. На наш взгляд, оно должно быть официально объявлено в средствах массовой информации, если установлен факт отсутствия необходимых данных для привлечения лица к ответственности за выявленное нарушение или с особенностями самого процесса производства по данному виду правонарушений.

Поэтому считаем необходимым, внести в ст. 28.7 КоАП РФ изменения, а именно дополнить ч. 5 указанной статьи после слов «административного расследования» словами «не может длиться менее 10 дней» и далее по тексту.

При процессуальном оформлении собранных доказательств учитываются все материалы, имеющие отношение к конкретному делу. Должностное лицо органа государственного строительного надзора, составляя протокол, указывает в нем, помимо сведений о правонарушителе, фабулу дела и норму, которая нарушена, права и обязанности привлекаемого лица. После ознакомления с протоколом правонарушитель представляет свои объяснения по факту совершения административного правонарушения, согласно фабуле дела.

При этом объяснения должны быть представлены до окончания оформления протокола и всех документов по делу. Поскольку после его подписания, лицом, составившим протокол, включение в него какой – либо информации, тем более иными лицами, в распоряжении которых поступает этот документ, и в отсутствие правонарушителя, должно рассматриваться как изменение его содержания, с которым правонарушитель не знаком.

Однако законодатель несколько непоследователен. Часть 2 ст. 28.3 КоАП РФ устанавливает, что объяснения лица, в отношении которого ведется производство по делу об административном правонарушении, показания потерпевшего, свидетелей должны быть отражены в протоколе об административном правонарушении. Вместе с тем, ч. 4 ст. 28.2 КоАП РФ указывает, что объяснения лиц прилагаются к протоколу, а ч. 2 ст. 26.3 КоАП РФ закрепляет, что они должны быть записаны и приобщены к делу только в случае необходимости.

Очевидно, что приоритет невозможно оставить за какой-либо одной нормой. Однако, на наш взгляд, процессуально правильнее и целесообразнее, чтобы объяснения именно прилагались к протоколу. 

При проведении расследования по делам о правонарушениях в области капитального строительства возможен осмотр помещений, территорий, принадлежащих юридическому лицу или индивидуальному предпринимателю, изъятие проб и образцов, документов, транспортных средств и иных вещей, а также временный запрет деятельности. Возможно применение технических средств для фиксации вещественных доказательств. Применение данной меры оформляется протоколом, который подписывается должностным лицом органа государственного строительного надзора, его составившим, законным представителем юридического лица, индивидуальным предпринимателем либо в случаях, не терпящих отлагательств, иным представителем юридического лица или представителем индивидуального предпринимателя, понятым. В случае отказа законного представителя юридического лица или иного его представителя от подписания протокола в нем делается соответствующая запись. Копия протокола об осмотре принадлежащих юридическому лицу или индивидуальному предпринимателю помещений, территорий и находящихся там вещей, документов вручается законному представителю юридического лица или иному его представителю, индивидуальному предпринимателю или его представителю.

По результатам проведенного административного расследования составляется протокол об административном правонарушении либо выносится постановление о прекращении дела об административном правонарушении.

Физическому лицу (законному представителю юридического лица), в отношении которых возбуждено производство по делу, а также потерпевшему по их просьбе вручается под расписку копия протокола и делается об этом соответствующая запись в протоколе. В случае если лицо, привлекаемое к административной ответственности в области капитального строительства, отказывается знакомиться с правами, предусмотренными ст. 25.1 КоАП РФ, или отказывается расписываться в ознакомлении с уже разъясненными правами, необходимо отправить ему заказное письмо с уведомлением, в котором направить выписку из вышеназванной статьи КоАП РФ. В противном случае должностное лицо, составившее протокол, не сможет доказать факт ознакомления лица, привлекаемого к административной ответственности, с правами и обязанностями, предусмотренными КоАП РФ.

Протокол об административном правонарушении – это тот документ, содержание которого имеет первостепенное значение для дальнейшего рассмотрения дела, являясь процессуальным документом, завершает административное расследование в строительной деятельности. В нем систематизируются собранные по делу доказательства, отражаются результаты проведенных процессуальных действий, формулируются выводы.

Содержание ст. 28.7 КоАП РФ, по нашему мнению, не исключает возможность проведения дополнительного и повторного административного расследования по делам об административных правонарушениях. 

Повторное административное расследование может проводиться в случаях:

1) отмены постановления о прекращении производства по делу;

2) возвращения протокола об административном правонарушении и других материалов дела в орган, должностному лицу, которые составили протокол, в случае составления протокола и оформления других материалов дела неправомочными лицами, неправильного составления протокола и оформления других материалов дела либо неполноты представленных материалов, которая не может быть восполнена при рассмотрении дела.

Проведение повторного административного расследования по рассматриваемой категории дел предусматривает повторное проведение тех или иных действий в силу допущенных ранее процессуальных ошибок либо если они проводились в других целях и им присуща неполнота (пересмотр документов, повторная экспертиза, дача показаний). 

Дополнительным в данном случае следует считать производимое повторно административное расследование, которое предусматривает проведение только дополнительных, т.е. ранее не проводившихся действий (применение технических средств фото-, кино- или видео техники).

На основании ч. 5 ст. 28.7 КоАП РФ срок расследования должен исчисляться с момента возбуждения дела об административном правонарушении. Следовательно, в пределах установленного срока теоретически допустима возможность возобновления процедуры административного расследования по делу, в отношении которого уже был оформлен протокол.

Таким образом, необходимость проведения административного расследования по делам о правонарушениях в области капитального строительства связана не столько с особенностями производства по факту административного правонарушения, сколько с отсутствием всей необходимой информации для привлечения лица к административной ответственности [2]. 

Таким образом, подводя итоги нашего исследования, отметим:

1. Стадия административное расследование состоит из четырех этапов:

1. Сбор доказательств;
2. Процессуальное оформление собранных доказательств; 

3. Составление протокола об административном правонарушении и направление его на рассмотрение должностному лицу органа государственного строительного надзора или в суд;
4. Возможность проведения дополнительного и повторного административного расследования при производстве работ объектов капитального строительства.

2. «Значительные временные затраты». Четкого понятия этих слов нет. Возможно, под этим словосочетанием законодатель понимает такой временной интервал, который охватывает большую часть времени, отведенного для возбуждения дела об административном правонарушении, или превышает этот период. На наш взгляд, перечень процессуальных действий можно было бы дополнить осмотром места совершения административного правонарушения; допросом; проверкой показаний на месте.

3. Дополнить ст. 26.4 КоАП РФ частью 7 следующего содержания: «Предельный срок проведения экспертизы не может превышать один месяц с момента вынесения определения о назначении экспертизы судьей, органом, должностным лицом, в производстве которых находится дело».

4. Если в ходе проведения административного расследования не будут выявлены доказательства, подтверждающие наличие события административного правонарушения при наличии материалов, сообщений и заявлений должностное лицо органа государственного строительного надзора выносит мотивированное определение об отказе в возбуждении дела об административном правонарушении в области капитального строительства. На наш взгляд, оно должно быть официально объявлено в средствах массовой информации, если установлен факт отсутствия необходимых данных для привлечения лица к ответственности за выявленное нарушение или с особенностями самого процесса производства по данному виду правонарушений.

5. Внести в ст. 28.7 КоАП РФ изменения дополнив ч. 5 указанной статьи после слов «административного расследования» словами «не может длиться менее 10 дней» и далее по тексту.

6. Объяснения лица, в отношении которого ведется производство по делу об административном правонарушении в области капитального строительства, показания потерпевшего, свидетелей должны быть отражены в протоколе об административном правонарушении. Вместе с тем, ч. 4 ст. 28.2 КоАП РФ указывает, что объяснения лиц прилагаются к протоколу, а ч. 2 ст. 26.3 КоАП РФ закрепляет, что они должны быть записаны и приобщены к делу только в случае необходимости. На наш взгляд, процессуально правильнее и целесообразнее, чтобы объяснения именно прилагались к протоколу.
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ФОРМИРОВАНИЕ ТИПОВ ЕСТЕСТВЕННОНАУЧНОЙ КНИГИ: ВЛИЯНИЕ КОММУНИКАЦИОННЫХ ПРОЦЕССОВ В ОБЛАСТЯХ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

В традиционной модели книги в качестве ведущего основания для выделения ее типов принято целевое назначение, что нашло отражение в ГОСТ 7.60–2003 «Издания. Основные виды. Термины и определения» [1, с. 117–118]. Среди тринадцати названных здесь типов естественнонаучная книга представляет пять: это научная, научно-популярная, учебная, справочная, информационная книга. Однако, с нашей точки зрения, типы естественнонаучной книги могут вычленяться и по-иному принципу, а именно с учетом тех областей деятельности, которые воздействуют на формирование каждого из них. Соответственно это только сами естественные науки; естественные науки и популяризация, педагогика, справочно-энциклопедическая деятельность, научно-информационная деятельность. Помимо указанных областей деятельности можно назвать историческую науку. Под ее влиянием создается историко-естественнонаучная книга, специфический тип, аналог которого нельзя выделить в случае книги гуманитарной.

Любую из перечисленных областей отличают свои способы коммуникации, и эти способы коммуникации влияют на формирование книги отдельного типа. Рассмотрим более подробно все типы естественнонаучной книги и соотносимые с ними области деятельности, имея в виду особенности коммуникационных процессов, протекающих в последних.
На создание научной книги по естествознанию воздействуют непосредственно естественные науки. Появлению научной монографии или сборника научных трудов по естественным наукам предшествуют такие способы коммуникации в этой области деятельности, как личное общение в лаборатории и вне ее, частная переписка (межличностная коммуникация) на первоначальном этапе; недепонированные отчеты о научно-исследовательской работе, депонированные рукописи, научные конференции, интернет-сайты (групповая коммуникация) на следующем этапе; научные журналы по естествознанию, научные политематические журналы и политематические сборники научных трудов (массовая коммуникация) в дальнейшем; диссертации (групповая коммуникация). Тезисы докладов (сообщений) научной конференции (съезда, симпозиума), материалы конференции (съезда, симпозиума), препринты (массовая коммуникация) имеют скорее вспомогательное значение в естественнонаучной коммуникации.
Научно-популярная книга по естествознанию формируется под влиянием процессов коммуникации, происходящих не только в естественных науках, но и в области популяризации. Со стороны естественных наук важно влияние научной монографии аналогичной тематики, хотя толчком к созданию научно-популярной книги может стать и выход имеющей принципиальное значение статьи в научном журнале. На появление научно-популярной книги естественнонаучной тематики оказывают воздействие и способы коммуникации, характерные именно для области популяризации, – научно-популярные журналы по естествознанию (например, «Природа», «Химия и жизнь – XXI век»), политематические сборники научно-популярных статей, политематические научно-популярные журналы (скажем, «Наука и жизнь») и газеты (массовая коммуникация). Телевизионные и радиопередачи (массовая коммуникация), научно-популярные лекции и фильмы, интернет-сайты (групповая коммуникация) также могут служить отправными точками для создания научно-популярной книги, причем не только косвенно, но и будучи непосредственно трансформированными в книжные издания (например, так произошло с телевизионной программой «Гордон», стенограммы диалогов которой публиковались в виде книжных изданий с 2003 по 2006 год московским издательством «Предлог»).
Естественнонаучная учебная книга испытывает влияние коммуникационных процессов в естественных науках и педагогике. Учебные лекции, учебные фильмы, интернет-сайты (групповая коммуникация), общение преподавателя и обучающегося в лаборатории, вне лаборатории (межличностная коммуникация) подготавливают создание учебников, учебных пособий, лабораторных практикумов, задачников. В процессе подготовки произведения учебной литературы автор учитывает накопленный личный опыт взаимодействия с учащимися или студентами, а издательские работники – педагогический контекст выпускаемой учебной книги. Вместе с тем все способы коммуникации в собственно естественных науках находят отражение не только в содержании, но и в форме учебной книги.
Справочная книга естественнонаучной тематики становится результатом коммуникационных процессов как в самих естественных науках, так и в сфере справочно-энциклопедической деятельности. Появлению естественнонаучной справочной книги предшествует длительный период накопления материала, его упорядочения и систематизации. В журнальных и книжных изданиях по естествознанию фиксируются данные наблюдений и экспериментов, теоретические концепции, которые подлежат неоднократной проверке и оценке научным сообществом. В итоге создаются фактографические базы данных; в современных условиях могут формироваться аккумулирующие приведенное в систему знание интернет-сайты (групповая коммуникация). После выхода в свет справочного издания естественнонаучной тематики отраженное в нем знание может находить место в политематических справочных изданиях (массовая коммуникация), к примеру, становиться частью универсальной энциклопедии.
Естественнонаучная информационная книга рождается под влиянием и естественных наук, и научно-информационной деятельности. Сегодня информационные книжные издания по естествознанию представлены по преимуществу библиографическими изданиями, тогда как реферативные и обзорные обычно являются журнальными. Подготовка информационной книги естественнонаучной тематики может вестись не только на базе самих по себе первичных изданий, но и с использованием подобных журналов, а также политематических сборников информационного типа (к примеру, «Книжная летопись», «Летопись журнальных статей», «Летопись авторефератов диссертаций») и политематических информационных журналов (массовая коммуникация), реферативных баз данных (групповая коммуникация). Отметим, что последние не заменяют печатную естественнонаучную информационную книгу. Приведем пример из реальной издательской практики. О.И. Левченко пишет: «БЕН при участии ИФТТ <Институт физики твердого тела РАН> выпускала библиографические указатели: “Фазовые равновесия и фазовые превращения”, “Экситонные спектры неметаллических кристаллов”, “Дислокации в кристаллах” – в 1960-е гг.; “Жидкое и аморфное состояние металлических систем” – в 1980-е гг.

В настоящее время, несмотря на возможность доступа к электронным базам данных (БД), работа по созданию библиографических пособий в традиционной форме не прекращается. Например, в издательстве CRC Press в 2004 г. вышел указатель “Фазовые превращения элементов под высоким давлением”, подготовленный сотрудниками лаборатории физики высоких давлений» [2, с. 349].
Историко-естественнонаучная книга испытывает воздействие коммуникационных процессов, протекающих и в естественных науках, и в исторической науке. Тут задействованы все способы коммуникации, свойственные данным областям деятельности, включая и общение в лаборатории с целью исторической реконструкции (межличностная коммуникация). Для формирования историко-естественнонаучной книги очень важны публикации в историко-естественнонаучных журналах (это, например, «История наук о Земле», «Историко-биологические исследования») и журналах, представляющих историю развития как естественных, так и технических наук («Вопросы истории естествознания и техники», «История науки и техники» московского издательства «Научтехлитиздат», «История науки и техники» уфимского издательства «Реактив»).
Каждый из многообразных способов коммуникации, влияющих на создание естественнонаучной книги, отличается особыми методологическими подходами к отбору и подаче материала. «…Изучение последующих “толкований”, которые претерпевают знания (начиная от лабораторных дневников, переписки, эскизов, набросков статей и кончая опубликованными текстами, докладами, учебниками, презентациями для неспециалистов и лекциями для широкой публики), – констатирует Д. Пестр, – давно показало, что эмпирический базис и логический статус излагаемых результатов меняются в зависимости от каждого конкретного контекста» [3, с. 51]. Естественнонаучная книга всегда вторична. Причем, с одной стороны, она отражает существующие до нее и параллельно с ней способы коммуникации, с другой же стороны, оказывается вполне самостоятельным способом коммуникации, в свою очередь воздействующим на все другие способы коммуникации в естественных науках и популяризации, педагогике, справочно-энциклопедической деятельности, научно-информационной деятельности, исторической науке, сопряженных с естествознанием.
Библиографический список

1. ГОСТ 7.60–2003. Издания. Основные виды. Термины и определения // Основные стандарты по издательскому делу. – М.: Университетская книга, 2009. – С. 112–137.

2. Левченко О.И. Эволюция библиотечного и информационного обслуживания ученых в Институте физики твердого тела РАН // Румянцевские чтения – 2012: материалы Всеросс. науч. конф. Ч. 1. – М.: Пашков дом, 2012. – С. 346–352.

3. Пестр Д. Социальная и культурологическая история науки: новые определения, новые объекты, новые практики // Вопросы истории естествознания и техники. – 1996. – №4. – С. 40–59.
В.В. Зелёв

Омская гуманитарная академия

ГИТЛЕР ОБ ОТНОШЕНИИ НАЦИЗМА К ХРИСТИАНСКОЙ 

ЦЕРКВИ В ГЕРМАНИИ

В 1934 г. в Лондоне была опубликована книга «Говорит Гитлер». Автор её бывший член германской национал-социалистической партии Герман Раушнинг был главой Данцингского сената и состоял в ближайшем окружении фюрера. Книга почти полностью состоит из дословно воспроизведенных речей Гитлера в узком кругу посвященных – случай в практике тайных обществ редчайший. Она представляет уникальную возможность заглянуть в самую сердцевину идеологии нацизма. Работа Раушнинга неоднократно переиздавалась на Западе, но на русском языке впервые была опубликована в 1993 г. В предисловии к своей книге автор пишет: «В «Майн Кампф» не написано о том, чего на самом деле хочет Гитлер и что должен совершить национал-социализм. Эта книга – для масс. Но у национал-социализма есть и тайное учение. Оно преподается и разрабатывается в определенных кругах весьма малочисленной элиты. В СС, «Гитлерюгенд», в кругах политического руководства, во всех кадровых организациях есть слой обычных членов - и группа посвященных. Только узким кругам посвящённых известно, чего на самом деле хочет Гитлер, и что такое национал-социализм. Только в узком кругу Гитлер откровенно высказывался о своих политических и социальных целях. Находясь в одном из таких узких кругов, я слышал всё это из его собственных уст… . Эти разговоры с Гитлером аутентичны. Они состоялись в последний год борьбы за власть и в первые два года (1933/34) господства национал-социалистов. Автор этих строк почти всегда делал свои записи непосредственно под впечатлением услышенного. Здесь Гитлер в кругу доверенных лиц свободно высказывает свои истинные мысли, скрываемые от масс» [1, с.18,19]. В этой связи особенно актуальным представляется отношение нацистского фюрера к христианской церкви, которая впоследствии вылилась в практическую политику национал-социализма. Данная позиция Гитлера потрясла Раушнинга. Об этом он пишет так: «Следующий разговор я запомнил до мелочей. Он произвел на меня неизгладимое впечатление. Именно тогда началось моё расхождение с национал-социализмом. Я начал понимать, каков он на самом деле и чем он хочет стать прежде всего… . Маленький диван, пара кресел, столы; фрау Раубаль (сводная сестра Гитлера), фрау Геббельс (жена министра пропаганды), Форстер (нацистский гауляйтер г. Данцига), Геббельс, я. Позади нас – «фюрер» - новоиспеченный рейхсканцлер… . Перед ним Юлиус Штрайхер (нацистский гауляйтер Баварии). Именно Штрайхер и дал Гитлеру повод для длинного монолога. Я не слышал начало беседы. Я начал прислушиваться только тогда, когда голос Гитлера за моей спиной стал громче» [1, с.49,50,51]. Очевидно, до этого речь шла о позиции национал-социализма в отношении христианской церкви и фюрер начал высказывать свои истинные мысли по этому поводу. «Насчет вероисповедания: что одна вера, что другая – всё равно. У них нет будущего. По крайней мере, в Германии. Итальянские фашисты во имя Господа предпочитают мириться с церковью. Я поступлю так же. Почему бы и нет? Но это не удержит меня от того, чтобы искоренить христианство в Германии, истребить его полностью, вплоть до мельчайших корешков. Итальянцы наивны, они могут быть христианами и язычниками одновременно, Деревенские итальянцы и французы сплошь язычники. Христианство не проникло им даже под кожу. Другое дело – немцы. Немец принимает все всерьез. Либо он христианин, либо язычник. Совмещать одно с другим он не может. Муссолини (фашистский правитель Италии) не нужно делать своих фашистов язычниками. Для них всё равно, язычники они или христиане. А для нашего народа имеет решающее значение, будет ли он следовать жидовскому христианству с его мягкотелой сострадательной моралью, или героической вере в бога природы, бога собственного народа, бога собственной судьбы, собственной крови» [1, с,51]. После небольшой паузы Гитлер продолжил: «Хватит рассуждать. Старый Завет, Новый Завет, или даже просто Слова Христовы… - все это один и тот же жидовский обман. Все это одно и то же, и это не сделает нас свободными. Немецкая церковь, немецкое христианство – ерунда. Или ты христианин – или язычник. Совмещать одно с другим невозможно. Можно выбросить из христианства эпилептика Павла. Это уже сделали задолго до нас. Можно превратить Иисуса в благородного человека и отрицать, что он Бог и Спаситель. Это делали и делают снова и снова. Кажется, такие христиане до сих пор есть в Америке и в Англии; они называются унитарии, или что-то вроде того. Но всё это бесполезно; Они тоже не свободны от того духа, о котором мы говорим. А нам не нужны люди, которые таращатся в небеса. Нам нужны свободные люди, которые осознают и ощущают Бога в себе» [1, с.51-52]. Как пишет далее Раушнинг, разговор велся то на повышенных, то на пониженных тонах, поэтому он не всё мог расслышать, но основную часть монолога фюрера он запомнил хорошо. Отвечая на реплику Штрайхера, Гитлер продолжил: «Вы не можете сделать Иисуса арийцем, это абсурд. …Вы спрашиваете, как нам быть? Так я вам скажу, нужно не допустить, чтобы церковь делала что-либо кроме того, что она делает сейчас. Сейчас она шаг за шагом теряет свои территории. Как вы думаете: вернуться ли массы к христианству? Глупости. Никогда не вернутся. Представление окончено. Они не рухнут сами по себе. Мы им поможем. Пусть попы сами роют себе могилу. Они отдадут нам своего доброго боженьку. Они готовы отдать всё на свете ради своего жалкого барахла. Ради чинов и доходов. Что же должны делать мы? То же самое, что делала католическая церковь, когда отбирала у язычников их веру: брать всё, что можно взять и истолковывать в нашем духе. Мы возвратимся по тому же пути». Раушнинг с ужасом услышал, что германский фюрер планирует превратить национал-социализм в религию немецкого народа: «В Пасху будем праздновать не воскресение Христово, а вечное обновление нашего народа; рождество станет рождеством НАШЕГО мессии – героического и вольнолюбивого духа нашего народа. Вы полагаете, что эти либеральные священники не верующие, а служащие, не будут учить в своих церквах от имени нашего Бога? Я вам гарантирую: они… так же легко… сменят свой крест на нашу свастику. Вместо крови своего прежнего Спасителя они будут посвящать празднества чистой крови нашего народа; они примут плоды германской нивы в качестве святых даров и будут есть их в знак вечного единства нации, как прежде вкушали от плоти своего Господа. И когда всё это случится, Штрайхер, церкви снова наполнятся. Конечно, если МЫ этого захотим, если там будет проповедываться НАША вера. Но спешить с этим не нужно» [1, с.52]. Фактически речь шла о том, что национал-социалистическая идеология в Германии в недалёком будущем должна заменить христианскую веру, выступая в форме разновидности языческой религии с поправкой на ХХ в. Затем фюрер продолжал в том же духе: «Зачем нужно единое вероисповедание, автокефальная германская церковь! Боже мой, неужели вы не видите, что всё это уже устарело? «Немецкие Христиане», Германская церковь, христиане-автокефалы, какое старьё! Я уже знаю, что придёт им на смену. И в своё время я об этом позабочусь. Без собственной религии немецкий народ не устоит. Что это за религия, ещё никто не знает. Мы ощущаем её. Но этого недостаточно» [1, с.54]. Главное, считал Гитлер, представить в смешном виде идеалы христианства и тогда оно начнёт разлагаться изнутри; они потеряют авторитет и превратят всё в бледный и бессвязный набор слов. Удастся ли нам довести их до этого? Безусловно!» [1, с.54]. На опасение высказанное его собеседниками, что это ещё более расширит волну решительных протестов со стороны баварской католической церкви, Гитлер резко возразил: «Эти «чёрные» (католические священослужители) никого не обманут. Их время вышло. Они проиграли… . Я католик. Так было угодно провидению. Только католик знает слабые места этой церкви. Я знаю, как взять единоверцев за живое. …В католической церкви есть некое величие. Господи, да ведь это учреждение простояло 2 тысячи лет! Вот чему стоит поучиться. Сколько изобретательности и понимания человеческой натуры! Они знают своих людей! Они знают, где собака зарыта! Но их время прошло! И сами попы это понимают. Они достаточно умны, чтобы осознать это и не ввязываться в борьбу. Если они это сделают, я, конечно, не допущу, чтобы они стали мучениками. Мы заклеймим их как уголовных преступников. Я сорву с их лиц благочестивые маски» [1, с.54]. Из дальнейших рассуждений фюрера следовало, что большую ставку в борьбе с огромным влиянием христианской католической церкви в Германии он делал на киноискусство и молодёжь. «А если этого будет недостаточно, - продолжал он,- я высмею и обесчещу их. Я распоряжусь, чтобы про них сняли фильм. Да, мы сделаем фильм про историю «чёрных». Пусть люди поглядят на весь этот бардак: абсурд, корыстолюбие, идиотизм, жульничество. Как они выжимают деньги из страны. Как они мухлюют наперегонки с жидами, как они занимаются кровосмесительством. Мы сделаем фильм таким занятным, что каждый захочет его посмотреть. Перед кинотеатрами выстроятся очереди и если у благочестивых бюргеров волосы встанут дыбом – тем лучше. Молодёжи это понравится. Молодёжи – и народу. Все остальные мне не нужны. Я вам гарантирую – если я захочу, я смогу уничтожить церковь за несколько лет – настолько она пуста, настолько обветшала и залгалась вся эта религиозная дребедень. Один верный удар – и она рухнет» [1, с.54-55]. Далее Гитлер снова вернулся к мысли, что наиболее уязвимым местом католического клира является его стремление к материальному обогащению. « Мы уже сейчас можем поймать их на общеизвестной страсти к доходам и благосостоянию. Поэтому мы имеем возможность договориться с ними мирно и без споров. Я дам им пару лет испытательного срока. Зачем нам ссориться. Они проглотят всё, что угодно, лишь бы сохранить свою материальную базу. До борьбы дело не дойдет. Они уже чуют, чья воля крепче. Поэтому нам нужно пару раз показать им, кто здесь хозяин. И они сразу смекнут, откуда ветер дует. Ведь ОНИ не глупы. Церковь когда-то была силой. Теперь мы её наследники. Мы – тоже церковь. Их время прошло. Они не будут бороться. И я думаю это правильно. Когда вся молодёжь будет на моей стороне, в исповедальнях останутся одни старики. А молодёжь будет поступать иначе. Я в этом уверен» [1, с.55]. Сам Раушнинг прежде всего был поражён демонстративным принижением роли евангелической церкви, ведь он был протестантом. Поскольку многие автокефально настроенные протестанты хотели и надеялись, что Гитлер с помощью национал-социализма разрушит католическую церковь и создаст единую (евангелическую) германскую церковь, в которой католики будут чем-то вроде подчиненного подразделения. Однако из разговора Гитлера с собеседниками следовало, что он просто хочет использовать противоречия между немецкими католиками и протестантами в интересах утверждения нацистской идеологии в стране. Причём главную опасность для нацизма представляла католическая церковь как наиболее организованная и состоятельная сила. С протестантами, по мнению фюрера, вообще можно было не церемониться. «Протестанты вовсе не знают, что такое церковь, - услышал я (Раушнинг) в тот вечер от Гитлера. – С ними можно делать всё что угодно – они потеснятся. Они привыкли к невзгодам. Они научились этому, посещая сюзеренов (феодальные правители) и церковных старост, которые по воскресеньям угощали их жареным гусём. Их место всегда было внизу, за одним столом с детьми и учителями. Им оказывали честь – не заставляли есть с прислугой. Эти маленькие нищие человечки готовы целовать вам руки; они потеют от застенчивости, если кто-то к ним обращается. И, наконец, у них нет верующих, которые принимали бы их всерьёз, и их не защищает такая великая сила, как Рим» [1, с.55-56]. На этом нить беседы оборвалась. Гитлер вновь привлек внимания собеседников, когда заговорил о немецком крестьянстве. Он утверждал, что в нём под тонкой коркой христианства, сидит вечное язычество и всё время рвётся наружу. «…Наши крестьяне не забыли своей собственной веры. Она ещё живёт. Она всего лишь скрыта. Припудрена христианской мифологией. Эта пудра законсервировала настоящее содержание сосуда. Я говорил Даррэ (министр сельского хозяйства нацистской Германии), что нужно начать великую реформацию. Он предложил мне много интересного. Всеми средствами он будет возрождать уважение к старым языческим обычаям. …Крестьянин должен знать, что именно отобрала у него церковь. Всё таинственное знание о природе, всё божественное, не имеющее облика, демоническое. С этих пор они должны ненавидеть церковь. Они должны постепенно узнавать о том, какими хитростями была похищена душа немецкого народа. Мы снимем слой христианского лака и доберемся до исконной веры. Именно здесь нам нужно взяться за дело, Геббельс (министр пропаганды нацистской Германии)! Не в больших городах. Там мы влипнем в идиотскую атеистическую пропаганду марксистов… . В городских массах больше ничего нет. А там, где погасло, уже ничего не разожжешь. Но наши крестьяне ещё живут среди языческих представлений и понятий. И таковы они повсюду: в Швеции, во Франции, в Англии, в славянских аграрных странах. Однако возрождению язычества всё время мешают проделки литераторов – этой кучки столичных мыслеблудов, полностью оторвавшихся от собственных корней. Если мы не дадим массам ничего взамен того, что мы у них возьмём, то их легко можно будет обманывать и впредь. И если мы начнём с крестьян, то действительно сможем разрушить христианство, потому что именно здесь скрыта сила древней веры, корни которой – в природе и в крови крестьян. Когда-нибудь мессионеры из деревни пойдут в большие города. Но спешить с этим не нужно» [1, с.56-57]. На этом беседа окончилась. Таким образом германский фюрер рассматривал немецкое крестьянство как главную социальную силу на пути дехристианизации страны. А интеллигенцию как основное препятствие данному процессу. Монолог Гитлера произвёл на Раушнинга глубокое впечатление. Однако поначалу он его не воспринял всерьёз. Вот что он пишет по этому поводу: «В то время я воспринял этот монолог как простое хвастовство, что-то вроде концессии на очередную порнографическую стряпню. Тем не менее, я был глубоко потрясён. Я и не предполагал, что Гитлер настолько циничен» [1, с.55]. А некоторое время спустя всё, о чём говорил Гитлер, вплоть до самого последнего слова, исполнилось. Начались процессы о валютных махинациях и половых преступлениях католического духовенства, чтобы заклеймить их в глазах масс и заранее отобрать у них право стать мучениками в духовной борьбе. Это был один из наиболее коварных ударов и замысел его принадлежал исключительно Гитлеру. В течение всего существования нацистского режима проводился эксперимент по дехристианизации немецкого крестьянства с помощью внедрения древних обычаев. С этой целью на сельскохозяйственных выставках создавались отделы с искусно подобранными материалами антихристианского содержания. Там были суровые обвинения в адрес христианской церкви, напоминающие о реках пролитой крови во времена средневековья. Все руководители нацистских организаций на селе регулярно получали приглашения на атеистические собрания национал-социалистов – «религиозные» вечера, с которых начиналась пропаганда новых религий .Все данные приглашения были подписаны лично Даррэ. Это было проверкой руководящих нацистских кадров: насколько они годятся в национал-социалистическую элиту, насколько серьёзно они относятся к национал-социалистической идее тотальной революции, и насколько им можно доверять. Таков был первый шаг. Вторым шагом было принуждение к выходу из церковных общин. Сам Раушнинг замечает в этой связи: «Насколько быстро шёл этот процесс я мог судить по одному моему знакомому, крестьянину Майнбергу из Вестфалии, который производил впечатление весьма зажиточного и хорошо устроенного человека… . В его старинном крестьянском доме возник новый камин. Его стены были украшены рунами (древнейшие германские письмена) и языческими премудростями. Кресты уступили место другим священным знакам. Был реабилитирован Водан – древний (языческий) охотник. А в печи горел новый, вечный огонь. Неужели Гитлер был прав, что христианство наших крестьян – всего лишь тонкий поверхностный слой. То же самое происходило и с эсэсовцами, прежде всего с руководством. И с высшими чинами «гитлерюгенда». Целенаправленно и планомерно, с жесткой последовательностью велась борьба за истребление всего христианства» [1, с.55,57-58]. 

Вторая мировая война закончилась поражением нацистской Германии. Это привело к краху зловещих замыслов национал-социализма в отношении христианской религии. Именно на пути возвращения к христианским ценностям началось возрождение и процветание демократической Германии.
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Город, как голос наяды,

В призрачно-светлом былом…

Н.С. Гумилёв

Поликультурная природа акмеизма предполагает расширение пространственно-временной организации произведений до панхронизма и пантопизма. Важная роль отводится сверхтексту итальянской культуры. Поэтому локус Венеции интересует почти всех поэтов. Итальянский текст осваивается О.Э. Мандельштамом на протяжении всего творческого пути. Он посещал Италию дважды на короткий срок – в 1908 и 1910 г., но говорить о детальном осмыслении Венеции не приходится. Акмеист воссоздаёт венецианский топосный текст амбивалентно. С одной стороны, он следует литературной традиции, с другой - разрушает стереотипы культурного воссоздания локуса. Впервые Венеция появляется в стихотворениях книги «Tristia» (1920): в «Веницейской жизни» и в посвящении О. Арбениной-Гильдебрандт «Мне жалко, что теперь зима…». Затем венецианские ассоциации будут использованы в лирико-философском романе «Египетская марка». В приложении «Вокруг «Путешествия в Армению»» О.Э. Мандельштам упоминает венецианцев в контексте неприятия обыденным сознанием обновления культурной практики: «Венецианцы смеялись, когда Марко Поло рассказывал, что в Китае ходят бумажные деньги. На них купишь разве что во сне. Золото не прилипает к шелковистой бумаге...» [1, т. II, с. 362]. Несмотря на свою локальность, топосный текст значим в художественном мире поэта. Анализу традиций и своеобразия венецианского текста в творчестве О.Э. Мандельштама и посвящена наша статья.

Традиционной чертой венецианского текста русской литературы является отмеченная Н.Е. Меднис «инакость»: «К числу общезначимых проявлений, оказавших и продолжающих оказывать сильное влияние на всех, кто соприкоснулся с Венецией, принадлежит её инакость по отношению к окружающему миру. <…> Инакость Венеции проявляется во всём: в облике, в характере жизни и духа города, в специфике включения человека в его пространство, в до- и постэмпирическом соединении с ним» [2]. Инобытие мандельштамовской Венеции раскрывается в характеристике «Веницейской жизни, мрачной и бесплодной», которая внятна только лирическому герою. Поэт трансформирует «инакость» итальянского города, прибегая ко внеэмпирическому соединению с ним. У него появляется «Венеция без Венеции». Акмеист не упоминает ни архитектурных деталей, ни улиц, ни гондол; не называет прямо каналов, кроме Большого Венецианского в радиокомпозиции «Молодость Гёте», но репрезентирует целостный образ культуры и жизни: «Веницейской жизни, мрачной и бесплодной, / Для меня значение светло. / Вот она глядит с улыбкою холодной / В голубое дряхлое стекло» [1, т. I, с. 129]. Культурно-исторический контекст акцентирует упоминание «голубого дряхлого стекла» - «знаменитых венецианских стеклянных изделий эпохи Возрождения» [1, т. I, с. 488]. Кроме производственно-бытовой культуры топосный текст формируется благодаря семиосфере изобразительного искусства. В романе «Египетская марка» дважды упоминается Джорджоне Барбарелле да Кастельфранко – яркий представитель венецианской школы живописи Высокого Возрождения. Лирический герой романа с помощью аллюзии преобразует сцену в прачечной в живописное полотно: «А я бы роздал девушкам вместо утюгов скрипки Страдивария, лёгкие, как скворешни (Орфография О.Э. Мандельштама. – Авт.), и дал бы им по длинному свитку рукописных нот. Всё это вместе просится на плафон. Ряса в облаках пара сойдёт за сутану дирижирующего аббата. Шесть круглых ртов раскроются не дырками бубликов с Петербургской стороны, а удивлёнными кружочками «Концерта» в Палаццо Питти» [1, т. II, с. 68]. «Концерт» - картина Джорджоне, экспонирующаяся во Флоренции. Второй раз венецианский живописец назван прямо: «Юдифь Джорджоне улизнула от евнухов Эрмитажа» [1, т. II, с. 75]. Историческая перспектива сопрягается с эстетической установкой акмеиста – с бинарной оппозицией «тяжести и нежности / лёгкости»: «Сёстры тяжесть и нежность, одинаковы ваши приметы» [1, т. I, с. 126]. «Лёгкость / нежность» О.Э. Мандельштама связана с одухотворённой материей, а «тяжесть» - с неодухотворённой. Старинная культура Венеции отождествляется с «тяжестью недоброй»: «Тяжелы твои, Венеция, уборы, / В кипарисных рамах зеркала. / Воздух твой граненый. В спальне тают горы / Голубого дряхлого стекла» [1, т. I, с. 129]. Отнесение Венеции к иному пространству подтверждается самобытным приёмом мандельштамовской поэтики – алогизмом восприятия. У него аморфные явления обретают чёткую форму: «Воздух твой гранёный», «Тонкий воздух кожи» [1, т. I, с. 129]. Чёткие предметы «Веницейской жизни» трансформируются в бесформенные: «В спальне тают горы / Голубого дряхлого стекла» [1, т. I, с. 129]. Таяние, сопричастное весне, в эстетике О.Э. Мандельштама обретает негативную коннотативную окраску, усиливая тему смерти. В «Египетской марке» весна, таяние прямо соотнесены с умиранием: «Лёд был геометрически-цельный и здоровый, не тронутый смертью и весной» [1, т. II, с. 64]. 

Своеобразием мандельштамовской Венеции является её насыщенная колористика. На чёрном фоне бархата и мерцающего Веспера проступают «горы / Голубого дряхлого стекла», «прекрасное лицо», «Тонкий воздух кожи, синие прожилки, / Белый снег, зелёная парча», «Адриатика зелёная». Столь богатая цветовая гамма ассоциируется с мандельштамовской интерпретацией дантовского Ада («Разговор о Данте», 1933): «Мне изо всей силы хочется опровергнуть отвратительную легенду о безусловно тусклой окрашенности или пресловутой шпенглеровской коричневости Данта. <…> Одежда Данта ярко-голубая («azzurro chiara»). Борода у Виргилия (Орфография О.Э. Мандельштама. – Авт.) длинная и волосы серые. Тога тоже серая. Плащик розовый. Горы обнажённые, серые. Таким образом, мы здесь видим ярко-лазурный и розовый крапы в дымчато-серой породе. В семнадцатой песни «Inferno» имеется транспортное чудище, по имени Герион, - подобие сверхмощного танка, к тому же нечто крылатое. Его спина, грудь и бока пёстро расцвечены орнаментом из узелков и щиточков. Более яркой расцветки, поясняет Дант, не употребляют для своих ковров ни турецкие, ни татарские ткачи... Ослепительна мануфактурная яркость этого сравнения, и до последней степени неожиданна торгово-мануфактурная перспектива, в нём раскрывающаяся» [1, т. II, с. 227-228]. Многоцветье «праздничной смерти» в «Веницейской жизни» корреспондирует яркости дантовского «Ада», что позволяет уподобить город инфернальному пространству. Двукратное повторение цветового эпитета «зелёная» («зелёная парча», «Адриатика зелёная») сопрягает «Веницейскую жизнь» с петербургским-петропольским мини-циклом 1918 г. («Мне холодно…», «В Петрополе прозрачном мы умрём…», «На страшной высоте блуждающий огонь!..»): «…Зелёная звезда, - в прекрасной нищете / Твой брат, Петрополь, умирает» [1, т. I, с. 121]. Н.Е. Меднис приходит к выводу: «Петербургский и Венецианский тексты русской литературы, в чём-то перекликаясь, в чём-то решительно расходясь, должны взаимно дополнять друг друга, и это в значительной мере подтверждается всем строем русской литературной венецианы, в которой на уровне пространства и имени, в системе зеркальных проекций и в ощущении жизни и смерти обнаруживаются специфические черты венецианского мира, фоново отсылающие читателя к миру петербургскому, но в глубинном значении не повторяющие его» [2]. О.Э. Мандельштам сопрягает Петербург и Венецию на многих уровнях. Театральный мотив формирует концепцию «праздничной смерти» и всемирной пустоты. На цветовом уровне помимо зелёной звезды топосы объединяются символом чёрного бархата. В «Веницейской жизни» символ динамически расширяется от предметного уровня (покрывало плахи) ко вселенской казни: «Ибо нет спасенья от любви и страха, / Тяжелее платины Сатурново кольцо, / Чёрным бархатом завешенная плаха / И прекрасное лицо» [1, т. I, с. 129]. В стихотворении «В Петербурге мы сойдёмся снова…» чёрный бархат сопрягается с глобальными образами погребённого солнца, всемирной пустоты, культурной памяти и с конкретной оценкой исторической действительности: «В Петербурге мы сойдёмся снова, / Словно солнце мы похоронили в нем, / И блаженное, бессмысленное слово / В первый раз произнесём. / В чёрном бархате советской ночи, / В бархате всемирной пустоты, / Всё поют блаженных жён родные очи, / Всё цветут бессмертные цветы» [1, т. I, с. 132-133].
Неразрывная связь с темой смерти - типологический признак «русской венецианы»: «В метафизике бытийной сферы жизнь и смерть, любовь и смерть, праздник и смерть также оказываются неразрывно связанными, как связано всё со всем в гармоничном мире Венеции русской литературы» [2]. О.Э. Мандельштам репрезентирует образ «праздничной смерти», причём «праздничность» обусловлена театральностью и яркостью колорита. Театральный мотив подчёркивает «инаковость» Венеции и устанавливает ассоциативные связи с петербургским текстом поэта: «На театре и на праздном вече / Умирает человек» [1, т. I, с. 129]. В пространстве Петербурга гибель культуры, разрушение бытия ассоциируются с финалом спектакля: «Что ж, гаси, пожалуй, наши свечи / В чёрном бархате всемирной пустоты. / Всё поют блаженных жён крутые плечи, / А ночного солнца не заметишь ты» [1, т. I, с. 133]. Поэт углубляет традиционную тему венецианской смерти мифологической символикой: «Всех кладут на кипарисные носилки, / Сонных, тёплых вынимают из плаща» [1, т. I, с. 129]. Тот же образ похоронных носилок в стихотворении «Сёстры тяжесть и нежность…» связан с универсальной темой смерти и погребения А.С. Пушкина через ассоциации с некрологом «Солнце русской поэзии закатилось»: «Человек умирает. Песок остывает согретый, / И вчерашнее солнце на чёрных носилках несут» [1, т. I, с. 126]. Поэт мифологизирует смерть в Венеции, используя эпитет «кипарисные» (носилки, рамы): «Кипарис у древних греков - дерево скорби: кипарисовую ветвь вешали у дверей дома умершего, хвоей украшали погребальные костры, а у могил высаживали сами деревья» [1, т. I, с. 488]. Поэтому образ «кипарисных рам» подчёркивает негативную символику зеркала: «Тяжелы твои, Венеция, уборы, / В кипарисных рамах зеркала» [1, т. I, с. 129]. 

Лексемы «зеркало» и «стекло» повторяются в стихотворении дважды: «голубое дряхлое стекло» в I и V строфах, «в кипарисных рамах зеркала», «Чёрный Веспер в зеркале мерцает» в V и VII строфах. Настойчивое нагнетание лексем со значением отражающей поверхности акцентирует бесконечную пространственную перспективу и создаёт впечатление дискретной, дробящейся, неподлинной реальности. Такие приёмы усиливают тревожное эмоциональное состояние. Негативный образ зеркала является спецификой венецианского текста О.Э. Мандельштама. У его соратника по Цеху поэтов младоакмеиста Г.В. Иванова венецианское зеркало и декоративная рама становятся знаками галантной любовной игры («Заставка»): «Венецианское зеркало старинное, / Разноцветными розами увитое… / Что за мальчик с улыбкою невинною / Расправляет крылышки глянцевитые // Перед ним? Нетрудно проказливого / Узнать Купидона милого…» [3, с. 18]. Интересно отметить, что мотив отражения в венецианском тексте сближается с темой любви. Она доминирует в мандельштамовском посвящении Ольге Арбениной («Мне жалко, что теперь зима…»). Адресат воспринимается в контексте итальянской культуры: «В тебе всё дразнит, всё поёт, / Как итальянская рулада. / И маленький вишнёвый рот / Сухого просит винограда» [1, т. I, с. 135]. Театральный мотив, сопряжённый с героиней, напоминает о её профессии – актриса и художница: «И, право, не твоя вина, / Зачем оценки и изнанки? / Ты как нарочно создана / Для комедийной перебранки» [1, т. I, с. 135]. На первый взгляд, стихотворение исполнено радости жизни. Но финальная портретная деталь, представленная тенью на стене, вводит тревожную ноту: «Так не старайся быть умней, / В тебе всё прихоть, всё минута. / И тень от шапочки твоей / Венецианская баута» [1, т. I, с. 135]. В «Веницейской жизни» мотив отражения присутствует в подтексте благодаря обращению к Адриатическому морю («Адриатике зелёной»), напоминающему о пушкинском романе «Евгений Онегин»: «Адриатические волны, / О Брента!..» [4, т. IV, с. 23]. О.Э. Мандельштам включает аллюзию метасюжета о любви и отравлении: «Только в пальцах - роза или склянка, / Адриатика зеленая, прости! / Что же ты молчишь, скажи, венецианка, / Как от этой смерти праздничной уйти?» [1, т. I, с. 129]. Обращение, вопрос, призыв к героине свидетельствуют об эмоциональном лирическом прорыве поэта. Визуальный выбор («роза или склянка») предоставляет альтернативу между любовью (роза) и смертью (склянка, предположительно, с ядом, ибо духи связаны с мотивом кокетства). Знаки любовной темы: упоминание прекрасного лица, название звезды – «Веспер» (часть астронима «Венера»). А планета Венера также сопричастна любовной символике. 

Веспер и Сатурново кольцо, полные астронимы, появившиеся у О.Э. Мандельштама только раз, становятся важными пространственно-временными координатами. Такая избирательность мотивирована акмеистическим требованием бережного отношения к слову, имени: «Легче камень поднять, чем имя твоё повторить!» [1, т. I, с. 126]. Тем более важную роль играет онимизация. Н.Е. Меднис делает интересные наблюдения: «В системе пространственных координат образ плавающего города является знаком венецианского серединного мира, который, в силу его специфики, часто предстает в виде водного зеркала. Это прочно связывает его с вертикалью, обозначенной своими крайними точками. Проблема мены верха и низа через отражение неба в воде занимала многих художников и нашла эстетическое воплощение в сотнях поэтических и прозаических образов, но Венеция являет собой уникальный случай, когда отражение верхнего мира в серединном делает целый город существующим одновременно на нескольких пространственных уровнях» [2]. Веспер же «является высшей и наиболее удалённой от серединного мира точкой венецианской вертикали, но и он, как весь верхний мир, связан с миром серединным…» [2]. 

Веспер включается в круговорот разрушительного времени. Это составляющая трёхчастного астронима «Венера». Венера не удаляется от Солнца, но бывает утренней («Геспер») или вечерней («Веспер») в зависимости от орбиты относительно Земли и Солнца, поэтому в народной космографии её называют «пастушеской звездой». О.Э. Мандельштам выбирает вечерний образ, антитезу утреннему Гесперу, усиливая семантику тьмы и смерти: «Чёрный Веспер в зеркале мерцает, / Всё проходит, истина темна. / Человек родится, жемчуг умирает, / И Сусанна старцев ждать должна» [1, т. I, с. 130]. В пространстве «Веницейской жизни» «…у Мандельштама в образе чёрного Веспера предстаёт нижний двойник Веспера верхнего, золотого. Таким образом, сила притяжения нижнего и серединного миров велика и верхний мир словно идёт им навстречу, но и он, в свою очередь, притягивает к себе серединный мир, что проявляется, в частности, в направленности визуального вектора снизу вверх, характерной для многих произведений русской венецианы» [2]. Веспер в венецианском тексте обнаруживает богатые интертекстуальные связи с русской и античной классикой. У Катулла он символизирует единство горя и счастья: «Веспер! Какое тебя беспощадней на небе светило! / Ты вырываешь из рук материнских родимую дочку, / Ты дорогое дитя вырываешь у матери, Веспер. // <…> Веспер! Какое тебя нам отрадней на небе светило? / Пламенем ярким своим ты обещанный брак утверждаешь» [5, с. 44]. В статье «Слово и культура» О.Э. Мандельштам отмечает: «Серебряная труба Катулла: Ad claras Asiae volemus urbes – мучит и тревожит сильнее, чем любая футуристическая загадка. Этого нет по-русски. Но ведь это должно быть по-русски» [1, т. II, с. 169]. Выбор астронимического варианта, на наш взгляд, закрепляет в русской литературе драматическую семантику ночной Венеры, которая в незаконченном отрывке 1836 г. у А.С. Пушкина сопутствует назревающей трагедии дожа и догарессы: «Ночь тиха, в небесном поле / Светит Веспер золотой. / Старый дож плывёт в гондоле / С догарессой молодой» [4, т. II, с. 305]. А.П. Майков старается «…угадать: что же было дальше?» [6, с. 179]. Его «Старый дож» начинается точным цитированием пушкинского отрывка. Развивается тема ревности старика к юной жене («Всё дитя ещё!») и «другому», похожему на Дантеса: «Тот «другой» - о догаресса!..- / Самый ад не сладит с ним! / Он безумец, он повеса, - / Но он - любит и – любим!..» [7, с. 180]. Свидетели ревности - море и небо: «Дожу вспомнилось былое… / Море зыбилось едва… / Тот же Веспер… «Что такое? / Что за глупые слова!»» [6, с. 180]. В подтексте Веспер – художественное предварение катастрофы. А.П. Майков включает астроним в аллюзию биографической драмы А.С. Пушкина. О.Э. Мандельштам использует классические пушкинско-майковские традиции. Его космический объект окружён знаками смерти: это цветовой эпитет (Чёрный Веспер), враждебное удвоение перспективы пространства (отражение в зеркале), мотив неуверенности, сопряжённый с темнотой («истина темна»), мотив преходящего («всё проходит»), драматичный библейский сюжет без упоминания спасения («И Сусанна старцев ждать должна»). Веспер, т.о., - знак обречённости личности, культуры и мироздания.

Сатурн – вторая по величине после Юпитера планета Солнечной системы и бог времени в римской мифологии, аналогичный греческому титану Кроносу. Поэт опирается на современные ему достижения астрономии, предполагавшей наличие сплошного кольца вокруг планеты: «Тяжелее платины Сатурново кольцо» [1, т. I, с. 129]. В искусстве бог и планета традиционно символизируют время. Актуализируется интертекстуальная связь с «Уранией» Ф.И. Тютчева: «И ты, Везувий сам! ты, бездна раскаленна, / Природы грозныя ужасная краса! / Всё возвратили вы, что в ярости несытой / Неистовый Сатурн укрыть от вас хотел!» [7, с. 295]. Значимость тютчевского наследия для О.Э. Мандельштама бесспорна – поэт XIX в. для акмеиста: «…источник космической радости, податель сильного и стройного мироощущенья, мыслящий тростник и покров, накинутый над бездной» [1, т. II, с. 33]. Если Ф.И. Тютчев акцентирует образ бога Сатурна, то В.Ф. Ходасевич подчёркивает символику времени («Жеманницы былых годов»): «Блажен, кто средь разбитых урн, / На невозделанной куртине, / Прославит твой полёт, Сатурн, / Сквозь многозвёздные пустыни» [8, с. 79]. Выбор О.Э. Мандельштама обусловлен круговой концепцией истории – кольцом трагических повторений: «Ибо нет спасенья от любви и страха, / Тяжелее платины Сатурново кольцо, / Чёрным бархатом завешенная плаха / И прекрасное лицо» [1, т. I, с. 129]. Жестокость греческого мифа о пожирании детей в подтексте образа углубляет характеристику разрушительного времени. Этому способствуют плаха, чёрная цветовая символика и негативный для О.Э. Мандельштама мотив «тяжести недоброй».

В 1930-х гг. О.Э. Мандельштам обретает «выпрямительный вздох» («Восьмистишия», 1-2) [1, т. I, с. 200, 201]. Поэтому в его венецианском тексте начинает настойчиво звучать «тоска по мировой культуре» [1, т. II, с. 438] в единстве национальных и европейских традиций: «(Пастернак принадлежит к числу людей (художников), которые Эсхила продолжают перерабатывать в Гете.) Никакой Венеции в «Отелло» не нужно. Это Англия. Пастерн‹ак› человек всепониманья; я - человек исключительного понимания. И Гёте - человек всепонимания» («Вокруг «Молодости Гёте») [9, с. 418]. Предпосылки культурного всеединства можно увидеть в раннем венецианском тексте акмеиста. Символ голубя и ковчега «Веницейской жизни» указывает на возрождение: «И горят, горят в корзинах свечи, / Словно голубь залетел в ковчег» [1, т. I, с. 129]. Аллюзия ковчега-спасения (зелёная ветка в клюве птицы) в стихотворении «Ласточка» связана с мотивом слова. Слово: «И медленно растет как бы шатер иль храм, / То вдруг прокинется безумной Антигоной, / То мертвой ласточкой бросается к ногам / С стигийской нежностью и веткою зеленой» [1, т. I, с. 131]. Название «Веницейская жизнь» и предфинальный мотив рождения («Человек родится…») создают разомкнутую круговую композицию стихотворения. Жизнь размыкается смертью: «…Жемчуг умирает» [1, т. I, с. 130]. В контексте библейских традиций смерть воспринимается как предтеча новой жизни. О.Э. Мандельштам утверждает: «Христианский мир - организм, живое тело. Ткани нашего мира обновляются смертью» [1, т. II, с. 160]. Венецианский текст, т.о., связан с круговоротом бытия. В радиокомпозиции «Молодость Гёте» 1935 г. Венеция воссоздаётся сквозь призму авторского восприятия великого немецкого писателя как локус, обеспечивающий единство искусства и жизни: «А через несколько недель в маленьком венецианском театре шла довольно нелепая пьеса: актёры, по ходу действия, чуть ли не все закололись кинжалами. Неистовая венецианская публ‹ика›, вызывая актёров, вопила: «Bravo, i morti!» - браво, мертвецы! Чему так непрерывно, так щедро, так искромётно радовался Гёте в Италии? Популярности и заразительности искусства, близости художников к толпе, живости её откликов, её одарённости, восприимчивости. Больше всего ему претила отгороженность искусства от жизни» [9, с. 297-298]. Венеция сценария впервые предстаёт позитивной, широкой, воздушной и музыкальной: «Прислушайтесь к шагам иностранца по нагретому камню уже опустевшей набережной Большого Венецианского канала. Он не похож на человека, который вышел на свидание: слишком велик размах его прогулки, слишком круто и решительно он поворачивает, отмерив двести или триста шагов. В упругом воздухе ночи - попеременно - сзади и спереди звучат мужские голоса. Они передают друг другу мелодию, они продолжают и никак не могут закончить какой-то трепещущий рассказ в стихах. Каждый раз, наталкиваясь на свежую волну напева, Гёте сворачивает обратно к другому, только что умолкшему певцу и, провожаемый мелодией, удаляется от неё - навстречу новой ожидаемой волне её продолжения» [9, с. 298]. Как видим, в пору Воронежской ссылки О.Э. Мандельштам обращается к Венеции как к классическому поликультурному пространству.

Итак, О.Э. Мандельштам репрезентирует венецианский текст на драматических творческих этапах 1920-1935 гг. Локус Венеции вмещает круговорот бытия и космический хронотоп благодаря символике астронимов. Обретение акмеистом стоицизма в середине 1930-х гг. мотивирует позитивное воссоздание города в сценарии «Молодость Гёте». Топосный текст органично включается в итальянский сверхтекст О.Э. Мандельштама, обеспечивая единство мировой культуры: «Где больше неба мне - там я бродить готов, / И ясная тоска меня не отпускает / От молодых еще воронежских холмов / К всечеловеческим, яснеющим в Тоскане» [1, т. I, с. 232].
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Т.Ю. Зайцева

Омская гуманитарная академия
ЭСТЕТИКА О.М. СОМОВА В КОНТЕКСТЕ РАЗВИТИЯ 

РОМАНТИЧЕСКОЙ КОНЦЕПЦИИ ИСКУССТВА В РОССИИ

В течение 1820 – 1833 гг. Сомов написал более 150 критических статей, рецензий и заметок. Он активно участвовал в литературной жизни и отразил в своей критике многие важнейшие проблемы литературы своего времени. Так сложилось, что к Сомову-критику часто относились предвзято. Некоторые современники, например, С.П. Шевырев, Ф.В. Булгарин упрекали Сомова в беспринципности, непостоянстве, отсутствии собственной позиции. Такое нелестное мнение сложилось, очевидно, оттого, что Сомов в разные годы сотрудничал с разными по идеологической и художественной направленности изданиями. В 1823 году Сомов перешел из круга «Благонамеренного» в круг «Полярной звезды», в 1829 году из «Северной пчелы» Ф.В. Бугларина в «Литературную газету» А.А. Дельвига, в 1832 году сотрудничал с А.Ф. Воейковым и снова с Ф.В. Булгариным. А.С. Пушкин неоднократно высказывал пренебрежение к Самову как к издателю, так и к критику: «Сомов говорил мне о Вечере у Карамзина. Не печатай его в своих Цветах. Ей богу не прилично» [1], но, несмотря на это, отмечал литературный талант Сомова: «”Сказки о кладах” суть лучшее из произведений Байского доныне известных» [1]. В.Г. Белинский неоднозначно оценивал творчество Сомова: «После Марлинского неутомимым «обозревателем» был весьма известный в свое время, но теперь совершенно забытый г. Орест Сомов. В его статьях не было никакого литературного мнения, никакого основания, никакого литературного блеска, и они скоро всем надоели и обратились в предмет насмешек со стороны всех журналов» [2]. 
В литературно-критических статьях и рецензиях Сомова можно увидеть единую, имеющую внутреннюю логику систему представлений об искусстве слова. В центре внимания Сомова феномен художественной литературы, которая носит общее название поэзии.

Главное достоинство поэзии, в представлении Сомова, – свобода. Поэзию свободную, не заключенную в «тесные пределы» и потому имеющую «безусловную прелесть», Сомов называет истинной поэзией, но «изящные или свободные искусства <…> перестают быть свободными, когда их теснят ярмом правил условных» [3]. Существует некая поэзия, которая ограничена рамками правил, следовательно, несвободна. 

Свободная и несвободная поэзия являются синонимами поэзии романтической и классической. Сомов не высказывается негативно о классической поэзии, осуждает только ее определенные принципы. Критик представляет поэзию классическую и поэзию романтическую не как определенные периоды в истории литературы, а как наборы признаков, один из которых характеризует поэзию истинную (романтическую), а другой (противоположный) – либо поэзию классическую, либо просто неистинную поэзию. Сомова интересует поэзия романтическая, которую он пытается описать, объяснить как определенную эстетическую систему. Но обращение к классической поэзии необходимо, так как она противопоставляется поэзии романтической.
 Несмотря на то, что определение классической поэзии Сомов не дает, по характерным высказываниям можно определить, что под классической поэзией критик подразумевает древнюю классическую поэзию (античную) и французский классицизм XVII – XVIII вв. Романтическую поэзию Сомов определяет следующим образом: «Станем называть новейшую поэзию, не основанную на мифологии древних и не следующую раболепно их правилам» [3]. В этом определении Сомов заостряет внимание на ряде составляющих черт – новизна, отсутствие правил, свобода.

В своем трактате «О романтической поэзии» русский романтик затрагивает одну из важных проблем – проблему подражания. Следует отметить, что в основе эстетики романтизма были заложены принципы противопоставления классицистическому подражанию природе, а также творческой активности художника, преображающей реальный мира. [4]. Как отмечает Р.М. Габитова, основной проблемой романтической эстетики является «проблема отношения искусства к действительности» [5]. 

Романтики уделяли много внимания критическому обзору и истолкованию художественной и философской культуры прошлого, попыткам основать на исторических предпосылках новое понимание и новую эстетику. Они в качественно новом ключе обратились к античному миру, едва ли не первые стали изучать духовное наследие средневековья и Ренессанса. Стремление романтиков к новизне отделяло их от предшественников в литературе, особенно от классицистов [4]. Русские романтики создавали свою теорию подражания природе, частью которой стало и представление о художественном произведении и идея народности.

Одним из первых о природе подражания высказывался Н. Буало, который был убежден, что искусство для того, чтобы быть общественно полезным, должно стремиться к достижению истины путем подражания природе, т. е. посредством отражения и осмысления объективной действительности. Задачу изучения природы Буало считает основной для писателя. Искусство, по мнению Буало, может отражать природу только в той мере, в какой она соответствует законам рассудка, природа должна представать в произведениях литературы в преображенном, очищенном виде, освобожденном от всего того, что не соответствует представлениям писателя-классициста о разумном порядке вещей.

Сомов как представитель романтизма в своих статьях обозначил два типа подражания: во-первых, это подражание сочинителя другим авторам, как правило, оцениваемое Сомовым отрицательно, во-вторых, подражание природе. Особенно Сомов осуждал подражание немецким писателям, считая это следствием дурного вкуса, так как в переводах немецкой поэзии сочинители нередко сближают «понятия совершенно противоположные и несовместимые» и тем самым «нарушают правдоподобие». Отсюда следует, что, подражая другим авторам, поэт перестает подражать природе: «Поэзия должна подражать только природе, вечно юной и разнообразной: она должна быть всегда жива, изменчива, никогда не повторять себя, но беспрестанно щекотать воображение новою прелестью, новым очарованием» [6]. Подражание природе – необходимое условие создания произведения искусства, при этом природа выступает как образец, на который должен ориентироваться художник. 
В рассуждениях Сомова дается однозначная оценка романтической поэзии как «поэзии без правил». Это соответствует еще одному требованию – оригинальности. Новизна мыслей и картин – одно из условий «прелестей поэзии», сочетается также с неожиданностью: «Безусловная прелесть поэзии состоит в новости, неожиданности мыслей, картин, положений драматических и выражений, которыми поэт тем сильнее поражает наше воображение, чем менее мы были к ним приготовлены» [3]. Истинная поэзия всегда отражает дух народа, чужеземных «туманов и мраков» не должно быть в произведении истинной поэзии, сочинитель душой «должен принадлежать своему Отечеству» [3]. Так Сомов критиковал ориентацию В.А. Жуковского на немецкую поэзию. Народность – одна из главных «прелестей» романтической поэзии славян. Романтическая поэзия в каждой стране имеет свой национальный характер. Истинная романтическая поэзия – «народная поэзия, неподражательная и независимая от подражаний чуждых» [3]. Требованию народности отвечают стихотворения Г.Р. Державина, некоторые произведения В.А. Жуковского и «южные поэмы» А.С. Пушкина. Несмотря на свободу, отсутствие правил, которыми должна отличаться истинная поэзия, Сомов предъявляет строгие требования к конкретным жанрам, что несколько расходится с его приверженностью так называемой «романтической поэзии». 
Концепция Сомова не утверждает романтическую поэзию как главную, а ставит своей целью понять оригинальность поэтического произведения, что поднимает понимание искусства на философский уровень. Эстетическая концепция Сомова достаточно индивидуальна. Но сами составляющие пункты эстетики – истинная поэзия, романтизм, подражательность, народность – не являлись его личным изобретением, а были общими и для многих других писателей, например, В.К. Кюхельбекера, К.Ф. Рылеева, А.А. Бестужева-Марлинского, А.С. Пушкина. Концепции этих авторов во многом совпадали с концепцией Сомова. Внимание критиков было сосредоточено на выявлении специфических особенностей современной поэзии, которая называлась в их статьях романтической поэзией и, как правило, противопоставлялась поэзии классической.

Для Кюхельбекера, как и для Сомова, поэзия – это «необыкновенное, то есть сильное свободное, вдохновенное изложение чувств самого писателя» и уточнял, что сила, свобода, вдохновение – три необходимые условия любой поэзии, причем всем требованиям удовлетворяет только один жанр – ода [7]. Кюхельбекер считал, что «свобода, изобретение и новость составляют главные преимущества романтической поэзии перед так называемою классическою позднейших европейцев» [7]. Новость или новизна, которую Кюхельбекер, наряду со свободой и изобретением, признавал важнейшим признаком романтической поэзии, была одним из центральных принципов русских романтиков. Как писал Кюхельбекер, новость подразумевает живое «разнообразие чувств, картин, языка и мыслей», что не может не действовать на читателя, новость несовместима с однообразием, скукой и подражанием. Принцип подражания образцовым авторам отвергали многие последователи романтической поэзии. Кюхельбекер, противопоставляя подражательности – изобретение, писал, что подражание накладывает «оковы» на сочинителя, лишает произведение новости (новизны): «подражатель не знает вдохновения: он говорит не из глубины души, а принуждает себя пересказывать чужие понятия и ощущения» [7].

Для Бестужева-Марлинского свойствами хорошей поэзии являлись новость, оригинальность и неожиданность. «Поэзия, объемля всю природу, не подражает ей, но только ее средствами облекает идеалы своего оригинального, творческого духа» [8]. Поэзия, по мнению Бестужева-Марлинского создает свой условный мир, который совершенствует с каждым шагом. Основные составляющие поэзии – это словесность, творчество, истина, доброта и изобретение, а подражание невозможно в истинном произведении изящной поэзии, поскольку «все образцовые дарования носят на себе отпечаток не только народа, но века и места, где жили они, следовательно, подражать им рабски в других обстоятельствах – невозможно и неуместно». [8]. 

В.Ф. Одоевский считал, что основным в поэзии и философии является религия: «От сего души свойства происходит совершенная свобода души и философии» [9]. Поэта Одоевский называет пророком. Размышляя о значимости и различиях философии и искусства в настоящем, автор убежден их будущем соединении. 

Принцип новаторства особым образом вошел в концепцию Рылеева. Он основывался на идее существования прежде всего истинной самобытной поэзии, утверждая, «что на самом деле нет ни классической, ни романтической поэзии, а была, есть и будет одна истинная самобытная поэзия, которой правила всегда были и будут одни и те же» [10]. Романтическую поэзию Рылеев определял как поэзию новую, оригинальную, самобытную: когда «потребовалось классическую поэзию отличить от новейшей», то «назвали сию последнюю поэзиею романтическою, вместо того, чтобы назвать просто новою поэзиею» [10]. Рылеев вообще отвергает деление на романтическую и классическую поэзию, предлагая оставить «бесполезный спор о романтизме и классицизме» и вернуться к привычному делению на «древнюю и новую»: «Истинная поэзия в существе своем всегда была одна и та же, равно как и правила оной. Она различается только по существу и формам, которые в разных веках приданы ей духом времени, степенью просвещения и местностью той страны, где она появилась» [10]. Рылеев решал вопрос о подражательности другим авторам весьма категорично: «Подражатели никогда не могли сравниться с образцами, и, кроме того, они сами лишили себя сил своих и оригинальности». Истинная поэзия должна быть самобытна: «будем стараться уничтожить дух рабского подражания и, обратясь к источнику истинной поэзии, употребим все усилия осуществить в своих писаниях идеалы высоких чувств, мыслей и вечных истин» [10]. В трактовке Рылеева особое значение уделяется понятию «истинной поэзии», весьма важному в концепции Сомова. Признаки, которые Рылеев считает существенными для истинной поэзии – дух времени, местность, неподражательность, гениальность – напрямую соотносятся с теми, которыми Сомов определял истинную романтическую поэзию. Сомов использовал сочетание «романтическая поэзия» как синоним истинной поэзии, которая выходила за пределы современной поэзии.
Точка зрения С.П. Шевырева отличается от позиции Сомова. Шевырев считал, что необходимо изучать иноязычную историю. Критик задает очень важные вопросы: «Почему наша поэзия началась с сатиры и оды? Почему она подверглась сначала французскому, а потом германскому влиянию?» Шевырев считает, что «пройдя историю своей словесности со времени ее европейского периода, мы беспрестанно должны обращаться к Европе и там искать причины явлений, у нас совершенно не имеющих корня», тем самым можно избавиться от подражательности, так как будет известно все, что делалось до этого времени, потому что «подвиг великий – приобретение своей опытности» [11]. 

Русские критики 1820-х гг. были солидарны в осуждении французской поэзии XVII – XVIII вв., исказившей классические образцы античности. Кюхельбекер называл ее «мнимой классической поэзией» [7]. Ограниченность правилами расценивалась как недостаток французской поэзии, и этой ограниченности противопоставлялась свобода романтической поэзии. Рылеев связывал свободу современной поэзии с другим, по сравнению с древним, устройством общества. 

К вопросу о подражании природе обращались многие критики, и решался он у каждого по-разному. В рассуждениях Кюхельбекера, Шевырева «изучение природы» великими поэтами Греции, Востока и Великобритании было одним из условий создания достойных произведений поэзии. Бестужев-Марлинский считал существенным достоинством поэзии В.А. Жуковского отражение природы как «в зеркале», а поэзия А.А. Дельвига – это «ненарумяненная природа». Истоки романтического мировоззрения в 1820-е гг. русские критики искали в творчестве лучших авторов Возрождения и Нового времени, у которых не было необходимости поражать античным авторам. Сомов, как и другие романтики, видел истоки романтической поэзии в творчестве Данте, Шекспира, Спенсера, а также Шиллера и Гете. 

Литературно-эстетическая концепция Сомова была закономерна для его эпохи и созвучна представлениям об искусстве других русских романтиков. Сомов, противопоставляя классицистическую и романтическую поэзию, в новом ключе рассмотрел природу подражания в искусстве и сформулировал основные художественные принципы романтической литературы.

Библиографический список

1. Пушкин А.С. Полн. собр. соч.: В 17 т. / А.С. Пушкин. – М.: Воскресение, 1996. – Т. 13 – 684 с. 

2. Белинский В. Г. Полн. собр. соч.: В 13 т. / В.Г. Белинский. – М. : Изд-во Академии наук СССР, 1955. – Т. VII. – 782 с.

3. Сомов, О.М. О романтической поэзии / О.М. Сомов // Русские эстетические трактаты 1/3 XIX века: В 2 т. – М.: Художественная литература, 1974. – Т. 2. – 647 с.

4. Краткая литературная энциклопедия: В 9 т. [Текст] / М. : Сов. Россия, 1976. – Т. 6 – 998 с.

5. Габитова Р.М. Эстетика немецкого романтизма / Р.М. Габитова // История эстетической мысли: В 6 т. – М.: Искусство, 1986. – Т.3. – 494 с.

6. Сомов, О.М. Обзор российской словесности за 1828 год / О.М. Сомов // Пушкин в прижизненной критике. 1828-1830. – СПб.: Государственный пушкинский театральный центр, 2001. – 575 с. 

7. Кюхельбекер В.К. Путешествие. Дневники. Статьи / В.К. Кюхельбекер. – Л.: Наука, 1974. – 347 с.

8. Бестужев-Марлинский А.А. О романтизме / А.А. Бестужев-Марлинский //Русские эстетические трактаты 1/3 XIX века: В 2 т. – М.: Художественная литература, 1974. – Т. 2. – 647 с.

9. Одоевский, В.Ф. Из записной книжки / В.Ф. Одоевский // Пушкин в прижизненной критике. 1828-1830. – СПб.: Государственный пушкинский театральный центр, 2001. – 575 с.

10. Рылеев, К.Ф. Несколько мыслей о поэзии / К.Ф. Рылеев // Русская критика XVIII-XIX веков. Хрестоматия. / сост. Кулешов В.И. – М.: Просвещение, 1978. – 655 с.

11. Шевырев, С.П. история поэзии / С.П. Шевырев //Русские эстетические трактаты 1/3 XIX века: В 2 т. – М.: Художественная литература, 1974. – Т. 2. – 647 с.
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 Магнитогорский государственный университет
«РАЗУМНОЕ ИСКУССТВО» НИКОЛАЯ ЗАБОЛОЦКОГО
«Поэтический рационализм». Именно с этим творческим кредо вошел в литературу в 20-х годах прошлого столетия Н. А. Заболоцкий. Отношение Заболоцкого к разуму, мысли всегда выглядело нарочито подчеркнутым. Его личные письма, дневники, не говоря уже о самих стихотворениях, изобилуют словами «мысль», «разум», «рассудок», «смысл», «изучил», «выяснил», «передумал». 
Однако автор «Столбцов» не был единственным, кого интересовала проблема разума. Символисты, авангардисты, представители поэзии новокрестьянской и пролетарской, стихотворцы многочисленных объединений и групп – все эти поэты, даже те, кто категорически не принимал значимость разума, все равно, так или иначе, соприкасались с этой сложной и неоднозначной проблемой. Так, например, место рацио в познании и творении художественных миров интересовало Д. Хармса и А. Введенского – поэтов из Объединения Реального Искусства (ОБЭРИУ). Непродолжительное время Заболоцкий участвовал в деятельности этого литературного объединения. Более того, именно его перу принадлежит теоретическое обоснование идеи «реального искусства».

«Поэт, прежде всего, - созерцатель. Созерцание, как некое активное общение субъекта с окружающим его миром, всегда ставит ряд вопросов о сущности всякого явления. Вещи спрашивают о своем существовании, и поэт спрашивает о существовании вещей. Вопросы теории познания делаются логически неумолимыми. Теория наивного реализма – теория ленивого обывателя, не склонного к критическому анализу познания – не может быть принята поэтом…» [2, c.515], - отмечает Н. Заболоцкий в статье «О сущности символизма». Постижение закономерностей объективного мира (познание) через способность субъекта к воспроизведению действительности в мышлении, т. е. через сознание, являлось чрезвычайно важным моментом для Н. Заболоцкого. Чувственное восприятие мира не являлось для Заболоцкого полноценным оружием в познании, т. к. не могло дать адекватное знание о его сущности. Но и главный закон логики, т. е. «науки о правилах рассудка вообще» [2, c. 71], - причинно-следственные связи ощущались им как некий пережиток эпохи реализма, как «система выдуманных знаков»:

Причина – следствию отец,

А следствие – отец причины, -

Попробуй тут найти конец –

Не разберешься до кончины.

Системой выдуманных знаков

Весь мир вертится одинаков,

Не мир – а бешеный самум,

Изображенье наших дум… [2, c. 68]

Разделяли мнение Заболоцкого и его коллеги по ОБЭРИУ. «Я посягнул на понятия, на исходные обобщения, что до меня никто не делал. Этим я провел как бы поэтическую критику разума, более сознательную чем та, отвлеченная» [1, c. 52], - писал «авторитет бессмыслицы» А. Введенский. 

Тема «науки – мудрости княгини» [5, c. 298] и ограниченности научного мышления была актуальна для всех «чинарей». Так, например, у Д. Хармса она прослеживается на протяжении всего творчества («Окно», «От знаков миг», «А ну-ка покажи мне руку…» и другие):

Ученые наблюдают из года в год

пути и влияния циклонов,

до сих пор не смея угадать, будет ли к вечеру дождь,

и я полагаю, что даже Павел Николаевич Филонов

имеет больше власти над тучами… [5, c. 318]

Эти поэтические строчки дают нам право утверждать, что художник – «даже Павел Николаевич Филонов», согласно Хармсу, имеет большую власть над миром, чем наука. 

Основной является эта мысль и в произведении А. Введенского «Кругом возможно Бог», особенно четко она прослеживается в диалоге Фомина и народов. Народы – это представители разумного начала, они заняты изучением и измерением земли. Их уверенность в том, что:

…человек начальник Бога.

А над землею звезды есть

с химическим составом,

они покорны нашим уставам… [1, c. 175]

- вызывает у Фомина неприятие утилитарности их знаний: «Если сделана мановением руки река, / мы полагаем, что сделана она для наполнения нашего мочевого пузырька» [1, c. 176]. Фомин противопоставляет научным измерениям воду, которая «рисует сама по себе».

Находим мы подобный интерес к данному вопросу и в поэме Н. Заболоцкого «Торжество земледелия», в диалоге Солдата – «дитя рассудка» с предками. Солдат пытается объяснить феномены природы через свой «привычный ум»:

Слышу бури страшный шум,

Слышу ветра дикий вой,

<…>

Тут не черт, не домовой,

Тут не демон, не русалка,

<…>

Но простых деревьев свалка.

После бури будет тихо [2, c. 127].

Но предки отвергают новые знания Солдата: «Дурень ты и старый мерин, / Недоносок рыжей клячи! / Твой рассудок непомерен, / Верно, выдуман иначе» [2, c. 129]. 

Однако при всем кажущемся сходстве данных произведений, можно увидеть и некоторые несовпадения. Если обэриуты противопоставляют рассудку творчество, как единственно верный путь к познанию действительности, то Заболоцкий пытается наделить животных сознанием для того, чтобы они поведали людям всю правду о мире от его начал:

Разрушив царство сох и борон,

Мы старый мир дотла снесем

И букву А огромным хором

Впервые враз произнесем [2, c. 133].

Мысль о том, что животные являются хранителями безмолвного и настоящего знания о мире, звучит у Заболоцкого и в стихотворении «Лицо коня»:

Лицо коня прекрасней и умней.

Он слышит говор листьев и камней.

 <…>

И если б человек увидел

Лицо волшебное коня,

Он вырвал бы язык бессильный свой

И отдал бы коню.

 <…>

Мы услыхали бы слова.

Слова большие, словно яблоки. Густые

Как мед или крутое молоко [2, c. 77-78]. 

Здесь очевидно сближение поэта с другими обэриутами. Так, у Хармса «бабочки способны слышать потрескивание искр / в корнях репейника», «водяные паучки знают имя, отчество / оброненного охотником пистолета» [5, c. 313].

Однако «Торжество земледелия» - это не просто «наукообразная» утопия, это еще и яркий пример борьбы научного и поэтического взгляда в сознании Заболоцкого. Есть в творчестве Заболоцкого еще одно стихотворение, которое наталкивает нас на схожую мысль – «Битва слонов». Это произведение очень неоднозначно. С одной стороны, налицо своеобразное описание процесса творчества – «боевые слоны подсознания» они же «боевые животные преисподней» вступают в бой с поэзией, «проверенной чистым рассудком». Другими словами, это борьба разума с хаотичными силами подсознания. С другой стороны, явно прослеживается мысль о возможности «новой» поэзии адекватно передавать истинные смыслы:

Синтаксис домики строит не те,

Мир в неуклюжей стоит красоте.

Деревьев отброшены старые правила,

На новую землю их битва направила

<…>

Весь мир неуклюжего полон значения! [2, c. 115-116]

Но в итоге, поэзии при помощи рассудка удается расставить все на свои места:

Поэзия начинает приглядываться,

Изучать движение новых фигур,

Она начинает понимать красоту неуклюжести [2, c. 116]

Эти попытки Заболоцкого примирить разум с иррациональностью искусства отличали его от «чинарей», для которых разум был непригоден и как творческая единица и как познающий элемент. «Широкое непонимание» А. Введенского, указывающее на ограниченность разума, и знаменитое хармсовское:

Скажу вам грозно: лишь мы одни – 

Поэты, знаем дней катыбр [5, c. 309]. 

явно свидетельствуют об этом.

Подвергая критике главный закон логики: «Правда ли, что двое ученых доказали неверность закона причинности и получили за это нобелевскую премию» [1, c. 162], обэриуты не спешили отказываться от логики совсем. Вместо узкого рационализма обывателя они предлагали свою поэтическую логику, формулировка которой принадлежит Заболоцкому: «В своем творчестве мы расширяем и углубляем смысл предмета и слова, но никак не разрушаем его. <…> В поэзии – столкновение словесных смыслов выражает этот предмет с точностью механики. Вы как будто начинаете возражать, что это не тот предмет, который вы видите в жизни? <…> Может быть вы будете утверждать, что наши сюжеты «нелогичны»? А кто сказал, что «житейская» логика обязательна для искусства? <…> У искусства своя логика, и она не разрушает предмет, но помогает его познать» [2, c. 523]. В качестве основных принципов нового искусства обэриуты избрали алогизм и игру. Активно использовал эти принципы и Н. Заболоцкий. Причем, стоит отметить, что несмотря на наличие игрового момента в раннем творчестве Заболоцкого, его стихотворения не выглядят настолько абсурдными и непонятными, как произведения обэриутов, которые «заигрались» до такой степени, что вместо «расширения и углубления смысла предмета и слова» зачастую просто «разрушали» его, что было неприемлемо для Заболоцкого. Кроме того, если для Заболоцкого принцип игры давал возможность по-новому взглянуть на мир привычных вещей, то обэриуты, используя алогичные конструкции и игру, стремились изолировать свои произведения от окружающей действительности. В этом заключается самое большое различие между Заболоцким, который в своем творчестве стремился не к созданию новых миров, а скорее к пересозданию уже существующего, и обэриутами, для которых «реальное искусство» - это не отражение видимой реальности, а новая реальность, созданная как противопоставление привычному миру вещей: «Истинное искусство стоит в ряду первой реальности, оно создает мир и является его первым отражением. Оно обязательно реально» [4, c. 137]. Подобное «истинное искусство» представлялось Н. Заболоцкому «нереальным» и даже «фантастическим». В 1926 году Николай Заболоцкий писал в «Моих возражениях А. Введенскому, авторитету бессмыслицы»: «Ваши стихи не стоят на земле, на которой живем мы. Летят друг за другом переливающиеся камни и слышатся странные звуки из пустоты – это отражение несуществующих миров. Так сидит слепой мастер и вытачивает свое фантастическое искусство» [3, c. 181-183].

Иррациональность и «нереальность» творческих миров обэриутов претила поэтическим установкам Заболоцкого, который считал, что настоящее искусство должно быть разумным, наполненным мыслью – «Поэзия есть мысль, устроенная в теле» [2, c. 107].
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ИНФОРМАЦИОННОЕ ОБЩЕСТВО: ИСТОКИ, ПОНЯТИЕ 

И СОЦИАЛЬНЫЕ ПЕРСПЕКТИВЫ

Понятие «информация» самым тесным образом связано с понятием коммуникации. Именно благодаря коммуникации информации может передаваться от адресата к получателю, может делать это быстро или напротив крайне медленно. В истории человечества различными исследователями принято выделять четыре или пять информационных революций. Так А.И. Кравченко выделяет четыре информационные революции:

1. Изобретение письменности в Месопотамии 5-6 тысяч лет назад, несколько позже и независимо (на несколько тысяч лет) в Китае;

2. Изобретение рукописной книги – 1300 г. до н.э. и спустя 800 лет в Греции;

3. Изобретение печатного станка И.Гутенбергом в XV в.;

4. Распространение компьютеров и Интернета [4, с.50-52].

Выделяется и немного другая классификация четырех информационных революций:

1. Изобретение письменности;

2. Изобретения книгопечатания;

3. Изобретение электричества а как следствие изобретение телеграфа радио и телевидения;

4. Изобретения компьютера [3.].

А.И. Ракитов выделяет пять информационных революций:

1. Распространение и внедрение в деятельность человека языка;

2. Изобретение письменности;

3. Изобретение книгопечатания;

4. Изобретение электричества, а как следствие телеграфа, радио и телевидения;

5. Создание компьютеров, создание наполнение и расширение гигантских автоматизированных баз данных и знаний, создание и быстрый рост трансконтинентальных коммуникационных сетей [8, с.25-27].

По мнение автора целесообразно выделить следующие четыре информационных революции, которые оказали наибольшее влияние на истории человечества (язык как механизм и средство общения присутствует не только у человека, но и у животных, изобретение рукописной книги не как не облегчило скорость обмена информацией и доступ к ней):

1. Изобретение письменности;

2. Изобретение книгопечатания;

3. Изобретение электричества;

4. Изобретение компьютера.

Уже с середины XX в (с момента IV информационной революции – С.Р.), когда стало очевидным, что общество в странах Запада и в Японии, по многим параметрам изменилось в сравнении с традиционным "классическим" капитализмом, стали выдвигаться такие концепции, которые пересматривали марксистскую идею общественно-экономических формаций и предлагали в качестве ключевых иные категории. Главным богатством постепенно уже становится не финансовый или промышленный капитал, земля, как в предшествующие исторические эпохи, а информация (знание).

С информационной точки зрения, наш мир становится все более взаимосвязанным. Он как бы уменьшается в объеме. Расстояния уже не кажутся такими большими, как раньше, и в меньшей степени разделяют людей благодаря появившейся у них возможности постоянно общаться. Понятие времени в информационном обществе также несколько изменяется, точнее, меняется его психологическое восприятие - время как бы становится более динамичным.

Феномен складывающегося типа новой социальной системы, отдельные фрагменты которого уже можно наблюдать в США, странах Западной Европы и Японии. В рамках социально-философской мысли она получила название информационное общество. Также равнозначны с ним и такие понятия как постиндустриальное общество и общество знаний.

И.С. Мелюхин выделяет три способа определения информационного общества:

1) по базовым характеристикам

Информационное общество - есть общество, «в котором созданы значительные информационные ресурсы: производство, хранение, распространение и передача как аудиовизуальной продукции, так и деловой и образовательной информации становятся важнейшей частью экономики; сформировалась информационная индустрия, которая включает в себя компьютерную и телекоммуникационную промышленность, разработчиков аудиовизуального содержания и программного обеспечения, производители элементной базы и бытовой электроники, мультимедийную промышленность ит.п. Список подобных характеристик можно продолжать бесконечно долго, а достичь их полного перечня невозможно, т.к. жизнь будет постоянно вносить свои коррективы.

2) по контексту и месту в рамках исторического развития 

Информационное общество – это следующая ступень в историческом развитии человечества по цепи «аграрное – индустриальное - постиндустриальное» общество.

3) компромиссный вариант.

Информационное общество – есть следующая ступень или стадия развития человечества, на котором доминирующим объектом производства и потребления становятся информационные продукты и услуги» [5, с.22-23].
В современной социально-философской мысли выделятся три аспекта функционирования будущего информационного общества:

· первый аспект заключается в том, что в условиях информационного общества, главным «богатством» становится информация, а наиболее привеллегированным или правящим становится слой профессионалов (Д.Белл, Э.Тоффлер, М.Маклюэн, А.Турен и др.), в этой связи на первое место в отличие от доиндустриального и индустриального общества на первое место выходит уже не какой либо материальный капитал (количество рабов, земля, средства производства, финансовый капитал), а капитал человеческий, главной составляющей которого будут знания. В связи с этим информационное общество принято также называть «обществом знаний» (П.Дракер, Р. Хатчинс, Т.Хусен). Знания же в рамках постиндустриального общества, главным образом, будут заключаться в умении человека эффективно использовать информацию, в способности ориентироваться в её потоках, когнитивные способности, критический ум, позволяющий отвечать полезную информацию от бесполезной.

· Второй аспект заключается в том, что информационное общество может породить новую, беспрецедентно жестокую систему социального неравенства. «Не общество и не социальные отношения делают человека представителем господствующего класса (сколько когнитивные и креативные способности человека – С.Р.) и не они дают ему власть над другими людьми; сам человек формирует себя как носителя качеств, делающих его представителем высшей социальной страты» [6, с.64]. Очевидно, что более успешные и более обеспеченные люди сформируют элиту и особенно – новую, уже творческую элиту, которой предстоит разрушить и преобразовать сегодняшние системы управления), будут защищать высокий социальный статус своих детей вне зависимости от их творческих способностей В этом им помогут биотехнологии, повышающие способности человека (и продолжительность его активной жизни), недоступные для социальных низов из-за высокой стоимости и «культурного барьера» [1, с.29]. 
Следует предположить, что структура будущего информационного общества будет крайне поляризованной: с одной стороны креативное меньшинство, которое с помощью биотехнологий, социальной инженерии будущего замыкается и передает свое место наследником, с другой стороны абсолютное большинство, которое в силу своих способностей, и отсутствию доступа к таковым технологиям не имеет возможности перемещения в правящий слой, и эксплуатируется им. По мнению В.Л. Иноземцева и М.Г. Делягина такое положение вещей в будущем постиндустриальном обществе неминуемо приведет к множественным социальным потрясениям. 
· Третий аспект заключается в том что по мнению ряда исследователей социальная система информационного общества будет являться сложной самоорганизующейся (синергийно-информационной) системой (Н.Н. Моисеев, В.А. Герасименко, И.И. Юзвишин) функционирование которой невозможно без возникновения феномена коллективного разума, который «будет способен играть в планетарном обществе такую же роль, какую в организме человека играет его собственный разум» [2, с.232].

Постиндустриальное общество неуклонно становится новой социальной реальностью нового мира. России, чтобы в очередной раз не отстать от лидеров современного мира, чтобы стать конкурентоспособным, независимым, динамически развивающимся государством предстоит еще множество усилий на пути построения информационного общества.
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СПОРТИВНО-ИНФОРМАЦИОННОЕ ВЕЩАНИЕ 

ОМСКОГО ТЕЛЕВИДЕНИЯ
На современном этапе развития телевидения в России совершенно очевидно, что регионализация является одной из ключевых особенностей, характеризующих состояние вещания. По разным данным, в настоящее время в стране работают от 600 до 1200 региональных телекомпаний, значительная часть которых представляет собой сетевых партнеров федеральных каналов. 

Уникальную примету времени отметили еще в середине 90-х годов ХХ века социологи фонда «Общественное мнение»: «В российских регионах идет процесс «перетекания» телевизионной аудитории от центральных телеканалов к местным» [1, с. 5]. К сожалению, их сетка вещания зачастую зависит от программной политики федеральных каналов, остается только заполнять те информационные окна, которые выделяет сетевой партнер. Такие жесткие нормативы многих не устраивают. 

Существуют и телекомпании, которые самостоятельно занимаются производством программ. В этом случае выбор ими тематики безграничен. Такие телекомпании есть в Томске («ТВ-2»), Красноярске («Афонтово»), Екатеринбурге («4 канал»). В Омске такими условиями вещания может похвастаться ГТРК «Омск» («12 канал»). 

По данным исследования «Региональное информационное вещание и пути его совершенствования», лидерами в информационном поле регионов являются государственные телерадиокомпании (ГТРК) [2]. Однако во многих городах, расположенных в Сибирском федеральном округе, действуют в среднем от четырех до семи телекомпаний, которые ведут ожесточенную борьбу за зрителя. И вот здесь на первый план выходит структурно-тематическая насыщенность эфирного времени. Руководство телекомпаний ищет нестандартные подходы, пытается не отставать от изменений, происходящих в технической сфере, создаются новые программы и форматы. Бывает, что для этого используется и новые сотрудники, имеющие оригинальную внешность или, к примеру, привлекательный овал лица, тембр голоса или даже нестандартный подход к работе в кадре. По мнению исследователей (Дугина Е.Я., Егорова В.В., Качкаевой А.Г., Цвика В.Л.), именно региональное телевидение способно точно учитывать социальные, возрастные, национальные особенности аудитории, местная информация более убедительна и соответствует реальным потребностям зрителей. 

Высок уровень конкуренции и в телевизионном сегменте омского медиарынка. Свой взгляд на события и явления региональной жизни представляют аудитории редакционные коллективы четырех телекомпаний. По данным Сибирской маркетинговой компании, большая часть омичей доверяет ГТРК «Иртыш». 

Проанализировав сетку вещания каждого из четырех телеканалов, автор определил тематические приоритеты телекомпаний в освещении событий, происходящих в сфере спорта и массовой физической культуры. С 19 марта по 19 апреля 2012 года основными спортивными темами стали финал Континентальной хоккейной лиги при участии клуба «Авангард», серия встреч клуба «Омичка» в борьбе за бронзовые медали чемпионата России по волейболу, подготовка футбольного клуба «Иртыш» к матчам третьего круга чемпионата страны среди команд восточной зоны второго дивизиона. Кроме того, рассматриваемые выпуски содержали 87 информационных сюжетов. За основу взят полноценный материал, включающий закадровый текст и интервью. 
Лидером по насыщенности программ сообщениями о спорте являются новости «Город сегодня» ТРК «Антенна-7», их было 29. Фаворитами являются такие виды, как хоккей, волейбол, легкая атлетика, гиревой спорт, плавание, художественная гимнастика, бокс и самбо. Наименьшее количество сюжетов, рассказывающих о соревнованиях, наблюдалось у ГТРК «Омск» − всего 16. Характерной чертой программ данного телеканала является преподнесение информации из уст официальных лиц (губернатора Омской области, министров регионального правительства, чиновников различного уровня, директоров спортивных школ, начальников туристических баз и тренеров). Часто журналисты интересуются мнениями игроков «Авангарда» и «Омички». Какие же соревнования телекомпания будет показывать в дальнейшем? Ведь сезон у участников игровых видов спорта завершен, за исключением команды «Иртыш». Но журналисты ГТРК «Омск» матчи первенства страны по футболу не освещают. 
Корпорация «ТелеОмск-АКМЭ» лидирует по оригинальности сообщений. Демонстрируются развернутые сюжеты о таких видах спорта, как грепплинг, кунг-фу, хапкидо, джиу-джитсу, голбол, регбол, регби, что позволяет журналистам корпорации «ТелеОмск-АКМЭ» привлечь внимание многих телезрителей. 
 Таблица 1

Общее и особенное в выборе тематики в период 
с 19 марта по 19 апреля 2012 года

	Название программы
	Количество сюжетов
	Общие темы


	Собственная

информация

	«Час новостей»
	16
	13
	3

	«Вести-Омск»
	18
	11
	7

	«Город сегодня»
	29
	26
	3

	«Пульс»
	24
	11
	13


В качестве отрицательной характеристики деятельности телеканалов можно назвать следующее. Региональные журналисты очень часто используют сообщения, подготовленные информационными агентствами, издательствами, газетами, журналами и пресс-службами. Зачастую сообщения целиком дублируются, текст не меняется. Материалы такого рода характеризуются камерностью, ограниченностью пространства, дефицитом ярких тем, сюжетов, в которых главным героем является неординарная личность. Все это обедняет содержание, тематику передач, рассказывающих о спорте.
 Проведя анализ информационных программ, автор пришел к выводу, что освещение спортивной тематики в новостных выпусках на территории Омской области не отличается оригинальностью. Несмотря на расширенный диапазон тем и увеличенный временной отрезок блока спортивных новостей, они не перестали быть пресными. Некоторые социологи полагают, что это может быть связано, в первую очередь, с динамикой общественной жизни: «Информационный поток становится более насыщенным, жестким и довольно агрессивным. Телевидение изменяется вместе с ним. Однако подобные изменения на ТВ могут оттолкнуть от просмотра программ часть аудитории – например, такую социальную группу, как пенсионеры» [3].
Таблица 2

Тематика ежедневных новостей в период 
с 19 марта по 19 апреля 2012 года

	Темы выпуска
	ГТРК «Омск»
	ГТРК 

«Иртыш»
	ТРК

 «Антенна-7»
	Корпорация

«ТелеОмск-АКМЭ»

	Политика
	25%
	23,9%
	12,7
	13,4%

	Экономика
	13%
	9%
	7,5%
	6,3%

	Социальная сфера
	4%
	12,1%
	11,9%
	9%

	Криминал
	3%
	-
	4,3%
	11,3%

	Медицина
	5%
	-
	4,1%
	-

	Сельское хозяйство
	12%
	10,5%
	-
	-

	ЖКХ
	9%
	16%
	2%
	4%

	Культура
	2,5%
	4%
	7,5%
	3,3%

	Развлечения
	-
	-
	10%
	7,6%

	Спорт
	11%
	7,5%
	12,6
	15,1%

	Погода
	4%
	2%
	3,3%
	2,5%

	Образование
	6%
	10%
	5,1%
	9,9%

	Религия
	3%
	-
	4,7%
	-

	Происшествия
	2,5%
	3,7%
	5,3%
	7,5%

	Праздники, юбилеи, памятные даты
	-
	1,3%
	9%
	10,1%


Информация о спорте в региональных СМИ недостаточно разнообразна и охватывает не все стороны спортивной жизни. Такие важные темы, как участие в спортивных состязаниях детей, ветеранов и пожилых людей, студентов, до сих пор остаются невостребованными в должной мере. Совсем мало распространяется в телеэфире материалов о юных спортсменах (до 12 лет), хотя при раскрытии этой темы есть возможность разъяснить аудитории, какое значение имеют физкультура и спорт на ранней стадии развития каждого человека. 

В то же время преобладает позитивная информация о спорте. Критика чаще всего отсутствует, хотя в регионе существует масса острых проблем в этой сфере: нехватка качественных спортивных площадок, которые были бы доступны для жителей города, недостатки в организации и предоставлении более или менее приемлемых условий для развития спорта. 

Не представлены и материалы о техническом персонале команд, руководстве клубов и коллективов, арбитрах. Как правило, информация о них почему-то считается тайной за семью печатями.
Таблица 3

Сюжеты о видах спорта и массовой физической культуре на  телеканалах региона в период с 19 марта по 19 апреля 2012 года

	Виды спорта
	ГТРК

 «Омск»
	ГТРК 

«Иртыш»
	ТРК

 «Антенна-7»
	Корпорация

«ТелеОмск-АКМЭ»

	Хоккей
	6
	6
	6
	4

	Баскетбол
	-
	-
	-
	1

	Волейбол
	4
	2
	2
	2

	Футбол
	-
	2
	1
	2

	Гандбол
	-
	1
	-
	-

	Худ. гимнастика
	2
	1
	2
	1

	Бокс
	1
	1
	1
	-

	Плавание
	1
	2
	2
	-

	Самбо, дзюдо
	-
	1
	2
	2

	Восточные единоборства
	-
	-
	1
	4

	Детский спорт
	-
	-
	3
	1

	Студенческий спорт
	-
	-
	2
	-

	Ветеранское движение
	-
	1
	-
	1

	Легкая атлетика
	-
	1
	2
	1

	Тяжелая атлетика
	1
	-
	1
	1

	Продолжение Таблицы 3

	Спортивная аэробика
	-
	-
	1
	-

	Теннис
	-
	-
	1
	1

	Бадминтон
	-
	-
	-
	1

	Фехтование
	1
	-
	2
	2


Таким образом, в современных условиях отчетливо выявляется прямая связь между явной заинтересованностью общества в развитии спорта и активным участием в этом средств массовой информации на региональном уровне. Однако спортивная тематика полностью не освещается. Телекомпании приукрашивают ситуацию, связанную с созданием благоприятных условий для занятий физкультурой и спортом в регионе. Позицию журналистов определяют учредители, заинтересованные в формировании положительного имиджа органов государственной и муниципальной власти. Это влияет на выбор тематики телеканалами. Их программная политика ориентирована в основном на стереотипы, ее разработчики редко демонстрируют готовность к подготовке оригинальных сюжетов, критическому осмыслению событий и явлений, происходящих в сфере спорта и физической культуры.
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ПАРЕМИОЛОГИЧЕСКИЕ ТРАНСФОРМАЦИИ КАК СПОСОБ

РАЗРУШЕНИЯ РУССКОГО МЕНТАЛИТЕТА
Слово не стрела, а разит.

Русская народная пословица
Термин «паремия» восходит к греческому обозначению поговорки, пословицы, притчи. В одном из своих значений сегодня паремия – это устойчивое в языке изречение, представляющее собой целостное предложение дидактического содержания.

В данной статье под паремиями будем понимать не только пословицы и поговорки, но и крылатые выражения поучительного характера, ушедшие в народ из литературных текстов и ставшие частью народной традиции. 

Определение пословиц и поговорок имеет свою историю. О соотношении пословиц и поговорок метко сказал русский народ: «Поговорка – цветочек, а пословица – ягодка». В определениях фольклористов развивается данная мысль. Так, Е.А. Костюхин заключил, что «пословица – это суждение, грамматически законченное предложение, а поговорка лишь устойчивое выражение, идиома» [6, с. 235], эту же точку зрения мы встречаем в трудах предшественников, например М.А. Рыбниковой, называвшей поговорку образным, выразительным по своей форме элементом суждения, а пословицу законченной мыслью, выраженной в предложении [10, с. 159]. И.М. Снегирев подчеркивал, что «поговорки, не заключая в себе полного смысла, выражают только намек, применение, уподобление, сравнение, общеупотребительный оборот речи» [11, с. 139], В.И. Даль считал, что «поговорка – окольное выражение, <…> обиняк, способ выражения, но без притчи, без суждения, заключения, применения; это одна первая половина пословицы» [2, с. 143]. А пословицу характеризовал как «краткое изреченье, поученье, более в виде притчи, иносказанья, или в виде житейского приговора; пословица есть особь языка, народной речи, не сочиняется, а рождается сама; это ходячий ум народа» [3, с. 334]. 

А.М. Новикова в учебном пособии дала следующее определение: «Пословицы – это краткие, меткие, глубокие по силе мысли народные изречения или суждения о жизненных явлениях, выраженные в художественной форме» [9, с. 103]. Е.А. Костюхин словно дополняет данное определение в своих «Лекциях»: «Применяясь по конкретному поводу, пословицы чаще всего дают моральную оценку (часто с иронией) возникающих ситуаций. Потому и воспринимаются они как некий моральный кодекс» [6, с. 239].

Источники содержат различные определения жанра, но есть в них общие черты и дополняющие определение доминанты. Так, подчеркивается уникальность пословиц, присущая им одновременно минимальная форма и огромная общественная значимость, обусловленная функциями пословиц (познавательной, идейно-воспитательной и эстетической), которые они выполняли на протяжении веков. О последней великолепно сказал Лев Толстой: «Давно уже чтение сборника пословиц Снегирева составляет для меня одно из любимых – не занятий, но наслаждений» [12, с. 11].

Сегодня можно констатировать, что, к сожалению, русская речь засорена трансформированными, перелицованными «пословицами», которые лингвисты называют и «пословицами-мутантами», и «переиначенными мудростями», и «пословичными трансформами. Некоторые современные собиратели и исследователи пословиц, например, Х. Вальтер, В.М. Мокиенко, Н.Н. Федорова считают, что «пословицы активно воспроизводятся, заново обрабатываются, переосмысляются и употребляются в современной речи в трансформированном виде» [13].
Е.Е. Жигарина считает, что в 2005 г. вышел «уникальный словарь видоизмененных пословиц», составленный санкт-петербургскими исследователями Х. Вальтером и В.М. Мокиенко. В издание вошли модификации, трансформации и мутации привычных паремийных суждений. «Антипословицы – переделки традиционных паремий – представляют собой интересное явление. Это тексты, в которых контаминируются струкутрно-семантические единицы и модели традиционных паремий, лозунгов, рекламы, в том числе и политической. В них, в частности, отражается и подвергается оценке недавнее прошлое и современные реалии. Старая и легко узнаваемая пословица актуализируется, например, когда в ее состав в качестве сущностно синонимичных элементов вводятся имена политических деятелей последней эпохи: «Куй железо, пока Горбачев», «Путина бояться – в сортир не ходить», «Лучше с Фоменко, чем с Кириенко» [4]. Хотелось бы найти что-либо уникальное, как это было заявлено Е.Е. Жигариной, в подобного рода высказываниях. Однако, кроме уникальности – жаргон из уст главы государства – крылатой фразы В.В. Путина о борьбе с боевиками («будем мочить в сортире»), на которую указывает трансформ, ничего выдающегося, заслуживающего внимания потомков в текстах нет. На наш взгляд, следует разграничивать понятия «трансформированные пословицы» и «трансформации пословиц», т.е. пародии на пословицы. Это разные жанры. («У семи нянек дите без глазу»: первоначальный смысл этой пословицы имеет отношение к московской семибоярщине 1610–1612 гг. и отличается от современного – дело очень страдает, когда за него берется сразу несколько человек и их действия несогласованы и разобщены. Перед нами трансформация смысла. Однако это пословица). Демонстрируемые Е.Е. Жигариной [4; 5] и Н.Н. Федоровой [13] примеры являются пародиями и к жанру пословиц отношения не имеют. И.М. Снегирев считал, что «пословицы сами себя определяют правдивыми, истинными, непреложными, неизбежными, неподсудными», и подчеркивал: «Но ни глупая, ни пьяная речь не пословица, следовательно, только умная, трезвая, здравая» [11, с. 133]. 

Если раньше встречались отдельные публикации, посвященные переделкам пословиц, то в 2007 г. в Пскове Н.Н. Федорова защитила диссертацию на соискание ученой степени кандидата филологических наук «Современные трансформации русских пословиц» [13]. Не вдаваясь в детальное рассмотрение данной работы, остановимся на анализе названия параграфов внутри I главы. Вот некоторые из них: «Семантические трансформации пословиц», «Структурные трансформации пословиц», «Структурно-семантические трансформации пословиц и их структурные подтипы», «Расширение компонентного состава (экспликация)», «Сокращение компонентного состава (импликация)», «Замены компонентов», «Комбинированные структурно-семантические трансформации», «Контаминация». При изучении дисциплины «Русский язык и культура речи» студенты знакомятся с типичными ошибками в употреблении фразеологизмов, и эти ошибки дословно совпадают с уже перечисленными параграфами диссертации. Иными словами, любое отступление от традиционного, устоявшегося веками фразеологизма считается речевой ошибкой, нарушающей нормы современного русского литературного языка, разрушающей смысл фразеологизма. То же самое относится и к пословице. Однако у автора диссертации иное мнение: «В нашей работе мы используем термины трансформация и преобразование пословицы как равнозначные и понимаем трансформацию не как речевую ошибку, а как целенаправленное изменение структуры и/или семантики паремии» [13].

Рассмотрим некоторые примеры контаминации: «Любишь кататься – полезай в кузов» [1], употребленное вместо пословиц «Любишь кататься – люби и саночки возить» и «Назвался груздем – полезай в кузовок» (здесь еще изменена грамматическая форма компонента высказывания – кузов/кузовок – это также разрушает смысл); «Баба с возу, и волки сыты!» [1], употребленное вместо пословиц «Баба с возу – кобыле легче», «И волки сыты, и овцы целы!»; «Не тяни резину за хвост в долгий ящик» [1], употребленное вместо поговорок «Не тяни резину», «Не тяни кота за хвост» и «Не откладывай в долгий ящик». Если первая и вторая контаминация имеют хоть какой-то смысл, пусть даже пропагандирующий глупость или жестокость (в большей части пошлость и скабрезность – такие примеры постараемся оставить за рамками статьи), то фраза «Не тяни резину за хвост в долгий ящик» не имеет смысла вообще, являясь набором слов, нелепицей. 

Такой же нелепицей можно считать примеры типа «Лысый пешему не конный» [1], образованные по аналогии с пословицами и заимствующие у них структуру. В данном случае используется структура пословицы «Гусь свинье не товарищ». Какую бы из разновидностей трансформаций, перечисленных в диссертации и нашедших отражение в реальных текстах (см. соответствующие публикации), мы ни взяли, она не содержит пословиц, т.к. не выполняет основных функций этого жанра: познавательной, воспитывающей и эстетической. Вряд ли многие люди, перефразировав слова Л. Толстого, могут сказать: «Давно уже чтение сборника пословиц Х. Вальтера и В.М. Мокиенко (вариант: Alexа Antonoffs) составляет для меня одно из любимых – не занятий, но наслаждений»?!

Фольклористы справедливо полагают, что изначальной целью пословиц была передача опыта молодым поколениям. Эту же функцию выполняют многие живущие и сейчас среди народа пословицы: «Век живи, век учись, а дураком помрешь», «Мастера по работе видно», «Не место красит человека, а человек место» и др. В трансформах также передается опыт, связанный с различными областями человеческой жизни, приведем некоторые разделы:

 нормы поведения в обществе, семье («Большому кораблю – большая торпеда», «Мой дядя самых честных грабил…», «За двумя зайцами погонишься – от обоих по морде получишь», «Гостей встречают по одежке, а провожают по морде!», «Каждой твари – по харе!», «За одного битого пятнадцать суток дают», «Мойте руки вместо еды» [1], «Семеро одного найдут», «Пока семь раз отмеришь – другие уже отрежут!» [1; 8], «Семь раз отмерь, отрезать дай другому!», «Кто не работает, тот украдёт» [8]); 

употребление спиртного («Одна голова – хорошо, а на троих лучше соображается», «Кто не работает, тот пьет», «С кем поведешься, с тем и наберешься» [1], «Рожденный строить не пить не может» [1; 8], «Семеро одну не пьют», «Лучше пузо от пива, чем горб от работы» [8]);

 сексуальные, семейные отношения («С кем поведешься – от того и забеременеешь», «Чем бы дитя ни тешилось, лишь бы не забеременело», «Друг познается в бидэ», «Лучше переспать, чем недоесть», «Ложись, девка, и большая, и маленькая», «Баба с возу – потехе час», «Своя Наташка ближе к телу» [1], «Трое в лодке, не стесняясь собаки», «Чем бы дитя ни тешилось, лишь бы своих не наделало» [8]);

 внешность, личные качества («Нечего зеркало пинать, коли рожа крива», «Крыша» есть – ума не надо», «Смех без причины – признак незаконченного высшего образования» [1], «У соседа корова сдохла – мелочь, а приятно» [8]).

Идейно-воспитательное значение пословиц состоит в том, что они выражают отношение говорящего к реальной действительности, тем самым прививаются слушателям характерные воззрения на эту действительность. Какие взгляды пропагандируют современные трансформации пословиц можно продемонстрировать на нескольких примерах. 

Всем известна пословица «Не откладывай на завтра то, что можно сделать сегодня», то есть прославляется трудолюбие. В антипословице пропагандируется безделье («Не откладывай на завтра то, что можно сделать послезавтра» [личный архив – ЛА], «Не откладывай на завтра то, на что можно «забить» сегодня» [ЛА]), пьянство («Не откладывай на завтра то, что можно выпить сегодня»), распущенность («Не откладывай на завтра ту, что можешь уже сегодня» [1]).

Для русского человека дом всегда считался священным местом, больше, чем жилье. Не случайны в языке сочетания «родительский дом», «родные стены». Новоявленные «паремиологи» пытаются навязать русским свои ценности: «В гостях хорошо, а дома плохо», «В гостях хорошо, а дома у меня нету» [1].

Из поколения в поколение бережно передается истина: «Не плюй в колодец – пригодится воды напиться». Современные «словотворцы» декларируют иные ценности: «Не плюй в колодец: вылетит – не поймаешь», «Не плюй в колодец – сам туда попадешь», «Не плюй из колодца – пригодится плюнуть», «Не плюй в колодец – там же никого нет…» [1].

Дружба, коллективизм, соборность всегда были основой русского самосознания: «Не имей сто рублей, а имей сто друзей». На сайтах под рубрикой пословицы расставляются следующие приоритеты: «Не имей сто рублей, а имей сто баксов!», «Не имей сто друзей, а имей наглую рожу!», «Не имей сто друзей, а имей всех врагов!», «Не имей сто друзей, а имей сто подруг!», «Друга нельзя купить, зато его можно продать» [1]. 

Можно продолжить приводить примеры, но их количество не перейдет в качество, не изменит той разрушительной сути, которую они в себе несут и с чьей-то легкой руки пытаются закрепить в сознании русских людей. Даже само название словаря Х. Вальтера и В.М. Мокиенко «Антипословицы русского народа» по аналогии со словарем В.И Даля звучит кощунственно. 

Трансформация пословиц и поговорок, как стилистический прием, широко используется журналистами в заголовках. Основные причины такой переделки заключаются, во-первых, в необходимости привлечь внимание читателя, так как именно заголовок соотносится в памяти со знакомой фразой или явлением и читатель непременно обратит на него внимание, во-вторых, для лучшего объяснения смысла, так как все новое хорошо приживается на базе старого, и, в-третьих, с целью избежать прямого высказывания, которое может быть нежелательно в газете.

В архиве сайта «Печатные СМИ: Заголовки газет, обзоры прессы» в качестве творческих находок журналистов приводят, например, такие названия: «А ВУЗ и ныне там» (Мир новостей), «Дочка отсчета» (Огонек), «Друзья познаются в Кремле» (Коммерсантъ), «Без страха, но с упреком» (Ъ – WEEKEND), «Москва словам не верит» (Коммерсантъ), «Ни шагу вперед» (Российская газета), «Голод и тетка» (Комсомольская правда), «Век живи – век трудись» (Новые известия от 31.10.2011) и многие другие [7]. 

Так, в статье Евгения Зубченко «Век живи – век трудись» (заголовок является трансформацией поговорки «Век живи – век учись») речь идет о пенсионном возрасте, который не будут повышать, но могут просто отменить, и придется трудиться до гробовой доски. Следовательно, заголовок точно передает основную мысль текста. 

Таким же творческим достижением можно считать название статьи Виталия Цепляева «Язык Лужкова довел Киев» (АиФ, № 20, от 14.05.2008) – трансформация пословицы «Язык до Киева доведет». Автор пишет: «Ю. Лужков заявил о Севастополе как городе русской славы и подверг сомнению законность его принадлежности украинскому государству. «В 1954 году город не вошёл в число тех территорий, которые Хрущёв передал Украине, – напомнил Лужков. – Этот вопрос остался нерешённым, и мы будем его решать в пользу… того государственного права, которое имеет Россия по отношению к своей военно-морской базе – Севастополю». И хотя гость праздника оговорился, что не хочет «никакого раскола» между двумя странами, СБУ (Служба безопасности Украины) спустя несколько часов запретила Ю. Лужкову впредь въезжать на Украину» [14]. 

Данные примеры подтверждают мысль о том, что трансформации пословиц и поговорок в заголовках статей, не только привлекают внимание, но и служат лучшему пониманию читателем смысла текста. Кроме того, подобные переделки не содержат намеков на пошлость и скабрезность, чем грешат антипословицы, не претендуют на роль пословиц, т.к. не могут употребляться в качестве самостоятельных текстов. Поскольку подобные трансформации играют роль стилистического приема, то их талантливое использование является оправданным и желательным.

Иное дело – сайты и печатные тексты, содержащие переделанные «пословицы». Здесь дается явное указание на жанр, например, «Alex Antonoffs: пословицы и поговорки», «Пословицы и поговорки о труде – Бестолковый словарь толковых слов», «Прикольные пословицы и поговорки нашего времени», «Антипословицы русского народа» и многое другое. 

Характеризуя «Антипословицы русского народа», Елена Жигарина противоречит сама себе. В одной статье она пишет: «Сам по себе словарь является отражением массового сознания» [4]. В другой (и это уже соответствует истине): «Парадоксальным образом соотносятся название сборника c материалом: паремии названы "народными", тогда как в сборнике в большом количестве приведены видоизменённые пословицы из Интернета, печатных источников, "личных" списков (например, афоризмы Николая Фоменко) – то есть большинство вариантов, вошедших в книгу, являются продуктом индивидуального творчества, которое, естественно, отражает процессы текстоизменения, характерные для устной традиции, но ещё не становятся собственно фольклором» [5]. 

Необходимо подчеркнуть: авторы адресовали свой сборник широкому кругу читателей, следовательно, изданная книга стала своего рода провокацией: чтение свода видоизменённых текстов, в том числе содержащих ненормативную лексику, стало основанием для применения трансформов в разговорах, авторских трансформов, а не народных.

Еще В.И. Даль отмечал необходимость «идти в народ» за пословицами и поговорками, т.к. «в образованном и просвещенном обществе пословицы нет; попадаются слабые искалеченные отголоски их, переложенные на наши нравы или испошленные нерусским языком, да плохие переводы с чужих языков» [2, с. 140]. 

Хотя приписывают некоторые исследователи русским классикам XIX в. и составителю сборника «Пословицы русского народа» трансформированные тексты, сам В.И. Даль подчеркивал, что нельзя менять ни одного слова в пословице, как сказали бы мы сегодня, нельзя заменить ни один ее компонент, не разрушив смысл высказывания («И кто же станет поминать в хорошем обществе борону, соху, ступни, лапти, а тем паче рубаху и подоплеку? А если заменить все выражения эти речениями нашего быта, то как-то не выходит пословицы, а сочиняется пошлость, в которой намек весь выходит наружу») [2, с. 140]. Эти слова нашего великого соотечественника как нельзя лучше характеризуют все печатные и электронные варианты современных пародий на русские пословицы.

Когда мы позволяем называть сборник «Антипословицы русского народа», то уподобляемся персонажу из притчи о слепце. Слепец спрашивает у вожака: «Где ты был?» – «Молоко ходил пить». – «Каково оно?» – «Белое». – «Что это такое белое?» – «Такое, как гусь». – «А какой гусь?» – «Такой, как мой локоть». Слепец пощупал локоть и сказал: «Теперь знаю, какое молоко».

Между русскими народными пословицами и пародиями на них (из всех названий, применяемых к текстам сомнительного содержания, лишь по форме напоминающих пословицу, более точно выражает суть данного явления жанр «пародия») столько же общего, сколько между «молоком» и «локтем». Подрастающее поколение, оторванное от живой традиции (как правило, горожане), воспринимает пародии как пословицы, т.е. видит в них истину в последней инстанции, опыт поколений, и воспринимает псевдоценности, и уже скоро начнет их транслировать. Так «безобидная», на первый взгляд, игра превращается в мощное идеологическое оружие, направленное против русской фольклорной традиции, против русского языка, против русской культуры, против русского самосознания.

Настало время задуматься о том, что мы хотим получить в итоге, если рекламируем подобного рода «ценности» в печатном, электронном и устном вариантах. 

«Часом опоздано, годом не поверстаешь» – русская народная пословица.
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ПАРНАЯ РАБОТА НА ЗАНЯТИЯХ ПО НЕМЕЦКОМУ ЯЗЫКУ
 В ПРОФЕССИОНАЛЬНЫХ ЦЕЛЯХ

Основой для курса профессионально направленного иностранного языка, в первую очередь, должны стать целевые ожидания обучаемых, их потребности и интересы. К целевым ожиданиям, на наш взгляд, относятся не столько знания терминов и грамматики изучаемого языка, сколько формирование ключевых компетенций специалистов нового поколения, таких как способность к коммуникации и кооперации в сфере профессиональной деятельности, способность планировать, систематическое мышление, самостоятельность и готовность к ответственности.
Одной из важных компетенций для обучения иностранному языку является способность работать в команде. Это особенно актуально для российской системы обучения иностранным языкам, поскольку в России долгое время главенствующая роль на уроке иностранного языка отводилась преподавателю, а не учащимся. Смещение парадигмы в образовании сделало очевидным тот факт, что в классе необходимо как можно чаще использовать сочетание парного и группового режимов работы.
Кроме того, применение парной и групповой работы на занятиях по иностранному языку стимулирует, на наш взгляд, развитие коммуникативной компетенции, формирование которой собственно и является целью урока иностранного языка.
Целью статьи является дать определение понятию «парная работа», определить ее достоинства и недостатки, а также обозначить некоторые возможности использования парной работы на занятиях по немецкому языку в профессиональных целях.
Парная работа (Partnerarbeit) – это такая форма организации урока, при которой два участника совместно работают над решением какой-либо проблемы или задания [1].
Из определения становится ясно, что парная работа подразумевает кооперацию учащихся на уроке. Это существенное, хотя и не единственное достоинство указанной формы работы.
Немецкий исследователь Гильберт Мейер указывает на следующие преимущества парной работы:
· легко реализуется при фронтальной посадке;
· требует активности каждого учащегося;
· готовит учащихся к групповой работе;
· пробуждает радость от общения;
· воспитывает доброжелательное отношение к партнеру, ответственность и честность;
· позволяет каждой паре работать в индивидуальном темпе;
· при парной работе учащиеся разделяют ответственность за результат работы [2].
Однако, несмотря на явные достоинства, следует заострить внимание на возможных нежелательных явлениях:
· Учащиеся могут отвлекаться на посторонние занятия, особенно если перед ними поставлена слишком сложная или наоборот легкая задача; или если задание не интересно.
· На некоторые задания может уйти слишком много времени;
· Часто преподаватель рассматривает вклад каждого учащегося, вместо того, чтобы оценить работу пары в-целом;
· Не всегда два человека могут эффективно работать вместе [2].
На этапе подготовки парной работы преподаватель должен учитывать возможные трудности и своевременно корректировать ход занятия, чтобы свести влияние нежелательных явлений к минимуму.
Специфика обучения иностранному языку в профессиональных целях, как отмечает А. Л. Морозова, заключается в овладении иностранным языком не только как языком международного общения, но и как средством профессионально-личностного развития в процессе обучения в вузе.[3; 203]. 
Каким образом можно обучать языку как средству профессионально- личностного развития при помощи парной работы?
Хотелось бы подробнее остановиться на заданиях, используемых автором на занятиях по немецкому языку со студентами I-II курсов Уфимского государственного авиационного технического университета.
1) Мозговой штурм (brainstorming) – метод мозгового штурма заключается в том, что участники в парах «собирают» ключевые слова по определенной теме (например, WirtschaftskriseinRussland), а затем представляют результаты работы. Метод «мозгового штурма» может применяться при работе над любой темой. 
2) Работа с текстами/ диалогами – выделение главного, поиск информации, составление вопросов, диалогов по тексту об одной из сфер профессиональной деятельности (например, «InderBank»).
3) Анализ графиков, таблиц, картинок – этот вид заданий направлен на критическое изучение информации. Пара получает график или таблицу и должна прокомментировать данные.
4) Карточки для работы в паре (“Tandembogen”) – эта методика широко используется в немецкой школе. Она позволяет студентам работать и контролировать друг друга самостоятельно. При этом студенты «примеряют » на себя различные роли: один студент ищет правильный ответ, другой - проверяет. На следующем этапе учащиеся меняются ролями. Возможность допустить ошибку практически исключается, так как правильный ответ уже дан на карточке проверяющего. Тем самым, студенты не боятся делать ошибки. Карточки могут использоваться на уроке повторения и закрепления пройденного. Каждый студент получает карточку, на которой следует выполнить часть задания, вторая же часть карточки – это ответы на задания, которые должен сделать партнер. Мы предлагаем такие карточки для закрепления грамматики, например, времени Perfekt.
Совокупность указанных методов по организации парной работы может способствовать, на наш взгляд, овладению иностранным языком как средством профессионально-личностного развития.

Библиографический список

1. http://www.sociologicus.de/lexikon/lex_geb/begriffe/sozialfo.htm
2. Gudjons:HandbuchGruppenunterricht, Weinheim, Basel:Beltz, 1993
3. Морозова А.Л. Специфика преподавания иностранного языка на неязыковых факультетах педагогического вуза //информация и образование: границы коммуникаций INFO\\\'10 : сб.науч. тр / Сост. Темербекова А.А., Чугунова И.В.. - Горно-Алтайск: РИО-ГАГУ. - 2010, - № 2. - c. 202-204
С.П. Гудкова 

Мордовский государственный университет им. Н.П. Огарева
Жанровый цикл в современной поэзии: 
проблема трансформации жанровых форм  

(на примере творчества Г. Сапгира)

Обращение к циклу как своеобразному художественному единству группы произведений, объединенных автором по тем или иным принципам и критериям, – распространенное явление как в русской, так и в западно-европейской литературе. Циклические формы характерны для всех родов литературы (и других видов искусств). Однако в силу особого статуса лирики как рода литературы, циклизация становится здесь наиболее заметным и интересным «литературным фактом»
 (Ю.Н. Тынянов).

Современная поэтическая практика свидетельствует о неослабевающем интересе к жанровой традиции поэтического цикла. Особенно это заметно в творчестве Д. Пригова, А. Монастырского, В. Сосноры, И. Лиснянской, О. Николаевой, Т. Кибирова, С. Завьялова, С. Кековой, В. Филиппова, М. Степановой и др. Однако возможности современной поэзии значительно расширяют жанровый потенциал поэтического цикла. Отсутствие в целом ряде произведений традиционного лиризма, языковая игра, наличие поэтических кодов и смыслов, жанровые «смещения» – делают современный стихотворный цикл многоплановым явлением. Появляется необходимость рассмотрения в границах данного «жанрового образования» (И. Фоменко) всего многообразия циклов XX – XXI веков, определяемых как поэтические циклы. Обращение к жанровой форме поэтического цикла позволяет авторам объемно представить картину внутренних переживаний современного человека; порой через надломленность и абсурдность поэтического образа передается картина эмоционального восприятия автором реальной действительности.

Жанровые трансформации, наблюдаемые в современной поэзии, становятся одной из главных причин отказа поэтов рубежа XX – XXI веков от жанровых стихотворных циклов. Современных авторов более привлекает циклизация тех жанровых форм, которые дают возможность продемонстрировать владение поэтической техникой письма, выступают своеобразным полем «поэтической дуэли». Отсюда и появление многочисленных сонетных циклов (Т. Кибиров «Двадцать сонетов к Саше Запоевой», М. Степанова «Двадцать сонетов к М.», Л. Цветков «Двадцать сонетов Знакомому поэту», Г. Сапгир «Сонеты на рубашках, «Лингвистические сонеты» и др.), венков сонетов (А. Еременко «Невенок сонетов», И. Лиснянская «В госпитале лицевого ранения», «Неправильный венок» и др.), цикл баллад (М. Степанова «Песни северных южан», Д. Быков «Баллады» и др.). 
Из всего жанрово-видового многообразия поэтических циклов, существующих в современной поэзии, наибольший интерес представляют жанровые «смещения», наблюдаемые в сонетах. Отличаясь от других лирических жанров строго регламентированными содержательными и формальными признаками, сегодня сонет воспринимается как своеобразная проверка виртуозности авторского стиля. По верному замечанию О.И. Федотова, сонет представляет собой «модель гармоничного слияния традиции и новаторства, идеала и его реального воплощения, свободы и необходимости» [8; 9]. На сложность сонетной формы в свое время указывал и М.М. Бахтин. Ученый отмечал, что «<…> сонет – очень трудная форма. Рифмы в сонете переплетаются, и это обязывает, чтобы и все образы и темы также были сплетены. В сонете не может быть легкости, намеканий; он должен быть очень тяжел, вылит из одной глыбы» [2; 382]. 

Сложная сонетная форма была весьма привлекательной для поэтов-романтиков (Гейне, Шелли, Гюго и др.). Утверждая безграничную эстетическую свободу, они использовали строгую сонетную форму как своеобразный критерий качества поэтического таланта. Обращение к данному жанру в современной поэзии можно расценивать не только как диалог с предшествующей культурой, но и как своеобразное «художественное поле», на котором происходит проверка поэтического мастерства, с учетом требований постмодернистского письма. Во многом этим и объясняется возросший интерес к жанру сонета, а также жанровому циклу сонетов в творчестве поэтов рубежа XX – XXI веков, где наибольший интерес привлекает не столько следование жанровому канону, сколько, отступление от него [см.: 1]. 

Одним из ярких экспериментаторов с традиционными жанровыми формами поэзии, особенно с сонетом, является и Г. Сапгир. Признание поэт получил в неофициальных поэтических кругах (1975). На выставке художников-нон-конформистов, которая проходила на ВДНХ, он представил свои «Сонеты на рубашках» – «Тело» и «Дух». По словам поэта, в этом выразилось его желание «показать образцы визуальной поэзии» [7]. Тексты своих сонетов поэт начертил на рубашках красным фломастером, объясняя это тем, что «стихи могут быть наглядны и написаны на одежде, тазах, корытах, простынях, чемоданах и т.д. В том числе и сонеты, как форма торжественная. В этом случае такое направление поэзии можно было бы назвать “вещизмом”» [7].

Г. Сапгир относится к тем поэтам, которые намеренно актуализируют жанровую принадлежность своих текстов, вынося в заголовочный комплекс обозначение жанра («Псалмы», «Элегии», «Сонеты на рубашках», «Стансы», и т.д.). Именно в области жанра у поэта и развивается диалог классического начала с авангардным. Его поэтика выстраивается с опорой на «обман читательского ожидания», когда установка на определенный жанр является своего рода «провокацией». Подобные жанровые эксперименты наиболее наглядно представлены в его книге «Сонеты на рубашках» (1978-1989, 1991). В ней даны как отдельные сонеты, так и поэтические циклы сонетов. Собранные под одной обложкой, они демонстрируют структурно-композиционную целостность – репрезентируют развитие технических возможностей современной поэтической практики.

От традиционной жанровой модели сонета поэт иногда сохраняет только некоторые формальные признаки (четырнадцать строк, графическая разбивка). Чаще всего сапгировские сонеты – это яркие образцы жанровой деформации как на уровне формы, так и на уровне содержания («Неоконченный сонет», «1 Фриз разрушенный», «Рваный сонет», «Сонет-статья» и др.). Знаковыми чертами деформации жанровой формы могут служить: нарушение последовательности расположения строф («опрокинутый» сонет) или частичное их отсутствие («безголовый» сонет), наличие пробелов в стихотворных строках, порой полное отсутствие текста, отход от силлабо-тонической системы стихосложения, алогичность содержания и т.п. [см.: 4].

Поэтика Г. Сапгира весьма интересна с точки зрения «языкового распада», «пустот», «смысловых зияний», «дроблений», «прерванного слова», «лексической бедности». Использование подобной техники помогает поэту передать и почувствовать колоссальный смысловой потенциал каждого слова. К рождению новых смыслов привлекается и сам читатель, который становится своего рода соавтором. Примером сотворчества поэта и читателя могут служить сонеты:

1. ФРИЗ РАЗРУШЕННЫЙ

личаем кудри складки

и треснувшие крылья

Вдавились мощной длани отпечатки

поверх легли тончайшей пылью

стекло крыло автомобиля

закружилась в беспорядке

взмыли

мраморные пятки

беззвучно развалилась

лась половина

и на ощупь гладкий

странно наложилась

ангельский и львиный

нет разгадки!

2. ФРИЗ ВОССТАНОВЛЕННЫЙ

На сером различаем кудри складки

Орлиный глаз и треснувшие крылья

Вдавились мощной длани отпечатки

Века поверх легли тончайшей пылью

Куст блеск стекло крыло автомобиля

Реальность закружилась в беспорядке

Сквозь этажи сквозь отраженья взмыли

Блеснув на солнце мраморные пятки

Вселенная беззвучно развалилась

Реальности осталась половина

Все тот же камень – и на ощупь гладкий

Но на другую странно наложилась

Все тот же профиль ангельский и львиный

нет разгадки! [7].

Использование приемов «пустот», «смысловых зияний» провоцирует читателя как на поиск смысловых заполнений, самостоятельной реконструкции поэтического высказывания, так и демонстрирует ему неограниченное смысловое богатство языка. Как справедливо отмечает Л.В. Зубова, «…в поэтике прерванного слова осуществляется и глобальный эксперимент Сапгира с обозначением пустоты, которая в данном случае может содержать несколько вариантов словесного заполнения, и при всех не выбираемых, а суммируемых вариантах эта пустота, возникающая при обрыве слова, – знак сильной эмоции, мешающей говорить гладко» [3; 63].

Особый интерес с точки зрения содержательной целостности жанра может представлять цикл Г. Сапгира «Лингвистические сонеты», вошедший в книгу «Сонеты на рубашках». Этот цикл состоит из четырех текстов, которые лишь отдаленно напоминают форму классического сонета. Поэт объединяет стихотворные тексты общей лингвистической темой, где каждая часть демонстрирует внутреннюю энергию отдельного слова («звезда», «огонь», «вода» и «земля»), звучащего на разных языках. Виртуозно обыгрывая фонетическую, семантическую, лексическую гибкость слов, автор раскрывает богатый потенциал языков:

3. ВОДА

Речь как река. Во всем – свои истоки

Индусское уда течет в воде

И мной разгадан смысл ее глубокий

В – влажность. О – овал. Движенье – Д.

Оудакам ю аква вато вотэ

...И выжимая влагу из волос

Как много дней и солнца пролилось

В небытие пустое как зевота

Я пить хочу. Горит моя гортань

В ней – скорпионы мерзостная дрянь!

Язык мой – враг мой вытянут как жало...

И – разрешилось! Ливнем снизошло

Все мокрое: асфальт кирпич стекло

Ты льешься в горло – мало! мало! мало! [7].

Следует заметить, что отличительной чертой жанровых циклов Г. Сапгира является их небольшой объем. Чаще всего поэт включает в циклы от двух до пяти текстов. К таким циклам, помимо обозначенных, Ю.Б. Орлицкий относит «1. Новогодний сонет» и «2. Сонет-комментарий», «Сонет Петрарки», «Библейские сонеты», «Сонеты из Дилижана» и др. При этом исследователь отмечает, что «Сапгира вполне можно отнести к числу “циклических” авторов. <…> Нередко поэт прибегает также к двухступенчатой циклизации, помещая циклы в состав структурированного раздела или другого циклоподобного образования» [6; 261]. 

Поэтическое творчество Г. Сапгира демонстрирует многогранность «диалога с сонетной формой» [5; 208], основой которого является «жанровая провокация», нарушение читательского ожидания. Не случайно О. Зырянов, анализируя сонетную форму в творчестве поэта, обращает внимание на то, что «в общем корпусе сапгировских сонетов можно обнаружить два ярко выраженных жанровых типа. Один из них следует в русле обновления жанровой традиции, но при этом существенно развивает композиционно-архитектонические возможности самой сонетной формы. Второй из них, напротив, пытается радикально порвать с многовековой традицией жанра, переосмыслив ее в чисто авангардистском плане. Но и в том, и в другом случае сонетный опыт Сапгира выдает в нем смелого поэта-экспериментатора» [4].

Таким образом, поэтический цикл, пройдя сложный путь в своем становлении и развитии, закрепился в современной жанровой системе как «особое жанровое образование» (И. Фоменко), имеющее ряд отличительных особенностей. В поэзии рубежа XX – XXI веков он, наряду с книгой стихов, становится одним из наиболее популярных типов организации поэтических текстов. Отличаясь от других поэтических жанров и литературных контекстов прежде всего в композиционно-структурном отношении (больше отдельного стихотворения, меньше книги стихов, более свободный, чем поэма и т.д.), поэтический цикл может репрезентировать основную идею поэтического сборника, художественный стиль поэта и его воззрения на определенном этапе творческого пути, а также представлять концептуальность авторского взгляда в том или ином поэтическом журнале, антологии, коллективном сборнике. Кроме того, жанровый поэтический цикл в творчестве современных авторов свидетельствует о наметившейся тенденции к отступлению от строгих рамок жанрового канона и тем самым к его обновлению. Поэтические эксперименты с содержательными и формальными аспектами жанра, аллюзивность, интертекстуальность, пародийность, снижение поэтического стиля – все это демонстрирует жанровую гибкость и неоднородность жанровой системы рубежа XX – XXI веков.
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Омская гуманитарная академия
Взаимодействие метрополии и колонии 
по материалам сборника «Сибирь, ее современное состояние и нужды 1908»
Специфика современной российской власти во многом определена историческими формами государственной власти, укорененной в историческом сознании народа. Сегодня без осознания этой специфики, без понимания природы государства сложно представить взаимодействие региональной и центральной власти. Несмотря на то, что региональная политика играет немаловажную роль в развитии государства, характер взаимоотношений центральной и региональной власти всегда был неоднозначен. Так уж исторически сложилось, что пренебрегая интересами регионов, центральная власть сформировала отрицательное ментальное восприятие власти как таковой, проявившиеся в устойчивых стереотипах в восприятии власти, которые наиболее отчетливо видны в современных условиях.
Основным принципом в выстраивании вертикали региональной и центральной власти послужило то, что присоединение Сибири воспринималось как колонизация, Миллер Г.Ф. предложил несколько классификаций колонизации и в частности - правительственную колонизацию, под которой понималось «переселение людей в Сибирь под контролем и с разрешения властей. При этом правительство предоставляло переселенцам денежную и натуральную помощь, временно освобождало их от налогов. Такая помощь оказывалась в основном крестьянам и посадским; служилые люди просто зачислялись на хлебное и денежное довольствие» [Миллер 1941: 18]. М. Хечтер, предложивший концепцию «внутреннего колониализма», отметил, что интеграция периферии и государственного ядра все больше воспринимаются периферийной группой как несправедливые и нелегитимные [Хечтер 2000: 210].

Отношение к региону по материалам сборника «Сибирь, ее современное состояние и нужды 1908» достаточно четко прослеживается в номинациях, обозначающих оппозицию центральная власть – регион. Сибирь в представленном сборнике имела следующие номинации: колония, штрафная колония, придаток, провинция, Сибирское царство, страна и т.д. Наиболее часто встречаемой номинацией является колония, которая подчеркивается оппозицией - метрополия
Самая главная нужда Сибири, къ удовлетворенію которой больше всего стремился Ядринцевъ, заключается въ установленіи правильныхъ взаимныхъ отношеній между метрополіей и колоніей. 

Отношенія между Европейской Россіей и Сибирью исторически установились такъ, что властная метрополія постоянно эксплуатировала покорную и безгласную колонію [Потанин 1908: 250].
Негативное отношение к Сибири прослеживается не только в прямой оппозиции метрополия – колония, где метрополия употреблена в значении «Государство по отношению к своим колониям, эксплуатируемым территориям, экономически зависимым странам», колония в данном сборнике в большей степени имеет значение «зависимая территория». Далее оппозиция подчеркивается контекстуальными антонимами: властная – покорная, безгласная. В сборнике обсуждаются вопросы о намеренном сдерживании темпа развития Сибири, поскольку важным моментом является требование к человеческим качествам переселенца: «дальнѣшая колонизація Сибири не можетъ и не должна идти сколько-нибудь быстрымъ темпомъ. Въ тайгѣ хорошо устраивался переселенецъ-піонеръ, который преодолѣвалъ „крѣпкія заставы" и всяческія затрудненія и препятствія, и твердо зналъ, что ему не на что надѣяться, кромѣ собственнаго труда и энергіи» [Потанин 1908: 144]. 
На данном примере видно, что и отношение к самим переселенцам было однозначным: рассчитывать только на свои силы и не надеяться на поддержку государства. 

Также в некоторых тестах используется уточняющее определение «штрафная» колония «обращеніе Сибири въ штрафную колонію, ужасающая отсталость въ просвѣщеніи и въ экономической жизни», [Потанин 1908: 267].
Близкая по значению к колонии в тексте сборника присутствует номинация «придаток» с контекстуальным значением «Добавление, дополнение к чему-л., не имеющее самостоятельного значения»

 «Сибирь слишкомъ большой придатокъ къ территоріи Европейской Россіи»; [Потанин 1908: 267].
«Метрополія со своей дворянской политикой, которая смотрѣла на Сибирь, какъ на неважный придатокъ къ имперіи, полезный только, какъ мѣсто, отведенное для государственныхъ отваловъ; Сибирь, писалъ нѣкогда Сперанскій изъ Сибири, интересна только, какъ мѣсто ссылки и разработки нѣкоторыхъ полезныхъ ископаемыхъ. Острогъ и рудникъ—этимъ исчерпывается значеніе Сибири для Россіи.» [Потанин 1908: 291]. Во втором примере представлена контекстная антонимия неважный придаток – империя. Империями назывались также государства, имевшие колониальные владения. По мнению Ф. Броделя в «мир империи имеет свою иерархию, что подразумевает наличие различных видов неравенства периферийных регионов по отношению к центру, где располагалась сильная государственная власть, привилегированная, динамичная, внушающая одновременно страх и уважение» [Бродель1992: 49].
«Сибирь, какъ область, находившаяся въ тылу государства, менѣе всего пользовавшаяся заботами министерства оказывается теперь самой невѣжественной, самой малограмотной провинціей въ имперіи.» [Потанин 1908: 291]. Определения невежественная и малограмотная провинция, выраженные превосходной степенью прилагательного, подчеркивают отсталость Сибири от соседствующих областей государства. Когда речь идет о других регионах страны распространенной номинацией является область, имеющая нейтральное значение «если не въ близкомъ, то въ отдаленномъ будущемъ Сибирь будетъ уравнена съ другими областями Россіи» [Потанин 1908: 297].
Таким образом, в номинациях региональной и центральной власти значительное место занимают контекстуальные антонимы: метрополия – колония; придаток - империя; провинция – империя. Взаимодействие региональной и центральной власти характеризуется не только через номинацию, но и предикацию:

«Вся печальная исторія Сибири какъ бы подтверждаетъ мнѣніе многихъ иностранныхъ ученыхъ о Россіи, что она умѣетъ завоевать новыя территоріи, но не умѣетъ колонизовать, что медленная, упорная, сознательная и цѣлесообразная культурная работа ей не по силамъ.» [Клеменц 1908: 50].
«Московское правительство очень хорошо понимало, что одними казачьими наѣздами и постройкой укрѣпленныхъ городковъ невозможно будетъ удержать въ своей власти такую обширную страну, какъ Сибирь, поэтому оно и стремилось заселить новый край пашенными людьми» [Клеменц 1908: 50]. 
«Сибирь является страной, обладающей неисчерпаемыми природными богатствами и своеобразнымъ населеніемъ, способнымъ къ самостоятельному культурному творчеству». [Клеменц 1908: 47]. 
«Ермакъ вступилъ въ столицу Сибирскаго царства. Вмѣсто набѣга для сбора дани русскіе рѣшили занять страну.» [Клеменц 1908: 47]. Таким образом, в текстах присутствуют следующие предикаты: занять территорию, занять страну, удержать власть, не умеет колонизировать. Следует отметить, что когда используются предикаты характеризующие завоевание территории, то происходит изменение в номинации Сибири: Сибирское царство, страна в данном случае имеют значение самостоятельного государства; 

Намеренное сдерживание развития Сибири проявлялось в подборе руководящих должностей на разных уровнях:

«Край управляется чиновниками, присылаемыми изъ Европейской Россіи; какъ низшіе слои сибирскаго общества правительство пополняло подонками общества Европейской Россіи, такъ и въ верхніе слои оно вливало элементы по большей части недоброкачественные. Аристократическія фамиліи высылали въ Сибирь своихъ неудачныхъ сыновей, страдавшихъ идіотизмомъ или пъянствомъ или несносныхъ по буйному характеру, шулеровъ и т. п., предполагая, что въ такой отдаленной и невѣжественной провинціи и эти дегенераты русской аристократіи будутъ терпимы и начальствомъ и обществомъ и если не сдѣлаютъ карьеры, то будутъ получать жалованье, ничего не дѣлая. Дефектные экземпляры нерѣдко встрѣчались и между губернаторами; сиживали на губернаторскихъ мѣстахъ и подолгу сошедшіе съ ума гене- ралы, какъ, напримѣръ, Лохвицкій въ Якутскѣ или Зарянко въ Томскѣ. Какъ Европейская Россія сбывала въ Сибирь бракъ своихъ мануфактурныхъ произведеній, такъ она колонизовала Сибирь за- бракованными жизнью людьми» [Потанин 1908: 280].

Присутствие на руководящих должностях чиновников, страдающих алкоголизмом, идиотизмом и буйным нравом, конечно, не способствовало не только экономическому росту региона, но и значительно затрудняло развитие культурного уровня Сибири. 

Из региона вывозились ценные продукты, вместо этого из Москвы привозился брак, и московские промышленники не давали развиваться местному производителю (ситуация прошлого столетия во многом повторяется)
«Цѣнные и негромоздкіе продукты Сибири, удобные къ вывозу, какъ соболи, золото, были обращены въ государственную регалію. Колонія обращена въ мѣсто ссылки для преступныхъ элементовъ Европейской Россіи; такимъ образомъ метрополія очищала себя отъ неудобныхъ членовъ за счетъ колонии. Въ угоду московскимъ фабрикантамъ колонія обратилась въ рынокъ для потребленія московскихъ фабрикантовъ; конкурренція съ Москвой мѣстныхъ промышлеңниковъ была невозможна въ виду могущества московскаго капитала» [Потанин 1908: 297]. 
Так, в ходе исторического развития Российской империи на ее огромном и многообразном географическом пространстве сложились большие территориальные общности, заметно выделяющиеся совей индивидуальностью, имевшие существенные отличия в социально-экономическом, социокультурном облике, что закреплялось определенной региональной идентификацией. Включая в свой состав ту или иную территорию метрополия прежде всего начинала властное освоение пространства, последовательно используя окраины для дальнейшего расширения. Раздражение сибиряков, вызванное несправедливым отношением к ним столичной власти, создавало в сибирском округе атмосферу отчуждения от Европейской России и общего недовольства. 
«Давно уже установлены главныя особенности Сибири: отсутствіе дворянства, крѣпостного права и традицій, которыя еще живутъ въ метрополіи. Сибирь- рай мужиковъ. Демократически составь сибир-скаго общества заключалъ въ себѣ нѣкоторую угрозу дворянской политикѣ, которая господствовала въ метрополіи, и потому правящіе классы Россіи косо смотрѣли на Сибирь. Страхъ, какъ бы на демократической почвѣ Сибири не пробудился демократическій духъ и не развился до импозантныхъ размѣровъ, заставлялъ власть урѣзывать сибирскую жизнь и затруднять свободное ея развитіе, отказывая въ удовлетвореніи ея назрѣвающихъ нуждъ» [Потанин 1908: 289].

Таким образом, правящие классы намеренно замедляли развитие Сибирского региона для того чтобы сохранить власть на данной территории. Сложные, противоречивые взаимоотношения центра и периферии во многом определили импульсивность и непоследовательность правительственных действий в регионе, породили многочисленные управленческие проблемы в отношениях центра и далекой имперской окраины, связанно это было еще и с тем, что не существовало не только программы освоения природного края, но и определенного правительственного воззрения на Сибирь. 
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ПРАГМАТИКА ЭВФЕМИЗМОВ В АНГЛИЙСКИХ 
ЭКОНОМИЧЕСКИХ МЕДИАТЕКСТАХ
Огромная и все возрастающая роль средств массовой информации в обществе говорит о необходимости дальнейшего изучения этого явления, в том числе, и с позиций лингвистики. 

Проблемами изучения языка средств массовой информации (СМИ) занимается медиалингвистка, соременная научная дисциплина, которая «сочетает в себе черты двух научных направлений: с одной стороны, опираясь на совокупную базу собственно лингвистических исследований, с другой – естественно инкорпорируется в общую систему медиалогии – нового научного направления, занимающегося комплексным изучением средств массовой информации» [1].

Медиатексты, являясь основным предметом исследования медиалингвистики по функционально-жанровой принадлежности подразделяются на четыре типа: «новости, информационная аналитика и комментарии, публицистика и любые тематические материалы, удобно обозначаемые английским термином “features”, реклама» [1]. 

Рассматриваемые нами медиатексты экономической тематики для широкого круга, как правило, относятся к разряду информационно-аналитических текстов и обладают четкой прагматической направленностью, поскольку в них присутствует авторский комментарий, выражается определенное мнение или дается оценка, формирующая общественное мнение. 

Различные способы подачи одной и той же информации, ориентированные на реципиента или адресата, определяют интерпретационную или идеологическую функцию текста. По справедливому замечанию Т.Г. Добросклонской, «если новости отражают каждодневную меняющуюся картину мира, то тексты информационно-аналитические окрашивают эту картину в десятки разнообразных цветов, придавая ей определенный мировоззренческий оттенок, ту или иную идеологическую модальность» [2]. Экономические новости как специальный тип информации обуславливает использование особых средств для ее вербализации.

Среди достаточно широкой палитры лингвистических средств, способных реализовать прагматическую функцию публицистического текста политико-экономического содержания, наиболее характерным для англоговорящего социума является использование эвфемизмов.

Собственно термин эвфемизм, согласно Оксфордскому краткому этимологическому словарю, имеет греческое происхождение “euphemism XVII. – Gr. euphēmismós, formed on euphemizein speak fair” [3] - (эвфемизм относится к XVII в. – от греческого euphēmismós, образовано от euphemizein говорю вежливо – пер. Ю.К.). 

Существует множество определений понятия эвфемизм в англоязычной литературе. Автор Оксфордского словаря эвфемизмов Р. Холдер (R. Holder) в предисловии пишет: “… I have accepted Fowler’s definition: “Euphemism means the use of a mild or vague or periphrastic expression as a substitute for blunt precision or disagreeable use” (Modern English Usage, 1957)” [4] - (…я согласился с определением Фаулера: «Эвфемизм подразумевает употребление мягкого или неопределенного или иносказательного выражения вместо откровенно прямого или неприятного выражения» - пер. Ю.К.). 

В Словаре трудностей английского языка (Guide to English Usage) содержится краткий комментарий к данному понятию: “A euphemism is the substitution of an inoffensive expression, or one with favorable associations, for an expression that may offend because of its disagreeable associations. <…> People vary in what they consider to be offensive, and toleration for blunt language also varies from period to period. <…> Euphemisms can be used legitimately for politeness and tact, but they are dishonest when they are used to avoid facing unpleasant activities or to conceal or deceive. Dishonest uses are frequent in political and military language” [5] - («Эвфемизм является заменой обидного из-за неприятных ассоциаций выражения на необидное или с приятными ассоциациями. Люди расходятся во мнении, что считать обидным, и терпимое отношение к грубоватому языку также меняется в зависимости от времени. Эвфемизмы могут обоснованно использоваться из соображений вежливости или такта, но они не правдивы, когда используются с целью избежать упоминания о неприятной деятельности, скрыть или обмануть. Нечестные способы использования часто встречаются в языке политиков и военных». – пер. Ю.К.) 

 Подобный взгляд на причину использования эвфемизма имеется и у Г.В. Колшанского: «одной из разновидностей прагматического воздействия языкового общения, а следовательно, и качеств самого языка является его использование в тех случаях, когда смыл языковых выражений должен создать иллюзию реального мира, тем самым возбудить в человеке представление в соответствии с поставленной целью коммуникации. Сюда относятся все случаи умышленного обмана или заданного обратного смысла языковых выражений (что особенно характерно для политического языка)» [6]. 

В качестве примера рассмотрим эвфемизм метафорического происхождения “to be economical with the truth”, который может быть буквально переведен как “экономить на правде”.

В значении благоразумное умолчание выражение “economy of truth” впервые было использовано еще в 1796 году англо-ирландским политическим деятелем Эдмундом Берком (1729-1797), много лет прослужившем членом либеральной партии в Британской Палате Общин. 

Начиная с XIX в., выражение “economy of truth” было охотно принято писателями и использовалось как эвфемизм для “нечестной увертки”, выражение, которое до сих пор часто встречается в речи политиков. 

В современном английском языке выражение “to be economical with the truth” окончательно приобрело форму устойчивой метафоры, которая широко используется в публицистике и, согласно Оксфордскому словарю эвфемизмов, означает говорить неправду. Это выражение неоднократно встречается в языке газет, например, в Daily Telegraph [June 11, 2005]: “During four days in the witness box, Mr. Meacher persistently denied the allegation that had been ‘economical with the truth’. (В течение 4 дней допрашиваемый в суде свидетель, мистер Мичер, упорно отрицал обвинение в том, что он был не до конца честным. – пер. К.Ю.). Или, например: “Whether you’re being economical with the truth or just boiling inside, body language can be a terrible giveaway” [April 25, 2004] – «Ведете ли вы себя не совсем искренне или просто кипите внутри, жестикуляция и мимика может вас запросто выдать».

Возможно, из-за тесной связи политических и экономических вопросов такое явление, как эвфемизм, получает все большее распространение в финансово-экономической сфере. Об этом факте свидетельствует часто встречающееся в СМИ выражение economic euphemism (экономический эвфемизм).

В этой связи представляется необходимым дать определение данному понятию. Основываясь на ключевых параметрах языкового явления «эвфемизм», можно говорить о том, что экономический эвфемизм (economic euphemism) – намеренная замена существующего слова или выражения на более корректное, согласно текущим экономическим условиям и умонастроениям говорящего.

Прагматической основой появления эвфемизма является социальная востребованность понятия, эвфемизм которого выполняет целенаправленную функцию воздействия на аудиторию. В текстах финансово-экономической тематики мотивационной основой эвфемизмов служат как моральные предпосылки и эмоциональные импульсы, так и конкретные политико-экономические интересы. Можно было бы говорить, что источником эвфемизмов могут служить термины определенного профессионального дискурса, и, особенно, наиболее популярные и востребованные из них, а средой их непосредственного бытования являются медиатексты.

Так, сложная экономическая ситуация 2008-2009 гг. - распространение финансового кризиса, увеличение масштабов его отрицательного воздействия и неэффективность проводимых экономических мер – послужила источником активной эвфемизации финансово-экономического подъязыка, что нашло свое отражение в СМИ.

Заметим, что само понятие «экономический спад» в определенные исторические периоды вербализировалось по-разному, о чем свидетельствует наличие большого числа синонимов: economic depression, recession, R-word, decline, slump, downturn, stagnation, economic stagflation, crisis, economic collapse, economic softening, downward adjustment, financial turmoil/ turbulence /storm /stress/ crash /meltdown, subprime meltdown, sub-prime crisis, financial squeeze, credit crunch, crunch time, tough times, bad times, banana. 

Такое количество синонимов может объясняться не только большой востребованостью понятия в настоящий момент, но и социопрагматической основой стратегии речевого поведения человека, который старается избежать прямого упоминания неприятного факта.

В 1929 году американский президент Г. Гувер, например, вместо слова slump использовал depression, когда в 1937 г. американская экономика переживала очередной спад в администрации президента Рузвельта слово depression заменили на recession. В настоящий момент вместо слова recession употребляют banana или выражение credit crunch. В англо-русском словаре по экономике и финансам сredit crunch переводится как «ограничение кредитования» [7]. Само слово crunch означает «хруст» или «хрустеть».

Автор статьи “Economic with actuality” [The Guardian July 30th, 2008] с подзаголовком ’Credit crunch’ is just a euphemism for financial crisis («Ограничение кредитования» - это просто эвфемизм финансового кризиса» - пер. Ю.К.) А. Карпф (A. Karpf) выразила свое неодобрительное отношение к подобного рода эвфемизмам: “In the financial gloom one piece of news is good: we’re not, repeat not, in recession. No, all we’re suffering from is a credit crunch. <…> For recessions are serious, but credit crunch sounds like a cheery breakfast cereal <…>. In fact it’s just the latest economic euphemism of choice, one of the ways in which politicians try to obscure themes they and the banking system have produced. <…> History shows that yesterday’s economic euphemism becomes today’s profanity” (Среди всего финансового уныния есть и хорошая новость: мы не находимся, повторяю не находимся на экономическом спаде. Нет, все, от чего мы страдаем - лишь ограничение кредитования. Экономические спады - это серьезно, но ограничение кредитования звучит как бодрый хруст хлопьев, подаваемых на завтрак. По сути дела, это просто последний популярный экономический эвфемизм, один из способов, который используют политики для того, чтобы напустить тумана в те вопросы, которые появились на свет, благодаря им и банковской системе. История показывает, что вчерашние экономические эвфемизмы сегодня приобретают резко отрицательный смысл. – пер. Ю.К.).

Несмотря на то, что выражение сredit crunch (= «credit squeeze «сжатие кредита» – ситуация в экономике, характеризующаяся высоким уровнем процентных ставок и трудностями с получением кредитов» [8]), по сути обозначающее кризис ликвидности (liquidity crisis), давно вошло в экономический лексикон, Дж. Буш предпочитает вместо него употреблять выражения “slow economic downturn” (медленный экономический спад) или “period of uncertainty” (период неопределенности). 

В журнале Time в статье “Yes, we have no bananas” [Dec. 11th, 1978] в качестве синонима слову кризис употребляется эвфемизм banana, по сути являющийся идиомой, вокруг которой строится все высказывание: “Maverick economist Alfred Kahn has a penchant for candor that is both refreshing and dangerous in Washington. When he said that there is a possibility of a “deep, deep depression” if inflation continues to soar, the President was furious. Kahn responded by purging the word depression from his vocabulary and instead using “banana”. So he now says: “We’re in danger of having the worst banana in 45 years” (Независимый экономист Альфред Кан отличается откровенностью, что для Вашингтона одновременно и свежо, и опасно. Когда он сказал, что существует возможность «глубокой, глубокой депрессии», если продолжится рост инфляции, президент пришел в ярость. Кан ответил на это тем, что исключил слово «депрессия» из своего словаря, употребляя вместо него «потенциально неприятная ситуация». Итак, теперь он говорит: «Нам угрожает самый худший вариант неприятной ситуации за 45 лет» - пер. Ю.К.). 

B газете The New-York Times [July 12th, 1989] в статье под заголовком “Economic bananas” также встречается этот эвфемизм: “Banana? It’s an economic euphemism with precedent. During the Carter years, a nervous White House enjoined Administration officials not to mention the dreaded word “depression”, or even “recession”. Alfred Kahn, the chairman of the Council on Wage and Price Stability, got the message. The next time he wanted to warn of economic trouble, he talked about “the worst banana you ever saw”. Washington’s semantic worries haven’t changed much since then. <…> The Fed’s chairman, Alan Greenspan, will be asked abut the future course of Fed policy when he testifies before congress later this month. Even under probing questioning he’ll probably maintain a cryptic, statesmanlike position, something like: “We have achieved our goal of moderating the economy”. In other words, banana” (Неприятная ситуация? Это экономический эвфемизм с предысторией. Во время президентства Картера, взвинченный Белый Дом предписал сотрудникам администрации не использовать пугающее слово «депрессия», а также и слова «экономический спад». Альфред Кан, председатель Совета по обеспечению стабильности заработных плат и цен, понял полученную установку. Следующий раз, когда ему нужно подать сигнал о трудностях в экономике, он повел речь о «самой неприятной ситуации на нашей памяти». Озабоченность Вашингтона вопросами семантики с тех пор особо не изменилась. Председатель Федеральной резервной системы Алан Гринспен в этом месяце предстанет перед Конгрессом. Ему предстоит выступить на слушаниях о курсе федеральной политики. Даже отвечая на острые вопросы, он, вероятно, будет придерживаться присущей государственному деятелю туманной позиции, говоря о том, что «мы добились наших целей по сдерживанию экономики». Другими словами ситуация неприятная. – пер. Ю.К.).

Очевидно, что здесь имеет место окказиональный эвфемизм, «часто граничащий с приемами ироничной иносказательности и языковой игры. Именно способность эвфемизмов создавать иронический подтекст, ситуацию мнимой неопределенности и эффект комического составляют специфику использования эвфемизмов в массовых газетах.<…> Окказиональные эвфемизмы обладают высоким эвфемистическим потенциалом» [9].

В связи с недавним глобальным финансовым кризисом эвфемизм “banana” стал вновь широко употребляться, как, например, в аналитической статье “Diagnosing depression” [The Economist Dec. 30th, 2008]: “America’s economy once again has a distinct whiff of bananas” (В американской экономике опять отчетливо запахло неприятной ситуацией – пер. Ю.К.).
Хотелось бы отметить, что подобный оборот речи не только идиоматичен, но и относится к безэквивалентной лексике, поскольку имеющееся словарное значение - «to get / to go/ bananas сл. спятить, рехнуться» [10] – не соответствует контексту. В Оксфордском словаре эвфемизмов слово “banana” классифицируется как политический эвфемизм. Имеется четыре словарных статьи со словом “banana”: 

· banana American do not allow any development here (банан – амер. здесь никакого строительства не разрешать); 

· banana republic a poor and possibly corrupted country (банановая республика – бедная и возможно коррумпированная страна); 

· banana skin potentially embarrassing or dangerous situation (банановая кожура – потенциально неловкая или опасная ситуация);

· bananas mentally disturbed (бананы - с психическими отклонениями). 

Ни одно из предложенных словарных значений не имеет прямого соответствия, поэтому было подобрано контекстуальное значение «неприятная ситуация», по смыслу ближе всего к эвфемизму «банановая кожура», на которой есть угроза поскользнуться. 

Очевидно, что такая особенность эвфемизмов, как полифункциональность, делает его практически универсальным средством воздействия на адресата, поскольку, как отмечает в своей работе Н.В. Прядильникова: «Полифункциональность эвфемизмов проявляется в их способности одновременно в рамках одного высказывания, выступать средством смягчения номинации, вуалирования референции, косвенного выражения оценки и т.д. Кроме того, выявлена способность эвфемизмов при определенных условиях выполнять значимые для газетно-публицистического дискурса функции контактоустанавливающую и рекламно-экспрессивную» [9]. Данные функции эвфемизмов в полной мере реализуются и в финансово-экономическом медиатексте, где существует необходимость такой популяризации проводимой экономической (финансовой или бизнес) политики, чтобы она вызывала эмпатию у адресата. 

Позволим себе еще примеры, которые иллюстрируют, каким образом эвфемизм эксплуатируется в СМИ. Часто встречающееся в финансово-экономической терминологии отглагольное существительное “bailout” в Новом большом англо-русском словаре имеет пометку «разговорное слово» и переводится как «выручка; помощь (в трудном положении)» [10], а в специальном словаре банковских и экономических терминов как «операция по оказанию банку финансовой помощи в случае различного рода трудностей, проводимая государственными органами (для предотвращения волны банкротств клиентов банка» [8]. 

В условиях экономического кризиса правительственная финансовая поддержка, обозначаемая обычно общепонятным термином “bailout”, намеренно заменяется на весьма обтекаемое выражение “rescue plan” (план по спасению): “What is in a name? A great deal when the subject is the $ 700 billion program for shoring up the economy. <…> The preferred term is now “rescue” [Los Angeles Times, Oct. 2008] - (“Что в этом названии? Очень многое, когда предметом выступает программа по поддержанию экономики стоимостью в 700 миллиардов долларов». - пер. Ю.К.) Очевидная смысловая разница, особенно для дотошных американских налогоплательщиков, не оставляет сомнений о причине, вызвавшей употребление данного эвфемизма.

Другой пример эвфемизма, который на первый взгляд не имеет прямого отношения к мировому кризису, тем не менее, обязан своим возникновением именно создавшейся экономической ситуации. “Economic patriotism”, a term coined by Bernard Carayon, a French parliamentarian, has been adopted by Mr de Villepin as his new creed. In essence, it seems to be a new term for Colbertism” [The Economist, March 25th 2006] - («Термин «экономический патриотизм», созданный французским парламентарием Бернардом Караяном, принят мистером де Виллепином в качестве его нового кредо. По сути, это оказывается новый термин для Кольбертизма». – пер. Ю.К.) 

Поясним: французская разновидность меркантилизма, кольбертизм, является экономической политикой торгового протекционизма, которая проводилась в течении почти четверти века министром финансов Франции Жаном Батистом Кольбером во второй половине XVII в., и названа в его честь. При такой протекционистской политике защищаются права отечественных производителей и ущемляются права иностранных, что мешает здоровой конкуренции, а в долгосрочной перспективе наносит значительный вред экономике страны.

Критики протекционистской политики, которая также значительно препятствует процессам интеграции, трактуют «экономический патриотизм» “as a general euphemism for a wide array of protectionist and industrial policy measures” [Deutsche Bank research June 14, 2006, p. 3] - («как общий эвфемизм для широкого набора протекционистских мер и мер индустриальной политики» – пер. Ю.К.) 

Естественное желание политиков защитить свою экономику от кризисной ситуации, но, не желая вызвать негативного отношения к крайне отрицательным последствиям политики протекционизма, заставляет их просто заменить название проводимой политики. В словаре MacMillan слово «рatriotism» определяется как «strong feelings of love, respect, and duty towards your country» [11] - («сильные чувства любви, уважения и долга по отношению к своей стране» – пер. Ю.К.) . Политика с таким названием не может вызывать нареканий со стороны патриотов своей страны.

Как справедливо отмечает Г.Г. Молчанова, «история эвфемизма – это история человеческой этики и границ ее возможностей. <…> Вопрос языкового этикета является одним из самых актуальных и деликатных в современной лингвистике и общественных отношениях в англоязычных странах. <…> Ценностные ориентации и социальные установки изменяются с течением времени и под воздействием различных общественных, политических или экономических факторов, что, естественно, находит отражение в лексике языка» [12]. Очевидно, что в рамках веками складывающихся культурных, а соответственно, и языковых традиций англоязычного мира обычно принято избегать грубого натурализма и вульгарных выражений во многих областях, включая экономическую. 
Эвфемизмы в экономических медиатекстах используются с разными прагматическими целями для замены нежелательных наименований и, прежде всего, для регулятивного информирования адресата. Важной функцией эвфемизмов в данном виде медиатекста является одновременно смягчение пессимистических экономических прогнозов и создание оптимистических настроений в обществе на перспективы экономического развития, т.е создание благоприятного климата за счет уменьшения общественной озабоченности постоянно присутствующими теми или иными экономическими проблемами. 
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Социальное служение и развитие человеческого потенциала
О.М. Зуева, Ю.И. Малахова
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Омская государственная медицинская академия

РЕФЕРЕНТНЫЕ ВОЗРАСТНЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ ГИПОФИЗАРНО-ТИРЕОИДНОЙ, ЛИПИДТРАНСПОРТНОЙ И ИММУННОЙ СИСТЕМ ОРГАНИЗМА

В уставе Всемирной Организации Здравоохранения под здоровьем понимается состояние полного физического, духовного и социального благополучия, а не только отсутствие болезни или дефекта. В узком смысле, здоровье – это норма, т.е. оптимальное состояние организма при котором обеспечивается его максимальная адаптивность [1]. 

Причем возможность человека переносить воздействие экстремальных ситуаций в значительной мере зависит от индивидуальных особенностей физиологической реактивности организма, скорости включения и эффективности деятельности механизмов адаптации в различных возрастных группах [2]. Поэтому в каждом конкретном случае с учетом бесспорного существования биологических флуктуаций необходимо проводить исследования с целью изучения изменений показателей физиологических систем организма. 

В связи с вышесказанным, целью работы явилось изучение возрастных показателей гипофизарно-тиреоидной, липидтранспортной, иммунной систем у здоровых мужчин.

Материал и методы исследования. Обследовано 60 здоровых мужчин в возрасте от 20 до 50 лет. Общий анализ крови выполняли унифицированным методом [3], иммуноферментный анализ использовали для определения содержания в периферической крови тиреотропного гормона, тироксина, свободного тироксина, трийодтиронина [4]. Общий холестерин и содержание триглицеридов изучали унифицированными ферментативными методами [5]. Холестерин липопротеинов высокой и низкой плотности в сыворотке крови определяли методом избирательной преципитации фракций липопротеинов [3]. Концентрацию холестерина очень низкой плотности рассчитывали по формуле: ТГ/2,181, где ТГ – триглицериды [3]. Для оценки соотношения атерогенных и антиатерогенных липопротеинов использовали холестериновый коэффициент атерогенности [6]. 

При обработке полученных результатов использовали метод биологической статистики с использованием компьютерной прикладной программы Statistica 6,0, Biostat 2008 Professional и Microsoft Exsell Professional. Характер распределения данных проводили по критериям Колмогорова-Смирнова и Шапиро-Уилка. В связи с неправильным распределением данных (в большинстве выборок) использовали методы непараметрической статистики с расчетом показателей Манна-Уитни (для сравнения независимых групп) и Спирмена (корреляционный анализ для оценки взаимосвязи двух признаков с построением графиков рассеяния). Вычисляли среднее значение, медиану (Ме), 25 (LQ) и 75 (HQ) процентили. Критический уровень значимости при проверке статистических гипотез принимался равным 0,05 [7]. 

Результаты исследования и их обсуждение. Тиреоидные гормоны необходимы для обеспечения процессов роста и развития организма, дифференцировки тканей, регуляции обмена веществ и энергии, поддержания определенного уровня активности функциональных систем организма, развития адаптационных реакций [8]. Тиреотропный же гормон (ТТГ) является главным, центральным регулирующим звеном секреции гормонов щитовидной железы, поэтому любые изменения его концентрации могут повлечь за собой масштабные перестройки функционирования всех систем жизнедеятельности организма, нарушение гомеостаза. Между тем считается, что возраст практически не влияет на уровень ТТГ в сыворотке крови, за исключением периода детства и старческого возраста [9].

Мы изучили состояние гипофизарно-тиреоидной системы у здоровых мужчин 2-х периодов зрелого возраста: I – 20-35 лет, когда отмечается стабилизация морфофизиологических и обменных процессов, и II – 36-50 лет, для которого характерна нейроэндокринная перестройка функций. Данные представлены в таблице 1.

Как видно из результатов исследования, достоверных различий в содержании тиреотропного гормона, тироксина и свободного тироксина в сравниваемых группах выявлено не было, исключение составляла только концентрация трийодтиронина в сыворотке крови, которая в возрастной группе 36-50 лет превышала показатели, зарегистрированные у мужчин 20-35 лет в 1,3 раза (р<0,05). Необходимо отметить, что наши данные согласуются с данными С.В. Булатовой [10], выявившей отсутствие различий в средней концентрации тиреотропного гормона и свободного тироксина в возрасте от 20 до 50 лет, что характеризовало стабильность тиреоидной функции в данном возрасте у человека.

На следующем этапе мы изучили показатели липидтранспортной системы, играющей также важную роль в поддержании гомеостаза организма.

Из данных таблицы 1 следует, что прямое сопоставление средних величин, характеризующих липидтранспортную систему у мужчин 20-35 и 36-50 лет не позволило выявить достоверных различий между обследованными.

Учитывая, что в осуществлении защитных реакций организма важная роль принадлежит лейкоцитам [11, 12], а лейкоцитарная формула представляет собой замкнутую систему относительно определенного в норме количества составляющих ее различных форм лейкоцитов [13], в дальнейшем мы изучили колебания уровня общего количества лейкоцитов и показателей лейкограммы в 2-х группах взрослого периода (табл. 1).

Таблица 1

Возрастная динамика показателей гипофизарно-тиреоидной, 
липидтранспортной и иммунной систем Me [LQ; HQ]

	Показатель
	Возрастные группы

	
	20-35 лет

(n=26)
	36-50 лет

(n=34)

	ТТГ(мМЕ/л)
	1,47 [0,91; 2,06]
	1,46 [1,06; 2,48]

	Т3 (нмоль/л)
	1,40 [1,19; 1,81]
	1,73 [1,43; 2,13]*

	Т4 (нмоль/л)
	98,80 [85,30; 138,60]
	 106,25 [94,20; 124,20]

	 Т4 своб (пмоль/л)
	16,00 [14,00; 19,10]
	14,90 [13,50; 17.20]

	ХС (ммоль/л)
	5,10 [4,55; 5,46]
	4,94 [4,51; 5,43]

	ТГ (ммоль/л)
	1,24 [1,09; 1,47]
	1,19 [0,92; 1,41]

	HDL (ммоль/л)
	1,22 [1,07; 1,39]
	1,21 [1,09; 1,30]

	LDL (ммоль/л)
	3,38 [2,93; 3,56]
	3,25 [2,77; 3,65]

	ЛПОНП (ммоль/л)
	0,57 [0,50; 0,67]
	0,55 [0,42; 0,65]

	КА (ед.)
	2,70 [2,20; 3,00]
	2,75 [2,20; 3,20]

	Общее количество лейкоцитов (х109/л)
	6,50 [5,80; 7,10]
	6,50 [5,80; 6,90]

	С (%)
	58,95 [55,10; 61,20]
	57,15 [54,90; 61,10]

	Э (%)
	2,35 [1,90; 2,70]
	2,45 [2,20; 2,70]

	М (%)
	5,15 [4,40; 5,90]
	4,85 [4,10, 5,30]

	Л (%)
	33,70 [30,20; 35,50]
	33,45 [30,20; 36,70]

	П (%)
	1,1 [0,8; 1,6]
	1,4 [1,0; 2,3]


Примечание: * - р<0,05 по отношению к I-й группе.

 n – количество обследованных в группе.

Как следует из представленных в таблице 1 данных, сопоставление средних величин лейкоцитов, сегментоядерных нейтрофилов, палочкоядерных нейтрофилов, эозинофилов, моноцитов и лимфоцитов у лиц 20-35 лет и 36-50 лет не выявило достоверных различий. 

Необходимо отметить, что аналогичная тенденция была отмечена и со стороны интегральных гематологических показателей. Так, лейкоцитарный индекс (ЛИ), отражающий взаимоотношение гуморального и клеточного звеньев иммунной системы, в 1-й период физиологической зрелости составлял 0,57 [0,54; 0,58], а во 2-й – 0,59 [0,55; 0,60]; индекс соотношения нейтрофилов и лимфоцитов (ИСНЛ), отражающий соотношение клеток неспецифической и специфической защиты, - 1,75 [1,72; 1,82] и 1,71 [1,66; 1,82], соответственно. Нами также не было выявлено достоверных различий в индексе соотношения нейтрофилов и моноцитов (ИСНМ), по изменению которого можно судить о соотношении компонентов микрофагально-макрофагальной системы 11,45 [10,37; 12,52] и 11,78 [11,53; 13,39], соответственно. Отсутствовали различия как в индексе соотношения лимфоцитов и моноцитов (ИСЛМ), отражающем взаимоотношение аффекторного и эффекторного звеньев иммунного процесса (соответственно, 6,57 [6,02; 6,86] и 6,90 [6,62; 7,37]), так и в значениях показателя отношения лимфоцитов к эозинофилам (ИСЛЭ), ориентировочно отражающем соотношение процессов гиперчувствительности немендленного и замедленного типа (14,34 [13,15; 15,89] и 13,65 [13,59; 13,73], соответственно).

Таким образом, выявленное нами отсутствие достоверных различий референтных показателей, характеризующих гипофизарно-тиреоидную, липидтранспортную и иммунную системы, у мужчин 1 и 2 периодов функциональной зрелости, позволяет при проведении исследований выделять одну группу мужчин в возрасте 20-50 лет, поскольку свойство адаптации живой системы, в сущности, мера индивидуального здоровья, а нормой здоровья является комплекс эндогенных, экзогенных, в том числе социально-экономических критериев, определяющих качество жизни [14].
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ИНСТИТУЦИОНАЛЬНОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ СОЦИАЛОНОЙ 
ЗАЩИТЫ СЕМЬИ В ЭКОНОМИКЕ КАЗАХСТАНА
Социальная защита семьи в Казахстане в настоящее время реализуется на основе следующих мер и соответствующих законов по двум направлениям семейной политики. 

1. Меры прямого финансирования затрат

Из республиканского бюджета:

- Пособия по поддержке материнства и детства – единовременное пособие на рождение ребенка, выплачиваемое с января 2003 года – 15 МРП, а с января 2010 года – 30 МРП (в 2012 году 48540 тенге); ежемесячное государственное пособие, назначаемое и выплачиваемое по уходу за ребенком до достижения им возраста одного года – от 3 до 4,5 МРП, с 2010 года 5,5 МРП (8316 тенге) и в зависимости от количества детей. [1] 
- Специальные (детям-инвалидам до 16 лет; многодетным матерям, награжденным подвесками «Алтын алка», «Кумис алка»; многодетным матерям, имеющим 4-х и более совместно проживающих несовершеннолетних детей).[2]

В сравнении с наилучшей мировой практикой можно сказать, что какие-либо универсальные выплаты до достижения ребенком определенного возраста, также налоговые льготы в Казахстанской практике отсутствуют. 

- Социальная выплата на случай потери кормильца: распространяется на детей нетрудоспособного возраста.
Таблица 1 

Коэффициенты и выплаты на детей из ГФСС при утрате кормильца [3]
	Наименование показателей
	Страховые выплаты по утрате кормильца

	
	Количество иждивенцев в семье (чел.)

	
	1
	2
	3
	4 и более

	Действующие коэффициенты 
	0,4
	0,5
	0,6
	0,8

	Размер выплат в процентах от среднего дохода
	24 %
	30 %
	36 %
	48 %


Очевидно, что максимальная величина замещения дохода при потере кормильца – 48 % от его среднего дохода выше, чем при других социальных выплатах из ГФСС, таких как утрата трудоспособности или потеря работы. Объем максимальных выплат родственникам кормильца в Казахстане значительно ниже, чем в странах ОЭСР, где объем выплат достигает 75-100 % среднего дохода. В связи с этим, 48% среднего дохода, выплачиваемого для детей-иждивенцев явно недостаточно, т.к. согласно казахстанскому законодательству другие получатели (супруги, родители) могут быть субъектами таких пособий только в том случае, если заняты уходом за детьми до 3 лет. В этом смысле меры прямого финансирования человеческого капитала детей недостаточны, тем более, что со временем они будут уменьшаться, т.к. инфляционно не защищены. 
2. Меры по предоставлению натуральных благ:

- Питание младшим школьникам – в ряде областей Казахстана существует бесплатное горячее питание для младших школьников; 

3. Меры в сфере трудового законодательства:

- Гарантии беременным женщинам: запрет на расторжение трудового договора по инициативе работодателя с беременными женщинами, женщинами с детьми до 3 лет, с одинокими матерями или другими лицами, воспитывающими детей в возрасте до 14 лет или ребенка-инвалида в возрасте до 18 лет без матери; обязательство по продлению трудового договора для беременной женщины, если на момент его окончания есть медицинское заключение о беременности сроком на 12 недель и более; ограничения по видам работ, на которых используется женский труд (опасные и вредные условия труда, список работ); запрет на привлечение беременных женщин к работе в ночное время и к сверхурочной работе, к работе в праздничные и выходные дни, направление в командировку и отзыв из ежегодного трудового отпуска. Существуют также ограничения на применение суммированного учета рабочего времени, если продолжительность рабочего дня будет более 8 часов. Работодатель также должен предоставить женщине режим неполного рабочего времени, если это будет соответствующим образом заявлено. Работодатель также обязан предоставить отпуск по беременности и родам (70 дней до родов и не менее 56 дней после в случае нормальных родов и 1 ребенка), так называемый, материнский отпуск, и трудовой отпуск. Аналогичный отпуск предоставляется работникам, усыновившим новорожденных детей. [4] 
- Отпуск по уходу за детьми (родительский отпуск): работодатель обязан предоставить отпуск без сохранения заработной платы работнику по уходу за ребенком до достижения им возраста трех лет: 1) по выбору родителей матери или отцу ребенка; 2) родителю – одному воспитывающему ребенка; 3) бабушке, деду или другому родственнику, опекуну, фактически воспитывающему ребенка; 4) работнику, усыновившему (удочерившему) новорожденного ребенка. Этот отпуск может быть использован полностью или по частями по выбору. За время отпуска без сохранения заработной платы за работником сохраняется место работы (должность), время отпуска засчитывается в трудовой стаж по специальности. 

- Социальная выплата из Государственного Фонда социального страхования: на случай беременности и родов оплачивается исходя из суммы произведения среднемесячного дохода женщины за последние 24 месяца умноженного на коэффициент 4,2 при обычных родах; социальная выплата на случай ухода за ребенком до одного года выплачивается в сумме произведения среднемесячного дохода на коэффициент 0,4, т.е. в объеме 40% от среднемесячного дохода. 
Сравнение основных элементов натальной политики в Казахстане и развитых странах позволяет сделать вывод, что Казахстан находится в группе стран, имеющих наиболее продолжительный отпуск. Если общая продолжительность отпуска от 6 до 63 недель, то в Казахстане в случае обычных родов продолжительность составляет 70 недель до родов и 56 недель после. Если учесть, что наиболее длинные отпуска в странах ОЭСР фиксируются в том случае, если «отпуск по уходу за ребенком» как вид отпуска отсутствует, то такая продолжительность материнского отпуска, безусловно, соответствует лучшей мировой практике.

Одновременно можно отметить, что наиболее распространенным вариантом, используемым в 55% стран ОЭСР, является 100% оплата отпуска по беременности и родам, так что страховая выплата по беременности и родам является полностью адекватной наилучшей мировой практике. 

Отпуск по уходу за ребенком (родительский отпуск) в Казахстане удовлетворяет требованиям максимально возможного гендерного равенства и без ограничений предоставляется и матери и отцу, число материнских и отцовских дней не выделяется. 

Отпуск по уходу за ребенком оплачивается в 70% стран ОЭСР и средний размер значительно варьируется, но средний размер выплат равен 52% от заработной платы получателя. В Казахстане выплаты обеспечиваются в объеме 40% от среднемесячного дохода матери за предшествующие 24 месяца. 

Если оценить действующую практику Казахстана по показателю FTE (Full-time equivalent), который представляет собой произведение доли денежного покрытия на продолжительность отпуска в неделях.


Поскольку в Казахстане оплачивается из ГФСС только 52 недели родительского отпуска по ставке 40%, то фактически полностью оплачивается только 20,8 недели. 

Максимальный родительский отпуск, разрешенный по закону, составляет 156 недель, тогда при объединении оплачиваемого и неоплачиваемого периода родительского отпуска получается, что из 156 недель оплачивается только 20,8 недели, что составляет 13,3%. Такое значение индекса - 20,8 оплачиваемых недели находится в середине ранжированной шкалы в ряде стран мира. 
Другими мерами в сфере трудового законодательства являются:

- Гарантии родителям с маленькими детьми: запрет для работодателя привлекать к работе в ночное время, работе на выходные и праздничные дни, сверхурочной работе, направлять в командировки и на работу вахтовым методом (без письменного согласия) женщин и других лиц, воспитывающих детей до 7 лет без матери; предусматриваются перерывы для кормления ребенка; 

- Поощрение гибких форм занятости для работников с семейными обязанностями: в Трудовом Кодексе предусмотрена возможность установления неполного рабочего времени для женщин и других лиц с семейными обязанностями. Работодатель по письменному заявлению, женщины, имеющей детей в возрасте до 3 лет, отца (усыновителя, удочерителя) воспитывающего детей в возрасте до 3 лет без матери предоставляет им режим неполного рабочего времени. 
Это также соответствует наилучшей мировой практике: 17 развитых стран дают право родителям регулировать часы своей работы. Правда гибкие формы занятости в Казахстане предусмотрены почему-то только для матери или отца воспитывающего ребенка без матери. 

Отдельным пунктом отпуск для матери, ухаживающей за больным ребенком, в Трудовом Кодексе Казахстана не предусмотрен. 

Обобщить меры, которые направлены преимущественно на стимулирование рождаемости можно следующим образом. (Таблица 2) 

Таблица 2

Оценка натальной политики Казахстана с позиций мировой практики

	Меры в Казахстане
	Оценка с позиций мировой практики

	Меры прямого финансирования затрат

	Универсальные единовременные выплаты по рождению ребенка
	В Казахстане есть, но в развитых странах конкретно на рождение приняты блага в натуральной форме, детское питание, лекарства (в случае необходимости)

	Универсальные периодические выплаты по достижению ребенком определенного возраста
	В Казахстане нет, в большинстве развитых стран пособие выплачивается с первого ребенка в размере 3% от средней заработной платы по стране до достижения ребенком возраста 17 лет (но для учащихся может быть продлен), размер нейтрален к возрасту ребенка.

	Налоговые льготы
	В Казахстане не применяются, но являются современной формой семейного пособия и достигают 3% ВВП в Гермнии и Франции

	Страховые выплаты 

(потеря кормильца)
	В Казахстане есть, но максимальная величина замещения дохода при нескольких иждивенцах 48%, в то время как в странах ОЭСР 75-100%

	Меры по предоставлению натуральных благ

	Детское питание 
	В качестве универсальной меры используется только предоставление школьникам 1-4 класса бесплатного питания, в развитых странах есть такие меры как «корзина новорожденного», бесплатное лечение для детей до определенного возраста


	
	

	Продолжение Таблицы 2

	Меры в сфере трудового законодательства

	Гарантии беременным женщинам
	Все гарантии, закрепленные в Трудовом Кодексе Казахстана, соответствуют законодательству развитых стран, продолжительность материнского отпуска соответствует лучшей мировой практике, также как и 100% оплата отпуска по беременности и родам

	Отпуск по уходу за детьми
	В Казахстане отпуск удовлетворяет требованиям гендерного равенства, показатель FTE=20,8 недели, что соответствует середине ранжированной шкалы

	Гарантии родителям с маленькими детьми
	Соответствует лучшей мировой практике. В Законе установлен запрет привлекать к работе в ночное время, работать в выходные и праздничные дни, работать сверхурочно, направлять в командировки и на работу вахтовым методом без согласия женщин и других лиц, воспитывающих детей до 7 лет без их согласия. 

	Поощрение гибких форм занятости для работников с семейными обязанностями
	Соответствует лучшей мировой практике, есть возможность применения графика неполной занятости с детьми до 3 лет, но предоставляется только матери или отцу, воспитывающему детей без матери.

	Отпуск по уходу за больным ребенком
	Отдельным пунктом отпуск для матери, ухаживающей за больным ребенком, в Трудовом Кодексе не предусмотрен. 

	* Разработано автором


Представленные в таблице 2 меры, безусловно, более направлены на стимулирование рождаемости, но стимулирование это направлено, в том числе и на поддержку уровня жизни домохозяйств с детьми. В то время как меры, рассмотренные ниже, направлены конкретно на снижение детской бедности. Конвенция ООН о правах ребенка, которую за 10 лет
 подписали 192 страны содержит 54 статьи, две из которых посвящены материальному благополучию детей. [5] Признание Конвенции значительным числом современных стран обусловлено тем, что «за последние 100 лет много сделано для понимания того факта, что каждый ребенок имеет право на полную самореализацию, которое не зависит об обстоятельств его рождения». Тем не менее, на практике многие страны сталкиваются с тем, что дети, живущие в бедности, оказываются явно в невыгодном положении, в то время как уровень жизни таких детей не является их виной. 
Статья 27 Конвенции утверждает, что «государства – участники признают право каждого ребенка на уровень жизни, необходимый для физического, умственного, духовного, нравственного и социального развития ребенка», что явно ориентировано на признание относительной черты бедности, а не абсолютной, в качестве точки отсчета. В связи с чем, необходимо определение черты дохода для обеспечения всех вышеуказанных форм развития ребенка. Далее в статье утверждается, что родители несут ответственность, за обеспечение условий жизни, необходимых для ребенка. Государство же обязано помогать родителям в осуществлении права ребенка на вышеуказанный уровень жизни, прежде всего обеспечения питанием, одеждой и жильем. 

В статье 4 Конвенции указано, что государства обязаны оказывать такую поддержку в максимальных рамках, имеющихся у них ресурсов. 

В связи с этим, Казахстан, как и другие страны мира, реализует ряд мер по снижению недопотребления семей с детьми. 

1. Меры прямого финансирования затрат


К мерам прямого финансирования затрат домохозяйств с детьми относятся выплаты, предоставляемые из местных бюджетов, т.к. их выделение чаще всего связано с проверкой дохода домохозяйства. 


Ряд пособий выплачивается из местных бюджетов, прежде всего потому, что критерием права на получение этих пособий является доход ниже заданного уровня. К таким пособиям относятся:

- Государственная адресная социальная помощь (ГАСП), которая является формой поддержки дохода малообеспеченного населения, в том числе домохозяйств с детьми. Пособия финансируются в денежной форме из местных бюджетов и начисляются на индивидуальный счет в банке. Размер пособия привязан к среднедушевой черте бедности, которая определена в 40 процентах от прожиточного минимума и покрывает складывающийся у домашнего хозяйства дефицит дохода до этой величины.[6]
Дефицит дохода и, соответственно, размер ГАСП представляет собой разницу между чертой бедности и среднедушевым доходом семьи и исчисляется следующим образом:

Черта бедности в Казахстане устанавливается в соответствии с Законом РК «О прожиточном минимуме». Согласно статье 4 этого закона: 

1) черта бедности – это граница дохода, необходимого для удовлетворения минимальных потребностей человека, устанавливаемая в республике в зависимости от экономических возможностей;

 2) черта бедности определяется ежеквартально по республике, а также на уровне регионов в порядке, устанавливаемом Правительством РК, в настоящее время в размере 40% статистического прожиточного минимума, исчисляемого по каждому региону страны. [7,8].

 Во всех регионах для исполнения этого закона были сформированы и регулярно ведут свою деятельность участковые комиссии, которые производят обследование материального положения лиц, обратившихся за адресной помощью. На каждую малообеспеченную семью в областных Управлениях координации занятости и социальных программ заведена социальная карта. Информация карты позволяет точно учесть условия жизни каждого домохозяйства и своевременно корректировать условия предоставления ему адресной социальной помощи, а также фиксировать прохождение профессиональной подготовки, разрабатывать конкретные меры по повышению их жизненного уровня посредством предоставления рабочих мест, привлечения к оплачиваемым общественным работам, выдачи микрокредитов, земельных участков. 

Если среди членов семьи есть безработный, он имеет право на АСП, только если прошел регистрацию в районном или городском центре занятости. Если в семье есть незарегистрированный безработный, его не учитывают в числе членов семьи. В случае отказа зарегистрированного безработного от предложенной работы или самостоятельного прерывания общественных работ, выплата АСП для него приостанавливается на ближайшие 6 месяцев.

При этом в механизме действия Закона заложены определенные меры, предупреждающие иждивенчество. В соответствии со статьей 2 Закона о ГАСП, безработные, без уважительных причин отказавшиеся от предложенной работы или трудоустройства, самовольно прекратившие участие в общественных работах, обучении или переобучении, теряют право на получение адресной социальной помощи. В то же время, несовершенство методов оценки доходов по-прежнему приводит к высокой доле ошибок, связанных с неполучением либо необоснованным получением социальных выплат различными категориями граждан. 

- Ежемесячное государственное пособие на детей из малообеспеченных семей до 18 лет. Среднедушевой доход в этих семьях меньше денежного эквивалента продовольственной корзины в составе прожиточного минимума. Размер пособия – 1 МРП (в 2012 году 1618 тенге) на каждого ребенка. 
- Жилищная помощь выделяется малообеспеченным семьям на оплату содержания жилища (за исключением индивидуального частного отдельно стоящего жилища), если расходы на оплату жилищно-коммунальных услуг у них превышают максимальный процент среднедушевого дохода домохозяйства (утверждаемого каждой областью Казахстана автономно), при непревышении нормативов по качеству жилья. К нормативам относится размер жилой площади квартиры, который ограничивается нормативно. Предоставление такого блага как телефон не предусмотрено. Жилищная помощь оказывается лицам, постоянно проживающим в данной местности и являющимся собственниками или нанимателями жилья.

- Социальная поддержка детей-инвалидов на местном уровне. Материальная помощь для детей-инвалидов до 18 лет, воспитывающихся и обучающихся на дому, заключается в обеспечении техническими и иными средствами, в том числе предоставлением льгот на санаторно-курортное лечение.

- Натуральные трансферты для поддержки образовательных программ для малообеспеченных детей. Из Фонда Всеобуча, который формируется на средства местного бюджета и благотворительной помощи, детям предоставляются учебники и одежда для посещения школы, а также полная или частичная оплата школьного питания. 

Кроме этих видов пособий, выплачиваемых из местного бюджета, есть выплаты из государственного бюджета, которые также поддерживают семьи с детьми в случае наступления рисковой ситуации. 

- Государственное базовое пособие по потере кормильца, которое выплачивается из расчета 0,66 прожиточного минимума на одного нетрудоспособного члена семьи [9].
- Государственное пособие по инвалидности, которое предназначено покрыть потребности ребенка – инвалида и выплачивается для инвалидов 1 группы в размере 1,36 от прожиточного минимума (в 2011 году составляет 21758 тенге); для инвалидов 2 группы 1,06 (в 2011 году составляет 16958 тенге); для инвалидов 3 группы 0,74 от прожиточного минимума (в 2011 году составляет 11839 тенге). Кроме этого, для женщины, имеющей ребенка-инвалида, выплачивается минимальная заработная плата из ГФСС и делаются отчисления в накопительную пенсионную систему. 
Что касается величины социальных трансфертов на поддержку семьи, то адекватное международное сравнение сделать затруднительно. Тем не менее, в Казахстане имеет место рост общей группы социальных трансфертов на социальную помощь и социальное обеспечение за период с 2005 по 2009 годы, измеренный в % к ВВП. 
Необходимо отметить, что страны ОЭСР, имеющие наиболее высокие доли бедных детей в составе населения своих стран, находятся в зоне от 2% до 5% по сумме социальных трансфертов в составе: семейные пособия, предоставление услуг служб по дневному уходу за детьми, пособие по безработице (которое в Казахстане входит в состав государственной адресной социальной помощи). 
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Омская гуманитарная академия

Актуальные проблемы менеджмента 
в здравоохранении

Управление учреждений здравоохранения имеет ряд характерных особенностей. Это связано со структурой и спецификой функционирования лечебно-профилактических учреждений, их миссией и ее социальной значимостью.
Менеджмент здравоохранения имеет многоплановую структуру. Один из его аспектов является обеспечение конкурентоспособности предприятий и услуг в системе здравоохранения. Не для всех подразделений отрасли эта проблема актуальна. В основном она востребована в стоматологии, дерматологии, косметологии, терапии.

Рассмотрим как представлен этот вопрос в нашем регионе.

Современная наука не дает общепринятой трактовки содержания категории «конкурентоспособность предприятия», так и единого общепринятого подхода к методам ее оценки и формирования. В настоящий момент ключевым понятием категории «конкурентоспособность» является термин «конкуренция», которая распространяется на все составляющие виды деятельности предприятия: организационные, финансовые и производство, а также на сам товар, либо услугу.
Конкуренция - это цивилизованная и легализованная форма борьбы субъектов рынка, за наилучшие условия производства и сбыта своей продукции/услуги, с целью получения прибыли  [3].
Конкурентоспособность и ее характеристики можно рассматривать на четырех основных уровнях [1] . Наиболее изучена конкурентоспособность товаров. Определение конкурентоспособности товара: это «характеристика продукции, которая отражает ее отличие от товара-конкурента как по степени соответствия конкретной общественной потребности, так и по затратам на ее удовлетворение». Понятие конкурентоспособности товара шире понятия качества и соответствия техническим параметрам, которые лишь являются одними из главных составляющих конкурентоспособности. Под конкурентоспособностью товара или услуги понимается «комплекс потребительских, ценовых и качественных характеристик, определяющих его успех на внутреннем и внешнем рынке» [3].

Формирование в Российской Федерации рыночных отношений явилось мощным стимулом для развития конкуренции в различных направлениях экономической деятельности учреждений здравоохранения. 

Конкуренция, как экономическое, так и правовое явление, - необходимый атрибут развитой экономики.

Именно она является основным стимулом повышения качества производимой продукции, наращивания объемов производства, формирования наиболее обоснованной цены товаров и услуг, качественной и достоверной рекламы. 

В условиях рыночной экономики, российские предприятия медицинского бизнеса столкнулись с проблемой поиска клиентов, выживания, конкурентоспособности и другими факторами рынка.

Рынок этих услуг является емким и подверженным малейшим изменениям внешней среды, поэтому менеджерам, необходимо предпринимать срочные меры по поддержанию своего имиджа на рынке, получения прибыли, сохранения уровня загрузки, достаточного для того, чтобы не быть убыточными. Анализ конкурентных позиций предприятия на рынке предполагает выяснение его сильных и слабых сторон, а также тех факторов, которые в той или иной степени воздействуют на отношение покупателей к предприятию и, как результат, на изменение его доли в продажах на конкретном рынке.
Отечественные экономисты к «ключевым факторам рыночного успеха», для предприятий сферы услуг ( в том числе и медицинских), относят:

 - финансовое положение предприятия;

· наличие передовой техники;
· обеспеченность высококвалифицированными кадрами;
· способность к ценовому маневрированию;
· действенность рекламы и системы связей с общественностью;
· кредитоспособность покупателей [4].
Анализ отобранных факторов заключается в выявлении сильных и слабых сторон, как в своей деятельности, так и в работе конкурентов, что может позволить, с одной стороны, избежать наиболее острых форм конкуренции, а с другой - использовать свои преимущества и слабости конкурента.
Факторы - это те явления и процессы производственно-хозяйственной деятельности предприятия и социально-экономической жизни общества, которые вызывают изменение абсолютной и относительной величины затрат на производство, а в результате изменение уровня конкурентоспособности самого предприятия [1]. Факторы конкурентоспособности напрямую связаны с факторами производства. Все факторы, определяющие конкурентные преимущества предприятия и фирмы отрасли, представляют в виде нескольких больших групп:
1. Людские ресурсы - количество, квалификация и стоимость рабочей силы. 
2. Физические ресурсы - количество, качество, доступность и стоимость участков, воды, полезных ископаемых, лесных ресурсов, источников гидроэлектроэнергии, рыболовных угодий; климатические условия и географическое положение страны базирования предприятия.
3. Ресурс знаний - сумма научной, технической и рыночной информации, влияющей на конкурентоспособность товаров и услуг и сосредоточенной в академических университетах, государственных отраслевых НИИ, частных исследовательских лабораториях, банках данных об исследованиях рынка и других источниках.
4. Денежные ресурсы - количество и стоимость капитала, который может быть использован на финансирование предприятия. Естественно, капитал неоднороден. Он имеет такие формы, как необеспеченная задолженность, обеспеченный долг, акции, венчурный капитал, спекулятивные ценные бумаги и т.д. У каждой из этих форм свои условия функционирования. А с учетом различных условий их движения в разных странах, они будут в значительной степени определять специфику экономической деятельности субъектов в разных странах.
5. Инфраструктура - тип, качество имеющейся инфраструктуры и плата за ее использование, влияющая на характер конкуренции. Сюда относятся транспортная система страны, система связи, почтовые услуги, перевод платежей и средств из банка в банк внутри и за пределы страны, система здравоохранения и культуры, жилой фонд и его привлекательность с точки зрения проживания и работы [2].
Отраслевые особенности, безусловно, накладывают свои существенные различия на состав и содержание применяемых факторов.
Все факторы, влияющие на конкурентоспособность предприятия, можно разделить на несколько типов: на основные и развитые.
Основные факторы - это природные ресурсы, климатические условия, географическое положение страны, неквалифицированная и полуквалифицированная рабочая сила.
Развитые факторы - современная инфраструктура обмена информацией, высококвалифицированные кадры (специалисты с высшим образованием, специалисты в области ПК) и исследовательские отделы университетов, занимающиеся сложными, высокотехнологичными дисциплинами.
Деление факторов на основные и развитые весьма условно. Основные факторы существуют объективно, либо для их создания требуются незначительные инвестиции. Как правило, создаваемое ими преимущество нестойко, а прибыль от использования низка. Особое значение основные факторы имеют для добывающих отраслей; отраслей, связанных с сельским и лесным хозяйством и, отраслей, применяющих в основном стандартизированную технологию и малоквалифицированную рабочую силу [2].
Гораздо большее значение для конкурентоспособности имеют развитые факторы, как факторы более высокого порядка. Для их развития необходимы значительные, часто продолжительные по времени вложения капитала и человеческих ресурсов.

Кроме того, необходимое условие самого создания развитых факторов - это использование высококвалифицированных кадров и высоких технологий.
Особенностью развитых факторов является то, что, как правило, их трудно приобрести на мировом рынке. В то же время они являются непременным условием инновационной деятельности предприятия. Успехи предприятий многих стран мира напрямую связаны с наличием высококвалифицированных специалистов.
Развитые факторы часто строятся на базе основных факторов. То есть основные факторы, не являясь надежным источником конкурентного преимущества, в то же время должны быть достаточно качественными, чтобы позволить на их базе создать родственные развитые факторы.
Другим принципом деления факторов является степень их специализации. В соответствии с этим все факторы делятся на общие и специализированные.
К общим факторам, можно отнести систему автомобильных дорог, персонал с высшим образованием, они могут быть использованы в широком спектре отраслей.
Специализированные факторы - это узкоспециализированный персонал, специфическая инфраструктура, базы данных в определенных отраслях знания, другие факторы, применяемые в одной или в ограниченном числе отраслей (например: разрабатываемое по контракту специализированное программное обеспечение, а не стандартные пакеты программ общего назначения).
Одним из вариантов классификации является деление факторов конкурентоспособности на естественные (то есть доставшиеся сами собой: природные ресурсы, географическое положение) и искусственно созданные. Понятно, что вторые - факторы более высокого порядка, обеспечивающие конкурентоспособность более высокую и стойкую.
Всю совокупность факторов, определяющих отношение потребителя к самому субъекту хозяйствования и его продукции или услуге, можно разделить на внутренние и внешние по отношению к нему.
Под внешними факторами следует понимать, во-первых: меры государственного воздействия как экономического характера (амортизационная, налоговая, финансово-кредитная политика, включая различные государственные и межгосударственные дотации и субсидии; система государственного страхования; финансирование национальных программ по обеспечению конкурентоспособности предприятия), так и административного характера (разработка, совершенствование и реализация законодательных актов, способствующих развитию рыночных отношений, демонополизация экономики; государственная система стандартизации и сертификации услуг и систем ее создания, государственный надзор и контроль над соблюдением обязательных требований стандартов, правил обязательной сертификации продукции и систем, метрологический контроль; правовая защита интересов потребителя). То есть, все то, что определяет формальные правила деятельности субъекта хозяйствования на данном национальном или мировом рынке.
Во-вторых, факторами конкурентоспособности выступают основные характеристики самого рынка деятельности предприятия; его тип и емкость; наличие и возможности конкурентов; обеспеченность, состав и структура трудовых ресурсов.
К третьей группе внешних факторов следует отнести деятельность общественных и негосударственных институтов. С одной стороны, через различные организации по защите прав потребителей, они выступают сдерживающим моментом роста конкурентоспособности предприятия. А с другой, через негосударственные инвестиционные институты способствуют росту конкурентоспособности предприятия, обеспечивая инвестиции на наиболее перспективных направлениях деятельности [4].
К внутренним факторам, обеспечивающим конкурентоспособность данного предприятия, следует отнести потенциал маркетинговых служб, финансово - экономический, кадровый потенциал; эффективность рекламы; уровень материально-технического обеспечения, расположение организации (центр города, окраины). То есть речь идет о потенциальных возможностях самого предприятия по обеспечению собственной конкурентоспособности.
Факторы могут воздействовать как в сторону повышения конкурентоспособности предприятия, так и в сторону уменьшения. Факторы - это то, что способствует превращению возможностей в действительность. Факторы определяют средства и способы использования резервов конкурентоспособности. Но наличие самих факторов недостаточно для обеспечения конкурентоспособности. Получение конкурентного преимущества на основе факторов зависит от того, насколько эффективно они используются и где, в какой отрасли они применяются. 

Таким образом, общие принципы, которые дают конкурентные преимущества предприятиям, таковы:
1. Нацеленность всех и каждого работника на действие, на продолжение начатого дела.
2. Близость предприятия к клиенту.
Методологически конкурентоспособность медицинского учреждения (врачебной практики) может быть рассмотрена и оценена с двух позиций: во-первых, в границах взаимодействия с подобными себе организациями, выступающими в роли реальных конкурентов, во-вторых, что более важно, в рамках самостоятельной деятельности учреждения, в сфере его внутренней среды. Отсутствие на практике сформированной конкурентной среды в отечественном здравоохранении делает бессмысленным исследование двух и более субъектов системы, как конкурентов[3]
Поиск и исследование определенных критериев конкурентоспособности внутри самого лечебно-профилактического учреждения (врачебной практики) сегодня наиболее доступен и результативен в плане реализации управленческого решения по организации опережающего производства медицинских услуг. В перспективе, при становлении реальной конкурентной среды на рынках медицинских услуг, такие лечебно-профилактические учреждения (врачебные практики) изначально будут обладать высокой степенью конкурентоспособности.
Можно выделить ряд характеристик, посредством которых с высокой степенью достоверностью описывается состояние медицинской организации, состояние, определяющие уровень возможной конкурентоспособности этой организации.
Целевая функция - вид производимого продукта, конкретная медицинская услуга, определяемая в соответствии с потребностями общества, рынка медицинских услуг и конкретного пациента и соотнесенная с классификатором болезней (состояний) и классификатором медицинских услуг. Данная функция подтверждается и практически обеспечивается научным обоснованием медико-социальной проблемы, породившей потребность в конкретном виде медицинской помощи на данном этапе развития общества и соответствующими характеристиками, соотнесенными с параметрами действующего стандарта медицинских услуг.
Лицензионная функция - обеспечивается законодательным подтверждением заниматься данным видом деятельности в соответствии с классификаторами медицинских услуг, международным классификатором болезней (МКБ-10), профессиональным классификатором врачебной деятельности и пр. Данная функция, в определенной степени, характеризуется формализованными параметрами оценки профессиональной готовности и способностью медицинского учреждения (врачебной практики) соответствовать выполнению своей основной целевой функции, а так же готовностью и адекватному восприятию потребителем медицинских услуг именно соответствующего вида и качества.
Аккредитационная функция - область, условные рамки ограничения профессиональной медицинской деятельности - определяется отнесением специалиста к определенной специальности, медико-профессиональной группе. Аккредитационная функция согласуется, во-первых, с медико-диагностической группой, к которой отнесен потребитель медицинских услуг по степени необходимого получения конкретного вида медицинской помощи. Медико-диагностическая группа определяет сегмент рынка медицинских услуг с точки зрения относительного профиля медицинских услуг. Во-вторых, аккредитационная функция характеризуется медико-диагностической группой, в которой может находиться потенциальный потребитель медицинских услуг по степени платежеспособности. Медико-экономическая группа определяет конкретный сегмент рынка медицинских услуг с точки зрения условно равных стоимостных параметров относительно одноранговых медицинских услуг.
Деонтологическая функция — с одной стороны, непосредственно характеризует уровень конкурентоспособности конкретного медицинского учреждения (врачебной практики) по степени квалификационных и субъектно-личностных параметров производителя медицинских услуг, уровень его вознаграждения (доля затрат на заработную плату в тарифе медицинской услуги); с другой - опосредовано характеризует уровень конкурентоспособности медицинского учреждения (врачебной практики) спецификой пациентов (потребителей медицинских услуг), уровнем его платежеспособности, соотнесенным с возможностью оплатить соответствующую медицинскую процедуру. Условно данная функция по степени привлекательности определяется и уровнем благосостояния пациентов, приобретающих именно эту медицинскую услугу, именно в этом, а не ином конкурентном медицинском учреждении. 
Экономическая функция — характеризуется уровнем спроса на медицинскую услугу, параметрами, описывающими медицинскую деятельность (система предложения медицинских услуг), закономерно обусловленным соотношением стоимости медицинской процедуры и соответствующей расценкой медицинского труда. Именно в рамках этой функции находится область действия основных экономических законов рыночных отношений. Именно в рамках этой функции проявляется сущность и специфика этих классических законов в соответствии со спецификой медицинской услуги в рамках отличия ее от иных не медицинских услуг. 

Область этой функции включает в себя, наряду с прочими, такую фундаментальную характеристику рыночной деятельности как «прибыль».
Технологическая функция - реализуется в форме конкретной медицинской деятельности. В рамках оценки конкурентоспособности выражается в единицах труда и характеризуется степенью соответствия выполненной медицинской процедуры потребной медицинской услуги, медицинского стандарта и особенностям пациента. Опосредованно характеризуется степенью заявленного удовлетворения/неудовлетворения потребителя медицинских услуг либо его представителей.

Функция результативности - включает в себя интегрированные и структурированные характеристики деятельности медицинского учреждения (врачебной практики), комплексно отображающая степень конкурентоспособности. В области этой функции отражается успешность деятельности лечебно-профилактического учреждения (врачебной практики). Степень уровня эффективности детерминирована оценкой единиц медицинского труда и соответствующей сертификацией медицинской процедуры. Одной из основополагающих составляющих функцию результативности в рамках конкурентоспособности является выраженная степень удовлетворение пациента, как потребителя медицинских услуг. В определенной степени данная функция может быть выражена параметрами действующей системы оценки качества медицинских услуг.
В основе предлагаемой системы, позволяющей с определенной вероятностью установить степень конкурентоспособности конкретного лечебно-профилактического учреждения (врачебной практики), заложена высокая степень формализации. Функции, определяющие уровень конкурентоспособности лечебно-профилактического учреждения (врачебной практики) могут быть описаны и описываются конкретными состояниями и параметрами и, вследствие этого, могут служить объективными характеристиками оценки медицинской организации (врачебной практики) по степени конкурентоспособности как без связи с другими конкурирующими субъектами, так с высокой долей точности ранжирования при сравнении с иными медицинскими учреждениями, производящими и предоставляющими однопрофильные с конкурентами медицинские услуги.
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«OYDIN HAYOT»
ЗДОРОВЬЕСБЕРЕГАЮЩИЕ ТЕХНОЛОГИИ И СОВРЕМЕННАЯ СИСТЕМА НЕПРЕРЫВНОГО ОБРАЗОВАНИЯ

В условиях, когда образование стало всеобщим, а профессия учителя массовой, надеяться на индивидуальное мастерство педагога становится все труднее. Поэтому в настоящее время педагоги и методисты ведут активные поиски дидактических средств, которые могли бы сделать процесс обучения похожим на хорошо отлаженный механизм. Еще Я.А.Коменский стремился найти такой общий порядок обучения, при котором оно осуществлялось бы по единым законам человека и природы. Тогда обучение не потребовало бы ничего иного, кроме искусного распределения времени, предметов и методов.

Термин «здоровьесберегающие образовательные технологии» (далее - ЗОТ) можно рассматривать и как качественную характеристику любой образовательной технологии, ее «сертификат безопасности для здоровья», и как совокупность тех принципов, приемов, методов педагогической работы, которые дополняют традиционные технологии обучения и воспитания, наделяют их признаком здоровьесбережения.

Установлено, что близкими к ЗОТ являются медицинские технологии профилактической работы, проводимой в образовательных учреждениях. Примерами такой работы служит вакцинация обучающихся, выделение групп медицинского риска и т.п. Эта деятельность также направлена на сохранение здоровья обучающихся, профилактику инфекционных и других заболеваний, но уже с помощью образовательных технологий.

Как известно, медицинский подход к здоровьесбережению, реализуемый в рамках профилактического направления, отличается от психолого-педагогического не только методами и профессиональной подготовкой специалистов, но и тем, что освобождает человека от ответственности за своё здоровье, передавая эту ответственность врачу, медицине. Противоположный подход состоит в мобилизации чувства ответственности человека за своё здоровье, воспитание постоянной потребности заботиться о нём (а значит - и о здоровье других людей). Формирование у обучающихся ответственности за сохранение здоровья окружающих, в том числе и за своё здоровье – это целенаправленный, многоаспектный воспитательный процесс, который следует рассматривать в качестве одной из важнейших задач учреждений образования.

Но перед человеком, который осознал ответственность за собственное здоровье, почувствовал потребность заботиться о нём, встаёт вопрос о том, как это грамотно делать. И здесь от воспитательных программ целесообразно обратиться к технологиям здоровьесбережения. Научить ребёнка, молодого человека общим принципам, современным системам и методам охраны и укрепления здоровья, безусловно, - задача образовательных учреждений. А уже за консультациями по частным вопросам, за корректировкой оздоровительной программы с учётом индивидуальных особенностей, с целью восстановления пошатнувшегося здоровья человек может обратиться к физиологу, психологу, специалисту по вопросам здоровья (валеологу), узким специалистам - медикам.

Таким образом, современный уровень цивилизации и культуры выдвигает в число важнейших для человека приоритетов задачу самому научиться не болеть, быть здоровым. Для системы образования эта задача трансформируется в императив использовать для достижения этой цели те технологии, которыми как раз и владеет педагог, психолог. Недоработка образования в этой сфере сравнима с исключением из учебных программ всех уроков математики и родного языка.

Постановка задачи здоровьесбережения в образовательном процессе может рассматриваться в двух вариантах - задача-минимум и задача- оптимум. Задача-минимум и отвечает фундаментальному принципу медицины и педагогики: «Не навреди!». Реализация её рабочей программы включает выявление и каталогизацию факторов, оказывающих или потенциально способных оказать вредное (патогенное) воздействие на организм обучающегося - его физическое, психическое (психологическое), репродуктивное - духовно-нравственное здоровье, и в дальнейшем, устранение самих этих факторов или смягчение их воздействия на обучающихся и педагогов. Соответственно, сами патогенные факторы, связанные с образовательным учреждением, педагогическим процессом, могут быть разделены на три группы: касающиеся гигиенических условий образовательного процесса (гигиенические), обусловленные организацией обучения (организационно-педагогические) и связанные непосредственно с работой педагогов, администрации, сотрудников образовательного учреждения (психолого-педагогические факторы).

Таким образом, решение задачи-минимум с использованием здоровьесберегающих образовательных технологий заключается в обеспечении таких условий обучения, воспитания, развития, которые не оказывают негативного воздействия на здоровье всех субъектов образовательного процесса. Эта задача аналогична концепции охраны труда обучающегося. В традиционном понимании, охрана труда - это предупреждение травматизма и других очевидно вредных воздействий на здоровье производственника. «Производство» обучающегося - его парта, кабинет, деятельность - учёба. Задача руководства управления образования, педагога - по возможности защитить тело и психику обучающихся от воздействия как очевидно травмирующих факторов, так и тех, эффект которых проявляется постепенно, путём кумуляции. То же самое касается охраны труда и здоровья педагогов. Справедливости ради отметим, что приоритеты в охране труда и здоровьесбережения разные: в первом случае - сохранение трудовой единицы и повышение производительности труда (экономическая задача), во втором - забота о человеке, его здоровье (гуманитарная задача).
В образовательной практике выделяется 3 источника угроз для здоровья обучающихся и педагогов:

Гигиенические, средовые факторы;

Организационно - педагогические факторы;

Психолого-педагогические факторы.

ЗОТ в первую очередь касается третьей группы факторов, что выдвигает на первый план задачу формирования соответствующей компетенции у всех работников образовательных учреждений. Но рассмотрение здоровьесберегающих технологий только как характеристики работы педагога было бы методологической ошибкой. Слишком тесна взаимосвязь всех вышеуказанных факторов, особенно в отношении достигаемого эффекта. Кроме того, к трём общепринятым факторам угрозы для здоровья обучающихся, мы склонны отнести и безграмотность в вопросах здоровья: не менее половины проблем со здоровьем мы создаём себе сами! А это также образовательная проблема. Таким образом, ЗОТ можно рассматривать как альтернативу угрозам здоровью, исходящим их всех источников, так или иначе связанных с образовательным процессом.

Было бы ошибкой считать заботой о здоровье подростка создание тепличных условий, содержание его в образовательном учреждении под своеобразным «колпаком», защищающим от всех вредных влияний. Во-первых, это невозможно практически, а во-вторых, что очень важно, в этом случае, переступив порог образовательного учреждения, обучающийся столкнётся с теми воздействиями, которые окажутся для него непереносимыми ввиду неготовности к взаимодействию с ними. Подготовить обучающихся к самостоятельной жизни, значит сформировать у них адекватные механизмы адаптации - физиологический, психологический, социальный. Это и должно делать образовательное учреждение через ЗОТ - тренируя, обучая, воспитывая. Создание на занятиях моделей реальных условий жизни - это те мостики, которые позволяют учащемуся в дальнейшем использовать полученные знания, умения, навыки на практике. Это искусство - подготовка обучающихся к реальной жизни - определяет, в конечном счёте, профессионализм педагога, является содержанием «педагогической адаптации», рассматривающей в определённом аспекте многие проблемы формирования, сохранения и укрепления здоровья обучающихся.

Критерием здоровьесберегающих качеств образовательных технологий является состояние здоровья обучающихся и педагогов, находящееся в очевидной связи с воздействием таких факторов. Это объясняется сложившейся практикой работы системы здравоохранения (обращаться к врачам только тогда, когда заболеешь), но вступает в противоречие с принципами профилактической медицины и концепцией здоровья, принятой Всемирной организацией здравоохранения, согласно которой здоровье - не только отсутствие болезни, но и состояние полного физического, психического и социального благополучия. 

Если организовать работу образовательных учреждений в сфере охраны здоровья только задачей-минимум - защитой обучающегося от вредных воздействий - то лишь небольшая часть образовательного учреждения окажется задействованной в интересах здоровья обучающихся. Такой подход на наш взгляд, не отвечает стратегическим принципам здоровьесбережения и не приводит к достижению целей системы образования. Дело в том, что пока обучающийся находится в образовательном учреждении, о нём заботятся, за его порогом же снимается всякая ответственность за здоровье своих воспитанников. У образовательных учреждений достаточно ресурсов для помощи своим воспитанникам в сохранении здоровья, как в период обучения, так и после окончания. Это и учебно-воспитательные программы, и внеклассная работа, и воздействие через родителей обучающихся, и т. п. Содействие процессам формирования адаптационных ресурсов обучающихся, возможностей противостоять вредному воздействию окружающей среды - как природной, так и социальной - важнейшая стратегическая задача, решаемая доступными образовательным учреждениям средствами - обучением, воспитанием, содействием развитию реализацией пропаганды.

В соответствии с этим и понимание ЗОТ следует рассматривать как задача- оптимум, включающую решение задачи-минимум, а также формирование у обучающихся физического, психического, духовно-нравственного здоровья, воспитание у них культуры здоровья, действенной мотивации на ведение здорового образа жизни. Тогда более правильным представляется определение здоровьесберегающих образовательных технологий как совокупности всех используемых в образовательном процессе приёмов, технологий, не только оберегающих здоровье обучающихся и педагогов от неблагоприятного воздействия факторов образовательной сферы, но и способствующих воспитанию у обучающихся культуры здоровья. Основной признак ЗОТ, как и всех образовательных технологий, определяется учебно-воспитательным процессом, исполняющим роль методологического стержня, к которому адресуются все конкретные технологии, приёмы и методы. Поэтому и противопоставление условий организации образовательного процесса (устранение вредных воздействий, достижение максимальной работоспособности без ущерба для здоровья) его содержанию, в связи с вопросами здоровья, весьма условно.

Последнее принципиально важно, ибо задача образования состоит не только в том, чтобы сохранить здоровье обучающихся на период обучения, но и в том, чтобы подготовить их к дальнейшей успешной и счастливой жизни, не достижимой без достаточного уровня здоровья.

Таким образом, функционирование здоровьесберегающей педагогики направлено на решение задачи обеспечения обучающегося высоким уровнем здоровья, сформировать культуру здоровья, тогда аттестат об образовании будет действительной путёвкой в самостоятельную жизнь, свидетельством умения молодого человека заботиться о своём здоровье и бережно относиться к здоровью окружающих. 

Негативное воздействие на здоровье обусловлено и жестко навязанными извне ограничениями телесных проявлений обучающихся: отмечено, что чем более авторитарен педагог, тем более скованными чувствуют себя на его занятиях обучающиеся. А это ограничивает возможности эмоционально-двигательных противовесов, ускоряет наступление утомления и переутомления. Поэтому можно утверждать, что чем больше в образовательном учреждении и на занятиях отдельных преподавателей проявлений авторитаризма, тем в меньшей степени эта педагогическая технология может быть названа здоровьесберегающей.

Следует помнить о необходимости индивидуализации воздействий на детей и обучающихся - молодежи. Следует отметить, что в интересах здоровья ребёнка не следует загонять его в ложе шаблонов поведения, жёстких временных регламентов, расписанных до минут схем действий и т.п. Даже учёт только лишь возрастных и темпераментных особенностей обучающегося требует серьёзной «подстройки» психолого-педагогических воздействий. Известно, насколько травмирующим для психики ребёнка с флегматичными чертами является постоянное напоминание, что он медлит, опаздывает, не успевает, тем более, если это сопровождается физическим воздействием или педагогическими санкциями. Формирование невроза в этих случаях как правило не за горами. Ещё больше шансов «заработать» невроз от действий неквалифицированного педагога представителя меланхолического темперамента.

Из определения здоровьесберегающих технологий видно, что важнейшей целью внедрения ЗОТ в образовательный процесс является формирование культуры здоровья. Именно на это должны быть в значительной степени направлены усилия образования, с учетом приоритета в данном вопросе воспитания над обучением. Культура здоровья должна не изучаться, а воспитываться. Психологическая основа этого – мотивация на ведение здорового образа жизни. Неотъемлемой частью культуры здоровья является информированность в вопросах здоровья и здорового образа жизни. Как добиться успеха, как не стать жертвой алкоголя или наркотиков – приобщившись к культуре здоровья, за ответами на все эти вопросы обучающиеся обращаются именно к педагогу, специалисту. И тогда полученная от них информация имеет максимальные шансы быть использованной на практике. Итак, обучение вопросам здоровья, воспитание культуры здоровья, использование здоровьесберегающих технологий, как основного инструмента педагогической работы составляют единое целое – дорогу к сохранению и укреплению здоровья.

Следует отметить, что модель работы ведущей к здоровьесбережению включает три этапа. На первом - педагог сообщает обучающимся информацию (рассказывает, читает, демонстрирует в визуальной форме), построенную с таким расчётом, чтобы стимулировать (спровоцировать) их вопросы. На втором этапе обучающиеся задают вопросы. На третьем - учитель на них отвечает. Поощряется как задавание вопросов, так и попытки ответить на вопрос - чужой или свой собственный. Сравнение этой технологии с традиционной (в рамках одной программы и при одинаковом временном ресурсе) показало снижение утомляемости обучающихся и лучшее качество усвоения даже большего объёма материала. Занятие проходит на более высоком эмоциональном фоне, сопровождается дополнительной тренировкой коммуникативных навыков обучающихся и большей удовлетворённостью от занятия, как у педагога, так и у обучающихся. Всё это - косвенные подтверждения здоровьесберегающего эффекта указанной технологии.
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Особенности проявления синдрома 
эмоционального выгорания у студентов с разным типом межполушарной функциональной асимметрии мозга в период экзаменационной сессии

Проблема межполушарной асимметрии мозга, межполушарного взаимодействия – одна из наиболее актуальных проблем естествознания. Данная проблема разрабатывается разными дисциплинами: нейропсихологией, нейроанатомией, нейробиологией, нейрофизиологией и др.

Одним из основных принципов функционирования полушарий большого мозга является асимметрия. Как показывают результаты изучения расщепленного мозга, левое полушарие в основном ответственно за язык и речь, а правое управляет навыками, связанными со зрительным и пространственным опытом. В других исследованиях выявляются тонкие различия в способах переработки информации двумя полушариями. Как полагают, левое полушарие осуществляет ее переработку аналитически и последовательно, а правое – одновременно и целостно. 

Особенности психической латерализации не могут не отображаться на психотипе человека, его эмоциональной организации, а стало быть, и на подверженности развитию синдрома эмоционального выгорания.

Синдром эмоционального выгорания - это процесс постепенной утраты эмоциональной, когнитивной и физической энергии, проявляющийся в симптомах эмоционального, умственного истощения, физического утомления, личной отстраненности и снижения удовлетворения исполнением работы. Синдром эмоционального выгорания - это выработанный личностью механизм психологической защиты в форме полного или частичного исключения эмоций в ответ на избранные психотравмирующие воздействия. 

Существует ли связь между межполушарной функциональной асимметрии мозга и психологическим реагированием на длительно существующий стресс средней интенсивности в виде формирования симптомов эмоционального выгорания? 

Наша задача - проследить степень проявления синдрома эмоционального выгорания у студентов с разной функциональной асимметрией мозга, выявить его особенности. 

Общий объем выборки составили 70 человек гуманитарных, социальных, педагогических специальностей и направлений. Средний возраст 19 лет. Эмпирическое исследование проводилось на базе ФГБОУ ВПО «ЯГПУ им. К.Д. Ушинского» в рамках выпускной квалификационной работы студентки VI курса специальности «Педагогика и психология» Платоновой Любови Александровны.

В ходе эмпирического изучения использовались: а) тест В. В. Бойко для определения эмоционального «выгорания» личности; б) функциональные пробы на диагностику моторной асимметрии правого и левого полушария (асимметрия рук, ног, зрения и слуха); 3. анкета, направленная на диагностику компонентов эмоционального выгорания у студентов. 

Рассмотрев теоретические и эмпирические аспекты проблемы проявляется синдрома эмоционального выгорания у студентов очного отделения в период экзаменационной сессии, мы выяснили. 
Одним из важнейших индивидуальных свойств является межполушарная функциональная асимметрия мозга и специализация полушарий – характеристика распределения психических функций между правым и левым полушариями. 

Синдром эмоционального выгорания - это процесс постепенной утраты эмоциональной, когнитивной и физической энергии, проявляющийся в симптомах эмоционального, умственного истощения, физического утомления, личной отстраненности и снижения удовлетворения исполнением работы, характеризуется выраженным сочетанием симптомов нарушения в психической, соматической и социальной сферах жизни.

Личность человека - достаточно целостная и устойчивая структура, и ей свойственно искать пути защиты от деформации. Одним из способов такой психологической защиты и является синдром эмоционального выгорания. Основная причина развития синдрома эмоционального выгорания - несоответствие между личностью и работой (учебой), между повышенными требованиями руководителя (преподавателя) к работнику (студенту) и реальными возможностями последнего.

Теоретический анализ показал, что у студентов синдром эмоционального выгорания может рассматриваться как проявление дистресса, индуцированного неоптимальными условиями обучения и проявляющегося индивидуальной комбинацией симптомов разного уровня в зависимости от исходных предрасполагающих факторов личностных особенностей.
В результате проведенного эмпирического исследования были получены следующим данные:

Студенты с доминирующим правым полушарием более склонны к тревоге и депрессии, к эмоционально-нравственной дезориентации, к переживанию психотравмирующих обстоятельств и общему напряжению (рис.1, 2, таблица 1). Данные результаты объясняются психологическими особенностями людей с доминирующим правым полушарием головного мозга. Так, в литературе имеются данные о том, что правополушарные учащиеся неорганизованны, легко раздражаются, отвлекаются, характеризуются слабой произвольностью в деятельности и не любят ограничений по времени [4, с.14]. 
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	Рис.1. Структура эмоционального выгорания правополушарных студентов

	Примечание. Здесь и далее:
	

	2. - положительные корреляции на уровне значимости p≤0,05;

 - положительные корреляции на уровне значимости p≤0,01; 

 - положительные корреляции на уровне значимости p≤0,001.
	  - отрицательные корреляции на уровне значимости p≤0,05;

 - отрицательные корреляции на уровне значимости p≤0,01; 

 - отрицательные корреляции на уровне значимости p≤0,001.


В период экзаменационной сессии у правополушарных студентов наибольше всего имеют значение качества «деперсонализация», эмоциональный дефицит. Студенты этого типа не способны контролировать свою речь (а ведь большинство экзаменов в вузе происходит в устной форме). В речи правополушарных могут возникать смысловые пропуски, особенно, если такой студент импульсивен. 
	Таблица 1 

Основные показатели структуры эмоционального выгорания у студентов с разным типом межполушарной асимметрии мозга 

	№
	Показатели эмоционального выгорания
	Право-полушарные
	Лево-полушарные
	Амбидекстры

	1.
	Количество компонентов 
	10
	11
	6

	2.
	Общее количество r связей компонентов 
	18
	50
	8

	3.
	Количество сильных r связей (p≤0,01)
	6
	40
	0

	Продолжение Таблицы 1

	4.
	Основные компоненты
	1. Деперсон.

2. Эмоц.

дефицит
	1. Деперсон.

2. Псих.травм. обст.

3. Сф.эмоц.

4. Псих.наруш.
	1. Загнан. в клетку

	5. 
	Общий показатель эмоционального выгорания
	124,15
	123,56 
	113,48


Студенты с доминирующим правым полушарием головного мозга более высоко оценивают степень собственной утомляемости в период экзаменационной сессии в отличие от студентов с доминирующим левым полушарием и студентов-амбидекстров. Это связано с тем, что в ситуации экзамена студенты находятся в состоянии постоянно стресса, т.к. преподаватель может задавать внеконтекстные, дополнительные вопросы из любой области учебной дисциплины [4, с.15]. полученный вывод также согласуется с данными Е.А. Бойко о том, что учащиеся – «чистые левши более склонный к стрессу» [5, с.36], чем учащиеся – правши, это объясняется особенностями их поведения: более высокая активность, яркость, сила эмоциональных реакций, нарушение поведения. 
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Рис.2. Средние значения показателей эмоционального выгорания по данным анкеты у студентов с разным типом межполушарной асимметрии мозга
В период экзаменационной сессии у левополушарных наибольше всего имеют значение качества деперсонализация, переживание психотравмирующих обстоятельств, расширение сферы экономии эмоций и психосоматические и психовегетативные нарушения (рис.2, 3, таблица 1). Подобное проявление компонентов эмоционального выгорания, возможно, проявляется в связи с тем, что левополушарные студенты более критичны, обладают слабой гибкостью и спонтанностью при решении проблемных ситуаций, одной из которых является ситуация экзамена. 

Студенты с доминирующим левым полушарием головного мозга считают, что они у них еще достаточно сил, для того, чтобы много достичь в жизни, в учебе, в отличие от студентов с доминирующим правым полушарием. Данные результаты могут объясняться тем, что во время обучения «учащиеся-правши становятся более ответственными, добросовестными, в большей степени начинают ориентироваться на группу, окружение и ближайшее будущее» [5, с.67].
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Рис.3. Структура эмоционального выгорания левополушарных студентов
Студенты – амбидекстры в период экзаменационной сессии склонны к доминированию компонента «загнанность в клетку» и характеризуются минимальным проявлением свойств эмоционального выгорания, в отличие от право и левополушарных студентов, у которых проявляются практически все составные его элементы (рис. 3, 4, таблица 1). Полученный результат можно объяснить тем, «амбидекстры оказываются более открытыми, доверчивыми, беспечными, уверенными в себе и спокойными» [5, с.50] в учебной деятельности и, соответственно, в период экзаменационной сессии. Также Е.А. Бойко отмечает, что у «амбидекстров в большей степени (чем у правшей и левшей) развиты личностные характеристики, способствующие более эффективному выполнению учебной деятельности» [5, С. 52], а значит и к подготовке/сдаче экзаменов. 
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Рис.4. Структура эмоционального выгорания студентов-амбидекстров
В целом, студенты с доминирующим правым и левым полушарием головного мозга в период экзаменационной сессии характеризуются более высоким уровнем общего эмоционального выгорания, в отличие от студентов амбидекстров. 

Таким образом, тип межполушарной асимметрии мозга имеет значение не только для эффективного выполнения учебной деятельности в течение года и развития психических познавательных процессов, но и для степени проявления эмоционального выгорания в период экзаменационной сессии. 
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Д.П. Денисов 

Омская гуманитарная академия

Психологические аспекты применения пропорции "золотого сечения" в дизайне алгоритмических 

заданий

На протяжении многих тысячелетий “золотое” отношение притягивает магической силой художников, ученых, конструкторов, творческих натур - известная архитекторам египетских пирамид, универсальная пропорция актуальна и сейчас - как базис для построения гармонических композиций, моделирования природных и общественных процессов во взаимосвязи и взаимообусловленности. 

Приложения "золотого сечения" многогранны: в основе метода лежит глубокий механизм психологического восприятия человеком окружающих предметов, явлений действительности. Исследователи полагают, что алгоритм – не академический канон, а лишь начало отсчета, эффективный инструментарий для направленного, плодотворного поиска. Закономерности «золотой» симметрии обнаружены повсеместно: в энергетических переходах элементарных частиц, химических соединениях, планетарных системах, генных структурах. Эти закономерности есть в строении отдельных органов человека и тела в целом, а также проявляются в биоритмах головного мозга и особенностях поведения, абстрактного мышления (1,6,7).

Известно, что человек всегда видит симметрично, композиционно и колоритно: эта черта, в свою очередь, связана со зрительными путями мозга - в бесчисленном разнообразии форм дизайнер обнаруживает системность, алгоритмом которой является пропорция золотого сечения (5).

Симметрично – в связи с тем, что образ формируется в результате синхронной работы полушарий, композиционно - в пространстве вычленяется поле ясного зрения, и центральная часть объекта - видится наиболее четко, образуя центр внимания; колоритно - световое излучение главного предмета переносится на окружение и способствует образованию общего цветового тона. Величина и удаленность предмета от точки зрения, угол на предмет дают конечный результат - величину образа на сетчатке. 

Именно величина образа на сетчатке в пределах поля ясного зрения имеет определяющее значение при построении изображения и композиции, завершенность, пропорциональность способствует возникновению эстетического чувства, ощущению гармонии и красоты, так как ум "любит" порядок, который легко поддается восприятию.

Различают термины «золотое сечение», как геометрическое построение, и «золотая пропорция» - анализ числового ряда. 

Собственно "золотое сечение" представляет собой деление отрезка на две (неравные) части в строгом математическом отношении. 

Если принять общую длину за 1, большую часть за x, меньшую – соответственно, (1-x), "золотое" отношение выразится равенством (целое так относится к большей части, как большая часть – к меньшей):

1/x = x/(1-x)
Выполнив преобразования, получим уравнение:

x2 + x - 1 = 0

Квадратное уравнение (в форме ax2 +bx - c = 0), при b2 – 4ac >0 имеет два решения:

x1 = (-b - √b2 + 4ac )/2a =(-1 + √12 - 4*1*(-1) )/2*1= 0,6180339887

x2 = (-b - √b2 – 4ac )/2a =(-1 - √12 - 4*1*(-1) )/2*1= - 1,6180339887

В общем виде золотая S-пропорция есть положительный корень уравнения x (s+1) - xs - 1 = 0 . Нетрудно показать, что при S = 0 получается деление отрезка пополам, а при S = 1 - золотое сечение (ряд Фибоначчи). 

Если на отрезке построить прямоугольник с стороной х, "золотое сечение" наглядно отразится в плоскости (Рис.1).

Равные отрезки, величины свойственны статике и выражают равновесие, покой, Золотое деление – это динамическая симметрия, предполагающая развитие, и соответственно – изменение отрезков, геометрических форм, гармонию цвета, звука и других количественных характеристик объектов и систем в пространстве и времени. 
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Рис. 1. Пропорция "золотого сечения" в плоскости
Изучение арсенала композиционных форм, накопленных многовековой практикой, и систематизация их применительно к алгоритмическим проектам предполагает объективную убедительность, математическую доказуемость, разумный акцент на узловых этапах, элементах решаемых задач. Правила золотой пропорции проявляются не только в геометрии, размерами и положением объектов, они распространяются на все компоненты экранной формы: позиция и формат заголовка, размер шрифта, выравнивание, толщина линий, граница рабочей области, колорит и интенсивность заливки, штриховка, текстура… - характеристики многочисленны, а в сочетаниях - бесконечны.

Дизайн компьютерных примеров в своей сути - известные принципы построения композиции: неделимость, гармоничность, симметрию, ритм, главное в целом. Композиция (от лат. compositio — составление, связывание) базируется на содержании и цели примера и концентрирует процесс раскрытия главной идеи, замысла автора.

Алгоритмическое задание на экране (логический пример, таблица, схема, тест, кроссворд), наследующее богатый арсенал графических пропорций, обеспечит определенный ритмический строй, благоприятствующий решению (3). Чередование, повторение равных и неравных величин, ощущение движения, новизны, творческое настроение и концентрация усилий на первостепенных элементах задачи – вот составляющие успешной, продуктивной работы студента.

Рассмотрим примеры использования золотой пропорции при конструировании таблиц, диаграмм, и оформлении тестов.

Для позиционирования объектов предлагаем использовать габаритные рамки, или сетку из 9-ти прямоугольников (Рис.1,2), размеры сторон которых находятся в отношении 0,618 (например, высота 6,18 см и ширина 10, 0 см). При установке свойства флажка "сохранить пропорции", размер сетки изменяется габаритной (угловой) стрелкой.

Задание выглядит интересным, выразительным, притягивающим взор, если разместить объекты в поле рабочей области наиболее гармонично.

В этой связи ячейки в электронной таблице (или поля в базе данных) для ввода или коррекции данных выделяются по цвету (обычно белые на общем фоне), Начальное положение курсора – стартовое состояние решения может быть акцентировано графической стрелкой. Поля, или ячейки, предназначенные для информационного ознакомления желательно оттенить, позиции вывода результатов – отметить рамками и разместить так, чтобы слушатель не имел затруднений в интерпретации, результативность своих шагов (Табл. 1). Расчеты целесообразно снабдить программируемым контролем (2,4).

Не следует пресыщать экран теплыми тонами, однако обязательные поля (без заполнения которых задача не решается), могут быть выделены дополнительно. Для вывода итогов (суммы, средние, интегральные величины) удобно применить полужирный шрифт, курсив, подчеркивание.

Таблица 1

	
	Основные источники доходов Федерального бюджета,
 млрд. руб, 2011 г.


	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	Наименование
	Объем, млрд. руб.
	Доля, %
	 
	 Контроль
	 

	 
	Прибыль
	342,60
	 3,01
	 
	Верно!
	 

	 
	НДС
	3250,41
	 
	 
	 
	 

	 
	Полезные ископаемые
	2007,58
	 
	 
	 
	 

	 
	Таможенные пошлины
	3712,49
	 
	 
	 
	 

	 
	Прочие
	2052,91
	 
	 
	 
	 

	 
	Итого:
	11365,99
	
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 


Рис. 2 Выравнивание таблицы с помощью габаритных прямоугольников

Кропотливая работа по графическому оформлению, подбор тонов выполняется по наитию - чувственно, с вдохновением, и далее –корректируется, с учетом точных пропорций. Незначительное смещение элементов, переход оттенков часто приводит к сложности трактовки, незавершенности примера, поскольку требуется найти самый лаконичный способ отражения главного в целом.

Не менее актуально достижение оптимальных пропорций при построении диаграмм. Очень часто слушатели оставляют график таким, каким его сгенерировал табличный процессор, изменяя лишь общие габариты.

Разделим область диаграммы (мысленно или с помощью сетки, построенной по правилу золотого сечения) на девять частей. Правило говорит на том, что объекты, расположенные в местах пересечения линий, соответствуют наилучшему зрительному восприятию. Смещая компоненты диаграммы вдоль линий сетки, добиваемся наибольшей гармонии построения.
[image: image19.emf]Источники доходов Федерального бюджета

3%

29%

18%

32%

18%

Прибыль

НДС

Полезные ископаемые

Таможенные пошлины

Прочие


Рис. 3. Позиционирование компонентов диаграммы с помощью сетки
Алгоритм золотой пропорции охватывает не только расчетные примеры, таблицы и графики - оформление тестовых, контрольных заданий по правилу золотой пропорции может быть рекомендовано для любых предметов, изучаемых гуманитариями. 

Индикация правильного решения по шагам (от холодных тонов - к теплым), учет количества неразгаданных знаков, рост рейтинга и как резонанс, вспыхивание ячеек вокруг рабочего поля кроссворда (Рис 4) приятно акцентирует слушателя в момент достижения наивысшего результата.

Параметры, свойственные золотой пропорции, определяют количественные отношения. Но эти же отношения, воплотившиеся в решении задачи, качественный уровень новых знаний доставят эстетическое удовлетворение гармонией цвета, усилят радость от получения положительной оценки.
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Рис. 4. Тестовое задание (кроссворд) с элементами золотой пропорции
В итоге, творческое применение элементов математической эстетики, основанное на пропорции золотого отношения при проектировании экранных форм, построении графиков и таблиц, оформлении тестов, придает большую выразительность, направленность и логическую завершенность алгоритмическим процедурам, и занятия становятся - более яркими, понятными, запоминающимися.
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С.Н.Рягин 
Омская гуманитарная академия
Социологическое оценивание состояния проблемы преемственности среднего общего и высшего 
профессионального образования в условиях 
реализации инновационных федеральных 
государственных образовательных стандартов

Философский анализ феномена «преемственность» в работах Э. А. Баллера, А. В. Батаршева, В. Ф. Башарина, С. М. Годника, Г. Н. Исаенко, Ю. А. Кустова, В. И. Просвиркина, А. Н. Орешкиной, А. О. Стернина, Д. С. Ягофаровой позволил определить её как процесс, обеспечивающий развитие субъекта образования посредством изменения пропорций и содержания формируемого, развиваемого и отрицаемого компонентов непрерывного образования при переходе от одного уровня непрерывного образования к другому в контексте социокультурной реальности. 

Преемственность среднего общего и высшего профессионального образования в условиях реализации инновационных федеральных государственных образовательных стандартов (ФГОС) - процесс обеспечивающий развитие академической мобильности у старшеклассников и студентов посредством формирования поливариативного пространства на основе профильных поливариативных образовательных программ, развития ключевых компетенций до профильных компетенций и отрицания инвариантности содержания и организации образования. 

На основе анализа теории и практики, выявлено, что преемственность среднего общего и высшего профессионального образования в условиях реализации инновационных ФГОСов достигается соразмерностью, согласованностью и взаимодействием ее компонентов и функций с целью обеспечения формирования особого качества у старшеклассников и студентов – академической мобильности. 

Академическая мобильность - способность субъекта непрерывного образования, в зависимости от возрастных особенностей и потребностей, перемещаться в профильном поливариативном образовательном пространстве посредством построения и реализации индивидуального образовательного маршрута. Выявлены основные типы академической мобильности: уровневая – перемещение с одного уровня образования к другому, например, старшеклассник – бакалавр, бакалавр – магистр и т. д.; содержательная – связанная с выбором уровня освоения дисциплин: (базовый, углубленный, расширенный, расширенно-углубленный и т. д.); деятельностная – обусловленная способом изучения учебной дисциплины: логический, образный, смешанный и т. д.; связанная со способом изучения дисциплины: логический, образный, смешанный и т.д.; временная – перемещения, связанные с выбором сроков и форм академического образования (формы: очная, заочная, очно-заочное и др.; сроки: 4 года – бакалавр, 2 года – магистр, 5 лет – специалист); географическая – перемещения, связанные с местом получения образования (образовательном учреждении муниципального, регионального, федерального или международного уровня и т.д.). 

Изучение проблем, связанных с переходом субъекта образования из среднего общего в высшее профессиональное образование, сравнение ФГОС школы и вузов, позволил выделить следующую группу профильных компетенций, обеспечивающих формирование академической мобильности у субъектов непрерывного образования: 

1) карьерно-образовательная – способность к выстраиванию профильных индивидуальных образовательных программ в соответствии с выбором профессиональной карьеры и места для получения необходимого образования; 

2) организационно-образовательная – способность к профильному самообразованию; 

3) метапредметная – способность к самостоятельному изучению профильной учебной дисциплины или смежной группы ;

4) исследовательская – способность к проведению исследований различного уровня в рамках профильного курса и смежных областей; 

5) командно-образовательная – способность к работе в команде при решении проблем, связанных с профильным предметом (дисциплиной).

Изучение состояния преемственности среднего общего и высшего профессионального образования на практике направлено на выявление диссонанса между направлениями деятельности системы образования и реальной социальной потребностью в отношении преемственности среднего общего и высшего профессионального образования.

Изучение состояния проблемы преемственности среднего общего и высшего профессионального образования в существующей педагогической практике осуществлялось при помощи метода опроса. В опросе принимало участие 3022 респондента из Омской и Тюменской области: 849 учащихся 8 класса, 624 учащихся 9-го класса, 542 студентов, 635 родителей, 372 педагогов школы и вуза. 

В результате исследования были получены следующие основные результаты, отражающие проблемы осуществления преемственности общего среднего и высшего профессионального образования, связанные реализацией инновационных ФГОСов. 

Опрос учащихся 8-х классов в отношении преемственности среднего общего и высшего профессионального образования на основе профилизации показал, что у большинства учащихся (77 %) формируется потенциальная академическая мобильность, которая проявляется в желании проводить самостоятельные исследования (41 %), участвовать в деловых и ролевых играх (38 %), обучаться в практической деятельности (38 %), проходить элективные курсы посредством дистанционной формы образования (8 %); развивается потребность в профильном образовании (93 %); отрицается неинтересное содержание курсов (32 %), неудобное время проведения (55 %), удаленность от дома (29 %).

Опрос учащихся 9-х классов в отношении профилизации образования в старшей школе, выявил, что формируется академическая мобильность на основе готовности к изучению предметов и элективных курсов не только в своей школе, но и в других образовательных учреждениях (66 %), готовность к изучению предметов и элективных курсов в форме дистанционного обучения (7 %), развивается желание обучаться по профильным поливариативным образовательным программам (99 %), отрицается неудобное время проведения (1 %), удаленность от дома (30 %). 

Проведенный опрос студентов 1 – 2-го курсов выявил формирование готовности к дистанционному образованию (60 %), желания продолжить образование (17 %), развитие желания дополнительно заниматься на курсах и факультативах, в том числе на платной основе (53 %), отрицание содержания образования, которое не потребуется в дальнейшей профессиональной деятельности (39%). Кроме того, не получили профильной подготовки в школе –59 %; констатируют отсутствие преемственности среднего общего и высшего профессионального образования – 45 %. Лишь 39 % респондентов считают высшее профессиональное образование качественным в подготовке к будущей профессии.

Результаты исследования родителей показали, что они выбирают образовательное учреждение не только по территориальной близости (76 %), но и в зависимости от кадрового потенциала (31 %), хорошей материально-технической базы (15 %), свой социальный заказ школе определяют не только как получение необходимых знаний для поступления в вуз (67 %), но и как подготовка к самообразованию (38 %), на уровне образовательного учреждения необходимо усилить работу с родителями и детьми по планированию профессиональной карьеры (43 %), информированию родителей о специализации школы (профильном обучении) (19 %). 

Исследование готовности педагогов к профилизации образования показало: 1) в отношении образовательного результата 70 % респондентов считают, что профилизация способствует повышению интереса к обучению, способствует развитию ключевых компетентностей – 75 %, обеспечивает стремление к самообразованию – 67 %, делает более эффективным процесс профессионального самоопределения – 76 %; 

2) в отношении образовательного процесса 67% респондентов считают важным сетевое взаимодействие, 82 % - использование инновационных педагогических технологий, а 83 % – ИКТ, 65 % - более эффективную подготовку к ЕГЭ, 83 % - усиление практической направленности; 3) в отношении условий 91 % респондентов отмечают, что профилизация образования способствует повышению профессионального уровня педагогов, 72% – способствует повышению чувства собственного достоинства педагогов и обучающихся.

Анализ полученных социологических данных позволил: 

1) зафиксировать потребности в изменении характера образовательной среды, подтвердить значимость профилизации образования, а следовательно, и необходимость формирования академической мобильности для современного человека; 

2) подтвердить сущность профилизации в отношении установления преемственности среднего общего и высшего профессионального образования как специализированной деятельности, направленной на развитие поливариативного образовательного пространства, формирование профильных компетенций и академической мобильности, отрицание инвариантности содержания образования у старшеклассников и студентов; 

3) определить необходимость развития профессиональной компетентности педагогов общеобразовательной и высшей школы в отношении формирования профильного поливариативного образовательного пространства и академической мобильности старшеклассников-абитуриентов-студентов. 

Библиографический список

1. Батаршев, А. В. Преемственность обучения в общеобразовательной и профессиональной школе (Теоретико-методологический аспект) / А. В. Батаршев; под ред. А. П. Беляевой. – СПб. : Ин-т профтехобразования РАО, 1996. – 80 с. 

2. Концепция профильного обучения на старшей ступени общего образования: нормативно-метод. материалы Минобразования России // Дидакт. – 2002. – № 5. С.4-23.
3. Российское образование — 2020: модель образования для эконо​мики, основанной на знаниях [Текст] : к IX Междунар. Науч. Конф. «Модернизация экономики и глобализация», Москва, 1—3 апреля 2008 г. / под ред. Я. Кузьминова. И. Фрумина; Гос. Ун-т — Высшая шко​ла экономики. — М.: Изд. Дом ГУ ВШЭ, 2008. — 39 с.

4. Рягин С.Н. Преемственность общего и профессионального образования в условиях их системных изменений. Монография./ С.Н. Рягин - Москва: Наука, 2009. – 245 с.

5. Рягин С.Н. Новые аспекты комплексного подхода к изучению преемственности общего среднего и высшего профессионального образования в условиях системных изменений // Сибирский педагогический журнал (г. Новосибирск). - 2009. − № 9 – С. 27-37.
6. Филатова, Л. О. Развитие преемственности школьного и вузовского образования в условиях введения профильного обучения в старшем звене средней школы / Л. О. Филатова. – М. : Лаборатория базовых знаний, 2005. – 192 с. 

Л.В. Айзикова

Николаевский национальный университет имени В.А. Сухомлинского

ОПРЕДЕЛЕНИЕ ПОНЯТИЯ «ОБУЧЕНИЕ НА ПРОТЯЖЕНИИ ЖИЗНИ» В ИССЛЕДОВАНИЯХ МЕЖДУНАРОДНЫХ 

ОБЩЕСТВЕННО-ЭКОНОМИЧЕСКИХ ОРГАНИЗАЦИЙ
Инициатива официального введения понятия «обучения на протяжении жизни» принадлежит таким ведущим международным организациям, как Совет Европы, Организация экономического сотрудничества и развития, ЮНЕСКО, ЮНИСЕФ, ПРООН, Всемирный банк и т. д. Она стала реакцией на конкретный заказ профессиональной сферы. Иначе говоря, такой подход ориентируется на систему обеспечения качества образования, которое отвечало бы запросам современного мирового рынка труда. Таким образом, концепция обучения на протяжении жизни – это попытка согласовать, с одной стороны, потребность личности интегрироваться в общество, а с другой, потребность общества использовать потенциал каждой личности для обеспечения своего экономического культурного и политического саморазвития. 

По мнению аналитиков, главным вызовом мировой системе образования на сегодняшний день является развитие постиндустриальных форм экономических отношений, характеризуемых непрерывной сменой технологий и знаний, обеспечивающих эти технологии [1]. Неоднократное обращение людей к процессу обучения в той или иной форме становится нормой для личной и профессиональной самореализации. Принимая во внимание крайне не стабильную экономическую ситуацию, можно с большой степенью уверенности утверждать, что в ближайшие десятилетия каждый работник на протяжении своей карьеры будет вынужден неоднократно менять место работы и даже её профиль. Очевидно, что такое явление будет сопровождаться постоянным повышением требований к образованию на всех его этапах.

Постоянно растущую актуальность приобретает концепция обучения на протяжении всей жизни (lifelong learning). Начиная с конца 60-х годов ХХ столетия, эта концепция находила своё отражение в различных документах ведущих международных организаций. 1996 год был объявлен Европейским Парламентом годом «обучения на протяжении жизни». Совет Европы, в свою очередь, предложил взять всестороннюю концепцию обучения на протяжении жизни» за основу для новой образовательной политики, отвечающей ожидани ям постоянно увеличивающегося количества всё более диверсифицированных нужд каждого индивидуума [2]. 

Изучая опыт реализации концепции обучения на протяжении жизни, европейские исследователи пришли к выводу, что невозможно выдвинуть единое согласованное универсальное определение данного понятия, которое включало бы в себя как концептуальные, так и операционные компоненты. Значение и содержание данного термина могут изменяться с течением времени [3, 4]. 

Соответственно и международные организации выработали разные подходы к определению понятия «обучение на протяжении жизни» в зависимости от направления и целей своей деятельности. Так эксперты Всемирного Банка считают обучение на протяжении жизни ключевым фактором подготовки работников к условиям конкуренции в глобальной экономике. Повышая способность людей функционировать в качестве полноценных членов общества, оно содействует социальному единению, снижению преступности, а также более справедливому распределению прибылей [2].
Подобное видение понятие «обучение на протяжении жизни» отразилось в документах Организации международного сотрудничества и развития (OECD), в которых акцентируется необходимость поисков вариантов развития экономического потенциала путём наращивания человеческого капитала, что в свою очередь должно привести к повышению уровня жизни и укреплению демократии в обществе. Свою основную задачу OECD определяет как поиск практических путей расширения образовательных возможностей всех людей [5]. 

Вышеуказанные международные организации сформировали подход к интерпретации понятия «обучение на протяжении жизни», который характеризуется исследователями как «инструментальный» или «прагматический», поскольку подчёркивает роль образования в достижении результатов, имеющих экономическое выражение, как для отдельной личности, так и для общества в целом [6].
Что же касается подхода ЮНЕСКО, то он характеризуется более гуманистическим видением, сосредоточенным скорее на всестороннем развитии личности, чем на аргументации экономической целесообразности. По мнению экспертов этой организации, обучение на протяжении жизни – это образование и обучение, расширенные таким образом, чтобы охватить всю жизнь человека, все умения и области знания, чтобы применить все доступные методы с целью обеспечения людей возможностями развития себя как личности [7]. 

Такое понимание базируется на традициях либерального просветительства, рассматривающего образование как средство развития личности, приводящее к её самореализации. Такой подход характеризуется учёными как «прогрессивный» или «просветительский». В его рамках «обучение на протяжении жизни» является самостоятельной ценностью [8].
Как отмечают аналитики, в течение последних десятилетий происходит расширение семантического поля термина «обучение на протяжении жизни». Консолидирующим является определение данного понятия, предложенное в докладе Европейской комиссии относительно характеристик образования на протяжении жизни, по результатам обсуждений на ряде саммитов Совета Европы. Под «обучением на протяжении жизни» понимается вся учебная деятельность, осуществляемая на протяжении жизни, направленная на улучшение знаний, умений и компетентностей в личной, гражданской, общественной и профессиональной сфере [9].
Такое определение, по нашему мнению, даёт возможность объединить оба упомянутых подхода к концепции обучения на протяжении жизни. Оно охватывает все аспекты жизнедеятельности личности, включает все её потребности, преобразовывая образование в движущую силу саморазвития и личностно значимую ценность. Целью обучения на протяжении жизни становится всестороннее развитие человека, его интеллектуального, социального и духовного потенциала.

Анализ разного рода документов и меморандумов ведущих международных организаций, в которых нашла отражение концепция обучения на протяжении жизни, позволил выделить позиции, характеризующие данную концепцию:

1. Понятие «обучение на протяжении жизни» охватывает обучение, проходящее через весь жизненный цикл с раннего детства до глубокой старости. Оно включает формальное (formal) образование (начальное образование, общее среднее образование, среднее профессиональное образование, высшее образование, образование после окончания вуза), неформальное образование (nonformal) (спланированная учебная деятельность общекультурного и профессионального направления за пределами официальных учебных заведений и информальную/социально-бытовую/спонтанную (informal) форму обучения (индивидуальная познавательная деятельность, сопровождающая повседневную жизнь, реализуемая за счёт собственной активности индивидуумов в окружающей культурно-образовательной среде.

2. Образовательные системы не могут более делать акцент на навыках исполнения определённых заданий, а наоборот, должны сосредоточиться на развитии у учащихся умений принимать решения и решать задачи, а также учить их обучаться самостоятельно и в коллективе. Для успешной деятельности в современном обществе необходимо усвоение новых знаний и развитие новых компетентностей, которые становятся инструментами эффективного саморазвития граждан и включения их в общественную и профессиональную деятельность, что является также выгодным для всего общества в целом. 

3. Обучение людей требует новой системы образования. Большинство существующих образовательных систем не обеспечивают учащихся необходимыми компетенциями в достаточной мере. Обучение, базирующееся на запоминании большого объёма информации, при котором преподаватель является центральной фигурой, а весь процесс обучения происходит в чётком соответствии с жёсткими официальными директивами, должно уступить место обучению нового типа, ориентированному на индивидуальные потребности каждого ученика. В центре такого обучения – творчество, практика, анализ и синтез знаний. Его основа – паритетное сотрудничество всех участников процесса.

4. Основой обучения на протяжении жизни являются базовые компетентностей, которыми должны овладеть все учащиеся для полноценной реализации своих личных и социальных потребностей. Ключевую роль в овладении базовыми компетентностями играют школы Важность эффективного общего среднего образования для обучения на протяжении жизни усиливает роль школ в современном обществе.

5. Существенной трансформации подлежит система подготовки учителей. Новая концепция предусматривает возникновение новой роли учителей, которым самим необходимо овладевать новыми умениями, становиться теми, кто сам обучается на протяжении жизни для усвоения новых знаний, педагогических идей и технологий. По мере того, как обучение приобретает форму сотрудничества, профессиональное развитие учителей должно способствовать расширению профессиональных связей и преобразованию школ в обучающиеся организации.

6. Национальные системы обучения на протяжении жизни должны быть сопоставимы на базе единых общепризнанных стандартов. Единицами измерения для определения результатов «обучения на протяжении жизни» в соответствии с которыми можно оценить всё обучение являются ключевые компетентности. 
Таким образом, речь, по сути, идёт о формировании новой образовательной парадигмы, основными характеристиками которой являются гибкость, адаптивность, последовательность всех этапов образования и единство всех её форм; вооружение всех учащихся комплексом компетентностей, которые обеспечат их готовность полноценно функционировать в современном быстроизменяющемся мире, способность оперативно реагировать на запросы времени, расширят возможности участия граждан в культурной социальной и политической деятельности; гуманизация обучения, заключающаяся в утверждении человека как наивысшей ценности, создании условий, максимально способствующих его интеллектуальному и культурному развитию, раскрытию и удовлетворению разнообразных образовательных потребностей, преобразованию процесса обучения в непрерывный процесс самосовершенствования человека; деятельный и творческий характер обучения, формирование отношений сотрудничества между всеми участниками педагогического процесса, развитие новой педагогической системы, в рамках которой от педагога требуется не непосредственная трансляция готовых знаний и информации ученикам, а осуществления педагогического сопровождения и помощи в организации индивидуальной учебной деятельности. 

Особое внимание необходимо уделить тому факту, что именно компетентность рассматривается как ведущий инструмент достижения поставленной цели, поскольку это понятие с концептуальной точки зрения является генерализирующей идеей и базовым понятием современной системы взглядов на цель и результат образования, с организационной – предусматривает приведение национальных систем образования в соответствие с едиными общеевропейскими и мировыми требованиями, с педагогической – является наиболее продуктивной на сегодняшний день формой организации содержания и трансляции культуры, социального опыта человечества последующим поколениям, тем самым определяющая содержание, форму и методы обучения, с методической – выступает средством достижения целей образования.
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Омская гуманитарная академия

Восприятие характеристик работы при разном 
уровне и особенностях привлекательности 

корпоративной культуры в оценке руководителей и подчиненных

В последние годы возрос интерес к культуре организаций. Это связано с осознанием того влияния, которое организационная культура оказывает на успехи организации. Культура – стратегический инструмент, позволяющий ориентировать все подразделения и отдельных лиц на общие цели, мобилизовать инициативу сотрудников и обеспечить продуктивное взаимодействие. Культура организации определяет индивидуальное и групповое поведение. Она может сознательно создаваться ее ведущими членами или формироваться спонтанно с течением времени. Поскольку это динамическое системное образование, то оно влияет практически на все происходящие в организации события, придает сотрудникам организационную идентичность, определяя представление о компании, является важным источником стабильности и преемственности, что создает у ее сотрудников чувство безопасности
.
Приобретая индивидуальный и общий опыт, сотрудники формируют, сохраняют и изменяют свои смысловые системы, в которых отражены их отношение к различным явлениям – миссии организации, планированию, мотивационной политике, производительности, качеству труда и т. д. Чаще всего в компаниях формируется культура, в которой воплощаются ценности и стиль поведения их лидеров. Высшее руководство демонстрирует и утверждает определенную систему взглядов, норм и ценностей, прямо или косвенно способствующих выполнению стратегических задач организации
.

В нашей стране актуальность социально-психологических исследований культуры организаций определяется кардинальными изменениями в политической и социально-экономической сферах, влияющих на характер отношений между организацией и человеком. По мнению К. Левина, поведение работников представляет собой функцию взаимодействия их личностных характеристик и условий окружающей среды, а действия работников в значительной мере зависят от исполняемых ими ролей и соответствующего им статуса
.

К. Камерон отмечает, что до 1980 г. ученые, занимавшиеся проблемами организации, не уделяли серьезного внимания концепции организационной культуры, так как в большинстве ситуаций она не обнаруживает себя явно, но дает работникам ощущение их идентичности, несет наставления о том, как в организации можно чего-то добиться, а также способствует стабильности социальной системы, в которой люди пребывают повседневно. Внутренние структурные единицы организации тоже могут отличаться собственной уникальной культурой. Одна из причин состоит в том, что каждая отдельная культурная единица зачастую разрабатывает собственное видение перспектив, накапливает свой набор ценностей, формирует свойственную только ей культуру. При этом важно иметь в виду, что каждая структурная единица несет в себе и элементы культуры, типичные для организации в целом. 

Анализ литературы позволил дать обобщенное определение понятия «организационная культура» – это система элементов, взаимосвязанных между собой, присущих данной организации, отражающих ее индивидуальность и проявляющихся в поведении сотрудников, их взаимодействии, восприятии себя и окружающей среды. Чаще всего в компаниях формируется культура, в которой воплощаются ценности и стиль поведения их лидеров
. 

Элементами организационной культуры являются выполняемые людьми работы. Проектирование работ – способ, благодаря которому руководители определяют индивидуальное задание и круг обязанностей каждого сотрудника. Воспринимаемое содержание работы – это специфические черты трудовой активности и общая характеристика работы в оценке производителя работы. Восприятие содержания работы предшествует ее выполнению и определяет ее общий характер и отношение к ней, восприятие людьми условий труда и жизни в организации, удовлетворенность трудом, стимулированием, руководством, пребыванием в коллективе
. Социальная среда – основание, обусловливающее восприятие содержания работы и ее оценку. 

Методологической и теоретической базой проведенного эмпирического исследования стали: деятельностный подход (Б. Г. Ананьев, А. Н. Леонтьев, К. А. Абульханова-Славская и др.); работы, описывающие феномен «организационная культура» и анализирующие ее структуру (К. Дэвис, Д. В. Ньюстром, Д. Камерон, Р. Куини, А. Н. Занковский, В. А. Спивак, С. А. Липатова, Э. Шейн, Г. Хофштеде, Р. Рюттингер, Т. Парсонс, А. А. Погорадзе, У. Оучи, С. П. Роббинс), а также подходы, рассматривающие проектирование работ как элемент организационной культуры (Л. Гибсон, Д. Иванцевич, Д. Х. Донелли, Д. Синком, Р. Хакман, Г. Олдхэм, Янсен).
Для получения и обработки результатов эмпирического исследования применялись следующие методы: теоретический, качественный и количественный анализы, опросные методы, методы математической статистики. Первичная статистическая обработка заключалась в подсчете мер центральной тенденции исследуемых показателей для каждого параметра. Оценка нормальности распределения параметров проводилась с помощью критерия нормальности Колмогорова-Смирнова. Вторичная статистическая обработка данных в соответствии с целями исследования заключалась в определении: значений t-критерия Стьюдента, характеризующего статистическую значимость различий между данными разных групп; значений коэффициентов линейной корреляции Пирсона, являющихся мерой связи различных показателей между собой.

После анализа результатов исследования отмечаем следующее.

1. Особенности взаимосвязи привлекательности корпоративной культуры и восприятия характеристик работы в оценке руководителей имеют качественное своеобразие в своем проявлении, отличающееся от особенностей взаимосвязи данных психологических явлений в оценке подчиненных. Результаты по значимым коэффициентам корреляции представлены в таблице 1.
Таблица 1

Особенности взаимосвязи восприятия характеристик работы при разном уровне и особенностях привлекательности корпоративной культуры в оценке руководителей

	Пр.к.к.

ВХР


	Содержание работы


	Утилитарная потребность


	Организация труда 



	Воспринимаемая содержательность труда
	0,759
	0,723
	0,376*

	Воспринимаемая ответственность за результат труда
	0,665
	0,685
	0,341*

	Межличностные взаимоотношения
	0,789
	0,508***
	0,108

	Острота потребности в росте
	0,593***
	0,864
	0,568***


Примечание: p ≤ 0,05*, p ≤ 0,01**, p ≤ 0,001***

Анализ результатов корреляции по Пирсону выявил положительные взаимосвязи между восприятием характеристик работы и некоторыми характеристиками корпоративной культуры. 

Взаимосвязи между аспектом корпоративной культуры «организация труда» и такими характеристиками работы, как острота потребности в росте (p ≤ 0,001), воспринимаемые содержательность труда (p ≤ 0,05) и ответственность за результат труда (p ≤ 0,05), показывают, что для руководителей организация труда – важный показатель, определяющий их отношение к работе.

При постановке конкретных целей и задач для руководителей подразделений, при минимуме сверхурочной работы и работы в выходные дни, при четкой регламентации их функциональных обязанностей, при заранее известном плане и графике работы руководители стремятся выше оценивать воспринимаемую содержательность труда. Руководители считают задания, которые они выполняют, значимыми для организации, при этом используют в работе разнообразие профессиональных навыков, которыми обладают. У руководителей проявляется мотивация на эффективное выполнение заданий, они активны и имеют достаточно ясное представление о результате своих усилий. У большинства руководителей при удовлетворенности ими организацией труда высоко чувство ответственности за общий результат труда, они стремятся повысить свою квалификацию, считая, что профессиональная компетентность – один из аргументов при повышении его в должности. Острота потребности в росте у руководителей возрастает и при высокой оценке содержания работы (p ≤ 0,001). При удовлетворении утилитарной потребности благоприятные условия труда, адекватное материальное вознаграждение положительно влияют на межличностные взаимоотношения. Руководители понимают ценность неформального общения, большинство из них стараются быть внимательными к аргументам другого, стараются сохранить хорошие отношения и поддержать друг друга и своих подчиненных (p ≤ 0,001).

2. Результаты особенностей взаимосвязи привлекательности корпоративной культуры и восприятия характеристик работы в оценке подчиненных по значимым коэффициентам корреляции представлены в таблице 2. 
Таблица 2
Особенности взаимосвязи восприятия характеристик работы при разном уровне и особенностях привлекательности корпоративной культуры в оценке подчиненных
	        Пр.к.к.

ВХР


	Содержание работы


	Утилитарная потребность


	Потребность 

в хороших взаимоотношениях


	Потребность 

в признании, 

в личном авторитете


	Мотивация


	Патриотизм



	Воспринимаемая содержательность труда
	0,314*
	0,408**
	0,272
	0,513***
	0,448**
	0,754

	Воспринимаемая ответственность за результат труда
	0,588***
	0,319*
	0,304
	0,468**
	0,415**
	0,596***

	Продолжение Таблицы 2

	Знание фактических результатов трудовой деятельности
	0,162
	0,588***
	0,334*
	0,583***
	0,697
	0,686

	Межличностные взаимоотношения
	0,266
	0,595***
	0,481**
	0,523***
	0,468**
	0,539***

	Острота потребности 

в росте
	0,234
	0,653
	0,447**
	0,587***
	0,813
	0,692


Примечание: p ≤ 0,05*, p ≤ 0,01**, p ≤ 0,001***

Анализ корреляционных связей позволил отметить, что для подчиненных особенности и уровень привлекательности корпоративной культуры при оценке ими характеристик работы имеет большее значение, нежели для руководителей. Самым важным аспектом, определяющим их отношение к работе, по результатам данного исследования, является потребность в признании, в личном авторитете. Выявлены взаимосвязи между потребностью в признании и личном авторитете со всеми шкалами оценок характеристик работы: воспринимаемой содержательностью труда (p ≤ 0,001) и ответственностью за результат труда (p ≤ 0,01), знанием фактических результатов трудовой деятельности (p ≤ 0,001), удовлетворенностью межличностными взаимоотношениям (p ≤ 0,001) и остротой потребности в росте (p ≤ 0,001). 
Не менее важен для подчиненных, как и для руководителей, такой показатель привлекательности корпоративной культуры, как утилитарная потребность. Благоприятные условия труда, устроенное рабочее место, материальное и финансовое обеспечение труда положительно влияют на многие оценки характеристики работы: воспринимаемую содержательность труда, ответственность за результат труда, знание фактических результатов трудовой деятельности, межличностные взаимоотношения. Удовлетворение потребности в хороших взаимоотношениях определяет ответственность за фактические результаты трудовой деятельности (p ≤ 0,05) и повышает потребности в профессиональном росте и компетентности (p ≤ 0,01). При теплых и дружеских взаимоотношениях между людьми в коллективе (как одного из аспектов корпоративной культуры) работа становится центром жизненных интересов. Каждый сотрудник будет ощущать свою значимость и в коллективе, и в деятельности, если руководством поощряется и вознаграждается индивидуальность, оценка действий подчиненных со стороны руководства своевременна и непосредственна, достаточны пределы информации, получаемой в процессе работы, показывающей, как они выполняют работу. 
Выявлены взаимосвязи между мотивацией и воспринимаемой содержательностью труда (p ≤ 0,01), воспринимаемой ответственностью за результат труда (p ≤ 0,01), межличностными взаимоотношениями (p ≤ 0,01). При высоком уровне трудовой мотивации сотрудники стремятся проявить индивидуальность в деятельности, свои лучшие качества, поработать на различных рабочих местах, операциях, освоить смежные профессии, повысить квалификацию. Если подчиненные обладают достаточной информацией о том, что делается во всей организации, о ее целях и планах развития, участвуют в обсуждении и принятии решений руководства по развитию организации, то мнение руководства в глазах коллектива имеет силу необсуждаемого закона. Высокий уровень патриотизма в отношении организации определяет ответственность за результат труда (p ≤ 0,001) и удовлетворенность межличностными взаимоотношениями (p ≤ 0,001). 
При заинтересованности сотрудников в успехах организации, росте производительности и качестве своего труда каждый ищет способы снижения непроизводительных затрат в своей работе, большинство лично заинтересованы в повышении прибыли всей организации. Сотрудники настроены на достижение целей организации. Большинство из них считают, что их личное благосостояние связано с ростом благосостояния фирмы, они понимают необходимость хороших взаимоотношений в организации, стараются высококачественно выполнять работу, сохранить хорошие отношения и поддержать друг друга, в коллективе отсутствует нездоровая конкуренция.
Т.В. Волкова
Ярославский государственный педагогический университет 

им. К.Д. Ушинского

Исследование смыслового чтения учащихся 
начальной школы с позиции деятельностного 
подхода

Смысловое чтение как предмет исследования изучается в рамках различных дисциплин: философии, психологии, педагогики, физиологии, социологии, логопедии, библиотечном деле и др. Проблема смыслового чтения имеет междисциплинарный статус, поэтому позиции исследователей многоаспектны, многообразны и противоречивы.

В литературе встречаются следующие понятия относительно исследуемого явления: «смысловая обработка текста» (Н.И. Жинкин, И.А. Зимняя, А.А. Леонтьев, А.Н. Соколов), «воспроизведение смысла прочитанного» (Т.Г. Егоров), «семантическое чтение» (А.Р. Лурия), «понимание смысла текста» (А.Н. Корнев, Д.Б. Эльконин, Calfee R., Spector J., Cole M.), «смысловая сторона чтения» (М.Н. Русецкая, Д.Б. Эльконин), «смысловое чтение» (Л.Ю. Невуева, А.А. Зубченко), «понимание текста» (Н.Г. Морозова, Тарасова С.А.), «осмысленное чтение» (Н.Г. Морозова) и «осмысление текста» (М.И. Оморокова). 

В современной отечественной науке существует множество подходов к исследованию чтения.

С точки зрения первого подхода чтение является одной из форм речевой деятельности, выполняющей важнейшие социальные функции. Речевая деятельность представляет собой активный, целенаправленный, опосредованный языковой системой и обусловленный ситуацией общения процесс передачи или приема сообщения [1]. Структура речевой деятельности выглядит следующим образом: первый уровень – мотивационное звено, второй – уровень планирования (просмотр текста, заголовка, определение темы, установление связей, прогнозирование содержания), третий - исполнительский (смысловая обработка текста). 

В рамках второго подхода чтение определяется как одна из сложных и значимых форм психической деятельности человека. По мнению А.Н. Соколова, сложность обусловливается неоднородностью: с одной стороны, чтение – это процесс непосредственного чувственного познания, а с другой –опосредствованное отражение действительности.
Вместе с тем в рамках третьего подхода чтение рассматривается и как один из видов письменной речи, где оно рассматривается как процесс декодирования, процесс перехода от графической (буквенной) модели слова к его первоначальной устной звуковой форме.

С позиций четвертого, нейропсихологического подхода «чтение – это аналитико-синтетический процесс, включающий звуковой анализ и синтез элементов речи, теряющий свое значение по мере развития и автоматизации этих функций» [2, 27].

Анализ литературы показывает, что большинство подходов к проблеме чтения и понимания при чтении при всех различиях объединяет положение, получившее отражение в работах С.Л. Рубинштейна, который писал, что всякий текст есть лишь условие мыслительной деятельности: то, что объективно содержится в тексте, может обрести и субъективную форму в голове читателя, и эта субъективная форма существования есть результат собственной мыслительной деятельности читателя.

Представления о сущности чтения, описанные выше, содержат описание механизма овладения техникой чтения и говорят о взаимосвязи между двумя сторонами чтения, представляя известный научный интерес. Вместе с тем, приходится признать, что ни один из подходов не дает развернутого представления о формировании смысловой стороны чтения и потому представляется возможным и необходимым использование деятельностного подхода с целью определения сущности и основных закономерностей развития чтения как деятельности в процессе обучения (Л.С. Выготский, П.Я. Гальперин, А.А. Леонтьев, А.Р. Лурия, С.Л. Рубинштейн, Л.И. Божович, В.В. Давыдов, А.В. Запорожец, И.И. Ильясов, Н.Ф. Талызина, Д.Б. Эльконин и др.).

В основе настоящего исследования лежат фундаментальные принципы отечественной психологии (А.Н. Леонтьев, Б.Ф. Ломов С.Л. Рубинштейн); теория деятельности (Л.С. Выготский, П.Я. Гальперин, А.А. Леонтьев, А.Р. Лурия, С.Л. Рубинштейн, Л.И. Божович, В.В. Давыдов, А.В. Запорожец, И.И. Ильясов, Н.Ф. Талызина, Д.Б. Эльконин и др.), основные подходы и принципы системной организации деятельности (Б.Г. Ананьев, А.В. Карпов, Б.Ф.Ломов, К.К. Платонов, В.Д. Шадриков); теоретические принципы и методология системогенетического подхода к деятельности (П.К. Анохин, В.Н. Дружинин, А.В. Карпов, М.М. Кашапов, Б.Ф. Ломов, В.Е. Орел, Ю.П. Поваренков, В.Д. Шадриков); системогенетическая концепция учебной деятельности и готовности к обучению (Н.В. Нижегородцева), теория речевой деятельности (Л.С. Выготский, Н.И. Жинкин, И.А. Зимняя, А.А. Леонтьев, А.Н. Соколов), исследования по методике преподавания русского языка и чтения (Ф.И. Буслаев, А.Д. Алферов, Н.С. Рождественский, С.П. Редозубов, Т.Г. Рамзаева, К.Д. Ушинский и др.), исследования по психологии чтения (Д.Б. Эльконин, Т.Г. Егоров, А.Р. Лурия, А.Н. Корнев и др.).

Мы рассматриваем чтение как деятельность, которая имеет своей основой психологическую структуру. Психологическая структура деятельности (ПСД) – это целостное единство психических компонентов и их всесторонних связей, которые побуждают, программируют, регулируют и реализуют деятельность [3, 29]. Согласно этому подходу в ПСД выделяются следующие блоки: личностно-мотивационный, представление о целях деятельности и способах ее выполнения, информационный блок (качества, обеспечивающие восприятие, переработку и сохранение информации); управление деятельностью и принятие решений.

С учетом представлений о психологической структуре деятельности В.Д. Шадрикова, компонентный состав психологической структуры смыслового чтения может быть представлен следующим образом (табл. 1).
  Таблица 1

Компонентный состав психологической структуры смыслового  чтения

	
	Функциональный блок психологической структуры смыслового чтения
	Учебно-важное качество (УВК)

	1 1
	Личностно-мотивационный
	Мотивация чтения

	
	
	Мотивы учения

	
	
	Отношение к школе

	
	
	Отношение к себе

	2
	Принятие учебной задачи
	Принятие задачи

	3
	Представление о содержании деятельности и способах ее выполнения
	Смысловая догадка

	
	
	Техника чтения

	
	
	Скрытый смысл

	
	
	Объем активного словаря

	
	
	Объем пассивного словаря

	
	
	Знание морфологии

	
	
	Знание синтаксиса

	
	
	Понимание инвертированных и пассивных речевых конструкций

	Продолжение Таблицы 1



	4
	Информационный
	Зрительное восприятие пространственно-ориентированных структур

	
	
	Целостность восприятия

	
	
	Удержание зрительных стимулов

	
	
	Логическое мышление

	
	
	Оперативная память

	
	
	Творческое воображение

	
	
	Концентрация внимания

	5
	Управление деятельностью
	Обучаемость

	
	
	Произвольная регуляция деятельности


По результатам описания первичных статистических показателей и различий между компонентами психологической готовности младших школьников к усвоению смыслового чтения представляется возможным формулирование следующих положений:

На протяжении обучения в начальной школе неизменно высокие показатели во всех классах сохраняют такие компоненты как «мотивы учения», «уровень обобщений» и «концентрация внимания». Необходимо отметить, что у обучающихся во втором классе компоненты, достигшие высокого уровня развития представлены 1, 2, 3, 4 и 5 функциональными блоками психологической готовности к усвоению чтения.
2. У обучающихся в начальной школе отмечается рост среднего выборочного значения и статистическая значимость различий между 1 и 4 классом таких компонентов как «активный словарь» (U=0,001, для Р≤0,001), «смысловая догадка» (U=37,5 для Р≤0,001), «зрительное восприятие» (U=100,5 для Р≤0,001), «обучаемость» (U=179,5 для Р≤0,01). Таким образом, во время обучения в первом, втором, третьем и четвертом классе растет уровень развития этих компонентов.

3. У обучающихся в четвертом классе начальной школы имеет место снижение «мотивации учения» » (U=120,5 для Р≤0,001), «мотивации чтения» (U=181,0 для Р≤0,01) и «желания читать» (U=95,5 для Р≤0,001) по сравнению с первым классом.

4. Среднее выборочное значение компонента «удержание зрительных стимулов» остается практически неизменным между 1 и 4 классом (U=242,5 для Р≤0,05).

5. В процессе обучения в начальной школе развитие «творческого воображения» и «знания морфологии» происходит неравномерно: отмечается возрастание от первого ко второму классу (U= 9,00 для Р≤0,001 и U=233,5 для Р≤0,05 соответственно) и от третьего к четвертому (U=31,0 для Р≤0,001 и U=30,0 для Р≤0,001 соответственно), и снижение от 2 к 3 (U=174,5 для Р≤0,01 и U=26,5 для Р≤0,001 соответственно) .

6. Не имеют статистически значимых различий такие компоненты как «отношение к себе», «техника чтения» и «правильность чтения».

Анализ структур УВК учеников 1,2,3 и 4 классов показывает, что в процессе усвоения чтения происходят изменения функциональных связей компонентов ПСД(ч): одни связи распадаются, другие связи образуются, изменяется уровень значимости корреляций и «вес» отдельных компонентов структуры.

Проведенный анализ позволяет говорить о том, что чтение - это сложная, специфическая деятельность, основа социального и духовного развития человека, освоение которой возможно только в условиях специально организованного обучения на основе достаточного уровня развития индивидуально-психологических качеств учащегося, обусловливающих психологическую готовность к усвоению смыслового чтения. 
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Переживания социального одиночества 
в подростковой среде: психологические проблемы, пути решения

Одной из серьезнейших проблем человечества является проблема одиночества, когда взаимоотношения почему-то не складываются, не порождая ни дружбы, ни любви, ни вражды, оставляя людей равнодушными по отношению друг к другу. 
В социальной педагогике имеется описание многих состояний, близких одиночеству, это, в частности, уединение (А.В. Мудрик), социальная отчужденность (О.Б. Долгинова). Детальный анализ многих психолого-педагогических и социально-педагогических проблем позволяет выявить одиночество в качестве базового состояния, на основе которого формируются конфликты, комплексы, напряжение, нарушения коммуникативной сферы.

Особенную остроту эта ситуация приобретает в подростковом возрасте, так как, по утверждению психологов, ведущей деятельностью детей этого возраста является общение со сверстниками. Главная потребность этого периода — найти свое место в обществе, быть «значимым» — реализуется в сообществе сверстников.

На переживание состояния одиночества влияют не столько реальные отношения, сколько идеальное представление о том, какими они должны быть.

Подросток, имеющий сильную потребность в общении, будет чувствовать себя одиноким в том случае, если его контакты ограничены одним-двумя людьми, а он бы хотел общаться со многими. В то же самое время тот, кто не испытывает такой потребности, может вовсе не ощущать своего одиночества даже в условиях полного отсутствия общения с другими [2, с.138]. 
Одинокий подросток чувствует себя не таким, как все, и считает себя малопривлекательной личностью. Он утверждает, что его никто не любит и не уважает. Такие особенности отношения к себе нередко сопровождаются специфическими отрицательными аффектами, среди которых чувства злости, печали, глубокого несчастья.

В таком случае подросток избегает социальных контактов, сам изолирует себя от других. Ему более чем другим присуща импульсивность, чрезмерная раздражительность, страх, беспокойство, ощущение разбитости и фрустрированности.

Особенный интерес представляет изучение взаимодействия подростка и компьютера. Виртуальный мир, где все возможно, все дозволено, где подросток сам устанавливает правила игры, где легко простраивает отношения с любым желающим и нет ответственности за развитие отношений. Логично предположить, что выход из виртуальной реальности является болезненным для подростка: он вновь сталкивается с ненавистной для него реальностью, что и вызывает снижение настроения и активности, ощущение плохого самочувствия [14,c.29].
Проблемы социального одиночества подростков необычайно важны и значительны. Несомненно, что таких детей немного, но те глубокие душевные страдания и переживания, в которых они пребывают большую часть своего времени, деформируют их как личность, толкают на необдуманные поступки.

На протяжении многих лет приходят такие школьники со своими страхами, постоянным чувством тревоги, мрачными ожиданиями, внутренним плачем. Вы ошибаетесь, если думаете, что об этих проблемах задумываются только психологи и учителя. В этом учебном году с учащимся 10 класса мы провели исследование, складывая психологический портрет подростка, испытывающего муки социального одиночества, близкие и самому исследователю.

Практической целью исследования определили сбор данных и различных методик и техник, которые могут быть использованы психологами и педагогами при работе с подростками, в том числе в процессе психологического консультирования, при проведении внеклассной работы.

Экспериментальное исследование включало в себя три этапа:

1 этап - выявление подростков, испытывающих состояние одиночества;

2 этап – изучение их личностных и социальных особенностей. анализ связи одиночества со свойствами личности,

На первом этапе в исследовании приняли участие 143 школьника 13-16 лет. Испытуемых попросили написать сочинение – размышление об одиночестве. 

Анализ полученных работ порадовал. Выяснилось, что 120 человек – 

84 % учащихся считают проблему переживания социального одиночества в подростковом возрасте надуманной. Сам возраст, предполагают они, позволяет легко заводить многочисленных друзей, в том числе, и по интернету. В том случае, если есть проблемы, стоит задуматься, что можно сделать, чтобы исправить создавшееся положение. 
У 23 человек – 16 % учащихся шла речь о тяжелых личных переживаниях одиночества. Подростки отмечали, как ранят их шутки одноклассников; как часто они живут ощущением того, что их как – будто бы и нет в классе – общение одноклассников происходит помимо них. Самое страшное для многих – невозможность удовлетворить потребность в дружеском общении еще и потому, что в классе нет даже одного друга или подруги.

Таким образом, набрав группу из 23 человек, мы перешли ко 2 этапу исследования.

В результате мы выяснили, что подростки с высоким уровнем одиночества показывают сниженные баллы по экстраверсии, то есть обладают меньшей направленностью на внешний мир, чем их сверстники. 

[image: image21.emf]0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

высокий средний низкий

Ряд 1


 Рис. 1. Опросник Айзенка для выявления особенностей темперамента.

Шкала экстраверссии-интраверсии подростков
Анализируя данные таблицы, мы видим, что, в основном, испытуемые имеют средние и низкие результаты по данной шкале и характеризуются как внешней, так и внутренней направленностью личности в зависимости от настроения и ситуации. 35 % испытуемых склонны к самоанализу, сдержанны и отдалены от всех, кроме близких друзей. Они обладают пессимистичностью, высоко ценят нравственные нормы.
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 Рис. 2. Шкала нейротизма

По данной шкале испытуемые показали в основном средний и высокий уровень нейротизма. То есть, большинству подростков соответствует эмоциональность, импульсивность; нарвность в контактах с людьми, изменчивость интересов, неуверенность в себе, выраженная чувствительность, впечатлительность, склонность к раздражительности. Нейротическая личность характеризуется неадекватно сильными реакциями по отношению к вызывающим их стимулам. У лиц с высокими показателями по шкале нейротизма в неблагоприятных стрессовых ситуациях может развиться невроз.

Таким образом,подростки, считающие себя одинокими, показывают более высокий балл по нейротизму, то есть более остро реагируют на внешние воздействия.

В качестве социальных особенностей следует отметить, что коммуникативные качества подростков с высоким уровнем одиночества значительно снижены. 
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Рис.3. Тест КОС

Аализ данных «КОС» показал следующее: 3 испытуемых (13 %) показали высокий и высший уровень развития коммуникативных качеств. Они быстро адаптируются, легко находят друзей, эффективно общаются с окружающими людьми. Причина того, что они считают себя одинокими, вероятно в том, что они не удовлетворены качеством своих социальных связей.

Средний уровень развития коммуникативных качеств зафиксирован у 6 подростков 

(26 %), что говорит об их стремлении к общению с людьми, но им недостает коммуникативных навыков и умений. 

Низкий и очень низкий балл по данному тесту выявлен у 14 человек (61 %). Эти подростки не стремятся к общению, чувствуют себя скованно и неуверенно в компании, им трудно установить контакт с людьми, они предпочитают проводить время наедине с собой, ограничивают свои знакомства; испытывают трудности в установлении контактов с людьми; не отстаивают свое мнение, тяжело переживают обиды; во многих делах они предпочитают избегать самостоятельного принятия решений.

Можно также говорить о зависимости между подростковым одиночеством и отрицательным отношением одноклассников, поскольку больше трети испытуемых являются «отвергаемыми» в своём классе. Мы можем утверждать, что в основе проблемы подросткового одиночества лежат проблемы общения, с недостаточностью коммуникативных умений и навыков.

При определении темперамента исследование показало, что у большинства испытуемых проявляются черты меланхоликов. 
В нормальных условиях меланхолик – человек глубокий, содержательный, может быть хорошим тружеником, успешно справляться с жизненными задачами. 

При неблагоприятных условиях может превратиться в замкнутого, боязливого, тревожного, ранимого человека, склонного к тяжелым внутренним переживаниям таких жизненных обстоятельств, которые вовсе этого не заслуживают.

Нами сформулирован важный вывод: состояния социального одиночества остро переживаются подростками не столько в силу возрастных особенностей, сколько в силу личностностных особенностей и закрепившейся манере поведения и общения. Многократные переживания социального одиночества отрицательно отражаются на формировании личности: возникает страх общения, а отсюда - уход в себя, разочарование в жизни, заниженная самооценка, пассивность, пессимизм.

Разработанные нами рекомендации по выходу из кризисных состояний интересны, легко применимы в школе: 

-это упражнения, направленные на обучение ребенка приемлемым способам разрядки гнева и агрессивности, а также на реагирование негативной ситуации в целом;

-упражнения в технике арт – терапии [11,с.45 ].
Хорошо себя зарекомендовали в психотерапии библиотерапия, танцевальная терапия, музыко-терапия, фото-терапия и т.д. Во всех этих случаях человек высвобождает свои эмоции и тем самым снимает напряжение. 

По мнению Митевой И.Ю., смехотерапия, также является мощным инструментом снижения стресса. Улыбка дает отдых мышцам лица: грусть затрагивает 43 мышцы, улыбка – только 17. 

В каждом конкретном случае необходимо позитивно переосмыслить стрессовую ситуацию, увидеть ее в ином свете. Применяя позитивный подход, нужно попытаться найти альтернативные возможности в принятии решений, которые были вне досягаемости сознания.

Будьте внимательны к переживаниям подростков, помогите им научиться позитивному мышлению, их благодарность будет искренней!
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ПРОБЛЕМЫ КОНСТРУИРОВАНИЯ КАРТИНЫ МИРА РЕБЕНКА
 С ПСИХИЧЕСКИМ НЕДОРАЗВИТИЕМ

Восприятие и понимание детьми и подростками с интеллектуальной недостаточностью (ИН) социальной реальности, качество опосредствующих проявления социального интеллекта когнитивных процессов – вопросы, характеризующиеся на актуальном этапе развития специальной психологии нарастанием исследовательского интереса. Современные исследования рассматривают когнитивные механизмы развития картины социального и жизненного мира ребенка и подростка с ИН. Данные исследований смысловой реальности сознания лиц с ИН позволяют утверждать, что процессы смыслоосознания и воплощения смысла в значениях при интеллектуальной недостаточности протекают сложно и неоднозначно, сопровождаясь трудностями лингвистической интроспекции, преодолением механизмов психологической защиты, препятствующих осознанию тех или иных неприятных смыслов (Колосова Т.А., 2007; Лясина Е.С., 2008; Чиркова Ю.В., 2003 и др.). В данном контексте обращают на себя внимание феномены «отрицания старости», «нереалистичного оптимизма», «исчезающей истории», обнаруженные при различных вариантах ИН (Былинкина О.В., 2004; Радина Н.К., 2005; Шевченко А.В., 2008). Психологическое прошлое характеризуется отсутствием или потерей истории жизни (что объясняется Радиной Н.К. тем, что прошлое никем из окружающих не вспоминается, не артикулируется, не воспроизводится), в то же время нарративы, посвященные перспективам психологического будущего, характеризуются нереали​стичными, ригидными представлениями о жизненных планах, жесткими критериями успешности. Исследователи находят в личных нарративах подростков с ИН признаки сценария неудачника, внутреннего сценарного конфликта и страдания. Отмечается, что жизненные планы сирот с ИН неадекватны их жизненной ситуации по степени зрелости, социального реализма и охватываемой временной перспективе. Они рассогласованы по смыслу, амбивалентны по занимаемой позиции, когнитивный компонент образа будущего сводится к занятиям по интересам. Имеющиеся данные социального патронажа обследованных подтверждают сделанные наблюдения многочисленными фактами того, что запланированные в перспективе жизнен​ные события сироты с нарушением интеллекта не могут реализовать в своей жизнедеятельности (Былинкина О.В., 2004;. Борисова Ю.В., 2005; Шевченко А.В., 2008). 

Самовосприятие и осмысление социальных ситуаций подростками с УО, с ЗПР также подвержено дефекту когнитивной компоненты. Отмечаются трудности реагирования на те объекты познания, с которыми трудно себя идентифицировать, преобладание поведенческой, а не когнитивной форм копинга (Егорова Т.А., 2006 и др.). В целом, смысловая структура мировоззрения характеризуется предельной упрощенностью и мозаичностью, а внутренний мир – «исходной бедностью, затрудняющей ориентацию на сложные системы смысловых связей» (Леонтьев Д.А., Бузин В.Н., 1992). Однако, содержательно раскрывая смыслы, характерные для олигофренов, исследователи отмечают их большое сходство со смыслами психически здоровых. 

В целом нетипичные для олигофренопсихологии исследования когнитивной картины социальных ситуаций пока проявляют заинтересованность достаточно узким их кругом. Получает освещение содержание образов объектов и ситуаций жизненного мира, их значения для указанных лиц, особенности понимания кризисных, страшных, экзистенциальных и наиболее значимых ситуаций (Леонтьев Д.А., Бузин В.Н., 1992; Завражин С.А., Алексеева С.А., 2004; Завражин С. А., Жукова Н.В., 2006; Радина Н.К., 2005 и др.). Выявленное отношение к названным видам социальных ситуаций также нельзя назвать дифференцированным, осознанным – его даже затруднительно назвать в полном смысле слова «пониманием». Общая психосемантическая дезадаптация лиц с ИН, низкие показатели развития лексико-семантической стороны речи, переживаемый ими сценарный конфликт делают необходимым обращение к их дискурсивным практикам – конструированию и деконструкции жизненных историй и образов восприятия и понимания ситуаций социального взаимодействия (Умилиной Ю.К., 2003; Коваленко О.М., 2006). К сожалению, мало изучены свойственные их личному опыту «связки» типичных причин и следствий (скрипты), моделирующие важнейшие аспекты социального опыта – ситуации отношений ухаживания и любви, дружбы и влияния, конкуренции и конфликта, секса и брачного поведения и др. (Володина И.С., 2004). Не рассмотрена также модель психического, связанная с разными возрастными, гендерными, национальными и другими группами; не заданы базисные конструкты социального поля в структурах языковой реальности лиц с ИН; не выявлены принципы видения и деления социального мира, система классификаций по группам, территориям и т.п. 

Таким образом, результаты исследований Ю.В. Борисовой, И.С. Володиной, Т.А. Егоровой, О.В. Ковачева, Н.Л. Морозовой, Н.К. Радиной, Ю.В. Чирковой, А.В. Шевченко и др. дают основания для констатации недоразвития сознательного когнитивного процесса, которое проявляется в преобладании бессознательных механизмов психологической защиты, в семантической расплывчатости вербальных обобщений, оперировании преимущественно предметными значениями, нечувствительности к логическим противоречиям, смысловой несогласованности вербального дискурса, преимущественном сознательном присутствии в настоящее время. Незрелость сознательного когнитивного процесса восприятия и понимания социальной реальности лиц с ИН находит свое выражение в трудностях формирования и функционирования индивидуальных значений, оперирования словесными знаками для выражения личностного смысла объектов и явлений жизненного мира.

Недостаточность когнитивной компоненты восприятия объясняется системным влиянием ряда факторов. По сложившейся традиции развитие социального мышления ставится в зависимость от недостаточности познавательных процессов мышления, воображения, долговременной семантической памяти, лексико-семантической стороны речи, речевой мотивации и др. Социально-психологический контекст развития ребенка, влияние условий среды рассматриваются под углом зрения взаимодействия неблагоприятных социально-психологических факторов с неблагополучной биологической почвой психического недоразвития (Инденбаум Е.Л., 2011; Никишина В.Б., 2004 и др.). Однако объяснительный потенциал концепций социально-психологической детерминации нарушений развития у детей, позволяя разрабатывать программы социализации, абилитации и реабилитации, оказывается недостаточным для теоретико-методологического обоснования психотехник конструирования картины социального мира. 

Воздействие на когнитивно-семиотические процессы сознания и бессознательного не может быть выработано с опорой на классические научные представления о социальной реальности как объективно существующей. В традициях классического мышления, альтернатива которому в специальной психологии только складывается, действует установка на безусловное – автоматическое – развертывание смысловых процессов внутреннего мира ребенка с нарушенным развитием при столкновении с объективной социальной реальностью. Запечатление реальности будто бы происходит само собой, в силу того обстоятельства, что ребенок с ней встречается на экскурсиях, занятиях по социально-бытовой ориентировке и ознакомлении с окружающим миром, взаимодействует в собственной жизнедеятельности. События и ситуации жизненного мира воспринимаются ребенком с нарушениями развития как бы сами собой, их смысл и значение в силу самоочевидности усваиваются спонтанно, без видимых усилий; в редких случаях конфликтные переживания и непонимание ребенка получают психологическое разъяснение. Выраженная в таком концентрированном виде молчаливо подразумеваемая установка на безусловность протекания когнитивно-семиотического процесса по сути способствует оставлению этого процесса без психолого-педагогического сопровождения. Более того, убежденность в том, что социальная действительность, в своем объективном значении доступная любому ее участнику, открыта для познания – бесперспективно для социального развития лиц с ИН. Рассчитывая на прозрачность и доступность значений и смыслов, специалисты недооценивают уровень тех сложностей, с которыми дети и подростки с ИН сталкиваются в восприятии и понимании социального мира, особенно тех объектов, с которыми они не отождествлены. Не имея представления об истоках затруднений и заблуждений своих воспитанников, специальные психологи и олигофренопедагоги не используют психотехники, компенсирующие эти затруднения в означивании и осмыслении мира. Задача данной статьи – предложить взгляд на ранее не обсуждавшиеся звенья детерминации психосоциального развития лиц с ИН, опирающийся на методологию постнеклассической конструктивисткой парадигмы. 

Для социального конструктивизма, дополненного герменевтическим анализом, для многих философско-психологических направлений XX века стала аксиоматичной идея структурной аналогии, тождества языка и реальности; идея воплощения человеческого бытия в языковых структурах (Бутенко И.А., 1987; Лукманн Т., 1990; Шютц, 1995; Хайдеггер М., 1991; Хабермас Ю., 1989 и др.). Методологический принцип, направляющий исследования в данном проблемном поле, задает социальную реальность как дискурсивное пространство, как языковую конструкцию социального знания: «Мир для каждого человека в значительной мере структурирован языком, хотя возникновение типизаций возможно и на доязыковом уровне» [2, с. 17; 3; 4 и др.]. Языковые (дискурсивные) практики, опосредующие размышления и рефлексию, определяют границы сознанного и возможность существования реальности, находящейся в неразрывном единстве с сознанием и языком, – «что мыслимо, то и возможно». «Тождество бытие = бытие разворачивается в тождество бытие = знание. В результате, система знания становится системой бытия. Поскольку система знания является языковой системой, а социальное поле онтологично, они тождественны между собой. … В результате возникает цепь тождеств: бытие = бытие = мышление = знание = «Я существую» = «существуют вещи»» [2, с. 20]. Сказанное предполагает понимание того факта, что в дизонтогенезе (как впрочем, в любом нормальном детстве) неотвратимо складывание только собственных чувственных моделей материальной реальности. Реальность же социальная конструируется посредством артикулирования значений - вербальные конструкции усваиваются, интериоризируются из дискурсивных практик. То или иное содержательное наполнение этих практик обеспечивает восприятие (и через это - существование) того или иного объекта или явления действительности благодаря кажущимся само собой разумеющимися, бесспорными и существовавшими всегда его вербальным репрезентациям. Этот принцип позволяет понять, как подготавливается сознание к восприятию тех или иных вещей, событий, ситуаций, отношений мира, и как оказывается возможным полное неведение в отношении того же перечня социальных реалий. Например, неведение в отношении обязательств морали, любви или, более прозаичный пример, – неведение в отношении правил гигиены жилища, тела, одежды и т.п. 

Понимание процесса конструирования реальности предполагает обязательный учет ограничений в социальных представлениях, возникающих в связи с занимаемой «точкой конструирования» или «точкой зрения»: «Поле [социальное – Е.С.] есть место сил, внутри которого агенты занимают позиции, статистически определяющие их взгляды на это поле и их практики, направленные либо на сохранение, либо на изменение структуры силовых отношений, производящей это поле» [П. Бурдье, цит. по: 2, с. 13]. Социальное поле, являясь местом действия и противодействия различных агентов, обладающих устойчивыми диспозициями, определенным образом отпечатывается в нашем сознании посредством интериоризации внешнего опыта нахождения в данном поле (габитус по П. Бурдье) [2]. 

Стало быть, ребенок с нарушенным развитием оказывается «двойным заложником» – с одной стороны, ограниченного горизонта видения, открывающегося из занимаемой им позиции, а, с другой стороны, узко специфичных вербальных репрезентаций, ставших устойчивыми смысловыми диспозициями его сознания благодаря соответственному качеству дискурсивных практик, осуществляемых в занимаемой им «позиции конструирования». Из сказанного следует, что картина мира будет характеризоваться фрагментарностью, бедностью и недифференцированностью смысловых связей тем более, чем однообразнее и примитивнее дискурсивные практики, конструирующие социальную реальность. Если же качество аналитического дискурса невозможно обеспечить из занимаемой «точки зрения» или в связи с предлагаемыми в ней дискурсивными практиками, то возможно ли исправление ситуации, например, путем смещение позиции? 

Смещение занимаемой «точки зрения» связано с изменение направленности взгляда, что не так просто, как могло бы показаться. Ведь это предполагает развитие альтернативного – предпочтительного – «кругозора» из другой «точки конструирования»: «Понять … – значить попытаться поместить себя на место, занимаемое в социальном пространстве [другим]…, чтобы увидеть его в положении неизбежности, исходя из его «точки зрения». Насколько этот процесс подвержен психолого-педагогическому регулированию, пока остается непроясненным. Важно, однако, усвоить как профессиональную мировоззренческую установку на возможность самоопределения субъективности. Автор статьи убеждена, что данная позиция должна транслироваться воспитанникам вместе с идеей о том, что социальный мир - это очень динамичное, внутренне взаимосвязанное, подвижное целое, предполагающее различные горизонты видения. Безусловно, трансляция идеи подобного уровня обобщения лицам с интеллектуальной недостаточностью предполагает облачение в соответствующие, я бы сказала, адаптированные, языковые конструкты, социальные термины, понятия-метафоры и визуальные тексты. Тем самым становится очевидной необходимость формирования вокруг лиц с ИН искусственной, семиотической среды – мира знаково-символических средств, фиксирующих значения картины мира и личностные смыслы внутреннего (жизненного) мира развивающейся личности и транслирующих его опыт в пространстве и времени [5]. 
Организация дискурсивных практик, призванная компенсировать недоразвитие когнитивно-семиотического процесса при ИН, должна учитывать механизм развития и функционирования семиосферы: «Воспринятая органами чувств информация от объективного мира закрепляется в знаках; сознание (и бессознательное) вбирает в себя социальные и конструирует индивидуальные значения, через эмоциональное отношение наделяя их смыслом; системы означенных образов и эмоционально окрашенных вербальных значений трансформируются в смысловые образования личности, объединяющиеся в интерпретационные паттерны, которые переживаются и осмысляются личностью как субъективные реальности» [3, с. 45]. Главное назначение всей практики воспитания и обучения – содействовать становлению внутреннего мира развивающейся личности ребенка с ИН как наивысшего уровня развития когнитивно-семиотического процесса. На этом уровне уникальный индивидуальный опыт, включаясь в поле социокультурных значений и смыслов и одновременно соотносясь с Я, интегрируется в автобиографическую память, согласованный и реалистичный жизненный план, дифференцированную систему мировоззренческих установок и, в конечном воплощении, в символически представленную личную историю. 

С целью оптимизации смысловых процессов необходимо такое воздействие на субъективную реальности подростка с интеллектуальной недостаточностью, которое бы позволило ему отыскивать смысл событий, «конструируя» свой жизненный опыт, уделяя большее внимание одним событиям и «не замечая» других. Психотехническое сопровождение этого процесса в состоянии помочь умственно отсталому ребенку (подростку) осознать то, какими «глазами» он видит события, происходящие с ним, как «прочитывает» жизненные ситуации, направить усилия на конструирование психологически комфортной картины мира, постепенно смещая «точку конструирования». При этом необходимо демонстрировать многообразие идей и сюжетов внутри личной истории, «возможности превращения проблемной истории в предпочтительную», разговаривать с воспитанниками о важности самоопределении в жизни (Радина Н.К., 2005).

Традиционная практика социального воспитания предлагает всем воспитанникам стандартный социальный образец, предположительно объединяющий социально полезные качества личности и не раскрывающий образ такой личности, такой жизни «изнутри» - как такая личность решает свои проблемы, как она справляется с экзистенциальными проблемами одиночества, неразделенной любви, на что она надеется, какие виртуальные миры ее прельщают, как она ухаживает за свои телом, вступает в сексуальные отношения. Если признать этот момент в педагогической практике, то становится понятно, что надежды на разделение точки зрения «социально положительной во всех отношениях личности» иллюзорны, как нереалистичны и упования на осуществимость свойственных такой личности стратегий поведения и деятельности. Ведь педагоги на самом деле не достигают своей цели – выстаиваемый ими образ внутренне неубедителен, пуст, наррация от лица такого персонажа не может не прерываться вынужденными паузами и смысловыми лакунами – образ рассыпается в сознании воспитанника как карточный домик. Подлинным может быть признан лишь такой образ социабельной личности, о которой воспитанник знает все или почти все – и главное, знает этот образ со стороны феноменологии переживаний в той или иной ситуации. Очевидно, что такая цель является трудноосуществимой во всей полноте. Да и сами критерии ее достижимости конкретизировать затруднительно. Но действовать необходимо, ориентируясь именно на эту цель.

Хочется отметить также, что в выборе точки зрения, к которой будет производиться смещение, инициатива, вероятнее всего, должна быть за ребенком, то есть представляется необходимым развивать сначала восприятие тех социальных реалий, отсылка к которым присутствует в авторском нарративе воспитанника. Особенно заслуживают внимания те линии развития дискурса, к которым прослеживается неподдельный интерес, или которые связаны с позитивными поведенческими стратегиями, реализацией удачного сценарного хода. В движении от точки зрения нарратора, в диалоге с ним достигается постепенное смещение исходной точки зрения. Из новой позиции открывается «обзор» на горизонт проблемных и типических ситуаций, характерных для занимаемой позиции. По мере построения их знаково-символических и вербальных репрезентаций альтернативное видение субъекта-нарратора становится более дифференцированным, осознанным, реалистичным и согласованным по смыслу. 

В заявленном контексте 
выбор объектов-ситуаций, наблюдаемых с предпочтительного ракурса – не единственный вопрос, 
требующий решения. Другой вопрос касается методического решения данной психолого-педагогической стратегии – создания нового горизонта видения. 

Методы нарративной психотерапии, в частности, метод деконструктивного слушания историй, предназначенный для переосмысления и изменения историй в сотрудничестве с психологом, предполагает «буквальный разговор о многообразии идей и сюжетов внутри истории, диалог о возможности выбора, относительной свободы в построении своей жизни» (Радина Н.К., 2005). Однако диалогический подход не является достаточным в силу того, что дети и подростки с ИН не владеют конкретными тактиками реализации идей об образе жизни. Необходима апробация и распространение найденных методических решений в отношении действенно-ориентированных методов и приёмов психодрамы, монодрамы, пластических этюдов, различных приемов биографического тренинга А.А. Кроника, Р.А. Ахмерова (приемы «Совет мудрейших», «Задавание вопроса себе в будущем» и др.) – [1; 5].

В настоящее время автор статьи совместно с Трофимовой Р.Г. проводит апробацию «Уроков жизнетворчества», предложенных А.А. Кроником и Р.А. Ахмеровым, к возможностям подростков-сирот с легкой степенью умственной отсталости. На наших занятиях мы используем приемы научения через социально-когнитивное моделирование. С этой целью каждую тему необходимо иллюстрировать тщательно подобранными фрагментами кинофильмов, документальной хроники, интервью с известными людьми. Возникла необходимость проведения параллельно с основными занятиями занятий «Психоаналитического кинокружка» по фильмам специально отобранной тематики. Дело в том, что такая стратегия созвучна интересам детей и потому вызывает живой отклик, расширяет их зрительский кругозор, формирует культуру рефлексивного просмотра кинопроизведений искусства и содействует закреплению социальных знаний через феноменологическую редукцию. 
Совместно с Трофимовой Р.Г. ведется апробация методики композиционного оформления опыта – в технологии mind-maps. Представляется целесообразным действовать через формирование осмысленного зрительского и читательского кругозора, ведь во все времена люди учились жить и чувствовать у персонажей книг и символических зрелищ. К традиционным способам задания символического пространства моделируемого жизненного мира стоит прибавить возможности компьютерных и медиа-технологий. С их помощью легко воплотить идею многовариантности развития любой сюжетной коллизии, любой ситуации (как, впрочем, уже было сделано в серии книг «Учимся владеть чувствами» Элизабет Крейри 1995 г.). Важно, чтобы когнитивно-поведенческая психокоррекция не ограничивалась рассмотрением представлений только о возможных исходах той или ситуации и условиях ее развития (если это так..., то потом может произойти…), но привлекала бы внимание ребят к возможным в ней эмоциональным состояниям участников взаимодействия. В заключение, хочется отметить целесообразность конструирование образа и значения проблемных ситуаций по «Программе исследования личности в ее отношении к среде» А.Ф. Лазурского (2001). Эта программа включает в себя весь спектр возможных отношений развивающейся личности – отношения к вещам, к природе и животным, к отдельным людям (к равным, низшим и высшим), половую любовь (чувственную и романтическую), отношения к социальной группе, семье, государству, труду, отношение к материальному обеспечению и собственности, к доходу и расходованию, отношение к внешним нормам жизни (праву, конвенциональным нормам, правилам вежливости и приличий), к нравственности, миросозерцанию и религии, отношение к науке и знанию, искусству (эстетический интерес) и, наконец, отношение к себе самому (отношение к своей физической и психической жизни, к своей личности). 
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Омская гуманитарная академия

ОСНОВНЫЕ ТРЕБОВАНИЯ РОСАККРЕДАГЕНТСТВА ПРИ 
АККРЕДИТАЦИИ СПЕЦИАЛЬНОСТЕЙ 
В РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ 
Анализ качества подготовки выпускников образовательных учреждений проводится в рамках информационно-методического, аналитического и организационно-технического обеспечения. К анализу предоставляются следующие документы:

 - действующая лицензия на правоведения образовательной деятельности;

 - действующее свидетельство о государственной аккредитации;

 - отчет о самообследовании образовательного учреждения;

 - основные документы, регламентирующие реализацию образовательной программы;

 - результаты текущего и итогового контроля обучающихся, итоговой государственной аттестации выпускников;

 - выпускные квалификационные работы;

 - сведения о трудоустройстве выпускников. 
Основополагающим документом для осуществления образовательной деятельности являются Федеральные образовательные стандарты. В соответствии с ними должны быть составлены;

 - программы всех видов практик (договоры о базах практик, приказы по закреплению студентов за базами практик, отчеты студентов о прохождении практик;

 - учебно-методические комплексы и программно-информационные материалы;

 - приказы об утверждении председателей государственных аттестационных комиссий за последние пять лет и их отчеты по результатам работы;

 - перечень вопросов, используемых для контроля знаний обучающихся;

 - результаты промежуточных аттестаций, экзаменационные билеты по дисциплинам рабочих учебных планов;

 - тематика выпускных квалификационных работ за последние пять лет, экзаменационные билеты для проведения междисциплинарных экзаменов, выпускные квалификационные работы за последние пять лет;

 - сведения о научно-исследовательской деятельности и использовании ее результатов в учебном процессе.
Кроме знакомства и анализа документов при аккредитации изучаются обеспечение и оснащение библиотек, аудиторий, лабораторий; проводятся беседы с преподавателями и студентами.
По окончании экспертизы составляется отчет, который должен включать в себя пять блоков:
1.ОБЯЗАТЕЛЬНЫЙ МИНИМУМ СОДЕЖАНИЯ ОСНОВНОЙ ПРОФЕССОНАЛЬНОЙ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ ПРОГРАММЫ.
Для каждой образовательной программы указывается фактическое значение критериев и отклонение в процентах от установленных ГОС: наличие обязательных дисциплин федерального компонента, общее количество часов теоретического обучения, обязательный минимум содержания дисциплин, альтернативность дисциплин по выбору студента.
2.СРОКИ ОСВОЕНИЯ ОСНОВНОЙ ПРОФЕССИОНАЛЬНОЙ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ ПРОГРАММЫ.

Общий срок освоения основной профессиональной образовательной программы: продолжительность теоретического обучения, продолжительность практики, каникул, экзаменационных сессий, итоговой государственной аттестации.
3.РЕЗУЛЬТАТЫ ОСВОЕНИЯ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ.
Результаты тестирования, соответствие тематики выполняемых курсовых работ профилю дисциплин по каждой образовательной программе, программы практик и соответствие их федеральным государственным стандартам, перечень предприятий, с которыми заключены договоры на проведение практик, документы, регламентирующие порядок проведения и содержание итоговой аттестации выпускников, перечень выпускных квалификационных работ, перечень документов, регламентирующих порядок проведения и содержание государственных экзаменов в образовательном учреждении.
4.УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ УЧЕБНОГО ПРОЦЕССА.
Наличие учебно-методических комплексов. Процент обеспеченности учебно-методической документацией, используемой в образовательном процессе, ее соответствие требованиям государственных образовательных стандартов. Указать возможность доступа студентов к фондам учебно-методической документации.
5.КАДРОВОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ УЧЕБНОГО ПРОЦЕССА.
Указать соответствие базового образования преподавателей профилю преподаваемых дисциплин по каждой образовательной программе, указать процент преподавателей, участвующих в научной и научно-методической деятельности.
Таковы основные требования ФГУ «Росаккредагентства» по анализу качества подготовки выпускников образовательного учреждения.

Р.Ж. Ерофеева, Д.П. Пантова

Павлодарский государственный университет им.С. Торайгырова
Сибирский государственный университет физической культуры и спорта

ПРОФЕССИОНАЛЬНАЯ КОМПЕТЕНТНОСТЬ 
ПЕДАГОГА ФИЗИЧЕСКОЙ КУЛЬТУРЫ

Изменения и преобразования в любой сфере человеческой деятельности должны начинаться с изменения и преобразования ее субъекта, ее творца и создателя. Совокупность личностных характеристик человека, необходимых для успешного выполнения педагогической деятельности, определяется понятием «профессиональная компетентность», которое отражает единство теоретической и практической готовности педагога. 

В системе образования профессия педагога является преобразующей и управляющей. А для того чтобы управлять процессом развития личности, нужно быть компетентным. Компетентный - знающий, осведомленный, авторитетный специалист, обладающий компетенцией [1]. 

Компетенция: 

1. Круг вопросов, в которых кто-нибудь хорошо осведомлен.

2. Круг чьих-нибудь полномочий, прав. 

К определению понятия «профессиональная компетентность учителя» существуют разнообразные подходы, но ключевым словом является «способность». Профессор Т.Г. Браже рассматривает это понятие как деятельность учителя. Учитель должен владеть не только базовыми (научными) знаниями и умениями, но и ценностными ориентациями, мотивами его деятельности, пониманием себя в мире и мира вокруг себя, стилем взаимоотношений с людьми, с которыми он работает, его общей культурой, способностью к развитию своего творческого потенциала. 

По мнению профессора А.Л. Тряпицыной, профессиональная компетентность - интегральная характеристика, определяющая способность специалиста решать профессиональные проблемы и типичные задачи, возникающие в реальных ситуациях профессиональной деятельности с использованием знаний профессионального и жизненного опыта, ценностей и наклонностей. Следовательно, компетентность проявляется в деятельности. Выделяются базовые, специальные и ключевые компетентности. Базовые компетентности отражают специфику определенной профессии (педагогика, медицина и др.). Специальные компетентности отражают специфику конкретной предметной или надпредметной сферы (математика, естествознание, история искусств и др.). Ключевые компетентности отражают способность решать профессиональные задачи на основе исполь​зования информации, коммуникации. 

Компетенция позволяет выяснить насколько успешны действия человека относительно собственных требований и требований, выдвигаемых со стороны. Социальная связь помогает понять, как складывается взаимодействие человека с другими людьми и насколько позитивно он воспринимает аспекты коммуникации. 

Уровень развития профессиональной компетентности зависит от множества факторов как объективных, так и субъективных. Объективными факторами содержания и процесса развития профессиональной компетентности являются особенности конкретного исторического периода развития общества. Уровень развития психолого-педагогической науки и господствующей в ней парадигмы также отражает требования к личности педагога и является фактором, влияющим на развитие компетентности. Субъективные факторы отражают личностные особенности педагога, его ценностные ориентации и приоритеты, интересы и потребности, которые непосредственно отража​ются на процессе становления профессиональной компетентности. К субъективным факторам содержания и развития профессиональной компетентности педагога можно отнести нравственно-духовную и интеллектуальную готовность и деятельную состоятельность. 

Профессиональная компетентность специалистов по физической культуре и спорту должна включать: систему общих и специальных педагогических знаний и умений, необходимых для эффективного осуществления преподавательской и тренерской деятельности; экономико-управленческую и правовую подготовленность, позволяющую реализовать управленческую и рекреационную функции; целостное профессиональное мышление и сознание, обуславливавшие успешность деятельности и возможность реализовать себя [2].

А.К. Маркова выделяет несколько видов профессиональной компетентности, наличие которых указывает на зрелость человека в профессиональной деятельности:

- Специальная компетентность – владение профессиональной деятельностью на достаточно высоком уровне, способность проектировать своё дальнейшее профессиональной образование;

- социальная компетентность – владение умением вести совместную профессиональную деятельность, сотрудничать;

- личностная компетентность – владение способами личностного самовыражения и саморазвития;

- индивидуальная компетентность – владение способами самореализации и развития индивидуальности в рамках профессии, готовность к росту, самоорганизации и самореабилитации.

А.А. Деркач выделяет виды профессиональной компетентности педагога как стороны профессионализма. Первая сторона профессионализма педагога – компетентность в педагогической деятельности (знания и предмете, о психологических и возрастных особенностях учащихся, о содержании программы и т.д.). Вторая – компетентность в педагогическом общении (знания о педагогической этике, умение вести диалог с учащимися, наличие качеств, как педагогическая чувствительность, сопереживание, педагогический такт, эмоциональная саморегуляция и т.д.). Третья сторона профессионализма педагога – личностно-индивидуальная компетентность (знания о психологии личности, педагогические умения изучать и развивать личность, самодиагностика, умение строить и реализовывать планы, целеполагание).

Л.М. Митина в общей структуре педагогической компетентности выделяет конфликту. Компетентность, которая рассматривается как «уровень развития осведомлённости о диапазоне возможных стратегий поведения в конфликте и умений реализовывать эти стратегии в конкретных жизненных ситуациях» [4].

Еще одним частным видом педагогической компетентности является, по мнению Л.М. Митиной, компетентность учителя в области здоровья, т.к. обуславливает сохранение и укрепление профессионального здоровья учителя, психического и физического здоровья учащихся.

Анализируя многие литературные источники, мы пришли к выводу, что профессиональная компетентность педагога изучена с многих сторон, но есть еще не полностью. Существуют множество градаций, характеризующих преподавателя, мы можем представить градацию преподавателя студентами Павлодарского государственного университета им. С. Торайгырова. Опрос проводился в сентябре 2011 года. Студентам было дано задание - разделить своих педагогов по категориям. Вот что в итоге получилось:

- «вечные студенты» - это те преподавателя, которые постоянно находятся в активном поиске, пользуются большим авторитетом у студентов, хорошие психологи, понимают студента с полуслова и частично общаются на «молодежном» языке;

- «бывшие моряки» - преподаватели старой закалки, постоянно требующие соблюдение высокой дисциплины, требовательны, также пользуются уважение у студентов;

- «лентяи» - преподаватели, которые приходят на работу без энтузиазма, занятие у таких педагогов проходят очень скучно и монотонно.

Также студентам был задан вопрос: «Какими качествами должен обладать идеальный преподаватель?». Проанализировав все ответы, портрет идеального педагога – знаток своей дисциплины, хороший психолог, честный, компетентный в широком круге вопросов.
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К вопросу о формировании академической 
мобильности старшеклассников в условиях 
системы непрерывного образования РФ

Современные тенденции развития образования РФ определяются ожиданием «новой волны технологических изменений, усиливающих роль инноваций в социально-экономическом развитии и снижающих влияние многих традиционных факторов роста». В связи с этим возрастает роль человеческого капитала как основного фактора экономического развития. [2]

Концепция долгосрочного социально-экономического развития РФ на период до 2020 года в области развития человеческого потенциала включает переход к индивидуализированному непрерывному образованию, доступному всем гражданам.

В проекте «Национальная образовательная инициатива «Наша новая школа» идет речь о формировании принципиально новой системы непрерывного образования, предполагающей постоянное обновление, индивидуализацию спроса и возможностей его удовлетворения. Ключевой характеристикой такого образования ставится задача не только передачи знаний и технологий, но и формирование творческих компетентностей, готовности к переобучению, умение обучаться в течение всей жизни, выбирать и обновлять профессиональный путь со школьной скамьи. Залогом профессиональной успешности личности в новых условиях является уровень ее мобильности. Проект Федерального стандарта среднего (полного) общего образования определяет следующие личностные характеристики выпускника: готовность и способность к образованию и самообразованию на протяжении всей жизни; сознательное отношение к непрерывному образованию как условию успешной профессиональной и общественной деятельности.[3]
Таким образом, общество и государство ставит перед системой образования задачу формирования мобильной личности, в том числе академически мобильной.

Понятие «мобильность» (от лат. mobilis - подвижность) понимается как подвижность, способность к быстрому передвижению, действию. [11]

В социологии социальная мобильность является показателем степени открытости и подвижности общества. С точки зрения концепции социальной мобильности П.Сорокина, социальная мобильность рассматривается как «любой переход индивида или социального объекта (ценности), то есть всего того, что создано или модифицировано человеческой деятельностью, из одной социальной позиции в другую.»[10, с.300-302] П.Сорокиным выделяется два основных типа социальной мобильности: горизонтальная и вертикальная. 
В отечественной педагогической науке мобильность рассматривается, прежде всего, применительно к профессиональной деятельности и, как следствие в рамках профессионального образования. В исследовании Э.А. Морылевой и Н.Н.Суртаевой социально-профессиональная мобильность понимается как направленность деятельности людей на удовлетворение их возрастающих материальных и духовных потребностей. [6]. Л.Н.Лесохина определяет социально-профессиональную мобильность: с одной стороны, как смену позиции, обусловленную внешними обстоятельствами, с другой стороны, как внутреннее самосовершенствование личности, основанное на потребности в самосовершенствовании [5]

В современной российской педагогической науке академическая мобильность рассматривается в первую очередь как важнейший фактор интеграции России в мировое образовательное пространство [4].
Под академической мобильностью понимается перемещение учащегося или сотрудника, имеющего отношение к образованию, на определенный период в другое образовательное или научное учреждение (в своей стране или за рубежом) как индивидуально, так и в рамках совместной образовательной и (или) исследовательской деятельности вузов и научных центров для обучения, преподавания, проведения исследований или повышения квалификации, после чего учащийся, преподаватель, исследователь или администратор возвращается в свое основное учебное заведение [9].
В научном сообществе формируется и иной подход к данному понятию. Зновенко Л. В. рассматривает академическую мобильность как личностное новообразование, которое является результатом деятельности субъекта образовательного процесса, предполагающей проектирование и реализацию студентом индивидуального образовательного маршрута с учетом специфики выбранной профессии, тенденций развития рынка труда, опыта работы и тенденций развития международных и национальных образовательных систем. 

Шеремет А. Н. определяет ряд требований к академически мобильной личности, которая должна уметь приобретать новые знания, владеть компьютерными методами сбора, хранения и обработки информации, знать один или несколько иностранных языков и владеть новейшими технологиями решения профессиональных задач и проблем [12].
С точки зрения Зновенко Л. В., академическая мобильность нацелена на приобретение теоретического и практического опыта, необходимого для применения в собственной учебной или профессиональной деятельности, а также для профессионального и личностного развития [1].
Все вышеназванные точки зрения предполагают формирование академической мобильности в системе профессионального образования. Однако, выпускник средней школы, не имеющий социального опыта выбора предметов, курсов, учебных заведений в соответствии со своими склонностями и устремлениями, опыта самостоятельного изучения избранной дисциплины, проведения исследований в рамках интересующего направления, с трудом адаптируется к системе профессионального образования. Вчерашний абитуриент оказывается в ситуации неуспеха и, вместо формирования ценности непрерывного образования, «образования через всю жизнь», у него появляется негативное отношение к образованию вообще. 
Подход, предложенный Рягиным С.Н., предполагает построение преемственности между общим и высшим профессиональным образованием на основе академической мобильности, которая понимается как способность субъекта непрерывного образования перемещаться в поливариантном образовательном пространстве, в зависимости от возрастных особенностей и потребностей, посредством построения и реализации индивидуального образовательного маршрута. Автором разработана структура понятия, выявлены основные типы академической мобильности, разработана технология формирования. Условием формирования академической мобильности как особого качества личности С.Н.Рягин называет формирование и развитие комплекса профильных компетентностей (карьерно-образовательной, метапредметной, организационно-образовательной, исследовательской, командно-образовательной). [8] Таким образом, существует необходимость осмысления феномена академической мобильности личности как для обновляющейся системы непрерывного образования в целом, так и для среднего общего образования в частности.
Опрос учащихся 8-х классов показал, что у большинства учащихся (77 %) формируется потенциальная академическая мобильность, которая проявляется в желании проводить самостоятельные исследования (41 %), участвовать в деловых и ролевых играх (38 %), обучаться в практической деятельности (38 %), проходить элективные курсы посредством дистанционной формы образования (8 %); развивается потребность в профильном образовании (93 %); отрицается неинтересное содержание курсов (32 %), неудобное время проведения (55 %), удаленность от дома (29 %) [8].
Опрос учащихся 9-х классов выявил, что формируется академическая мобильность на основе готовности к изучению предметов и элективных курсов не только в своей школе, но и в других образовательных учреждениях (66 %), готовность к изучению предметов и элективных курсов в форме дистанционного обучения (7 %), развивается желание обучаться по ППОП (99 %), отрицается неудобное время проведения (1 %), удаленность от дома (30 %) [8].
Анализ полученных данных позволяет говорить об актуальности формирования академической мобильности не только для государства и общества, но и для личности. 

Для обеспечения выполнения государственного и социального заказа в старшей школе введено профильное обучение. Разработаны примерные учебные планы для основных профилей, уточнены возможные направления профилизации и структуры профилей, предложены формы организации профильного обучения, определены структура и содержание предпрофильной подготовки.

Современная практика профильного образования (анализ учебных планов) в подавляющем большинстве направлена на усиленную предметную подготовку ученика к поступлению в ВУЗ, в лучшем случае – подготовку к обучению в высшем учебном заведении. При этом задачи целенаправленного формирования способности перемещаться в поливариантном образовательном пространстве в условиях непрерывного образования у учащихся старших классов не стоит. Требования к результатам образования старшеклассников на данном этапе предусматривают обязательность формирования предметного результата. Формирование и развитие профильных компетентностей как условия успешного построения и реализации учеником средней общеобразовательной школы индивидуального образовательного маршрут не является сегодня предметом управления образовательным процессом на всех уровнях. В результате у значительной части выпускников средних школ недостаточно сформированы мотивы к продолжению образования, общеучебные, общеинтеллектуальные умения и навыки, способы познавательной деятельности. Это вызовет затруднения в определении профессиональных карьерных целей и построении и реализации индивидуального образовательного маршрута образования. Данные подтверждается в ряде исследований (Г.А. Бокаревой, Л.Ф. Алимской, Е.Е. Волковой, А.К. Громцевой, М.С. Капелевич, Л.М. Беляевой, В.А. Раутен и др.) [8].
Таким образом, в условиях новых социально-экономических реалий и системных изменений образования насущной необходимостью становится целенаправленная деятельность субъектов общего образования, которые посредством планирования, организации, мотивации и контроля обеспечивают условия для формирования у школьника способности продвигаться в поливариантном образовательном пространстве, в зависимости от возрастных особенностей и потребностей, посредством построения и реализации индивидуального образовательного маршрута, то есть управление формированием академической мобильности старшеклассников.
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Примерный сценарий компьютерного урока 

с открытой архитектурой и скольжением тем

Современный компьютерный урок характеризуется гармоничным сочетанием дидактических приемов, технических средств и элементов виртуального проектирования, создающих высокоинтеллектуальную, творческую атмосферу занятия.

Гипертекстовые модули и учебники, сложные алгоритмические процедуры, задачи оптимизации, интерактивный выход в Интернет и коллективная работа в сети – факторы, ориентирующие преподавателя на переход от стереотипов и шаблонов к поиску новых горизонтов динамического контакта с аудиторией.

Резервы заинтересованности учащихся следует искать в классических типах и видах учебной деятельности, Самым распространенным в педагогической практике является тип комбинированного урока, находящий многогранное перевоплощение в виртуальной среде, создаваемой компьютерными ресурсами класса. 

Коммуникационные технологии в сочетании с дидактическими приемами обеспечивают эффективность в решении многих учебно-воспитательных задач (2,3) за счет гибкости, подвижности структуры занятий, Популярные программные продукты, электронная почта и порталы, удобство копирования и сохранения данных, flash –накопители ускоряют процессы обмена информацией, освобождая слушателя от рутинных операций и проблем.

Предлагаемый вариант лабораторного практикума поддерживает открытую архитектуру урока и совмещение разделов курса на уровне файловых заданий. Под "скольжением" мы понимаем плавный перенос инструментальных приемов раздела, темы в предшествующие или последующие по графику занятия с целью многократного повторения и наилучшего усвоения учащимися.

Инструментарий популярных прикладных программ и систем универсален, близок (открытие, сохранение файлов, копирование, экспорт и импорт данных, вызов команд, особенности интерфейса), и это позволяет объединять учебные примеры в группы, связывать разделы и темы посредством: сквозных примеров, игровых заданий с элементами графики и контролирующих материалов.

Игровые и графические дополнения предполагают активное, ролевое участие обучаемых в достижении коллективного результата, расширяют спектр их взаимодействия на уроке (1), сквозные задания характеризуется динамическим развертыванием темы в "глубину".

Контролирующие и развивающие материалы (тесты, кроссворды), позволяют охватывать и совмещать любые темы, плавный переход которых во многом определяется совместимостью изучаемых программ, а также результатов (продуктов) работы в них. 

Например, компоненты MS Office (Word. Excel, Access, PowerPoint) осваиваются в соответствующих разделах ("Текстовые редакторы", "Табличные процессоры", "СУБД", "Мультимедиа"). В свою очередь, решение тестов, созданных средствами Office и утилитами Windows, наглядно иллюстрирует возможности пакета.
Рассмотрим фрагмент календарно-тематического плана дисциплины "Информатика", текущее занятие выделено цветом:

	№ п.п.
	Наименование раздела
	Количество часов

	
	I. Текстовые редакторы, основы работы.
	

	1.
	Создание текстового файла. Работа с шаблонами.
	2

	2.
	Редактирование текста. Проверка орфографии.
	2

	3.
	Художественное оформление текста. Таблицы. Границы и заливка.
	4

	
	II. Табличный процессор
	

	4.
	Формат ячеек. Ввод и редактирование формул. Относительная и абсолютная адресация. Массивы.
	6

	5.
	Связь рабочих листов и книг. Алгоритмы и вычисления
	2

	6.
	Построение диаграмм. Оформление таблиц.
	4

	
	III. Работа в Интернет
	

	7.
	Архитектура сайта. 
	2

	8.
	Базовый HTML. Ввод тегов в редакторе "Блокнот".
	8


Курсивом отмечены задания, элементы которых совместимы. 

Так, конструирование тегов в редакторе "Блокнот"" повторяет операции текстового редактора. В этой связи удобно представить разработку Web-страниц в форме элементарных пошаговых операций по вводу и сохранению команд, иллюстрирующих возможности HTML, и скомплектовать дополнения для смежных разделов курса. 
Созвучие разделов (с учетом обмена данными) наблюдается при оформлении таблиц в приложениях MS Office. Кроссворд. представленный в формате электронной книги, знакомит слушателя с интерфейсом табличного процессора, предполагая ввод данных в ячейки, переход по страницам. Решение теста, разработанного в формате html, иллюстрирует элементы диалога в сети.

На Рис. 1 отражен график фактического (по часам) и вариант корректировки (по тематике и объему практических работ) распределения затрат труда учащихся с учетом скольжения тем. 
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Рис. 1. Сглаживание пиков учебной нагрузки
Экстремальные нагрузки слушателей, обусловлены на наш взгляд, не только количеством учебных часов, но и с эмоциональной, психологической адаптацией аудитории к незнакомой терминологии и приемам, свойственной современным компьютерным операциям в локальном варианте или сети.

Используя связи между разделами (на уровне файловых заданий) и варьирование тем, преподаватель формирует виртуальное пространство новых работ, создавая дополнительные вектора и благоприятные условия для творческого взаимодействия учащихся.

Многомерность виртуального пространства, плавные переходы между разделами сглаживают пики нагрузок, обеспечивают импровизацию в освоении материала.

Так как упражнения должны быть скомплектованы заранее (на дату урока), структура базовых заданий регламентируется более жестко. 

Задания (шаблоны для ввода данных) копируются на рабочие места (или сервер), с атрибутом "только чтение". Это позволяет обращаться к ним многократно. К подкаталогу будущего урока учащиеся доступа не имеют.

Для соблюдения логической последовательности в решении сквозных примеров, пройденные задания (шаблоны) оставляем на сервере до окончания курса (корректируем только недочеты, обнаруженные в них). Так как мы имеем возможность изменять содержание комплектов будущих уроков, наиболее подвижной является структура дополнительных заданий. 

В базе преподавателя наименование директория модифицируется так, чтобы пройденные подкаталоги располагались по списку выше и не использовались повторно:


 _=2012_04=01_СозданиеТекстовогоФайла_Работа_Шаблонами 

 _=2012_04=08_РедактированиеТекста_Проверка орфографии

…

 _=2012_04=15_Формат ячеек 

…

 _=2012_04=22_Связь рабочих листов и книг

…

 =2012_04=29_Архитектура сайта 

 =2012_05=05_Базовый HTML

Каждый блок (подкаталог) лабораторного практикума сочетает календарный раздел, элемент будущего занятия и игровое упражнение на повторение. Файлы (или подкаталоги) внутри блока целесообразно пронумеровать. 

Рассмотрим содержание задания _=2012_04=22_Связь рабочих листов и книг, состоящее из шести позиций (файлов или подкаталогов с файлами):

1. Презентация "Табличный процессор" (лекция1. pps);

2. Формат ячеек (электронная книга.xls).
3. Тест (Web-страницa.htm);

4. Кроссворд (электронная книга.xls); 

5. Редактирование тега (документ.txt);.

6. Игровой проект (схема. ppt); .

Задания №№ 1-4 (лекция в формате презентации, расчетный пример и контролирующие материалы) относятся к теме текущего занятия и выполняются в первую очередь. 

Задание №5 Создание тега на вывод картинки (формат "htm"). Конструирование тегов в виде коротких пошаговых заданий начинаем в текстовом редакторе (Рис. 1). 

Задание №6 - Игровой проект (интерактивная презентация с обращением к сети).

Комплекты упражнений, составленные с учетом скольжения тем, обеспечивают благоприятный психологический микроклимат занятий и успешную адаптацию слушателей к освоению нового материала, гармоническое единство решаемых задач, выделение главного в целом.

Подвижная, многоплановая структура лабораторного практикума может быть рекомендована в различных соотношениях с учетом ресурсов компьютерных классов и специфики изучаемых дисциплин. 

Открытая архитектура урока поддерживает импровизацию и творчество в рамках концепции тематического плана, подбор оптимального сочетания индивидуальных и коллективных видов работ, и, как следствие, позволяет загрузить аудиторию более эффективно.
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Организация виртуального обучения
Интернет всё настойчивее проникает в сферы человеческой деятельности. Не избежала его влияния и система образования. Современные компьютерные технологии расширяют возможности организации учебного процесса, предоставляя доступ к неограниченной базе познавательных данных. Ещё несколько десятков лет назад о таких возможностях доступа к источникам знаний было трудно мечтать, а сейчас это реальность, которая непрерывно развивается и совершенствуется.

Как во всём новом не исключение явных достоинств и скрытых недостатков. Обозначим их, ограничивая образовательной сферой применения. Основное достоинство интернета – огромная база данных по учебным предметам в школе и профессиям и специальностям высшей школы. Другое важное достоинство – упрощенный неограниченные во времени доступ к источникам знаний и их вариативность. Наглядность и доступность отражается разнообразием текстов, фотографий, рисунков, видеофильмов. Обучающийся имеет возможность выбирать материал доступный уровню его подготовленности и понимания, что существенно расширяет самостоятельность в обучении. Пользователь интернета освобождён от потери времени, необходимого для переездов в социальные учреждения, в которых хранятся необходимые источники знаний. Пользователь имеет возможность быстро и полно передавать подготовленные им учебные задания, исследования для обсуждения неограниченному кругу заинтересованных лиц и получать оценки своей работы. Составление списка достоинств использования возможностей интернета в организации учебного процесса можно продолжить, но обратим внимание на существенные недостатки, которые привнёс сам нерадивый ученик, пользователь интернета (НУПИ).

Интернет переполнен готовыми ответами к типовым учебным заданиям, что позволяет НУПИ представлять их для оценки педагогу, как свои решения. В усложняющемся процессе контроля (количественном) часто отметка выставляется по представленному ответу (выбор варианта ответа), без его анализа. Знания же ученика можно качественно оценить только по его развёрнутому ответу полученного задания. НУПИ, не задумываясь, выбирает вариант «скачать», исключая - «выполнить». Погоня отдельных преподавателей за увеличением объёма выполненных заданий с использованием интернета приводит к результату, когда отличные и хорошие отметки перестают отражать истинное качество знаний обучающихся. Отметки есть, а знаний может и не быть. Упрощенность получения высоких баллов за результаты ответов без активной творческой самостоятельной деятельности обучаемого порождает увеличение объёма НУПИ.

Последнее время наблюдается устойчивая тенденция увеличения желающих получить высшее профессиональное образование. Возможности интернета позволили не только изменить технологии учебного процесса очного, вечернего и заочного обучения, но и ввести новое – дистанционное обучение. Эта форма подготовки специалистов стала возможной только благодаря интернету. 

Не сложно составить программу дистанционного обучения по дисциплинам и учебным предметам, план выполнения, выставить её на сайт учебного учреждения, ограничив доступ к нему только студентам-дистантникам, организовать систему контроля за выполнением заданий, их сбор, доставку в учебное учреждение, проверку и проставление отметок в ведомости и зачётки. Студент же должен уметь пользоваться сайтом, выходить в свой персональный виртуальный кабинет, добросовестно и вовремя отправлять выполненные задания.
Раз в семестр в учебном учреждении согласно опубликованному на сайте недельному расписанию организовываются консультационные занятия преподавателей, ведущих данные предметы, которые студенты обязаны посещать. Такие занятия позволяют: 

- познакомиться преподавателям и студентам;

- обосновать тезисы учебного предмета;

- обсудить требования к выполнению контрольных заданий и сроки их представлений для проверки;

- скорректировать план самостоятельной подготовки студента, его этапы;

- провести тестирование способностей студента к дистанционному обучению.

В то же время данная форма обучения несёт в себе все перечисленные недостатки НУПИ, которые усиливаются тем, что: 

- время вербального обучающего общения преподавателя и студента крайне ограничено;

- контроль за усвоение изученного материала проводится в основном в письменной форме выполненных заданий, которые всё более представляют скачивания из интернета, без осмысленной обработки содержания текстов.

Но, полагаем, что нельзя возлагать всю вину за слабость сформированности предметных знаний на студентов. В требованиях к качеству формируемой профессии у студентов, обучающихся по дистанционным технологиям, нет и не может быть снисхождений по отношению к студентам дневного обучения. Любая профессия, независимо от формы организации обучения, требует качественных знаний и умений. Но задумывались ли мы как сложно даже добросовестному студенту дистанционного обучения самостоятельно, пользуясь основным источником учебной информации пособиями и методическими рекомендациями, сформировать свои профессиональные знания и умения? Преимущество дневной формы обучения - в постоянном взаимодействии преподавателей и студентов на протяжении всего периода обучения, что позволяет системно организовать процесс мыслительной, познавательной деятельности, вносить коррективы в учебный процесс, используя оперативные данные контроля за качеством знаний студентов. Такие условия организации учебного процесса для студентов дистанционного обучения отсутствуют. Основным условие качественного обучения выступает личная ответственность обучаемого, а это довольно капризная дама.

В то же время перспективы дистанционного обучения в недалёком будущем довольно заметны. Связано это с дальнейшим развитием компьютерных технологий. Ещё несколько лет назад только продвинутые компьютерщики могли пользоваться скайпом, сегодня он всё более активно проникает в самые глухие уголки мира. Многие сетевые компании проводят конференции по обучению своих сотрудников широко используя возможности интернета. Через два – три года такие конференции будут проводиться как форма учебных занятий со студентами. Чтение лекций по интернету, проведение консультаций и семинарских занятий, согласно составленному учебному расписанию учебного учреждение, технологии недалёкого будущего. 

А пока можно использовать проведение интернет-лекций. В специально оборудованном кабинете записывается видео лекция преподавателя по теме учебной программы. Неудачные фрагменты записи лекции можно устранять дублями съёмок, в фильм монтируются рисунки, схемы, тематические аудио и видиозаписи и пр. Интернет-лекции выставляются на сайт дистанционного образования и просматриваются студентами в удобное для них время. 

Данная форма обучения имеет свои несомненные достоинства. Позволяет студенту познакомиться в преподавателем, ведущим данный предмет. Выслушать системное изложение основных тем занятий. Переслать по электронной почте вопросы и получить на них ответы во время консультаций в интернете. Таким образом дистанционное обучение обретает так недостающий ему набор виртуальных учебных лекция и консультаций.

Не исключено, что данный приём проведения занятий с использованием интернета скоро войдёт и в другие формы обучения высших учебных заведений. Необходимо искать решения по защите авторских прав на учебные занятия высшего учебного заведения, кафедр и её преподавателей, разработавших и читающих свои интернет-лекции. Разработать оптимальные варианты занятий для студентов различных специальностей. Составить тарифные ставки отражающие разработанность виртуальных занятий и частоту их использования студентами.

Тема требует дальнейшего исследования, но перспективы её появления в практике преподавания уже довольно отчётливо проявляются. 

И.В.Новикова 
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К проблеме формирования компетенций 
посредством дисциплины 

«Управление общественными отношениями»

Переход к образовательным стандартам третьего поколения вызвал интерес к проблеме формирования выпускника вуза как всесторонне развитой личности с определенным набором профессиональных, общекультурных, общенаучных, социально-личностных компетенций. 
Содержание подготовки будущего специалиста определяется большим набором дисциплин, каждая из которых разворачивается исходя из логики своей предметной деятельности. Существовавшая ранее система подготовки формировала у выпускника знания, умения и навыки необходимые ему в процессе его будущей работы. Сегодняшний подход предполагает владение не только знаниями, умениями и навыками, но и на готовность их применить в деятельности специалиста на практике в виде не только профессиональных, но и общекультурных компетенций. Исходя из того, что компетенция «личностное, интегративное, формируемое качество, проявляющееся в адекватности решения (стандартных и особенно нестандартных, требующих творчества) задач… социальных и профессиональных ситуаций, которое проявляется в действиях, деятельности, поведении и поступках человека».
В качестве примера формирования компетенций обратимся к дисциплине «Управление общественными отношениями». Процесс изучения этой дисциплины направлен на формирование у будущих управленцев таких общекультурных компетенций как:

– стремление работать на благо общества;

–знание требований профессиональной этики и готовностью поступать в соответствии с этими требованиями; обладанием нетерпимостью к отступлениям от правил этического поведения. В том числе в отношении других лиц; обладанием гражданской ответственностью и требовательностью к соблюдению правил этического поведения;

– знание базовых ценностей мировой культуры и готовностью опираться на них в своей профессиональной деятельности, личностном и общекультурном развитии;

– понимание содержания, смысла, основных целей, социальной значимости профессии государственного и муниципального управления, стремлением к улучшению этого понимания через использование знаний в своей деятельности;

– способность и готовность к диалогу на основе ценностей гражданского демократического общества;

– способность представлять результаты своей работы для других специалистов, отстаивать свои позиции в профессиональной среде, находить компромиссные и альтернативные решения;

– владение основными способами и средствами информационного взаимодействия, получения, хранения, переработки, интерпретации информации, наличием навыков работы с информационно-коммуникативными технологиями; способностью к восприятию и методическому обобщению информации, постановке цели и выбору путей ее достижения;

– способность к работе в коллективе, при исполнении своих обязанностей творчески и во взаимодействии с другими членами коллектива;

– владение основными методами защиты персонала и населения от возможных последствий аварий, катастроф, стихийных бедствий;

–способность принимать участие в разработке управленческих решений и нести ответственность за реализацию этих решений в пределах своих должностных обязанностей, умением оценивать последствия решений.

Помимо того изучение дисциплины способствует формированию таких профессиональных компетенций как:

– знание основных этапов эволюции управленческой мысли; 

– умение выявлять проблемы, определять цели, оценивать альтернативы, выбирать оптимальный вариант решения, оценивать результаты и последствия принятого управленческого решения;

– способность принимать решения в условиях неопределенности и рисков;

– способность принимать участие в проектировании организационных действий, умением эффективно исполнять обязанности;

– умение оценивать соотношение планируемого результата и затрачиваемых ресурсов;

–умение определять социальные, политические, экономические закономерности и тенденции.

К тому же в рамках дисциплины идет формирование компетенций коммуникативной деятельности:

– способность анализировать, проектировать и осуществлять межличностные, групповые и организационные коммуникации;

– умение общаться четко, сжато, убедительно, выбирая подходящие для аудитории стиль и содержание;

– умение находить основы для сотрудничества с другими органами государственной власти Российской Федерации, органами государственной власти субъектов Российской Федерации, институтами гражданского общества, способностью определять потребности в информации, получать информацию из большого числа источников, оперативно и точно интерпретировать информацию;

– умение предупреждать и разрешать конфликтные ситуации при взаимодействии органов государственной власти Российской Федерации, органов государственной власти субъектов Российской Федерации, институтов гражданского общества, средств массовой коммуникации; – способность выявлять информацию, необходимую для принятия решений, при получении «обратной связи» в профессиональной деятельности;

– умение эффективно взаимодействовать с другими исполнителями. 
Исходя из этого, будущие управленцы должны уметь анализировать весь спектр сложных внутренних и внешних взаимоотношений в рамках структур по связям с общественностью и управлять им для достижения взаимовыгодных, гармоничных отношений в обществе.
С целью подготовки такого специалиста за основу в преподавании дисциплины «Управление общественными отношениями» взяты лекции, семинарские занятия, в которых сочетаются теоретический материал, примеры из практики. В качестве текущего контроля используются контрольные работы и тесты. При изучении дисциплины возможно использование деловых и ролевых игр, разбор конкретных ситуаций, тренинги, которые в сочетании с внеаудиторной работой будут способствовать формированию и развитию профессиональных навыков обучающихся. Возможно посещение встреч со специалистами и служащими отделов по связям с общественностью органов государственной и муниципальной власти, различных коммерческих структур. 3
Перечисленные в стандарте компетенции будущего специалиста-управленца в случае их реализации способны удовлетворить как самого выпускника, так и государство. Это налагает ответственность на вуз, кафедру, преподавателя, которые должны вести преподавание комплекса дисциплин таким образом, чтобы в результате формирования общих, профессиональных и социальных компетенций у выпускников возникло желание и готовность применить полученные знания на практике. К тому же к концу процесса обучения необходимо выработать у выпускников стремление самим добывать, перерабатывать новые знания, иметь потребность в их совершенствовании.

Можно говорить, что современная модель обучения должна не только сформировать необходимые компетенции, но и раскрыть потенциал личности будущего управленца.
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Основы самостоятельной работы студента 

в социогуманитарном образовании
Непреходящим смыслом образования человека во все времена явля​ется всестороннее развитие его личности, то есть развертывание его челове​ческого потенциала, заключенного в диалектическом единстве его способ​ностей и потребностей как органической системы. Главное, что обусловли​вает исторически определенное, конкретное, практическое воплощение этого смысла в ре​альном, исторически определенном этапе развития образования – это следо​вание образу человека, а не образцу его, это образование из людей граж​дан, то есть образование способности, умения, привычки быть современниками. По большому счету, человек разумный (homo sapiens) становится человеком социальным (homo civilis) лишь как гражданин, то есть свободный человек, способный принимать ответственные самостоятельные решения. В конечном итоге это – формирование культурного человека. 

На каждом этапе образования гражданина этот смысл в процессе функционирует по-своему, воплощаясь в конкретных целях. 

Цель высшего образования – формирование культурного человека, то есть человека, способного реализовать свои способности в некоторых видах деятельности. В соответствии с данной целью, перед высшим образованием стоят следую​щие основные задачи:

1. Повышение общего культурного уровня, коррекция мировоззрения, избавление от иллюзий и мифов, заблуждений и предрассудков. Этому во многом служит блок социально-гуманитарных дисциплин.

2. Освоение фундаментальных дисциплин (отраслей науки), которые являются теоретической основой избранной специальности.

3. Освоение избранной специальности. Этой цели служат специальные дисциплины и авторские курсы, практические и лабораторные занятия, кур​совые и дипломные работы.

В этих задачах (в отличие от проектов разного рода «новаторов» и апологетов Болонской системы) заложен и выражен специфический смысл высшего образования.

Наряду с вышеперечисленными задачами, классическая, фундамен​тальная, корневая составляющая, системообразующее ядро любого и всякого высшего образовании усвоение навыков и умений самостоятельной работы является первостепеннейшей из всех важнейших задач, по существу задача-цель. Кроме всего прочего, эта задача важна еще и потому, что постоянно возрастающий поток информации, требует критического осмысления и на​дежных критериев оценки. Именно преподаватели социально-гуманитарных дисциплин могут и должны дать студентам методику самостоятельной ра​боты. Авторы убеждены, на первом курсе в первом семестре необходимо проводить несколько занятий по основам самостоятельной работы. В пер​спективе желателен спецкурс, который должен компенсировать пробелы и недоработки среднего образования. Общение со студентами показывает от​сутствие у многих из них элементарных навыков.

Современный мир – мир мифов и лжи, обмана и мошенничества, наси​лия и разврата, культивируемых и поощряемых средствами массовой ин​формации. На первый курс приходит студент, напичканный этими фанто​мами.

Особая миссия преподавателей гуманитарного профиля состоит в фор​мировании и развитии у студентов надежных критериев различения истины и лжи, добра и зла, красоты и безобразия, справедливости и несправедливости. Но одного различения и разграничения мало. Преподаватели – гуманитарии по своему предназначению обязаны оправдывать, защищать и культивиро​вать истину, добро, красоту и справедливость. Ф.М. Достоевский, прошед​ший суровую школу омского острога, говорил: «Без зачатков положитель​ного нельзя молодое поколение выпускать в жизнь». Гуманитарии не могут оставаться в стороне от проблем нашего общества, а должны ставить и ре​шать реальные проблемы жизнедеятельности личности и общества.

Процесс познания, усвоения какой-либо отрасли знания совершается по триаде «знание – понимание – навыки (умения)». Эта триада представ​ляет замкнутый цикл. Знания только тогда имеют прочный характер, когда они доходят до уровня навыков, до автоматизма в применении принципов. К сожалению, нередко студент вызубрит учебную дисциплину, сдаст препода​вателю экзамен и через несколько дней напрочь забудет. Это происходит потому, что нет осмысления знания (информации) и нет навыков практиче​ского использования знания. В этом случае освоение дисциплины носит по​верхностный или абстрактный характер, что весьма печально.

Теперь раскроем конкретнее вышеозначенную триаду. 

Первая ступень – знание. Процесс усвоения информации (знаний) требует укрепления и развития памяти, основой которой является внимание. Изучение жизни выдающихся людей позволяет сделать вывод: вплоть до глубокой старости можно сохранять ясный, ум и твердую память при система​тической тренировке.

Давно установлена основа памяти – внимание как целенаправленное вос​приятие каких-либо предметов. Немецкий психолог Густав Фехнер (1801 – 1887) открыл формулу объема внимания. Она равна 7+2 смысловым единицам. К сожалению, многие студенты первого курса обладают низким объемом внимания, менее пяти единиц. Если преподаватель дает им установку, то они в течение одного-двух месяцев вполне могут освоить осмысление и запоми​нание семи смысловых единиц. Кроме того, мы требуем, чтобы студенты обя​зательно писали конспекты лекций и семинарских занятий. В этом случае включаются зрительная и физиомоторная виды памяти.
Усвоение информации в социально-гуманитарных дисциплинах во многом «проходит через уши». К сожалению, многие студенты (и не только студенты) не обладают навыком слушать, слышать и адекватно воспринимать информацию на слух. Либо нет навыков, либо находятся в виртуальном мире (играют в игры, фантазируют и т.п.). Поэтому студенты часто оказываются в положении, описанном великим А.С. Пушкиным в стихотворении «Трое глу​хих»: «Глухой глухого звал к суду судьи глухого,/ Глухой кричал: «Моя им сведена корова!» – / «Помилуй, – возопил глухой тому в ответ, – / Сей пустошью владел ещё покойный дед». / Судья решил: «Чтоб не было разврата, / Жените молодца, хоть девка виновата».
Поэтому, важно с Первого занятия сориентировать студентов на форми​рование и развитие навыков слушания, необходимых для успешного обучения. Но развитого внимания и хорошей памяти недостаточно для успешной учебы.
Вторая ступень – понимание – требует подключения мышления сту​дента. Нередко справедливы слова А.С. Пушкина «Ученых много – умных мало». Мышление – это функция человека как продукта социума, культуры. Оно реализуется в различных формах и различных способах. Философия давно выделила наглядно-образное и понятийное (категориальное), интуитивное и дискурсивное (рациональное) способы мышления. Основанием мышления
является мысль, которая реализуется в понятиях, суждениях, умозаключениях. Философия требует мышления в сознательных понятиях, суждениях, умозак​лючениях. Особенно важно усвоить логическую структуру понятия, которое необходимо отличать от представления. Представление как целостный образ предмета дает лишь поверхностные знания. В отличие от понятия, которое дает существенное знание. В понятии содержится три стороны: предметная, смы​словая и терминологическая. Поэтому в процессе освоения какой-либо учеб​ной дисциплины необходимо составлять тезаурус (словарь) фундамен​тальных или конститутивных понятий. Для этого можно воспользоваться словарями и энциклопедиями. Нельзя забывать толковые словари великорус​ского языка. Логика требует четкого выявления предметно-смыслового со​держания терминов, установления связи между понятиями, вывода из одного понятия другого понятия, вывода из суждения другого суждения, вывода из не​скольких суждений умозаключения. Подобно тому, как человек самостоятельно учится ходить, также и мыслить (понимать знания) он может научиться только самостоятельно. Преподаватель может лишь помочь студенту, но не может научить его мыслить, ибо мыслит живая личность, которая всегда мыслит ин​дивидуально.


Вместе с тем, преподаватель может четко выделить догматический и критический способы мышления, показать их достоинства и недостатки. Особое внимание в наше время тотального распространения догматизма и манипуляции сознанием мы обращаем на критическое мышление. Основанием критического мышления является старый принцип «подвергай все сомнению». Критика необходима на всех трех ступенях, поскольку иллюзии и ложь, предрассудки и заблуждения распространены везде.
Третья ступень – навыки (умения) – носит конкретно-практический харак​тер и вырабатывается посредством тренинга, т. е. совокупности упражнений. На​выки всегда интуитивно-бессознательны. Они реализуются как применение принципов для решения повседневных и профессиональных проблем жизни че​ловека. Использование принципов требует применения ума. Тем самым навыки превращаются в умения. Следует также помнить, что применение принципов лишь тогда эффективно, когда происходит конкретное осмысление проблемы. Здесь действует старая философема – «истина всегда конкретна».

Третья ступень никак не сводится к насаждаемым тестам и тестированию. Эта мода пошла на волне широкого применения тестов в психологии и социо​логии (например, в социологии труда). Отечественные чиновники системы образования (не всегда компетентные и нередко ангажированные) не замечают или не хотят замечать недостатки системы тестирования: 
1. В вышеназванных науках тестовые задания и методика их использова​ния совершенствовалась на протяжении XX века. Над этим работали крупные лаборатории, участвовало значительное количество специалистов.
2. Применение тестов для оценки уровня знаний имеет некоторый предел, и в системе высшего образования стран Запада применяются лишь в качестве вспо​могательного средства, но не основного.
3. Тесты носят информационный характер («знаешь – не знаешь»). Они оце​нивают лишь память, сумму знаний – но не мышление и навыки.
4. Для ряда дисциплин (философия, общая социология, общая психология, общая политология) в силу сложности и специфики предмета исследования крайне сложно (если возможно вообще) создать, приемлемые тесты.
5. Спецдисциплины и авторские курсы ведущих ученых, работающих на «переднем крае» науки в принципе не поддаются оценке через тестирование. Здесь дается авторское (личностное) видение, представление и понимание ак​туальных проблем этой отрасли научного знания.


Упражнения и контрольно-развивающие задания в социально-гуманитар​ных дисциплинах далеко не всегда возможно формализовать (даже с приме​нением компьютеров). Создание комплекса контрольно-развивающих упраж​нений – задача не только технически сложная, но и высокозатратная. Тем не ме​нее, уже сейчас мы можем предложить некоторые разработки по философии.
Если навыки и умения дают отрицательные результаты, то значит лишь то, что освоены не те знания или же они неправильно поняты. Значит надо вернуться к первой и второй ступеням и проанализировать их. Поэтому вышеописанная триада представляет круг.


Кроме вышеозначенной и кратко раскрытой нами триады перед студен​том возникают трудности психологического характера. Они вполне естественны в процессе обучения, но для их грамотного преодоления предлагаем студентам усвоить еще ряд рекомендаций – универсальную методику, которая носит как общетеоретический, так и прикладной характер.

1. Очень важно сразу сформировать положительную установку на ус​воение учебной дисциплины, поскольку она раскрепощает творческие (креа​тивные) способности и необычайно повышает эффективность учебной ра​боты. Напротив, отрицательная установка (мне эта дисциплина не нужна), парализует способности, понижает эффективность работы, нередко приводит к стрессам в процессе подготовки к экзаменам. Гляжу в книгу, вижу... Эта установка должна быть ориентирована не на преподавателя (они могут быть разными), а на саму изучаемую дисциплину. Все учебные дисциплины, включен​ные в государственный образовательный стандарт, необходимы для становления специалиста и гражданина, культурного человека, а не «профессионального кре​тина».

2. Формирование положительной установки носит личностный характер, а поэтому студент, стремящийся стать культурным человеком, должен овладеть какой-либо техникой аутогенной тренировки (самогипноза). Лучше подходят методики отечественных ученых, поскольку они ориентированы на наши архе​типы. В этой связи рекомендуем работы Игоря Вагина, Мирзикарима Норбе​кова, Андрея Левшинова, Михаила Андреева и др. 

В принципе методик» аутогенной тренировки проста. Она основана на ре​лаксации (расслаблении) или душевном спокойствии. Психологи давно обратили внимание на любопытный факт. Лишь душевное спокойствие позволяет доби​ваться высоких результатов, боязнь и нервозность парализуют способности. На основе душевного спокойствия студент должен настроить себя на изучение любой дисциплины в соответствии с планом учебного процесса. Формула ау​тотренинга (самогипноза) такова (необходимо ежедневно повторять не​сколько раз):

A).
 Я хочу изучить; какую-либо дисциплину (мне нравится изучать). Именно это стремление – желание – страсть формирует положительную уста​новку. «Знание – это любовь», – говорил великий древнегреческий философ Пла​тон. Грамотный преподаватель стремится пробудить интерес к дисциплине, при​вить студентам любовь к получению знаний (а для этого .надо уметь показать практическую жизненную значимость предлагаемых знаний). 

Б). Я могу изучить какую-либо дисциплину. Лишь абсолютная вера чело​века в свои силы и способности позволяет обрести уверенность и добиться ус​пеха. Без веры нет успеха в любом виде деятельности, Преподаватель может и должен помочь студенту преодолеть сомнения и естественный страх перед новой дисциплиной.
В). Я должен изучить какую-либо дисциплину (не имеет значения какую). Долг или обязанность реализуются в силе воли и энергетической направленности на конкретную деятельность. Воля это насилие над своими страстями, жела​ниями. Будда говорил: «Победа над самим собой выше победы над врагами».


Эти этапы схемы «самовнушения нельзя менять. Формула в обратном по​рядке не дает положительного результата. Более того, если преподаватель на​стаивает лишь на долге и обязанностях, то он может бессознательно сформули​ровать отрицательную установку, поскольку у студентов может включиться меха​низм самозащиты и отторжения. И к преподавателю возникает отрицательное отношение.

Организационно-практическая сторона самостоятельной работы выража​ется в следующих моментах:

A)
внимательное изучение методических указаний (пособий) по дисцип​лине, обращая внимание на дидактические единицы, тематический план, вопросы к зачету и экзамену;

Б) подготовка к лекциям и семинарам;
B)
изучение литературы, сравнивая позиция авторов различных учебни​ков (измерение и сравнение на основе меры – всеобщий закон мышления чело​века);
Г) пересказ (возможно, мысленный) своим языком усвоенного мате​риала. Известный критерий – материал усвоен только тогда, когда студент спосо​бен пересказать его своими словами; 

Д) овладение информационными методами (библиотека, диктофон, компь​ютер, интернет). Эта сторона эффективна лишь на основе и в связи с вышепред​ложенными сторонами.

По своему предназначению социально-гуманитарные дисциплины при​званы повышать уровень общей культуры студента. Понятие культуры много​гранно и многомерно, и в рамках темы данной статьи мы предлагаем лишь один аспект.
В наши дни, в условиях социокультурного кризиса феномен «образован​щины» (в том значении, в котором этот термин употреблял А.И. Солженицын) стал широко распространенным и массовым явлением. В группе «образованнее» можно выделить два типа.

Первый тип – формалисты, так сказать, «обумаженные» индивиды, т.е. по​лучившие «дипломы-бумажки» о «верхнем» образовании. Они либо, купили их, либо воспользовались деградацией системы образования, выражающейся в снижении требований к обучающимся. 

Второй тип – «профессиональные кретины». Об этом типе писал еще Нико​лай Кузанский, а в XX веке – испанский философ X. Ортега-и-Гассет. Это инди​виды, обладающие профессиональными знаниями в какой-либо конкретной и достаточно узкой отрасли науки, техники, практики. Единство этих типов со​стоит в потере здравого смысла, бескультурье и амбициозности, внешне выра​жающихся в иллюзии всезнайства.
В отличие от «обрвзованцев», культурный человек всегда ставит перед со​бой и стремится решить следующие вопросы.

1. Что я знаю и чего я не знаю? Четкое проведение границы между знанием и незнанием фиксирует факт: человек)(Я) знает немного. Это обусловлено вполне объективными причинами: ограниченными возможностями познания, опытом становления личности, многообразием видов деятельности и сфер жизни общества. На основе универсальной природы целеустремленный и энергичный индивид стремится расширить горизонты знания, избавляясь от незнания и от​крывая новые отрасли знания. Принципом здесь должна быть мысль К.А. Ти​мирязева: «Человек должен знать немного обо всем и все о немногом».


2. Что я понимаю и что не понимаю? Основанием понимания выступает понятие. Процесс понимания носит сложный индивидуально-личностный харак​тер. Знания (информация) – это лишь, «пища» для понимания. Человек знает что-либо лишь тогда,: когда понимает полученную информацию. Информаци​онно-насыщенных индивидов много, понимающих мало. Понимание требует мышление в сфере смысла, а выйти в смысловое мышление может лишь человек, ставящий в качестве задачи понимание. Можно сравнить эти процессы с плава​нием на поверхности и в глубине. «Глубина таит гибель – говорил великий Чин​гисхан, но именно глубина мышления (мышление в понятиях) дает индивиду понимание получаемой информации. Поэтому образованного человека отли​чают от умного.

Русская поговорка «ученых много – умных мало» имеет глубокий смысл. В субъектно-субъектных отношениях справедливы слова Будды: «Глупый чело​век, общаясь с умным, не понимает учения умного – как ложка не знает вкуса пищи». Выйти на уровень понимания может каждый студент, но не каждый этого хочет.
3. Что я умею и что не умею? Этот вопрос не менее важен, чем остальные. Честный ответ на вопрос избавляет от иллюзий и заблуждений, проводит границу между умением и неумением. Спектр навыков и умений весьма широк, от науки до повседневного быта. Для студентов важно уже на первом курсе поставить цель освоить наряду с основной специальностью смежные,: т.е. близкие к основ​ной. Правильно поступают такие студенты, которые в период обучения получают вторую специальность либо заканчивают курсы востребованных специально​стей. 

Освоение различных видов деятельности позволяет избавиться от «профессионального кретинизма», расширяет полосу и степень свободы, форми​рует независимость и самодостаточность. Нельзя стать абсолютно независи​мым и самодостаточным, но стремиться к этому студентам возможно и необхо​димо.

Сама постановка вышеперечисленных вопросов и поиск приемлемых ответов свидетельствует о культуре человека, поскольку обнаруживается кри​тическое мышление по отношению к самому себе и окружающему миру.
Таким образом, самостоятельную работу студента мы понимаем широко и глубоко, как становление (формирование) культурного существа, человека в истинном значении этого слова. И классическое высшее образование выпол​няет эту задачу.
С.В. Ратушная
Омская гуманитарная академия

Психологическое сопровождение процесса 
обучения иностранным языкам в дошкольном 
возрасте (на материале лингвистического центра)
В наше время сложилась модная тенденция к изучению иностранного языка в дошкольном возрасте. Многочисленные исследования зарубежных и российских методистов показывают, что данное изучение оправданно и способствует разностороннему развитию дошкольника.

Важно отметить тот факт, что популярна методика обучения иностранному языку на основе мультисенсорного обучения. Это требует от педагога многосторонних знаний: по возрастной психологии, особенностям поведения детей дошкольного возраста, временным ограничениям по проведению занятий с дошкольниками.

Данная статья раскрывает специфику психологического сопровождения процесса обучения иностранному языку в дошкольном возрасте (на материале лингвистического центра). 

В данной статье мы опираемся на работы О.Н.Истратовой, И.Б.Котовой,Г.В.бурменской.

Процесс обучения иностранному языку длится 9 месяцев. Количество детей в группе может варьироваться по мере комплектации группы. Оптимальное количество дошкольников в группе – 12. Процесс изучения иностранного языка осуществляется 3 раза в неделю. Длительность занятия – 45 минут.

На практике мы столкнулись с рядом проблем: многие дошкольники не слышат задания педагога (не развит аудиальный канал восприятия); Дима сидит под столом все занятие; Маша постоянно вертится, Паша щиплет девочек, а Петя поет песни или пищит как мышка при любом удобном случае. Данные проблемы натолкнули нас на мысль о психологическом сопровождении процесса обучения иностранному языку в данном возрасте.

Под психологическим сопровождением мы понимаем работу психолога по сопровождению процесса обучения иностранному языку, своевременное оказание консультативной помощи, во избежание конфликтных ситуаций. 

Основными функциями работы психолога в лингвистическом центре являются:

- гностическая, которая включает изучение специфических особенностей деятельности педагога и дошкольника в данном учреждении; изучение ряда психофизиологических, индивидуально-психических и личностных особенностей дошкольников, педагогов, родителей дошкольников, особенностей межличностных отношений в языковой группе;

 - конструктивно- просветительская, которая включает работу по профилактике и предупреждению конфликтов, вызванных психологическими причинами, сообщение преподавателям, родителям основных сведений о развитии ребенка, планирование наблюдений, исследований;

-воспитательная, которая включает выбор и осуществление мероприятий, направленных на формирование у дошкольников определенных качеств, организацию адекватных межличностных отношений в языковой группе;

- консультационная, включающая объяснение и психологическую интерпретацию отдельных состояний, особенностей поведения, настроений дошкольника, педагога [3].

Данная работа, на наш взгляд, может осуществляться следующим образом. В сентябре – присутствие психолога на занятии, анализ индивидуальных особенностей дошкольников, педагога, языковой группы, стиль взаимодействия педагога с дошкольниками.

В октябре психолог сообщает результаты диагностики родителям, педагогу, администрации лингвистического центра. Психолог составляет портрет дошкольника, группы, позволяющий наметить и осуществить коррекционную работу. 

В каждом последующем месяце мы предлагаем проводить консультирование психолога 1 раз в месяц. 

В ходе работы нами были установлены следующие взаимодействия:

Психолог-педагог;

Психолог-дошкольник;

Психолог-родители дошкольника;

Психолог- администрация лингвистического центра (руководитель центра, менеджеры).

Мы считаем, что основными направлениями работы психолога в лингвистическом центре являются:

-диагностическая работа;

-консультативно-просветительская работа;

-коррекционно-развивающая работа[1].

Диагностическая работа проводится психологом как индивидуально, так и в языковой группе. Она включает определение индивидуальных особенностей и склонностей дошкольника, а также выявление причин и механизмов нарушений в обучении.

Мы считаем, что консультативная работа психолога должна проводиться по следующим направлениям:

1. консультирование педагога;

2. консультирование родителей дошкольника.

Рассмотрим подробнее первое направление. Консультирование педагога происходит по поводу проблем обучения, поведения и межличностного взаимодействия конкретных дошкольников. Данная форма работы помогает создать наиболее благоприятные условия для развития личности дошкольника и его обучения. Психолог может предложить педагогу ознакомиться с информацией о ребенке (по результатам фронтальной и углубленной индивидуальной диагностики) и задуматься нал проблемой оказания помощи или поддержки.

Рассмотрим второе направление консультативной помощи психолога. Одна из функций данной работы с родителями является информирование родителей об особенностях развития дошкольника. Также целью консультирования может стать необходимость психологической поддержки родителей в случае обнаружения психологических проблем у ребенка.

Таким образом, психологическое сопровождение помогает снять напряжение у всех заинтересованных сторон, найти приемлемые способы проведения занятий, взаимоотношений между дошкольниками и сделать процесс изучения иностранного языка интересным и увлекательным.
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УГЛУБЛЕННАЯ ПОДГОТОВКА СТУДЕНТОВ К СОЦИАЛЬНОМУ

 ВОСПИТАНИЮ

Современная эпоха формирует новые требования, которые предъявляются социумом индивиду, стремящемуся к успеху в современных условиях. К этим требованиям можно отнести: гуманитаризацию социальной сферы и, как следствие, предъявление к работникам социальной сферы специфических требований; потребность в профессионалах, обладающих узкоспециальными характеристиками, позволяющими решать локальные проблемы социума.

Своей функцией социально-педагогическое образование имеет обучение законам общественного развития, формам и способам взаимодействия социальных агентов, социальным нормам, установкам и целям, создание условий для осознания и понимания человеком своего места в системе общественных связей, в духовном мире. При этом в структуре социально-педагогического образования выделяются три составляющие:

специализированная подготовка профессионалов в социально-педагогической сфере, включая отрасли социального права, социальной педагогики, социального воспитания и т.п. Цель – формирование фундаментальных основ социально-педагогического образования.

социально-педагогическая компонента образовательного процесса. Цель – дополнить образование бакалавра и магистра не профилирующими знаниями, которые удовлетворят его профессиональные потребности. 

образование, направленное на формирование социально-педагогической компетенции. Цель – дать возможность личности проявить свои способности посредством самореализации.

Основное назначение социально-педагогического образования заключается в том, чтобы заложить основы педагогического мышления, сформировать способности и умения принимать в социальной практике наиболее эффективные решения, адекватные конкретным личностно-средовым ситуациям и позволяющие приводить в движение реальные механизмы развития гражданских социальных инициатив, полноценно использовать возможности семьи, социальных институтов, микросреды личности и социума в целом, в обеспечении социальной заботы о правах и благосостоянии, повышении качества жизни людей.

В.Г. Бочарова, М.А. Галагузова, С.И. Григорьев, Л.Г. Гуслякова, А.В. Мудрик, В.А. Никитин, Е.И. Холостова, Г.Н. Филонов и др. ученые выделяют педагогическую и социальную составляющие социально-педагогического образования. Для современного социального состояния российского общества характерны размывание ценностных ориентаций, растущая апатия, усиливающаяся политическая индифферентность, ощущение безнадежности и собственного бессилия в настоящем, потеря позитивной перспективы и предчувствие еще более мрачного будущего. Эту часть граждан, по мнению большинства специалистов (М.Н. Гурьянова, И.А. Липский, В.С. Торохтий, А.Б. Фомина и др.), составляют в основном работники сферы науки, культуры, образования и здравоохранения, рабочие низкой и средней квалификации, большинство молодежи, работники правоохранительных органов, военные, не имеющие гражданских специальностей, часть сельских жителей, пенсионеры. Именно эта группа наиболее уязвима в социальном плане. Бакалавры и магистры, работающие с этими группами, особенно нуждаются в углубленной подготовке к социальному воспитанию.

Социальная педагогика как отрасль педагогического знания имеет глубокие исторические корни. Во взглядах многих выдающихся зарубежных (И.Г. Песталоцци, А. Дистервег, В. Вернер, Г. Ноль, П. Наторп и др.) и отечественных (А.Г. Залкинд, Н.Н. Иорданский, А.С. Макаренко, В.Н. Сорока-Росинский, К.Д. Ушинский, С.Т. Шацкий и др.) педагогов прослеживаются идеи зависимости целей, содержания и результатов воспитания от социальных условий.
Под углубленной подготовкойспециалистов, бакалавров, магистров следует понимать подготовку, которая является частью профессиональной подготовки и осуществляется посредством реализации образовательных программ специализаций у специалистов, элективных курсов у бакалавров, основной образовательной программы у магистров. Данное явление существует как явление объективной педагогической реальности, основным условием его существования выступает сохранение фундаментальности образования в целом, а целью - формирования профессиональных компетентностей в локальной области конкретной специальности (профиля)[1,с. 9]. 
К основным особенностям углубленной подготовки можно отнести:

1. Возможность быстрого реагирования на социальные вызовы, изменения в конкретных регионах.

2. Соответствие новшествам, происходящим в социально-педагогической науке и практике.

Целью углубленной подготовки к социальному воспитанию является формирование социально-педагогической компетентности, нравственно-гуманистической и профессиональной культуры как интегрального качества личности, выступающего важнейшим регулятивом взаимоотношений между человеком и средой в условиях социальной действительности, вызвавшей проблемы и трудности в его развитии.

Углубленная подготовка к социальному воспитанию представляет собой направление в теории и практике высшего социально-педагогического образования, разрабатывающая вопросы содержания и структуры образовательных программ, углубляющих профессиональные знания в области воспитания подрастающего поколения в социуме с целью развития социально-педагогических компетенций.

Углубленная подготовка выполняет целый ряд важнейших функций: информационная – нацелена на формирование знаний о предмете углубленной подготовки; развивающая – ориентирована на формирование профессиональных компетенций; гуманистическая – направлена на развитие гуманных качеств личности будущего профессионала; описательная – позволяет охарактеризовать явления социально-педагогической действительности. Социальный заказ образованию ранее не был самостоятельным интегративным предметом специального изучения. Главными причинами отсутствия исследований социального заказа, были неверная оценка социальной структуры общества, тезис его однородности, государственная политика, при которой все вопросы образования возлагались лишь на образовательную отрасль, и односторонность самих педагогических исследований, предельная ограниченность поля влияния педагогики как науки.
Изучение социального заказа в социально-педагогическом контексте включает: рассмотрение специфики возникновения социального заказа системе образования; осмысление его роли в истории общества и в функционировании системы образования; анализ механизмов формирования, структуры и способов его презентации системе образования; педагогическую интерпретацию и конкретизацию социального заказа; анализ его соотношения с содержанием образования и технологиями обучения и воспитания; исследование деятельности разных субъектов педагогического процесса. Такой подход позволяет составить более четкое представление о том, какие изменения необходимо внести в программы углубленной подготовки к социальному воспитанию, ориентированные на новый качественный уровень в соответствии с современным социальным заказом и предполагающие: развитие педагогического творчества и инициативы; изменение содержания углубленной подготовки к социальному воспитанию и повышения социально-педагогической компетентности студентов.

Факторами формирования социального заказа выступают потребности и процессы общественного развития, которые диктуются тремя группами противоречий в отношениях: индивид-индивид; индивид-общество; общество-общество. Указанные противоречия формируют три уровня потребностей в образовании: индивидуальные, социально-групповые, общегосударственные. 

В процессе модернизации предстоит переход от патерналистской модели к модели взаимной ответственности в сфере образования, к усилению роли всех субъектов образовательной политики и их взаимодействия. В социально-педагогическом аспекте социальный заказ системе образования можно рассматривать как определенную совокупность целей и задач по социализации и профессионализации различных групп населения, по индивидуализации, по развитию и формированию личности, поставленных перед всеми субъектами государственно-общественной системы образования, что дает новый толчок для развития углубленной подготовки к социальному воспитанию. 

В материалах модернизации образования провозглашается компетентностный подход как одно из важных положений обновления образования. Цель компетентностного подхода – обеспечение качества образования. Под компетентностным подходом будем понимать приоритетную ориентацию на цели – векторы образования: обучаемость, самоопределение, самоактуализация, социализация и развитие индивидуальности. В качестве средств достижения этих целей выступают компетентности и компетенции.

Исследования в области социально-педагогической компетентности практически отсутствуют, можно выделить лишь работу Н.Ю. Клименко. Она выявила, что социально-педагогическая компетентность это необходимая характеристика профессиональной деятельности специалиста любой сферы социальной практики, отражающая качество его профессиональной компетентности и уровень профессионального роста [2]. Данная компетентность относится ко всем специалистам социальной сферы. 

Социально-педагогическая компетентность характеризуется:

взаимосвязью общепрофессиональных и нравственно-этических ценностей в углубленной социально-педагогической подготовке;

овладением умениями позитивного влияния на гармонизацию отношений в социуме посредством социально-педагогической деятельности;

превентивно-профилактическим характером поддержки человека в самых разнообразных сложных жизненных ситуациях;

организацией активной деятельности индивида как субъекта решения собственных проблем и социального участия в жизнедеятельности общества;

созданием условий для активизации семьи в развитии социальности;

обеспечением интеграции и взаимодействий при полноценном использовании потенциала социальных институтов гражданского общества.

Социально-педагогическая компетентность характеризуется не только общепрофессиональными знаниями, но и умением компетентно и эффективно осуществлять социально-педагогическую деятельность в социуме, строить отношения с людьми, используя знания, а также владеть определенным набором социально-педагогических умений.

Процесс формирования социально-педагогической компетентности личности занимает одно из приоритетных направлений в образовании, раскрывая основные тенденции в подготовке профессионалов, способствует идентификации профессиональных ценностей, убеждений и ценностичеловеческой личности, её прав и свобод, умению работать над собой, применять имеющиеся знания на практике. Все это в совокупности обеспечит качественно новый результат в углубленной подготовке бакалавров и магистров к социальному воспитанию.

Социальное воспитание, рассматриваемое в социально-педагогическом контексте, связано с изучением личности в системе средовых функциональных взаимодействий и объективно направлено на преодоление сложившегося в педагогической науке узкопрофессионального взгляда на личность и ее формирование в относительно замкнутых педагогических учреждениях. Социальное воспитание охватывает и, соответственно, рассматривает с педагогических позиций практически все сферы социальной жизни и деятельности. Социальная среда, различные сферы микросреды личности в различные возрастные периоды в процессе всей жизни оказывают на человека соответствующее влияние, охватывая все фазы его онтогенеза. 

В основе методологии социального воспитания лежит общефилософское направление научного познания, указывающее пути исследования функционирования всего общества, его групп и развития отдельной личности, индивида в конкретных историко-культурных условиях общества, а также пути исследования воздействия отдельных групп на социальное формирование личности.

Социальное воспитание направлено на преобразование окружающей среды, создание гуманных отношений в социуме, поиск педагогически компетентных решений в различных, в том числе личностно-кризисных ситуациях. Целью социального воспитания является формирование способности человека к активному функционированию в конкретной социальной ситуации при обеспечении развития личности как неповторимой человеческой индивидуальности.
Несмотря на большое количество разных подходов к трактовке определения термина «социальное воспитание», можно найти некое единство суждений. Социальному воспитанию, как компоненту теории и практики социальной педагогики посвящены труды многих ученых (А.В. Мудрик, В.Г. Бочарова, М.П. Гурьянова, И.А. Липский, И.А. Маврина, Л.В. Мардахаев, В.Д. Семенов, В.А. Никитин, М.А. Галагузова, М.М. Плоткин и др.).

Социальное воспитание отражает систему научного знания, ее теоретические и прикладные аспекты, принципиально меняя взгляды на положение личности в социуме. Приоритетными становятся ее (личности) социальные отношения. Для большинства исследователей социальное воспитание многомерно. 

Социальное воспитание является одним из аспектов воспитания. Другими словами, социальное воспитание означает процесс, помогающий человеку совершенствовать себя, достигать успеха в определенной жизненной ситуации, ориентироваться в общественных отношениях. 

Социальное воспитание обладает выраженной спецификой, где строится такая конструкция воздействий на психологию человека, которая предполагает, активное взаимодействие личности и среды; разумное и целесообразное вмешательство в духовный мир индивида, педагогизированную организацию жизнедеятельности людей; творческое использование воспитательного потенциала семьи, школы, учреждений и организаций государства и гражданского общества, средств массовой коммуникации. Специфика социального воспитания состоит в том, что субъектом и объектом совершенствования социальной природы человека выступает он сам, на всех этапах онтогенеза. 

В отечественной педагогической науке и практике происходит процесс осмысления необходимости совершенствования парадигмы социального воспитания, которая вобрала в себя лучшие достижения отечественных ученых с позиции научного плюрализма, оценки зарубежного опыта и возможности его использования в специфических условиях российской действительности. 

Социальное воспитание как органическая часть социальной педагогики стало предметом изучения таких ученых, как А.И. Арнольдова, В.Г. Бочаровой, Б.П. Битинаса, Б.3. Вульфова, М.П. Гурьяновой, И.А. Липского, Т.А. Ромм, В.Д. Семенова, А.В. Мудрика, В.А. Никитина, Л.Е. Никитиной и др.

Новое качество обновленной парадигмы развития социального воспитания выражается в статусе социального воспитания как важнейшего приоритета в образовании подрастающего поколения. Поэтому объектом социального воспитания являются системы социальных взаимодействий человека в зоне его ближайшего окружения.
Содержание социального воспитания связано с освоением социальных компетенций, необходимых человеку для жизни в обществе, приобретением опыта социального взаимодействия. Исследования западных концепций социальной компетентности (В.М. Басов, Дж. Равен, М.В. Ромм), фиксируют отражение в ней многообразия отношений в системе «человек-человек», «человек-группа», «человек-общество», «человек-мир», постулируют связь с социализацией. 

Приоритет в социальном воспитании принадлежит семье, где человек проходит первичную и главную социализации. В рамках же иных общественных структур совершается последующая социализация. Задачей социального воспитания является создание условий для достижения его членами успешной социализированности, которая предполагает баланс адаптации человека в обществе и обособления в нем.

Цели системы социального воспитания: направленная информационная и практическая поддержка процесса становления человеческой индивидуальности и личности в конкретном обществе; необходимое содействие личности в самоорганизации собственной жизни на всех возрастных этапах жизненного пути и в разных жизненных пространствах ее социального взаимодействия; конструктивная помощь в ключевых и критических ситуациях социализации и самореализации личности человека.

Принципы социального воспитания выражают выработанные в обществе требования к воспроизводству определенного типа личности; определяют стратегию, цели, содержание и методы воспитания, стиль взаимодействия его субъектов. Основные принципы социального воспитания разработаны рядом ученых (В.Г. Бочарова, Б.П. Битинас, Б.З. Вульфов, М.П. Гурьянова, И.А. Липский, В.А. Никитин, Л.Е. Никитина, М.М. Плоткин, Т.А. Ромм, В.Д. Семенов, Л.Н. Толстой, К.Д. Ушинский и др.). 

В обобщенном виде содержание социального воспитания выражает: процесс и результат педагогической деятельности по социальному развитию, социальному формированию, социальной компетентности, включению в социальную жизнь; компонент культуры, отражающий цивилизационное, средовое своеобразие; педагогический механизм социализации; социальный институт, решающий задачи политического, социально-защитного, воспитательного характера; систему общественной, государственной помощи человеку при определенных затруднениях, нарушениях; способ научного теоретизирования по поводу проблем взаимодействия человека и общества.

Цели, задачи социального воспитания, позиции участников социально-воспитательного процесса ограничены возможностями объективной ситуации и уже заданы заранее: один (педагог, взрослый, родитель и т. д.) призван помочь другому. Ведущей сферой социального воспитания становится сфера индивидуальной помощи, чаще в социальном учреждении - приют, реабилитационные центр (М.А. Галагузова, Ю.П. Дубенский, В.А. Никитин, Л.Е. Никитина и др.).

Миссия социального воспитания определяется признанием значимости микрохарактеристик социального: от идеи развития и реализации потребности человека в социальном; от идеи гармонии человека и окружающего мира, несводимого к экономике, к политике, но - скорее к культуре, обладающей ценностным потенциалом. 

Решение проблемы взаимодействия четко обусловлено целями воспитательной системы, пониманием природы ребенка, факторов воспитания. Мы разделяем мнение И.А. Липского о том, что по своей сущности социальная педагогика это теория и практика гармонизации взаимодействия человека и социальной среды и его подготовки к этому взаимодействию[3].
Социальное взаимодействие может быть представлено как целостная система, обеспечивающая позитивные изменения в человеке. В самом общем виде эта система выражает единство человека и его мира природного, культурного, социального.

Социальное воспитание осуществляется во взаимодействии различных субъектов: индивидуальных (конкретных людей), групповых (коллективов) и социальных (воспитательных организаций и органов управления). Таким образом, субъектами социального воспитания могут выступать личность, коллектив, воспитательные организации и органы управления социальным воспитанием. 

Социальное воспитание, осуществляемое в воспитательных организациях различных видов и типов, дает человеку опыт взаимодействия с людьми, создает условия для позитивно направляемых самопознания, самоопределения, самореализации и самоизменения, а в целом - для приобретения опыта адаптации и обособления в социуме.

Взаимодействие в процессе социального воспитания представляет собой обмен между его субъектами информацией, типами и способами деятельности и общения, ценностными ориентациями, социальными установками, отбор и усвоение которых имеет избирательный характер. Такое взаимодействие в значительной мере социально дифференцированно, индивидуализировано и вариативно, поскольку конкретные участники взаимодействия, являясь членами определенных этнических, социальных и социально-психологических групп, более или менее осознанно и целенаправленно реализуют во взаимоотношениях друг с другом тот тип социального поведения, который одобряется в этих группах и имеет свою специфику.

Интегрированным результатом социального воспитания является социальность как способность человека взаимодействовать с социальным миром. Социальность представляет собой единство личного и коллективного, но одновременно она — проявление общественной природы человека на индивидуальном уровне, и поэтому включает в себя субъективность, понимаемую как способность быть источником собственной активности, проявление индивидуального творческого отношения к общественному бытию. Социальность рассматривается как совокупность социальных потребностей, мотивов, представлений о видах деятельности и результатах деятельности социума и личности.

Социальность как вид общения не сводится к коммуникации и информации, она не ограничивается трансляцией социального опыта и установлением контактов с другими людьми. Она носит четкий интенциональный характер, то есть с развитием социальности человек получает способность к социальному саморазвитию и самовоспитанию.
Система социального воспитания — относительно устойчивая совокупность ценностей и норм; организованное соединение людей в соответствии с принципами и сферами их действия, порядками выполнения функций, пространственно-временными связями, отношениями, упорядоченными способами деятельности в интересах достижения определенных воспитательно-образовательных целей социализации людей в обществе, решения культурно развивающих задач социального становления личности. 
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Омская гуманитарная академия
Специфика восприятия медианасилия в реалити-шоу (на примере реалити-шоу «Дом 2»)
Тема насилия безгранична. Бессмысленно ставить вопрос о том, может или не может быть насилия в аудиовизуальной культуре. Аудиовизуальная культура - зеркало жизни, а т.к. насилие часть человеческой природы, а, следовательно, и часть общественной жизни, то вопрос «быть или не быть» насилию на экране является риторическим. Намного важнее получить ответ на вопросы: каковы формы, масштабы, мотивы и последствия репрезентации насилия в СМИ. Под насилием в данном случае мы понимаем «взаимодействие, в котором один социальный субъект (лицо, группа лиц, государство или группа государств) осуществляет негативное принуждение по отношению к другому социальному субъекту по средством угрозы или реального применения физической силы, имеющие своим последствием телесные повреждения, убийство, моральный и имущественный ущерб» [1].
Об особенностях воздействия телевизионного насилия заговорили за рубежом в 60-х гг. ХХ века. А. Бандура в своих экспериментах доказал, что восприятие агрессивных действий (в том числе и на экране) ведет к их воспроизведению, т.е. дети учатся быть агрессивными, учатся осуществлять насильственные действия. Кроме того, А.Бандура доказал, что существует гендерная специфика подражания агрессивным действиям, а также гендерная специфика воспроизведения агрессивных действий (девочки больше склонны подражать вербальному агрессивному поведению, а мальчики - физическому). В своих последующих работах А.Бандура пришел к выводу, что человек строит свои поведенческие акты, не только исходя из их последствий для самого себя, но и исходя из последствий поведения модели [3]. Т.е. наблюдая за результатами агрессивных действий, мы принимаем для себя решение – будем ли мы им подражать или нет. Источником таких моделей могут быть абсолютно все окружающие человека люди, в том числе и герои, представленные на телевизионном экране.

Современное телевидение дает огромное разнообразие поведенческих репертуаров, как мужчин, так и женщин. Особенно ярко эта тенденция проявляется в таком жанре, как реалити-шоу. Первое реалити-шоу появилось в Швеции в 1998 году, это было шоу на выживание «Survivor», прародитель «Последнего героя» в России. В 1999 году опыт повторился, и на экранах появилось одно из самых культовых реалити-шоу «Большой Брат».  

Жанр реалити-шоу имеет свои специфические черты, которые проявляются в его названии:

· реалити (от англ. слова «real» - реальность, настоящий) – «действие, происходящее по незапланированному сценарию, показывающее действительность, вскрывающее характер персонажей, которые, в свою очередь, являются «простыми людьми с улицы», а не дипломированными актерами» [1]. 

· шоу (от англ. глагола «to show» - изображать, показывать) «как неотъемлемый элемент развлекательного телепрограммирования. Продюсеры и режиссеры прибегают к наброскам сценария, записи и монтажу материала. Это позволяет не только контролировать высказывания участников, но и отбирать самые зрелищные моменты и даже формировать образы игроков» [там же].

Сегодня продюсеры стараются сделать все возможное для привлечения максимального числа зрителей и поднятия телевизионного рейтинга. Именно эти старания вызывают на данный момент отчаянные споры психологов, социологов и представителей других наук о нравственности и силе психологического воздействия таких передач на аудиторию.

Н.В. Захарова указывает на то, что ««реалити-шоу» - это синтетическая культурная форма, где соединены «ударные» ходы из различных жанров массовой культуры» [2, с. 166]. По ее мнению, при просмотре данного вида телепередач зритель может не только увидеть скрытые, чужие конфликты, подглядеть за чужой жизнью, и при этом избавиться от накопившейся за день агрессии, но вместе с тем, соотнося себя с тем или иным героем, проиграть различные роли, усвоить неизвестный до этого момента стиль поведения, домыслить или внести изменения в свой идеальный образ. 
Отличие реалити-шоу от художественных фильмов заключается в самой сущности данного жанра – это демонстрация реальных характеров, судеб, поведения. При просмотре фильма зритель осознает «выдуманность» героя, его «несуществование» в жизни, при просмотре реалити-шоу возникает противоположный эффект: телезритель может наблюдать за «живой», существующей «здесь и сейчас» личностью, отождествлять себя с ней. 

Наиболее популярным реалити-шоу в России на сегодняшний день является «Дом-2». Его популярность объясняется рядом причин: во-первых, данный вид шоу относится к, так называемым, шоу-подглядывания, где можно пассивно наблюдать за жизнью других людей. В отличие от шоу-профи, которые предназначены для узкого круга зрителей и направлены на формирование у них каких-либо навыков («Фабрика звезд», «Топ-модель по-русски») или шоу на выживания, которое интересно своим сюжетом и неординарными заданиями для участников («Последний герой»), шоу-подглядывание направлено на всю аудиторию, которая в той или иной мере интересуется чужой жизнью. «Дом-2» усилило интерес к себе, предложив в качестве центральной идеи наблюдение за построением отношений между мужчиной и женщиной. Данная сфера жизни интересна и касается абсолютно любого человека, что позволяет продюсерам охватить максимальную часть телевизионной аудитории.  

Участники шоу воспринимаются как объекты для подражания, как своеобразные модели поведения. Если рассматривать данный жанр через призму теории социального научения А. Бандуры, о которой уже было сказано выше, то данное телевизионное шоу должно стать объектом более пристального внимания по сравнению с другими жанрами. Например, если насильственный акт, совершенный моделью/участником шоу, был проигнорирован или поощрен, у зрителя возникает потребность его воспроизведения. 

В реалити-шоу «Дом-2» система поощрений и наказаний довольно ограничена: начиная от социального осуждения и заканчивая вынужденным «уходом участника с проекта». Соответственно, если у зрителя потребность в аффилиации развита недостаточно, то осуждение или изгнание будет восприниматься как отсутствие серьезных последствий насильственных действий. В синтезе со стремлением повысить зрелищность и рейтинг телепрограммы данное упущение может иметь серьезные последствия для телезрителя. 

Например, в течение 8 минут ночного эфира «Дома-2» от 23 апреля 2012 года можно было наблюдать в сцене ссоры между молодым человеком и девушкой 23 оскорбления, 5 угроз применения физической силы в отношении друг друга или окружающих предметов, 4 сцены непосредственного удара и 7 сцен вымещения агрессии на посторонние предметы. Итого 39 сцен насилия (физического и эмоционального) в течение 8 минут просмотра телепрограммы. Последствия были предсказуемыми: агрессор подвергся изгнанию, жертва осталась на телепроекте.  

Таким образом, существуют особенности восприятия медианасилия в реалити-шоу. Во-первых, героям оказывается наибольшая степень доверия по сравнению с другими телевизионными жанрами, демонстрируется реально существующий формат отношений, отсутствуют серьезные последствия насильственных действий. Все эти факторы способствуют подражанию и воспроизведению поведения, транслируемого на экране.
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Омская гуманитарная академия
ПРОФЕССИОНАЛЬНАЯ ДЕФОРМАЦИЯ КАК ФАКТОР, 
ОПРЕДЕЛЯЮЩИЙ РЕЗУЛЬТАТ ПСИХОДИАГНОСТИЧЕСКОГО ОБСЛЕДОВАНИЯ
Проблема профессиональной деформации у лиц, работающих в сфере правоохранительной и правоприменительной деятельности в настоящее время является одной из наиболее актуальных. Значимость данной проблемы подтверждается еще и тем, что профессиональная деятельность является одной из ведущих практически для каждого человека в социуме и, соответственно, накладывает существенный отпечаток на его личность. Профессиональной деформации наиболее подвержены представители профессии типа “человек – человек”, так как здесь имеют место взаимоотношения людей в процессе их совместной или односторонней профессиональной деятельности. По словам Г.С. Абрамовой, «Профессиональная деятельность человека в отличие от других видов деятельности состоит в том, что предполагает обязательную рефлексию содержания предмета профессиональной деятельности. При этом совершенно не принципиальны в этом смысле физические различия предмета профессиональной деятельности. Освоение профессии предполагает включение её предмета в содержимое Я-концепции человека» [1]. 

Проблемами профессиональной деформации личности занимались Зеер Э.Ф., Столяренко А.М., Безносов С.П., Абрамова Г.С. и др. Существует множество определений данного понятия, приведём одно из них: “Профессиональная деформация - это постепенно накопившиеся изменения сложившейся структуры деятельности и личности, негативно сказывающиеся на продуктивности труда и взаимодействии с другими участниками этого процесса, а также на развитии самой личности” [2, c. 158-159]. 

Е.В. Руденский в психологическом феномене профессиональной деформации выделяет два компонента [3]: 

1) Изначальные склонности. Еще до соприкосновения со своей будущей работой у человека уже есть черты характера и особенности личности, присущие представителям этой профессии. Они могут осознаваться их обладателем, приниматься как желательные и вызывать чувство гордости (например, желание помогать людям) или же быть неосознанными, подавляться и скрываться (например, интерес к частной жизни других людей). 

2) Собственно профессиональная деформация. Профессиональная деятельность развивает эти личностные особенности, очерчивает и рельефно выделяет их. Иногда (в случае с вытесненными и непринимаемыми чертами) профессиональная деятельность оправдывает их, дает им право на существование и проявление. Несомненно, изначальные склонности влияют на выбор соответствующей профессии. Они представляют собой благоприятный фон, «почву», на которой в последующем разворачивает свою деформирующую деятельность профессия. Такая деформация начинается уже во время учебы, когда у студентов (или учащихся) разрушаются обыденные установки и стереотипы и формируется профессиональная картина мира. 

Некоторые авторы (например, Москвина Н.Б.) рассматривают профессиональную деформацию как возможную компенсацию более опасных нарушений, в частности нарушений физического и психического здоровья. Профессиональная деформация в виде эмоциональной холодности, нечувствительности к чужому горю может возникнуть у работника юридической сферы как раз по такому механизму, как своеобразная защита от излишних переживаний особо чувствительных профессионалов, работающих с людьми. Такая деформация, возможно, предохраняет индивида от более опасных нарушений психического, а возможно, и физического благополучия, от нервного, психического истощения [4]. По словам Андреевой Г. М. [5,c.326] «Ключом к научному пониманию личности может быть только исследование процесса порождения и трансформаций личности человека в его деятельности. Личность выступает как, с одной стороны, условие деятельности, а с другой — как ее продукт» 

Существуют психологически устойчивый и неустойчивый типы личности. Понятие устойчивости тесно связано с проблемой целостности индивида. Психологическая устойчивость – это целостная характеристика личности, обеспечивающая её устойчивость к фрустрирующим и стрессогенным воздействиям трудных ситуаций. В процессе трудовой деятельности любому человеку не раз приходится сталкиваться с трудностями и проблемами, в ответ на которые возникает эмоционально негативная реакция. В этом случае механизмы поведения психологически устойчивой и неустойчивой личности разные (таблица 1):

Таблица 1

	Психологически устойчивая личность
	Психологически неустойчивая личность

	Ищет способ преодоления трудностей
	Спонтанные поиски выхода

	Понижение силы отрицательных эмоций
	Усугубление осознаваемых трудностей

	Улучшение функционирования
	Возрастание силы негативных эмоций

	Оптимизация уровня возбуждения
	Понижение мотивации или оборонительная реакция.


Психологически устойчивая личность, как правило, является целостной, хорошо осознаваемой индивидом и способна длительное время сопротивляться профессиональной деформации. Личность, психически неустойчивая, воспринимается самим индивидом как слабая и неэффективная в профессиональной деятельности. Деформация в таком случае начинает проявляться быстрее и сильнее и, в конечном итоге, может привести к профессиональной деградации личности.

В свою очередь, профессиональная деформация юриста - это своеобразный негативно–правовой стиль его мышления, отношения и поведения в практической деятельности. 

Зеер Э.Ф. выделяет следующую классификацию уровней профессиональных деформации: 

1. Общепрофессиональные деформации, типичные для работников данной профессии. Например, для работников правоохранительных органов - синдром “асоциальной перцепции” (когда каждый воспринимается как потенциальный нарушитель). 

2. Специальные профессиональные деформации, возникающие в процессе специализации. Например, в юридических и правозащитных профессиях: у следователя - правовая подозрительность; у оперативного работника - актуальная агрессивность; у адвоката - профессиональная изворотливость; у прокурора - обвинительность. 

3. Профессионально-типологические деформации, обусловленные наложением индивидуально-психологических особенностей личности на психологическую структуру профессиональной деятельности. В результате - складываются профессионально и личностно обусловленные комплексы: 

а) деформации профессиональной направленности личности (искажение мотивов деятельности, перестройка ценностных ориентаций, пессимизм, скептическое отношение к нововведениям); 

б) деформации, развивающиеся на основе каких-либо способностей - организаторских, коммуникативных, интеллектуальных и др. (комплекс превосходства, гипертрофированный уровень притязаний, нарциссизм). 

в) деформации, обусловленные чертами характера (ролевая экспансия, властолюбие, “должностная интервенция”, доминантность, индифферентность). 

4. Индивидуальные деформации, обусловленные особенностями работников самых разных профессий, когда отдельные профессионально важные качества, как впрочем, и нежелательные качества, чрезвычайно развиваются, что приводит к возникновению сверхкачеств, или акцентуаций. Например: сверхответственность, трудовой фанатизм, профессиональный энтузиазм, и др. 

В данной статье будут рассматриваться 4 вида специальностей, каждая из которых относится к юридической сфере деятельности: 

1. Работники аппаратов судов. 

2. Сотрудники прокуратуры и полиции.

3. Юристы коммерческих организаций.

4. Адвокаты. 

Согласно классификации, к общепрофессиональной деформации, характерной для всех рассматриваемых категорий, будут относиться такие качества личности как: 

Правовой нигилизм ( неуважительное отношение к праву, неверие в его общеполезную роль в социальной жизни и отрицание ценности правового регулирования); Карьеризм; Цинизм; Завышенная самооценка; Формализм, стереотипный подход к решению проблем; Эмоциональная холодность ( равнодушие); Острая реакция на критику в свой адрес; Эгоцентризм ; Злоупотребление правовыми полномочиями. 

К специальным профессиональным деформациям относятся: 

Для юристов коммерческих организаций: 

Изворотливость; Педантичность; Беспринципность 

Для адвокатов: 

Изворотливость; Снижение уровня культуры общения; Навязчивое консультирование; Подозрительность; Активность; Повышенный самоконтроль; Отстраненность. 

Для сотрудников органов правопорядка (прокуроры, следователи): 

Обвинительность; Подозрительность; Снижение уровня культуры общения ( грубость, жаргонные выражения); Чёрствость; Критичность мышления; Жестокость; Профессиональная агрессивность; Скрытность; Тенденция к сверхконтролю .

У служащих аппаратов судов не выявлены признаки специальной профессиональной деформации, так как для них наиболее характерна общепрофессиональная деформация, что соответствует роду их деятельности. В связи с этим можно привести слова А.Н. Леонтьева [6,c.173] «Личность человека ни в каком смысле не является предшествующей по отношению к деятельности, как и его сознание, она ею порождается»

В настоящее время существует множество психодиагностических методик, позволяющих определить личностные особенности человека, его наклонности, способности, а также стиль общения с окружающими. Одним из наиболее эффективных тестов является Стандартизированный многофакторный метод исследования личности (СМИЛ), представляющий собой модифицированный тест MMPI. Одним из достоинств его является наличие шкал достоверности, которые позволяют определить надежность полученных данных. 

По методике СМИЛ было обследовано 89 кандидатов на должности судей. Недостоверные результаты получены у 28 человек, что составляет 31% от общего количества обследуемых. Согласно биографическим данным интересующая нас группа состоит из работников прокуратуры и полиции ( 12 человек), юристов коммерческих организаций ( 5 человек), работников аппаратов судов ( 8 человек), адвокатов ( 3 человека). (Подобное распределение по специализациям в данной выборке соответствует качественному составу генеральной совокупности.) 

Существует несколько причин, по которым результаты теста могут оказаться недостоверными: 

1. Желание представить себя в наиболее выгодном свете, продемонстрировать строгое соблюдение социальных норм. Отрицание наличия в своем поведении слабостей, присущих любому человеку, способности сердиться, лениться, пренебрегать исполнительностью, правдивостью, аккуратностью. 

2. Чрезмерная взволнованность испытуемого, неаккуратность при регистрации ответов, стремление подчеркнуть дефекты своего характера, желание ошеломить психолога своеобразием своей личности, тенденция к драматизации сложившихся обстоятельств. 

3. Испытуемый отвечает от лица другого, выдуманного персонажа. [7, c.107]

В ситуации профотбора для рассматриваемых нами специальностей наиболее характерными являются 1 и 3 пункты данного списка, 2 – наблюдается в случаях, когда испытуемые настолько обеспокоены возможностью не пройти обследование и вероятностью обвинений во лжи в свой адрес, что проявляют избыточную критичность и акцентируются даже на малейших своих недостатках. 

В ходе исследования нами было выдвинуто предположение о том, что недостоверные результаты выявились у лиц, с уже имеющимися чертами профессиональной деформации, которые сформировались в процессе предыдущей трудовой деятельности. При формировании профессиональной деформации личность видоизменяется, приобретает черты, часто неосознаваемые индивидом, теряет свою целостность, поэтому, при прохождении теста, такой человек склонен отвечать от лица профессии, должности, которую он занимает, а это, в свою очередь, приводит к недостоверным результатам СМИЛ. 

Для подтверждения данного предположения нами была дополнительно применена проективная методика «Дом. Дерево. Человек». С её помощью удалось обнаружить общие черты, характерные для специализаций, принадлежащих испытуемым, и выявить определенное сходство между членами группы. В рамках классификации Зеера Э.Ф. данные черты будут относиться к профессионально – типологической деформации (таблица 2).

Таблица 2

	Черты характера
	Работники аппаратов судов
	Прокуроры, следователи
	Юристы коммерческих организаций
	Адвокаты

	Сильное сознание и чувство вины
	+
	+
	+
	+

	Увиливание, негативизм
	
	+
	
	

	Разрыв между реальностью и фантазией
	+
	+
	
	+

	Эмоциональная пустота, холодность
	+
	+
	+
	+

	Осторожность, созерцательность в контактах
	
	+
	
	

	Отрешенность
	+
	+
	+
	+

	Недоступность в интерперсональных контактах
	+
	+
	+
	

	Резерв, самоконтроль
	+
	+
	
	

	Жизнь по принципу «здесь и сейчас»
	
	+
	+
	

	Подавление агрессивных импульсов
	+
	+
	
	+

	Грубость, черствость
	
	+
	+
	

	Жестокость
	
	+
	
	

	Вынужденная приветливость
	
	+
	+
	+

	Стремление не принимать критики
	
	+
	+
	

	Импульсивность
	
	+
	
	

	Агрессивность
	
	+
	+
	

	Неподчинение, бунт
	
	
	
	+

	Ненадежность контроля, возможны аффективные вспышки
	+
	
	
	

	Эгоцентризм
	
	+
	
	+

	Враждебность
	
	
	
	+

	Когнитивный стиль мышления
	
	
	+
	

	Замкнутость


	
	+
	
	+

	Продолжение Таблицы 2

	Атака или защита от опасности, настоящей или мнимой
	
	+
	+
	+

	Скрытность, комплексы, жадность
	+
	
	+
	

	Зависимость, недоверие к себе
	
	
	+
	+

	Хорошая адаптация в своей среде
	+
	+
	
	+

	Сфера интеллекта - ведущая
	+
	
	+
	

	Предусмотрены пути к отступлению
	+
	
	
	


Знак «+» в таблице означает, что черта характера выявлена у всех обследованных данной группы (например: у всех работников правоохранительной деятельности – 12 человек и т.д.)

Это доказывает, что лица, занимающиеся одной и той же профессиональной деятельностью, через какой–то промежуток времени (обычно более 5 лет) могут приобретать сходный набор качеств. Следовательно, можно сделать вывод о том, что недостоверные результаты СМИЛ в нашем случае косвенно свидетельствуют о выраженной профессиональной деформации личности.

К сожалению, в настоящее время некоторые психодиагносты в своей работе опираются только на результаты СМИЛ, и, если данные теста оказываются недостоверными, формируют негативное впечатление о личности обследуемого, так как считают, что клиент намеренно пытается ввести в заблуждение, осознанно увиливает от правдивых ответов, при этом, настаивают на повторном прохождении теста. Однако, не следует забывать, что в тестах не бывает «правильных» и «неправильных» ответов, а подобный подход психолога способствует возникновению стрессовой реакции на обследование и еще большему искажению результата. Кроме того, подобное поведение способствует формированию у клиента негативного отношения к процедуре психологического обследования в целом. Хотелось бы напомнить пожелание автора методики СМИЛ Л.Н. Собчик: “Интерпретация полученных данных должна вестись в соответствии со всей имеющейся об испытуемом информацией.” И об этом не стоит забывать, тем более, что СМИЛ, несмотря на высокие показатели шкал достоверности, все равно достаточно точно указывает на тенденции личности. Подробнее о которых можно узнать, используя, например, проективные методики. 

В настоящее время активно разрабатываются меры по профилактике профессиональной деформации для представителей разных профессий. Основным фактором защиты от данного феномена, по нашему мнению, является понимание того, что в профессию следует приходить с уже сформированным, устойчивым характером, это обезопасит индивида от подверженности нежелательным изменениям. Чем более гармонично развита личность человека, чем более она зрелая, тем менее вероятно развитие профессиональной деформации. 
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Ю.В. Демина

Омская гуманитарная академия

ФУНКЦИИ ОБРАЗОВАНИЯ И ИХ РОЛЬ В СОВРЕМЕННОМ
 ОБЩЕСТВЕ
На ранних этапах развития человечества образование существовало как вид деятельности и осуществлялось непосредственно в процессе выполнения трудовых и социальных обязательств. Тем не менее, язык способствовал и скоплению всё большего количества знаний, количество которых увеличивалось в геометрической прогрессии, и передачи их на разных социальных уровнях даже представителями, непосредственно не занятыми в данной области деятельности. Знания увеличивались и их нужно было систематизировать для полноценной передачи их от поколения к поколению и между слоями общества. Этим стал заниматься соответствующий социальный институт; наука, обучение и воспитание превратились в ещё один из видов деятельности. Социальный институт - это организованная система связей и социальных норм, которая объединяет значимые общественные ценности и процедуры, удовлетворяющие основным потребностям общества. Образование – это обучение, просвещение; совокупность знаний, полученных специальным обучением. Образование как институт определяется двумя аспектами — социальным и культурным, - первый отражает структурную сторону социального института, второй — функциональную сторону, определённый способ его деятельности. Их взаимодействие обуславливает развитие и самосохранение института. Вот на втором мы остановимся более подробно. Функция (от лат.- исполнение, осуществление) – назначение или роль, которую выполняет определенный социальный институт или процесс по отношению к целому Функция социального института – это та польза, которую он приносит обществу, т.е. это совокупность решаемых задач, достигаемых целей, оказываемых услуг. Если институт помимо пользы приносит обществу вред, то такое действие называют дисфункцией. Об институте говорят, что он обладает дисфункцией, когда некоторые из последствий его деятельности препятствуют осуществлению другой социальной деятельности или другого института. Или, как определяет дисфункцию мой социологический словарь, это «любая социальная деятельность, вносящая негативный вклад в поддержание эффективной деятельности социальной системы». К примеру, экономические институты по мере своего развития предъявляют повышенные требования к тем социальным функциям, которые должен выполнять институт образования. Именно потребности экономики приводят в индустриальных обществах к развитию массовой грамотности, а затем - к необходимости подготовки все большего количества квалифицированных специалистов. Но если институт образования не справляется со своей задачей, если образование поставлено из рук вон плохо, или готовит не тех специалистов, которых требует экономика, то ни развитых индивидов, ни первоклассных профессионалов общество не получит. Школы и вузы выпустят в жизнь рутинеров, дилетантов, полузнаек, а значит, институты экономики окажутся не в состоянии удовлетворить потребности общества. Поэтому деятельность социального института рассматривается как функция, если она способствует сохранению стабильности и интеграции общества. Функции и дисфункции социальных институтов бывают явными, если они отчетливо выражены, всеми сознаются и вполне очевидны, либо латентными, если они скрыты и остаются неосознанными для участников социальной системы. Явные функции институтов являются ожидаемыми и необходимыми. К явным функциям школы как института образования относятся: приобретение грамотности и аттестата зрелости, подготовка к вузу, обучение профессиональным ролям, усвоение базисных ценностей общества. Но у института, школы есть также и скрытые функции: приобретение определенного социального статуса, который позволит взобраться выпускнику на ступеньку выше неграмотного сверстника, завязывание прочных дружеских школьных связей, поддержка выпускников в момент их вступления на рынок труда. В целом основные функции образования можно условно поделить на социально-культурные, направленные на развитие духовной жизни общества, где высшей школе принадлежит решающая роль, ибо она не только непосредственно влияет на формирование личности, но и закладывает чувство социальной ответственности, позволяет сохранить, развить, транслировать духовное наследие. Социально-экономические, связанные с формированием и развитием интеллектуального, научно-технического и кадрового потенциала общества, с социальной стратификацией. Социально-политические, реализация которых позволяет обеспечить безопасность общества в самом широком ее понимании, социальный контроль, социальную мобильность, устойчивое развитие общества, его интернационализацию и включенность в общецивилизационные процессы. При этом необходимо отметить, что взаимодействие и переплетение вышеназванных функций достаточно высоко. Если различные сферы и отрасли хозяйства производят определенную материальную и духовную продукцию, а также услуги для человека, то система образования «производит» самого человека, воздействуя на его интеллектуальное, нравственное, эстетическое и физическое развитие. К сожалению, в настоящее время ситуация в этом плане не улучшилась, приходится говорить о нарастании дегуманизации общества как реальном процессе, где утратилась уже и ценность труда. Рассматривая гуманистическую функцию, следует сказать о том, что с наибольшей полнотой гуманистическая функция призвана реализовываться в системе дошкольного воспитания и в общеобразовательной школе, причем в наибольшей степени - в младших классах. Именно здесь закладываются основы интеллектуального, нравственного, физического потенциала личности. Как показывают последние исследования психологов и генетиков, интеллект человека на 90% сформирован уже к 9-летнему возрасту. Увы, как раз эти звенья в самой системе образования рассматриваются как не основные, а на первый план (по значимости, финансированию и т. д.) выходят профессиональное, среднее и высшее образование. Социальный контроль. Образование в конечном итоге определяет позицию человека в обществе, его возможности, цели, достигаемые в обществе и способы вознаграждения за труды, сам труд, мировоззрение и т.д. Трансляция и распространение культуры в обществе. Она заключается в том, что посредством института образования происходит передача от поколения к поколению ценностей культуры, понимаемых в самом широком смысле слова (научные знания, достижения в области искусства, моральные ценности и нормы, правила поведения, опыт и навыки, присущие различным профессиям и т.п.). Воспроизводство социальных типов культуры. Образование придает знанию технологичность, конструктивные формы, благодаря которым становится возможным его систематизировать, компоновать, транслировать и накапливать в возрастающих объемах. Передача знания и опыта становится динамичной, массовой, открытой. Инновация в сфере культуры осуществляется через образование избирательно. Общественная система образования транслирует лишь часть инноваций, достигнутых в культуре. Принимаются инновации из русла доминантной культуры, не несущие опасности для целостности данной социальной организации (стабильности ее управленческих структур). В отношении других инноваций, даже прогрессивных, система образования может служить своеобразным заслоном. Формирование и воспроизводство общественного интеллекта (менталитета, определенных отраслей и социальных технологий интеллектуальной деятельности) включает в себя положения, сформулированные еще Дюркгеймом: распространение существенных знаний через обучение, привитие индивидам познавательных навыков. Система образования стала многоотраслевым комплексом, ее цель — не просто передача знаний и развитие личности, но интеллектуальное сопровождение развития общества. Мировые лидеры стремятся контролировать образовательные комплексы в разных зонах мира, передавая свои образовательные технологии или иные модели, специально разработанных для других стран. Формирование у молодого поколения установок, ценностных ориентаций, жизненных идеалов, господствующих в данном обществе. Благодаря этому, молодежь приобщается к жизни общества, социализируется и интегрируется в социальную систему. Обучение языку, истории отечества, литературе, принципам морали и нравственности служит предпосылкой для формирования у молодого поколения общеразделяемой системы ценностей, благодаря чему люди учатся понимать других людей и самих себя, становятся сознательными гражданами страны. Содержание осуществляемого системой образования процесса социализации и воспитания детей в значительной мере зависит от господствующих в обществе ценностных стандартов, морали, религии, идеологии. Воспитательная функция образования заключается в обеспечении процессов социализации личности и ее гражданского становления, передачи новым поколениям отечественного и мирового культурно-исторического опыта. Украинская школа должна воспитывать у граждан высокое государственное достоинство, честность и благородство перед Родиной. Формирование профессионально-квалификационного состава населения. С количественной точки зрения система образования отвечает за воспроизводство профессионально-образовательного состава населения. Его производительность и инновационная активность несколько повышается с ростом общего образования. Превышение образовательного уровня над требованиями рабочего места играет позитивную роль в производстве, создает резерв творческого потенциала личности, квалификационного и социального продвижения человека. Это же обстоятельство усиливает противоречие между притязаниями обладателя избыточного образования и ожиданиями окружающих людей [1].

Формирование потребительских стандартов населения. Образование может привносить в материальные потребности людей рациональные стандарты, содействовать становлению ресурсосберегающей экономики, а также стабильной и благоприятной среды человека. В условиях рынка такая функция противостоит интересам бизнеса, хотя она и в большей степени соответствует национальным интересам. Привлечение экономических ресурсов. Как известно, самое выгодное вложение капитала - это вложение в образование. С точки социологического зрения чрезвычайно важны последствия осуществляемого институтом образования процесса селекции, так как его конечным результатом (когда различные группы молодежи завершают образование в различных учебных заведениях) является размещение людей по различным позициям в социальной структуре общества. Посредством этого достигается воспроизводство и обновление социальной структуры общества, без чего невозможно нормальное функционирование последнего. Другая важная сторона процесса социального размещения заключается в том, что он запускает механизм социальной мобильности; получение профессии, занятие социальной позиции в структуре той или иной организации, как правило, открывает для многих людей путь профессиональной карьеры, продвижение по лестнице должностных иерархий и властных полномочий. Система образования, главным образом высшего, в современном индустриальном обществе служит важнейшим каналом социальной мобильности, ибо без вузовского диплома невозможно получить престижную и высокооплачиваемую работу. Уровень образования, наряду с властью, собственностью и доходом является важнейшим показателем социального статуса человека в современном обществе. Таким образом, следующая функция – определение статуса личности. Профессиональная. Воспроизводство тех социальных классов, групп и слоев, принадлежность к которым обусловлена образовательными сертификатами. Образовательные учреждения дают индивидам неодинаковое образование, что является условием занятия соответствующих мест в системах разделения труда (и социальной стратификации). По мере того, как в обществе все большее количество достижимых статусов обусловлено образованием, все более зримой становится и такая функция образования, как активизация социальных перемещений. Функция социального и культурного изменения. Проявляется в сотворении базы знаний для дальнейшего безостановочного образования. Реализуется в процессе научных исследований, научных достижений и открытий, которые проводятся в стенах высших учебных заведений, специализацией различных видов педагогической деятельности, стандартизацией учебного процесса. Обеспечение профориентационной работы с молодёжью. Начиная с подростков, учебные заведения просто обязаны проводить её. Суть профориентацинной работы заключается в формировании более компетентного состава выпускников и квалифицированных рабочих. Функции образования в социально-политической сфере. Формирование личности — один из жизненно важных интересов государства и групп, поэтому обязательным компонентом образования являются правовые нормы и политические ценности, отражающие политические интересы групп, которые диктуют направление развития в данном обществе и стремятся к контролю над школой. Привитие образовательным общностям приемлемых (разделяемых) правовых и политических ценностей и норм. Любой политический строй начинает с того, что борется за старую школу или создает новую. В этом смысле формальное образование обеспечивает поощрение законопослушного правового и политического поведения, а также воспроизводство государственной (доминантной) идеологии. Так школа осуществляет содействие патриотизму. Отдельно от такой условной классификации стоят такие функции. Замещение родителей, социальная поддержка учащихся на период пребывания их в стенах образовательного учреждения. В выполнении этой функции образование и особенно допрофессиональная школа воспроизводит культурные стереотипы и ролевую дифференциацию, присущие семье. Формирование образовательных общностей, связанных включенностью в образовательные процессы и ценностным отношением к образованию, и их воспроизводство, что состоят из таких основных элементов: руководители и организаторы образования, педагоги и учащиеся [3].

Гуманистическая функция должна получить своё развитие именно в тот период, когда многие государства вышли из власти тоталитарного режима. Экономический подход (в качестве идеологического постулата) существенно деформирует реализацию присущих образованию функций, и реальную образовательную политику. Этот подход увязывает образование лишь с его социально-экономической функцией - обслуживанием сферы производства и социально-культурной инфраструктуры профессиональными работниками различного уровня квалификации. Но в условиях кардинальных изменений в мире в результате стремительного усложнения общественной, политической, духовно-культурной жизни, введения в оборот информации о сложных процессах глобального характера человек, чтобы адекватно ориентироваться, а тем более осознанно участвовать в этих процессах и выносить правильные оценочные суждения, должен быть хорошо образованным. Зависимость между уровнем развития общества и качественными характеристиками состава населения описана еще в 1920-е годы П. Сорокиным. В его известной работе "Современное состояние России" читаем: "Судьба любого общества зависит прежде всего от свойств его членов. Общество, состоящее из идиотов или бездарных людей, никогда не будет обществом преуспевающим. Дайте группе дьяволов великолепную конституцию, и все же этим не создадите из нее прекрасное общество, состоящее из талантливых и волевых лиц, неминуемо даст более совершенные формы общежития» [1].

Можно предполагать, что с развитием коммерческой структуры в рамках образования гуманистическая функция будет развиваться интенсивнее, так как бюджетные учебные заведения в классическом варианте выполняют заказ государства, находясь между требованиями общественной эффективности и необходимостью формирования полноценной личности, негосударственные - выполняют заказ общества, осуществляя права родителей и педагогическое право независимых субъектов образования, способствуя тем самым становлению гражданского общества. Главное чтобы наше общество не превратилось в единый класс интеллигенции, не то работать будет некому. А у нас в стране наблюдается такая тенденция? В самых разных сферах деятельности все чаще требуется не квалификация, а компетентность, которую можно рассматривать в виде своеобразной суммы навыков, присущих индивидууму и включающих в себя квалификацию в строгом смысле этого слова, социальные поведенческие характеристики и способность работать в группе, инициативность и готовность к риску, способность принимать решения, просчитывать их возможные последствия и нести за них ответственность. Посему ставится необходимым в профессиональной функции имен такой аспект. Вузовской системе сегодня необходимо "снабдить" выпускника, кроме чисто профессиональных знаний, навыков, умений ориентироваться во все возрастающем потоке информации, еще и способностью к общению, умением работать в коллективе и быть готовым к решению конфликтных ситуаций, к постоянному обновлению и пополнению знаний. При этом "снабжать" преподаватели должны в условиях, когда произошла кардинальная трансформация основной преподавательской функции: он перестал быть источником информации и даже ее интерпретатором. Интенсивно (хотя и не всегда эффективно) проводящиеся реформы сориентированы, прежде всего, на усиление гибкости и вариативности системы высшего образования. Они предусматривают развитие разнотипных учебных заведений и разнообразных направлений подготовки будущих специалистов. Таким разом преобразовалась функция социального и культурного изменения. При переходе к системе внешнего оценочного тестирования образование приобрело статус важнейшего средства социальной мобильности, выступая в качестве канала массовых социальных перемещений из одних социальных групп, слоев в другие. Кризисные тенденции в обществе определили и развитие социально-культурных функций образования. В учебные планы внесены курсы философии, социологии, политологии, истории. Постепенно усиливается влияние тех вузовских ученых и преподавателей, которые считают необходимым усилить формирование духовных качеств личности, развивать у студентов способность целостно видеть мир, осознавать значение актуальных социальных проблем и межличностных отношений, овладевать чувством социальной ответственности. С этой целью широко моделируется "проигрывание" различных жизненных ситуаций и человеческих отношений в малых группах с помощью социометрических процедур. Интереснейшие эксперименты такого рода проводятся в ряде западноевропейских стран [2].

В заключении автор ссылается на то, что образование в современном мире, благодаря её функциям, играет интегративную роль при формировании социальных общностей, социальных институтов общества, формировании взаимодействующей личности. Образование является единственным институтом общества, на котором строится наибольшее количество взаимоотношений между социальными общностями и представителями их. Образование является ведущим мотивом в каждой деятельности. В капиталистическом развитии общества значительную роль играет предпринимательство и т.п. Благодаря вложений в качественное образование значительно увеличивается мощность экономики страны. Образование готовит для человечества готовые образцы поведения и обуславливает возможность развития их. Именно благодаря образованию осуществляется обмен знаниями, информацией, а, следовательно, и возможностями между слоями общества, между коллективами, государствами, людьми; так осуществляется коммуникативная функция образования. Всякие функции образования обуславливают взаимодействие, интеграцию в обществе, что обуславливает гуманитарная функция образования, из которой происходят все остальные функции института образования, роль и значение которых в обществе очень существенные. Функции института образования условно можно поделить на социально-культурные, социально-экономические, социально-правовые. При этом эти функции взаимообогащаются. Деление является всего лишь условным, так как существуют функции, не входящие ни в один из классов или причислить которые можно в несколько. Роль этих функций заключается в том, что гуманистическая функция определяет развитие системы образования и воспитания на постсоветском пространстве; благодаря тому, что распространение информации стало значительным, требуется выпускать уже не узкопрофильных специалистов, а компетентных личностей, благодаря чему преобразуются социально-культурные функции образования и функция социального и культурного изменения, что предполагает уже гуманитаризацию процесса образования и более гибкую подготовку квалифицированных кадров учебных заведений. 
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 Омская гуманитарная академия
ПРОБЛЕМЫ И ПЕРСПЕКТИВЫ УПРАВЛЕНИЯ ИННОВАЦИОННЫМ КАЧЕСТВОМ СРЕДНЕГО (ПОЛНОГО) ОБЩЕГО 

ОБРАЗОВАНИЯ

Российское образование сегодня характеризуется поиском новых форм и методов функционирования системы, ростом вариативности видов школ и образовательных программ. Положительные процессы в развитии отечественного образования нашли свое отражение в децентрализации управления общеобразовательными учреждениями и предоставления им значительной автономии, в разнообразии сети общеобразовательных учреждений, в новом содержании и технологиях общего образования; в предоставлении обучающимся и их родителям возможности выбора образовательных предметов, учреждений; в формировании рынка образовательных услуг; в возможности многоканального и многоуровневого финансирования образовательных учреждений.
Система образования – сфера жизни общества, в которой в той или иной мере представлены интересы абсолютного большинства населения страны. Общее образование составляет основу этой системы, включает миллионы обучающихся, затрагивает интересы членов семей обучающихся, работников системы образования, работодателей, различных общественных организаций.

Нормативные документы определяют, что главной задачей российской образовательной политики является «обеспечение современного качества образования на основе сохранения его фундаментальности и соответствия актуальным и перспективным потребностям личности, общества и государства».
Многие развитые страны обеспокоены современным состоянием образования и предпринимают попытки повысить его качество. Таким образом, проблема качества образования волнует не только Россию, но и все мировое сообщество. Острота вопроса обусловлена, прежде всего, глобальными проблемами человечества, изменяющимися условиями жизни, требованиями современности. Для того, чтобы не утратить достижения российской школы при всех изменениях в общем образовании, создать условия для самореализации и развития личности, необходимо обеспечить управление качеством образования на всех уровнях.

Словосочетание «качество образования» впервые в России появилось в начале 90-х годов ХХ века в Законе Российской Федерации «Об образовании».

Понимание термина «качество образования» – одна из сложнейших проблем отечественного образования. Традиционно и официально используемая система оценки качества образования не опирается на объективные методы педагогических измерений, поэтому «качество» трактуется сегодня достаточно неоднозначно. Категория «качество» становится широко используемой. Она содержится в законах, регламентирующих деятельность образовательных учреждений, является предметом широкой дискуссии в педагогической литературе (Г.А. Бордовский, В.И. Звонников, С.Ю. Трапицын, Н.А. Селезнева, М.Б. Челышкова и др.). Однако однозначного понимания этого феномена учеными не достигнуто.

В словаре понятий и терминов по законодательству Российской Федерации об образовании (авт. В.М. Полонский) качество образования трактуется как «определенный уровень знаний и умений, умственного, физического и нравственного развития, которого достигли выпускники образовательного учреждения в соответствии с планируемыми целями обучения и воспитания».

В данном определении качество ориентировано на планируемые цели, однако в нем недостаточно раскрыта определенность уровня качества образования. По мнению, В.И. Звонникова и М.Б. Челышковой, наиболее плодотворным можно считать то понимание качества образования, в котором «идут по пути соединения компетентностного и динамического подходов, позволяющих сформировать совокупность требований к качеству, адекватную современным тенденциям в изменении целей образования, запросов обучающихся, общества и рынка труда, применять аппарат педагогических измерений и получать надежные и валидные оценки тех позитивных изменений в процессах и результатах образования, которые можно соотнести с принятой инновационной трактовкой показателей качества образования».

Г.А. Бордовский, О.А. Граничина, С.Ю. Трапицын определяют качество образования не как «атрибут конкретной образовательной услуги, а как сущностную характеристику самой системы образования, отражающую ее процессуальный и результативный аспекты, общественное предназначение и социокультурный смысл». На наш взгляд, это определение имеет глубокий смысл. Характеризуя сущность категории «качество образования» следует отметить, что качество образования всегда выступает как средство, с помощью которого выявляется соответствие (или несоответствие) самой системы, происходящих в ней процессов и достигнутых результатов требованиям государства, общества и отдельной личности. И система, и процесс, и результат должны соответствовать своему социальному предназначению и отвечать вполне конкретным требованиям различных групп потребителей.

На качество образования оказывает влияние большое количество факторов: качество проектирования образовательной программы, уровень реализуемой педагогической технологии, качество материально-технического, методического, информационного и другого обеспечения образовательного процесса, квалификация педагогического состава, условия обучения, а также создаваемая образовательная среда и т.д. В данном случае практически вся деятельность школы прямо или косвенно влияет на формирование качества.

При проведении оценки качества образования важен анализ не только достигнутых результатов, но и способов их достижения.

На национальном уровне система обеспечения качества образования предусматривает реализацию федеральных государственных образовательных стандартов (далее – ФГОС), формирование эффективных механизмов оценки качества образования, совершенствование процедур лицензирования и государственной аккредитации на базе независимой экспертизы, усиление контроля качества образования в негосударственных образовательных учреждениях, создание внутренних механизмов контроля качества в образовательных учреждениях.

Перед педагогической общественностью и администрацией общеобразовательных учреждений возникла проблема осмысления инновационности качества среднего (полного) общего образования с целью эффективного решения поставленные задачи.

Учитывая сложности интегрального понятия качества образования, к его изучению необходим системный подход, позволяющий рассмотреть проблему в целом, то есть выявить факторы, влияющие на проблему; установить степень влияния этих факторов на проблему и друг на друга; принять решение с учетом этих влияний и взаимовлияний.

Под инновационным компонентом качества образования расмотрим комплекс инноваций, предусмотренных ФГОСами. Инновационный компонент качества среднего (полного) общего образования охарактеризуем через триединую структуру качества образования:

качество условий → качество процесса → качество результата.
Причем качество результатов, представляющие собой декомпозицию целей образования, неразрывно связаны с условиями, в которых осуществляется образовательный процесс, а условия в свою очередь отражают возможности общества (государства) в обеспечении образования для всех граждан.
ФГОСы требуют обновления условий осуществления образовательного процесса. Инновационность условий заключается: а) в модернизации кадров, т.е. формирование, через компетентностный подход педагогической культуры педагогических работников; б) в проектировании научно-методических условий образовательного пространства (основной образовательной программы, рабочей программы учебных дисуциплин, курсов, элективов); в) в материально-технических условиях (наличие электронно-образовательных ресурсов и инструктивно-методических материалов в соответствии с федеральными требованиями к учебным кабинетам).

Инновационность качества образовательного процесса заключается в целевой установке, которая реализуется посредством принципиально разных образовательных технологий, т.е. предполагается активное использование компетентностно-ориентированных технологий. А это означает, что требуется трансформация всех видов деятельности, включая учебную, воспитательную, управленческую, научно-исследовательскую, деятельность по подготовке и повышению квалификации персонала, в первую очередь учителей, деятельность по взаимодействию с внешней средой.

Сложность и перегруженность моделей систем качества, подлежащих обязательному документированию, затрудняет их восприятие и понимание, поэтому зачастую данные нововведения отторгаются не только педагогическим сообществом, но и обучающимися. Более того, большая часть общеобразовательных учреждений придерживается традиционной технологии управления и оценки результатов обучения, не уделяя должного внимания мониторингу уровня компетентности выпускников. Не отражается в полной мере степень удовлетворения запросов потребителей образовательных услуг, не оценивается уровень образования выпускников.
В содержании образования в рамках компетентностно-ориентированных технологий усиливаются межпредметный, практический, прикладной аспекты образования. Это достигается за счет переориентации содержания изучаемых дисциплин на переориентацию содержания обучения, т.е. от «декларативных» знаний к ценностно-смысловым. 

Компетентностно-ориентированные технологии предполагают систему оценки качества текущей и промежуточной аттестации, через создание фондов оценочных средств, позволяющих оценить уровень приобретенных компетенций. Разработка фондов оценочных средств остается сложнейшим элементом системы управления качеством образования. 

Инновационность в результатах образования проявляется в наборе компетенций, которые должны быть сформированы у выпускников школы в соответствии с ФГОСами. А именно, качество образования определяется достигнутыми образовательными результатами. Новые образовательные результаты могут быть достигнуты только в процессе новой по содержанию и по организационным формам учебной деятельности. Образовательная деятельность должна быть построена на основе компетентностно-ориентированных технологий, т.е. как система неких учебных ситуаций, направленных на реализацию определенных видов учебной деятельности.

В целом, инновационное качество будет определять позиции российской системы образования в международном образовательном пространстве.

Для анализа проблем реализации федеральных государственных образовательных стандартов второго и последующих поколений определим традиционный и инновационный компоненты. Традиционный компонент качества образования отражает комплекс характеристик образовательного процесса, определяющих последовательное и эффективное формирование компетентностей. Действующий ФГОС имеет вполне определенную и выверенную степень обязательных требований по объемам, структуре, содержанию и форме подготовки выпускника и является гибким ограничителем. Сегодня ФГОС является главным средством государственного регулирования качества образования.

Качество ФГОС проявляется в его назначении и организационной роли. Характеристиками качества ФГОСа могут быть:

· четкость формулировок всех его требований; отсутствие двусмысленностей и противоречий;

· отражение достижений науки и потребностей практики;

· возможность реализации региональной специфики;

· предоставление образовательным учреждениям самостоятельности при обеспечении общего образовательного пространства;

· возможность использования положений стандарта в качестве критериев оценки минимального качества образования;

· отражение научной и практической значимости основного содержания образования.

Система управления качеством образования должна учитывать четыре уровня, которые были предложены профессором С.Н. Рягиным для определения особенностей образовательного процесса, выделения его результатов, и условий его осуществления, это:

	УРОВЕНЬ
	ПАРАМЕТР

	системный уровень управления качеством образования
	определяет стратегию и осуществление контроля за качеством реализации ФГОС; предполагает изучение запросов и использование ресурсов социокультурной среды для осуществления образовательного процесса в школе



	институциональный уровень
	оптимальное использование ресурсов для проектирования и реализации образовательных программ, а также при внедрении поливариативных отдельных учебных предметов (дисциплин) общеобразовательной направленности

	педагогический уровень 
	использование педагогического сопровождения обучающихся педагогом при реализации ФГОС. Данная идея заключается в особой системе работы педагогического состава с обучающимися, позволяющей не только успешно освоить государственные стандарты, но и при необходимости осуществлять коррекцию их освоения, в соответствии с личностными, ценностными, ориентациями, интересами, склонностями и способностями школьников

	личностный уровень 
	базируется на идее формирования и развития компетенций у выпускников


Система оценки качества образования в России только создается, еще не сформировано единое концептуально-методологическое понимание проблем качества образования в целом, и инновационного качества в частности. Достаточно часто используется не апробированный и не стандартизированный инструментарий. Отсутствует необходимое научно-методическое обеспечение для объективного и надежного сбора информации. Слабо проработана нормативно-правовая база системы оценки качества образования. А ведь, чем точнее построена оценка и полнее учитываются характеристики, тем более успешным будет управление качеством образования.

Во всех современных разработках по качеству образования главный акцент делается на достижение определенного его уровня. Но в процессе общественного развития меняются потребности и условия образования и вслед за ними должны изменяться как требования к качеству, так и критерии к его оценки.

Л. Г. Карпова

Омская гуманитарная академия

СУЩНОСТЬ ЛИДЕРСКИХ СПОСОБНОСТЕЙ 

Изменения, происходящие в нашем обществе, вызвали возрастающую потребность в личностях, способных зажечь своей идеей других, социально мобильных, открытых всему новому и обладающими лидерскими способностями.

На сегодняшний день существуют две точки зрения в отношении лидерских способностей. Первая заключается в том, что лидером необходимо родиться с уже определённым набором лидерских качеств. Вторая точка зрения отмечает, что лидерские способности имеют врождённые задатки и при создании определённых условий их можно развивать уже с детства. Отсюда, вышеуказанное может исходить как из тезиса «лидерами рождаются», так и из признания возможности целенаправленного формирования лидеров в социуме. Мы разделяем вторую точку зрения, поскольку в данном подходе совмещены теории наследственности и воспитания.
Чтобы понять природу всякого явления, необходимо выявить его сущность, основные свойства, то, что выделяет данный феномен как отдельное с его особенными признаками. Однако специфическое в отдельном, как и само отдельное, не существует вне связи с общим, поэтому, чтобы понять природу лидерских способностей, необходимо раскрыть более общее понятие «способности».
Проведённый анализ исследования способностей позволяет выделить несколько точек зрения в трактовке данного феномена. 
Первую выражают Л.С. Выготский, С.Л. Рубинштейн, Д.Б. Эльконин, которые рассматривают способности как систему обобщённых действий [3; 7;13].

В трактовке С.Л. Рубинштейна способность – это «сложное синтетическое образование, включающее ряд качеств, без которых человек не был бы способен к какой-либо конкретной деятельности, и свойств, которые лишь в процессе определённым образом организованной деятельности вырабатываются» [7, с. 537]. С.Л. Рубинштейн рассматривает способности как результат закрепления психических процессов («деятельностей»), посредством которых действия и деятельности регулируются [8]. 
Развитие идей С.Л. Рубинштейна нашло отражение у В.Д. Шадрикова, по мнению которого способности – это свойства функциональных систем, реализующие отдельные психические функции, имеющие индивидуальную степень выраженности, которая проявляется в успешности и качественном своеобразии освоения и реализации деятельности. Автор предлагает оценивать индивидуальную меру выраженности способностей на основе таких параметров, как производительность, качество и надёжность деятельности [12]. Следовательно, понимание изучаемого феномена как функциональной системы позволяет рассматривать способности как свойства функциональной системы, а задатки – свойства компонентов этой системы.

 Сторонники вышеназванной точки зрения рассматривают способности как психические действия, взятые в целом, образующие сложное единство, структурное и функциональное (Выготский Л.С.); как психические процессы определённого уровня организации, исторически возникшее приобретение человеческой культуры (Эльконин Д.Б.) .

Представители второй точки зрения (Платонов К.К., Теплов Б.М., Чудновский В.Э.) рассматривают способности как качество, как индивидуально-психологические особенности личности, обеспечивающие успешность осуществления какой-либо деятельности [6; 9; 11].

Согласно Б.М. Теплову, под способностями понимают систему индивидуально-психологических свойств личности, которая определяет успешность выполнения одной или нескольких деятельностей, но при этом не сводится только к знаниям и умениям, а существует на основе врождённых задатков. По мнению данного учёного, способность существует только в движении, в развитии. Это развитие осуществляется в процессе деятельности, поэтому способности не могут возникнуть вне конкретной деятельности, они создаются в этой деятельности [10]. Благодаря постоянному выполнению деятельности, человек поддерживает у себя и далее развивает соответствующие способности.
Сторонником и продолжателем идей Б.М. Теплова является К.К. Платонов, по мнению которого способность – это «качество личности, определяющее успешность овладения определённой деятельностью, совершенствующееся в ней и выражающееся в этой деятельности» [9, с. 140].

Интересную позицию в отношении трактовки способностей занимает Т.И. Артемьева, по мнению которой способности – это не сложившееся у человека функциональное образование, а возможность новообразования. При этом сами способности разделяются автором на актуальные и потенциальные. Это позволяет «вскрыть процесс развития способностей: актуальные способности – это такие, которые реализовывались в данных условиях и обстоятельствах; потенциальные – те, которые не смогли реализоваться» [1, с. 170 - 172]. Одним из условий перехода потенциальных способностей в актуальные, согласно Т.И. Артемьевой, является собственная личностная активность [2]. Это относится и к лидерским способностям, где потенциальные способности могут реализоваться, если человек начнёт выполнять деятельность, в которой они сформируются.
Итак, анализ литературы показал, что большинство определений способностей сводится к следующему: это индивидуально-психологические особенности человека, обеспечивающие успешность осуществления какой-либо деятельности; это синтез свойств и особенностей личности, характеризующих степень их соответствия выполняемой деятельности и обуславливающие её результативность.

По поводу классификации способностей на сегодняшний день нет единого мнения. Существуют различные точки зрения на данный вопрос.

Согласно первой – способности делятся на природные и человеческие (Выготский Л.С., Рубинштейн С.Л. и др.). При этом природные способности связаны с врождёнными задатками и формируются на их основе при наличии элементарного опыта через механизмы научения типа условно-рефлекторных связей. Человеческие способности, «отличающие человека от других живых существ, составляют его природу… по мере того как человечество создавало новые области культуры, материализовавшиеся в продуктах общественной практики, порождались или развивались новые способности и прежние способности получали новое содержание» [7, с. 539]. 
Согласно другой точке зрения (Голубева Э.А., Дружинин В.Н., Леонтьев А.Н., Платонов К.К. и др.), способности можно разделить на общие и специальные. 
При этом под общими способностями понимается система индивидуально-психологических свойств личности, которая обеспечивает продуктивность в овладении знаниями, умениями, навыками и которая позволяет успешно заниматься различными видами деятельности [4]. Специальные способности определяются как система индивидуально-психологических свойств личности, которая обеспечивает достижение высоких результатов в конкретном виде деятельности [6;7]. 
Отличную от предыдущей точки зрения на природу соотношения общих и специальных способностей выражает В.Д. Шадриков. Феномен «специальных способностей» рассматривается им как «фантом», так как любая деятельность осваивается на фундаменте общих способностей, которые развиваются в этой деятельности. [12, с. 239]. По мнению автора, специальные способности есть общие способности, которые приобрели оперативность под влиянием требований деятельности.

При определении сущности способностей мы будем придерживаться точки зрения, согласно которой способности делятся на природные и человеческие, а последние – на общие и специальные. 
Отсюда, выделенные ранее основные свойства и характеристики способностей как более общего понятия присущи и лидерским способностям, так как последние вбирают в себя основные свойства родового понятия.
Следуя положению о разделении способностей на природные и человеческие, мы относим лидерские способности к человеческим, так как считаем, что организатором и вдохновителем идей на вербальном и невербальном уровне может только человек. Лидер обладает властью и авторитетом, приобретёнными с помощью рефлексирования своих способностей и своих последователей, поэтому указанное также говорит о соотнесении лидерских способностей к человеческим. Кроме того, при определении сущности лидерских способностей мы будем придерживаться точки зрения, согласно которой данный феномен относится к специальным способностям. 

Опираясь на вышеизложенное, в рамках нашей темы мы определяем лидерские способности как систему индивидуально-психологических особенностей (качеств) человека, обеспечивающие успешность осуществления деятельности лидера. При этом мы исходим из положения о том, что основой для возникновения лидерских способностей являются задатки. Также важно отметить, что сама деятельность, которую осуществляет лидер и созданные в ней условия способствуют развитию лидерских способностей.
Сегодня политика государства и различных организаций направлена на подбор команды, где ориентируются на лица с выраженными лидерскими качествами (аналитичность, быстрота понимания сути, предусмотрительность, умение планировать и ставить цели, организаторские способности и др.). Система подготовки руководящих кадров среднего и высшего звена приглашает тех, чьи лидерские способности были проявлены в полной мере на первичных руководящих должностях. Поэтому необходимо развивать лидерские способности уже с детства, с тем, чтобы во взрослом состоянии быть конкурентоспособным на рынке труда.
Следовательно, развитие лидерства предполагает целенаправленное формирование и углубление соответствующих качеств и навыков лидера, то есть развитие его лидерских способностей путём обучения и самообучения. Для развития лидерских способностей Ю.П. Платонов рекомендуются следующее: 

1. Выработка личной мотивированности и устойчивого желания быть лидером. Сюда относятся группы качеств, характеризующие параметры активности лидера: энтузиазм, ответственность, упорство в реализации общих целей и др.;

2. Развитие интеллектуальных и нравственных лидерских качеств: профессиональная компетентность, порядочность; аналитическое мышление; гибкость ума и др.;

3. Обеспечение социальной компетентности лидера и его доброжелательность в отношениях с членами группы: культура общения, уважение к другим, эмпатия и др.

4. Приобретение умения и навыков быстро и правильно оценивать ситуацию: правильная оценка ситуации, своих сил и возможностей; учитывать интересы всех членов группы и др. [5].

Таким образом, лидерские способности являются интегративным, динамическим образованием. Данный феномен характеризуется изменчивостью, индивидуальной степенью выраженности, высокой степенью овладения лидером знаниями, умениями и навыками. Развивая лидерские способности с дошкольного возраста через игровую деятельность, используя методы активного обучения в школьном возрасте, мы растим в будущем поколение, которое станет ярким образцом поведения для многих последователей, сильного топ-менеждера в управленческой деятельности, умеющего использовать различные методы воздействия на подчинённых во имя общей цели и укрепления корпоративного духа.
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История и современность
В.В. Ахтямов

Омская гуманитарная академия

РИЧАРД III: ИСТОРИЧЕСКИЙ И ЛИТЕРАТУРНЫЙ
Личность Ричарда III равно привлекает к себе внимание, как историков, так и литераторов. Как ни кратко было его царствование, оно полно драматических инцидентов и неразрешимых проблем, которые продолжают волновать историю и дают богатую «пищу» литературе.

Обычное мнение о Ричарде, на века закрепленное Шекспиром, приписывает ему столь противоестественную гнусность, что до настоящего времени не прекращаются попытки его реабилитации. Но исследователи так и не могут прийти к компромиссу. 

Знаменитый Томас Мор оставил рукопись «История Ричарда III», которую, скорее всего он лишь переработал или просто скопировал у своего наставника Джона Мортона, епископа Илийского. Время написания труда 1514-1518 гг., а первое латинское издание 1565 г. [1]. XVI век - век правления главных врагов Ричарда Йорка – Тюдоров, следовательно, восторги по поводу исторической правды более чем сомнительны. Уже при Стюартах, а также в более поздние времена, исследователи отмечали только литературные достоинства работы Мора. Но именно рукопись Томаса Мора дала основные исторические факты для пьесы Уильяма Шекспира «Ричард III». Что особенно важно, все последующие тюдоровские придворные историографы – Холл, Холиншед, Полидор Вергилий – все они черпали информацию из труда великого гуманиста, впоследствии мученика и святого католической церкви (что, несомненно, прибавляло авторитет его работам). 

Без преувеличения можно сказать, что столетием раскрашиваемый миф о Ричарде прочно проник в историю, литературу и сам дух Англии. Более отвратительного, чудовищного и непривлекательного персонажа английская история просто не знала. Средневековые СМИ (театр, книги, устное предание) закрепили в массовом сознании англичан, а затем и всего мира образ кровавого тирана Ричарда III. 

Но, прежде чем, перейти непосредственно к интересующей нас личности, посмотрим, – что же происходило в Английском королевстве в середине XV века. 19 октября 1453 года закончилась Столетняя война. Два года спустя Англию охватила тридцатилетняя гражданская война, известная как война Алой и Белой розы. Это была даже не война, а скорее – кровная междоусобица, вражда Монтекки и Капулетти, которым дела нет до простых людей. Никто, конечно, не врывался в дома жителей, чтобы узнать – кто за Йорков, а кто – за Ланкастеров. Это была малая локальная война, похожая на ссору двух соседей. Своего народонаселения Англия потеряла совсем не много, так как «тяжесть войны не столько падала на низшее и среднее сословия, сколько на аристократов»[2, с. 59]. К концу войны погибло восемьдесят баронов, связанных родством с королевской фамилией. Таким образраом, «дрались две ветви одного генеалогического ствола, подтачивая здоровье самого дерева»[3, с. 284]. История крупнейшего королевства Европы напоминает в этот период уголовную хронику. «Англия, по образному определению Шекспира, превращается в живодерню»[3, с. 284]. Страной номинально правит Генрих VI Ланкастер. Фактические хозяева страны - пираты, разбойники и группировка придворных рыцарей, пекущаяся не столько о государственных интересах, сколько о своих собственных. Однако, в Англии слишком много герцогов, удовлетворить интересы всех физически невозможно. Одному из них – Ричарду Йорскому, пришлись особенно не по душе чрезмерные притязания сторонников Ланкастера. Он начал собирать под свои знамена многочисленных вассалов. Вскоре его назначили лордом-протектором. Перед ним замаячила корона.

Решающая битва произошла 22 мая 1455 года у города Сент-Олбанс. Героем этого сражения стал двадцатидвухлетний сэр Ричард Невилл, граф Уорвик (Варвик), старший сын графа Солсбери. Ланкастеры потерпели сокрушительное поражение. Но, как известно, исход одной баталии, даже самой кровопролитной, не решает исхода династической войны. Лордам Алой Розы удалось перегруппировать свои силы и добиться переизбрания лорда – протектора. Страсти накалились, и в 1459 году военные действия развернулись почти во всех графствах. В решающий 1460 год, близ города Нортгемптона сошлись войска Уорвика и королевская рать. Уорвик наголову разгромил алых рыцарей, пленил короля Генриха VI и продиктовал условия мирного договора, важнейшим из которых было провозглашение Ричарда Йорка законным наследником короны. Но триумф герцога Йорского был не долог. Жена Генриха VI Маргарита Анжуйская и его сын Эдуард получили помощь от шотландского короля Якова II. В битве при Уэйкфилде 30 декабря 1460 года войска Ричарда Йорского были уничтожены, сам он убит, а граф Солсбери попал в плен и вскоре погиб на плахе. Уорвику удалось бежать. Досадная неудача отнюдь не смутила Уорвика. Он собирает новую армию и заставляет ее присягнуть старшему сыну герцога Йорского, именуемому им отныне Эдуардом IV.

Переломный момент наступает 29 марта 1461 года при Тоутоне. Здесь собрался весь цвет английского рыцарства. Численность обоих войск была около пятидесяти тысяч. «После этой битвы Генрих VI был низложен и бежал в Шотландию, Маргарита и ее сын Эдуард бежали во Францию, а Ланкастерская династия уступила место Йоркской»[3, с. 286].

После победы Йорков из Голландии в Англию прибывают два брата короля Эдуарда IV - герцоги Кларенс и Глостер.

Вот с этого момента и появляется на страницах истории наш герой. Причем два вопроса будут иметь для нас принципиальное значение: во-первых, как вел себя Ричард Глостер при жизни Эдуарда IV, и, во-вторых, о чем свидетельствует деятельность короля Ричарда III. 

Ричард Плантагенет, герцог Глостер, последний король Йорской династии, родился 2 октября 1452 года в Нортгемптоншире (Fotheringhay castle, Northamptonshire)[4, p. 44]. Он был самым младшим в семье Йорков.

В 1461 году победитель был коронован под именем Эдуард IV. Его братья Георг и Ричард получили титулы соответственно: герцоги Кларенс и Глостер (…was made Duke of Glouster)[4, p. 44]. Однако, «реальный король» был не Эдуард, а его самый сильный союзник граф Уорвик. Строптивый сюзерен и его, не менее строптивый, вассал должны были неминуемо вступить в конфликт. «Чтобы хоть на время развязать себе руки и избавиться от докучливой опеки Уорвика, король отослал его во Францию с поручением высватать себе француженку – жену, а сам, тем временем, усердно занялся обольщением леди Элизабет Грей. Граф, надо прямо сказать, очутился в довольно глупом положении. Чаша терпения Уорвика переполнилась, когда Эдуард спутал его планы, выдав свою сестру Маргариту за Бургундского герцога Карла (будущего Смелого). В пику Эдуарду Уорвик заключил союз со злейшим врагом Карла – французским королем Людовиком XI, а свою старшую дочь Изабеллу выдал за младшего брата Эдуарда, давно уже с нежностью поглядывавшего на английскую корону, - герцога Кларенса.

Родственные узы с королевской фамилией заметно повысили акции Уорвика и еще на один шаг приблизили его к роли лидера в среде пэров. Теперь переполняется чаша терпения Эдуарда. В благородном семействе разражается скандал. Уорвик договаривается о браке своей второй дочери Анны с сыном Маргариты (жены Генриха VI) – Эдуардом. Момент был благоприятным, так как Эдуард заключил тайный брак с леди Элизабет Грей. К тому же, политика Эдуарда IV, стремившегося к абсолютизму отшатнула от него многих представителей знати, не желавших терять ни крохи своих рыцарских привилегий. Подготовив восстание крупных феодалов на севере страны, граф в октябре 1470 года высадился в Англии, и сходу занял Лондон. Эдуард IV срочно ретировался в Бургундию, под защиту своего зятя. Но, насладиться властью Уорвику не удалось. В марте 1471 года Эдуард с бургундскими войсками на кораблях вернулся в Англию. Уорвик бежал в среднюю Англию, и в графстве Лейстер начал формировать армию. Одновременно с юга к Лондону двигалось наемное французское войско, во главе с Маргаритой Анжуйской.

Как проявил себя Ричард в тех непростых условиях, когда переменчивая фортуна отвернулась от Йорков. В то неспокойное время, когда одно предательство следовало за другим, Ричард остался верным подданным короля, его ближайшим другом и помощником. Ричард с честью прошел испытание на верность в 1470 году, когда даже брат короля, герцог Кларенс, перешел на сторону мятежников. Именно Ричард Глостер подготовил на континенте войска для высадки. «В решающих битвах при Барнете и Тьюксбери, в которых были разгромлены силы Ланкастеров, Ричард сражался с большим мужеством и полководческим искусством, командуя правым флангом войска Йорка»[5, с. 144]. С этого момента, Ричард заслужил безграничное доверие Эдуарда, а его девиз – « Loyaute' me lie» («Верность меня связывает») – был вполне оправдан. С этими событиями связаны смерти Генриха VI и его сына Эдуарда. Известно, что 14 апреля у городка Барнет войска Уорвика были уничтожены, а сам он погиб. Генрих VI был взят в плен и уже позже был, якобы заколот в Тауэре, Ричардом Глостером («Фабиан, Росс, Вергилий и др. единодушно свидетельствуют, что его убийцей был Ричард Глостер»[1, с. 231]). Войско Маргариты Ричард разгромил в битве при Тьюксбери, а сына Генриха VI – Эдуарда, опять же заколол после битвы.

Как! Неужели ею позабыт 

Ее супруг, славнейший принц Эдуард,

Кого, - тому три месяца всего лишь,

При Тьюксбери в сердцах я заколол?

Акт 1 Сцена 2 [6, с. 321]

Однако, мнение, что Ричард «в сердцах» заколол Эдуарда уже после битвы, скорее всего, лишь красивая фраза. Более вероятно, что Эдуард погиб в сражении. Причастность к убийству Генриха VI столь же сомнительна, хотя и не исключено, что ради Эдуарда IV Ричард пошел на убийство. Именно его брату королю было выгодно устранить претендента на престол и дать стране желанный мир. Ричард же, в нашем представлении, как образец верности и, что очень важно, не из корыстных побуждений, а из любви к брату мог сделать для него все, что было в его силах. Но, стоит отметить, что для сознания знати XV века, когда кровь уже давно никого не пугала, а верность сюзерену была единственной добродетелью, убийство для блага господина, брата и нации может представляться совершенно в другом свете. 

Как жил и чем занимался Ричард в годы правления Эдуарда IV. Как наиболее доверенному лицу короля и второму по могуществу человеку в государстве, ему был передан политический контроль над северной Англией, очень беспокойной из-за засилья сторонников Ланкастеров и беспрерывных вторжений шотландцев. «Его административное рвение привело к установлению там порядка, которого давно уже не помнили в этой части страны. Популярность Ричарда – администратора была здесь столь велика, что из опоры Ланкастеров север Англии превратился в оплот Йорков»[5, с. 144]. Вообще Ричард прочно обосновался на севере, мало появлялся при дворе. Большую часть времени Ричард Йорк проводил за книгами, охотно музицировал. Но события настойчиво вторгались в его жизнь. Наступил 1478 год. В этом году герцога Кларенса заточили в Тауэр, где через месяц он нашел свою смерть. Довольно хорошо известна версия, что Ричард решил убрать с «дороги к трону» брата Кларенса, очернив его перед королем: 

Один вещун ему – де напророчил, 

Что у его потомков буква «Г»

Отнимет трон. А так как, я – Георг,

Ему во мне почудилась угроза.

Акт 1, сцена 1[6, с. 307]

Томас Мор писал, что Ричард вступился за брата перед королем, но это было сплошное лицемерие: 

Но ты недолго будешь в заточении.

Поверь, уж я об этом позабочусь.

Ты потерпи…

Ступай простак! Назад ты не вернешься.

Я так тебя люблю, что не замедлю

На небеса твою отправить душу…

Акт 1, сцена 1[6, с. 309] 

Герцога Кларенса бросили в Тауэр, а впоследствии казнили. Но, по-видимому, нет никаких оснований винить в этой смерти Ричарда и не только потому, что все это время он находился вдали от двора, но и потому, что Ричард действительно пытался, хотя и безуспешно, спасти Кларенсу жизнь. (Факт заступничества никто, никогда и не отрицал, даже, как мы видели, враги.) Вот что пишет по этому поводу Манчини: « Ричард, герцог Глостерский, был так удручен печальной вестью о своем брате, что не мог на этот раз искусно претворяться, а однажды подслушали, как он сказал, что настанет день, когда он отомстит за смерть своего брата»[1, с. 231]. Кому же собирался мстить Ричард. Вполне возможно, что Георг был умерщвлен родственниками королевы – Вудвиллями. Манчини пишет, что «… королева припомнила оскорбления ее семьи и клевету, которой шельмовали ее, а именно, что, согласно установленному обычаю, она не является законной супругой короля. Отсюда она пришла к выводу, что ее потомство от короля никогда не вступит на трон, пока не будет устранен герцог Кларенс» [1, с. 230]. Влияние же королевы было столь огромным, что Ричард говорил даже, что «настало бабье царство»[6, с. 307]. Он начинает пристальней всматриваться в королевскую семью, и понимает, что в этой семье Плантагенеты – изгои, а Вудвилли – вот истинные претенденты на власть. Здесь следует также учесть амбициозность таких матерей, как Елизавета Вудвилль. Мать детей Эдуарда IV, естественно, печется о будущем своих детей (одного в роли короля), и с ненавистью смотрит на братьев мужа, мешающих ей самой и ее родне прибрать всю власть в Англии в свои руки. Одного удалось устранить. Но вот другой оказался крепкий орешек, так как до конца своей жизни Эдуард IV очень ценил младшего брата (Георг же был все-таки виноват из-за своих измен и наказан за дело). «Итак, очевидно, при жизни Эдуарда IV Ричард не думал о троне»[5, с. 145].

Но вот наступает знаменитый в истории Англии 1483 год. 9 апреля умирает король Эдуард IV. Историки на редкость единодушны в вопросе о причине смерти короля. Неумеренность в еде и плотские наслаждения привели этого здорового человека к преждевременной гибели. Перед смертью последней своей волей он назначает Ричарда Йорка лордом-протектором Англии и опекуном наследного принца Эдуарда V. Наследник в это время учился в Ладлоу, опекаемый братом королевы лордом Риверсом. Смерть Эдуарда IV взбудоражила народ:

Плохая весть! Теперь не жди добра

Боюсь, опять усобицы начнутся.

Акт 2, сцена 2[6, с. 356]

Люди волновались не напрасно. При дворе столкнулись две группировки: Вудвилли и сторонники Ричарда. Граф Ричмонд (будущий король Генрих VII Тюдор) составил заговор Ланкастеров. Нужно было срочно что-то решать. Как же вели себя главные действующие лица этой драмы? 

Ричард был на шотландской границе. Вместо того чтобы тотчас же его известить о смерти короля, как того требовала последняя воля умершего монарха, королева Елизавета и ее родичи – Вудвилли – вступили в заговор с целью не допустить протекторат Ричарда. 

Томас Мор писал: «Ричард пустил в ход все свое обаяние, чтобы убедить королеву не давать многочисленной охраны принцу, поскольку он замышлял похищение детей по дороге из Ладлоу в Лондон».

Я полагаю, нужно отрядить

За принцем в Ладлоу небольшую свиту, 

Чтоб в Лондоне его короновать.

Акт II, сцена 2[6, с. 356]

Эти слова произносит в пьесе ближайший сподвижник Ричарда, герцог Бэкингем. Он же и арестовал свиту молодого Эдуарда V, состоящую из родственников и сторонников королевы: лорда Риверса, лорда Грея, сэра Томаса Вогена.

Но, как ни парадоксально, до ареста Вудвиллей, королевой был отправлен в Ладлоу отряд численностью в две тысячи человек (для примера, при Босворте численность той и другой армии была по пять тысяч человек). Приходится удивляться, что это был за «немногочисленный» отряд, который должен был отправиться за юным принцем. Глостер же, получив, наконец, известие о смерти короля, вместо того, чтобы сразу двинуться на Лондон, что было бы естественно для человека, намеревающегося захватить власть, отправился в Йорк, где заказал панихиду в Йоркском соборе, на которую пригласил всю знать Севера, и в ее присутствии присягнул на верность наследному принцу.

Тем временем Дорсет (старший сын королевы от первого брака), стал заведовать арсеналом, сокровищницей Тауэра и корабельным снаряжением на Ла-Манше. Указы Тайного Совета издавались от имени Риверса, который в это время выехал из Ладлоу, и Дорсета – aruneulus Regis and freter Regis uterinus (дядя короля и единоутробный брат короля). Самое интересное, что имя Ричарда нигде не упоминалось, а ведь по завещанию короля он был лордом-протектором. Следовательно, можно сказать, что Вудвилли просто потеряли всякий стыд.

Ричард же, проведя все полагающиеся церемонии, в сопровождении эскорта (600 человек), двинулся на юг, в Лондон. В Нортгемптоне Ричард встретился с герцогом Бэкингемом, который сообщил ему о событиях в Лондоне. И только с этого момента Ричард начал активно действовать. Он арестовал Риверса и других мятежников (Дорсет скрылся во Францию).

Четвертого мая Ричард с наследником прибыл в Лондон. Пятого июня были отданы распоряжения о коронации, назначенной на двадцать второе июня. Но девятого июня, на тайном совете, лорд – канцлер Роберт Стилингтон, епископ Батский заявил, что он обвенчал Эдуарда IV с леди Элеонорой Батлер, дочерью I-го графа Шрусбери, задолго до того, как он женился на Елизавете Вудвилль. Это означало, что дети короля являются незаконнорожденными и, следовательно, не могут наследовать трон. На следующий день – десятого июня, Ричард направил в Йорк письмо с просьбой прислать войска, а одиннадцатого июня – аналогичное письмо к брату, лорду Невиллю. «Драматический эпизод в истории «июньского кризиса» произошел 13-го, во время очередного заседания королевского совета»[7, с. 180]. Король арестовал заговорщиков: лорда Гастингса, Стэнли, Джона Мортона (епископа Илийского), которые готовили восстание с целью устранения Ричарда от протектората. Как пишет Мор: «… Его выволокли и обезглавили на первом же обрубке дерева»[1, с. 117]. Самое интересное, что Гастингса казнили ровно через неделю – 22-го, но преследования семьи не было (детей восстановили в правах наследования и вдове вернули поместья). Это еще раз подтверждает рыцарский характер Ричарда, его незлобивость и быструю отходчивость. Никаких признаков тирана нет и в помине. «Король-злодей» явно ведет себя не по правилам. Но эта честность характера и брезгливость ко всяким гнусностям и нечестным поступкам, сыграли плохую службу Ричарду. Он допустил промах, который не прощает новая эпоха, следующая за рыцарским средневековьем. Лорд Стэнли был помилован, а Мортона отпустили на поруки Бэкингема. Кстати, лорд Стенли был женат на Маргарет Бофор, а ее сыном от первого брака с Эдмундом Тюдором был Генрих, граф Ричмонд, будущий Генрих VII. Стоит ли удивляться этому стечению обстоятельств, которое завершилось трагическим исходом на Босвортских полях. 

Наш портрет Ричарда Глостера был бы неполон, без рассмотрения его деятельности, как короля Англии, и без знаменитого дела об «убийстве принцев». Итак, 25-го июня Ричард стал королем Англии, присвоив себе вместе с престолом порядковый номер III и место в династии Йорков. Также 25-го июня в Лондоне собрался парламент. Был принят билль «Titulus Rejins» («О королевском титуле»), где потомство Эдуарда IV считалось незаконнорожденным. Шестого июля 1483 года Ричард и его жена Анна были коронованы. 

«Его кратковременное правление было ознаменовано рядом реформ, многие из которых предвосхитили последующее законодательство Тюдоров. Даже противники Ричарда, например – Фрэнсис Бэкон, признавали, что он был хорошим законоведом, «много сделавшим для облегчения жизни людей». Неудивительно, что в народной памяти он остался «добрым королем, убитым вследствие измены, к большому огорчению простого люда»[7, с. 180-181].

Несколько примеров из законодательства Ричарда III:

1) Воспрещен был ввоз всех товаров, производимых в Англии (исключение составляли книги);

2) Эффективно стала действовать королевская почта, состоящая из конных гонцов;

3) Многие акты надолго опередили свое время (были явными предшественниками «Билля о правах» 1689 г.)

После коронации Ричард едет по стране (Оксфорд, Глостер, Уорстер, Уорвик). Кстати, он решительно отказывался принимать от городов денежные дары. Но, как благородный человек, Ричард оказался чрезвычайно не дальновидным политиком. Цепь измен разных лиц из ближайшего его окружения – лучшее тому подтверждение. Осенью 1483 года был раскрыт заговор, возглавляемый герцогом Бэкингемом. Вместе с ним в заговоре участвовали: мать Ричмонда, леди Стэнли, епископ Илийский, Джон Мортон и другие. Одновременно происходит высадка французов Генриха Тюдора, но население Девона и Корнуолла взялось за оружие, и сбросило десант в море. 

После подавления мятежа казнили только Бэкингема, а Стэнли помиловали. Воистину, кровавый монстр, король- злодей и тиран, опять ведет себя не по правилам.

А как же со знаменитой историей о «малолетних принцах», согласно молве, умерщвленных по приказу Ричарда. Вряд ли он был заинтересован в устранении племянников. Такой акт был бы с его стороны самоубийством, более того, он был и бессмысленным, ведь детей признали парламентским актом – «незаконными». Наконец, имеются данные о том, что принцы были живы в правление Ричарда: « … в книге коменданта Тауэра обнаружена запись от 9 марта 1485 года, насчет расходов на содержание лорда – незаконного сына»[7, с. 181]. Устранение принцев скорее соответствовало династическим интересам Генриха Тюдора, нежели Ричарда: их смерть повышала шансы претендента в борьбе за престол. Именно Генрих и Джон Мортон стали распускать слухи об убийстве детей Эдуарда IV. Но если по официальной версии детей убили в июле, а вторжение французов было в октябре, почему не орать об этом во всю глотку? Компания велась исподволь, во Франции. «На основании показаний епископа Мортона, французский канцлер Гильом де Рошфор, в речи на открытии Генеральных штатов (январь 1484 года), обвинил Ричарда в казни племянников»[7, с. 181].

Интересно, что удалось установить связь канцлера с Дж. Манчини, который « уехал из Англии летом 1483 года, а в декабре написал о слухах, об убийстве принцев»[8, с. 48]. Еще более интересные сведения сообщает Джон Россел – канцлер Ричарда III. Он пишет, что «слухи об убийстве принцев распространял… Бэкингем, незадолго до начала мятежа»[8, с 48].

И последний факт: Ричард официально назначил своим преемником сына Георга (так как сын Ричарда умер в 1484 году). Понятно, какой удар должен был испытать король после смерти сына. И психологически понятно, что его племянник Уорвик, сын брата Георга, в сознании Ричарда начал заменять сына. К тому же, очевидно подсознательно, Ричард III стремился компенсировать племяннику потерю отца: король испытывал дискомфорт от мысли, что он недостаточно хорошо защитил брата в 1478 году. И этот комплекс вины, который, естественно, хранился только в тайниках его души, он пытался “загладить” перед родственниками. 

Вообще, все наследники английского престола гуляли на свободе, занимались своими делами, когда у власти стоял “злой дядя Ричард”. Кстати, в правлении Тюдоров, все наследники Эдуарда IV и Георга были уничтожены: мужчин казнили, а женщин ссылали в монастыри или выдавали замуж за Ланкастеров.

Двадцать второго августа 1485 года – в Босвортской битве погиб король Ричард III Йорк. Последний Плантагенет заканчивает эту странную фамильную историю. На полях Босворта сил у Ричарда III было гораздо больше, чем у Тюдора (Richard's forces were Iargen than Henry's …)[4, p. 44]. Но предательство лорда Стенли, который в самый разгар сражения напал на йоркистов, предопределило исход битвы. Отказавшись бежать, Ричард III Йорк погиб, храбро сражаясь, « against overwhelming odds»[4, p. 44]. Рядом с ним полегли все его друзья и соратники: Уильям Кэтсби, Ричард Рэтклиф, Роберт Брекенбери, герцог Норфолк, граф Суррей.

Трудно поверить, но подробности битвы при Босворте, победитель которой (то есть, Генрих Тюдор) стал королем Англии, в результате чего в стране многое изменилось – практически неизвестны. Похоже, что никто из участников Босворта не оставил воспоминаний, хотя бы кратких. Хронисты Лондона в те дни находились далеко от места событий. Они описывают подробности битвы, о которой узнали понаслышке. Впрочем, путаница и неточности, к сожалению, едва ли не отличительные особенности любой средневековой битвы.

Сохранились некоторые отдельные факты того злополучного для Ричарда III дня. Когда Ричард остался один, он дрался мужественно и даже время от времени, отбивал мощное нападение противника. Получил много серьезных и тяжелых ран. Но советы поменять коня и оставить поле боя, отвергал надменно и с королевским достоинством. О его мужестве в бою пишут разные авторы, независимо от личных симпатий и убеждений. Знаменитое Шексировское: «Коня, коня! Полцарства за коня!» – всего лишь красивая литература.

Каким же запомнили Ричарда III его современники. «Ни сохранившийся портрет, ни воспоминания современников не содержат и намека на те физические уродства, какими его наделил Тюдоровский миф: он не был горбат, не хром, хотя левое плечо, действительно несколько ниже правого (… although there is some indication that one of his shoulders was hidher than the other)[4, p. 44]. Для чего же потребовалось Тюдорам так обезобразить Йорка, причем делая упор на физические уродства? Во-первых, это было связано с определенным психологическим складом рыцарского этоса (то есть, стиль жизни какой то общественной группы, общая ориентация какой то культуры, принятая в ней иерархия ценностей, которая либо выражена в явном виде, либо может быть выведена из поведения людей). «Одной из главных черт в рыцарском идеале должна быть красота и привлекательность. Красоту обычно подчеркивали одежда и драгоценности»[9, с. 81].

Во-вторых, Марк Блок пишет, «что сторонники Ланкастеров отказывали представителям рода Йорков в способности творить чудеса»[10, с. 195]. Люди думали: «законный король умеет исцелять, но какой король законный?»[ 10, с. 195]. Во всяком случае «не горбатый урод» и кровавый тиран – отвечали сторонники Генриха VII. Миф этот – о физическом уродстве, впоследствии сильно законсервировался в сознании масс. А раз так, то о божественном и сверхъестественном характере королевской власти Ричарда III говорить не приходилось. Поэтому, так охотно пугали людей «сатанинской фигурой» Ричарда III. 

Думается, что после нашего исследования фраза Полидора Вергилия: «он был маленького роста, уродливый телом, одно плечо выше другого…»[1, с. 230] уже не вызывает у нас брезгливой гримасы. Более интересной представляется фраза другого врага Ричарда – Дж. Манчини: «Он прославился в военных делах в такой степени, что, когда бы ни приходилось предпринимать какое либо трудное и опасное дело, оно поручалось ему»[ 1, с. 230].

После Босвортской битвы хоронили Ричарда III естественно скромно, без пышности и помпезности. Тело перевезли во Францисканский монастырь в Лестере. Там два дня с ним прощались. Похоронная атрибутика была строгой: тело короля накрыли простой черной тканью. На территории монастыря и похоронили Ричарда III. При режиме Генриха VIII могилу раскопали, гроб вытащили, а потом сровняли землю. Останки выбросили. Поразительно, но Ричард III – единственный английский король со времен набега нормандцев, у которого нет могилы. Последний Плантагенет остался в литературе, а потом и в истории символом абсолютного Зла. И хоть миф о Ричарде Глостере разрушить не возможно, но исторический Ричард III имеет право на защиту своего гордого имени и рыцарской чести.
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А.В. Заболотских

Межрегиональный открытый социальный институт 

ВЛИЯНИЕПРАВОВЫХ ИДЕЙ 
ШАРГОРОДСКОГО МИХАИЛА ДАВИДОВИЧА НА 
УГОЛОВНО–ПРАВОВУЮ НАУКУ XXI ВЕКА

Михаил Давыдович Шаргродский является одним из тех ученых правоведов, который внес неоценимый вклад в теоретические основы отечественной криминалистики и уголовного права. На наш взглядстоит отметить и то, что Шаргородский М.Д., не ограничивался кругом уголовно-правовых проблем, так в соавторстве с Иоффе О.С.,он пишет работу «Вопросы теории права», где были затронуты и рассмотрены вопросы, о сущности права, нормы права, правоотношения, законности и правопорядка, понятия и основания юридической ответственности, системы права и систематика юридических норм [1].

Первым в Советском Союзе М. Д. Шаргородский подверг фундаментальному, комплексному исследованию проблемы уголов​ного закона. В опубликованной в 1948 г. монографии М. Д. Шаргородского «Уголовный закон» были рассмотрены практически все вопросы уголовного закона. В лучших традициях российского уголовного права, максимально использовав исследования дореволюционных российских ученых и зарубежных авторов, М. Д. Шаргородский под​верг анализу источники уголовного права, систему и структуру уго​ловного закона, действующее советское уголовное законодательство, толкование уголовного закона, аналогию, действие уголовного права во времени и в пространстве, а также вопросы экстрадиции.
Стоит отметить позицию М.Д. Шаргородского по отношению обратной силы уголовного закона, которая нашла свое подтверждение и не утратила своей актуальности на сегодняшний день. Так в ст. 10 УК РФ указано, что- «Уголовный закон, устраняющий преступность деяния, смягчающий наказание или иным образом улучшающий положение лица, совершившего преступление, имеет обратную силу, то есть распространяется на лиц, совершивших соответствующие деяния до вступления такого закона в силу, в том числе на лиц, отбывающих наказание или отбывших наказание, но имеющих судимость. Уголовный закон, устанавливающий преступность деяния, усиливающий наказание или иным образом ухудшающий положение лица, обратной силы не имеет.
Если новый уголовный закон смягчает наказание за деяние, которое отбывается лицом, то это наказание подлежит сокращению в пределах, предусмотренных новым уголовным законом».[2] Последнее положение особенно важно, потому что в теории такая позиция оспаривалась. Так, профессор М.Д. Шаргородский писал: "Обратное действие более мягких уголовных законов распространяется на все не рассмотренные дела и на приговоры, не вступившие в законную силу. В отношении приговоров, вступивших в законную силу, изменение может иметь место только со стороны законодательной власти [3].

В 50-е годы Шаргородский М.Д., уделяет большое внимание проблемам наказания. Последние работы по данной тематике были опубликованы ещё в 20-е годы учеными старой шкоты С.В. Познышевым и А.А Жижиленко. М.Д. Шаргородский в своих работах рассуждает о содержании наказания и целях, приходит к выводу о том, что в современном праве кара-страдания, являются неизбежными свойствами, содержанием наказания, но не его целью которая, по его мнению, должна предупреждать совершаемые преступления как самим преступником, так и другими лицами.
О наказании Шаргородский М.Д. писал: – « Наказание является лишение преступника каких-либо принадлежащих ему благ и выражает отрицательную оценку преступника и его деяние государством. Наказание неизбежно причиняет страдание тому лиц, к которому оно применяется. Именно это свойство, является необходимым признаком наказания, делает его карой» [4].

Особый интерес представляет гл. V «Условия, необходимые для эффективности наказания», где рассматриваются усло​вия эффективности наказания. М. Д. Шаргородский писал, что никакая система на​казаний не приведет к желаемым результатам, если нарушаются объективные усло​вия, обеспечивающие эффективность самого наказания. Эти условия подробно им анализируются. В книге обоснованы предложения, направленные на повышение эф​фективности уголовного наказания, его системы и видов, в частности, широкая глас​ность применения наказания, формирование и воспитание общественного мнения, совершенствование системы и отдельных видов наказания и др. В современных условиях, когда разрабатывается новое уголовное законода​тельство, предложения и рекомендации ученого представляются актуальными и за​служивающими внимания [5].

Исследование уголовного наказания, проведенные М.Д. Шаргородским, как бы дали мощный толчок, и вслед за ним многие ученые – Н.А. Беляев, И.И. Карпец, И.М. Гальперин, А.Л. Ременсон, И.С. Ной, Н.А Стручков и др.- стали основательно изучать широкий сектор проблем, связанных с наказанием. Сам же ученый также не утратил интереса к этой проблематике. И издал книгу «Наказание, его цели и эффективность», где особо внимание уделялось понятие и критериям эффективности наказания и условиям, обеспечивающим ее достижение [6].

М. Д. Шаргородский писал о причинной связи, вине, об основании уголовной ответственности, неизменно отстаивая позиции, которых и сейчас придерживается большинство ученых, работающих в области советского уголовного права.
Именно он впервые ввел и обосновал философские и теорети​ческие основы причинной связи в уголовном праве.
В том же 1947 г. он определил принципиальные положения, из которых должна исходить теория причинной связи:

1) причинность, как и субъективная вина, является необходимым элементом для установления ответственности;

2) существует реальная, объективная, находящаяся вне разума человека причинная связь;

3) никакой разницы между причинами и условиями нет, однако не все причины равноценны;

4) вопрос о случайности должен решаться как об объективной категории, и в случаях объективной случайности исключается от​ветственность за результат;

5) для уголовно-правовой ответственности, отвлекаясь от ос​тальных причин, нужно изучать только те, которые, вызывая резуль​тат, связаны с ним виной субъекта [7].
Почти со всеми из них можно согласиться и сейчас.

К заслугам М. Д. Шаргородского можно отнести его вклад в разработку социологического подхода к анализу уголовно-правовых явлений, а также в становление криминологии. Социологический подход к изучению преступности, выявление причин, порождающих преступность к созданию таких работ, как «Итоги философской дискуссии и задачи науки уголовного права» (в соавторстве с Н. С. Алексеевым), «Причины и профилактика преступности». М. Д. Шаргородский был одним из участвующих в возрождении криминологии и ратовал, за включение ее в учебный план юридического факультета ЛГУ.

Исходя из принципов социалистического гуманизма, одной из важнейших задач правовой науки, и в частности уголовного права, является охрана жизни человека. Право обязано охранять жизнь человека независимо от его пола, возраста, расовой или национальной принадлежности, вне зависимости от того, может этот человек ещё жить много лет или считанные минуты. Жизнь человека должна охраняться, как абсолютное благо, на которое никто не имеет права посягать. В этой связи стоит отметить сделанные Шаргородским М.Д., выводы, в статье «Прогресс медицины и уголовное право» о том, что право должно исходить из того, что для врача:

1) недопустимо спасение жизни одного человека за счет жизни другого;

2) жизнь всех людей равноценна;

3) жизнь человека, который должен скоро умереть, охраняется правом так же, как и жизнь всякого другого человека;

4) любое экспериментирование на людях допускается только с их согласия;

5) Крайняя необходимость не исключает противоправности деяний, если они причиняют вред жизни, здоровью, телесной неприкосновенности человека, но может иногда исключить их наказуемость;

6) трансплантация ткани и органов, как живых людей, так и трупов допускается только с согласия, данного при жизни, или с согласия родственников умершего после его смерти. [8] 

Немалое число его предложений de legę ferenda вошло в Уголов​ные кодексы РСФСР и РФ. Так, М. Д. Шаргородский относил детоубий​ство к числу привилегированных составов. Он обоснованно акцентиро​вал внимание в обоснование такой позиции на психическом и физическом состоянии роженицы. Уголовный Кодекс РФ 1996 года в ст. 106 предусматривает убий​ство матерью новорожденного ребенка. Санкция за него существенно снижена по сравнению с составами умышленного убийства.

М. Д. Шаргородский обоснованно считал, что неосторожное причинение смерти нельзя именовать «убийством». Статья 109 Уголовного Кодекса РФ устанавливает в трех составах, притом квалифицированном и особо квалифицированном, ответственность за «причинение смерти по неосторожности». Уместно вспомнить, что когда наша рабочая группа, образованная Минюстом РФ для разработки проекта УК РФ в 1991-1992 гг. такую норму формулировала, мы все вспомнили автора данного пред​ложения, сделанного еще в 40-х годах.

Идеи профессора Шаргородского М.Д., высказанные еще в 60-х годах о трансплантации органов, легли в основу ст. 120 Уголовного Кодекса РФ «Принуждение к изъятию органов или тканей человека для трансплантации». Обсуж​дала наша рабочая группа и предложение Михаила Давидовича от​носительно эвтаназии. Мнения разошлись. Меньшинство разработ​чиков (в их числе А. В. Наумов) хотели бы если не исключитьполностью ответственность за лишение жизни при эвтаназии, то сконструировать привилегированный состав.

Непреходящей ценностью обладают предложения М. Д. Шаргородского по законотворчеству, о систематизации Уголовного Кодекса, законодательной технике, правовой терминологии, толковании законов. Разработанная им система правил составления Уголовного кодекса пригодна полно​стью для применения сегодня, особенно когда в 2002-2003 годах. Уголовный Кодекс под​вергся массированной ломке, бессистемной и во многом ошибочной. Чего стоит, например, внесение в Кодекс таких неправовых терминов, как «экстремизм», или неясные (и ненужные) «преступления экстре​мистской» либо «террористической направленности». Изменения и дополнения, внесенные Федеральным законом от 8 декабря 2003 г., во многом неверны, противоречат главным направлениям уголовной по​литики, принципам, президентской программе о преодолении бедности.

Эта самая обширная реформа, которая внесла 266 изменений в 372 статьи УК, во многом социально, криминологической, с уголов​но-правовой и научной точек зрения не обоснована[9]. Против таких ошибок внятно предостерегают концепции уголовного закона в од​ноименной монографии М. Д. Шаргородского. Он называет шесть правил законодательного формирования уголовно-правовых норм, шесть условий конструкции терминов. И все они без единого ис​ключения сохраняют свою актуальность. Состоявшаяся в мае 2003 года международная научно-практическая конференция на юридическом факультете Московского государственного университета им. М. В. Ло​моносова наглядно продемонстрировала, насколько слабой продол​жает оставаться проблема законодательной техники в уголовно-пра​вовом нормотворчестве и теории.

Ценность научных работ М. Д. Шаргородского заключается не только в содержащихся в них выводах и большом фактологическом материале, но также в самом подходе к решению научных проблем, нашедшем свое отра​жение в этих работах. М. Д. Шаргородский был глубоко убежден, что главным в научном исследовании является не простое коммен​тирование закона и не только догматический анализ вопросов уго​ловного права, а выявление закономерностей изучаемых явлений, определение на этой основе наиболее эффективных способов совершен​ствования правового регулирования.
По прошествии времени, научные взгляды Шаргородского Михаил Давыдовича не потеряли своей актуальности. Они нашли свое отражение в современной науке уголовного права, кроме того онимогут и в будущем помочь разрешить ряд задач стоящих передправовой наукой.
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Г.Я.Дубовский
Омская гуманитарная академия
Отношения между иудаизмом и христианством 
в «Послании к Галатам» апостола Павла
Галаты - жители Галатии, области в Малой Азии, там, где сейчас Анкара. Текст послания дан по Синодальному переводу Библии.
В этом послании есть информация по вопросу: почему иудаизм и христианство стали антагонистами, в частности, почему христианство противопоставило взгляды считавшего себя, как видно из текста послания, евреем Павла иудаизму? При этом надо учесть, что не все направления христианства противопоставляют себя иудаизму. Я не имею в виду организацию «Евреи за Иисуса Христа» (или как она там называ​ется). Я имею в виду основные, массовые направления христианства: католицизм после XXI Вселенского или Второго Ватиканского собора 1962-1965 гг. и снятия католицизмом с еврейского народа вины за распятие Христа, и протестантизм, который не везде и не всегда противопоставлял себя иудаизму, несмотря даже на то, что М.Лютер, вначале весьма благожелательный к евреям, потом стал антисемитом. Например, ещё О.Кромвель пригласил евреев вернуться в Англию, откуда их изгнали в 1290 г., а вот фраза из современной еврейской газеты: «евангелисты поддерживают Израиль, так как полагают, что это соответствует библейскому завету защищать государство Израилево, которое, по их убеждениям, сыграет судьбоносную роль во время второго пришествия» (Еврейское слово. Л 409. Апокалипсический сценарий). Таким образом, христианство, противопоставляющее себя иудаизму, - это не всё христианство, это средневековый католицизм и православие, до сих пор не снявшее с еврейского народа вину за распятие Христа. Единого во времени христианства нет. То же относится к любой религии и вообще к любой системе представлений. 

Перехожу к разбору «Послания». Вначале отмечу, что делая это, я исхожу из того, что Павел считает Иисуса Меесяей, поскольку называет его Христом. Основной метод или приём в данном послании - противо​поставление. Одна из возможных причин этого;- жизнь самого Павла, произошедшая в нём резкая перемена (гл.1. 13,14) от гонителя христианства до его апостола (по-гречески «посланец»). Отсюда, похоже, стремление убедить в правоте своего учения же только других, но и самого себя.
В гл.I.6-9,II,12,15-17 и других местах Павел подчёркивает, что его проповедь язычникам идёт непосредственно от бога, а не от людей - учеников Иисуса. Но это значит, что учение самого Иисуса было обращено только к евреям, что подтверждается Евангелием от Матфея: гл.15.24. Таким образом, по крайней мере, здесь, учение Павла противопоставляется не иудаизму непосредственно,a учению первых христиан - те обращались к евреям, а этот - к язычникам. В таком случае по существу Павел про​тивопоставляет себя Иисусу: проповедь Павла тоже от бога и любое несогласие с Павлом - это несогласие с богом (гл.1.8). В то же время Павел не порывает с иудео-христианами, он говорит о сотрудничестве с ними и о разделении труда: Пётр послан к обрезанным (а ведь именно ему Иисус говорит: «ты - Пётр, и на сём камне Я создам Церковь мою» (Матфей. 16.18) и это - ещё одно подтверждение, что первые христиане обращались только к евреям, значит, ориентировались только на иудаизм), а Павел к язычникам (гл.1.7,9). Но, судя по тексту послания, вскоре между Павлом и Петром начались конфликты. По гл.2.14 выходит, что конфликт имел личную основу, потому что Пётр тоже обратился к язычни​кам. Тогда здесь только борьба честолюбий. При этом Павел называет себя иудеем и противопоставляет себя язычникам (гл.2Д5), а не евреям. Павел много раз указывает на отличие своих взглядов от общепри​нятого или ортодоксального иудаизма, но не считает, что провозглашает новую веру. Он считает себя истинным евреем, а свои взгляды развитием иудаизма: «Мы по природе Иудеи, а не из язычников грешники; однако же узнав, что человек оправдывается не делами закона, а только верою в Иисуса Христа, и мы уверовали во Христа Иисуса, чтобы оправдаться верою во Христа, а не делами закона; ибо делами закона не оправдается никакая плоть... а если законом оправдание, то Христос напрасно умер» (гл.2.15,21). Вероятно, задавался вопрос: может быть и напрасно? Павел тут же отвечает: «Если же, ища оправдания во Христе, мы и сами оказались грешниками, то неужели Христос есть служитель греха? Никак». (гл.2.17). Я уже говорил, что для Павла это аксиома, хотя чуть выше он выступает против Христа насчёт того, кому проповедовать: только евреям или не только. То есть исходя из того, что в дальнейшем христианство опиралось на Павла, для объяснения причин размежевания и дальнейшего противостояния иудаизма и христианства ключевым является объяснение причин непризнания частью евреев Иисуса как Христа. Именно частью, а не заведомым большинством, т.к. христианство началось как секта в иудаизме, распространялось сначала среди евреев, в том числе там, где возник центр христианства - в городе Риме, который тогда делился на 14 районов, один из них был почти сплошь еврейским - за Тибром. 

Павел считал свои взгляды даже не развитием иудаизма, а возвраще​нием к его основе, которую понимал точно так же как и все верующие евреи: союз с богом, делающим тех, кто заключил этот союз, своими избранниками - сначала через Авраама, затем через его потомка Иисуса, коль скоро тот еврей. Основа обоих союзов одна - вера: Авраам верит обещаниям бога и христиане верят обещаниям посланца того же бога, тем более если это не просто человек, а воплощение бога (гл. 3.6).
Павел отдаёт предпочтение вере в Иисуса как в Христа, т.е. в Мессию (гл.3.21), но не потому, что считает закон плохим или чужим, а потому что закон оказался неэффективным по сравнению с верой в Мессию и тем более после прихода Мессии. Но это как раз не противоречит иудаизму, которой считает, что с приходом Мессии мицвот отменяются. Так что Павел играет по правилам иудаизма. Но до Иисуса закон был условием спасения - гл.3.19,23,24. Для Павла закон - это промежуток между Авраамом и Иисусом, союз посредством Иисуса - это восстановление союза с Авраамом и оно предсказано Ветхим Заветом: «Писание, провидя, что Бог верою оправдает язычников, предвозвестило Аврааму: в тебе благословятся все народы». (гл.3.8). То есть смена закона верой это не противопоставление, а последовательное распространение божественной благодати от одного человека - Авраама до всего человечества через Христа: «Христос искупил нас от клятвы закона, сделавшись за нас клятвою... дабы благословение Авраамово через Христа Иисуса распро​странилось на язычников, чтобы нам. получить обещанного Духа верою». (гл.3.13,14). Как я понимаю, Павел ссылается на Брейшит 26:4: «и бла​гословляться будут потомством твоим все народы земли».
Из утверждений Павла неизбежно возникали вопросы, на которые он должен был отвечать, что он тут же и делал. Прежде всего: «Для чего же закон? он дан после/союза Авраама с богом/ по причине преступле​ний, до времени пришествия семени /т.е. Иисуса - этими словами Павел подчёркивает еврейское происхождение Иисуса, чтобы он был авторитетом и для евреев/,к которому относится обетование /что благословятся все народы/, и преподан через ангелов. рукою посредника /Моисея? Если так, то интересно, нечему Павел его не называет?/» (гл.3.. 19). Затем, если я правильно понял, на что Павел ссылается, то возникает противоречие, ведь «благословляться будут... все народа земли» именно «за то, что исполнял Авраам волю мою и следовал предостереже​нию моему, исполняя заповеди мои, установления мои и законы мои». (Брейшит 26:5). Павел снимает это противоречие и одновременно объяс​няет - почему закон надо отменить, а заодно - почему всё-таки он вводился, такими аргументам: «ибо ж сами обрезывающиеся же соблюдают закона» (гл.6.13), и главное: «Я говорю: поступайте по духу, и вы не бу​дете исполнять вожделений плоти, ибо плоть желает противного духу, а дух - противного плоти: они друг другу противятся, так что вы не то делаете, что хотели бы» (гл.5.16,17) /подчёркнуто мной/. То есть: во-первых, некоторые соблюдают закон формально; во-вторых, закон был дан, чтобы обуздать плоть, но она оказалась сильнее закона с вытекаю​щим последствиями несправедливости и вражды даже там, где все прини​мают этот закон, и победа плоти была неизбежна, ведь закон регулирует внешнюю сторону человека -, плоть, которая порочна, по определению. Другой так же естественно возникающий вопрос: куда господь бог смотрел, когда облекал дух плотью и вводил заведомо неэффективный закон - Павлом не рассматривается, по крайней мере здесь.
Аргументы Павла насчёт не эффективности закона подтвердились событиями, о которых он не мог знать, ведь они произошли после Павла: Иудейская война и междуусобица в осаждённом Иерусалиме - все верили в одного бога и его законы, все вцепились друг другу в глотки даже перед лицом общего врага. И ведь это подтверждается ортодоксальным иудаизмом, не признающим ни Иисуса, ни Павла: «За три преступления был разрушен Первый храм: за идолопоклонство, кровосмешение и крово​пролитие. Но Второй храм, во времена которого занимались изучением Торы и исполнением заповедей и процветала благотворительность, - за что подвергся этот храм разрушению? За беспричинную вражду. Этим указано, что беспричинная вражда равносильна вместе взятым идолопо​клонству, кровосмешению и кровопролитию». (Агада. Пер. С.Г. Фруга. M. 1993. С. 187) и ещё: «Было в обычае, что пепел с жертвенника мог сгребать каждый желающий из числа священников. ...Сохранилось пре​дание...: двое священников кинулись одновременно по ступеням жерт​венника; оставшийся позади схватил нож и воткнул опередившему его в грудь. Прибежавший в храм отец убитого застал сына ещё с послед​ними признаками жизни и торжественно /!/ заявил присутствующим: -Сын мой не убит наповал, он ещё в агонии, и жертвенный нож, следова​тельно, остался неосквернённым! На этом случае можно видеть, что в те время нарушение ритуальной чистоты считалось важнее даже кровопролития (Иома., 23)». (Там же. С.177), то есть обряды важнее принципов и к чему это могло привести. Но это уже аргументы Павла.
Повторяю вывод: Павел не противопоставлял себя и, таким образом, Иисуса иудаизму. Наоборот, Павел считал, что восстанавливает истинный ж эффективный иудаизм, и что это является закономерностью и выполне​нием обещания, данного богом ещё Аврааму. 

Что такое закон, который отменяется приходом Иисуса? Утверждение, что это десять зановедей, заведомо неверное, проще говоря, ложное. Это видно хотя бы из таких слов Павла: «Дела плоти известны; они суть: прелюбодеяние, блуд, нечистота, непотребство, идолослужение, волшебство, вражда, ссоры, зависть, гнев, распри, разногласия, (соблазны), ереси, нена​висть, убийства, пьянство, бесчинство и тому подобное. Предваряю вас, как и прежде предварял, что поступающие так Царствия Божия не наследуют». (гл.5.19-21). В чём тут различия с десятью заповедями? Кроме того, Тора - часть христианского канона, а десять заповедей входят в катехизис - учебник начального религиозного образования. Павел не выступает против норм и принципов, тогда остаётся одно - ритуал. А какой именно, Павел говорит постоянно - он выступает против старого ритуала союза с богом - обрезания, например в тл.5.2,6. Некоторые причины такого отношения даны открыто, а некоторые просматриваются. Открыто: прежний ритуал стал ненужным с приходом Иисуса как Христа; обрезание не устраняет пороков, в т.ч. запрещённых десятью заповедями, наоборот - оно может служить их оправданием. Просматриваются: ритуал обрезания мешает распространять истинную веру, каковой Павел, безусловно, считает иудаизм, на другие народы, прежде всего и в основном на народы античной культурной традиции, в которой был культ физической красоты, физического совершенства (например, человек с увечьем или уродством не мог быть верховным правителем и безусловно не мог быть жрецом) и культивировалось эстетическое чувство. Эти народы считали обрезание либо увечьем, либо уродством и даже формой кастрации. Напри​мер в биографиях римских императоров сказано, что при Адриане «иудеи подняли войну, потому что им было запрещено увечить половые органы» (Писатели истории Августов. Жизнеописание Адриана. Х1У.2). Поэтому ссылаясь на Авраама Павел умалчивает, что тому было заповедано обре​зание.
Павел отнюдь не противопоставляет веру в Христа иудаизму и взгляды Павла - это точка зрения одного из направлений иудаизма, причём до таких значимых для него событий как Иудейская война, восста​ние Бар-Кохбы и эдикты Лициния и Константина о признании христианства Очевидно, что перечисленные события не могли не повлиять и на иудаизм, ж на христианство, и, естественно, на их взаимоотношения.
Итак, Павел не противопоставлял иудаизм и христианство, так как считал их одним и тем же, а себя евреем не только по крови, но и по вере. Поэтому Павел не обвинял евреев в распятии Иисуса, и вообще не касался этой темы, а ведь это обвинение стало постоянным и сильнейшим средством противопоставления и возбуждения ненависти христиан к евреям. Но опять-таки даже в этом нет принципиального противоречия между иудаизмом и христианством: принцип коллективной ответственности провозглашается в Ветхом Завете - уничтожать всех иноверцев поголовно. Но объективно Павел способствовал размежеванию иудаизма и христиан​ства, так как отмена национального ритуала ©союза с богом означала, что теперь союз с богом может заключить кто угодно и без помощи воспи​танных в лоне иудаизма (то есть сам себя вряд ли подвергнешь обреза​нию, а обрезание руками неевреев не будет иметь значения союза с богом). О нраве любого на союз с богом Павел тоже говорит постоянно, например, в гл,3.8,13; 4.26; 6.15; и особенно знаменитое гл. 3.28. И почти везде это право Павел связывает с отменой или ненужностью обрезания. Но отмена национального ритуала союза с богом означала отмену критерия избранности по происхождению, то есть монополии на избранность, с чем еврейская религиозная община, очевидно, не могла согласиться. Таким образом к противостоянию шли обе стороны - и христиане, и иудеи, но первоначальную активность, судя по всему, проявили иудеи. Это следует из самой истории еврейской общины: а)ещё Эзра в У в.до н.э. отмеже​вался от единоверных, но не единокровных самаритян, хотя они принимали не только принципы, но и ритуалы; б) Кумранская ©община возникла как убежище и в её текстах, относящихся ко временам до Иисуса и Павла, говорится о преследовании «нечестивым первосвященником» «учителя праведности»; в)Павел говорит о себе: «Вы слышали о моём прежнем образе жизни в Иудействе, что я жестоко гнал Церковь Божию, и опустошал её, и преуспевал в Иудействе более многих сверстников в роде моём, будучи неумеренным ревнителем отеческих моих преданий». (гл.1.13,14).
Но враждебное отношение христианства к иудаизму было не только ответной реакцией, ведь оно нарастало особенно когда христиане из гонимого меньшинства стали большинством, а христианство государствен​ной религией. Враждебность христиан была неизбежной, потому что имела объективные причины, которые само христианство постоянно воспроизводило: 
1) Главная причина - сам принцип монотеизма, что только одна вера может быть истинной.
2) Принцип деления на своих и чужих по религиозному признаку.
3) Обе религии боролись за контроль над одной и той же традицией, которую считали не просто традицией, а божественным откровением, те есть боролись за монополию контактов с одним и тем же богом.
4) Принцип коллективной ответственности.
Из этих причин следовали производные причини: сам факт, что евреи стали меньшинством, их особый статус и т.п. Но при Павле все это ещё не реализовалось, а субъективно он считал себя истинно верующим евреем.
По мере действия перечисленных причин христиане стали искать в исходных текстах своей религии, в т.ч. у Павла, то, что отличало взгляды того же Павла от ортодоксального иудаизма, и толковать это в соответствующем духе. Выше показано, что отличие Павла, в том, что он верит в Иисуса как в Мессию и считает, что только эта вера спасёт человечестве Враждебное иудаизму истолкование этого отличия такое: евреи отрицают Иисуса как Христа, значит они против спасения и благодати которые через Христа распространяются на всех, значит, они враги рода человеческого; а так как Павел ссылается на Ветхий Завет - священную книгу самих ев​реев, значит, они не просто заблуждаются, а сознательно искажают истину, значит, они - пособники злых сил, которые со временем -приняли образы антихриста и дьявола. Отсюда «евреи - враги Христовы». Кроме того, по логике Павла, те, кто отрицает Христа, неизбежно погрязли в пороках, ведь Павел сказал: «Но те, которые Христовы, распяли плоть со страстями и похотями». (гл.5.24), и наоборот, разумеется. И так далее по нарастающей.
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				Для изменения диапазона данных диаграммы перетащите правый нижний угол диапазона.
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		средний		48%

		низкий		35%

				Для изменения диапазона данных диаграммы перетащите правый нижний угол диапазона.
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